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Competitiveness of the Polish agro-food sector in the new EU
member states market (EU-12)

Synopsis. Po integracji Polski z Unia Europejska zaznaczyt si¢ niezwykle szybki wzrost obrotow
handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi, zaréwno eksportu, jak i importu. Rozwdj
wymiany handlowej szczegolnie dotyczyt krajow UE, w tym nowych panstw cztonkowskich. W latach
2003-2010 eksport produktow rolno-spozywczych do krajow UE-12 wzrést o blisko 365%, a import z
tych krajow o 213%. W efekcie saldo obrotow handlowych produktami rolno-spozywczymi z krajami
UE-12 zwigkszylo si¢ prawie sze$ciokrotnie. Dane te $wiadcza o konkurencyjnosci polskich
producentdéw zywnosci na rynku krajéw UE-12. Oceng tg potwierdza analiza wybranych wskaznikow
konkurencyjnosci, tj. wskaznika ujawnionych przewag komparatywnych w eksporcie Balassy (RCA) i
wskaznika Lafaya (LFI), a takze wysoka intensywnos$¢ handlu wewnatrzgal¢ziowego, mierzona
wskaznikiem Grubela i Lloyda (GL). Polskie produkty rolno-spozywcze postrzegane sa jako dobre i
relatywnie niedrogie, tj. charakteryzuja si¢ wysoka jako$cia, bezpieczenstwem zdrowotnym i
walorami smakowymi, a jednoczesnie sa atrakcyjne cenowo dla zagranicznych konsumentow.

Stowa kluczowe: konkurencyjnos$¢, nowe panstwa cztonkowskie UE, sektor rolno-spozywczy.

Abstract. After the Polish integration with the European Union has an extremely rapid growth of
foreign trade in agro-food products been revealed, both in exports and imports. The trade development
related mainly to the EU countries, including the new member states. In the period 2003-2010 agro-
food exports to the EU-12 countries increased by almost 365%, while imports from those countries
rose by 213%. As a result, the trade balance in agro-food products to the EU-12 has increased almost
six-time. These figures indicate a competitiveness of Polish food producers in the EU-12 market. This
assessment is confirmed by an analysis of selected indicators of competitiveness, i.e. the Balassa
indicator of revealed comparative advantages in exports (RCA) and the Lafay index (LFI), and the
high intensity of intra-industry trade, measured by the Grubel and Lloyd index (GL). Polish agro-food
products are perceived as good and relatively inexpensive, i.e. characterized by high quality, health
safety and flavor values, at the same time they are affordable to foreign consumers.

Key words: competitiveness, new members states of EU, agro-food sector.

Przestanki, cel i metodyka badan

Rozszerzenie Unii Europejskiej spowodowato wejscie dziesigeiu (w dniu 1 maja 2004
roku), a nastepnie kolejnych dwoch (w dniu 1 stycznia 2007 roku) nowych krajow do strefy
wolnego handlu. Czlonkostwo w Unii zasadniczo zmienilo warunki ekonomiczne
funkcjonowania producentéw tych krajow (UE-12) oraz nadato nowy, bardzo silny impuls
wymianie handlowej produktami rolno-spozywczymi. Likwidacja wszystkich ograniczen
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we wzajemnym handlu produktami rolno-spozywczymi zaré6wno ze ,starymi”, jak i
,howymi” cztonkami UE oznaczata, ze produkty rolno-spozywcze wyprodukowane w
krajach UE-12 moga by¢ bez ograniczen eksportowane na rynki innych panstw
cztonkowskich. Réwnoczes$nie produkty pochodzace z krajow UE-15 moga swobodnie
konkurowaé na rynkach nowych panstw cztonkowskich UE z ich wlasnymi produktami.
Podstawowym problemem poszczegélnych krajow UE-12 stala si¢ kwestia, czy
nieuchronna utrata czg¢$ci wlasnego rynku zostanie zrekompensowana zwigkszonym
zbytem na rynkach pozostatych panstw cztonkowskich UE.

Mingto wiasnie siedem lat od przystapieniu Polski do Unii Europejskiej. Juz teraz
wida¢ wyraznie, ze wejScie w struktury Wspdlnoty okazalo si¢ dla polskiej gospodarki
zywnosciowej silnym impulsem rozwoju. Swiadcza o tym najlepiej bardzo dobre wyniki
handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi. Potwierdzaja one przygotowanie
tego sektora do prowadzenia dziatalno$ci na Wspdlnym Rynku Europejskim (WRE) i na
wielu innych rynkach. Producenci zywnosci skutecznie wykorzystuja przewagi
konkurencyjne, glownie o charakterze cenowym i jakoSciowym. Nastapil dynamiczny
wzrost eksportu polskich produktéw rolno-spozywczych, szybszy przy tym niz wzrost
importu tych produktéw. Polscy producenci zywnosci poprawili swoja pozycje na rynku
rozszerzonej Unii.

Powiazania handlowe Polski z zagranica sa asymetryczne, tj. dominujacymi
partnerami w tej wymianie caly czas pozostaja kraje cztonkowskie UE. Obroty handlowe
produktami rolno-spozywczymi z tymi krajami wzrastaty po akcesji znacznie szybciej niz z
krajami trzecimi. Rozwoj wymiany handlowej z krajami Unii dotyczyt nie tylko krajow UE-
15, ale i1 krajow UE-12. Cztonkostwo w Unii Europejskiej nadato nowy, bardzo silny i
nieoczekiwany impuls wymianie handlowej polskimi produktami rolno-spozywczymi z
nowymi panstwami cztonkowskimi UE.

Celem niniejszego opracowania jest przedstawienie zmian, jakie zaszty w polskim
handlu zagranicznym produktami rolno-spozywczymi z nowymi panstwami cztonkowskimi
po rozszerzeniu Unii Europejskiej oraz ocena konkurencyjnosci polskiego sektora rolno-
spozywczego na rynku panstw UE-12.

Oceng konkurencyjnos$ci polskiego sektora rolno-spozywczego na rynku nowych
panstw  cztonkowskich przeprowadzono wykorzystujac wybrane wskazniki
konkurencyjnosci, tj. wskaznik ujawnionych przewag komparatywnych w eksporcie B.
Balassy (RCA) i wskaznik Lafaya (LFI). Badanie ujawnionych przewag komparatywnych
wedtug Balassy polega na ustaleniu, czy udziat danego produktu w eksporcie danego kraju
jest wyzszy czy nizszy od udziatu tego produktu w swiatowym eksporcie na okre§lony
rynek. Produkt jest konkurencyjny, gdy udziat danego produktu w eksporcie danego kraju
jest wyzszy od udziatu tego produktu w §wiatowym eksporcie na ten rynek. Wskaznik
Lafaya jest jednym z powszechnie stosowanych wskaznikow konkurencyjnosci handlu
zagranicznego. Bazuje on na strumieniach eksportu i importu danego kraju. Nadwyzka w
handlu danym produktem $§wiadczy o posiadaniu przewag komparatywnych w jego
eksporcie, natomiast deficyt o braku takich przewag. Jako uzupeinienie tej analizy
przedstawiono wskaznik intensywno$ci handlu wewnatrzgaleziowego zaproponowany przez
H. Grubela i L. Lloyda (GL). Warto$¢ tego wskaznika oznacza przyblizony udziat handlu
wewnatrzgateziowego w handlu ogdtem (wewnatrz- i migdzygateziowym). Im jest on
wyzszy, tym wigksza cz¢$¢ wymiany handlowej mozna ttlumaczy¢ rozwojem handlu
wewnatrzgaleziowego, a im nizszy, tym wigksza jest rola wymiany migdzygaleziowe;.
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Oceng konkurencyjnosci polskiego sektora rolno-spozywczego na rynku nowych
panstw cztonkowskich UE poprzedzono krotka charakterystyka wynikdéw polskiego
handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi, w tym zwlaszcza zwrocono uwageg
na rozwoj naszej wymiany z krajami UE-12.

W przeprowadzonej analizie handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi
wykorzystano dane Centrum Analitycznego Administracji Celnej (CAAC), ktore znajduja sie
w zasobach IERiGZ-PIB. Ocene wybranych wskaznikow konkurencyjnosci oparto na
danych handlowych z bazy WITS (World Integrated Trade Solution Comtrade, HS
Harmonized System, lata 2002 oraz 1996), do ktdrej uzyskano dostgp dzigki wspotpracy z
Instytutem Badan Rynku, Konsumpcji i Koniunktur w Warszawie. Przeprowadzona analiza
obejmuje na ogot lata 2003-2009, tj. zarowno okres przed rozszerzeniem UE, jak i pierwsze
lata po integracji. W ogdlnej ocenie naszych wynikéw handlowych siggnigto réwniez po
wstepne dane za 2010 rok.

Wyniki handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi

Ozywienie w polskim handlu zagranicznym produktami rolno-spozywczymi
zaznaczylo si¢ juz bezposrednio po wejsciu do UE. W 2004 roku warto§¢ eksportu
produktow rolno-spozywczych w poréwnaniu z rokiem poprzednim zwigkszyla sig o
blisko 31%, a importu o prawie 24%. Tak szybki wzrost eksportu nie byl jednorazowym
skokiem, spowodowanym integracja. W nastgpnych latach wzrost wymiany zagraniczne;j
produktami rolno-spozywczymi byt kontynuowany. W 2005 roku eksport zwigkszyt sig o
ponad 34%, a import o blisko 22%; w 2006 roku odpowiednio o 21% i 19%. W 2007
roku nastgpowal dalszy rozwdj naszych obrotow handlowych, ale po raz pierwszy
wyzsze byto tempo wzrostu importu (25%) niz eksportu (18%). Relacja ta utrzymatla sig
w 2008 roku, a wskazniki dynamiki wzrostu eksportu i importu wyniosty odpowiednio
15% 1 27%. W zwiazku z takimi zmianami strumieni handlowych saldo wymiany
poprawito si¢ w pierwszych latach integracji (z 0,5 mld euro w 2003 r. do 2,1 mld euro w
2006 r.), a w kolejnych obnizyto si¢ (do 1,3 mld euro w 2008 r.). Tendencje te zmienily si¢
pod wplywem §wiatowego kryzysu gospodarczego, ktorego skutkiem w handlu zZywnoscia
byto obnizenie w 2009 roku wartosci eksportu o ponad 1%, importu o prawie 10%, co w
efekcie przyniosto jednak ponowna poprawe salda obrotow (do 2,2 mld euro; tabela 1)
[Ocena... 2009; Handel... 2003-2010; Szczepaniak 2011].

Wstepne wyniki handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi za 2010 rok
nadal sa bardzo dobre. Warto$¢ obrotow handlowych zywnos$cia zwigkszyta si¢ o ponad
17%, tj. eksport wzrdst do rekordowego poziomu 13,3 mld euro, a import do 10,7 mld
euro. Nastgpita dalsza poprawa salda wymiany tymi produktami. W 2010 roku wyniosto
ono blisko 2,6 mld euro, co w pordwnaniu z rokiem poprzednim oznacza wzrost az o
prawie 19%. W calym okresie cztonkostwa Polski we Wspodlnocie eksport produktow
rolno-spozywczych zwigkszyt si¢ blisko trzyipotkrotnie, import trzykrotnie, a saldo
handlu zagranicznego tymi produktami ponad pigcioipotkrotnie.

Powiazania handlowe Polski z zagranica sa nierownomierne, tj. dominujacymi
partnerami w tej wymianie pozostaja kraje cztonkowskie UE. Obroty handlowe produktami
rolno-spozywczymi z tymi krajami wzrastaly po akcesji do UE znacznie szybciej niz z
krajami trzecimi. Dostawy zywnosci z Polski do UE w latach 2003-2009 zwigkszyty sig
prawie trzyipotkrotnie, a przyw6z do naszego kraju wzrost blisko trzykrotnie. Dodatnie
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saldo wymiany z tymi krajami poprawito si¢ z 0,4 mld euro do 2,7 mld euro, a wigc ponad
szesciokrotnie. Rok 2010 zaznaczyt si¢ dalszym rozwojem naszej wymiany handlowej z
krajami Unii. Warto$¢ zaréwno eksportu, jak i importu produktéow rolno-spozywczych
zwigkszyla si¢ o okoto 15%, a saldo handlu tymi produktami wzrosto az do 3,2 mld euro.
Kilkakrotnie wolniejszy byt w tym okresie wzrost obrotow handlowych z innymi krajami.
Calkowite saldo naszego handlu rolno-spozywczego z krajami nie bedacymi cztonkami
UE od lat pozostaje ujemne.

Tabela 1. Wyniki handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi, mln euro

Table 1. Polish foreign trade in agro-food products, EUR million

Rok

Wiyniki handlu 2003 2005 2007 2009 20107 %

Eksport produktow

rolno-spozywczych 40104 7 028,0 9942,5 11277,6  13263,1 330,7

w tym do UE 2616,7 5190,8 8001,4 9066,9 104653 399.9
z tego do UE-15 2041,6 4063,0 5941,2 6 698,8 7792,6 381,7
z tego do UE-12* 575,1 1127,8 2 060,2 2368,1 2672,7 464,7

Import produktow

rolno-spozywczych 3556,9 5373,5 79723 9111,0 10693,3 300,6

w tym z UE 21759 3388,1 53474 63204 7277,6 334,5
z tego z UE-15 1 848,5 2938,0 44846 5448,9 6253,8 3383
z tego z UE-12 3274 450,2 862,8 871,5 1023,8 312,7

Saldo handlu zagranicznego

produktami rolno-spozywczymi 453,5 1654,5 1970,2 2 166,6 2569.,8 566,7

w tym z UE 440,8 1.802,7 2 654,0 2746,5 31877 7232
z tego z UE-15 193,1 1125,0 1 456,6 1249,9 1538,8 796,9
z tego z UE-12 247,7 677,7 1197,4 1 496,6 1 648,9 665,7

* dane wstegpne

Zr6dlo: opracowanie na podstawie niepublikowanych danych Centrum Analitycznego Administracji Celnej (CAAC).

W efekcie asymetrycznych powiazan handlowych Polski z zagranica wspolny rynek
europejski juz w pierwszym roku po akcesji stat si¢ dla polskiego sektora rolno-
spozywczego dominujacym rynkiem zaopatrzenia i zbytu. W kolejnych latach naszego
cztonkostwa szczegdlnie szybko wzrastal udziat UE w eksporcie tej grupy towardow, z
okoto 65% w 2003 roku do blisko 74% w 2005 roku i az do ponad 80% w latach 2007-
2009. Udziat Unii w imporcie produktéw rolno-spozywczych byt bardziej stabilny i w
latach 2003-2006 wahat si¢ w granicach 61-63%, by dopiero w 2007 roku przekroczy¢
67%, a w latach 2008-2009 zblizy¢ sig¢ do 70%. Rok 2010 przyniost tylko niewielki spadek
udzialu UE w naszym eksporcie (do okoto 79%) i w imporcie (do 68%). Dane te §wiadcza
o bardzo silnym uzaleznieniu polskiego handlu rolno-spozywczego od jednolitego rynku
europejskiego (rys. 1).

Rozwdj wymiany handlowej z krajami Unii dotyczyt nie tylko krajow UE-15, ale i
nowych panstw czltonkowskich. Czlonkostwo w UE nadalo nowy, bardzo silny i
nieoczekiwany impuls wymianie handlowej polskimi produktami rolno-spozywczymi z
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krajami UE-12. W latach 2003-2010 eksport tych produktow do krajow UE-15 zwigkszyt
si¢ 0o 282%, a do krajow UE-12 az o blisko 365%. W imporcie produktow rolno-
spozywczych relacja byta odwrotna: import z UE-15 zwigkszyt si¢ o ponad 238%, a z UE-
12 o prawie 213%.

100% —p— — —
19,51 [19.,6] |21,0
sovs 1348121 :
N ! Bl B
TR BRI
sov Al fil bl |
57,8 |59,8| |59,4| 58,8 6
20% - 309 1 N N (M 0 T M Ml
T M ol II: o T |:| N N o
1 I 1 [ (B} (B} (] 1
o TR I R I L I i I | I LY I O e O i
(] L) L) L) L) L) L) L) L) L) L)
2003 2005 2007 2009 2010a . 2003 2005 2007 2009 2010a
eksport import
A UE-15 B UE-12 O Pozostate

* dane wstegpne
Rys. 1. Struktura geograficzna eksportu i importu rolno-spozywczego, %
Fig. 1. Geographical distribution of Polish agro-food exports and imports, %

Zrodlo: opracowanie na podstawie niepublikowanych danych CAAC.
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Rys. 2. Wyniki handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi®, mln euro
Fig. 2. Polish foreign trade in agro-food products, EUR million
Zrodto: opracowanie whasne na podstawie niepublikowanych danych CAAC.
Przejeta przez zagranicznych, w tym unijnych, sprzedawcow cze$¢ polskiego rynku
zywno$ciowego byla znacznie mniejsza niz zdobyta przez polskich sprzedawcow czgs$é
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rynku $wiatowego i unijnego. W efekcie, w latach 2003-2010 znaczaco poprawito si¢ saldo
handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi: catkowite z 453,5 mln euro do 2 569,8
mln euro, z krajami UE-15 z 440,8 mln euro do 1 538,8mln euro, z krajami UE-12 z 247,7
mln euro do 1 648,9 mln euro (rys. 2.)

Nadwyzka eksportu nad importem tej samej grupy produktow jest zjawiskiem
zdecydowanie pozytywnym. Stopien pokrycia importu danej grupy produktéw ich
eksportem, czyli relacja wartosci eksportu do wartosci importu TC (Trade Coverage),
jest jednym z prostszych miernikow przewagi komparatywnej. Warto$¢ tego wskaznika
powyzej jeden oznacza, ze kraj posiada specjalizacj¢ w produkcji danej grupy
produktéw. Pozwala to rowniez przypuszczaé, ze kraj ten dysponuje w tym zakresie
przewaga komparatywna. Wskaznik TC ponizej jednosci §wiadczy o deficycie w
obrotach dana grupa towarowa i braku wzglednej przewagi [Ocena...2009; Nosecka i
Szczepaniak 2010].

Wskaznik pokrycia importu produktow rolno-spozywczych eksportem tych produktow
w okresie naszego cztonkostwa w UE wykazywal wahania, ale we wszystkich latach jego
poziom byl wyzszy od jednosci. W latach 2003-2010 wskaznik TC wzroést z 1,13 do 1,24.
Wskaznik TC w handlu rolno-spozywczym z krajami UE-15 wzrastal niemal rownie
szybko, z 1,20 w 2003 roku do 1,25 w 2010 roku. Najwyzsze wartosci caly czas
przyjmowal i najszybciej zwigkszal si¢ wskaznik pokrycia importu produktéw rolno-
spozywczych z nowych panstw cztonkowskich UE eksportem tych produktow, 1,76 w
2003 roku do 2,61 w 2010 roku. Tak wysokie wartosci tego wskaznika pozwalaja sadzic,
ze Polska posiada przewagi komparatywne w handlu zagranicznym produktami rolno-
spozywczymi na rynku nowych panstw cztonkowskich UE.

Ocena wskaznikowa konkurencyjnosci polskiego sektora rolno-
spozywczego na rynku nowych panstw czionkowskich (UE-12)

Jedna z miar poziomu konkurencyjnosci eksportu jest wskaznik ujawnionych
przewag komparatywnych B. Balassy (Revealed Comparative AdventageRCA)*. Jego
istota polega na okre$leniu, czy udzial danego produktu (grupy produktéw) w eksporcie
danego kraju jest wyzszy (nizszy) od udzialu tego produktu (grupy produktow) w
$wiatowym eksporcie na okreslony rynek. Gdy wskaznik RCA przyjmuje wartosci wyzsze
od 1, tj. udziat danego produktu czy grupy produktow w eksporcie danego kraju jest
wyzszy od udzialu tego produktu czy grupy produktéw w swiatowym eksporcie na okreslony
rynek (np. §wiatowy, unijny), badany kraj posiada ujawnione przewagi komparatywne w

2 Wskazniki RCA obliczono wedtug nastepujacego wzoru:

X, |
RCA, =t X

n

: n
Sx, ¥,
i=1 i=1
gdzie:

X — eksport i-tego produktu przez kraj j na dany rynek m,

X, — eksport i-tego produktu przez grupg krajow w na dany rynek m,

n — liczba produktow (sekcji badz dziatldéw Harmonised System), moze to by¢ takze ich liczba w catosci wymiany
handlowej danego kraju (tj. facznie artykuty rolno-spozywcze, mineralne i przemystowe).
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eksporcie na ten rynek. W przeciwnym razie, gdy wskaznik przyjmuje wartosci nizsze od 1
(udziat danego produktu w eksporcie danego kraju jest nizszy niz udziat tego produktu w
Swiatowym eksporcie na okre§lony rynek), badany kraj nie posiada ujawnionych przewag
komparatywnych w eksporcie na ten rynek. Produkt jest konkurencyjny, gdy dany kraj
posiada ujawnione przewagi komparatywne w jego eksporcie na okreslony rynek, o czym
$wiadczy wyzszy udziat danej grupy produktow w eksporcie danego kraju od udziahu tej
grupy produktéw w $wiatowym eksporcie na okreslony rynek [Ambroziak 2009; Ocena...
2009]. W niniejszym opracowaniu skupiono si¢ na analizie wskaznika ujawnionych
przewag komparatywnych RCA w eksporcie rolno-spozywczym Polski na rynek panstw
UE-12.

Catkowity polski eksport produktow rolno-spozywczych charakteryzuje sig
wskaznikami ujawnionych przewag komparatywnych RCA wyzszymi od jednosci, co
oznacza, ze nasz kraj posiada ujawnione przewagi komparatywne w eksporcie tej grupy
produktow na rynek §wiatowy. Jesli chodzi o poszczegdlne kierunki tego eksportu, to
zdecydowanie najwyzszymi wskaznikami RCA charakteryzuje si¢ eksport na rynek
nowych panstw cztonkowskich UE (w calym analizowanym okresie byly one $rednio
dwukrotnie wyzsze niz w eksporcie na rynek krajow UE-15; rys. 3). Mozemy zatem
przypuszczaé, ze ten kierunek eksportu jest dla naszego sektora rolno-spozywczego
zroédtem najwigkszych korzysci z tytutu posiadania przewag komparatywnych.

2,5

2007 | 2009 | 2003 | 2005 | 2007 | 2009 | 2003 | 2005 | 2007 | 2009

2003 | 2005

Ogotem UE-15 UE-12

Rys. 3. Wskazniki ujawnionych przewag komparatywnych (RCA) w eksporcie rolno-spozywczym ogoétem, do
krajow UE-15 i krajow UE-12

Fig. 3. Revealed Comparative Advantage (RCA) in Polish exports of agricultural and food products; total exports,
to EU-15 and EU-12

Zrodto: obliczenia na podstawie bazy WITS Comtrade.

W polskim eksporcie rolno-spozywczym na rynek nowych panstw cztonkowskich UE
najwyzsze wskazniki RCA charakteryzowatly tyton i wyroby tytoniowe (indeks HS 24),
produkty mleczarskie (04), przetwory z migsa i ryb (16), uboczne produkty roslinne (14)
oraz migso i podroby jadalne (02), a takze przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze (19),
przetwory z warzyw i owocow (20) i rozne przetwory spozywcze (21) (tabela 2). Pozycja
konkurencyjna tych trzech ostatnich grup po akcesji do UE oslabila sig, a pierwszych pigciu
wyraznie umocnita. Szczegélnie duzy wzrost przewag komparatywnych miatl miejsce w
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eksporcie tytoniu i wyrobow tytoniowych. W 2009 roku udziat tych wyrobéw w polskim
eksporcie na rynek panstw UE-12 byt az sze$ciokrotnie wyzszy niz odpowiedni udzial w
Swiatowym eksporcie na te rynki.
Najnizsze wskazniki RCA w polskim eksporcie na rynek panstw UE-12
wystepowaly w przypadku zbdz (10), ubocznych produktow zwierzecych (05), nasion
oleistych (12) oraz ryb (03) i pasz dla zwierzat (23).

Tabela 2. Wskazniki ujawnionych przewag komparatywnych (RCA) w eksporcie rolno-spozywczym na rynek
nowych panstw cztonkowskich (UE-12)

Table 2. Revealed Comparative Advantage (RCA) in Polish exports of agricultural and food products to the new
member states market (EU-12)

Rok zmiana
Dyi w latach
ziat HS 2003 2005 2007 2009 2003-2009
01 Zwierzgta zywe 1,15 1,52 297 0,88 -0,27
02 Migso i podroby jadalne 2,21 2,61 3,12 2,24 +0,03
03 Ryby, skorupiaki, migczaki i inne 0,86 0,28 0,28 0,43 -0,44
04 Produkty mleczarskie; jaja; miod naturalny 3,79 521 4,03 4,73 +0,94
05 Produkty uboczne zwierzgce 0,20 0,44 0,36 0,30 +0,11
06 Drzewa i inne rosliny 0,40 0,34 0,39 0,30 -0,09
07 Warzywa 4,67 2,63 2,28 1,61 -3,06
08 Owoce i orzechy jadalne 1,44 1,10 1,22 0,57 -0,87
09 Kawa, herbata i przyprawy 2,04 2,27 1,19 1,75 -0,29
10 Zboza 0,06 0,34 0,19 024 +0,18
11 Produkty mtynarskie, stod, skrobie 0,65 0,62 0,40 0,95 +0,30
12 Nasiona i owoce oleiste 0,66 0,73 0,71 0,33 -0,33
13 Ekstrakty ro$linne 0,09 0,15 0,35 0,73 +0,64
14 Produkty uboczne ro$linne 0,97 1,33 4,98 2,64 +1,68
15 Thuszcze i oleje zwierzecee lub roslinne 0,54 0,86 1,25 1,90 +1,36
16 Przetwory z migsa i ryb 2,79 2,86 2,91 3,13 +0,34
17 Cukry i wyroby cukiernicze 3,32 2,71 3,00 1,85 -1,47
18 Kakao i przetwory z kakao 3,00 2,84 1,96 1,73 -1,27
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 5,32 4,84 4,11 3,09 2,23
20 Przetwory z warzyw i owocow 3,79 3,42 2,59 2,44 -1,34
21 Rozne przetwory spozywcze 3,59 3,33 2,85 2,50 -1,10
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 0,33 1,73 1,18 1,38 +1,05
23 Odpady i pasze dla zwierzat 0,43 0,63 0,84 0,52 +0,08
24 Tyton i wyroby tytoniowe 0,86 1,91 4,07 5,14 +4,28
Ogotem produkty rolno-spozywcze 2,00 2,16 2,05 1,86 -0,14

Zrédto: obliczenia na podstawie bazy WITS Comtrade.
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Jednym z powszechnie stosowanych wskaznikow konkurencyjnosci handlu
zagranicznego jest takze wskaznik Lafaya (Lafay’s Index LFIY’, bedacy jedna z odmian
wskaznika ujawnionych przewag komparatywnych (RCA). Bazuje on na strumieniach
eksportu i importu danego kraju, a w szczegélnosci na charakterze salda obrotow
handlowych. Najogolniej rzecz biorac nadwyzka w handlu danym produktem czy grupa
produktow utozsamiana jest z posiadaniem przewag komparatywnych w eksporcie
danego produktu czy grupy produktow, natomiast deficyt z brakiem takich przewag.
Wskaznik ten interpretuje si¢ nastgpujaco: gdy przyjmuje on wartosci wyzsze od zera,
oznacza to, ze badany kraj ma wzgledem zagranicy przewage komparatywna w eksporcie
danego produktu czy grupy produktow. Natomiast, jezeli warto$¢ obliczonego wskaznika
jest nizsza od zera, wystgpuje sytuacja odwrotna, tj. badany kraj nie ma przewagi
komparatywnej wzgledem zagranicy w eksporcie danego produktu czy grupy produktéw
[Ambroziak 2009; Ocena... 2009]. W niniejszej analizie wyznaczono wskazniki Lafaya
w handlu rolno-spozywczym Polski z panstwami UE-12.

W 2009 roku najwyzsze wskazniki Lafaya cechowaly nasza wymiang handlowa z
krajami UE-12 nastgpujacymi grupami produktow: migsem i podrobami jadalnymi (02),
produktami mleczarskimi (04), tytoniem i wyrobami tytoniowymi (24), przetworami z
migsa i ryb (16), przetworami zbozowymi i pieczywem cukierniczym (19), a takze r6znymi
przetworami spozywczymi, thuszczami zwierzecymi i roslinnymi (15) oraz warzywami (07)
(tabela 3). Odmienne byly natomiast kierunki zmian poziomu konkurencyjnosci tych
towarow. W latach 2003-2009 pozycja konkurencyjna Polski w handlu migsem i
podrobami jadalnymi, produktami mleczarskimi, tytoniem i wyrobami tytoniowymi,
thuszczami zwierzecymi i roslinnymi oraz przetworami z migsa i ryb umocnita si¢, a w handlu
przetworami zbozowymi, warzywami i réznymi przetworami spozywczymi ostabita.

Najstabsza pozycja konkurencyjna, mimo znacznego jej umocnienia po akcesji do UE,
charakteryzowala handel produktami mtynarskimi (11), paszami dla zwierzat (23) oraz
napojami bezalkoholowymi i alkoholowymi (22). W podobnej sytuacji (brak przewag
konkurencyjnych w 2009 roku mimo wzrostu wskaznika po akcesji do UE) znalazty sig
takze ekstrakty roslinne (13) oraz kakao iprzetwory z kakao (18). Wyrazne spadki
wskaznika Lafaya odnosnie niektérych grup towardow pogorszyly slaba pozycje
konkurencyjna sprzed akcesji do UE. W szczegdlnosci dotyczylo to nastgpujacych grup
wyrobow: zboza (10), nasiona oleiste (12), zywiec rzezny (01), cukry i wyroby cukiernicze
(17) oraz ryby (03).

* Wskazniki Lafaya obliczono wedhug nastepujacego wzoru:

i i
. . —m,; - X, +m,
i_ J J =l J
LI} =100 ——— =5 N
i i 1 1 1
! ! Z(x/+mj) Z(x/+m/)
J=1 J=1
gdzie:

X} — eksport j-tego produktu i-tego kraju,

mj — import j-tego produktu i-tego kraju,

N — liczba produktow (sekcji badz dziatlow HS).
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Tabela 3. Wskazniki Lafaya w handlu zagranicznym produktami rolno-spozywczymi na rynku nowych panstw
cztonkowskich (UE-12), %

Table 3. Lafay Index for Polish foreign trade of agricultural and food products in new member states market (EU-
12), %

Rok Zmiana
Dziat HS 2003 2005 2007 2009 W latach
2003-2009

01 Zwierzgta zywe -0,35 -0,71 -1,05 -0,94 -0,59
02 Migso i podroby jadalne 2,48 4,35 4,47 3,77 +1,29
03 Ryby, skorupiaki, migczaki i inne 0,38 0,01 -0,07 -0,01 -0,38
04 Produkty mleczarskie; jaja; miod naturalny 1,73 3,36 1,41 3,31 +1,58
05 Produkty uboczne zwierzgce -0,10 -0,03 -0,07 -0,10 0,00
06 Drzewa i inne rosliny -0,03 -0,03 0,08 0,08 +0,11
07 Warzywa 3,31 1,05 1,33 0,77 -2,54
08 Owoce i orzechy jadalne 1,25 0,57 0,63 0,32 -0,92
09 Kawa, herbata i przyprawy 0,96 0,86 0,38 0,73 -0,23
10 Zboza 4,14 286 -7,25 -4,71 -0,58
11 Produkty mtynarskie, stod, skrobie -5,77 -4,11 -3,65 -4,10 +1,68
12 Nasiona i owoce oleiste -2,21 -1,50 -1,48 2,71 -0,50
13 Ekstrakty ro$linne -0,15 -0,09 -0,03 -0,02 +0,14
14 Produkty uboczne roslinne 0,00 0,01 0,03 0,01 +0,01
15 Tluszcze i oleje zwierzgee lub roslinne -1,43 -1,26 0,41 0,86 +2,30
16 Przetwory z migsa i ryb 0,92 0,41 1,17 1,24 +0,31
17 Cukry i wyroby cukiernicze 1,49 -1,43 0,00 -0,79 -2,28
18 Kakao i przetwory z kakao -0,31 0,39 0,06 -0,29 +0,02
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 4,07 2,16 2,05 1,23 -2,84
20 Przetwory z warzyw i owocOw 0,70 0,54 0,16 0,26 -0,44
21 Roézne przetwory spozywcze 3,05 1,00 1,54 0,95 -2,09
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe -2,59 -0,94 -1,65 -0,71 +1,89
23 Odpady i pasze dla zwierzat -4,17 -2,67 -1,36 -2,40 +1,77
24 Tyton i wyroby tytoniowe 0,91 0,94 2,89 3,23 +2,32

Zrédto: obliczenia na podstawie bazy WITS-Comtrade.

Powszechnie stosowanym miernikiem intensywnosci handlu wewnatrzgat¢ziowego
jest wskaznik zaproponowany przez H. Grubela i P. Lloyda (dalej zwany jako wskaznik
GL)'. Wartoé¢ danego wskaznika oznacza w  przyblizeniu udziat handlu

* Wskazniki H. Grubela i P. Lloyda obliczono wedtug nastepujacego wzoru:
n n
DX, +M)-D X, - M|
GL =1 = x100
2 (X, +M)
i=1
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wewnatrzgaleziowego w  handlu  ogotem  (lacznie  wewnatrzgalgziowym i
migdzygaleziowym). Im warto$¢ ta jest wigksza, tym wigksza czg$¢ wymiany handlowej
mozna thumaczy¢ rozwojem handlu wewnatrzgal¢ziowego, a im mniejsza, tym wyzszy jest
udzial wymiany migdzygateziowej [Ambroziak 2009; Ocena... 2009]. W niniejszej
analizie wyznaczono wskazniki Grubela i Lloyda w handlu rolno-spozywczym Polski z
panstwami UE-12.

W latach 2003-2009 wskazniki handlu wewnatrzgaleziowego produktami rolno-
spozywczymi w Polsce systematycznie rosty, poczatkowo bardzo szybko, a od 2006 roku
powoli (rys. 3). W catym okresie naszego cztonkostwa w Unii Europejskiej znaczenie
wymiany wewnatrzgatgziowej w polskim handlu rolno-spozywczym wzrosto az do blisko
45%, tj. o 6 punktow procentowych. Najwyzszy poziom intensywnosci handlu
wewnatrzgaleziowego po akcesji cechowal obroty handlowe ze ,starymi” panstwami
cztonkowskimi Unii (UE-15). Jednocze$nie w pierwszym okresie naszego cztonkostwa w
UE znaczenie tego charakteru wymiany handlowej dos¢ istotnie wzrosto (o 10,3 punktu
proc. w latach 2003-2009). Poziom intensywnos$ci wymiany wewnatrzgaleziowej
z panstwami UE-12, rowniez do$¢ wysoki, wzrastat do 2005 roku, ale w kolejnych latach
obnizyt sig, osiagajac w 2009 roku poziom bezposrednio sprzed akcesji (30,5%).

50
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Ogolem UE-15 UE-12

Rys. 3. Wskaznik Grubela-Lloyda handlu wewnatrzgateziowego w handlu rolno-spozywczym Polski ogotem, z
krajami UE-15 i krajami UE-12, %
Fig. 3. Intra-industry trade Grubel-Lloyd index in Polish agro-food trade, total, with EU-15 and EU-12, %

Zrédto: obliczenia na podstawie bazy WITS Comtrade.

Intensywno$¢ handlu wewnatrzgalgziowego Polski z pozostalymi nowymi
panstwami cztonkowskimi UE w poszczegélnych grupach produktéw rolno-spozywczych
byla bardzo zréznicowana. W 2009 roku w niektérych grupach produktow ponad 40%
obrotow handlowych miato charakter wewnatrzgaleziowy. Gléwnym przedmiotem tej

gdzie:

GL; — wskaznik handlu wewnatrzgateziowego dla i-tej galezi (w tym przypadku grupy produktow wedhug
czterocyfrowej klasyfikacji HS),

X; — eksport produktow i-tej gatezi z danego kraju do innego kraju (grupy krajow),

M; — import produktow i-tej gatezi do danego kraju z innego kraju (grupy krajow),

n — liczba galezi przemystu (tutaj grup produktow rolno-spozywczych HS).
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wymiany byly produkty zréznicowane, o relatywnie wysokim stopniu przetworzenia, ale
réwniez o niskim stopniu przetworzenia. W szczego6lnosci byty to uboczne produkty zwierzece
(05), pasze dla zwierzat (23), ekstrakty roslinne (13), cukry i wyroby cukiericze (19), kakao i
przetwory z kakao (18), przetwory z warzyw i owocow (20) oraz grupa tzw. réznych
przetwordow spozywczych (21) (tabela 4).

Tabela 4. Wskazniki Grubela-Lloyda handlu wewnatrzgateziowego w handlu rolno-spozywczymi Polski z krajami
UE-12, %
Table 4. Intra-industry trade Grubel-Lloyd index in agro-food trade between Poland and EU-12, %

Rok Zmiana
Dyi w latach
zial HS 2003 2005 2007 2009 2003-2009

01 Zwierzegta zywe 39,5 36,3 20,5 343 -52
02 Migso i podroby jadalne 14,8 14,6 15,9 20,2 +5.4
03 Ryby, skorupiaki, migczaki i inne 143 32,0 33,9 25,1 +10,9
04 Produkty mleczarskie; jaja; midd naturalny 15,0 19,7 33,3 24,8 +9,8
05 Produkty uboczne zwierzgce 66,8 35,3 75,2 86,2 +19,4
06 Drzewa i inne ro$liny 76,5 75,5 30,1 20,8 -55,6
07 Warzywa 28,6 253 19,8 27,5 -1,1
08 Owoce i orzechy jadalne 6,8 21,1 35,0 242 +17,4
09 Kawa, herbata i przyprawy 33,7 249 34,0 24,6 9,1
10 Zboza 1,6 5.4 6,2 6,6 +5,1
11 Produkty mtynarskie, stod, skrobie 2.8 8,8 9,2 13,4 +10,6
12 Nasiona i owoce oleiste 17,4 22,5 30,0 15,8 -1,5
13 Ekstrakty roslinne 21,0 34,9 99,3 63,5 +42,5
14 Produkty uboczne ro$linne 0,0 11,1 13,6 23,7 +23,7
15 Thuszceze i oleje zwierzgee lub roslinne 10,1 38,8 38,4 29,6 +19,5
16 Przetwory z migsa i ryb 24,5 45,1 18,5 18,9 -5,6
17 Cukry i wyroby cukiernicze 35,8 66,8 46,3 51,3 +15,5
18 Kakao i przetwory z kakao 53,6 46,3 49,0 48,8 -4.8
19 Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze 329 349 31,0 36,9 +3.9
20 Przetwory z warzyw i owocOw 42,1 424 55,6 46,4 +4,2
21 Robzne przetwory spozywcze 48,6 49,5 41,1 424 -6,2
22 Napoje bezalkoholowe i alkoholowe 24,6 24,8 51,6 31,6 +7,0
23 Odpady i pasze dla zwierzat 443 77,2 69,3 69,5 +25,2
24 Tyton i wyroby tytoniowe 6,2 24,9 15,4 18,1 +11,8
Ogotem produkty rolno-spozywcze 30,5 342 32,6 30,5 0,0

Zrédto: obliczenia na podstawie bazy WITS Comtrade.

Do wzrostu intensywnos$ci wymiany wewnatrzgaleziowej produktami rolno-
spozywczymi Polski z krajami UE-12 przyczynily si¢ pelna liberalizacja handlu rolno-
spozywczego w ramach Wspdlnoty, rosnacy poziom dochodu na 1 mieszkanca, a w
rezultacie wzrost sity nabywczej ludnosci 1 jej sktonnoSci do réznorodnosci, a takze
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poszerzenie asortymentu eksportowanych produktow, wskutek zrealizowanych
inwestycji i wdrozonych innowacji.

Podsumowanie

Potrzeba oceny zdolnosci konkurowania polskich producentow zywnosci na rynkach
zagranicznych, w tym na rynku nowych panstw cztonkowskich Unii Europejskiej,
wynika z migdzynarodowego wymiaru konkurencyjnosci polskiego sektora rolno-
spozywczego. Budowanie, wzmacnianie i utrzymanie konkurencyjno$ci migdzynarodowe;j
jest bowiem szczegdlnym wyzwaniem w warunkach integracji ze Wspdlnota Europejska.
Analiza konkurencyjnos$ci polskiego sektora rolno-spozywczego na rynku krajow UE-12,
dokonana za pomoca oceny wynikow handlu zagranicznego produktami rolno-
spozywczymi oraz wybranych wskaznikéw konkurencyjnosci, tj. wskaznika ujawnionych
przewag komparatywnych w eksporcie Balassy (RCA) i wskaznika Lafaya (LFI), a
dodatkowo wskaznika intensywno$ci wymiany wewnatrzgalgziowej produktami rolno-
spozywczymi  Grubela 1 Lloyda (GL) $wiadczy o dos¢ wysokim poziomie
konkurencyjnosci naszych producentow zywnosci na rynku nowych panstw
cztonkowskich UE. Jednocze$nie wskazuje na wzrost przewag komparatywnych oraz
poprawe pozycji konkurencyjnej naszych producentow w okresie czlonkostwa Polski w
Unii Europejskiej.
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