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Przewagi komparatywne w handlu zagranicznym Polski
na przyktadzie produktow rolno-spozywczych i pozostatych

Comparative Advantages in Polish Foreign Trade
on the Example of Agri-Food and Other Products

Synopsis. Globalizacja i integracja gospodarcza sprawiaja, ze konkurencyjno$¢ podmiotow coraz
czgsciej analizowana jest w kontekscie ich powigzan z rynkiem migdzynarodowym. Celem artykutu
jest ocena przewag komparatywnych w handlu zagranicznym Polski produktami rolno-spozywczymi
na tle handlu pozostalymi produktami. W badaniu wykorzystano wskaznik relatywnej przewagi
handlowej RTA. Badanie to poprzedzono oméwieniem wynikéw handlu zagranicznego. Zrédlem
danych byta baza danych handlowych WITS-Comtrade. Analizg przeprowadzono na poziomie sekcji
HS. Badanie udowodnito, ze handel zagraniczny Polski charakteryzuje zréznicowany poziom przewag
komparatywnych. Sposrod dwudziestu sekcji HS, w 2016 r. Polska posiadata przewagi komparatywne
w handlu produktami dwoch rolno-spozywezych i siedmiu pozostatych sekcji. Na sekcje te
przypadato odpowiednio ok. 9% 1 50% wartosci obrotow handlowych Polski. Rozwdj handlu
zagranicznego produktami rolno-spozywczymi Polski, a takze do$¢ znaczace przewagi komparatywne
w handlu tymi produktami wskazuja na konkurencyjnos¢ i duze znaczenie polskiego sektora rolno-
spozywczego dla gospodarki narodowe;.

Stowa kluczowe: handel zagraniczny, przewagi komparatywne, konkurencyjno$¢, produkty rolno-
-Spozywcze

Abstract. Because of globalization and economic integration, the competitiveness of entities is more
and more often analyzed in the context of their links with the international market. The aim of the
article is to assess the comparative advantages in Poland's foreign trade in agri-food products in
comparison to trade in other products. The study uses the relative trade advantage indices RTA. This
study was preceded by a discussion of the results of foreign trade. The source of data was the WITS-
Comtrade database. The study showed that Poland's foreign trade is characterized by a diversified
level of comparative advantages. Of the twenty HS sections, in 2016 Poland had comparative
advantages in trade of products from two agri-food sections and seven other sections. These sections
accounted for approximately 9% and 50% of Poland's trade turnover, respectively. The development
of Polish foreign trade in agri-food products, as well as quite significant comparative advantages in
trade of these products, indicate the competitiveness and high importance of the Polish agri-food
sector for the national economy.
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Wprowadzenie

Pojecie  przewagi  komparatywnej  (wzglednej)  funkcjonuje w  ekonomii
migdzynarodowej od poczatku XIX wieku i zostato wprowadzone przez Ricardo. Podejscie,
zgodnie z ktérym sila sprawcza handlu migdzynarodowego jest wylacznie zrdéznicowanie
wydajnosci pracy migdzy poszczegdlnymi krajami znane jest w literaturze przedmiotu jako
model ricardianski. Zgodnie z tym modelem, handel migdzy dwoma krajami moze by¢ dla
tych krajow korzystny, jesli kazdy z nich eksportuje dobra, w produkcji ktérych ma przewagi
komparatywne. Kraj ma za$ przewagg komparatywna w produkcji jakiego$ dobra wtedy,
kiedy koszt alternatywny produkeji w przeliczeniu na inne dobra jest nizszy w tym kraju niz
w innych krajach. Handel migdzynarodowy powoduje zwigkszenie $wiatowej produkcji
dlatego, ze pozwala krajom specjalizowa¢ si¢ w wytwarzaniu dobr, w ktdrych maja przewagi
komparatywne (Krugman i Obstfeld, 2007, s. 42-44). W tych warunkach kazdy kraj bioracy
udzial w wymianie migdzynarodowej osigga korzysci, tj. rozmiary produkcji w kazdym
z tych krajow sa wigksze niz gdyby nie byto handlu migdzy nimi.

Wedlug tej teorii dany kraj moze czerpac¢ korzysci z handlu zagranicznego nawet
wtedy, gdy nie posiada absolutnej przewagi w produkeji zadnego z dobr. Wystarczy, zeby
posiadat relatywna przewage w produkcji wybranego towaru, aby mogl by¢ jego
eksporterem. W teorii tej nie porownuje sig¢ zatem poziomu jednostkowych kosztow
produkcji tego samego towaru w dwoch krajach, lecz pordwnuje si¢ stosunek
jednostkowych kosztéw produkcji wybranych dwoch dobr w dwoch krajach.

Obok przewag komparatywnych typu ricardianskiego w literaturze funkcjonuje jeszcze
drugi typ przewag komparatywnych, tj. przewagi typu Balassy (1965, s. 99-123). Guzek
przeciwstawiajac sobie oba rodzaje przewag, stwierdza, ze: ,,Przewaga komparatywna w
sensie ricardianskim wynika z kryterium optacalnosci eksportu danej dziedziny
w poréwnaniu z innymi dziedzinami i jednoczesnic w porownaniu z zagranica. Niska
przewaga komparatywna nie oznacza jednak, ze dany towar nic moze by¢ eksportowany.
Nalezy ja interpretowaé jako wskaznik §wiadczacy o niskiej predyspozycji specjalizacyjnej w
poréwnaniu z innymi krajami. Przewaga komparatywna typu Balassy wynika natomiast
z zastosowania kryterium wielkosci eksportu w poréwnaniu z innymi dziedzinami
1 jednoczesnie z zagranica” (Guzek, 2004, s. 49). W ujeciu Balassy wysokie przewagi moga
zatem ujawnia¢ si¢ nie tylko przy wysokiej optacalnosci produkcji i eksportu danej grupy
produktow analizowanego kraju, ale takze przy niskiej ich oplacalnosci. Analiz¢ przewag
komparatywnych w takim ujeciu mozna traktowac jako przyblizenie zdolnosci danego kraju
do konkurowania w handlu migdzynarodowym, a réwnoczesénie podstawe do oceny aktualnej
pozycji konkurencyjnej tego kraju i jej zmian w przesztosci. Z tego powodu Misala uwaza, ze
przewagi komparatywne w ujgciu Balassy sa raczej przewagami konkurencyjnymi (Misala,
2011, s. 166). Nieustannie rozwijana teoria Balassy i zaproponowane przez niego metody
badania przewag komparatywnych stanowia ,,wspolczesnie kanon badan migdzynarodowe;j
zdolnos$ci konkurencyjnej w sferze handlu migdzynarodowego i szerzej rozumianej wymiany
migdzynarodowej” (Misala, 2011, s. 165).

Rozwdj procesow globalizacji i integracji gospodarczej sprawia, ze konkurencyjnosé
podmiotéw gospodarczych coraz czg$ciej analizowana jest w kontekscie ich powiazan
z rynkiem migdzynarodowym. Jednym ze sposobdéw oceny konkurencyjnosci polskiego
sektora rolno-spozywczego jest analiza przewag komparatywnych w handlu produktami
tego sektora. Celem artykutu jest ocena przewag komparatywnych w handlu zagranicznym
Polski produktami rolno-spozywczymi na tle handlu pozostalymi produktami.
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Mimo niewatpliwych zalet teorii kosztoéw komparatywnych, ztozono$¢ i turbulentno$é
procesow zachodzacych we wspoélczesnej gospodarce powoduje, ze kierunkow i nasilenia
zmian strumieni handlu nie da si¢ przedstawi¢ za pomoca tylko jednej teorii handlu
migdzynarodowego. Probujac odpowiedzie¢ na pytanie, dlaczego dany kraj czy sektor
gospodarki odnosi wigksze sukcesy handlowe i jest bardziej konkurencyjny niz inny, nalezy
nie ustawa¢ w poszukiwaniu nowych zmiennych objasniajacych wymiang handlowa.

Metoda i dane

Do badania przewag komparatywnych Balassa zaproponowat wskaznik ujawnionych
przewag komparatywnych w eksporcie (RCA — revealed comparative advantage). Badanie
na podstawie tego wskaznika polega na ustaleniu, czy udziat danego produktu w eksporcie
danego kraju jest wyzszy (nizszy) od udziatu tego produktu w §wiatowym eksporcie na
okres$lony rynek (Balassa, 1965, s. 99-123). Wskaznik ten nalezy do grupy wskaznikow
konkurencyjnos$ci ex post, tj. odnosi si¢ do pomiaru konkurencyjnosci w przesztosci.
Formuta wskaznika zaproponowana przez Balass¢ byta w kolejnych latach kilkakrotnie
modyfikowana, m.in. przez Vollratha (1991, s. 265-279), Latruffe’a (2010, s. 7-8), czy tez
Wijnandsa i Verhooga (2016, s. 16).

Uwzgledniajac  do$wiadczenia poszczegoélnych badaczy, do oceny przewag
komparatywnych Polski w handlu produktami rolno-spozywczymi na tle handlu
pozostatymi grupami produktéw zdecydowano si¢ wykorzysta¢ wskaznik relatywnej
przewagi handlowej (RTA — relative trade advantage), w postaci logarytmicznej, bedacy
ro6znica wskaznika ujawnionych przewag w eksporcie (RXA — relative export advantage)
oraz wskaznika ujawnionych przewag w imporcie (RMA — relative import advantage). W
obliczeniach zastosowano nastgpujace wzory (Szczepaniak, 2017, s. 53-54):

RTAiPL = 11’1 RXALPL - 11’1 RMALPL (1)
XiPL Mipp
Xiw Miw
RXAip, = XpL (2) RMAp, = Mpr, (3)
Xw Mw
gdzie:
RTA;p;, —wskaznik relatywnej przewagi w polskim handlu grupa produktow i na danym

rynku,

RXA;p;, —wskaznik relatywnej komparatywnej przewagi polskiego eksportu grupy
produktow i na dany rynek,

RMA;p; — wskaznik relatywnej komparatywnej przewagi polskiego importu grupy
produktow i z danego rynku,

Xipr — polski eksport grupy produktow i na dany rynek,

Xiw — $wiatowy eksport grupy produktéw i na dany rynek,

Xpp — polski eksport wszystkich grup produktow na dany rynek,
Xw — $wiatowy eksport wszystkich grup produktow na dany rynek,

M;p;,  — polski import grupy produktéw i z danego rynku,
M;,, — $wiatowy import grupy produktow i z danego rynku,
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Mp;, — polski import wszystkich grup produktéow z danego rynku,
M, — $wiatowy import wszystkich grup produktow z danego rynku.

Dodatnia warto$¢ wskaznika RTA (wigksza od 0) oznacza wystgpowanie ujawnionej
przewagi komparatywnej w polskim handlu dana grupa produktéw na danym rynku
i wskazuje na intensywno$¢ tej przewagi, natomiast ujemna jego warto$¢ (mniejsza od 0)
wskazuje, ze przewaga ta nie wystepuje. Wskaznik ten w poréwnaniu ze wskaznikiem
ujawnionych przewag komparatywnych RCA ma bardziej kompleksowy charakter, gdyz
uwzglednia sytuacje zardbwno w zakresie eksportu, jak i importu danego kraju.

Oceng przewag komparatywnych w handlu zagranicznym produktami rolno-
-spozywczymi Polski na tle pozostatych grup produktdéw, przeprowadzona na podstawie
wskaznika RTA, poprzedzono krotkim oméwieniem zmian obrotéow handlu zagranicznego
produktami sektora rolno-spozywczego i pozostalych sektorow gospodarki na tle handlu
Polski ogotem oraz analiza salda obrotow handlowych tymi produktami na tle krajowego
bilansu handlowego. Okres objety badaniem obejmuje lata 2004-2016.

Zrédtem danych byta baza danych handlowych WITS-Comtrade, w ktorej strumienie
handlu wyrazone sa w USD. Analiz¢ przeprowadzono na poziomie sekcji HS
(Zharmonizowanego Systemu Oznaczania 1 Kodowania Towarow). Pod pojgciem
»produkty rolno-spozywcze” rozumiane sa nastepujace sekcje HS: I — zywiec i produkty
pochodzenia zwierzgcego, 11 — produkty pochodzenia roslinnego, I1I — thuszcze 1 oleje oraz
IV — przetwory spozywcze’. Pozostalych 16 sekcji HS obejmuje produkty sektorow nie
rolno-spozywczych®.

Udziat produktéw rolno-spozywczych w handlu zagranicznym Polski

Handel produktami rolno-spozywczymi (sekcje HS I-IV) odgrywa istotna rolg w
handlu zagranicznym Polski ogotem (Szczepaniak, 2016, s. 36-42). Udziat eksportu tych
produktow w calkowitym polskim eksporcie na poczatku czltonkostwa Polski w UE
ksztattowat si¢ w granicach 9-10%, nastgpnie wzrdst do ok. 11-12%, a w latach 2013-2016
oscylowat juz wokot 13%. Udziat importu produktéw rolno-spozywczych w catkowitym
polskim imporcie byt nizszy, w latach 2004-2008 wynosil okoto 6-7%, w 2009 r.
przekroczyt 8%, a od 2013 r. sigga okoto 9% (rys. 1). Przewaga eksportu nad importem w
analizowanym okresie na ogét zwigkszata si¢ — w 2015 r. wyniosta 4,2 pkt proc. (w 2016 r.
zmniejszyla si¢ do 3,6 pkt proc.). Handel zagraniczny jest takze waznym czynnikiem
rozwoju polskiego sektora rolno-spozywczego (Szczepaniak, 2016, s. 36). Wobec wyzszej
dynamiki wzrostu produkcji zywnosci niz krajowego popytu na zywnos¢, wigksza czg$¢
przyrostu produkcji sektora byla kierowana za granicg. Eksport stat si¢ waznym sposobem

% Do Sekji I. naleza nastepujace dzialy produktow: 01. Zwierzeta zywe; 02. Migso i podroby; 03. Ryby i owoce
morza; 04. Produkty mleczarskie i jaja; 05. Pozostale produkty zwierzgece. Do Sekcji II. naleza nastgpujace dziaty
produktow: 06. Zywe rosliny i kwiaty cigte; 07. Warzywa; 08. Owoce i orzechy; 09. Kawa, herbata, przyprawy; 10.
Zboza; 11. Produkty mtynarskie, stod, skrobie; 12. Nasiona i owoce oleiste; 13. Ekstrakty roslinne; 14. Pozostate
produkty roslinne. Do Sekcji III. nalezy nastgpujacy dziat produktow 15. Tluszcze i oleje zwierzgee lub roslinne. Do
Sekcji IV. naleza nastgpujace dziaty produktow: 16. Przetwory z migsa i ryb; 17. Cukry i wyroby cukiernicze; 18.
Kakao i przetwory z kakao; 19. Przetwory zbozowe i pieczywo cukiernicze; 20. Przetwory z owocow i warzyw;
21. Rozne przetwory spozywcze; 22. Napoje bezalkoholowe i alkoholowe; 23. Odpady i pasze dla zwierzat; 24.
Tyton i wyroby tytoniowe.

? Ostatnia sekcja (XXI — dzieta sztuki i przedmioty kolekcjonerskie) z uwagi na marginalne znaczenie w obrotach
handlu zagranicznego zostata zaliczona do pozycji ,,Inne”.
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zagospodarowania nadwyzek, atym samym stanowil znaczace zrodto wplywow dla
krajowego sektora rolno-spozywczego. To z kolei korzystnie oddziatywato na koniunkture w
wielu dziatach rolnictwa i przemystu spozywczego.
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Rys. 1. Udziat produktow rolno-spozywczych w handlu zagranicznym Polski ogotem (w %)
Fig. 1. Share of agri-food products in Polish foreign trade in total (in %)

Zrodto: obliczenia wiasne na podstawie danych WITS-Comtrade.

Sektor rolno-spozywczy jest jedna z nielicznych galezi gospodarki narodowej, ktora
uzyskuje dodatni bilans w wymianie handlowej. Nadwyzka w handlu Zywnoscia korzystnie
wplywata na saldo w handlu zagranicznym Polski ogotem (ujemne do 2014 r.), ale jej
relatywnie niski poziom (w poréwnaniu z deficytem w handlu pozostalymi produktami)
sprawial, ze nie miata decydujacego wplywu na kierunek zmian tego salda. Dopiero w 2015 r.
nadwyzka w handlu produktami rolno-spozywczymi (8,5 mld USD) pokryta, wyraznie nizszy
w tym roku (-3,7 mld USD), deficyt w handlu produktami pozostatych sektorow. W 2016 r.
po raz pierwszy osiagnigto dodatnie saldo wymiany nie tylko w handlu produktami rolno-
spozywczymi (7,8 mln USD), ale i pozostatymi produktami (0,1 mln USD) — por. rys. 2.
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Rys. 2. Saldo handlu produktami rolno-spozywczymi, pozostatymi produktami oraz saldo handlu zagranicznego
Polski ogétem (w mld USD)

Fig. 2. Balance of trade in agri-food products, other products and of total Polish foreign trade (in billion USD)

Zrédto: obliczenia wiasne na podstawie danych WITS-Comtrade.
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Reasumujac, wymiana handlowa produktami rolno-spozywczymi stanowi wazna czgs¢
handlu zagranicznego Polski. Udziatl eksportu zywnosci w eksporcie ogélem jest wyzszy
niz importu zywno$ci w imporcie ogétem, a $rednioroczne tempo wzrostu polskiego
eksportu zywnosci na rynek §wiatowy jest wyraznie wyzsze niz catego polskiego eksportu.
Sektor rolno-spozywczy, bedac dziatem gospodarki, ktory generuje wysokie dodatnie saldo
w wymianie handlowej, ma duze znaczenie dla krajowego bilansu handlowego i ptatniczego.

Handel zagraniczny produktami rolno-spozywczymi Polski na tle
handlu pozostatymi grupami produktéw

W latach 2004-2016 produkty rolno-spozywcze (sekcje HS I-IV) stanowily jedna
z najwazniejszych grup towarowych w handlu zagranicznym Polski. W okresie tym
znaczenie tej grupy produktéw systematycznie zwigkszato sig¢ i w 2016 r. udziat zywnosci
w polskim eksporcie wynidst 13,0% (wobec 8,8% w 2004 r.), a w imporcie — 9,4% (wobec
6,2% w 2004 1.). Sposrod poszczegdlnych sekeji tworzacych tg grupg towarowa najwyzszy
udziat zarowno w eksporcie, jak 1 w imporcie mialy przetwory spozywcze (IV), a nastgpnie
zywiec i produkty pochodzenia zwierzgcego (I) oraz produkty pochodzenia roslinnego (II).
We wszystkich tych sekcjach produkcji Polska byta znaczacym eksporterem netto, przy
czym najwickszym w sekcji przetwory spozywcze. Udzial tluszczéw i1 olejow (III)
w obrotach handlowych byt minimalny, a Polska pozostawata ich trwatym strukturalnym
importerem netto (tab. 1).

Do innych najwazniejszych grup towarowych (sekcji HS) w handlu zagranicznym
Polski nalezaty: maszyny i urzadzenia (XVI), sprzet transportowy (XVII), metale
nieszlachetne i wyroby metalurgiczne (XV), tworzywa sztuczne i wyroby z nich (VII),
produkty przemyshi chemicznego (VI) oraz réznorodne wyroby przemystowe (XX).
W 2016 r. na grupy te przypadalo blisko 70% polskiego eksportu i 68% polskiego importu
(tab. 1).

Sekcja ,,maszyny i urzadzenia” odgrywa najwazniejsza role w polskim handlu
zagranicznym. W latach 2004-2016 warto$¢ eksportu maszyn i urzadzen zwigkszyta si¢
trzykrotnie, do 48,3 mld USD, a importu — przeszto dwukrotnie, do 47,4 mld USD.
Tym samym udzial maszyn i urzadzen w polskim eksporcie wzrdst o 2,7 pkt proc., tj. do
24,6%, a w imporcie spadt o 0,1 pkt proc., tj. do 25,1%. Do 2011 r. oraz w 2015 r. Polska
byta importerem netto maszyn i urzadzen, w pozostatych latach byta ich eksporterem netto
(w 2016 r. nadwyzka w handlu tymi produktami przekroczyta 0,9 mld USD).

Sekcja ,,sprzet transportowy” jest kolejna wazna grupa towarowa w polskim handlu
zagranicznym. I chociaz w latach 2004-2016 jej udziat zar6wno w eksporcie, jak i imporcie
obnizyt si¢ (odpowiednio o 2,3 i 1,9 pkt proc.), to nadal pozostat znaczacy, wynoszac:
w eksporcie 15,0%, a w imporcie 11,8%. W analizowanym okresie warto$¢ eksportu
srodkow transportu wzrosta prawie dwuipotkrotnie i na koniec tego okresu siggneta 29,4
mld USD. Zmiany w imporcie byly mniejsze, jego warto$¢ zwigkszyta si¢ blisko
dwukrotnie, do 22,2 mld USD. Polska nieprzerwanie notuje nadwyzke¢ w handlu sprzgtem
transportowym (w 2016 r. wyniosta ona 7,2 mld USD).

Nastgpna grupa towarowa w polskim eksporcie sa ,,metale nieszlachetne i wyroby
metalurgiczne”, z udziatem w latach 2015-2016 w granicach 9-10%. W imporcie udzial tej
grupy byl nieco wyzszy i przekraczal 10%. W latach 2004-2016 znaczenie tej grupy
produktow w eksporcie zmalato (o 3,4 pkt proc., do 9,2%), a w imporcie pozostato bez zmian
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(10,4%). Wartos¢ eksportu metali nieszlachetnych i wyrobéw metalurgicznych zwigkszyla si¢
prawie dwukrotnie, do 18,2 mld USD. Warto$¢ importu wzrosta ponad dwukrotnie, do 19,5
mld USD. Saldo Polski w handlu ta grupa produktow byto dodatnie tylko w latach 2004 oraz
2012-2014 (w 2016 r. odnotowano deficyt w wysokosci 1,4 mld USD).

Tabela 1. Wyniki handlu zagranicznego Polski w latach 2004 i 2016, wedtug sekcji HS
Table 1. Results of Polish foreign trade in the years 2004 and 2016, by HS section

Eksport Import Saldo
Numer i nazwa sekeji HS 2016 2016 2004 2016
w min 2004 w min 2004
USD =100 USD =100 wmin USD
Ogdlem 1964553 2663 1885178 2138 -143755 79375
Produkty rolno-spozywcze 255323 3938 177102 3248 10305 78221
L fv{/ YS;CQ; epgrgd”kty pochodzenia 79290 3627 52153 4832 11067 27137
II.  Produkty pochodzenia roslinnego 4476,7 302,5 4390,0 244 4 -316,9 86,7
M. Thszeze i oleje 6459 12918 8610 2700 2688 215,1
IV. Przetwory spozywcze 12480,7 4509 72439 3208 5096 52368
Pozostate produkty 170923,0 2540 170807,6  206,5 -15406,0 1154
V. Produkty mineralne 53882 1274 131748 1432 49705 77867
VI. Produkty przemystu chemicznego 13 753,7 367,6 19 105,6 217,1  -5059.4 -5352,0
VIL. Tworzywa sztuczne i wyroby 137766 3634 146500 2225 27939 8734
VIIL  Skéry i wyroby 10921 2414 14047 1737  -356,5 312,6
IX. Drewno i wyroby z drewna 38728 1686 13747 1696 14862  2498,1
X. Scier drzewny, papier i wyroby 6471,7 273,1 55435 193,1 -501,9 928,2
XI. Materialy i wyroby wiokiennicze 7374,0 2042 10 039,2 201,2  -13788 -2 665,2
XIL.  Obuwie, nakrycia glowy 13524 3931 17575 3919  -1046 -405,1
XIIL Xﬁ?by z kamienia, ceramiczne, 37984 2349 22034 1622 2587 15950
XIV. I;ifg‘lfvivl;fgg;“k szlachetne, 1297,6 3747 5011 4860 2432 796,5

XV. Metale nieszlachetne i wyroby

. 18 168,1 196,2 19 533,7 213,8 125,1 -1365,6
metalurgiczne

XVI.  Maszyny i urzadzenia 48331,0 299,2 47 402,7 2136 -60384 9282
XVII.  Sprzgt transportowy 294242 230,0 22240,7 184,2 718,0 7183,5
XVIIL.  Przyrzady i aparaty optyczne 3079,1 432,9 4456,5 266,2 -962,7 -1377,5
XIX. Broniamunicja 1454  2203,0 212,1 401,7 -46,2 -66,6
XX. Roéznorodne wyroby przemystowe 13391,5 241,5 49458 3129 3963,7 8445,7
Inne (Sekcja XXI + pozostate) 206,3 7264 2261,6 13792 12,0 -2055,2

Zrodto: obliczenia wiasne na podstawie danych WITS-Comtrade.

Znaczenie w polskim eksporcie ,,tworzyw sztucznych i wyrobow z nich” rosto przez
wigkszo$¢ analizowanego okresu, z 5,1% w 2004 r. do 7,0% w 2016 r. W imporcie ich
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udzial byt nieco wyzszy 1 wahat si¢ w granicach 7,5-7,8%. W latach 2004-2016 warto$¢
eksportu tworzyw sztucznych i wyrobow z nich zwigkszyla si¢ ponad trzyipotkrotnie, do
13,8 mld USD. Wolniej, bo przeszto dwukrotnie, wzrosta warto$¢ polskiego importu tych
produktow, do 14,7 mld USD w 2016 r. W catlym analizowanym okresie Polska notowata
deficyt w handlu tworzywami sztucznymi i wyrobami z nich, ale wykazywat on tendencj¢
malejaca (w 2016 r. wyniost 0,9 mld USD, wobec 2,8 mld USD w 2004 r.).

Znaczenie sekcji ,,produkty przemystu chemicznego” w polskim eksporcie bylo
podobne jak ,tworzyw sztucznych i wyrobow z nich”. Jej udzial w latach 2004-2016
zwigkszyt si¢ z 5,1% do 7,0%. Udziat produktow przemystu chemicznego w polskim
imporcie byl bardziej stabilny i wynosit ok. 10%. W analizowanym okresie warto$¢
eksportu produktow przemystu chemicznego zwigkszyta si¢ ponad trzyipotkrotnie, siggajac
w 2016 1. 13,8 mld USD. Z kolei wartos¢ ich importu wzrosta ponad dwukrotnie, do 19,1
mld USD. W analizowanym okresie Polska notowala trwaly deficyt w handlu produktami
przemystu chemicznego.

,»Roznorodne wyroby przemystowe” odgrywaly wazna role przede wszystkim
w polskim eksporcie, w 2016 r. ich udziat wyniost 6,8%. W imporcie udziat tej sekcji
produktow byt nizszy i siggnat 2,6%. Warto$¢ obu strumieni handlu w analizowanym
okresie wzrosta odpowiednio prawie dwuip6t- i ponad trzykrotnie, eksport — do 13,4 mld
USD, aimport — do 4,9 mld USD. Polska caly czas notowata dodatnie saldo w handlu
réznorodnymi wyrobami przemystowymi.

Analiza wynikoéw handlu zagranicznego Polski, przeprowadzona w uktadzie glownych
grup produktow, upowaznia do stwierdzenia, ze produkty rolno-spozywcze naleza do
najwazniejszych sekcji towarowych w handlu zagranicznym Polski, zaréwno jesli chodzi
o eksport, jak i import. Wigkszy lub zblizony udzial w eksporcie maja jedynie maszyny
iurzadzenia oraz sprzet transportowy, a w imporcie — oprocz maszyn i urzadzen oraz
sprzetu transportowego, takze metale nieszlachetne i wyroby metalurgiczne oraz produkty
przemystu chemicznego. W latach 2004-2016 dynamika wzrostu obrotéw handlu
zagranicznego produktami rolno-spozywczymi byla jednocze$nie znacznie wyzsza niz
pozostatymi grupami towarowymi. W wymianie handlowej Zzywnoscia Polska osiagata
wysoka i szybko rosnaca nadwyzke (wzglednie poréwnywalne saldo generowat jedynie
handel sprzg¢tem transportowym oraz réznorodnymi wyrobami przemystowymi), ktéra
korzystnie oddzialywala na krajowy bilans handlowy i ptatniczy.

Ocena przewag komparatywnych Polski w handlu produktami
rolno-spozywczymi na tle handlu pozostatymi grupami produktéow
na podstawie wskaznika RTA

W 2016 r. wskaznik relatywnej przewagi RTA w handlu produktami
rolno-spozywczymi Polski wyniost 0,31, co oznacza, ze Polska posiadata wzgledne
przewagi komparatywne w handlu tymi produktami na rynku §wiatowym, a zatem byta
konkurencyjna na tym rynku. Poziom tych przewag byl nieco nizszy w poréwnaniu
zaréwno z 2004 r., jak 1 2015 r. (w latach tych wskazniki RTA wyniosly odpowiednio 0,36
10,37), co wskazywa¢ moze jednak na niewielkie pogorszenie pozycji konkurencyjnej
polskich producentéw zywnos$ci na rynku $§wiatowym (tab. 2). W 2016 r., sposrod czterech
sekcji HS obejmujacych produkty rolno-spozywcze, wskazniki RTA wyzsze od
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0 wystepowaty w grupie produktow pochodzenia zwierzgcego (0,33) oraz przetworow
spozywczych (0,48). Na te sekcje przypadato 8,5% obrotéw polskiego handlu ogdtem,
a wartos¢ wygenerowanej przez nie nadwyzki wyniosta 8,0 mld USD. W pozostatych
sekcjach obejmujacych produkty rolno-spozywcze (produkty pochodzenia roslinnego oraz
thuszeze 1 oleje), wskazniki RTA byly nizsze od 0, a zatem w handlu tymi grupami
produktow Polska nie posiadata przewag komparatywnych.

Tabela 2. Wskazniki relatywnej przewagi handlowej RTA w handlu zagranicznym Polski w latach 2004, 2015
12016, wedtug sekeji HS

Table 2. Relative trade advantage indices RTA in Polish foreign trade, in the years 2004, 2015 and 2016, by HS
section

Zmiana

Numer i nazwa sekcji HS 2004 2015 2016 z(v)vof_t;g}l‘ 6
w pkt
Produkty rolno-spozywcze 0,36 0,37 0,31 -0,05
I. Zywiec i produkty pochodzenia zwierzecego 0,87 0,43 0,33 -0,54
II. Produkty pochodzenia roslinnego 0,02 0,16 -0,01 -0,03
III. Thuszcze i oleje -1,57 -0,20 -0,34 1,24
IV. Przetwory spozywcze 0,36 0,47 0,48 0,12
Pozostate produkty -0,03 -0,05 -0,04 -0,01
V. Produkty mineralne -0,40 -0,77 -0,84 -0,44
VI. Produkty przemystu chemicznego -0,69 -0,32 -0,31 0,38
VII. Tworzywa sztuczne i wyroby -0,41 -0,06 -0,09 0,32
VIII. Skoéry i wyroby -0,43 -0,20 -0,34 0,09
IX. Drewno i wyroby z drewna 1,30 1,02 1,03 -0,27
X. Scier drzewny, papier i wyroby -0,03 0,10 0,11 0,14
XI. Materiaty i wyroby wiokiennicze -0,18 -0,49 -0,45 -0,26
XII. Obuwie, nakrycia glowy 0,00 -0,48 -0,36 -0,36
XIII. Wyroby z kamienia, ceramiczne, szkto 0,30 0,41 0,43 0,12
XIV. Metale i kamienie szlachetne, perty i wyroby 1,43 1,00 0,92 -0,51
XV. Metale nieszlachetne i wyroby metalurgiczne 0,19 -0,04 -0,10 -0,29
XVI. Maszyny i urzadzenia -0,16 0,00 0,02 0,18
XVII. Sprzgt transportowy 0,13 0,21 0,20 0,07
XVIII. Przyrzady i aparaty optyczne -0,68 -0,54 -0,43 0,25
XIX. Bron iamunicja -2,08 -0,65 -0,64 1,44
XX. Roéznorodne wyroby przemystowe 1,54 0,94 0,92 -0,61
Inne (Sekcja XXI + pozostate) 0,63 -3,43 -2,86 -3,48

Zrédto: obliczenia wiasne na podstawie danych WITS-Comtrade.

W 2016 r. w handlu produktami pozostalych sektorow Polska posiadala relatywne
przewagi komparatywne, mierzone wskaznikiem RTA, w 7 z 16 sekcji HS, na ktére
przypadalo tacznie 49,6% obrotow polskiego handlu ogétem. Sekcje te generowaty
nadwyzke¢ w wysokosci 22,4 mld USD. Byly wérdd nich dzialy o réoznym znaczeniu
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w polskim eksporcie, zarowno o stosunkowo wysokim, jak 1 niskim poziomie
zaawansowania technologicznego. Najwyzszy wskaznik przewag komparatywnych
w handlu cechowat takie sekcje produkcji, jak: drewno i wyroby z drewna (1,03), metale
i kamienie szlachetne, perly i wyroby (0,92), réznorodne wyroby przemystowe (0,92),
wyroby z kamienia, ceramiczne, szklo (0,43) oraz sprzgt transportowy (0,20). Ich laczny
udzial w polskim handlu siggat 21,6%. Sposrod trzech sekcji o najwyzszym udziale
w obrotach polskiego handlu (maszyny i urzadzenia, sprzgt transportowy oraz metale
nieszlachetne i1 wyroby metalurgiczne), wskaznikiem relatywnej przewagi RTA
ksztattujacym si¢ ponizej 0 cechowal si¢ jedynie handel metalami nieszlachetnymi
i wyrobami metalurgicznymi (-0,10). Oznacza, ze w wymianie handlowej tymi produktami
Polska nie posiadata przewag komparatywnych.

W latach 2004-2016 wskazniki relatywnej przewagi RTA w handlu Polski zwigkszyty
si¢ w 2 z 4 grup produktéw rolno-spozywczych — nieznacznie w grupie przetworow
spozywczych (o 0,12 pkt), a do$¢ znaczaco w grupie tluszczow i olejow (o 1,24 pkt).
W dwoéch pozostatych grupach produktow rolno-spozywczych wskazniki RTA w tym
okresie zmniejszyly si¢ — najbardziej w grupie produktéw zwierz¢cych (az o 0,54 pkt),
a minimalnie w grupie produktéw roslinnych (o 0,03 pkt). Sposrod produktéw pozostatych
sektorow w analizowanym okresie wskazniki RTA w polskim handlu ogétem wzrosty
w 9z 16 sekcji HS, najbardziej w przypadku broni i amunicji (o 1,44 pkt), a nastgpnie
produktow przemystu chemicznego (o 0,38 pkt) oraz tworzyw sztucznych i wyrobow
(0 0,32 pkt). W tym samym okresie znaczaco zmniejszyt si¢ wskaznik relatywnej przewagi
RTA w handlu Polski réznorodnymi wyrobami przemystowymi (o 0,61 pkt), metalami
i kamieniami szlachetnymi, perlami i wyrobami (o 0,51 pkt) oraz produktami mineralnymi
(0 0,44 pkt).

Tabela 3. Wskazniki relatywnej przewagi handlowej RTA w handlu zagranicznym Polski w 2016 r. i ich zmiany

w latach 2004 i 2016, wedtug sekcji HS

Table 3. Relative trade advantage indices RTA in Polish foreign trade, in 2016 and its changes in the years
2004-2016, by HS section

Wskaznik RTA w 2016 1.

powyzej 0 ponizej 0
© Przetwory spozywcze (IV) Thuszeze i oleje (111)
§ Scier drzewny, papier i wyroby (X) Produkty przemystu chemicznego (VI)
éi- ‘é Wyroby z kamienia, ceramiczne, szkto (XIII) Tworzywa sztuczne i wyroby (VII)
& | 8| Maszyny i urzadzenia (XVI) Skéry i wyroby (VIII)
fé Sprzet transportowy (XVII) Przyrzady i aparaty optyczne (X VIII)
= Bron i amunicja (XIX)
z -
< Zywiec 1 produkty pochodzenia zwierzgeego (1) Produkty pochodzenia roslinnego (1)
E = Drewno i wyroby z drewna (IX) Produkty mineralne (V)
g 'é Metale i kamienie szlachetne, perty i wyroby (XIV) | Materiaty i wyroby wiokiennicze (XI)
E “ | Réznorodne wyroby przemystowe (XX) Obuwie, nakrycia gtowy (XII)

Metale nieszlachetne i wyroby metalurgiczne (XV)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych WITS-Comtrade.

Jednoczesne uwzglednienie wskaznikow relatywnej przewagi RTA w handlu Polski
ogbtem w 2016 1. oraz ich zmian w latach 2004-2016 pozwala wyrozni¢ cztery grupy sekcji
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HS (tab. 3). Pierwsza z nich to sekcje posiadajace relatywne przewagi komparatywne w
handlu w 2016 r., ktore to przewagi w analizowanym okresie si¢ umocnity. Z punktu
widzenia konkurencyjnosci jest to niewatpliwie najkorzystniejsza sytuacja. Do grupy tej
zakwalifikowano pig¢ sekcji, w tym jedna nalezaca do sektora rolno-spozywczego —
przetwory spozywcze (IV). Druga grupa obejmuje sekcje HS posiadajace relatywne
przewagi komparatywne w handlu w 2016 roku, ktére to przewagi w latach 2004-2016
ulegly jednak zmniejszeniu. Sekcji takich bylo cztery, w tym jedna nalezaca do sektora
rolno-spozywczego — produkty pochodzenia zwierzgcego (I). Kolejna grupa zawiera sekcje,
ktoére mimo poprawy w analizowanym okresie wskaznika RTA, nie zdotaty osiagnac¢ w 2016
r. minimalnych relatywnych przewag komparatywnych. W grupie tej znalazlo sig sze$¢ sekeji
HS, w tym jedna nalezaca do sektora rolno-spozywczego — tluszcze i oleje (II1). Ostatnia
kombinacja warto$ci wskaznika RTA w 2016 r. i jego zmian w latach 2004-2016 obejmuje te
sekeje, w ktorych nastapito pogorszenie relatywnej przewagi w handlu, przy braku tej przewagi
w 2016 r. W handlu Polski ogétem sytuacja ta wystapita w obrotach pigcioma grupami
produktow, w tym produktami pochodzenia roslinnego (II). Z punktu widzenia
konkurencyjnosci jest to niekorzystna sytuacja.

Podsumowanie

W latach 2004-2016 warto$¢ obrotdéw handlowych Polski produktami
rolno-spozywczymi wzrosta ponad trzyipotkrotnie, przekraczajac w 2016 r. 43 mld USD.
W tym samym okresie eksport zywnosci zwigkszyt si¢ czterokrotnie — do 25,5 mld USD,
a jej import wzrost ponad trzykrotnie — do 17,7 mld USD. Sektor rolno-spozywczy byt
jednym zniewielu sektorow gospodarki narodowej o dodatnim saldzie wymiany
handlowej. Nadwyzka Polski w handlu zywnoscia, wobec w wigkszosci lat deficytu w
handlu pozostalymi produktami, korzystnie wptywala na krajowy bilans handlowy.

W 2016 r. wskazniki relatywnej przewagi RTA w polskim handlu produktami
rolno-spozywczymi i pozostatymi produktami wyniosty odpowiednio 0,31 i -0,04. Oznacza
to, ze Polska posiadata wzgledne przewagi komparatywne i byla konkurencyjna na rynku
swiatowym w handlu produktami rolno-spozywczymi i nie posiadata takich przewag
w lacznym handlu pozostalymi produktami. Jesli chodzi o poszczegdlne sekcje
produkcji, handel zagraniczny Polski charakteryzowal si¢ jednak zroéznicowanym
poziomem przewag komparatywnych. Sposrod dwudziestu sekcji HS, w 2016 r. Polska
posiadata ujawnione przewagi komparatywne (wskaznik RTA > 0) w handlu produktami
dziewigciu sekcji (dwoch rolno-spozywcezych isiedmiu pozostalych). Na produkty te
przypadato odpowiednio 8,5% 1 49,6% wartosci obrotow handlowych Polski. Sekcje te
generowaly nadwyzki w wysokosci odpowiednio 8,0 i 22,4 mld USD.

Dynamiczny rozwoj polskiego handlu zagranicznego produktami rolno-spozywczymi
w okresie przynaleznosci Polski do Unii Europejskiej, a takze do$¢ znaczace przewagi
komparatywne w handlu tymi produktami — wobec handlu pozostatymi produktami —
wskazuja na konkurencyjno$¢ i duze znaczenia polskiego sektora rolno-spozywczego dla
gospodarki narodowe;j.



274 I Szczepaniak

Literatura

Balassa, B. (1965). Trade Liberalization and Revealed Comparative Advantage. The Manchester School, 33,
99-123.

Guzek, M. (2004). Migdzynarodowe stosunki gospodarcze. Zarys teorii i praktyki handlowej (International
Economic Relations. Outline of commercial theory and practice). Poznan: Wydawnictwo WSB w Poznaniu.

Krugman, P.R., Obstfeld, M. (2007). Ekonomia migdzynarodowa. Teoria i praktyka (International economics.
Theory and practice). t. 1. Warszawa: Wydawnictwo Naukowe PWN.

Latruffe, L. (2010). Competitiveness, Productivity and Efficiency in the Agricultural and Agri-Food Sectors.
OECD Food, Agriculture and Fisheries Working Papers, OECD Publishing, nr 30.

Misala, J. (2011). Migdzynarodowa konkurencyjno$¢ gospodarki narodowej (International competitiveness of the
national economy). Warszawa: Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne.

Szczepaniak, 1. (2016). Ocena migdzynarodowej pozycji konkurencyjnej sektora rolno-spozywczego na tle innych
sektorow polskiej gospodarki (Assessment of the international competitive position of the agri-food sector in
comparison to other sectors of the Polish economy) W: 1. Szczepaniak (red.) Konkurencyjnos¢ polskich
producentéw zywnos$ci 1ijej determinanty (2), (Competitiveness of Polish food producers and its
determinants (2)), Monografie Programu Wieloletniego 2015-2019, nr 38, s. 31-76. Warszawa: IERiGZ-
PIB.

Szczepaniak, 1. (2017). Przewagi komparatywne w polskim handlu produktami rolno-spozywczymi (Comparative
advantages in Polish trade in agri-food products). W: 1. Szczepaniak (red.) Konkurencyjno$¢ polskich
producentow zywnosci i jej determinanty (3), (Competitiveness of Polish food producers and its
determinants (3)), Monografie Programu Wieloletniego 2015-2019, nr 67, s. 45-80. Warszawa: IERiGZ-
PIB.

Vollrath, T.L. (1991). A theoretical evaluation of alternative trade intensity measures of revealed comparative
advantage. Weltwirtschaftliches Archiv, nr 130, s. 265-279.

Wijnands, J.H.M., Verhoog, D. (2016). Competitiveness of the EU food industry. Ex-post assessment of trade
performance embedded in international economic theory. LEI Wageningen UR, February.

WITS-Comtrade (2018), The World Integrated Trade Solution, Comtrade database. Pobrano z: https:/wits.
worldbank.org/.

Do cytowania / For citation:

Szczepaniak . (2018). Przewagi komparatywne w handlu zagranicznym Polski na przykladzie
produktow rolno-spozywczych i pozostatych. Problemy Rolnictwa Swiatowego, 18(1), 263-274;
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.1.24

Szczepaniak I. (2018). Comparative Advantages in Polish Foreign Trade on the Example of Agri-
Food and Other Products (in Polish). Problems of World Agriculture, 18(1), 263-274;
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.1.24



