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The Competitiveness of Apple Exports from Poland
to the Markets of Commonwealth Independent States

Synopsis. Celem badan bylo okreslenie konkurencyjnosci eksportu jablek z Polski na rynki Wspolnoty
Niepodlegtych Panstw. W artykule zidentyfikowano najwazniejszych producentow oraz importerow netto z
WNP. Przy wykorzystaniu miernikéw pozycji konkurencyjnej ex-post okreslono pozycje¢ konkurencyjna
eksportu z Polski na wybrane rynki WNP. W latach 2006-2016 Polska byta najwigkszym dostawca jablek na
Biatorus, do Kazachstanu oraz na Ukraing, a w latach 2006-2014 rowniez do Rosji. Pozycja konkurencyjna
eksportu jabtek z Polski obnizyta si¢ w latach 2015-2016 na rynku biatoruskim, a wzrosta na kazachskim i
ukrainskim. W wyniku embarga na import jabtek z UE, wzrosta na rynku Federacji Rosyjskiej pozycja
konkurencyjna dostaw z Serbii, Chin, Motdawii oraz Biatorusi.

Stowa kluczowe: eksport, import, jabtka, konkurencyjnos¢

Abstract. The aim of the research was to determine the competitiveness of apple export from Poland
to the CIS markets. In the paper the most important producers and net importers of apples from CIS
were identified. Using the ex-post measures, the competitive position of Polish exports to selected CIS
markets was determined. In 2006-2016, Poland was the largest supplier of apples to Belarus,
Kazakhstan and Ukraine, and in 2006-2014 to Russia as well. The competitive position of apple
exports from Poland decreased in the years 2014-2015 on the Belarusian market, and increased in the
Kazakh and Ukrainian. As a result of the Russian embargo on the import of apples from the EU, the
competitive position of supplies from Serbia, China, Moldova and Belarus increased in this market.

Key words: export, import, apples, competitiveness

JEL Classification: Q13, Q17

Wprowadzenie

Swiatowa produkcja jablek w latach 2006-2016 rosta systematycznie osiagajac 89 min
ton w roku 2016. Przecigtnie globalne zbiory zwigkszaly si¢ w tym czasie o 2,6 mln ton
rocznie, a w Polsce $rednio o 164 tys. ton rocznie. W latach 2015-2016 krajowa produkcja
wyniosta 3,2 min ton. Zbiory jabtek w Polsce cechuja si¢ duzymi fluktuacjami
w poszczegolnych latach, na co wplywa pogoda, a zwlaszcza wiosenne przymrozki
(Kracinski, 2018a).

Wolumen $wiatowego eksportu jabtek w latach 2015-2016 osiagnat 8,8 min ton, z
czego z Polski wyeksportowano 0,9 mln ton, co stanowito 10% globalnego handlu

"' mgr, Zaktad Ekonomiki Ogrodnictwa, IERiGZ — PIB, ul. Swiqtokrzyska 20, 00-002 Warszawa,
e-mail: pawel kracinski@ierigz.waw.pl; https://orcid.org/0000-0003-2906-8618
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zagranicznego tymi owocami. Swiatowy eksport w latach 2006-2016 zwigkszat sig
przecigtnie o 148 tys. ton rocznie, podczas gdy eksport z Polski rost o 69 tys. ton rocznie.
Dzigki tak duzemu przyrostowi udziat kraju w $wiatowym handlu zwigkszyt si¢ w stosunku
przecigtnego wolumenu z lat 2006-2008 o 5 p.p.

Pojecie konkurencyjnos¢ wywodzi si¢ od zjawiska konkurencji migdzy podmiotami
gospodarczymi. W literaturze uzyto go pierwszy raz w latach 70. XX wieku, gdy naukowcy
z USA starali si¢ okresli¢ poziom konkurencyjnosci gospodarek USA oraz Japonii w
wyniku silnej rywalizacji pomigdzy przedsigbiorstwami z tych krajow (Wziatek-Kubiak
2003). Brak jest jednej przyjetej i ogolnie akceptowalnej definicji konkurencyjnosci.
Wynika to m.in. ztego, ze konkurencyjno$¢ bada si¢ na sze$ciu poziomach od
pojedynczego produktu czy konsumenta po ujecie globalne (Gorynia, 2009). Budnikowski
(2003) definiuje konkurencyjno$¢ jako zdolno$¢ kraju do produkc;ji i sprzedazy dobr i ustug
na rynkach zagranicznych. Instytut Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki Zywno$ciowej —
PIB okresla konkurencyjno$¢ jako zdolno$¢ lokowania si¢ krajowych producentow
zywnosci na rynkach zagranicznych oraz zdolnos$¢ rozwijania eksportu.

Zjawisko konkurencyjnosci nalezy rozpatrywac szerzej jako system sktadajacy sig
z potencjatu konkurencyjnego (zasobow), instrumentéw konkurowania (np. cena, jako$¢
itd.), przewag konkurencyjnych (zastosowanie instrumentéw), oraz zajmowanej pozycji
konkurencyjnej (Stankiewicz, 2000). Pozycja konkurencyjna to zdolno$¢ konkurowania
w danym momencie czasowym (Bienkowski, Sadza, 2000). Konkurencyjno$¢ mozna
analizowa¢ w odniesieniu do rynku krajowego (konkurencyjno$¢ wewngtrzna) oraz
zagranicznego (konkurencyjnos¢ zewngtrzna lub migdzynarodowa). Konkurencyjno$é
krajowa to pozycja badanego obicktu (np. branzy, sektora) wzgledem pozostatych (Wos,
2001). Konkurencyjno$¢ migdzynarodowa to rywalizacja na rynkach zagranicznych, a wigc
odnosi si¢ do handlu zagranicznego.

Konkurencyjno$¢ analizowana jest ex-post oraz ex-ante (Frohberg, 2000). Pomiaru pozycji
konkurencyjnej ex-post dokonuje si¢ przy wykorzystaniu wskaznikow, wsrdd ktorych mozna
wydzieli¢ trzy grupy: mierniki przewag komparatywnych, mierniki udzialéw w rynku lub
handlu migdzynarodowym oraz mierniki konkurencyjnosci cenowo-kosztowe;.

Konkurencyjno$¢ eksportu jabtek z Polski znajdowata si¢ juz w kregu zainteresowan
badaczy. Kracinski (2016) badat pozycje¢ konkurencyjna najwigkszych $wiatowych
eksporterow tych owocéw w latach 2006-2015, przy wykorzystaniu miernikow pozycji
konkurencyjnej ex-post (saldo wymiany, udzial w $wiatowym eksporcie, wskaznik
relatywnej orientacji eksportowej, wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej). Wyniki
wskazaly na wzrost konkurencyjnos¢ eksportu jablek z Polski na rynku $wiatowym do
wprowadzenia przez Rosj¢ embarga na import m.in. owocoéw z Unii Europejskie;.

Konkurencyjnos¢ eksportu jabtek z Polski badata réowniez Trajer i in. (2014),
wykorzystujac dziesig¢ wskaznikow mierzacych pozycje konkurencyjnej ex-post, Analizy
obejmowaly lata 2003-2013 i wykazaly wzrost pozycji konkurencyjnej eksportu jabtek z
Polski.

Kowalska (2016) analizowata konkurencyjnos$¢ zewngtrzna owocow S$wiezych
i przetworzonych w latach 2004-2014. Pozycje¢ konkurencyjna eksportu z Polski okreslono
wykorzystujac: wskaznik pokrycia importu eksportem, wskaznik relacji eksportowo-
importowych Lafaya oraz wskaznik handlu wewnatrzgatgziowego Grubela-Lloyda.
Autorka wykazata, ze konkurencyjno$¢ eksportu owocow $wiezych z Polski byta niska.

Badacze koncentrowali si¢ rowniez na identyfikacji najwazniejszych odbiorcow jabtek
eksportowanych z Polski. Wyniki uzyskane przez Bugal¢ (2014), Kracinskiego (2014,
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2015), Jader (2016), Filipiaka (2016), Ambroziaka (2017) wykazaly, ze Wspolnoty
Niepodlegtych Panstw (WNP), glownie Rosja byta najwigkszym importerem jablek z
Polski. Eksport do krajow Unii Europejskiej (UE) byt mniejszy, gtdéwnie dlatego, ze zbiory
Wspblnoty przekraczaty zapotrzebowanie wewngtrzne (Kracinski, 2018b).

Cel i metodyka badan

Celem badan bylo okreslenie pozycji konkurencyjnej eksportu jabtek z Polski na
rynkach krajow Wspoélnoty Niepodlegtych Panstw oraz ocena perspektyw rozwoju eksportu
w najblizszych latach. Wsrod krajow WNP zidentyfikowano importeréw netto jabtek i
okreslono dynamike ich przywozu. Pozycja konkurencyjna eksportu jabtek z Polski na
rynki krajow WNP pozostajace importerami netto, zostala zbadana przy wykorzystaniu
miernikow ex-post.

W artykule wykorzystano dane o $wiatowej produkcji i handlu jablkami z baz danych
Organizacji Narodow Zjednoczonych ds. Wyzywienia i Rolnictwa (FAOSTAT, UN
Comtrade), a wielkosci eksportu z Polski Ministerstwa Finanséw RP. Okres badawczy
obejmowat lata 2006-2016. Podzielono go na trzy trzyletnie okresy (lata 2006-2008, 2009-
2011, 2012-2014) oraz jeden dwuletni 2015-2016. Taki podziat wynikat z chgci
zmniejszenia wptywu o wahan produkcji 1 eksportu w poszczegdlnych latach. Fluktuacje w
produkcji i eksporcie wynikaja z wptywu pogody. W Polsce najwigksze znaczenie maja
wiosenne przymrozki, ktére w niektdrych latach przyczyniaja si¢ do znacznych spadkow
zbior6w a za nimi eksportu. Ostatni okres obejmuje pierwsze lata po wprowadzeniu
rosyjskiego embarga. Okres byt krotszy, ale wynikatl z odmiennych warunkéw w ktorych
przyszto funkcjonowaé eksporterom. Embargo zostato wprowadzone 1 sierpnia 2014 roku,
jednak eksport jabtek zPolski odbywa si¢ glownie od grudnia do sierpnia, dlatego
wigkszo$¢ eksportu z Polski w roku 2014 dotyczyla produkcji z roku 2013. W celu
okreslenia tendencji, w opracowaniu poréwnano $rednie wartosci z lat 2006-2008 i1 2015-
2016. W bazie danych brak bylo danych handlowych dla Tadzykistanu, Turkmenistanu
oraz Uzbekistanu, dlatego w odniesieniu do wielkosci eksportu i importu podane wartosci
dotycza pozostatych 8§ krajow.

Pomiar pozycji konkurencyjnej jablek eksportowanych z Polski na rynki krajow WNP
dokonano przy uzyciu:

1. Udziatu w wolumenie eksportu do poszczegélnych krajow WNP (UE)

_ Eic
UE =—x100%
Eiw
E;.— eksport produktu i z kraju ¢ na wybrany rynek;
E;yw — $wiatowy eksport produktu i na wybrany rynek.

Udziat eksportu produktu i z kraju ¢ w $wiatowym eksporcie na dany rynek w jest
jednym z najprostszych wskaznikéw mierzacych pozycj¢ konkurencyjna. Wzrost udziatu
w eksporcie na dany rynek w interpretowany jest jako poprawa pozycji konkurencyjnej
(Zawislinska, 2003). Udziat w eksporcie jest czgsto stosowany w badaniach
konkurencyjnos$ci zewngtrznej produktow. W przypadku analizowania jednego produktu
mozna poshuzy¢ si¢ udzialem w wolumenie lub warto$ci eksportu. W artykule zastosowano
udziat w wolumenie eksportu.
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2. Wskaznik ujawnionej przewagi komparatywnej (Revealed Comparative Advantage
Index — RCA):

Ty

rea = e, Fow
Ej.

I
<

Ejc — eksport grupy produktéw j z kraju ¢,
Ej — $wiatowy eksport grupy produktow j na wybrany rynek

Miernik okresla przewage komparatywna eksportu z pafstwa c. Za tworcg uznaje si¢
Balass¢ (1965). Wartosci powyzej 1 oznaczaja ze eksport produktu i z kraju ¢ jest
konkurencyjny. W literaturze funkcjonuja modyfikacje wskaznika, ale pierwsza wersja jest
nadal czesto stosowana. Zakres warto$ci przyjmowanych przez RCA pozwala wydzieli¢
kraje pod wzglgdem sity przewagi komparatywnej w eksporcie produktu i (Hinloopen
i Marrewijk, 2001):

0 <RCA <1 brak przewagi komparatywnej;

1 <RCA <2 slaba przewaga komparatywna;

2 <RCA <4 érednia przewaga komparatywna;

4 < RCA silna przewaga komparatywna.

Stosowanie RCA jest krytykowane ze wzgledu m.in. z brak unormowania warto$ci
(Salamaga, 2013). W badaniach grup¢ odniesienia do produktu i (jabtka) (kod TARIC
080810) stanowity owoce swieze wraz orzechami (kody od 0801 do 0810).

Produkcja i handel zagraniczny jabtkami w krajach WNP

W latach 2006-2016 rosty zbiory jablek niemal we wszystkich krajach WNP. W latach
2015-2016 w stosunku do lat 2006-2008 produkcja jabtek w WNP wzrosta o 35% do 5,7 mln
ton (tab. 1). Przecigtny roczny wzrost zbioréw jabtek w krajach WNP osiagnat 184 tys. ton.

Tabela 1. Produkcja jablek w wybranych krajach WNP w latach 2006-08, 2009-11, 2012-14 1 2015-16
Table 1. Production of apples in selected CIS countries in the years 2006-08, 2009-11, 2012-14 and 2015-16

Lata 2006-08 2009-11 2012-14 2015-16 Dynamika %

Kraje tys. ton % tys. ton % tys. ton % tys. ton % %
Lacznie 4226  100,0 4188 100,0 5292 100,0 5716 100,0 135
Azerbejdzan 190 4,5 213 5,1 245 4,6 255 4,5 134
Biatorus 377 8,9 383 9,1 445 8,4 432 7,6 115
Kazachstan 104 2,5 113 2,7 144 2,7 168 2,9 162
Motdawia 225 5.3 229 5,5 320 6,0 360 6,3 160
Rosja 1697 40,1 1210 28,9 1533 29,0 1728 30,2 102
Tadzykistan 148 35 162 3,9 227 43 226 39 153
Ukraina 670 15,9 902 21,5 1141 21,6 1139 19,9 170
Uzbekistan 534 12,6 705 16,8 896 16,9 1090 19,1 204

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych UN Comtrade.
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Najwigkszymi producentami jablek sposrod krajow WNP byty Rosja, Ukraina oraz
Uzbekistan. Srednia wielko$é zbiorow z tego najwickszego producenta jablek w WNP
w latach 2015-2016 wynosita 1,7 mln ton i byla zblizona do s$redniej produkcji z latach
2006-2008. W tym czasie wzrosly natomiast znaczaco zbiory Uzbekistanu (104%) oraz
Ukrainy (70%). W krajach tych produkcja jabtek w latach 2014-2016 wynosita okoto 1,1
mln ton. Waznym producentem jablek w WNP jest Motdawia. Zbiory w tym niewielkim
kraju w latach 2015-2016 wyniosty 360 tys. ton ale wzrosly w stosunku do lat 2006-2018 o
60%. Produkcja jabtek na Biatorusi wzrosta w latach 2014-2015 w stosunku do lat 2006-
2008 jedynie o 15% do przecigtnie 432 tys. ton tocznie. W badanym okresie obnizyly si¢
jedynie zbiory jabtek w Armenii (o 13%).

Tabela 2. Import netto jabtek w krajach WNP w latach 2006-08, 2009-11, 2012-14, 2015-16
Table 2. Net import of apples in the CIS countries in the years 2006-08, 2009-11, 2012-14, 2015-16

Lata 2006-08 2009-11 2012-14 2015-16 2015-16
2006-08
Kraje tys. ton tys. ton tys. ton tys. ton %
Lacznie 217 324 404 523 242
Armenia 0 1 0 0 72
Azerbejdzan -78 -46 -48 -13 17
Biatorus 77 62 82 303 394
Kazachstan 12 133 133 134 1090
Kirgistan 40 0 -18 1 4
Motdawia =77 -168 -152 -113 146
Rosja 932 1155 1226 769 82
Ukraina 129 121 49 33 25

Zrodto: obliczenia whasne na podstawie danych UN Comtrade.

Laczny import netto jablek w krajach WNP w latach 2015-2016 wyniost 523 tys. ton
ibyl o 142% wyzszy w porownaniu do wolumenu przywozu z lat 2006-2008 (tab. 2).
Wsrdéd krajow WNP jedynie Bialoru$, Kazachstan, Rosja oraz Ukraina pozostawaly w
latach 2006-2016 importerami netto jabtek. Najwigkszym importerem netto jablek byla
Rosja. Import jablek do tego kraju rést do lat 2012-2014, kiedy osiagnat poziom 1,2 mln
ton, czyli 32% wigcej w pordwnaniu do przecigtnego importu z lat 2006-2008. W latach
2014-2015 import Rosji obnizyt si¢ do 769 tys. ton, czyli 37% wzgledem lat 2012-2014.
Tak duzy spadek wynikat z wprowadzenia przez Rosj¢, w dniu 1 sierpnia 2014 roku zakazu
importu m.in. owocow z terytorium UE.

Rosja pozostaje z Biatorusia i Kazachstanem w Unii Celnej, dzigki czemu wymiana
towarow migdzy tymi krajami jest tatwiejsza. Bialorus i Kazachstan nie wprowadzity
embarga na import z UE. Czg$¢ importu realizowanego przez Biatoru$ oraz Kazachstan
mogta stuzyé zwigkszeniu eksportu do Rosji, na ktorej rynku powstal duzy
niezagospodarowany popyt na jabtka. Import netto na Bialorusi w latach 2015-2016
wyniost 303 tys. ton i w stosunku do lat 2006-2008 zwigkszyt sig¢ blisko 4 — krotnie.
Nadwyzka importu nad eksportem w Kazachstanie w stosunku do lat 2006-2008 wzrosta 10
— krotonie, ale zblizony jej poziom (okoto 130 tys. ton) utrzymywat si¢ juz od lat 2009-
2011. Wsrod importerdw netto z WNP najbardziej obnizyt si¢ import netto na Ukrainie,
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gdzie w latach 2015-2016 w relacji do lat 2006-2008 odnotowano jego 75% spadek do
zaledwie 33 tys. ton.

Pozycja konkurencyjna polskiego eksportu jabtek na rynki krajéow
WNP

Najwigkszym dostawca jablek na Biatoru§ w latach 2006-2016 byla Polska (tab. 3).
Udzial naszego kraju w imporcie Biatorusi obnizyl si¢ z maksymalnego poziomu 82%
w latach 2009-2011 do 54% w latach 2015-2016, co nalezy to intepretowac jako spadek
pozycji konkurencyjnej eksportu z Polski na Biatorus. Swiadczy o tym réwniez obnizka
wskaznika RCA z poziomu 5,7 w latach 2009-2011 do 2,8 w latach 2015-2016. Eksport
z Polski w badanym okresie utracit silne przewagi komparatywne na rynku Bialorusi. Mimo
wzrostu wolumenu eksportu z Polski na Biatorus, jego konkurencyjnos¢ spadta. Wynikato to
z rosyjskiego embarga, ktore wplyngto negatywnie na wolumen sprzedaz jabtek z Polski.
Owoce nie mogly by¢ legalnie eksportowane do Rosji, dlatego na rynkach WNP wigksza role
zaczely odgrywaé owoce importowane z innych krajow, np. z Pétkuli Potudniowej. Wigksze
znacznie na rynku biatoruskim uzyskaly owoce importowane z RPA, ktérych udzial w
wolumenie importu tego kraju wzrést z nieistotnego poziomu w okresach wezesniejszych do
niespetna 6% w latach 2015-2016. Wskaznik RCA wskazywat jednak, ze RPA nie miaty
przewag komparatywnych w eksporcie na rynek Bialorusi. Wigksze znaczenie miat import
jabtek z Motdawii, ktory w latach 2015-2016 stanowil 9% wolumenu przywozu tych owocow
na Biatorusi. Udziat importu z Moldawii obnizyt si¢ jednak w relacji do lat 2006-2009 o 19
p.p, co $wiadczylo o spadku pozycji konkurencyjnej eksportu z tego kraju. Eksport
z Moldawii na Bialorus w latach 2006-2008 i 2009-2011 posiadat przecigtne przewagi
komparatywne, podczas gdy w ostatnich analizowanych okresach stabe.

Import jablek w Kazachstanie realizowany byt glownie z Polski, Biatorusi oraz Chin.
Udziat eksportu z Polski w latach 2015-2016 stanowitl 51% wolumenu przywozu
Kazachstanu wobec 5% w latach 2006-2008. Udziat ten zwigkszal si¢ systematycznie
w analizowanych okresach. Eksport z Polski miat silne przewagi komparatywne na rynku
Kazachstanu. Pozycja konkurencyjna eksportu z Polski mierzona udziatem w wolumenie
przywozu wzrosta, a wskaznik RCA wahal si¢ od 13 do 25. W latach 2015-2016 wzrdst
znaczaco w porownaniu do okresOw wezesniejszych (z 0 do 43%), udzial jablek
sprowadzanych z Biatorusi w imporcie Kazachstanu, co mozna interpretowac jako skutek
zaklocen w swobodnej wymianie handlowej migdzy Rosja a Unia Europejska. Spadto
natomiast znaczenie dostaw z Chin, ktérych udziat w latach 2015-2016 wyniost zaledwie
11% wolumenu wobec 71% w latach 2006-2008. Eksport z Chin do Kazachstanu utracit
w latach 2015-2016 przewagi komparatywne. Wynika to z tendencji spadkowej eksportu
jabtek z Chin, przy wzroscie cen sprzedazy z tego kraju, co bylo skutkiem wzrostu
konsumpcji wewnetrznej w Chinach (Nosecka i in., 2014).

Najwigkszym rynkiem zbytu jabtek wsrod krajow WNP jest Rosja. W wyniku
wprowadzenia przez Rosj¢ embarga, struktura importu do tego kraju ulegta zmianie. Do
2015 roku najwigkszym dostawca jabtek na rynek rosyjski byta Polska. Udziat importu z
Polski wrost z 19% wolumenu przywozu w latach 2006-2008 do 47% w latach 2012-2014.
Eksport z Polski mial najwyzsze i wzrastajace przewagi komparatywne. Owoce
importowane z Polski wypieraly jablka innych dostawcow z rynku rosyjskiego (m.in. z
Chin czy Wtoch).



Konkurencyjnos¢ polskiego eksportu jablek na rynki Wspéinoty Niepodlegtych Panstw 19

Tabela 3. Pozycja konkurencyjna najwigkszych dostawcow jabtek na wybrane rynki krajow WNP w latach 2006-
08,2009-11, 2012-14, 2015-16

Table 3. Competitive position of main supplier of apples to the selected markets of CIS countries in the years
2006-09, 2009-11, 2012-14, 2015-16

RCA Udziat w wolumenie eksportu
Lata 2006-08  2009-11 2012-14  2015-16  2006-08  2009-11 2012-14  2015-16
Kraje
Biatoru$
Polska 42 5,7 35 2,8 61,6 82,2 75,7 53,9
Moltdawia 3,1 23 1.4 1,3 28,2 9,7 9,7 9,2
RPA 0,0 0,1 0,0 0,7 0,0 0,0 0,0 59
Kazachstan
Biatoru$ 0,0 0,0 13,6 5,1 0,0 0,0 8,0 43,0
Chiny 11,2 6,8 5,7 2,5 70,5 66,3 243 10,7
Polska 19,8 13,4 24,7 15,1 49 16,0 37,3 50,9
Rosja
Biatorus brak brak 12,0 7,0 brak brak 7,3 8,6
Chiny 10,2 7,6 53 4,1 21,0 13,5 8,8 14,8
Wiochy 6,2 6,5 7,7 embargo 5,6 5,1 3,1 embargo
Moldawia 11,5 15,9 11,8 7,7 4,1 13,6 9,7 12,3
Polska 16,4 17,6 19,5 embargo 19,3 28,0 46,9 embargo
Serbia 13,1 11,8 11,8 11,9 3,1 6,1 6,8 23,8
Ukraina

Ttaly 0,9 0,7 0,6 0,2 2,7 1,5 1,5 0,2
Motdawia 3.8 1,3 6,0 0,9 7,4 0,4 9,0 0,7
Poland 9,5 11,5 18,9 20,4 80,2 94,6 92,8 98,8

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych UN Comtrade.

Obustronne korzysci z wymiany powodowaly wzrost produkcji jabtek w Polsce
(Kracinski, 2018 b), czego skutkiem po wprowadzeniu embarga byly problemy
w optacalnym zagospodarowaniu produkcji (Kracinski, 2015). Mniejszy import jablek
realizowany byl w Rosji z Chin, Moldawii, Biatorusi czy Serbii. W wyniku embarga
najbardziej wzrosta pozycja konkurencyjna eksportu z Serbii, ktorej udziat w wolumenie
rosyjskiego importu wzrost w stosunku do lat 2012-2014 o 17 p.p. do, 24% w latach 2015-
2016. Jednoczesnie przewagi komparatywne serbskiego eksportu na rynku rosyjskim
osiagnely w tym czasie najwyzszy poziom (RCA=12), przewyzszajac motdawskie
(RCA=R) i biatoruskie (RCA=7). Zgodnie z danymi UN Comtrade kolejnym (po Serbii)
dostawca na rynek rosyjski w latach 2015-2016 byly Chiny, ktérych pozycja
konkurencyjna do czasu wprowadzenia embarga systematycznie spadata, tak w odniesieniu
do udziatu w wolumenie przywozu jak i sily przewag komparatywnych. W stosunku do lat
2012-2014, udziat Chin w wolumenie przywozu Rosji, wzrdst o 4 p.p. do 15% w latach
2015-2016. Eksport z Chin do Rosji miat silne, ale obnizajace si¢ przewagi komparatywne
w calym badanym okresie, co mozna powiaza¢ z rosnacymi cenami sprzedazy jabtek z
Chin (Nosecka i in., 2017). Dane UN Comtrade potwierdzaja rowniez wzrost pozycji
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konkurencyjnej mierzonej udzialem w eksporcie przywozu do Rosji z Moldawii (o 3 p.p)
oraz Biatorusi (1,3 p.p.), przy jednoczesnym obnizeniu si¢ przewag komparatywnych
eksportu z tych krajow.

Podsumowanie i wnioski

Zbiory jablek rosty niemal we wszystkich (poza Armenia) krajach WNP.
Najwickszymi producentami tych owocow w WNP, ze zbiorami przekraczajacymi w latach
2015-2016 1 min ton byly Rosja (1,7 min ton), Ukraina (1,1 mln ton) oraz Uzbekistan (1,1
mln ton). Wsérdd glownych producentow jabtek w WNP, najwigksza dynamike wzrostu
zbiorow w latach 2014-2015 w stosunku do lat 2006-2008 odnotowano w Uzbekistanie
(104%), na Ukrainie (70%) i w Motdawii (60%). W latach 2005-2016 produkcja jabtek w
Moldawii byta w wigkszosci przerabiana na zaggszczony sok jabtkowy i eksportowana.
Duzy udziat zbioréw jabtek eksportowanych w postaci koncentratu jablkowego
obserwowano w tym czasie rowniez na Ukrainie (Kracinski, 2018c). W rosnacej produkcji
jablek krajach WNP moze nastgpowaé wzrost udziatu jablek deserowych. Jednym z
czynnikow wplywajacych na wigksze zainteresowanie produkcja jabtek deserowych jest
blisko$¢ rynku rosyjskiego, ktory pozostaje najwigkszym $wiatowym odbiorca takich
OWOCOW.

Wsrod krajow WNP jedynie Rosja, Biatorus, Kazachstan oraz Ukraina pozostawaty
we wszystkich latach importerami netto jablek. Na Ukrainie import netto obnizyl si¢ w
latach 2015-2016 w stosunku do lat 2006-2008 o 75%, a w Rosji o 18%. W tym czasie
wzrost 0294% import netto na Bialorusi oraz o 990% w Kazachstanie. Zgodnie z
oficjalnymi danymi wzrost importu netto w WNP byt wyzszy niz produkcji jablek, ale
jakos¢ danych nie uprawnia do wyciagnigcia wniosku, ze zwigkszyto si¢ zapotrzebowanie
importowe na jabtka w krajach WNP. Po pierwsze brak byto danych handlowych dla 3
krajow WNP, a po drugie w wyniku rosyjskiego embarga doszto do zwigkszenie wymiany
miedzy Rosja, a Biatorusia oraz Rosja i Kazachstanem, ktéra w cz¢$ci mogta nie zostac
objgta statystyka. Dla przyktadu w 2015 roku, zgodnie z danymi UN Comtrade, Biatorus$
zaimportowata (gtéwnie z Polski) 731 tys. ton, a wyeksportowala (glownie do Rosji) 611
tys. ton jabtek. W 2016 roku import jabtek na Biatoru§ wyniost 599 tys. ton, a eksport z
tego kraju zaledwie 113 tys. ton. Tak gwattowany wzrost zapotrzebowania na jabtka na
rynku wewngtrznym Biatorusi w 2016 roku wydaje si¢ mato prawdopodobny.

Gtownym dostawca jabtek na Biatoru$, z udziatem przekraczajacym 50% w latach
2014-2015 byta Polska. Mimo wzrostu wolumenu eksportu z Polski na Biatorus, jego
pozycja konkurencyjna mierzona udziatem w wolumenie oraz wskaznikiem RCA ulegata
obnizeniu. Polska stata si¢ w badanym okresie najwigkszym dostawca jablek do
Kazachstanu z udziatem w latach 2015-2016 wynoszacym 51% wolumenu importu tego
kraju. W Kazachstanie odnotowano wzrost pozycji konkurencyjnej eksportu z Polski
mierzony udziatem w rynku oraz silne przewagi komparatywne sprzedazy zagranicznej z
tego kraju. Wzrost eksportu do Kazachstanu byt zapewne skutkiem rosyjskiego embarga.
Polska byla najwigkszym dostawca jabtek do Rosji z udzialem w wolumenie importu
wynoszacym w latach 2012-2014 47%. Eksport z Polski miat rowniez silne przewagi
komparatywne na rynku rosyjskim. Po wprowadzaniu embarga wzrosta najbardziej na
rynku rosyjskim pozycja konkurencyjna dostaw z Serbii, Chin oraz w mniejszym zakresie
Moldawii i Bialorusi. Zgodnie z danymi znacznie eksportu z Biatorusi bylo relatywnie
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male. Wzrost znaczenia Serbii w dostawach do Rosji moze mie¢ zwiazek z realizowaniem
reeksportu z innych krajow.

Dane z lat 2006-2016 uwidocznity, ze wzrost produkcji jabtek w krajach WNP byt
mniejszy niz przyrost importu netto. Nalezy jednak mie¢ na uwadze, ze dane o imporcie
netto moga by¢ zawyzone, ze wzgledu na realizacje przez czgs¢ krajow WNP reeksportu
jablek. Takie podejrzenia nasuwaja m.in. wspomniane dane dla Bialorusi za 2016 rok.
Dodatkowo okres od inwestycji do uzyskiwania petni zbioréw w sadownictwie trwa kilka
lat, wigc impuls do wzrostu produkcji jabtek wywotany rosyjskim embargiem, moze
przelozy¢ si¢ na zwigkszenie produkcji oraz dopiero w najblizszych latach. Media oraz
eksperci rynkowi informowali o inwestycjach przy wspétudziale dotacji panstwowych w
sadownictwo w Rosji oraz o niezaleznym rozwoju sadownictwa na Ukrainie, Uzbekistanie,
Motdawii i w innych krajach regionu. W dhuzszym okresie, nawet w przypadku zniesienia
embarga na dostawy do Rosji, mozliwy jest spadek pozycji konkurencyjnej jabtek
eksportowanych z Polski. Rosnaca produkcja jabtek w krajach WNP moze przyczynic si¢
do wzrostu eksportu z tych krajow, czego konsekwencja moze by¢ zmniejszenie importu
jabtek przez kraje WNP z Polski. W celu redukowania potencjalnych negatywnych
skutkow utraty rynkow WNP nalezy dazy¢ do wzrostu produkcji jabtek najwyzszej jakosci,
ktére bedzie mozna sprzeda¢ na innych rynkach (np. UE). Wymaga to szeregu dostosowan
w zakresie organizacji rynku (m.in. koncentracja podazy poprzez integracj¢ w silnych
organizacjach producenckich oraz wzrostu wiedzy o mechanizmach rynkowych u
uczestnikow rynku.
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The Position of the Food Industry in Poland’s Food Chain
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Synopsis. Przemyst spozywczy jest jednym z gtoéwnych ogniw (czlonéw) gospodarki zywnosciowe;.
Jest on najwigkszym odbiorca nieprzetworzonych surowcoéw rolnych, a zarazem gtownym dostawca
zywnosci do sfery handlu (hurtowego i detalicznego). Znaczenie przemystu spozywczego wzrasta tez
z tego powodu, ze firmy przetworcze czgsto integruja podmioty biorace udziat w procesie produkcji
zywnosci od przystowiowego pola do stotu. Sprzyja temu wzrost towarowosci polskiego rolnictwa
oraz rosnacy popyt na zywno$¢ wysoko przetworzona. W ostatnich latach przewage w relacjach
handlowych zyskaty duze sieci handlowe (glownie z kapitatem zagranicznym), ktore czgsto narzucaja
warunki sprzedazy dostawcom zywnosci (firmom spozywczym, producentom rolnym).

Stowa kluczowe: rynek, przemyst spozywczy, przetworstwo zywnosci, rolnictwo, handel, konsument

Abstract. The food industry is one of the main elements of the food economy. It is the biggest
consumer of raw agricultural materials, and at the same time a primary input into the wholesale trade
and retail market. The significance of the food industry is also growing, due to the fact that processing
plants often integrate the entities that participate in food manufacturing processes, from the proverbial
“field to table.” The high quality of Polish agriculture and the increasing demand for highly-processes
foods is adding to the growth of the industry. In recent years, large retail chains have gained an
advantage in trade relations (mainly with foreign capital). They often impose conditions for the sale of
food suppliers (food companies and agricultural producers)
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Cel pracy, materiat i metody badawcze

Celem niniejszego opracowania bylo pokazanie roli i znaczenia przemyshu
spozywczego — jednego z gtéwnych ogniw tancucha zywnosciowego na tle dwéch innych
waznych jego cztonéw, tj. producentéw rolnych (dostawcow surowcéw do przetworstwa)
i sfery handlu w ostatnich trzech dekadach. Szczegdétowa analizg objgto latach 2000-2016,
porownujac zmiany w przemys$le spozywczym oraz rolnictwie pod wzgledem liczby
podmiotéw oraz ich wielkosci, wartosci produkcji (sprzedanej, globalnej, towarowej),
zatrudnienia oraz udzialu w tworzeniu produktu krajowego brutto. Handel detaliczny
przedstawiono w formie opisowej z uwagi na brak pordéwnywalnych danych, chociazby
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z tego wzgledu, ze wielkopowierzchniowe sklepy (w tym duze sieci handlowe) oferuja
duzy asortyment produktow (nie tylko zywnosciowych), przy czym zywno$¢ stanowi
przewazajaca cz¢$¢ oferty handlowej (ponad 50%), natomiast udzial sklepow specjalizujace
si¢ w sprzedazy artykulow spozywczych jest relatywnie nieduzy i si¢ zmniejsza.

Praca ma charakter analizy poréwnawczej, w ktorej wykorzystano wtdrne materiaty
zrodtowe. Do okreslenia zmian w czasie postuzono si¢ odpowiednimi wskaznikami.
W opracowaniu wykorzystano przede wszystkim publikowane oraz niepublikowane dane
Glownego Urzedu Statystycznego oraz publikacje nawiazujace tematyka do szeroko
rozumianej gospodarki zywnos$ciowej.

Ewolucja tancucha zywnosciowego

Wraz z ewolucja lancucha zywnosciowego, ktoéra jest powiazana z rozwojem
spoteczno-gospodarczym, zmienia si¢ ogniwo wiodace (dominujace) (rys. 1). Jest to proces
uwarunkowany wieloma czynnikami. Zmiany w lancuchu zywnoS$ciowym w Polsce
w ostatnich trzech dekadach P. Chechelski przedstawit w nastgpujacy sposob:

1. W Polsce w systemie centralnie planowanej gospodarki glownym ogniwem tancucha
zywno$ciowego byto rolnictwo. Wielkos¢ jego produkcji decydowala o poziomie
zaspokojenia potrzeb zywnosciowych konsumentdow. W tym czasie konsument
zaopatrywal si¢ w duzym stopniu bezposrednio od producentéw rolnych. Na poczatku
lat 90 ubieglego wieku wraz ze zmianami ustrojowymi nastapil wzrost importu
artykutéw zywnosciowych, gtownie wysoko przetworzonych, z krajow Europy
Zachodniej oraz zmniejszyt si¢ eksport surowcow rolnych i zywnosci przetworzonej do
krajow dawnego bloku wschodniego. Spowodowalo to zmniejszenie si¢ popytu na
surowce z rolnictwa, co w efekcie wptynglo rdwniez na zmniejszenie jego znaczenia
w tancuchu zywnos$ciowym.

2. Prywatyzacja przedsigbiorstw przemystu spozywczego spowodowala naptyw kapitatu
zagranicznego (géwnie z korporacji transnarodowych — KTN), wzrdst popyt krajowy,
rozpoczeta si¢ restrukturyzacja przedsigbiorstw krajowych. Wszystko to razem
spowodowato dynamiczny rozwoj przemyshu spozywczego i w efekcie w latach
dziewigcdziesiatych stat si¢ on najwazniejszym ogniwem tancucha zywnosciowego.

3. Szybki rozwdj globalnych sieci handlowych w pierwszej dekadzie XXI wieku
w Polsce zmienil uktfad sit w laficuchu zywnos$ciowym. Obecnie ponad 50% udziatu
korporacji w handlu artykutami zywno$ciowymi powoduje, ze stabnie dominujaca
pozycja firm przetworczych. Swoimi dziataniami korporacje handlowe sa w stanie
wplywac zardwno na: przedsigbiorstwa przemystu spozywczego (zmuszajac je do
obnizki kosztow, koncentracji i specjalizacji produkcji, zlecajac produkcje pod
wlasnymi markami itd.), rolnictwo (produkcje tanich surowcow), przedsigbiorstwa
handlowe (do koncentracji i specjalizacji sprzedazy oraz eliminujac je z rynku), jak
i konsumentdw (zmieniajac poprzez reklam¢ 1 dzialania marketingowe ich
przyzwyczajenia i preferencje zywieniowe).

4. W perspektywie nalezy spodziewac sig, ze wraz ze wzrostem edukacji i zamoznosci
spoleczenstwa oraz lepsza jego organizacja (poprzez ruchy konsumenckie
i antyglobalne) konsument stanie si¢ najwazniejszym ogniwem w tancuchu
Zywnosciowym.
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Rys. 1. Ewolucja modelu tancucha zywno$ciowego w Polsce zachodzaca pod wplywem procesow globalizacji na
przetomie XX i XXI wieku

Fig. 1. The evolution of the food chain model in Poland under the influence of globalization processes at the turn
of the 20th and 21st centuries

Zrodto: Chechelski (2015).

Na szybki rozwoj sieci handlowych maja wptyw réwniez procesy globalizacji. Ocena
poziomu globalizacji w poszczegdlnych ogniwach tancucha zywnosciowego w Polsce
wedlug badan P. Chechelskiego wskazuje, ze w 2012 r. byla ona najwyzsza w handlu
(51%), wsrdd konsumentow (48%), w przemysle spozywczym wyniosta 43% a najnizsza
byta w rolnictwie 14-19% (Chechelski, 2015).

Tendencje rozwojowe rolnictwa, przemystu spozywczego i handlu po
transformaciji polskiej gospodarki

Zmiany ustroju politycznego jakie nastapity w Polsce blisko trzy dekady temu,
doprowadzily do transformacji gospodarczej kraju, ktorej jednym z filarow miata by¢
gospodarka rynkowa oparta na prawach popytu i podazy. Nowe realia jezeli nie dla
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wszystkich, to dla wigkszosci uczestnikéw rynku byly duza niewidoma i wyzwaniem, a dla
niektorych szokiem.

W pierwszych latach transformacji polscy rolnicy, przetworczy oraz handlowcy
podlegali duzym przeksztalceniom, zwlaszcza wlasnoéciowym, choé w rdznej skali
itempie. Zlikwidowano m.in. centralne ustalanie cen wigkszosci dobr i1 ustug oraz
ograniczono, badz zaprzestano stosowania dotacji do produkcji.

Rolnictwo jest podstawowym i najwigkszym dostawca surowcow rolnych (produktow)
do przemystu spozywczego. Przeksztalcenia wiasnosciowe w rolnictwie w pierwszych latach
transformacji gospodarczej w Polsce dotyczyly przede wszystkim likwidacji panstwowych
gospodarstw rolnych. Sektor panstwowy w rolnictwie polskim w latach 1986-1990, tj. w
szczytowym okresie rozwoju, dysponowal 19% ziemi rolnej, wytwarzal 18% produkcji
koncowej 1 21% produkcji globalnej oraz 31% produkcji towarowej. Utworzona z dniem 1
stycznia 1992 r. Agencja Wiasnosci Rolnej Skarbu Panstwa (AWRSP) zostata zobowiazana
do przejecia w ciagu 2 lat (do 1 stycznia 1994 r.)* mienia po zlikwidowanych PGR-ach, ktore
uzytkowaty 3,8 mln ha, zatrudniajac 204 tys. 0sob (Zegar, 2018).

Zmiany w rolnictwie indywidualnym, w strukturze gospodarstw przebiegaty w rdéznych
kierunkach i wynikaly z wielu czynnikéw (w tym m.in. wielkosci gospodarstwa). Generalnie
po 1990 roku zaczgta zmniejszac si¢ ogolna liczba indywidulanych gospodarstw rolnych (tak
powyzej, jak i ponizej 1 ha). Z analiz przeprowadzonych przez J. Falkowskiego wynika, ze w
okresie transformacji w grupie gospodarstw najmniejszych (1-2 ha) oraz matych (od 2 do 20
ha) notowano staty spadek ich liczby, natomiast odwrotna sytuacja miat miejsce w przypadku
gospodarstw duzych i najwigkszych (powyzej 20 i 50 ha), ktorych liczba, wprawdzie powoli,
ale systematycznie rosta (Fatkowski, 2010).

Przez ostatnie trzy dekady rolnictwo polskie przeszto duze zmiany. Zmniejszyla si¢
powierzchnia uzytkow rolnych o 22,9% z 18,8 mln ha w 1989 r. do 14,5 mln ha w 2016
roku, zmalata liczba gospodarstw rolnych o 41,1% z 2393,1 tys. do 1410,7 tys.,
a przecigtna powierzchnia gospodarstwa rolnego wzrosta 0 30,4% z 7,9 ha do 10,3 ha UR.

Wejscie Polski do UE oznaczalo objecie polskiego rolnictwa Wspdlna Polityka Rolna.
Wysokos$¢ doplat bezposrednich wyplacana polskim rolnikom byta i jest nadal nizsza niz
przecigtnie w najbogatszych krajach Unii, tj. UE-15, to jednak ich poziom oraz wsparcie
finansowe gospodarstw rolnych, poprzez rézne programy pomocowe bylo wigksze niz
mogloby na ten cel przeznaczyé panstwo polskie’. Otrzymane $rodki finansowe pozwolity
unowoczes$ni¢ gospodarstwa rolne (zwlaszcza silniejsze ekonomicznie) poprzez zakup
nowych maszyn i urzadzen oraz zmodernizowa¢ badz wybudowaé nowe obiekty
produkcyjne. Z drugiej strony doptaty bezposrednie w opinii wielu osob, zahamowaty
szybsze przemiany strukturalne w polskim rolnictwie. Z analiz W. Jozwiaka wynika, ze
w 2013 roku byto w Polsce 290,7 tys. gospodarstw o wielko$ci produkcji liczonej w sposob
standardowy (SO) przekraczajacej 15 tys. euro/gospodarstwo tj. o 14% wigcej niz w 2010
roku (Jozwiak, 2017).

W 2015 roku Polska stata si¢ najwigkszym w Unii Europejskiej (wedlug wolumenu)
producentem migsa drobiowego, a ponadto jest:

e trzecim producentem zboz,

% Proces likwidacji pafistwowych przedsigbiorstw gospodarki rolnej? zakonczyt sie w 1995 roku. W efekcie
zlikwidowanych zostato ponad 1600 PPGR-6w

® jeszcze przed wejsciem Polski do Unii Europejskiej zaczely obowiazywaé wspotfinansowane przez UE
programy pomocowe, jak, np. PHARE i SAPARD, ktore dotyczyty srodkow na rozwoj gospodarki zywno$ciowej
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czwartym producentem migsa wieprzowego,

czwartym producentem serow,

piatym producentem mleka krowiego,

piatym producentem masta,

na siddmym miejscu w produkcji migsa wotowego.
Polska jest takze duzym producentem owocéw i warzyw w Unii Europejskie;.
W produkcji jabtek i porzeczek jesteSmy liderem. Mamy drugie miejsce w produkcji
truskawek 1 wisni. Polska jest najwigkszym w Europie producentem burakow czerwonych
oraz marchwi, a drugim ogérkow. Ponadto jeste§my najwigkszym producentem pieczarek
w UE i najwigkszym ich eksporterem na $wiecie. Duzi producenci rolni czy tez grupy
producenckie maja silniejsza pozycje negocjacyjna wobec firm przetworczych czy sieci
handlowych (Drozdz, Mroczek, 2017).

Wsrod strukturalnych czynnikdéw okreslajacych warunki startu sektora przetworstwa
zywnosci (przetom lat osiemdziesiatych i dziewigédziesiatych ubieglego wieku) w procesy
transformacji systemowej R. Urban, wskazuje na niezwykle istotne znaczenie struktury
podmiotowej przemyshu spozywczego, ktore charakteryzowaty sig nastgpujacymi cechami:

e dominacja przedsigbiorstw panstwowych, ktorych udzial w produkeji tego

przemyshu wynosit ok. 75%, znaczaca rola centralnie zarzadzanej spotdzielczosci
(ok. 20%) oraz marginesowa 1 wylacznie uzupetniajaca pozycja sektora
prywatnego (ok. 5%),

e wyrazng przewaga potencjalu panstwowego, z reguly wielozakltadowych

przedsigbiorstw, nad matymi i $rednimi firmami prywatnymi i spotdzielczymi,

e istnieniem silnych struktur branzowych, ktére z jednej strony — dokonujac

podziatu zasobow i dotacji — ograniczaly samodzielno$¢ przedsigbiorstwa
i spotdzielni, a z drugiej strony stanowily branzowe grupy nacisku na wladze
gospodarcze panstwa.

Te cechy powodowaty, ze wejscie do przetworstwa spozywczego nowych prywatnych
podmiotéw bylto niezwykle utrudnione, a istniejace firmy kierowaly si¢ zasada solidarno$ci
branzowej, a nie konkurencji czy tez rywalizacji. Dlatego tez zmiana postaw
przedsigbiorstw na wtasciwe dla gospodarki rynkowej nie mogta by¢ w tym sektorze tatwa
i szybka (Urban, 1998).

Dla przyspieszenia procesoOw dostosowawczych przetworstwa spozywczego do
warunkow rynkowych istotne byly liberalne regulacje, poprzedzajace program
L. Balcerowicza, dotyczace prowadzenia dziatalnosci gospodarczej i spoélek z udzialem
kapitatu zagranicznego, a takze decyzja o urynkowieniu gospodarki zywno$ciowej z dnia
1.08.1989 r. Regulacje te wczesniej uruchomily inwestycje w przetworstwie spozywczym
idaty poczatek nowym firmom, ktore podjely rywalizacje z przedsigbiorstwami
panstwowymi i spotdzielczymi (Urban, 1998).

W latach 1989-1992 uruchomione zostaly gwattowne procesy dostosowawcze
przetworstwa spozywczego do warunkow gospodarki rynkowej. Dla tego okresu jak
wskazuje R. Urban charakterystyczne byly trzy zjawiska: szybki rozwoj przetworstwa
lokalnego, silna redukcja produkcji w firmach przemystowych oraz globalny spadek
przetworstwa w dziedzinach, w ktorych — po urealnieniu cen - nastapita redukcja popytu
krajowego lub wzrost samozaopatrzenia.

Rozwdj przetworstwa lokalnego nastgpowat trzema sposobami:
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e przez zwigkszenie produkcji w rzemiosle spozywczym, ktére dopiero po
zniesieniu ograniczen w dostgpie do surowcow, kredytow i1 rynkow zbytu
moglo wykorzysta¢ swdj potencjat,

w wyniku szybkiej prywatyzacji przetworni spotdzielczych i rolniczych,
w drodze prywatnych inwestycji w budowe przetworni, gtéwnie matych
i $rednich.

W ciagu 2-3 lat powstata ggsta sie¢ matych zakladow przetworstwa rolno-
spozywczego, ktorych liczba zwigkszyta si¢ dwukrotnie (do ponad 30 tys. przetwodrni).
Rozwijaly si¢ one gtoéwnie w dziedzinie ubojow i przetworstwa migsa (tacznie z drobiem),
w piekarnictwie i przemiatach zb6z oraz w produkcji napojow, przetworéw rybnych
i owocowo-warzywnych (Urban, 1998). Do powstawaniu nowych firm (poza
wspomnianymi juz nowymi regulacjami) przyczynit si¢ rowniez duzy popyt wewngtrzny na
produkty zywnosciowe. Ujawnito si¢ wiele nisz rynkowych, a ,,wyglodzony” rynek
stwarzal warunki tatwego zbytu réznych wyrobow, w tym wyrobdw wytwarzanych
z zastosowaniem prostych technologii. Uruchomienie ich nie wymagato duzych naktadow
kapitatowych, a o sukcesic decydowala umiejgtnos¢ poszukiwania nisz rynkowych.
Latwiejszy stal si¢ dostgp do surowca, dotacji i subwencji oraz tanszych kredytow. Wazne
bylo takze to, ze w pierwszej fazie urynkowienia gospodarki zywnos$ciowej wysoka byla
rentowno$¢ przetworstwa osiagana czgsto kosztem producentow rolnych i konsumentow.

Przetworstwo lokalne przyjelo wowczas ok. 20% produkeji firm przemystowych
i zwigkszyto swoj udziat w przetworstwie zywnosci do ok. 25-30%. Osiagneto ono
znaczaca pozycje zarbwno w przetworstwie wstgpnym (uboje, przemiat), jak i w produkcji
wyrobow przetworzonych (migsnych, rybnych, pieczywa, napojow) (Urban, 1998).

O ile w pierwszej fazie transformacji nie bylo istotnych przeksztalcen w przemystowe;j
czgSci przetworstwa, to lata nastgpne byly okresem glgbokiej przebudowy struktur
i sposobu funkcjonowania przemystu spozywczego. Cecha lat 1993-1998 byto:

e powrd6t tendencji do uprzemyslawiania przetworstwa rolno-spozywczego,

poglebienie przetworstwa zywnosci,

przyspieszona modernizacja potencjalu wytworczego sektora,
szybka i zroznicowana prywatyzacja przedsigbiorstw panstwowych,
powrd6t tendencji do koncentracji,

e rozwijanie integracji pionowej i nowoczesnych systemow zarzadzania.

W tym okresie wiele nowych firm (zwlaszcza rodzinnych), ktore powstaly na
przelomie lata osiemdziesiatych i dziewigédziesiatych, rozwijatlo si¢ po przez tzw.
»paczkowanie”, czyli dobudowywanie dodatkowych pomieszczen do istniejacych
zakladow, zwigkszajac w ten sposob potencjat produkeyjny.

Wejscie Polski do Unii Europejskiej spowodowalo koniczno$¢ dostosowania sig
zaktadow przetworczych do nowych norm i wymogéw produkcyjnych, sanitarnych
i weterynaryjnych. Nie wszystkim przetworcom udato si¢ spelni¢ te wymogi. Oznaczalo to
brak mozliwosci eksportu swoich produktow na rynek unijny i ukierunkowanie produkcji
na rynek lokalny (przy spenieniu mniej restrykcyjnych wymogéw), badz zaprzestanie
produkcji. Branze wrazliwe, tj.: migsna, drobiarska, mleczarska i rybna objgte zostaty
okresami przej$ciowymi.
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Dane zawarte w tab. 1 potwierdzaja analizy przeprowadzone przez wielu naukowcow®,
dotyczace zmiany jakie zaszty w polskim rolnictwie w ostatnich dwoch-trzech dekadach.

Tabelal. Podstawowe parametry charakteryzujace rolnictwo oraz przemyst spozywczy w Polsce w latach 2000-
2016

Table 1. Agriculture and food industry in Poland in 2000-2016 — selected characteristics

Zmiany
Wyszczeg6lnienie 2000 2005 2010 2016 zgold“_t;g}f p
(W proc. rocznie)
Rolnictwo
Powierzchnia uzytkow rolnych | ;¢ 15 906,0 14 859,7 145433 13
(w tys. ha) ’ ? ’ ? ’
Liczba - gospodarstw rolnych |, ¢59 27334 1509,1 1410,7 43
(W 1y5) : ; , \ ,
w tym
. indywidualnych
£osp- incywicuainye 28544 27289 1505,0 1 405,5 43
(W tys.)

Liczb jacych

10204 pracijacyc 41253 20822 23268 23287 34
(W tys. osOb)
Produkcja globalna 56,0 63,3 84,5 103.4 3,9
(w mld zb) ’ ’ ’ ’ ’
Produkcja towarowa 135 429 504 76.5 53
(w mld z}) ’ ’ ’ ’ ’
Towarowos¢ produkcji (w %) 59,8 67,8 70,3 74,1
Udzial w PKB (w %)" 2.3 2,3 22 2.1

Przemyst spozywczy

Liczba firm (w sztukach) 21977 18 079 15 690 15613 2,1
Liczb jacych

16708 pracujacye 500,2 4582 4543 457,0 20,6
(W tys. 0sob)
Warto$¢ produkcji sprzedanej 9.8 1252 1623 2202 56
(w mln zt) ’ ? ’ ’ ’
Udziat w PKB (w %)" 3,0 2.8 2,7 3,0

a — mierzony warto$cia dodana brutto (WDB)

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Rocznikow Statystycznych GUS z lat 2003, 2007, 2017, Rocznika
Statystycznego Rolnictwa z 2005 r. oraz niepublikowanych danych GUS.

W latach 2000-2016 w analizowanych sektorach (rolnictwie i przemysle spozywczym)
mozna wskaza¢ na nastgpujace zjawiska:

e  malejacy potencjal produkcyjny polskiego rolnictwa w postaci zmniejszenia sig
powierzchni uzytkow rolnych o 18,5% z 17,8 min ha do 14,5 min ha, przy
jednoczesnym wzros$cie produkcji globalnej rolniczej oraz towarowej odpowiednio
0 84,6% 1 228,%, tj. 0 3,9% 1 5,3% rocznie (a w cenach stalych o 1,6 i 2,5%
rocznie),

*m.in. A. Wos, J. Zegar, W. Jozwiak
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e  wzroscie towarowosci produkcji w rolnictwie o 14,3 pkt. proc. (z 59,8% do
74,1%), co wskazuje na rozwijanie produkcji towarowej, glownie przez wigksze
gospodarstwa rolne powigzane z rynkiem i zaprzestawanie (wygaszanie) produkcji
w najmniejszych gospodarstwach, badZz wydzierzawienie ziemi,

e  wzrost produkcji globalnej rolniczej oraz towarowej w cenach statych odpowiednio
0 29,5 1 49,0% wskazuje tez na wzrost produktywno$ci ziemi (rekompensujacy
spadek powierzchni uzytkéw rolnych w badanym okresie) oraz wzrost efektywnosci
(wydajnos$ci) produkcji zwierzgeej, co ma o tyle istotne znaczenie, ze firmy
przemyshu spozywczego zainteresowane sa zakupem powtarzalnych, duzych partii
surowca do przetworstwa, a takie moga zapewni¢ duze i efektywne gospodarstw
rolne, badz dobrze zorganizowane grupy producenckie,

e  duzy spadek pracujacych w rolnictwie o0 43,6% o 2,3 mln 0sob (co i tak jest nadal
duza liczba) i 0 8,6% w przemysle spozywczym,

e  redukcji liczby firm przemystu spozywczego (o 2,1% rocznie) i szybkim rozwoju
produkcji sprzedanej w tym sektorze (o 5,6% rocznie), a w cenach statych o 3,7%
rocznie,

° zmniejszyl si¢ udzial rolnictwa w tworzeniu PKB Polski z 2,3% do 2,1%,
natomiast przemystu spozywczego pozostaje na wzglednie stabilnym poziomie ok.
3%, co wskazuje na stabnaca pozycj¢ rolnictwa w polskiej gospodarce, ale tez
wzgledem przemystu spozywczego.

Inna wazna cecha, na ktéra trzeba wskaza¢ jest uprzemyslawianie produkcji
W przetworstwie spozywczym, czego wyrazem jest rosnacy udziat przedsigbiorstw duzych
(zatrudniajacych 250 i wigcej 0sob zatogi) w produkcji sprzedanej sektora. W latach 2000-
2016 udziat ten zwigkszyl si¢ do 59,7%, tj. o 8,0 pkt proc., za§ udzial $rednich
i najmniejszych firm zmalat odpowiednio o 4,1 i 3,9 pkt proc.- do 27,0 1 13,3% (tab. 2).

Tabela 2. Koncentracja produkcji artykutow spozywcezych i napojow (bez tytoniu) w Polsce

Table 2. Concentration of food and beverage production (without tobacco) in Poland

2000 2005 2010 2016
Wyszczegolnienie WPS*w  Udziat wpS*w  Udziat  wWPS*w  Udziat wpS*w  Udzial
mld zt w % mld zt w % mld zt w % mld zt w %
Firmy ogotem, tym: 85,1 100,0 113,6 100,0 153,7 100,0 210,7 100,0
e firmy mikro 14,6 17,2 19,1 16,8 233 15,1 28,1 13,3
i mate
e  firmy $rednie 26,5 31,1 34,3 30,2 41,3 26,9 56,9 27,0
o firmy duze 44,0 51,7 60,2 53,0 89,1 58,0 125,7 59,7

WPS*® - warto$¢ produkcji sprzedane;j

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie niepublikowanych danych GUS.

W 1990 roku prywatna wilasno§¢ w handlu stanowita okolo 94%. W okresie
transformacji gospodarczej w Polsce J. Wrzesinska wyrdznia trzy etapy ekspansji sklepow
wielkopowierzchniowych:

e pierwszy to lata 1990-1994 z mata aktywnoscia rozwojowa tego rodzaju sklepow,
e drugi obejmuje latal995-2003, gdy nastapit szybki ich rozwoj zaréwno pod
wzgledem liczebnosci, jak i wysokosci obrotow,
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e trzeci okres, od 2004 roku do chwili obecnej, ma nizsza dynamike przyrostu
wielkich obiektow handlowych, uwidacznia si¢ tendencja do tworzenia filii
duzych sieci handlowych o mniejszej powierzchni sprzedazy 1 bardziej
wyspecjalizowanym profilu podazy (Wrzesinska, 2008).
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Rys. 2. Warto$¢ sprzedazy detalicznej sklepow spozywczych w Polsce (netto, w mld zt)
Fig. 2. Value of grocery retail sales in Poland (net, in PLN billion)

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie opracowania KPMG Na rozdrozu. Wyzwania i priorytety sieci
spozywczych w Polsce. Warszawa 201.

Liczba wielkopowierzchniowych obiektow handlowych (WOH)’ w Polsce w 1992
roku wynosita 1973 sklepy, a w 2007 roku bylo ich juz 7601. Ich udzial w ogdlnej liczbie
sklepow byl niewielki, ale z tendencja wzrostowa, gdyz w tym okresie zwigkszyt si¢ on
7 0,56% do 2,08%. W tym czasie liczba wszystkich sklepdw zwigkszyta si¢ 0 5,1% z 353
tys. do 371 tys. sztuk, przy czym w pierwszej potowie tego okresu (lata 1992-1998) ich
liczba wzrosta o 28%, a potem zaczeta spada¢. W latach 1999-2007 najwicksza dynamika
wzrostu liczebno$ci placowek charakteryzowaty si¢ hiper i supermarkety, ktorych liczba
zwigkszyla si¢ odpowiednio czterokrotnie (z 93 do 396) i dwuipdtkrotnie (z 1407 do 3506)
(Wrzesinska, 2008). Tak szybki wzrost tych placowek wynikat przede wszystkim z tego, ze
stal za nimi kapitat zagraniczny, liberalnego prawa oraz niezaspokojonych i rosnacych
potrzeb konsumentéw. W latach 2010-2014 liczba skalpéw w Polsce miata lekka tendencje
wzrostowa, gdyz zwigkszyla si¢ o 2,5% z 346,1 tys. do 354,8 tys. Znacznie szybciej
rozwijaty si¢ wielkopowierzchniowe obiekty handlowe, ktorych liczba zwigkszyta sig
o prawie 23% (z 9589 do 11788 sztuk), co oznacza ich dalsze umocnienie w sprzedazy
detalicznej zywnosci. Najszybciej powstawaty supermarkety, ich liczba zwigkszyta si¢
046% 1 wyniosta 6509 sztuk. W 2014 roku w 113 tys. sklepéw sprzedawano tylko

> tj. hipermarketow, supermarketow, domoéw handlowych, domoéw towarowych.
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zywno$¢. Nastgpna grupe sklepdw stanowily placéwki sprzedajace artykuly
niezywnosciowe (byto ich ok. 121 tys.) (Klosiewicz-Gorecka, 2015). Poza tymi sklepami
byly jeszcze podmioty ze sprzedaza mieszana, gdyz zywno$¢ mozna spozy¢ w placowkach
gastronomicznych, a artykuly spozywcze i napoje mozna byto kupi¢ w centrach
handlowych, w kioskach z prasa oraz na stacjach benzynowych.

Z badan firmy audytorsko-doradczej KPMG wynika, ze w latach 2005-2014 warto$¢
sprzedazy detalicznej sklepéw spozywczych w Polsce zwigkszyla si¢ ze 129 mld zt do 192
mld zt (netto) (rys. 2). W tym czasie dyskonty zwigkszyty sprzedaz ponad pigciokrotnie,
przyczyniajac si¢ wraz z supermarketami i sieciami matych sklepéw do spadku znaczenia
tradycyjnego handlu spozywczego®, ktorego udziaty w rynku zmniejszyly sie z 56,6% do
23,2%, tj. o 33,4 pkt proc. (rys. 2). Wedlug szacunkéw Polskiej Organizacji Handlu
i Dystrybucji warto$¢ polskich produktéw (w tym zywnosci i napojéw) wyeksportowanych
za posrednictwem sieci handlowych wyniosta w 2014 roku ok. 10 mld zk, tj. ok. 11,5%
calego polskiego eksportu zywnosci (surowcow rolnych i produktow spozywczych),
aw 2016 roku mogta wzrosna¢ do 11-13 mld zt.

Przetwoérstwo jako jeden z giéwnych cztonéw tancucha
zywnosciowego

Norma ISO 22000 definiuje tancuch zywnosciowy jako sekwencjg etapow i procesow
majacych miejsce w produkcji, przetworstwie, dystrybucji, magazynowaniu i postgpowaniu
z zywnoscia oraz jej sktadnikami, poczawszy od produkcji pierwotnej az do konsumpcji.
Wspotczesnie do podstawowych ogniw tancucha zywnosciowego zalicza sig: rolnictwo,
przemyst spozywczy (przetworczy), handel, konsumentow oraz przemyst s$rodkow
produkcji i ustugi. Jak podkresla P. Chechelski wspotczesne tancuchy zywnosciowe to
konstrukcje nadzwyczaj skomplikowane, czego przyktadem sa bardzo rozbudowane
posrednie jego cztony tj. przemystu srodkow produkeji i ustug (Chechelski, 2015).

Efektem zmian, jakie mialy miejsce w lancuchu zywnosciowym na przestrzeni
ostatnich dziesigcioleci jest:

e dhuzsza droga ,,0d pola do stolu” (zywno$¢ wysoko przetworzona),

e wigcej ogniw posrednich uczestniczacych w tancuchu zywnosciowym (wzrasta
anonimowos$¢, a tym samym zagrozenie pod wzgledem bezpieczenstwa i jakoSci
Zywnosci),

w coraz wigkszym stopniu zunifikowana zywnos¢,

szybko rosngca wymiana handlowa surowcami i produktami zywno$ciowymi
w skali §wiata sprawia, ze asortyment na rynku zywnosci jest coraz wigkszy
w poszczegdlnych krajach,

e postgp w procesie technologicznym i przechowalnictwie wydtuzajacy okres
przydatnosci do konsumpcji,

e silna konkurencja na rynku przyczyniajaca si¢ do wprowadzani na rynek tanszej,
lecz czgsto o nizszej jakosci zywnos$ci (wykorzystywanie surowcoOw o nizszej
jakosci, z uzyciem konserwantdéw, polepszaczy smakow, barwnikow itp.),

e trudniejsze monitorowanie historii fancucha zywnosci [Kowalczyk 2012].

6 tworza go przede wszystkim niezalezne sklepy spozywcze oraz specjalistyczne sklepy spozywcze.
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Przemyst spozywczy, rolnictwo oraz handel r6znia si¢ migdzy soba nie tylko charakterem
prowadzone] dziatalnosci, ale takze parametrami ekonomicznymi opisujacymi ich potencjat i
wyniki ekonomiczne. Syntetyczne zestawienie wybranych parametréw przedstawiono w tab. 3.

Tabela 3. Podstawowe parametry ekonomiczne polskiego rolnictwa, przemystu spozywczego oraz handlu
detalicznego artykutami zywno$ciowymi w 2016 roku

Table 3. Basic economic parameters of the Polish farming, the food industry and the retail trade of foodstuffs in 2016

Wyszcezegolnienie Rolnictwo Prz.emysl Har}del a
spozywczy detaliczny’
Liczba podmiotow (w tys.) 1411 15,6 354,0 (112,05
w tym: _ towar(?wych, . przemystowych oraz 300-320° 5.8 122 (7,4
wielkopowierzchniowych
Liczba pracujacych (w tys. 0sob) 2328,7 457,0 450-480"
W tym w ﬁrrpach tow.arowyc.h, przemystowych lub 450 400 55t
obiektach wielkopowierzchniowych
Warto$¢ produkeji (sprzedazy) w cenach biezacych
(w mld zt)
globalna 103,4 235,1
towarowa 76,5 220,2 .
detaliczna . . 229,82
Warto$¢ dodana brutto (w mld zt) 38,5 56,5 54,0°
Eksport (w mld zt) 17,0 88,9 11,0-13f
Import (w mld zt) 25,7 49,7 10,0-13,0°
Warto$¢ spozycia zywnosci, napojow i wyrobow i
tytoniowych oraz narkotykow " (w mld zt) 246,0(270,0°)
a — prowadzony gtownie przez mate sklepy detaliczne o rdznej formie prawnej oraz obiekty

wielkopowierzchniowe (super i hipermarkety, domy towarowe, domy handlowe),

b — obiekty wielkopowierzchniowe — to sklepy, ktorych powierzchnia sprzedazowa ma 401 i wigcej m?,

¢ — z tej grupy sklepow — ok.112,0 tys. sprzedawalo art. zywnosciowe ogétem, jak tez byly to sklepy
specjalistyczne, np. migsne, rybne, piekarniczo —ciastkarskie, sklepow z artykutami niezywnosciowymi byto ok.
121,0 tys.,

d — szacunek gospodarstwa o wielkosci produkcji liczonej w sposob standardowy (SO) przekraczajacej 15 tys.
euro/gospodarstwo,

e — sklepy wielkopowierzchniowe, z ktorych 7,4 tys. to super i hipermarkety,

f — szacunek,

g — wartos¢ sprzedazy detalicznej art. zywnosciowych wraz z napojami oraz alkoholem i wyrobami tytoniowymi
realizowana przez sklepy detaliczne tacznie ze sprzedaza detaliczna dokonywana w hurtowniach i u producentow,
h — stanowi sumg spozycia prywatnego, tj. spozycia w sektorze gospodarstw domowych i sektorze instytucji
niekomercyjnych dziatajacych

na rzecz gospodarstw domowych oraz spozycia indywidualnego w sektorze instytucji rzadowych
i samorzadowych,

i—z zywieniem zbiorowym (rynek HoReCa)

Zrodto: Rocznik Statystyczny GUS 2017 r. oraz obliczenia whasne na podstawie Eurostatu i niepublikowanych
danych GUS o liczbie przedsigbiorstw przemyshu spozywczego.

Zrbéznicowane parametry ekonomiczne sa wynikiem nastgpujacych zjawisk:

e warto$¢ produkcji globalnej przemystu spozywczego jest ponad dwukrotnie wigksza
niz rolnictwa, a warto$¢ produkcji sprzedanej tego przemystu jest blisko 3 razy
wigksza od produkcji towarowej rolnictwa i na podobnym poziomie, jak sprzedaz
detaliczna,
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e warto§¢ dodana brutto przemyshu spozywczego jest o ok. 47% wigksza niz
wytworzona przez producentéw rolnych porownywalna z ta ze sprzedazy detalicznej
Zywnosci,

e liczba pracujacych w przemysle spozywczym jest pigciokrotnie mniejsza niz
w rolnictwie oraz pordéwnywalna do liczby 0s6b pracujacych w handlu detalicznym.

Cecha wspolna analizowanych czlonow tancucha zywnosciowego w Polsce w ostatnich
dwoch dekadach, byto umacnianie pozycji duzych (w tym najwigkszych) graczy rynkowych.
Nastapit wzrost koncentracji produkcji w sferze produkcji i przetworstwa zywnosci oraz
zwigkszylta si¢ dominacja duzych sieci handlowych, czgsto o zasiggu globalnym.

Umocnienie pozycji duzych sieci handlowych w tancuchu dostaw w ostatnich latach,
to tez wynik wsparcia kapitalu zagranicznego, gdyz ich siedziby ulokowane sg za granica.
Ponadto sieci handlowe w umigjgtny sposob korzystaly, zwlaszcza w pierwszych latach
swojej eckspansji na rynku polskim z ulg podatkowych, co tez stanowito obiektywnie
patrzac, element nieuczciwej konkurencji wobec innych podmiotow (sklepow).

Rynek zywnosciowy podlega ciaglym zmiana. Sa one wynikiem dostosowywania oferty
handlowej do potrzeb klientow, duzej konkurencji, a takze zmian w prawie. W ostatnich latach
szybko rozwija si¢ w Polsce rynek HoReCa (szeroko rozumiany segment gastronomiczny) i
wedtug firmy badawczej PMR sprzedaz zywnosci w tym kanale dystrybucji w 2017 roku mogla
osiagna¢ wartos$¢ ok. 24 mld zt. Rozwoj tego segmentu rynku wynika m.in. z poprawy sytuacji
ekonomicznej spoteczenstwa i czgstszego stotowania si¢ po za domem.

W ostatnim czasie sporo mowi si¢ tez o skroceniu tancucha dostaw. Zgodnie
z rozporzadzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 1300/2013 dotyczacym
rozwoju obszaréw wiejskich krotki tancuch dostaw oznacza tancuch dostaw obejmujacy
ograniczong liczb¢ podmiotow gospodarczych zaangazowanych we wspolpracg oraz
lokalny rozwdj gospodarczy. Stwarza to potencjalne korzysci dla srodowiska, gospodarki
oraz spoteczenstwa. Jak zauwazaja S. Jarzebowski i N. Bezat niekoniecznie wszystkie
krotkie tancuchy dostaw beda przynosi¢ oczekiwane korzysci (Jarzgbowski, Bezat, 2018).
Dzigki wdrozeniu krotkich tancuchéw dostaw mozliwe jest uzyskanie przez rolnikow
wyzszych marz przy nizszych kosztach ogoélnych niz w przypadku dtuzszych tancuchow
dostaw. Kolejna korzyscia krotkich fancuchow dostaw jest ograniczenie konkurencji
migdzy wieloma matymi i dotychczas nickoordynowanymi tancuchami dostaw w regionie.
Wazna rzecza jest efektywnos$¢ tancuch dostaw, ktora wplywa na konkurencyjnosé
i zrownowazony rozwoj calego sektora rolno-spozywczego. Jest to wazna kwestia
zwlaszcza w odniesieniu do producentéw rolnych, gdy posrednicy przejmuja czgsc
profitow, ktore mogliby otrzymac rolnicy i w ten sposob wigcej zarobi¢. Wydaje sig, ze dla
przemyshu spozywczego, jako catego byloby to bez wigkszego znaczenia, chociazby z tego
wzgledu, ze tylko w niektorych branzach udziat posrednikéw jest jeszeze znaczacy, przede
wszystkich w obrocie zywcem wotowym i w mniejszym stopniu Zywcem wieprzowym.

Wigksze korzysci przemyst spozywczy moze osiagnac z poprawy relacji handlowych
z duzymi odbiorcami, jakimi sa duze sieci handlowe. Polska zabiega, aby kwestie
nieuczciwych praktyk handlowych zostaly uregulowane na poziomie unijnym.
Jednoczesnie w jak najwigkszym stopniu powinny one uwzglednia¢ rozwiazania juz
przyjete przez panstwa cztonkowskie, w drodze przepisow krajowych. Polska przyjeta
w2017 roku ustawg o zakazie stosowania nieuczciwych praktyk w sektorze rolno—
spozywczym. W ocenie bylego ministra rolnictwa K. Jurgiela lista nieuczciwych praktyk
jest dluga i obejmuje m.in.:
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e opdznione platnosci za produkty szybko psujace sig,
anulowanie zlecen w ostatniej chwili,
jednostronne zmiany warunkéw umowy lub zmiany tychze warunkdéw z moca
wsteczna,

e 7adania, aby dostawcy ptacili za zmarnowane produkty zywnosciowe.

Rolg i znaczenie przemystu spozywczego w tancuchu zywno$ciowym mozna

rozpatrywac¢ w roznych aspektach, np.:
ekonomicznym

e podobnie jak inne dzialy gospodarki, wnosi wklad w tworzenie produktu
krajowego brutto,

e dynamicznie rozwijajacy si¢ eksport produktéw spozywczych po wejsciu Polski
do Unii Europejskiej oraz jego dodatnie saldo wymiany handlowej ograniczat
deficytu wymiany handlowej Polski, a obecnie poprawia dodatnie saldo wymiany
handlowe;.

spoleczno-ekonomicznym

e zapewnia miejsca pracy,

e przyczynia si¢ do kreowania zmian w jako$ci produkowanych surowcow rolnych
poprzez wyzsze wymagania stawiane ich producentom,

e zaklady przemyshu spozywczego wychodza naprzeciw gustom i oczekiwaniom
konsumentow, co do jakosci i asortymentu produkowanej zywnosci,

o zaklady przetworcze rozwijajac eksport swoich produktéw, promuja polska
zywno$¢ za granica oraz zagospodarowuja jej nadwyzki,

e przemyst spozywczy tagodzi gwaltowne wzrosty cen skupu produktéw rolnych
(Mroczek, 2017),

e zapewnia bezpieczenstwo zywnosciowe konsumentom, poniewaz jako wytworca
zywnosci i podmiot odpowiedzialny jest za wprowadzany na rynek produkt’,

Podstawowa rola przemystu spozywczego jest wytwarzanie zZywnos$ci i napojow
z surowcow rolnych, ktore poddane mniejszemu lub wigkszemu przetworzeniu w kolejnych
etapach dystrybucji tancucha zywnosciowego (handlu, gastronomii) oferowane sa
konsumentowi. W ten sposob przetworstwo wraz z rolnictwem oraz handlem zabezpiecza
jedna z podstawowych potrzeb bytowych cztowicka, jaka jest zaspokojenia glodu.

Zaktady przemystu spozywczego pehlnia czgsto funkcje integratora podmiotow
bioracych udziat w procesie produkcji od pola do stotu. Jednak jak zauwaza R. Urban role
te coraz czgSciej moga przejmowaé handel i duze sieci handlowe, gdyz to one zaczynaja
odgrywaé rolg dominujaca w lancuchu zywnosciowym (Urban, 2012). Zmieniajace si¢
uwarunkowania zewngtrzne 1 wewngtrzne wymuszaja na firmach spozywczych
poszukiwanie nowych rozwiazan i dostosowywanie si¢ do potrzeb finalnych odbiorcow
zywnosci, jakimi sa konsumenci.

Polska jest szostym producentem wyrobdéw przemyshu spozywczego w  Unii
Europejskiej z udzialem wynoszacym 8,5% (w 2004 roku bylo to 6,9%). Wyraznie
wyprzedzaja nas: Niemcy, Francja, Wtochy i Hiszpania, a w nieco mniejszym stopniu
Wielka Brytania (Mroczek, 2017).

" Wytyczne te zawarte sa w podstawowym rozporzadzeniu higienicznym (WE) nr 852/2004.
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Podsumowanie

1. W ostatnich trzech dekadach caty sektor zywnosciowy w Polsce podlegal duzym
zmianom, tak pod wzglgdem iloSciowym, jak 1 jakosciowym. W przemysle
spozywczym zmniejszyla si¢ liczby firm, a modernizacja zaktadow przetworczych,
wymiana linii produkcyjnych, poprawila efektywnos¢ produkcji i rozszerzyla oferte
handlowa. Mniejsza liczba firm z powodzeniem zwigkszata sprzedaz
i zagospodarowywata nadwyzki w produkcji rolniczej, czemu sprzyjat szybko rosnacy
eksport polskiej zywnosci po przystapienie do Unii Europejskiej.

2. Szybko przebiegajace procesy dostosowawcze krajowego przemystu spozywczego do
zmieniajacego si¢ otoczenia rynkowego, spowodowaly, ze sektor ten ma pozycje
dominujaca w odniesieniu do producentéw rolnych, gdyz jest silniejszym podmiotem,
co wynika m.in. z wigkszej koncentracji produkcji, natomiast w stosunku do duzych
sieci handlowych (za ktérymi czgsto stoi kapital zagraniczny), jego pozycja jest juz
stabsza, co wynika m.in. z mniejszej sity przetargowej oraz duzej konkurencji miedzy
firmami przemystu spozywczego.

3. Wzmocnienie pozycji przetargowej firm przemystu spozywczego w Polsce wzgledem
duzych sieci handlowych, moze ulec pewnej poprawie, poprzez odpowiednie regulacje
prawne, ktore jezeli nie wyeliminuja, to ograniczg tzw. nieuczciwe praktyki handlowe
stosowane przez sieci handlowych.

Literatura

Chechelski, P. (2015). Ewolucja tancucha zywnosciowego (Evolution of food chain). W: I. Szczepaniak, K. Firlej
(red.), Przemyst spozywczy — makrootoczenie, inwestycje, ekspansja zagraniczna (Food industry — macro
environment, investments, foreign expansion). Uniwersytet Ekonomiczny w Krakowie, IERiGZ-PIB
w Warszawie. Krakow — Warszawa, 45-63.

Fatkowski, J. (2010). Zmiany liczby gospodarstw rolnych w Polsce w okresie transformacji (Changes in the
number of farms in Poland during the transition). Gospodarka Narodowa, 1-2, 89-108.

Grauer, P., Kulig, M., Kuskowski, P., Matusik, M. (2015). Na rozdrozu. Wyzwania i priorytety sieci spozywczych
w Polsce (At the crossroads. Challenges and priorities of food chains in Poland). KPMG, Warszawa.
Pobrano Z: https://assets.kpmg.com/content/dam/kpmg/pdf/2016/03/Raport-KPMG-Na-rozdrozu-
Wyzwania-i-priorytety-sieci-spozywczych-w-Polsce.pdf.

Jarzgbowski, S., Bezat, N. (2018). Zarzadzanie krotkimi tancuchami dostaw. Branza spozywcza (Management of
short supply chain. Food industry). Przemyst Spozywezy 1(72), 44-46.

Jozwiak, W. (2017). Ocena mozliwosci rozwojowych gospodarstw rolnych $redniej wielkosci (Assessment of
developmental possibilities of farms with average economic size). W: W. Jozwiak (red.) Przedsigbiorstwo
i gospodarstwo rolne wobec zmian klimatu i polityki rolnej (3) (Farms and agricultural enterprises in the
face of climatic change and the changes in the agricultural policy), seria ,,Monografie Programu
Wieloletniego 2015-2019” nr 51, IERiGZ-PIB, Warszawa 48.

Klosiewicz-Gorecka, U. (2015). Handel detaliczny — zasoby, formaty i tendencje (Retail — resources, forms and
tendencies). W: Handel wewngtrzny w Polsce 2010-2015. (Domestic trade in Poland in 2010-2015)
IBRKIK, Warszawa, 136-149.

Kowalczyk, S. (2012). Konsekwencje globalizacji dla rolnictwa europejskiego (Consequences of globalisation for
European agriculture). W: S. Kowalczyk Globalizacja i regionalizacja w stosunkach migdzynarodowych
(Globalisation and regionalisation in international relations), SGH, Warszawa.

Mroczek, R. (2017). Przemyst spozywczy (Food industry). W: J. Drozdz. R. Mroczek (red.) Przetworstwo
produktow pochodzenia zwierzgcego w Polsce w latach 2010-2016 (Processing of animal products in
Poland in 2010-2016), seria ,,Monografie Programu Wieloletniego 2015-2019” nr 68, IERIGZ-PIB,
Warszawa 120, 138-139.

Rocznik Statystyczny 2003 (Statistical Yearbook 2003). GUS, Warszawa.



Pozycja przemystu spozywczego w taricuchu zywnosciowym w Polsce... 37

Rocznik Statystyczny 2007 (Statistical Yearbook 2007). GUS, Warszawa.

Rocznik Statystyczny 2017 (Statistical Yearbook 2017). GUS, Warszawa.

Rocznika Statystycznego Rolnictwa 2005 (Statistical Yearbook of Agriculture 2005). GUS, Warszawa.

Rozporzadzenie Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 1300/2013 z dnia 17 grudnia 2013 r. w sprawie FS
i uchylajace rozporzadzenie (WE) nr 1084/2006 (Regulation (EU) no 1300/2013 of the European Parliament
and of the Council of 17 December 2013 on the Cohesion Fund and repealing Council Regulation (EC) No
1084/2006).

Urban, R. (1998). Przemyst spozywczy w procesie transformacji systemowej (Food industry in transition). W: A.
Wos (red.) Rolnictwo polskie w okresie transformacji systemowej (Polish agriculture in transition), IERiGZ,
Warszawa, 83-101.

Urban, R. (2012). Ocena spojnosci proceséw rozwojowych rolnictwa i przemyshu spozywczego (Assessment of
the cohesion processes of agriculture and food industry). Zagadnienia Ekonomiki Rolnej, 1, 3-17.

Wrzesinska, J. (2008). Rozwoj wielkopowierzchniowych obiektow handlowych w Polsce (Development of big
shopping centres in Poland). ZN SGGW Ekonomika i Organizacja Gospodarki Zywnosciowej, 72, 161-170.

Zegar, J.S. (2018). Kwestia agrarna w Polsce (Agrarian issue in Poland). IERiGZ-PIB, Warszawa.

Do cytowania / For citation:

Mroczek R. (2018). Pozycja przemystu spozywcezego w fancuchu zywnosciowym w Polsce na
przetomie XX/XXI wieku. Problemy Rolnictwa Swiatowego, 18(4), 23-37;
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.94

Mroczek R. (2018). The Position of the Food Industry in Poland’s Food Chain at the Turn of the 20"
to the 21* Century (in Polish). Problems of World Agriculture, 18(4), 23-37;
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.94



Zeszyty Naukowe Szkoty Giéwnej’Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie
Problemy Rolnictwa Swiatowego tom 18 (XXXIII), zeszyt 4, 2018: 38-49
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.95

Dorota Pasinska’
Instytut Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki Zywno$ciowej — Panstwowy Instytut
Badawczy w Warszawie

Handel zagraniczny produktami kurzymi w latach 2012-2017

Polish Foreign Trade in Chicken Products from 2012-2017

Synopsis. Gtéwnym celem artykutu jest przedstawienie polskiego rynku kurzego w latach 2012-2017
w kontekscie zmian w handlu zagranicznym produktami kurzymi. W celu weryfikacji hipotezy
wykorzystano metody statystyki opisowej (analiz¢ porownawcza w czasie, analizg struktury, liniowa
funkcje¢ trendu). W badanym okresie obserwuje si¢ tendencje¢ do powigkszania si¢ dodatniego salda
obrotow handlowych migsem, podrobami i przetworami kurzymi, natomiast saldo drobiem zywym
bylo ujemne. W latach 2012-2017 przy znacznym wzroscie pogtowia kur (oprocz niosek), wystapit
ponad 58% wzrost ich ubojow oraz ponad dwukrotnie zwigkszyt si¢ eksport produktow kurzych (drob
kurzy zywy, migso, podroby i przetwory). W eksporcie i w spozyciu dominuja produkty kurze, a na
drugim miejscu sa produkty indycze. Produkcja zywca kurzego jest bardzo skoncentrowana.

Stowa kluczowe: polski rynek zywca kurzego, tuszka, handel zagraniczny, pogtowie kur, produkcja
zywca kurzego, cena

Abstract. The main goal of the article is to present the Polish chicken market in 2012-2017 in the
context of changes in foreign trade in chicken products. In order to achieve the goal, the methods of
descriptive statistics (comparative analysis over time, structure analysis, linear trend function) were
used. In the analyzed period, there is a tendency to increase the positive balance of trade in meat, offal
and chicken preserves, while the balance of live poultry was negative. In the years 2012-2017, with a
significant increase in the stock of chickens (except laying hens), there was over 58% increase in their
slaughter, and the export of chicken products (live hens, meat, offal, preserves) increased more than
twice. In export and consumption, chicken products dominate, followed by turkey products. The
production of live chicken is very concentrated.

Key words: Polish chicken market, carcass, foreign trade, chicken stock, chicken production, price

JEL Classification: Q11, Q13,Q17, Q18

Wprowadzenie

Polska jest najwigkszym producentem zywca kurzego w UE od 2014 r. Produkcja migsa
kurzego w UE jest bardzo skoncentrowana, okoto dwie trzecie tej produkcji dostarczaja
Polska, Wielka Brytania, Hiszpania, Francja, Holandia i Wlochy (Slaughtering..., 2018).

W latach 2012-2017 zaszly znaczne zmiany na rynku produktow kurzych, zwigkszata
si¢ jego produkcja, eksport i import (GUS ¢, 2013-2018, dane MF). Migso kurze byto
tansze niz np. migso wolowe 1 jest tatwiejsze w obrobce kulinarnej niz migso wotowe.
Sprzyjalo to wzrostowi jego spozycia (z 26,1 kg/mieszkanca w 2012 r. do 29,2 kg/
mieszkanca w 2016 r.) (GUS b 2013, 2017). Instytut Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki

! dr, Instytut Ekonomiki Rolnictwa i Gospodarki Zywnosciowej - PIB, ul. Swigtokrzyska 20, 00-002 Warszawa;
e-mail: dorota.pasinska@jierigz.waw.pl; http://orcid.org/0000-0003-4363-9202
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Zywnos$ciowej — PIB przewiduje, ze spozycie w 2017 r. wzrosto do 30,5 kg na mieszkafica
a w br. wzro$nie do 30,8 kg na mieszkanca (Swietlik 2018).

Przeglad literatury

Zdecydowana wigkszos¢ wynikow badan poswigconych polskiemu rynkowi drobiu
dotyczy cen (np. Utnik-Banas, 2012; Hamulczuk i in., 2012; Hamulczuk, 2013; Swietlik,
2008; Czyzewski i in., 2008; Khusek, 2015), spozycia (Swietlik, 2008; Konarska i in.,
2015), produkcji drobiu lub catego sektora (np. Utnik-Banas$, 2016; Dybowski, 2014;
Pasinska, 2016; Czakowski, 2015). Te, ktore sa poswigcone handlowi zagranicznemu
dotycza zwykle analizy handlu drobiu domowego ogoétem (np. Dybowski, 2016) migsa i
podrobéw drobiowych ogdétem (np. Czyzewski i in., 2008; Utnik-Banas, 2016) lub migsa
kurzego (np. Utnik-Bana$, 2016). Ponadto badania dotyczace kierunkéw geograficznych
handlu zagranicznego produktami drobiowymi prowadzi Instytut Ekonomiki Rolnictwa
i Gospodarki Zywnosciowej — Panstwowy Instytut Badawczy. Gtéwnym celem badan
prowadzonych przez Instytut jest ocena krotkookresowych zmian na rynku drobiu w
Polsce. Wyniki tych badan publikowane sa dwa razy w roku (IERiGZ-PIB 2012-2018).
W wymienionych opracowaniach brak jest analizy skali polskiego handlu zagranicznego
produktami kurzymi tj. drobiem zywym kurzym, migsem i podrobami czy przetworami
kurzymi.

Dane i metody

Gléwnym celem opracowania jest przedstawienie polskiego rynku kurzego w latach
2012-2017 w kontek$cie zmian w handlu zagranicznym produktami kurzymi, tj. zywcem,
migsem i podrobami oraz przetworami kurzymi. Przyjeto hipotezg badawcza, ze z Polski
eksportuje si¢ coraz wigcej produktow kurzych, a import zmniejsza si¢, z czego wynika
potrzeba ustalenia rozmiaréw handlu zagranicznego tymi produktami. Zasadnicza metoda
stuzaca do realizacji hipotezy jest analiza porownawcza w czasie (przyrosty wzgledne oraz
wskazniki dynamiki o podstawie statej i tancuchowej) pogltowia brojlerow kurzych wg
skali chowu, ubojow, eksportu i importu ogdtem i poszczegdlnych grup produktowych oraz
analiza struktury towarowej eksportu i importu produktow kurzych, a takze oszacowanie
liniowej funkcji trendu dla eksportu (E) i importu (I). Oszacowanie dla eksportu
przedstawia sig¢ nastgpujaco:

E = 123,55t + 249,9
a dla importu:
[=12,957t + 61,053

gdzie:
t —okres,t =1,2,...,6.
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Otrzymane rezultaty badawcze sa wazne dla producentdow rolnych, przetworcow,
detalistow, hurtownikow, gastronomii oraz dla polityki gospodarczej panstwa. Badania te
moga by¢ wsparciem dla przedsigbiorstw, ktorzy chca okreslic swoja pozycje
konkurencyjna na rynku (np. moga ustali¢ swoj udzial w eksporcie okreslonych grup
asortymentowych) czy dla producentéw rolnych — w podjeciu decyzji o rozszerzaniu badz
ograniczeniu skali dziatania. W badaniach wykorzystano dane roczne Ministerstwa
Finansow z lat 2012-2017, korzystano rowniez z danych Gtownego Urzedu Statystycznego.
Dane dotyczace handlu zagranicznego za 2017 r. sa danymi wstepnymi. Odstgpstwa od
wskazanego zakresu czasowego wynikaty przede wszystkim z braku dostgpu do danych.

Tendencje w produkcji zywca kurzego w Polsce

W badanym okresie uboje drobiu w Polsce rosty. W 2017 r. w pordwnaniu z 2012 r.
uboje drobiu kurzego zwigkszyty si¢ o prawie 59% do 2736,4 tys. ton wagi zywej (rys. 1).
W latach 2012-2017 udziat drobiu kurzego w ubojach drobiu domowego ogétem wahat si¢
w przedziale od 81% do 83%.
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Rys. 1. Uboje przemystowe drobiu kurzego (w tys. ton wagi zywej), udzial ubojow przemystowych zywca
kurzego w ubojach zywca drobiowego ogdtem (w %), zmiany ubojow przemystowych zywca kurzego — rok
poprzedni = 100 (w %).

Fig. 1. Industrial slaughter of chicken poultry (in thousands of tonnes live weight), the share of slaughtered
chicken in slaughtered poultry in slaughterhouses (in %), changes in slaughter of chicken livestock — previous year
=100 (in %).

Zrodto: opracowanie wiasne (GUS ¢, 2013, ..., 2018).

Produkcja kurczat brojlerow w Polsce jest bardzo skoncentrowana, w 2016 r. 97,9%
(wobec 93,7% w 2013 r.) pogtowia brojlerow byto utrzymywanych w stadach liczacych 10
tys. 1 wigeej sztuk przez zaledwie 3,8% (wobec 2,8%) gospodarstw zajmujacych si¢
chowem brojleroéw kurzych (GUS a 2014 2017) (rys. 2). Prawie 96% gospodarstw
utrzymywato w stadach liczacych od 1 do 99 sztuk 1,1% poglowia. W 2016 r. w
poréwnaniu z 2013 r. wzrosta przecigtna liczba brojlerow kurzych przypadajacych na jedno
gospodarstwo do 1968 szt. (wobec 1156 szt.) (GUS a, 2017).
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Rys. 2. Struktura poglowia kurczat brojleréw wg skali chowu w 2013 1. 12016 r. (W %) (od 1 szt. do 10000 szt.
i wigcej)

Fig. 2. Structure of the broiler chicken stock according to the rearing scale in 2013 and 2016 (in %) (from 1 to
10000 items and more)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie: (GUS a 2014, 2017).

W 2016 r. chowem brojlerow kurzych w Polsce zajmowalo si¢ 64,5 tys. gospodarstw
(wobec 65,4 tys. w 2013 r.). Udzial gospodarstw tego typu w ogole gospodarstw
utrzymujacych zwierzgta gospodarskie wynosit 9% (wobec 8,2% w 2013 r.) (GUS a 2014,
2017).

Handel zagraniczny produktami kurzymi

W latach 2012-2017 polskie obroty handlu zagranicznego produktami kurzymi
wykazywaly tendencj¢ wzrostowa (rys. 3). W ujeciu wzglednym S$rednioroczne tempo
wzrostu eksportu produktow kurzych wyniosto 19,4%. Na podstawie oszacowanej liniowe;j
funkcji trendu, dla eksportu produktéw kurzych mozna stwierdzi¢, ze z roku na rok eksport
rost o 123,5 tys. ton. Za pomoca skonstruowanego rownania udato si¢ objasni¢ 98%
zmiennosci eksportu. Eksport ogolem (zywca, migsa i podroboéw oraz przetwordow kurzych)
wzrést ponad 2-krotnie z 419 tys. ton w 2012 r. do 1017 tys. ton w 2017 roku, przy
jednoczesnym wzroscie importu (o 83%) (zob. tab. 1). Polska byta eksporterem netto
produktow kurzych w calym badanym okresie. Zwigkszenie wolumenu wywozu bylo
wypadkowa zwigkszenia eksportu drobiu kurzego zywego o 17%, migsa i podrobow o
137% 1 przetworéw o 229%. Byto ono mozliwe dzigki znacznemu wzrostowi produkcji
zywca kurzego. W latach 2013-2017 eksport migsa i podrobow oraz przetwordw kurzych
wzrastal, natomiast eksport drobiu zywego rost tylko w latach 2013-2016, a w 2017 r.
spadl, co najprawdopodobniej miato zwiazek z wystapieniem ptasiej grypy w Polsce na
przetomie 2016 1.12017 1.
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Rys. 3. Polski handel zagraniczny produktami kurzymi w latach 2012-2017 (w tys. ton)
Fig. 3. Polish foreign trade in chicken products in 2012-2017 (in thousands of tons)

Zrodho: Opracowanie whasne na podstawie danych Ministerstwa Finansow.

W badanym okresie import produktow kurzych wyrazony w ujgciu ilosciowym wzrdst
o prawie 83%, za§ w ujeciu wartoSciowym o 84% do niemal 173 min EUR. Wzrost
wolumenu importu byt wypadkowa wzrostu przywozu drobiu kurzego zywego o 104%,
migsa 1 podrobow kurzych o 68% i przetwordw o 2% (zob. rys. 3 i tab. 1). Pomimo tego, ze
wolumen importu produktéw kurzych wzréost w 2017 r. w poréownaniu do 2012 r.,
w poszczegdlnych grupach produktowych wystgpowaty réwniez jego spadki tj. migsa
i podrobéw kurzych w 2013 r. (o 9%), drobiu zywego w 2017 r. (o 2%), przetworow w
2014 r. 1 2015 r. (odpowiednio o 22% i 5%). Na podstawie oszacowanej liniowe] funkcji
trendu mozna stwierdzi¢, ze import rdst z okresu na okres o 12,9 tys. ton. Za pomoca
skonstruowanego rownania udato si¢ objasni¢ 98% zmiennosci importu. Import ten
w szczegblnosci w relacji do polskiego eksportu produktéw kurzych byt niewielki.
Przywoz do Polski w latach 2012-2017 rost §rednio z roku na rok o 12,8%.

Tabela 1. Zmiany wolumenu eksportu i importu produktow kurzych w latach 2013-2017 (w %)
Table 1. Changes in the volume of export and import of chicken products in the years 2013-2017 (in %)

Wyszezegolnienie 2013 2014 2015 . 2016 2017 2017
rok poprzedni =100 2012=100
eksport
ogdtem 114 122 121 124 115 243
dréb kurzy zywy 101 112 178 141 41 117
migso i podroby 113 123 119 125 114 237
przetwory 128 113 142 113 142 329
import
ogotem 118 107 120 114 105 183
drob kurzy zywy 132 113 126 110 98 204
migso i podroby 91 101 111 131 126 168
przetwory 120 78 95 110 103 102

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych Ministerstwa Finansow.

W latach 2012-2017 udziat eksportu poszczegdlnych grup produktowych kurzych
w eksporcie poszczegolnych grup produktowych drobiowych ogdtem byt zréznicowany,



Handel zagraniczny produktami kurzymi w latach 2012-2017 43

najwyzszy w przypadku migsa i podrobow drobiowych (od prawie 73%) i przetworow
kurzych (od prawie 63%), mniejszy zas dla drobiu zywego (od 16% do 30%) (tab. 2).
Udziat importu zywego drobiu kurzego w imporcie zywego drobiu ogdtem wahat si¢ w
przedziale od 73% do 85%, migsa i podrobow kurzych w migsie drobiowym ogoétem — od
53% do 69%, przetworow kurzych - od 86% do 96%.

Tabela 2. Udziat eksportu (importu) poszczegoélnych grup produktowych kurzych w eksporcie (imporcie)
poszczegblnych grup produktowych drobiowych ogétem (w %)

Table 2. The share of export (import) of individual chicken product groups in the export (import) of individual
poultry product groups in total (in %)

Wyszczegolnienie 2012 2013 2014 2015 2016 2017

eksport

drob kurzy zywy 23 16 17 28 30 17

migso i podroby 73 74 75 75 78 82

przetwory 63 65 66 75 78 84
import

drob kurzy zywy 85 82 73 80 81 81

migso i podroby 53 53 57 66 66 69

przetwory 86 89 87 87 88 96

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych Ministerstwa Finansow.

W latach 2012-2017 struktura towarowa polskiego eksportu produktow kurzych byta
zréznicowana. W strukturze towarowej dominowalo migso i podroby kurze (o udziale
wahajacym si¢ od 90% do 92%) (tab. 3). W 2017 r. w strukturze eksportu migsa i
podrobow kurzych najpopularniejszymi elementami byty:

e zamrozone kawalki bez kosci,

e Swieze lub schlodzone kawatki bez kosci,

e zamrozone cate skrzydla, z koncami lub bez.

Migso i podroby kurze eksportowane z Polski nabywaty glownie kraje UE. W
badanym okresic zmienialy si¢ pozycje zajmowane przez gldwnych odbiorcow w
eksporcie. W 2012 r. najwigcej migsa i podroboéw eksportowano do: Czech, Wielkiej
Brytanii, Niemiec, Holandii, Stowacji, Francji, Bulgarii i Litwy, a w 2017 r. — do: Niemiec,
na Ukraing, do Wielkiej Brytanii, Holandii, Francji, Czech i Bulgarii. Relatywnie maty
udzial w wywozie miaty pozostate grupy produktowe tj. przetwory drobiowe (od 7% do
10%), zywiec drobiowy (do 1%). W latach 2012-2017 w$rdd zagranicznych nabywcow
przetworéw kurzych eksportowanych z Polski duzym zainteresowaniem cieszyly sig:

e migso lub podroby przetworzone lub zakonserwowane, poddane obrobee cieplnej,
zawierajace wigcej badz rowno 57% masy migsa lub podrobow drobiowych
(oprocz kietbas i podobnych wyrobéw, drobno homogenizowanych przetworow,
pakowanych do sprzedazy detalicznej jako zywno$¢ dla niemowlat lub do celow
dietetycznych, w pojemnikach o zawartosci netto mniejszej badz rownej 250 g
masy, przetworéw z watroby (watrobki), i ekstraktow z migsa),

e migso lub podroby z ptactwa przetworzone lub zakonserwowane, niepoddane
obrobce cieplnej, zawierajace wigeej badz rowno 57% masy migsa lub podrobow
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drobiowych (oprocz kietbas i podobnych wyrobdw, i przetwordw z watroby
(watrobki)) (dane MF).
W strukturze ilosciowej (sztuki) wywozonego zywca kurzego najwigkszy udzial miaty
piskleta kurze (dane MF).

Tabela 3. Udziat eksportu (importu) poszczegoélnych grup produktowych kurzych w eksporcie (imporcie)
produktow kurzych ogdtem (w %)

Table 3. The share of export (import) of individual chicken product groups in the export (import) of chicken
products in total (in %)

Wyszczegdlnienie 2012 2013 2014 2015 2016 2017

eksport

dréb kurzy zywy 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,00

migso i podroby 0,92 0,91 0,92 0,90 0,91 0,90

przetwory 0,07 0,08 0,07 0,09 0,08 0,10
import

drob kurzy zywy 0,59 0,66 0,70 0,73 0,70 0,66

migso i podroby 0,31 0,24 0,23 0,21 0,24 0,29

przetwory 0,10 0,10 0,07 0,06 0,06 0,06

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych Ministerstwa Finansow

Struktura towarowa polskiego importu produktow kurzych byla zréznicowana
i zmieniata si¢ w analizowanym okresie (tab. 3). Udziat drobiu zywego w imporcie wzrdst
7 59% w 2012 r. do 66% w 2017 r., przy jednoczesnym spadku udziatu przetwordéw z 10%
do 6% oraz migsa i podrobow kurzych z 31% do 29%. W ostatnich latach ponad polowe
importowanych sztuk stanowit drob kurzy o masie nie przekraczajacej 185 g, a wérdd
migsa i podrobow najwigksze udziaty miaty w 2012 r.:
o kawalki z ko$¢mi, $wieze lub schtodzone (oprécz potowek lub ¢wiartek, catych
skrzydet, nawet z koncami, grzbietow, szyj, grzbietow wilacznie z szyjami, kuprow
1 koncow skrzydet, piersi, ndg i ich kawatkow),
e  kawalki bez kosci, zamrozone,
e grzbiety, szyje, grzbiety wlacznie z szyjami, kupry i konce skrzydet, swieze lub
schtodzone
aw2017r.:
e  kawalki bez ko$ci, zamrozone,
e  kawalki bez kos$ci, Swieze Iub schtodzone,
o kawalki z ko$émi, §wieze lub schtodzone (oprécz potowek lub ¢wiartek, catych
skrzydet, nawet z koncami, grzbietow, szyj, grzbietow wilacznie z szyjami, kuprow
i koncow skrzydet, piersi, nog i ich kawatkéw) (dane MF).
W latach 2012-2017 migso i podroby kurze importowano przede wszystkim z krajow
UE, cho¢ jej udziat zmniejszyt si¢ z 99,9% w 2012 r. do 91,1% w 2017 r.. W 2012 r.
najwigkszymi dostawcami migsa i podrobdéw kurzych byly: Holandia, Niemcy, Wielka
Brytania, Wegry, a w 2017 r. — Niemcy, Wielka Brytania, Stowacja i Ukraina, ktorej udziat
w polskim imporcie migsa i podrobow kurzych wynosit az 8,0%. W badanym okresie
najwigksze udziaty wérdéd importowanych przetwordéw kurzych miaty:
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migso lub podroby przetworzone lub zakonserwowane, poddane obrébce cieplne;j,
zawierajace wigcej badz rowno 57% masy migsa lub podrobow drobiowych
(oprocz kietbas i podobnych wyroboéw, drobno homogenizowanych przetworow,
pakowanych do sprzedazy detalicznej jako zywno$¢ dla niemowlat lub do celow
dietetycznych, w pojemnikach o zawartosci netto mniejszej badz rownej 250 g
masy, przetworéw z watroby (watrobki), i ekstraktow z migsa),

migso lub podroby przetworzone lub zakonserwowane, zawierajace wigcej badz
réwno 25%, ale mniej niz 57% masy migsa lub podroboéw drobiowych (oprocz
kietbas 1 podobnych wyroboéw, drobno homogenizowanych przetwordw,
pakowanych do sprzedazy detalicznej jako zywnos¢ dla niemowlat lub do celow
dietetycznych, w pojemnikach o zawarto$ci netto mniejszej badz réwno 250 g
masy, przetworow z watroby (watrobki), i ekstraktow z migsa) (dane MF).

W badanym okresie Polska byta eksporterem netto migsa i podrobow ogoétem oraz
przetworow kurzych (zob. rys. 4). Natomiast w calym badanym okresie saldo obrotu
zywcem kurzym byto ujemne.

1000 W tys. ton 14 - w mld EUR
800 1.2 1
1,0 1
600 0.8 -
400 0,6
200 04 1
0,2 /
0 T T T )
0,0 A
0120 7 M,
200 02 - 2012 2013 2014 2015 2016 2017
@ r6b kurzy Migso @ hr7etwory e rob kurzy migso @ hr7etwory

Rys. 4. Salda obrotéw handlu zagranicznego produktami kurzymi (w tys. ton i mld EUR)

Fig. 4. Balance of foreign trade in chicken products (in thousands of tons and billlion of EUR)

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych MF.

W latach 2012-2017 relacje cen tuszek w badanych krajach europejskich do cen takich
tuszek w Polsce byly zréznicowane (zob. tab. 4). W niektérych okresach w Niemczech,
Danii, na Cyprze, Finlandii i w Szwecji nabywca za kilogram tuszki kurczecej 65%° musiat
zaplacit dwa razy wigcej niz w Polsce. Wérdd branych pod uwage krajow europejskich
cena tego rodzaju tuszki w Polsce byta prawie najnizsza lub najnizsza. Analiza relacji cen
tuszek ma pewne ograniczenia, bowiem tuszki moga cechowac si¢ r6zna jakoscia, posiadaé
rozne certyfikaty badz nie, pochodzi¢ z réznych systemoéw chowu (np. ekologicznego, bez
antybiotykow) czy cechowac¢ si¢ réznym przedzialem czasowym do terminu przydatnosci.

2 Np. wedlug Wspolnej Taryfy Celnej ,kurczaki 65%” sa to niecigte na kawatki tuszki, ktére sa ,,0skubane
i wypatroszone, bez glow i tapek oraz bez szyj, serc, watrobek i zotadkow” (KE 2017).
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Tabela 4. Ksztaltowanie sig relacji cen tuszki kurczat 65% w wybranych krajach UE do cen w Polsce

Table 4. The development of the chicken carcass price relations 65% in selected EU countries to prices in Poland

Wyszcezegolnienie 2012 2013 2014 2015 2016 2017
Belgia 1,29 1,29 1,29 1,34 1,40 1,33
Butgaria 1,13 1,14 1,12 1,17 1,22 1,18
Czechy 1,32 1,38 1,34 1,43 1,50 1,45
Dania 1,79 1,83 1,85 1,92 2,01 1,94
Niemcy 1,79 1,86 1,95 2,03 2,24 2,16
Estonia () 1,29 1,34 1,40 1,47 1,31
Irlandia 1,28 1,28 1,32 1,41 0,93 0,78
Grecja 1,45 1,47 1,47 1,57 1,74 1,64
Hiszpania 1,32 1,30 1,28 1,32 1,35 1,33
Francja 1,61 1,64 1,62 1,73 1,90 1,84
Chorwacja () 1,39 1,37 1,43 1,52 1,48
Wiochy 1,59 1,69 1,65 1,60 1,55 1,65
Cypr 1,80 1,83 1,90 1,99 2,14 2,04
Lotwa 1,26 1,28 1,30 1,28 1,31 1,30
Litwa 1,11 1,10 1,08 1,16 1,19 1,16
Wegry 1,16 1,19 1,19 1,20 1,20 1,17
Malta 1,49 1,59 1,63 1,73 1,89 1,79
Holandia 1,40 1,43 1,51 1,53 1,53 1,38
Austria 1,37 1,40 1,44 1,44 1,54 1,46
Polska 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00 1,00
Portugalia 1,21 1,19 1,16 1,21 1,16 1,24
Rumunia 1,19 1,24 1,22 1,17 1,24 1,19
Stowenia 1,44 1,48 1,47 1,56 1,62 1,55
Stowacja 1,36 1,42 1,32 1,34 1,32 1,21
Finlandia 1,83 1,92 1,95 2,04 2,16 2,05
Szwecja 1,72 1,77 1,77 1,96 2,23 1,99
Wielka Brytania 1,08 1,08 1,20 1,37 1,30 1,20
EU 1,36 1,38 1,40 1,46 1,50 1,46

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie: (Weekly 2018).

W latach 2012-2017 $rednie ceny eksportowanych z Polski tuszek kurczat 65%° byly
zréznicowane (zob. rys. 5). W latach 2012-2017 $rednie ceny schlodzonych tuszek kurczat
65% eksportowanych z Polski byty zblizone do $rednich cen takich tuszek eksportowanych
z Polski do UE, natomiast $rednie ceny takich tuszek eksportowanych do krajow
niebedacych cztonkami UE (krajow trzecich) byly nizsze od cen tuszek eksportowanych do
UE w latach 2012-2015, a w latach 2016-2017 — wyzsze. W latach 2012-2017 $rednie ceny
mrozonych tuszek kurczat 65% eksportowanych do krajow trzecich byty nizsze od srednich
cen takich tuszek eksportowanych do krajow bedacych cztonkami UE.

Polski sektor kurczat brojlerow jest jednym z najnowoczesniejszych na S$wiecie.
Niewatpliwie wstapienie Polski do Unii Europejskiej spowodowalo koniecznosé
dostosowania sektora i przemystu do bardzo wysokich wymogéw weterynaryjnych czy
dobrostanu zwierzat, w rezultacie polski drob posiada przewage w poréwnaniu z krajami
niebedacymi cztonkami UE.

* lub inaczej zgtaszane.
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Rys. 5. Srednia cena eksportowa (z Polski) tuszki kurczat schtodzonej i mrozonej 65% (ogétem — z Polski, do
krajow UE i do krajow nie bgdacych cztonkami UE) w EUR/kg

Fig. 5. Average export price (from Poland) of chilled and frozen chicken carcasses 65% (in total, to EU countries
and to non-EU countries) in EUR/kg

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych MF.

Gtos w dyskusji

Do zwigkszenia polskiego eksportu produktow kurzych moze si¢ przyczynic:
dywersyfikacja kierunkéw geograficznych eksportu, przewaga cenowa polskich produktow
kurzych na rynku UE i §wiatowym, a przy tym odpowiednia ich jako$¢. Polski dréb kurzy
posiada przewagg cenowa na rynku unijnym, nie jest jednak najtanszy na $wiecie. Dlatego
tez nalezy monitorowa¢ dziatania konkurentow oferujacych tani dréb np. kraje Mercosur,
zktorymi najprawdopodobniej zostanie zawarta umowa o wolnym handlu®. Jednym
z glownych nabywcéw polskiego drobiu jest Wielka Brytania, jej wyjscie z UE moze
wplynaé na sytuacje sektora (w zaleznosci od ustalonych warunkéw tego wyjscia). Udziat
Ukrainy w imporcie mig¢sa i podrobow drobiowych w 2017 r. wynosit 8%, jesli kraj ten
bedzie zwigkszal eksport na polski rynek i1 inne rynki zbytu polskiego drobiu,
uwarunkowania dla polskiego handlu zagranicznego moga pogorszy¢ sig.

Zachodza zmiany na rynkach produktow substytucyjnych. Rynek produktow
weganskich zaczyna w ostatnim czasie rozwija¢, pojawiaja si¢ rowniez inne konkurencyjne
produkty zawierajace np. biatko owadzie. Prowadzone sa rowniez prace nad substytutami
np. migsem in vitro. Wcigz wydaje si¢ wazne szukanie produktow niszowych i
innowacyjnych (np. kurczaki karmione w okreslony, specyficzny sposob, ekologiczne).

* Brazylia dysponuje ogromna nadwyzka podazy miesa drobiowego. Ma bardzo dobre warunki klimatyczne (np.
nie trzeba budowac ogrzewanych kurnikow), technologiczne (np. duza podaz kukurydzy i soi) i ekonomiczne (np.
tania sita robocza) do rozwoju produkcji drobiu kurzego (Dybowski 2016).
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Salda obrotu roéznymi grupami produktowymi z krajami trzecimi ogodlem byty
dodatnie. Eksport produktéw kurzych do krajow trzecich byt niewielki migdzy innymi z
powodu trudnosci w oferowaniu produktéw o smakach zblizonych do lokalnych, a takze z
powodu silnej konkurencji ze strony producentéw oferujacych nizsze ceny badz majacych
juz nawiazane trwale relacje handlowe.

Ocenia sig, ze w najblizszych kilku latach zarowno eksport produktow kurzych jak
i produkcja zywca kurzego utrzyma si¢ na relatywnie wysokim poziomie, co wigcej Polska
najprawdopodobniej nadal bgdzie glownym producentem migsa kurzego w UE (jesli nie
wystapia powazne zakldcenia na rynku np. ptasia grypa). Wigksza podaz zywca kurzego na
rynku krajowym i unijnym moze by¢ zrodtem presji spadkowej na ceny, cho¢ do jej
wyhamowania najprawdopodobniej przyczyni si¢ przyrost liczby ludno$ci na $wiecie oraz
wzrost dochoddéw rozporzadzalnych. Wielu producentow bedzie inwestowaé w kolejne
kurniki, czemu beda towarzyszy¢ procesy integracji pionowej i poziomej. Mozna rozwazy¢
w  kontekScie  efektywnosSci  ekonomicznej 1 bezpieczenstwa  Zzywnosciowego
uniezaleznienie od importowanych pisklat i jaj kurzych wylggowych. Popyt na migso kurze
moze znacznie wzrosna¢ w przypadku wystapienia globalnego kryzysu finansowego, w
szczegolnosci w krajach o relatywnie niskich dochodach rozporzadzalnych na osobg.

Podsumowanie

Obecnie Polska jest samowystarczalna w produkcji migsa kurzego, a znaczna czg$¢ tej
produkcji jest eksportowana, gtdwnie do krajow UE. W latach 2012-2017 obserwowano
wzrost eksportu 1 importu produktow kurzych. W badanym okresie udzial eksportu migsa
i podrobéw kurzych w wywozie migsa i podrobéw drobiowych byl znaczny (powyzej
70%). Udziat ten nadal bgdzie relatywnie wysoki, a bgdzie to rezultatem niskiej ceny migsa
kurzego w poroéwnaniu z mig¢sami z innych popularnych gatunkow zwierzat, przyzwyczajen
i nawykoéw w jego spozyciu (czemu sprzyja jego tatwa obrobka kulinarna) oraz wigkszej
neutralno$ci religijnej w poroéwnaniu np. z wieprzowing. W badanym okresie struktura
importu byta odmienna w poréwnaniu ze struktura eksportu, najwigkszy udzial w imporcie
miat drob kurzy zywy.

W latach 2012-2017 Polska byta eksporterem netto migsa i podrobdw, przetwordw
kurzych oraz importerem netto zywca kurzego. Dynamicznym zmianom eksportu
towarzyszyly: dosy¢ zaawansowane i wciaz postgpujace procesy koncentracji chowu zywca
kurzego oraz zmienna oplacalno$¢ jego chowu. Sposrod migs drobiowych, migso kurze
miato najwigkszy udziat w spozyciu.

W badanym okresie relacje cen tuszek kurczat w réznych krajach europejskich do cen
takich tuszek w Polsce byly zréznicowane, cho¢ polskie tuszki byly najtansze lub prawie
najtansze. Przewiduje sig, ze relacje te w najblizszych kilku latach nie zmienig si¢ znacznie.
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Popyt na rolnicze ustugi mechanizacyjne w krajach Unii
Europejskiej

Demand for Agricultural Mechanization Services
in the European Union Countries

Synopsis. Korzystanie z ustug mechanizacyjnych moze w istotnym stopniu przyczynia¢ si¢ do
obnizania kosztow produkcji umozliwiajac producentom rolnym bezinwestycyjne wdrozenie postgpu
technicznego. W artykule probowano okresli¢ tendencje wystepujace w popycie na rolnicze ustugi
mechanizacyjne w krajach Unii Europejskiej w latach 2010-2017. Badano zmiany wartosci ushug
w przeliczeniu na 1 ha UR oraz zmiany udzialu ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim.
Stwierdzono, ze warto$¢ ustug w przeliczeniu na 1 ha UR srednio w UE zwigkszyta sig. Wzrost
rowniez udzial ustug w zuzyciu posrednim. W wyniku grupowania obiektow metoda Warda
otrzymano 5 skupien krajow, ktore roznity si¢ migdzy soba pod wzgledem zaproponowanych cech,
natomiast kraje tworzace dane skupienie charakteryzowaty sig zblizonymi warto$ciami zmiennych.
Krajami w ktorych zaobserwowano zaréwno wyrazny wzrost warto$ci ustug mechanizacyjnych
w przeliczeniu na jednostk¢ powierzchni jak roéwniez zdecydowane zwigkszenie warto$ci ustug
w zuzyciu posrednim byly: Finlandia, Niemcy, Lotwa, Rumunia oraz Estonia. Wyrazny spadek
popytu na ustugi mechanizacyjne wystapit natomiast w Grecji i na Litwie.

Stowa kluczowe: ustugi rolnicze, ustugi mechanizacyjne, popyt, Unia Europejska

Abstract. The use of mechanization services can significantly contribute to reducing production
costs, enabling agricultural producers to implement technical progress without any investment. The
article attempted to identify trends in demand for agricultural mechanization services in the European
Union countries in 2010-2017. Changes in the value of services per 1 ha of UAA and changes in the
share of mechanization services in total expenditures incurred for agricultural production were
examined. It was found that the value of services per 1 ha of UAA on average in the EU increased.
The share of services in intermediate consumption has also increased. As a result of grouping objects
by the Ward method, 5 clusters of countries were distinguished, which differed among each other in
terms of the proposed features, while the countries that created the focus were characterized by similar
values of variables. The countries in which both a clear increase in the value of mechanization
services per unit area was observed as well as a significant increase in the value of services in indirect
consumption were: Finland, Germany, Latvia, Romania and Estonia. A clear decline in demand for
mechanization services occurred in Greece and Lithuania.
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Wstep

Ushugi stanowia wazny element gospodarki kazdego kraju. Kotodziejczak (2016)
podkresla, ze znaczenie sektora ustug wzrasta wraz z rozwojem gospodarczym. Bozyk
(2008) zauwaza, ze rozw0j gospodarczy wplywa na rosnace znaczenie sektora ustugowego
w gospodarce narodowej, ale tez z drugiej strony sektor ustug przyczynia si¢ do
zwigkszenia wzrostu gospodarczego. Rosnaca rola ustug w nowoczesnej gospodarce
przejawia si¢ zwigkszeniem ich udzialu w zatrudnieniu, wytwarzaniu i konsumpcji,
a spoleczenstwa staja si¢ spoteczenstwami ustugobiorcow (Lotko, 2017). W krajach
wysoko rozwinigtych sektor uslug wytwarza okoto 2/3 wartosci dodanej oraz stanowi mnie;j
wigcej taki sam udzial w ogodlnym zatrudnieniu (Dominiak, Hauke, 2015). Jak podaje
Stefaniak (2007) najwyzszy odsetek zatrudnionych w sektorze ustugowym wystepuje
w Luksemburgu, Holandii, USA, Wielkiej Brytanii i Szwecji. Autorka wskazuje ponadto,
ze zatrudnienie w uslugach wymaga bardzo réznych kwalifikacji, co przeklada si¢ na
mozliwo$ci generowania pracy dla oséb o réznym poziomie wyksztatcenia. Stefaniak
(2007) podkresla, ze ustugi coraz intensywniej przenikaja do przemyshu i rolnictwa, co
w duzej mierze jest wynikiem rozwoju technologicznego.

Jak podaje Kotodziejczak (2013) ze wzgledu na konieczno$¢ podnoszenia jakosSci
proceséw produkcyjnych i kwestie ekonomiczne znaczenie uslug w rolnictwie staje si¢
coraz wigksze. Kotodziejczak 1 Poczta (2014) zauwazaja, ze korzystanie z ushug przez
producentéw rolnych okresla kondycj¢ ekonomiczna gospodarstw, ale jest tez czynnikiem,
ktéry buduje ich nowoczesno$¢ i sile ekonomiczna. Radwan (2001) zauwaza, ze rolnicy
ktérzy daza do zwigkszenia sity produkcyjnej swoich gospodarstw musza poszukiwac
sposobow racjonalizacji  struktury czynnikow produkcji, a korzystanie z ushig
produkcyjnych moze eliminowaé Iub tagodzi¢ skutki niedoboréw czynnika znajdujacego
si¢ w minimum. Wedlug Pawlaka (2005) ustugi mechanizacyjne umozliwiaja petniejsze
zmechanizowanie prac produkcyjnych bez koniecznosci dodatkowych naktadow
inwestycyjnych, lepsze wykorzystanie istniejacych zasobow $rodkow mechanizacji
rolnictwa oraz poprawg efektywnosci naktadow na $rodki trwale.

Wedlug Kotodziejczak (2016) najczgstszym powodem korzystania z ustug rolniczych
jest brak ekonomicznego uzasadnienia dla samodzielnego wykonywania prac ze wzgledu
na wigksza efektywnos¢ ustugi, a takze brak koniecznosci inwestowania w kosztowne
maszyny i urzadzenia. Innym powodem korzystania z ustug rolniczych moze by¢ rowniez
niedobor sity roboczej lub potrzeba wygospodarowania wolnego czasu przez wlasciciela
gospodarstwa (Kotodziejczak 2015). Co wigcej, jak podaja Radwan i Wadon (2011)
korzystanie z ustug staje si¢ w wielu przypadkach jedyna alternatywa, zapobiegajaca
zaprzestaniu produkcji rolnej, zwlaszcza w gospodarstwach uzyskujacych dochody
z dziatalnosci pozarolniczej. Korzystanie z uslug mechanizacyjnych pozwala zatem nie
tylko ograniczy¢ inwestycje w nowy sprzgt rolniczy, ale daje rowniez mozliwo$é
wprowadzenia do gospodarstwa nowoczesnych $rodkow technicznych 1 zmian
technologicznych oraz organizacyjnych. Wedlug Radwana (2010) korzystanie z ustug jest
skutecznym sposobem przezwycigzania sprzecznosci migdzy konsekwencja wprowadzania
postepu technicznego do rolnictwa a kosztami i mozliwosciami jego wdrozenia.

Radwan (2010) stwierdza, ze popularna forma wustlug mechanizacyjnych,
rozpowszechniong w wielu krajach Unii Europejskiej, s ustugi §wiadczone sasiadom przez
rolnikow dysponujacych odpowiednimi $rodkami mechanizacji oraz nadwyzkami sity
roboczej. Wedlug Kotodziejezak (2013) zakup maszyn bardziej wydajnych niz wynika to
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z realnych potrzeb gospodarstwa przyczynia si¢ do rozwoju ustug na lokalnym rynku.
Korzysci producentéw rolnych $wiadczacych ustugi w ramach pomocy sasiedzkiej polegaja
na obnizeniu kosztow eksploatacji maszyn, dzigki poprawie ich wykorzystania. Dzigki
temu skraca si¢ okres eksploatacji maszyn, przez co moze nastapi¢ szybsza wymiana parku
maszynowego (Kowalski i in., 1994; Szuk, 2009).

Wielu autorow wskazuje na rosnace znaczenia ustug w polskim rolnictwie.
Kolodziejczak (2010) zauwaza, ze w latach 1999-2009 warto$¢ ushug rolniczych
w przeliczeniu na 1 ha UR oraz ich udzial w strukturze zuzycia posredniego zwigkszaty sig.
Kotodziejczak i Poczta (2014) stwierdzaja, ze w latach 1998-2012 zwigkszata si¢ wartos¢
ushug rolniczych w Polsce liczona w cenach stalych, przy czym $rednia roczna dynamika
zmian w tym okresie bylo znacznie wigksza niz w Niemczech. Niemniej jednak Radwan
(2001) uwaza, ze w Polsce ustugi stanowia wciaz niewielki udzial w naktadach
produkcyjnych rolnictwa i1 podstawowych wielkosciach produkcji rolniczej, w stosunku do
tych wielkosci, jakie sa osiagane w krajach rozwinigtych gospodarczo. Wedlug
Kotodziejczak (2013) w grupie krajow Europy Srodkowo-Wschodniej w latach 2007-2012
udzial ustug rolniczych w catosci naktadéw ponoszonych na produkcjg rolnicza zwigkszyt
si¢ przede wszystkim w Estonii, na Litwie i w Czechach, zmalal natomiast gltéwnie
w Rumunii, Bulgarii i Stowenii. Z badan Kotodziejczak (2016) wynika ponadto, ze
w krajach UE najmniejszy udziat kosztu zakupu ustlug w zuzyciu pos$rednim w 2013 r.
wystgpowal w Stowenii, Polsce, Czechach, Chorwacji, na Lotwie, Litwie, ale tez
w Portugalii. Gospodarstwa z tych krajow cechowaty si¢ ponadto najmniejszym poziomem
kosztu zakupu uslug w przeliczeniu na 1 petnozatrudnionego i 1 ha UR. Z kolei
w Holandii, Francji i Belgii wskazniki te nalezaly do najwyzszych, w poréwnaniu
z pozostatymi krajami UE. Autorka wskazuje ponadto, ze na stopien korzystania z ushug
w wigkszym stopniu niz zmienne ilosciowe oddzialuja zaszlosci historyczne i regulacje
zwiazane z polityka UE.

Budzi zatem ciekawos$¢ jak zmieniat si¢ popyt na ustugi mechanizacyjne w krajach UE
w ostatnich latach. Celem artykutu byta proba zidentyfikowania i poréwnania tendencji
w popycie na ustugi mechanizacyjne dla rolnictwa w krajach UE w latach 2010-2017.

Material i metodyka badan

W pracy badano jak zmienialy si¢ koszty zakupu uslug mechanizacyjnych dla
rolnictwa w krajach Unii Europejskiej (w cenach biezacych oraz cenach statych z 2010 r.)
w latach 2010-2017. Analizowano udzial wartosci uslug mechanizacyjnych w zuzyciu
posrednim. Pogrupowano kraje pod wzgledem zmian warto$ci ustug mechanizacyjnych
w przeliczeniu na 1 ha UR oraz zmian udziatu ustug w zuzyciu posrednim w latach 2010-
2017.

Do badan wykorzystano Rachunki Ekonomiczne dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat. Uwzgledniono pozycje ,ustugi rolnicze”, ktéra obejmuje najem maszyn
i wyposazenia z odpowiednia robocizna (Rozporzadzenie (WE) nr 138/2004 Parlamentu
Europejskiego i Rady z dnia 5 grudnia 2003 r. dotyczace rachunkéw gospodarczych dla
rolnictwa we Wspdlnocie). Inne ushugi, np. weterynaryjne i posrednictwa finansowego
stanowily odregbna kategorig, ktora nie byta przedmiotem badan.

Do pogrupowania krajéw wykorzystano analiz¢ skupien. Polega ona na dzieleniu
zbioru danych na grupy w taki sposdb, aby uzyska¢ skupienia, w ktérych elementy w tej
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samej grupie sa do siebie podobne, a jednoczes$nie rézne od elementéw z innych grup.
W artykule do pogrupowania krajow w skupienia zastosowano metod¢ Warda, ktora nalezy
do hierarchicznych metod klasyfikacji obiektow. Metody hierarchiczne sa najprostszymi
i najczesciej uzywanymi metodami analizy skupien. Metoda Warda rozni si¢ od innych
metod hierarchicznych tym, ze odlegtosci miedzy skupieniami okreslane sa w oparciu
o analiz¢ wariancji. Zmierza ona na minimalizacji sumy kwadratéw wewnatrz skupien.
Istotne jest zatem to, ze metoda Warda zapewnia homogeniczno$¢ wewnatrz skupien
1 heterogenicznos¢ migdzy skupieniami. Uznawana jest przez to za najbardziej efektywna.
Metoda ta przedstawia najbardziej naturalne skupiska elementéw (Ward, 1963; Marek,
1989; Mtodak, 2006).

Zmienne opisujace zmiany warto$ci ustug mechanizacyjnych w przeliczeniu na 1 ha
UR oraz zmiany udzialu ustug w zuzyciu posrednim zostaly poddane weryfikacji
statystycznej ze wzgledu na wspotczynnik zmiennosci oraz wspdlczynnik korelacji.
Wartosci tych wspotczynnikow nie przekraczaly wyznaczonych wartosci granicznych, wiec
zmienne mogly by¢ podstawa tworzenia skupien.

W analizach z uzyciem metody Warda istotne jest ujednolicenie poziomu zmiennoS$ci
cech, w celu zapewnienia ich poréwnywalnosci. Analizy przeprowadzono dla zmiennych
standaryzowanych. Przy formowaniu skupien zastosowano odlegltos¢ Czebyszewa.
Powstata w ten sposob hierarchiczna struktura skupien zostala przedstawiona w formie
drzewa skupien (dendrogramu). Wyniki poddano analizie poréwnawczej i opisowej. Do
obliczen wykorzystano program Statistica 8.0.

Wartos¢ rolniczych ustug mechanizacyjnych w krajach Unii
Europejskiej

Laczna wartos¢ zakupu ustug mechanizacyjnych w rolnictwie w krajach Unii
Europejskiej w cenach biezacych zwigkszyla si¢ w latach 2010-2017 r. o 18,1% do 17,9
mld euro. Wzrost wartosci ushug byt jednak rowniez powiazany z rosnacymi cenami ustug.
Dla poréwnania wartos¢ ustug wyrazona w cenach staltych (z 2010 r.) wzrosta
w analizowanym okresie o 12,1% do 17,0 mld euro. W przeliczeniu na 1 ha UR warto$¢
zakupu ustug zwigkszyta si¢ z 86,3 euro/ha w 2010 r. do 98,1 euro/ha w 2017 r., tj.
0 13,7%. Mozna zatem stwierdzi¢, ze popyt na ustugi mechanizacyjne w UE w latach 2010-
2017 zwigkszyt sig.

W latach 2010-2017 w ramach Unii Europejskiej zdecydowanie najwigkszy wzrost
zakupionych przez producentéw rolnych ustug mechanizacyjnych (w cenach statych z 2010
r.) odnotowano w Finlandii (o 261,5%), w Estonii (o 135,2%), na Lotwie (o 81,1%),
w Rumunii (o 50,0%) oraz w Niemczech (o 47,7%). W Szwecji, Hiszpanii i na Stowacji
wzrost wartosci ustug byl wyraznie mniejszy i wynosil okoto 20-25%. Z kolei wyrazny
spadek warto$ci zakupu uslug mechanizacyjnych (o ponad 20%) w analizowanym okresie
odnotowano przede wszystkim na Litwie, w Grecji, Stowenii oraz Belgii.
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Rys. 1. Warto$¢ ustug mechanizacyjnych (prawa o0$) oraz ich udziat w zuzyciu posrednim (lewa o$) w UE
Fig. 1. Value of mechanization services (right axis of the chart) and their share in intermediate consumption
(left axis of the chart) in the EU

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Rachunkéw Ekonomicznych dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat.
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Rys. 2. Zmiany warto$ci ustug mechanizacyjnych w przeliczeniu na 1 ha UR w cenach statych w wybranych
krajach UE w latach 2010-2017 (2010=100)

Fig. 2. Changes in the value of mechanization services per 1 ha of UAA in constant prices in selected EU countries
in 2010-2017 (2010 = 100)

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Rachunkéw Ekonomicznych dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat.

Zmiany warto$ci zakupionych przez rolnikéw ustug mechanizacyjnych w latach 2010-
2017 w niektorych krajach w pewnym stopniu wynikaty ze zmian powierzchni uzytkow
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rolnych. W przeliczeniu na 1 ha UR warto$¢ zakupu ustug w Finlandii wzrosta (o 277,5%),
Estonii (o 122,4%), na Lotwie (o 68,5%), w Rumunii (0 59,6%) i Niemczech (o 47,6%).
Wyrazny spadek kosztow ustug w przeliczeniu na jednostkg powierzchni odnotowano
natomiast na Litwie (o 36,0%), w Stowenii (o 21,2%), Belgii (o 19,6%) i Bulgarii
(0 12,3%). W Grecji catkowita warto$¢ ustug zmalata wprawdzie o 21,5%, jednak wynikato
to w duzym stopniu ze spadku powierzchni UR. W przeliczeniu na 1 ha UR koszty ushug
w tym kraju zmniejszyly sig¢ o 10,7%.

Udzial ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim w rolnictwie
krajow UE

Udzial kosztu zakupu ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim (obliczony dla
cen statych z 2010 r.) w UE w 2017 r. wyniost $rednio 7,5% 1 byt o 0,5 pkt. proc. wigkszy
w poréownaniu z 2010 r. Oznacza to, ze znaczenie ustug mechanizacyjnych w zuzyciu
posrednim relatywnie wzrosto. Dla porownania w analizowanych latach np. udziat kosztéw
zakupu pasz w zuzyciu posrednim zmalatl z 37,1 do 36,8%, udzial no$nikéw energii
pomniejszyt si¢ z 11,5 do 11,3%, udziat nawozoéw wzrést o 0,5 pkt. proc. do 7,5%, srodkow
ochrony roslin powigkszyt si¢ z 4,6 do 5,2%, a uslug weterynaryjnych zmalat o 0,2 pkt.
proc do 2,7%.
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Rys. 3. Udziat wartos$ci ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim w 2010 i 2017 r. w wybranych krajach UE
Fig. 3. Share of the value of mechanization services in intermediate consumption in 2010 and 2017 in selected EU
countries

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie Rachunkéw Ekonomicznych dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat.

Udzial wartosci ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim byt wyraznie
zréznicowany pomigdzy poszczegdlnymi krajami UE. W 2017 r. zdecydowanie najwigkszy
udzial kosztow uslug w zuzyciu posrednim odnotowano w Holandii (14,0%), Wtloszech
(11,3%), Finlandii (11,0%), ale tez w Butgarii (10,1%). Stosunkowo wysokim udziatem
ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim (powyzej Sredniej UE) charakteryzowalo si¢
ponadto rolnictwo we Francji, Danii, Niemczech, Szwecji, ale rowniez w Chorwacji i na
Wegrzech. Najmniejsza warto$¢ badanego wskaznika (ponizej 3%) odnotowano
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w Rumunii, Hiszpanii, Stowenii i na Litwie. Mozna zaryzykowal stwierdzenie, ze
korzystanie z ustug mechanizacyjnych w tych ostatnich krajach nie byto zbyt popularng
forma uzytkowania sprzgtu rolniczego. Nalezy przy tym podkresli¢, ze przecigtny udziat
ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim w krajach UE-15 byt w 2017 r. okoto 2-
krotnie wigkszy w porownaniu z pozostatymi krajami UE.

Udziat ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim zwigkszyl si¢ w analizowanym
okresie o 0,5% pkt proc, przy czym wzrost ten byl w poszczegdlnych krajach
niejednakowy. W krajach UE-15 powigkszy! si¢ on przecigtnie z 7,5% w 2010 r. do 8,2%.
Dla poréwnania w krajach UE-13 zmalato on z 4,4 do 4,1%. W ramach catej UE
najwigkszy wzrost badanego wskaznika odnotowano w Finlandii (o 7,9 pkt. proc),
w Estonii (o 2,7 pkt. proc) oraz w Niemczech (o 1,9 pkt. proc.). Zupetlnie odmienna
sytuacja wystapita na Litwie i w Grecji. W krajach tych odnotowano do$¢ zauwazalny
spadek udzialu wustlug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim, ktoéry wynidst
w analizowanym okresie odpowiednio 2,2 i 1,6 pkt. proc. Spadek ten wynikal przede
wszystkim ze zmniejszenia warto$ci ustug mechanizacyjnych.

Klasyfikacja krajéw UE ze wzgledu na zmiany popytu na ustugi
mechanizacyjne w latach 2010-2017

W wyniku grupowania obiektow metoda Warda otrzymano 5 skupien krajow, ktore
roznity si¢ migdzy soba pod wzgledem zaproponowanych cech. Kraje tworzace dane
skupienie charakteryzowaly si¢ natomiast zblizonymi warto$ciami zmiennych. Optymalna
liczbe skupien otrzymano odcinajac ramiona dendrogramu tam, gdzie zaczynaly si¢ robi¢
dtuzsze, a wige tam, gdzie odlegto$ci migdzy skupieniami robity si¢ istotnie wigksze.

W pierwszym skupieniu znalazty si¢ kraje, takie jak Belgia, Chorwacja, Dania,
Wiochy, Szwecja oraz Stowacja. Sa to kraje w ktérych w latach 2010-2017 dos¢ wyraznie
zwigkszyl udzial wartosci ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim. W tej grupie
krajow powigkszyta si¢ rowniez warto$¢ ustug w przeliczeniu na 1 ha UR, jednak tempo
wzrostu bylo stosunkowo niewielkie, mniejsze niz srednio w UE.

W drugim skupieniu znalazly si¢ 4 kraje: Niemcy, Lotwa, Rumunia oraz Estonia. Ta
grupa krajow charakteryzowata si¢ zdecydowanym wzrostem zaréwno udziatu ushug
mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim jak réwniez wartosci ustug w przeliczeniu na
jednostke powierzchni. Mozna zatem stwierdzi¢, ze popyt na ustugi mechanizacyjne w tych
krajach w analizowanych latach charakteryzowat si¢ wyrazna tendencja wzrostowa.

Trzecie skupienie obejmowalo kraje gdzie nastapity stosunkowo niewielkie zmiany
udziatu ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim jak rowniez nieznacznie zmienita si¢
wartos$¢ ustug w przeliczeniu na jednostkg powierzchni. W skupieniu tym znalazto si¢ az 12
krajow: Bulgaria, Francja, Slowenia, Czechy, Holandia, Polska, Irlandia, Wegry,
Portugalia, Austria, Wielka Brytania oraz Hiszpania.

Do czwartego skupienia przyporzadkowane zostaly 2 kraje: Grecja oraz Litwa.
W krajach tych nastapit zdecydowany spadek zaréwno udziatu ustug mechanizacyjnych
w zuzyciu posrednim jak rdwniez wartosci ustug w przeliczeniu na 1 ha UR. Mozna wigc
stwierdzi¢, ze popyt na ustugi mechanizacyjne w tych krajach w badanych latach
charakteryzowat si¢ wyrazng tendencja spadkowa.

Do piatego skupienia zaliczono jedynie Finlandig. W tym skupieniu tempo wzrostu
udzialu ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim jak rowniez wartosci ushug



Popyt na rolnicze ustugi mechanizacyjne w krajach Unii Europejskiej 57

w przeliczeniu na 1 ha UR bylo zdecydowanie wigksze w porownaniu z pozostatymi
skupieniami. Popyt na ustugi mechanizacyjne w Finlandii wzr6st niepordwnanie bardziej
niz w innych krajach UE.
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Rys. 4. Klasyfikacja krajow metoda Warda
Fig. 4. Country classification by the Ward method

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Rachunkéw Ekonomicznych dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat.

Tabela 1. Srednie warto$ci cech w skupieniach

Table 1. Average values of variables in clusters

Skupienie Srednio
Cechy
I I il v \% dla UE

Zmiana warto$ci ustug mechanizacyjnych

w przeliczeniu na 1 ha UR w latach 2010-2017 (%) 9.2 745 47 234 2775 13,7

Zmiana udziatu ustug w zuzyciu posrednim

1,3 1,6 -0,1 -1,9 7,9 0,5
w latach 2010-2017 (pkt. proc) ’ ’ ’ ’ ’ ’

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie Rachunkow Ekonomicznych dla Rolnictwa (RER) z bazy danych
Eurostat.
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Podsumowanie

Badania wykazaty, ze $rednio w krajach UE w latach 2010-2017 nastapit wzrost
warto$ci ustug mechanizacyjnych zarowno w cenach biezacych, jak rowniez w cenach
statych (z 2010 r.). Zwigkszyla si¢ réwniez warto$¢ ushug mechanizacyjnych w przeliczeniu
na 1 ha uzytkéw rolnych jak rowniez udziat ustug mechanizacyjnych w zuzyciu posrednim.

W wyniku grupowania obiektow metodqa Warda otrzymano 5 grup krajow, ktore
roznity si¢ miedzy soba pod wzgledem zmian warto$ci ustlug mechanizacyjnych
w przeliczeniu na jednostkg powierzchni oraz zmian udziatu ustlug mechanizacyjnych
w zuzyciu posrednim. Kraje tworzace dane skupienie charakteryzowaly si¢ z kolei
zblizonymi warto$ciami zmiennych. Do krajow o zdecydowanie najwigkszym wzro$cie
popytu na ushugi mechanizacyjne w latach 2010-2017 zaliczono Finlandig, Niemcy, Lotwg,
Rumunig i Estoni¢. Spadek popytu na badane ustugi zaobserwowano przede wszystkim na
Litwie oraz w Grecji.

W badaniach nie analizowano przyczyn wystgpujacych zmian popytu na ushugi
mechanizacyjne w poszczegélnych krajach. Mozna przypuszczaé, ze wyrazny wzrost
popytu na ustugi mechanizacyjne, ktory obserwowano w niektorych krajach UE, mogt by¢
zwigzany m.in. ze zwigkszaniem efektywnosci produkcji, co wymagato stosowania bardziej
nowoczesnych i wydajnych maszyn oraz urzadzen rolniczych przy mozliwie najmniejszych
naktadach. Ponadto w niektorych krajach dynamicznie zwigkszyla si¢ srednia powierzchnia
gospodarstw, co wymagalo zmian organizacyjnych i moglo stanowi¢ impuls do
zwigkszania stopnia korzystania z ustug. Zagadnienie to wymaga jednak dalszych badan.
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Ewolucja swiatowego rynku piwa

The Evolution of World Beer Market

Synopsis. W latach 1980-2016 $wiatowy rynek piwa charakteryzowat si¢ wysoka dynamika rozwoju.
Produkcja i obroty handlu zagranicznego znaczaco wzrosty. Istotny wpltyw miaty na to procesy
globalizacyjne. Swiatowa produkcja piwa jest zdominowana przez duze koncerny browarnicze, ale w
ostatnich latach ich udziat w rynku zmniejszyt w zwiazku z rozwojem produkcji w matych browarach.
Rosnaca produkcja piwa generuje duzy popyt na surowce wytwarzane w dziatach pierwotnego
przetworstwa zywnosci (stod, ekstrakt chmielowy, cukier). Na polskim rynku piwa byty obserwowane
analogiczne tendencje. Duze bezposrednie inwestycje zagraniczne, koncentracja struktur
podmiotowych i w konsekwencji dynamiczny wzrost produkcji i eksportu. Na krajowym rynku takze
wzrasta produkcji w matych browarach.

Stowa kluczowe: rynek, piwo, chmiel, globalizacja

Abstract. Over the period of 1980-2016 the world beer market showed a dynamic development. Both
the production and foreign trade volumes considerably increased, which largely resulted from
globalisation processes. The production of beer in the world is dominated with large brewing
companies. However in recent years their share contracted due to expansion of small-scale brewing.
Growing production of beer generates demand for raw materials (malt, hops extract, sugar). The world
tendencies were mirrored on the Polish market. Large foreign direct investments along with
concentration of production triggered a dynamic growth of production and exports. The share of small
breweries in Poland has recently been growing as well.

Key words: market, beer, hop, globalisation

JEL Classification: D43

Wprowadzenie

Piwo jest napojem alkoholowym, ktéry wytwarzano juz Ww starozytnosci.
Udokumentowane przekazy historyczne potwierdzaja produkcj¢ w starozytnym Babilonie i
Egipcie. Nalezy rowniez podkresli¢, ze rynek piwa od samego poczatku nalezat do najbardziej
uregulowanych rynkéw, a podstawg regulacji stanowily system podatkowy i1 koncesyjny
(Wisniewski 1993). W Europie dynamiczny rozwdj rzemiosta piwowarskiego rozpoczat si¢ w
sredniowieczu. W ujeciu regionalnym dotyczyt on przede wszystkim krajow, w ktorych ze
wzgledow klimatycznych nie mogla rozwina¢ si¢ uprawa winorosli. Odkrycia naukowe w
XVIII i XIX w. (np. A, Lavoisier, L. Pasteur, itp.) spowodowaly, ze rzemieSlnicze browary
przeksztalcaly si¢ w nowoczesne zaklady o charakterze przemystowym. Duzy postep
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https://orcid.org/0000-0002-4786-1962
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odnotowano takze w organizacji i zarzadzaniu przedsigbiorstwami piwowarskimi, ktore staty si¢
fundamentem wielu transnarodowych koncernow. Modernizacja produkcji i poprawa
efektywnosci  gospodarowania przyczynilty si¢ do ogromnego poszerzenia oferty
asortymentowej (Bierkompendium 2018). W ostatnich latach $wiatowy rynek piwa
dynamicznie rozwijal si¢, a sprzyjaly temu przybierajace na sile procesy globalizacyjne.
Niezaleznie od duzych bezposrednich inwestycji zagranicznych transnarodowych koncernéw
piwowarskich w wielu krajach utrzymala si¢ utrwalona przez wieki tradycja produkcji w
lokalnych browarach. Rozw¢j rynku piwa byt silnie zintegrowany rozwojem kultury i sportu,
gdyz koncerty i wydarzenia sportowe byly sponsorowane przez koncerny piwowarskie. Celem
artykulu jest ocena ewolucji $wiatowego rynku piwa i pordwnanie jej z tendencjami
obserwowanymi na rynku krajowym.

Dane i metody

W ocenie tendencji na $wiatowym rynku piwa wykorzystano analiz¢ dynamiki
produkcji 1 handlu zagranicznego. Analizg $redniorocznej dynamiki przeprowadzono
dwoma metodami w celu potwierdzania poprawnosci uzyskanych wynikéw. Pierwsza
metoda bazowata na koncepcji procentu sktadanego poprzez przeksztalcenie formuty na
stopg zwrotu (1) (Luderer, Nollau, Vetters 2010). Drugim podejsciem analitycznym byto
wykorzystanie wyktadniczej funkcji trendu. W formule funkcji wyktadniczej wspotezynnik
przy wyktadniku potegi odpowiada $redniorocznej dynamice zmian (2) (Aczel 2000),
(Gorecki 2013). Metody badawcze obejmowaly takze zmiany struktury podmiotowej rynku
oraz struktury geograficznej produkcji i handlu zagranicznego.

n-1
Po=Po(1+—) =>r:("‘1\/’;:’01— )100 (1)
gdzie:

Py—produkcja w okresie poczatkowym,
P, — produkcja w okresie koncowym,
r — $rednioroczna dynamika produkc;ji.

P(n) = aeP™ )
gdzie:

P — zmienna zalezna (produkcja),

n — zmienna niezalezna (czas),

a, b —wspolezynniki funkcji wyktadnicze;j.

Dane statystyczne dotyczace $wiatowej produkcji piwa i chmielu pochodzily z
raportow firmy analitycznej Barth-Haas Group”. Dane statystyczne w zakresie §wiatowego
handlu zagranicznego pochodzity z FAO i UN Comtrade. Zakres czasowy analizy rynku
Swiatowego obejmowat lata 1980-2016. Dane dotyczace krajowej produkcji (1990 -2016) i
struktury podmiotowej rynku (1999-2015) pochodzilty z GUS. W ocenie polskiego handlu
zagranicznego wykorzystywano dane Centrum Informatyki Handlu Zagranicznego (1995-
2003) i Centrum Analitycznego Administracji Celnej Ministerstwa Finanséw (2004-2016).

“Barth-Haas Group: Barth Market Reports www.barthhaasgroup.com/en/media-library/



62 P Szajner

Swiatowa produkcja piwa

W latach 1980-2016 $wiatowa produkcja piwa wykazywata tendencje wzrostowa. W
omawianym okresie produkcja wzrosta dwukrotnie do 1958 min hl. Analiza statystyczna
wykazata, Ze $rednioroczna dynamika produkcji wyniosta ok. 2%. Duze réznice dynamiki
produkcji wystapily w ukladzie regionalnym. Wzrost produkcji odnotowano na wszystkich
kontynentach z wyjatkiem Oceanii. Decydujacy wpltyw na wzrost §wiatowej produkcji miata
dynamicznie rosnaca produkcja na kontynencie azjatyckim. Srednioroczna dynamika
produkcji w Azji wynosita ok. 6% W rezultacie produkcja w Azji zwigkszyta si¢ prawie
dziewigciokrotnie i w 2016 r. osiagnela poziom ok. 681 min hl. W Ameryce Pid., Ameryce
Phn. i Europie, ktére charakteryzuja si¢ ugruntowanymi tradycjami piwowarskimi, dynamika
produkcji byta znacznie mniejsza. Na kontynentach amerykanskich produkcja zwigkszata sig
sredniorocznie o 1,5% do ok. 581 min hl. W Europie $rednioroczna dynamika produkcji byta
niewielka (0,8%) i w 2016 r. wyniosta ona ok. 531 mln hl. Niewielka dynamika produkcji w
Amerykach i Europie wynika z faktu, ze popyt jest bliski granicy nasycenia i mozliwosci jego
wzrostu sa ograniczone. Relatywnie wysoka dynamika (1,5% rocznie) charakteryzowala si¢
produkcja piwa w Afryce, ktora w analizowanym okresie zwigkszyla si¢ prawie czterokrotnie
do 145 min hl (tab. 1, rys. 1). Na kontynentach azjatyckim i afrykanskim stymulatorem
wzrostu produkcji byt duzy wzrost popytu w wyniku poprawy sytuacji dochodowej ludnosci
oraz zmiany modelu konsumpcji zywnosci, w tym takze uzywek (Pingali 2006). Drugim
czynnikiem determinujacym wzrost produkcji byty procesy globalizacyjne, ktérych wyrazem
byly duze bezposrednie inwestycje transnarodowych koncernéw globalnych w krajach
przechodzacych transformacje gospodarcza. Analogiczne tendencje odnotowano w krajach
Europy Srodkowo-Wschodniej.

Tabela 1. Dynamika §wiatowej produkcji piwa w latach 1980-2016
Table 1. Dynamics of the world beer production in 1980-2016

Srednioroczna dynamika

Wyszczegélnienie 2016 1980=100 formula procentu wykladnicza
skladnego funkcja trendu

Afryka 145,0 369,0 3,7 3,2
Ameryka Pid i Ameryka Pin. 580,7 165,0 1,4 1,5
Azja 680,6 860,4 6,2 6,4
Europa 530,8 121,4 0,5 0,8
Oceania 20,3 84,6 -0,5 -0,5
Swiat 1957,5 210,2 2,1 2,3

Zrodto: obliczenia whasne, dane Barht-Haas Group.

Zréznicowana dynamika produkcji na poszczegdlnych kontynentach skutkowala
zmianami struktury geograficznej swiatowej produkcji. W 1980 r. najwigkszy udziat w
produkcji miaty Europa (ok. 47%) oraz Ameryka Pid. i Ameryka Phn. (tacznie ok. 38%).
Dynamicznie rosnaca produkcja na kontynentach azjatyckim i afrykanskim spowodowata,
ze Europa i Ameryki systematycznie zmniejszaly udziat w §wiatowym rynku. W 2016 r.
najwigkszy udziat w $wiatowej produkcji miata Azja (ok. 35%), a udziat Afryki zwigkszyt
si¢ do ok. 7%. Udziat Ameryk i Europy zmniejszyt si¢ odpowiednio do 30% i 27% (tab. 2).

Swiatowa produkcja piwa jest silnie skoncentrowana w ukladzie krajow, gdyz
pigtnascie krajow wytwarza ok. 75% S$wiatowe] produkcji. W analizowanym okresie
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najwigksza $rednioroczng dynamika produkcji charakteryzowaty si¢ Chiny (12,8%), ktore
w 2016 r. byly najwigkszym producentem (460 min hl). W Brazylii i Meksyku produkcja
zwigkszala si¢ o ok. 4% rocznie i w 2016 r. osiagngta odpowiednio 139 min hl i 97 mln hl.
Na kontynencie azjatyckim duzy wzrost produkcji odnotowano takze w Wietnamie (40 mln
hl). W grupie najwigkszych $wiatowych producentow wysoka dynamike produkcji
odnotowano takze w Polsce, gdzie produkcja zwigkszata si¢ §redniorocznie o 3,7% do 41,4
mln hl. Analogiczna dynamika produkcji wystapita w RPA, gdzie wytworzono ok. 32 min
hl. Duzymi producentami sa takze Rosja (ok. 78 miln hl) i Japonia (55 min hl), ale
dynamika produkcji byta niewielka (po ok. 0,5% rocznie).

Odmienne tendencje obserwowano w krajach rozwinigtych gospodarczo i
charakteryzujacych si¢ nowoczesnym przemystem piwowarskim. W Niemczech® w latach
1980-2016 produkcja piwa spadata o sredniorocznie o 0,6% do ok. 95 mln hl. W Wielkiej
Brytanii $rednioroczne tempo spadku produkcji bylo jeszcze wigksze (1,1%), ktoéra
zmniejszyta si¢ do 44 min hl. W USA $rednioroczna dynamika produkcji byta niewielka
(0,1%) i w konsekwencji spadta ona do ok. 221 mln hl.
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Rys. 1. Swiatowa produkcja piwa
Fig. 1. The world production of beer

Zrédto: obliczenie wiasne, dane Barth-Haas Group.

Tabela 2. Geograficzna struktura §wiatowej produkcji piwa

Table 2. Geographical structure of beer production

Wyszczegolnienie 1980 1990 2000 2010 2016
Afryka 4,2 5,1 4,4 5,6 7.4
Ameryka Ptd i Ameryka Phn. 37,8 36,7 34,0 29,9 29,7
Azja 8,5 16,3 25,8 33,9 34,8
Europa 46,9 39,8 34,3 29,4 27,1
Oceania 2,6 2,1 1,5 1,2 1,0

Swiat 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Zrodto: obliczenia whasne, dane Barth-Haas Group.

> W latach 1980-1989 produkcje w Niemczech potraktowano jako sume produkcji w Niemieckiej Republice
Demokratycznej i w Republice Federalnej Niemiec.
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Procesy globalizacyjne na swiatowym rynku piwa

Zmiany zachodzace w $wiatowej produkcji i przetworstwie zywnosci maja podobny
charakter, jak w innych sektorach gospodarki, a ich motorem byty postep technologiczny
oraz postgpujaca liberalizacja przeplywow kapitatowych, wspierajaca bezposrednie
inwestycje zagraniczne (Szymanski 2002). W rezultacie na $§wiatowym rynku zywno$ci
coraz wigksza rol¢ odgrywaja duze korporacje transnarodowe, ktoére rozszerzaja swoja
dziatalno$¢ na obszar innych krajow i kontynentéw. Globalizacja znaczaco zmienita
podejscie do problematyki geograficznego zakresu rynku (Pietrzak 2014).

Branza piwowarska nalezy do dziatldow przemystu spozywczego, ktore wykazuja
zaawansowane procesy globalizacyjne. Swiatowa produkcja piwa jest zdominowana przez
transnarodowe koncerny browarnicze. Duze bezposrednie inwestycje zagraniczne tych
koncernéw maja przede wszystkim na celu ekspansjg¢ rynkowa i wysokie stopy zwrotu z
zainwestowanego kapitatu (Lyszkiewicz 2000), (Koster 2010). W konsekwencji $wiatowy
rynek piwa charakteryzuje si¢ bardzo silng walka konkurencyjna (Porter 2006). W ostatnich
latach w wielu krajach dynamicznie ros$nie jednak produkcja w matych lokalnych
browarach, ktore zwigkszaja swoj udziat w rynku. W 2013 r. czterdziesci najwigkszych
koncernow browarniczych wytworzyto 81,4% $wiatowej produkcji piwa, a dziesigé
najwigkszych koncernow 64,6%. W 2016 r. najwigksze koncerny browarnicze zmniejszyty
swoj udziat w swiatowej produkcji odpowiednio do 78,7% 1 62,5% (tab. 3).

Tabela 3. Produkcja transnarodowych koncernow browarniczych

Table 3. The output of trans-national brewing companies

2013 2016
Wyszczegolnienie min hl % Wyszezegélnienie min hl %
Ab InBev (Belgia) 399,0 20,2  Ab InBev (Belgia) 4339 22,2
SABMiller (W. Brytania) 187,4 9,5 Heineken (Holandia) 200,1 10,2
Heineken (Holandia) 178,3 9,0 Res. SnowBreweries (Chiny) 118,8 6,1
Carlsberg (Dania) 119,7 6,1 Carlsberg (Dania) 116,9 6,0
Res.SnowBreweries (Chiny) 117,1 5,9  Molson-Cross (USA) 95,2 4,9
Tsingato Brewery (Chiny) 78,3 4,0  Tsingato Brewery (Chiny) 79,2 4,0
Molson-Cross (USA) 59,7 3,0  Asahi (Japonia) 59,0 3,0
Yanjing (Chiny) 57,1 2,9  Yanjing (Chiny) 45,0 23
Kirin (Japonia) 49,3 2,5 Kirin (Japonia) 42,5 2,2
BGI (Francja) 28,4 1,4  BGI (Francja) 32,9 1,7
Razem 10 koncernéw 1274,3 64,6 Razem 10 koncernéw 1223,5 62,5
Razem 40 koncernéw 1 606,1 81,4 Razem 40 koncernéw 1540,7 78,7

Zrodto: obliczenia whasne, dane Barth-Haas Group.

Na polskim rynku piwa obserwowano analogiczne tendencje, jak w na rynku
swiatowym (Urban 2004). Krajowy przemyst piwowarski nalezy do dziatdéw przemystu
spozywczego, ktore charakteryzowaly si¢ duzymi bezposrednimi inwestycjami
zagranicznymi. W latach 1990-2004 taczna warto$¢ tych inwestycji wyniosta 1,2 mld USD
(Chechelski 2008). Wigksze inwestycje zagraniczne odnotowano jedynie w przemysle
tytoniowym. Po akcesji do UE w branzy piwowarskiej nie bylo znaczacych bezposrednich
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inwestycji zagranicznych. W wyniku proceséw prywatyzacyjnych, a nastgpnie przemian
strukturalnych polski przemyst piwowarski charakteryzuje si¢ bardzo skoncentrowang
struktura podmiotowa (Drozdz 2016). Kluczowa role odgrywaja trzy transnarodowe
koncerny browarnicze, ktore wytwarzaja tacznie ok. 80% produkcji (PKO BP 2017). W
ostatnich latach coraz wigkszy udziat w produkcji maja mate lokalne browary. Wedlug
danych GUS w 1999 r. duze przedsigbiorstwa (>250 zatrudnionych) generowaty 93%
przychodow ze sprzedazy. W 2015 r. udzial tych przedsigbiorstw w przychodach branzy
zmniejszyl si¢ do 83%. W tym samym czasie mate firmy (10-49 zatrudnionych) zwigkszyty
swoj udziat w przychodach ze sprzedazy przemystu browarniczych z dwoch do 7% (rys. 2).

Bezposrednie inwestycje zagraniczne Struktura podmiotowa
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Rys. 2. Bezposrednie inwestycje zagraniczne i struktura podmiotowa polskiego przemystu piwowarskiego
Fig. 2. Foreign direct investments and the structure of Polish brewing sector

Zrodto: opracowanie wlasne, niepublikowane dane GUS, (Chechelski 2008).

Handel zagraniczny piwem

W latach 1980-2016 odnotowano dynamiczny wzrost $wiatowych obrotow
handlowych piwem®, pomimo intensyfikacji proceséw globalizacyjnych i duzych
bezposrednich inwestycji zagranicznych transnarodowych koncernéw browarniczych.
Swiatowych eksport piwa wzrdst siedmiokrotnie do 158 min t hl. W ujeciu warto$ciowym
dynamika eksportu byta jeszcze wigksza, gdyz wzrost on jedenastokrotnie do ok. 13 min
USD. Srednioroczna dynamika §wiatowego handlu zagranicznego wyznaczona przy uzyciu
wyktadniczej funkcji trendu wyniosta w ujgciu ilosciowym 5,7%, a wartoSciowo 7,6% (rys.
3). Powodem wigkszej dynamiki obrotow handlowych w ujgciu wartosciowym byly
rosnace ceny transakcyjne.

Analiza poréwnawcza S$wiatowej produkcji 1 eksportu piwa wykazata, ze
systematycznie zwigkszatl si¢ udziat eksportu w produkcji. W ujeciu globalnym coraz
wigksze ilosci piwa sa produkowane na sprzedaz na rynkach zewngtrznych. W 1980 r.
Swiatowy eksport stanowit 2,6% swiatowej produkcji, a w 2016 r. udziat wzrést do 7,7%.

* Swiatowe obroty handle zagranicznego piwem analizowano na podstawie eksportu przyjmujac zatozenie, ze w
skali rynku $§wiatowego eksport jest rowny importowi. Zatozenie to potwierdzaja dane statystyczne. Dane
statystyczne eksportu i importu wykorzystano jedynie w analizie struktury geograficznej obrotow handlowych.
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Udzial eksportu piwa w $wiatowej produkcji
i w eksporcie produtami zywnos$ciowymi

Swiatowy eksport piwa
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Rys. 3. Swiatowy handel zagraniczny piwem
Fig. 3. The world foreign trade in beer
Zrodto: opracowanie whasne, dane FAO (www.faostat.org), UN Comtrade (www.wits.worldbank.org).

W 2016 r. najwigkszymi $wiatowymi eksporterami byty: Meksyk (2,8 mld USD),
Holandia (1,9 mld USD), Belgia (1,4 mld USD), Niemcy (1,3 mld USD), Wielka Brytania
(0,8 mld USD) i USA (0,6 mld). Duzymi eksporterami sa przed wszystkim panstwa o
ugruntowanej tradycji piwowarskiej. Najwigkszymi $wiatowymi importerami byly: USA
(5,1 mld USD), Wielka Brytania (0,7 mld USD), Francja i Chiny (po 0,7 mld USD) oraz
Wiochy i Kanada (po 0,6 mld EUR). USA i Wielka Brytania sa zaréwno duzymi
eksporterami, jak i importerami, co wskazuje, ze Swiatowy handel zagraniczny piwem
charakteryzuje si¢ duza intensywno$cia wewnatrzgaleziowa. Analogiczne tendencje
wystepuja na rynku UE, gdyz kraje cztonkowskie bedace duzymi producentami (Hiszpania,
Holandia, Francja) sa takze duzymi importerami. Powodem tego jest podobny popyt i
preferencje konsumentow w krajach o zblizonym poziomie rozwoju gospodarczego (tzw.
hipoteza Lindera).

Analogiczne tendencje odnotowano w polskiej branzy piwowarskiej, ktore w latach
1990-2016 charakteryzowata si¢ duzym wzrostem wymiany handlowej. Srednioroczna
dynamika wolumenu eksportu wyniosta 18,7%, a importu 7,8%, W 2016 r. eksport wyniost
3,3 min hl i stanowil 8% produkcji. Import wzrést do 0,7%, ale jego udziat w zaopatrzeniu
rynku krajowego pozostat niewielki (2%). Bilansowa konsumpcja piwa w Polsce (100
l/mieszkanca) zbliza si¢ do granicy nasycenia i w zwiazku z tym dalszy rozwdj branzy
bedzie w znacznym stopniu uzalezniony od mozliwosci wzrostu eksportu (Rynek wyrobow
alkoholowych ... 2017).

Tendencje w uprawie jeczmienia i chmielu

Przemyst piwowarski mozna zaliczy¢ do dzialow wtornego przetworstwa zywnosci,
gdyz w procesie produkcyjnym sa wykorzystywane surowce wytwarzane w innych
branzach przemystu spozywczego (Urban 2004). Glownym surowcem do produkcji piwa
jest stod, ktéry jest wytwarzany z jeczmienia browarnego, a w mniejszym zakresie z
pszenicy. Przemyst stodowniczy jest branza pierwotnego przetworstw zbdz, ale wystepuja
réowniez browary, ktére posiadaja wilasne linie do produkcji stodu. Drugim waznym
surowcem wykorzystywanym w piwowarstwie jest chmiel. Szyszki chmielowe sa
przetwarzane w wyspecjalizowanych przedsigbiorstwach na ekstrakt chmielowy (alfa-
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kwasy). Ponadto w produkcji piwa surowcami sa cukier oraz drozdze (Solomon, Katz
2003). Rosnaca swiatowa produkcja piwa generowata duzy popyt na stéd. Przyjmujac, ze
srednia zawarto$¢ ekstraktu w piwie wynosi ok. 13%, to zapotrzebowanie na stoéd wynosi
ok. 24 min t. Do produkcji jednej tony stodu zuzywa si¢ jedna tong jeczmienia browarnego.
Wedlug danych IGC $wiatowe zbiory jeczmienia wynosza 145-150 ml t*. Do produkcji
stodu zuzywa si¢ 16-17% s$wiatowej produkcji jeczmienia. Potwierdzaja to takze dane
Euromalt, Zze potencjat produkcyjny w §wiatowego stodownictwa wynosi ok. 23 min t, w
tym 42% mocy produkcyjnych przypada na zaktady w UE®.

Produkcja chmielu Produkcja alfa-kwasow
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Rys. 4. Tendencje w $wiatowej produkcji chmielu
Fig. 4. Tendencies in the world hops production

Zrodto: opracowanie whasne, dane Barth-Haas Group.

Pomimo dynamicznie rosnacej produkcji piwa powierzchnia uprawy i zbiory chmielu
w latach 1980-2016 wykazywaly tendencj¢ spadkowa. Powierzchnia uprawy zmniejszata
si¢ $redniorocznie 0 6% do 52 tys. ha. W latach 2000-2016 dynamika spadku areatu uprawy
ulegta spowolnieniami z 59 tys. ha do 52 tys. ha. Srednioroczna dynamika spadku
produkcji byta nieznacznie mniejsza (0k.5%), ktéra w 2016 r. wyniosta 87,4 tys. t. Spadek
produkcji szyszek chmielowych byl rekompensowany rosnaca zawartoscig alfa-kwasow z
5,9% do 9,5%. W rezultacie pomimo spadku zbirdw chmielu nieznacznie wzrosta
produkcja ekstraktu chmiclowego (alfa-kwasow) do ok. 8 tys. t (rys. 4).

Podsumowanie

W analizowanym okresie Swiatowy rynek piwa charakteryzowat si¢ wysoka dynamika
rozwoju. Potwierdzeniem tego jest rosnaca produkcja i obroty handlu zagranicznego.
Analiza zmian produkcji w ujegciu regionalnym wykazata, ze produkcja rozwijala si¢ przede
wszystkim na kontynencie azjatyckim 1 afrykanskim. Rownocze$nie w wielu krajach o
ugruntowanej tradycji piwowarskiej ulegla ona zmniejszeniu lub stabilizacji.

Stymulatorem rozwoju produkcji piwa w krajach rozwijajacych si¢ gospodarczo byty
procesy globalizacyjne. Transnarodowe koncerny piwowarskie inwestowaly w krajach
charakteryzujacych si¢ duzym potencjatem wzrostu popytu. W konsekwencji tych przemian
Swiatowy rynek piwa nalezy do najbardziej zglobalizowanych rynkoéw zywnosciowych.

* International Grains Council, http://www.igc.int/en/markets/marketinfo-sd.aspx, (data odczytu 26.01.2018).
®  Euromalt, http://www.euromalt.be/list_infos/euromalt%?20statistics/1011306087/list1353668317.html, (data
odczytu 26.01.2018).
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Duze koncerny browarnicze wytwarzaja dominujacq czg§¢ $wiatowej produkcji. W
ostatnich latach ich udzial w rynku ulegt zmniejszeniu, co wskazuje na rozwoj matych
lokalnych browarow.

Wzrostowi §wiatowej produkcji towarzyszy dynamiczny wzrost obrotow handlowych
piwem. W rezultacie systematycznie zwigkszat si¢ udziat eksportu w swiatowej produkcji.
Wskazuje to, ze w ujeciu globalnym coraz wigksze ilosci piwa sa produkowane z
przeznaczaniem na eksport.

Polski rynek piwa w okresie transformacji polityczno-gospodarczej oraz czlonkostwa
w UE przeszedt analogiczne tendencje rozwojowe jak rynek §wiatowy. Duze bezposrednie
inwestycje globalnych koncernéw skutkowaly silna koncentracja struktury podmiotowe;j
branzy. Modernizacja zaktadow i poprawa efektywnosci (dodatnie efekty sakli) skutkowatly
dynamicznym wzrostem produkcji i eksportu. W ostatnich latach takze w Polsce jest
obserwowany wzrost liczby matych browarow, ktore zwigkszyty swoj udziat w produkeji i
przychodach przemystu browarniczego.
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The Necessary Modification of the Regional Development
Methods Regarding to Climate Change Along the Nile River

Abstract. Climate change adds extra stress on the current global situations and the regional
development plans. Despite, Africa being rated the least among the continents contributing to the
atmospheric pollution, it continues to be responsible for the least global emissions (estimated at 4%).
Although they contributed to anthropogenic emission slightly, African continent is one of the highly
vulnerable to impacts of long-term climate variability and extreme weather events, especially on the
Nile. Moreover, developing countries are the most vulnerable to climate change impacts because they
have fewer resources to adapt: socially, technologically and financially. Therefore, this paper is
seeking to find and modify the regional development process in the frame of climate change along the
Nile river. By considering some examples to accelerate the development process and methods in the
Nile’s valley regions. Strongly related to the climate change impacts on different sectors and activities
such agriculture, industry, energy, and the water supply and demand as well.

Key words: climate change, regional development, integrated development, process,
water management

JEL Classification: 02, Q5, R1

Introduction

Recent climate changes and climate variations are beginning to have effects on many
other natural and human systems. Conversely, based on the literature, the impacts have not
yet become established trends (Hunt, Watkiss, 2010). Examples include: 1) Settlements in
mountain regions are at enhanced risk of glacier lake outburst floods caused by melting
glaciers. Governmental institutions in some places have begun to respond by building dams
and drainage works; 2) In the Sahelian region of Africa, warmer and drier conditions have
led to a reduced length of growing season with detrimental effects on crops; 3) Sea-level
rise and human development are together contributing to losses of coastal wetlands and
mangroves and increasing damage from coastal flooding in many areas (IPCC, 2007).

Current knowledge about future impacts on freshwater resources and management:
Adaptation procedures and risk management practices for the water sector are being
developed in some regions that have recognised projected hydrological changes with
related uncertainties (IPCC, 2007).

Scenarios: Key impacts as a function of increasing global average temperature change
(Impacts will change by extent of adaptation, rate of temperature change, and socio-
economic pathway). Descriptive examples of global impacts projected for climate changes
(sea level and atmospheric carbon dioxide where relevant) associated with different
amounts of increase in global average surface temperature in the 21st century. The black
lines link impacts, dotted arrows indicate impacts continuing with increasing temperature.
Entries are placed so that the left-hand side of the text indicates the approximate onset of a

' PhD student, Szent Istvan University, 2100 G6do116, Pater Karoly utca. 1, Hungary; Cairo University, 12613
Giza, El-Gamaa St. 1, Egypt, email: somayanaga@cu.edu.eg; https://orcid.org/0000-0003-1358-1417
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given impact. Quantitative entries for water stress and flooding represent the additional
impacts of climate change relative to the Special Report on Emissions Scenarios (SRES)
scenarios. Adaptation to climate change is not included in these estimations. Confidence
levels for all statements are high (IPCC, 2007).

Table 1. Global mean annual temperature changes relative to 1980-1999 (°C)

Increased water availability in moist tropics and high latitudes|
S
Decreasing water availability and increasing drought in mid-latitudes and semi-arid low latitudes|
WATER | >
Hundreds of millions of  people exposed to increased water stress
-
0 1 2 3 4 5°C

Global mean annual temperature changes relative to 1980-1999(°C)

Source: Intergovernmental Panel on Climate Change (IPCC): "New Assessment Methods and the Characterization
of Future Conditions", Fourth Assessment Report, Chapter draft IPCC, Fourth Assessment Report. Chapter draft,
2007.

Research methodology

Here’s the state of the research methodology, which is qualitative study aiming to improve
and modify the regional development process in the frame of climate change along the Nile
river. By considering some examples and practical experience to develop the development
process, indicators, and methods in the Nile’s valley regions. Granting to the climate change
impacts on different sectors and activities such agriculture, industry, energy, and the water
supply and demand as well. Based on secondary research for international data bases.

Review of the literature

Climate change is an added stress to already threatened habitats, ecosystems and land uses
in Africa and Egypt. Add to that the current global situations concerning the impacts of long-
term climate variability and extreme weather events. Although they contributed to
anthropogenic emission slightly, Egypt is highly vulnerable to the impacts of long-term climate
variability and extreme weather events. Among climate change challenges in Egypt have
reduced water available, changing rainfall patterns such threats are undeniable to the future of
development in the country. Examples of possible impacts of climate change due to changes in
extreme weather and climate events, based on projections to the mid- to late 21st century. These
do not consider any changes or developments in adaptive capacity (UNISDR, 2012).

The sharpest disaccord can be seen between the group of Sub-Saharan riparian countries
laying in the upper part of Nile and Egypt. The rapidly growing population and her almost
exclusive dependence on the Nile-water makes the Egyptian government insist strongly to her
quota, which was set in international agreements long ago. The Sub-Saharan countries would
amend the prevailing sharing system to another solution which served their interests more, so
they considered it more rightful. The international community has been trying to make efforts
to settle the issue the best known of them is the Nile-Basin Initiative (1999) which is backed
by international organizations like the World Bank, UNDP, etc. (Neszmélyi, 2014).
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Table 2. Water resources among the climate change hazards

Likelihood of future trends
based on projections for 21* Examples of major water resources
century using SRES scenarios

Phenomenon and direction of
trend

Over most land areas,
warmer and fewer cold days
and nights, warmer and more
frequent hot days and nights

Effects on water resources relying on

Virtually certain®
y snow melt; effects on some

Warm spells/ heat waves.
Frequency increases over | Very likely
most land areas

Increased water demand; water quality
problems, e.g., algal blooms

Heavy precipitation events. Adverse effects on quality of surface and
Frequency increases over | Very likely groundwater; contamination of water
most areas supply; water scarcity may be relieved

Area affected by drought

. Likely More widespread water stress
increases

Intense  tropical  cyclone
activity increases

Power outages causing disruption of

Likely public water supply

Increased  incidence  of
extreme high sea level | Likely
(excludes tsunamis) >

Decreased freshwater availability due to
saltwater intrusion

Source: Intergovernmental Panel on Climate Change (IPCC): "New Assessment Methods and the Characterization
of Future Conditions", Fourth Assessment Report, Chapter draft IPCC, Fourth Assessment Report. Chapter draft,
2007.

According to conflict and argument on the issue of distribution and utilization of the
water discharge of Nile River among ten African countries namely Burundi, Egypt, Ethiopia,
Kenya, Democratic Republic of Congo, Rwanda, Tanzania, Uganda and Sudan. This issue
has a considerable influence on the water and food supply of around 300 million people who
live in these countries but also a way for electric power generation at a sustainable way. The
problem is that needs for water, food and energy are all increasing while the resources are
limited. The paper tries to focus on the point that this very complicated issue is not just a zero-
sum game for the riparian states but choosing the way of co-operation instead of conflicts
may be beneficial for all stakeholders (Toth, Topa, 2014).

Regional Development Policies target all regions (urban, rural and undeveloped areas)
and cities in order to support job creation, business competitiveness, economic growth,
sustainable development, and improve citizens' quality of life. This can be seen as a general
effort to reduce regional disparities by supporting (employment and wealth-generating)
economic activities in the regions. Previously, regional development policy tended to try to
achieve these objectives by means of large-scale infrastructure development and by
attracting inward investment. Awareness of the need for a new approach is driven by the
observation that past policies have failed to reduce regional disparities significantly and
have not been able to help individual lagging regions to catch up, despite the allocation of
significant public funding. The result is under-used economic potential and weakened
social cohesion. Also, it is reflected in the country competitive dynamic regions aiming to

2 Warming of the most extreme days and nights each year.
* Extreme high sea level depends on average sea level and on regional weather systems. It is defined
as the highest 1%of hourly values of observed sea level at a station for a given reference period.
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achieve their economic, social and environmental objectives. Regional development
policies complement national macroeconomic and structural policies. In this context, the
regional outputs aim at helping countries get regions and cities “right” through the
adaptation of policies to the specificities of where people live and work and so improve
citizens’ well-being (GustBardon, 2012).

For the economic problems the solutions cannot be purely economic in the case of
Sudan and South Sudan. The greatest need is for peace and cooperation, because if not
considering the long history of civil wars and disputes, the situation would be quite clear:
South Sudan would produce much of the oil, and using Sudan's infrastructure the oil could
get transported to the port, and from the profit both countries could develop better
infrastructure, invest in new economic opportunities (such as other energy resources, in
case of radical change in oil prices) and education, improving social security, urging
cooperation with other countries along the Nile, etc. (Toth, Topa, 2014).

The planning process and methods can be classified as follows (Gyorgy, Tamas,
2012):

Step 1: To map the requirements of the players in regional development

e the requirements of inhabitants and visitors,

e the requirements of settlement and municipality associations,

e the requirements of entrepreneurs and their associations,

e the requirements of civil organizations.

Applicable methods:

o Group methods: (interviewing, brain storming, collective notebook (CNB)

procedure, logical frame);

o Methods based on macro models: (societal accounting matrix).

Step 2: The evaluation of environment
a, The evaluation of global environment, the drawing up of tendencies:

e the spatial determination of regional development, its spatial effects,

e the major tendencies of world economy, the possible effects of changes,

e the international development directions of the dominant economic sectors in the

area.
Applicable methods:

o  Group methods: (regional map of losses, SWOT analysis);

o Methods based on indicators: (indicators based on the comparison of extreme
values, deviation-type indicators, public road indicator, complex transportation
network indicator (TRANS), pointing methods);

o Mathematical statistical methods: (regression analysis, factor analysis, main
component analysis, cluster analysis);

o Optimization methods: (Fuzzy logic);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on models: (regional models, ECO-line model, Socio-line model,
LINE model);

o Methods based on macro models:(input-output approach, socictal accounting
matrix).

b, The evaluation of national economic environment, drawing up tendencies

e National economic and sectoral tendencies;

e  Public administrational and institution-development tendencies.
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Applicable methods:

o  Group methods: (logical frame, regional map of losses, SWOT analysis);

o Mathematical statistical methods: (regression analysis, factor analysis, main
component analysis, cluster analysis);

o Methods based on macro models: (ECO-line model, Socio-line model, LINE
model, input-output approach, societal accounting matrix);

o Presentation on maps and spatial informatics methods.

¢, The evaluation of the instruments and the institutional system of regional
development

e The evaluation of regional development sources;

e The evaluation of the institutional system of regional development;

e  The evaluation of efficiency of regional development.

Applicable methods:

o Group methods: (interviewing, SWOT analysis, logical frame, regional map of
losses);

o Mathematical statistical methods: (regression analysis, main component analysis,
cluster analysis);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on macro models: (LINE model, societal accounting matrix).

d, The evaluation of development concepts of the area (e.g. the areal directions and
results of National Spatial Development Concept)
Applicable methods:

o Group methods: (interviewing, regional map of losses);

o Methods based on indicators: (indicators based on the comparison of extreme
values, deviation-type indicators, public road indicator, complex transportation
network indicator (TRANS), Hoover index, pointing methods);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on macro models:(LINE model).

Step 3: The evaluation of the endowments of the area

e Societal environment, human resources (societal organizations, cultural features,
values, regional identity — demographical structure and forecast, employment
conditions, human capacity, institutional network);

e Economic base (major economic sectors and their development directions, the
internal and external connections of the economy, the condition of infrastructure,
the evaluation of locational factors, the innovation potential of the area, the
economic competitiveness);

e Environment (natural endowments, environment, the quality of nature, the
influential factors on its formation);

e Infrastructure, the institutional conditions of the area (the population’s health,
social, educational, cultural, leisure, sport, commercial, service and public
administrational institutions, housing);

e The network of settlements, the evaluation of cohesion relationships.

Applicable methods:
o  Group methods: (regional map of losses);
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o Methods based on indicators: (indicators based on the comparison of extreme
values, deviation-type indicators, public road indicator, complex transportation
network indicator (TRANS), Hoover index, pointing methods);

o Mathematical statistical methods: (regression analysis, main component analysis,
cluster analysis);

o Optimization methods: (Fuzzy logic, Linear programming);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on macro models: (societal accounting matrix).

Step 4: The dynamic evaluation of the area’s conditions and needs

e  SWOT analysis of external environmental conditions;

e SWOT analysis of the area’s conditions;

e  The reconciliation of the requirements and possibilities of the players of regional
development.

Applicable methods:

o  Group methods: (SWOT analysis, logical frame);

o Mathematical statistical methods: (regression analysis, factor analysis, main
component analysis, cluster analysis);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on macro models: (LINE model, societal accounting matrix).

Step 5: Setting the strategical aims

e The main aims and directions of the actual regional development concept;

e  The hierarchy of aims, pyramid of aims, connection between the sub-aims, the
planned schedule of their implementation.

Applicable methods:

o Group methods: (brain storming, collective notebook (CNB) procedure, Rohr
Bach’s 635 method, METAPLAN method, logical frame, regional map of losses,
SWOT analysis);

o Optimization methods: (Fuzzy logic, Linear programming).

Step 6: The elaboration of a possible model and scenario of the development
Applicable methods:

o Group methods: (brain storming, collective notebook (CNB) procedure, Rohr
Bach’s 635 method, METAPLAN method, logical frame, SWOT analysis);

o Methods based on macro models: (LINE model, societal accounting matrix).

Step 7: Impact study

e Proposal for the measuring of the development impacts, possible environmental,

economic changes and societal reactions.
Applicable methods:

o  Group methods: (SWOT analysis, regional map of losses);

o Mathematical statistical methods: (cluster analysis);

o Presentation on maps and spatial informatics methods;

o Methods based on macro models: (ECO-line model, Socio-line model, LINE
model, input-output approach, societal accounting matrix).

Step 8: Suggestions for a system of instruments and institutions suit the objectives

e Financial resources;

e Non-financial instruments;

e  The organizational frame and human resources of strategic implementation.
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Applicable methods:
o Group methods: (collective notebook (CNB) procedure, Rohr Bach’s 635 method,
METAPLAN method, logical frame);
o Optimization methods: (Fuzzy logic, Linear programming).
Step 9: Implementation
e The realization of the strategy, the dividing of programs, projecting.
Applicable methods:
o  Group methods: (METAPLAN method, logical frame).
Step 10: Monitoring
e The elaboration of the plan to monitor the development process in favour of the
realization of objectives;
e  Making the necessary corrections because of occurred effects not expected.
Applicable methods:
o  Group methods: (interviewing, logical frame);
o Methods based on indicators: (public road indicator, complex transportation
network indicator (TRANS), Hoover index);
o Methods based on macro models: (ECO-line model, Socio-line model, LINE
model, input-output approach, societal accounting matrix) (T6th, 2005).
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Fig. 1. The countries of the Nile River Basin
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About the Nile Basin in nutshell

River Nile is one of the longest rivers of the world, its length is 6,667 km, its
catchment area is 3.37 million km2 (somewhat bigger than the total territory of India).
Nowadays Nile has a decisive or at least a very significant role in feeding and supplying 11
countries and their 300 million inhabitants with water. These countries are as follows:
Egypt, Sudan (North and South — the latter became independent in July 2011), Ethiopia, the
Democratic Republic of Congo, Kenya, Tanzania, Uganda, Rwanda, Burundi and Eritrea.
The latter is not riparian country, but the catchment area of the Nile extends to Eritrea as
well (Neszmélyi, 2014). The conflict and argument along the issue of distribution and
utilization of the water discharge of Nile River has been increasing among ten African
riparian countries which are all affected by the climate change hazards, however each of
them in different extent and way.

On the basis of forecasts, the population of the river basin of Nile will be doubled
between 1995 and 2025. The prevision of the annual flooding periods of the river is
cumbersome, the quantity of the surplus-water discharge varies from year to year, and it is
also difficult to estimate in advance. From among the eleven countries from the aspect of
the Nile the following countries have special importance: Egypt, North and South Sudan,
Ethiopia and Uganda (these ones are most concerned by this issue) while in the water
supply of the other Sub-Saharan countries the Nile plays a lesser decisive role (DEFRA,
2008).

Table 3. The 7 key challenges formulated in the EU SDS and the associated general objectives

Challenge

Overall objective

Climate Change and clean energy

Sustainable Transport

Sustainable consumption and
production

Conservation and management of
natural resources

Public Health

Social inclusion, demography and
migration

Global poverty and sustainable
development challenges

To limit climate change and its costs and negative effects to society and
the environment

To ensure that our transport systems meet society’s economic, social
and environmental needs whilst minimising their undesirable impacts
on the economy, society and the environment

To promote sustainable consumption and production patterns

To improve management and avoid overexploitation of natural
resources, recognising the value of ecosystem services

To promote good public health on equal conditions and improve
protection against health threats

To create a socially inclusive society by taking into account solidarity
between and within generations and to secure and increase the quality
of life of citizens as a precondition for lasting individual well-being

To actively promote sustainable development worldwide and ensure
that the European Union’s internal and external policies are consistent
with global sustainable development and its international commitments

Source: Council of the European Union (2006) based on (Watts el al, 2015).

Nowadays for 95% of the population of Egypt (around 95 million people) the water of
Nile has vital importance. Inhabitants of Sudan and South Sudan are also strongly
dependent on the water discharge of Nile. 86% of the water discharge reaching Aswan, the
city in South Egypt derives from Ethiopia (Blue Nile) while 14% (White Nile) comes from
Uganda and from other Sub-Saharan countries.
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In regional science, the recognition of knowledge as the key factor in regional
development started only at the beginning of the nineties. However, human resources
appeared already in the seventies as one of the endogenous factors defined by the
endogenous development theory. Later, Romer (1990), who is one of the most important
representatives of the “new (endogenous) growth theory”, highlighted in his growth theory
the importance of creation of knowledge. The argument of Romer was that knowledge is a
determining form of capital and economic growth depends primarily on the level of the
accumulation of knowledge. One of the most important attributes of knowledge-based
economies is that creation and employment of knowledge constitute the essence of the
value creation process (Hunt, Watkiss, 2010).

The clarification (Watts et. al, 2015): ,Keeping in view the ever-worsening
environmental trends, the EU’s social and economic challenges, the pressure of
competitiveness weighing on it and new international responsibilities, the EU SDS
identifies 7 key challenges and corresponding targets, operational objectives and actions”
(Table 3).

Discussion and Findings

According to the situations and hazards, and the efforts to plan and achieve the
regional development in such regions which are threatened by climate change hazards or
other environmental issues, here’s some suggestions for improving the regional
development process to stay beside achieving the sustainable development goals objecting
better and quality of life, as follows:

Step 1: To map the requirements of the players in regional development
e the requirements of ecological context, and CO2 emissions for the different uses
and activity.
Applicable methods:
o Group methods: (specialise ecological maps and studies).
Step 2: The evolution of environment
a, The evaluation of global environment, the drawing up of tendencies

e Determine the ecological and environmental hazards as a main side of the spatial

regional development.
Applicable methods:

o Group methods:(regional map of losses, SWOT analysis.)

b, The evaluation of national economic environment, drawing up tendencies

e Environmental economic losses, for the different uses and activities.
Applicable methods:

o The relation between the ecological footprint and the Human Development Index,
as an indication and illustration the balance between the ecological loos and their
impact on the development.

¢, The evaluation of the instruments and the institutional system of regional
development

o The evaluation of regional development resources and vulnerability.

Applicable methods:
O  Risk Assessment, and Territorial Impact Assessment (TIA) models.
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d, The evaluation of development concepts of the area (e.g. the areal directions and
results of National Spatial Development Concept)
Step 3: The evaluation of the endowments of the area
Step 4: The dynamic evaluation of the area’s conditions and needs
Step 5: Setting the strategical aims
Step 6: The elaboration of a possible model and scenario of the development
Step 7: Impact study
e Proposal for the measuring of the development impacts, possible environmental,
economic changes and societal reactions.
Applicable methods:
o Methods based on macro models:(ECO-line model).
Step 8: Suggestions for a system of instruments and institutions suit the objectives
Step 9: Implementation
Step 10: Monitoring

Conclusion and Recommendations

The research suggests several recommendations, mainly modifying the development
process to fit all the environmental needs and to tackle the hazards by applying adaptation
policies regarding to most of the previous studies, which has no doubt in the results of
climate models that have been used to predict future changes in water resources in the event
of expected climate change. Therefore, the study recommended the development of
adaptation strategies and proposed institutional arrangements for water (The Nile), under a
joint coordination and the selection of suitable alternatives for all, which are useful in all
aspects (especially in case of climate change) (which is called "regret no"), previous studies
indicated Egypt can adapt to a 10% to 15% in inflows while a decrease of 20% or more will
have a significant social and economic impact. In the event of a decrease in flow it is
recommended to find an appropriate balance between the high flood risks and the severe
drought risks when developing rules for the operation of the High Dam and Integrated
Management of Lake Nasser.

The region passes through several stages of development, the advanced and developed
region is the sphere which supports sustainability, ecological and environment sectors these
achieve by:

e Modifying the development process to fit all the environmental needs.

e Enhancing the regional development policies strongly related to the climate change
and the environment aspects

e Identifying climate change scenarios (such as studying modern science - Continuing
educational missions for technologically advanced countries).

References

Bulkeley, H. (2006). A Changing Climate for Spatial Planning. Planning Theory and Practice, 7(2), 203-214.
Clean Air Partnership. (2007). Cities Preparing for Climate Change: A Study of Six Urban Regions. Toronto:
Clean Air Partnership.



The Necessary Modification of the Regional Development Methods Regarding... 79

Condon, P. M., Cavens, D., Miller, N. (2009). Urban Planning Tools for Climate Change. Cambridge: Lincoln
Institute of Land Policy.

DEFRA. (2008). Improving Surface Water Drainage. London: Department for Environment, Food and Rural
Affairs.

Frankelius, P. (2009). Questioning two myths in innovation literature. Journal of High Technology Management
Research, 20, 40-51.

Gyorgy, J., Tamas, T. (2012). Concepts of The Territorial Capital.

Hunt, A., Watkiss, P. (2010). Climate change impacts and adaptation in cities: a review of the literature. Climatic
Change, 104(1), 13-49.

IPCC. (2007). Summary for Policymakers. Climate Change 2007: Impacts, Adaptation and Vulnerability —
Contribution of Working Group II to the Fourth Assessment Report of the Intergovernmental Panel on
Climate Change. Parry: Cambridge University Press.

Mueller, J., Rynne, S. (2009). Integrating Energy and Climate into Planning. Chicago: American Planning
Association PAS Memo.

Gust-Bardon, N.I. (2012). Regional Development in the Context of an Innovation Process. Karlsruhe, Germany:
FraunhoferInstitute for systems and Innovation Research ISI.

Neszmélyi, G.I. (2014). The Timely Issues of Sharing and Utilizing the Water Discharge of River Nile. (Selye,
Ed.) e-studies.

Toth, T. (2005). The major methods of territorial planning and programming and the opportunities of
development. Godollo.

Toth, T., Topa, Z. (2014). Winner or Loser of The Nile River Basin? The Economic Role of Sudan in The Nile
Region. e-studies.

UNFCCC. (2009). Least Developed Countries under the UNFCCC. Bonn, Germany: UNFCCC (United Nations
Framework Convention on Climate Change).

UNISDR. (2012). Disasters in numbers. UNISDR; USAID; CRED.

Watts, G., Bloomfield, J.P., Crossman, J., Daccache, A., Durance, 1., Elliott, J.A., Garner, G., Hannaford, J.,
Hannah, D.M., Hess, T., Jackson, Ch.R., Kay, A.L., Kernan, M., Knox, J., Mackay, J., Monteith, D.T.,
Ormerod, S.J., Rance, J., Stuart, M.E., Wade, A.J., Wade, S.D., Weatherhead, K., Whitehead, P.G., Wilby,
R.L. (2015). Climate change and water in the UK — past changes and future prospects. Progress in Physical
Geography, 39, 6-28. doi:10.1177/0309133314542957.

For citation:

Aboelnaga S. (2018). The Necessary Modification of the Regional Development Methods Regarding
to Climate Change Along the Nile River. Problems of World Agriculture, 18(4), 69-79;
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.98



Scientific Journal Warsaw University of Life Sciences — SGGW
Problems of World Agriculture volume 18 (XXXIII), number 4, 2018: 80-91
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.99

Adam Andrzejuk’
Warsaw University of Life Sciences — SGGW, Poland

Classification of Agricultural Emissions Among OECD
Countries with Unsupervised Techniques

Abstract. Agricultural emissions represent greenhouse gas emissions from crop and livestock
production. There are various estimates on agricultural emissions, however on average about 14 to 25
percent of total global emissions comes from agriculture. The main goal of this paper was to present
distribution of agricultural emissions among OECD countries with the help of clustering analysis.
Clustering analysis is one of the tools used in the field of exploratory data mining. Two methods were
used in the analysis: K-means and HDBSCAN algorithms. Both techniques are part of unsupervised
learning tasks, which group data into multiple clusters. Finally, an appraisal of obtained classifications
was performed.
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Introduction

Greenhouse gases such as water vapor, carbon dioxide, methane, nitrous oxide and
ozone, trap heat that would otherwise escape into space and radiate it back towards the
earth’s surface. This phenomenon is known as the ‘greenhouse effect’. The concentration of
greenhouse gases in the earth’s atmosphere has grown mainly as a result of human activity.
The growth of greenhouse gas emissions may be linked to rising temperatures, rising sea
levels and more frequent weather anomalies, otherwise referred to as ‘global warming’
(EuroStat, 2018).

The estimates of agriculture's contribution to greenhouse gas emissions vary
depending on a source of data. According to the OECD Trade and Agriculture Directorate,
agriculture contributes to climate change and at the same time is affected by it. At least
14% of global greenhouse gas emissions come directly from the farm sector. (Legg et al.,
2010). The United States Environmental Protection Agency (EPA), estimates that
agriculture contributes to 24% of global greenhouse gas emissions worldwide, and 9% in
the United States alone (EPA, 2018).

How does agriculture contribute to such emissions? One way is through direct farming
activity. Ploughing fields releases carbon dioxide in the soil. Rice cultivation and livestock
breeding both emit large quantities of methane. Another way is that farming uses fossil
fuels and fertilizers. Agriculture also involves land-use changes, including deforestation
and desertification of fragile grasslands. These changes alter the earth’s ability to absorb or
reflect heat and light (Legg et al., 2010).
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Data from OECD Stats reveal that in OECD countries, agriculture has significant
impact on the environment, as it uses on average over 40% of available water and land. The
impact occurs on and off farm. Most OECD countries are tracking the environmental
performance of agriculture, which is informing policy makers and society on the state and
trends in agri-environmental conditions, and can provide a valuable aid to policy analysis
(OECD Stat, 2018).

The main goal of this paper is to classify OECD countries according to agricultural
production and emissions. There have been many studies on agricultural emissions in
specific countries, or between developed and developing economies (Tubiello et al., 2017;
Wilkes et al, 2017; FAO, 2015). This article tries to elaborate on agricultural emissions in
relation to agricultural production within the OECD members. In addition, two
unsupervised classification methods will be tested to compare outcomes of clustering.

Material and methods

The data for the analysis was acquired from FAO Stat service for all 36 OECD
member states. However, in the course of data preprocessing, United States was eliminated
as the single biggest outlier. Due to lack of data, Latvia and Lithuania were not included in
the research. In the end, the total of 33 OECD member states were taken into account. The
dataset included two features per country: Agriculture Gross Production Value and
Agriculture Total Emissions (in CO2eq). According to FAO methodology, the value of
gross production has been compiled by multiplying gross production in physical terms by
output prices at farm gate. Thus, value of production measures production in monetary
terms at the farm gate level. Since intermediate uses within the agricultural sector (seed and
feed) have not been subtracted from production data, this value of production aggregate
refers to the notion of "gross production" (FAO, 2018a).

Agriculture Total Emissions contains total Greenhouse Gas (GHG) emissions, and
aggregated GHG emissions for each greenhouse gas (CH4, N20), expressed in CO2
equivalents. Total agricultural emissions include the following sub-domains: Enteric
fermentation (CH4), Manure management (CH4, N20), Rice cultivation (CH4), Synthetic
fertilizers (N20), Manure applied to soils (N20) Manure applied to pastures (N20), Crop
residues (N20), Cultivation of organic soils (N20O), Burning-crop residues (CH4, N20),
Burning-savanna (CH4, N20) (FAO, 2018b).

To ensure equal availability of data among different countries, 2016 was chosen as the
year under investigation. The study was design to compare clustering results.

Clustering is a task of organizing a dataset of objects into groups (or clusters) of
objects with similar traits. Sometimes clustering is also called - data segmentation. It is an
example of unsupervised learning, and does not require each data object to be manually
labeled. As aresult, clustering is useful for exploratory data analysis, exploring datasets
that are not yet well-understood. There are many methods that can be used to cluster a
dataset, each with their own advantages and disadvantages. One popular method is K-
means (Qiao et al., 2018).

K-means clustering is an unsupervised machine learning algorithm. On the other hand,
an example of a supervised learning algorithm can be seen when looking at Neural
Networks where the learning process involves both the inputs (x) and the outputs (y).
During the learning process the error between the predicted outcome (predY) and actual
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outcome (y) is used to train the system. In an unsupervised method such as K-means
clustering the outcome (y) variable is not used in the training process (Stamford, 2015).

Another method is HDBSCAN, which stands for Hierarchical Density-Based Spatial
Clustering of Applications with Noise. It’s a clustering algorithm that overcomes many of
the limitations of K-means. For example, it does not require a difficult-to-determine
parameter to be set before it can be used (Qiao et al., 2018). HDBScan, like other clustering
algorithms it is used to group similar data together.

All calculations were performed using a general purpose programing language Python
with addition of supplementary scientific libraries such as Numpy, Scipy, Scikit and Pandas.

Results and discussion

Comparison of emissions

Before attempting to classify countries according to agricultural production and
emissions. It’s advisable to compare agricultural emissions with total emissions of OECD
countries. Table 1, provides data for total greenhouse gas emissions in selected OECD
countries, in years between 2010 and 2016.

It’s worth mentioning that the majority of OECD countries have seen reduction in total
greenhouse gas emissions from 2010 to 2016 which is in line with the Kyoto Protocol
which entered into force on 16 February 2005. For all OECD members the reduction was
4,3%, whereas for the OECD European members, the reduction amounted to 7,5%. The
United States also achieved reduction of GHG emissions of almost 6%.

Table 1. Total greenhouse gas emissions in selected countries in 2016 (tones of CO2 equivalent, Millions)

Country 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
United States 6923 6771 6529 6709 6763 6638 6511
Japan 1300 1351 1393 1407 1360 1321 1305
Germany 943 920 925 942 903 907 909
Canada 694 700 707 716 716 714 704
Australia 539 540 544 533 527 538 549
Turkey 403 431 446 439 452 470 496
UK 616 568 584 570 529 511 486
France 517 490 490 490 461 465 465
Italy 504 491 472 441 425 433 428
Poland 406 405 398 395 382 385 396
OECD - Europe 5080 4935 4898 4814 4650 4693 4699
OECD - Total 16 020 15 828 15 602 15734 15 566 15 467 15330

Source: Author’s own study based on OECDStat data: https://stats.oecd.org/Index.aspx?DataSetCode=AIR_GHG.

Table 2, provides data for agricultural greenhouse gas emissions in selected OECD
countries between 2010 and 2016. Results of data analysis for agricultural emissions in that
period is not as clear cut as the total emissions. In this case, the emissions for most
countries have increased. It’s worth mentioning that larger decrease of agricultural
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greenhouse gas emissions can be observed on a longer time scale between 1990’s and the
current period. This according to EuroStat can be attributed to an overall reduction in
livestock numbers, more efficient farming practices, the reduced application of nitrogen-
based fertilizers, as well as better forms of manure management (EuroStat, 2018).

In 2016 the highest increase compared to the year 2010 was reported in Turkey (32%),
Hungary (22%) and Czech Republic (15%). During the analyzed period, decrease of
agricultural emissions occurred in 6 countries. The highest reduction was achieved in
Greece (11%), Japan (6,5%) and Belgium (3,2%). It’s noticeable that the highest reduction
of GHG emissions in Greece happened during the period of its worst financial crisis.

Table 2. Agricultural greenhouse gas emissions in selected countries in 2016 (tones of CO2 equivalent, Millions)

Country 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
United States 550 536 520 543 540 567 563
France 77 77 77 76 78 78 77
Australia 66 71 72 73 73 70 69
Germany 63 64 64 65 66 67 65
Canada 56 55 57 59 58 59 60
Turkey 43 45 51 54 54 54 56
United Kingdom 42 42 41 41 43 42 42
New Zealand 38 38 39 39 40 39 39
Spain 34 33 32 32 34 35 34
Japan 36 35 35 35 34 34 34
OECD - Europe 448 450 454 459 466 467 470
OECD - Total 1004 997 988 1017 1019 1043 1039

Source: Author’s own study based on OECDStat data: https://stats.oecd.org/Index.aspx?DataSetCode=AIR_GHG.

Comparing the data on total emissions and agricultural emission for each OECD
country in 2016, it is noticeable that the country with the highest percentage of agricultural
emissions is New Zealand (49,2%), followed by Ireland (31,3%) and Denmark (20,5%).
The outcome is a result of lower share of heavy industry in the economies, which are
geared towards services rather than production by means of polluting technologies. Hence,
it cannot be inferred that those countries rely on agriculture as a main driver of GDP. On
the other hand, the country with the lowest ratio of agricultural emissions to total emissions
is Japan (2,6%). The highly developed economy, with extensive supply chains which
include every step from processing of raw materials to final assembly of products, dwarfs
the output from agriculture. In this respect, Japan is followed by three former communist
countries: Slovak Republic, Czech Republic and Estonia, with ratios of 6,5% for Slovakia
and 6,6% for the last two countries.

On a nominal scale, the country with the highest agricultural emissions is the United
States. According to OECD data its gas emissions was 562,590 thousand tones, of CO2
equivalent. In 2016 alone, agricultural emissions from the world’s biggest economy were
more than 7 times bigger than those of France, which is the second largest agricultural
emissions producer in the world, with a value of 76,957 thousand tones, of CO2 equivalent.
Next in hierarchy was Australia, Germany, Canada and Turkey. In nominal terms, the
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lowest agricultural emissions in 2016 was in Iceland and amounted to 602 thousand tones,
of CO2 equivalent.

The data from 2016 shows, that in a group of OECD countries the ratio of agricultural
greenhouse gas emissions to total gas emissions is 8%, whereas in OECD European
countries the ratio stands at 10%. The ratio for the United States is even lower than in
Europe and stands at 8,6% which is in line with EPA estimates (EPA, 2018).

Clustering of countries in relation to emissions

According to Vivek, clustering is an unsupervised machine learning technique, where
there are no defined dependent and independent variables. The patterns in the data are used
to identify or group similar observations. The objective of any clustering algorithm is to
ensure that the distance between data points in a cluster is very low compared to the
distance between two clusters. In other words, members of a group are very similar, and
members of different groups are as much as possible dissimilar. (Vivek, 2018) In other
words, it is a task of organizing datasets of objects into groups of similar objects.

One of such clustering techniques is a popular K-means algorithm. The algorithm was
used among many others by Kisielinska (2009) for cluster analysis in the agricultural
economics, as well as Pietrzykowski (2006) and Kobus (2006) in portfolio analysis.

The main advantage of K-means is that it is fast and easy to understand. However K-
means is not really a clustering algorithm in the strict sense of the word. It is a partitioning
algorithm. Tholoz writes, that K-means doesn't “find clusters”, it partitions the dataset into
as many (assumed to be globular) chunks as asked for, by attempting to minimize intra-
partition distances. That leads to the second problem: one needs to specify exactly how
many clusters are expected. If a lot is known about the data then that is something that
might be expected. If, on the other hand, one is simply exploring a new dataset then the
number of clusters is a hard parameter to have any good intuition for. The usually proposed
solution is to run K-Means for many different number of clusters values and score each
clustering with certain measure such as Silhouette index. Finally K-means is also dependent
upon initialization. Given multiple different random starts, multiple different clusterings
can be obtained (Tholoz, 2018).

The mathematics behind K-means method is quite simple. It all comes down to
minimizing the sum of square of distances between the cluster centroid and its associated
data points.

k n
Minimize Z (xij — ¢)?
1

j=11i=

where: k is number of clusters, n is number of data points, ¢ is centroid of cluster j and
(xij — ¢;) is a distance between data point and centroid.

However, a question may arise as to how to pick the right number of clusters. Given
that K-Means has no in-built preference for the right number of clusters, following are
some of the common ways that k can be selected:

Domain Knowledge — This is one of most common method in practice. Segmentation
very often doesn’t exist in vacuum and is aimed towards solving a problem. Therefore if
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there is a requirement or a researcher prefers certain number or range of clusters, then that
can be used to select k.

Elbow-Method using Within-Cluster-Sum-of-Squares (WCSS). Elbow method is a
method which looks at the percentage of variance explained as a function of the number of
clusters. This method exists upon the idea that one should choose a number of clusters so
that adding another cluster doesn't provide any better modelling of the data. The percentage
of variance explained by the clusters is plotted against the number of clusters. The first
clusters will add much information but at some point the marginal gain will drop
dramatically. This gives an angle in the graph (Bholowalia et al., 2014).

Cluster using silhouette coefficient. Struyf interprets the value of silhouette coefcient
according to the method originally provided by Kaufman and Rousseeuw (Table 3),
however noticing that experience has led to the subjective interpretation of the silhouette
coefficient (Struyf et al., 1996).

Table 3. Interpretation of the silhouette coefficient for partitioning methods

Silhouette coefficient Proposed interpretation
0.71 - 1.00 A strong structure has been found
0.51-0.70 A reasonable structure has been found
0.26 - 0.50 The structure is weak and could be artificial, try additional methods
<25 No substantial structure has been found

Source: Struyf et. al., Clustering in an Object-Oriented Environment.

As mentioned earlier, another one of such clustering techniques is a powerful
algorithm called HDBSCAN, which stands for Hierarchical Density-Based Spatial
Clustering of Applications with Noise. HDBSCAN method was used by Rahman (2017) to
augment location based services on the Internet (Rahman et al., 2016). It was also used in
many biological applications, for instance in clustering of temporal patterns in high-
dimensional neuronal ensembles (Grossberger, 2018).

According to Tholoz, HDBSCAN is an algorithm developed by some of the same
people who wrote the original DBSCAN paper. And is an improvement over the DBSCAN.
Their goal was to allow varying density clusters. The algorithm starts off much the same as
DBSCAN which means that it assumes clusters for dense regions. It doesn't require that
every point be assigned to a cluster, like was the case with K-means algorithm. Hence it
doesn't partition the data. Instead, it extracts the “dense” clusters and leaves sparse
background classified as noise. As a first step DBSCAN transforms the space according to
the density of the data: points in dense regions are left alone, while points in sparse regions
are moved further away. Applying single linkage clustering to the transformed space results
in a dendrogram, which is cut according to a distance parameter (called epsilon or eps in
many implementations) to get clusters. Epsilon can be thought of as the radius those
neighbors have to be in for the core to form. The different approach that the HDBSCAN
method takes is that instead of taking an epsilon value as a cut level for the dendrogram,
HDBSCAN has a parameter called minimum cluster size, which determines how big a
cluster needs to be in order to form. HDBScan approaches this by throwing out the tiny off
shoots, and instead keeping the biggest clusters as defined by the minimum cluster size
parameter. This results in a more condensed dendogram with fewer lose points. That tree
can then be used to select the most stable or persistent clusters. This process allows the tree
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to be cut at varying height, picking varying density clusters based on cluster stability. The
immediate advantage of this is that there are varying density clusters (Tholoz, 2018).
HDBSCAN is built for the real-world scenario of having data with varying density, it’s
relatively fast, and it lets the researcher define what clusters are important based on their
size (Bailey, 2017).

Exploring data of agricultural emissions and production

As a data mining function, cluster analysis can be used as a standalone tool to gain
insight into the distribution of data, to observe the characteristics of each cluster, and to
focus on a particular set of clusters for further analysis. Clustering is a challenging research
field. Many clustering algorithms require users to provide domain knowledge in the form of
input parameters such as the desired number of clusters. Parameters are often hard to
determine (Han et al., 2012). Such is the case w K-means algorithm.

In order to determine the number of cluster two methods were used: Elbow-Method
using Within-Cluster-Sum-of-Squares and Silhouette Coefficient. The plot of within-cluster
sum of squares against number of clusters is shown below.
Optimal number of clusters

!
|
|

let0

Groups

Fig. 1. Within-cluster sum of squares against number of clusters

Source: Author’s own study based on the data from FAOStat.org. http://www.fao.org/faostat/en/#data/GT, (Access
date: 19.09.2018).

Based on the domain knowledge and the elbow graph, it is initially suggested that three
clusters should be used for the K-means algorithm. However, there appears to be the next
bend around 5 groups, which leaves the case inconclusive. In order to obtain further proof on
the number of clusters, a silhouette coefficient was calculated for several values of k.

The outcome of silhouette coefficient calculations shows that segmentation consisting
of 3 groups has a much better silhouette coefficient (0,610) than 5 groups (0,570). And by
using 3 groups it can be argued that a reasonable structure of groups has been found.
Combining the knowledge from the elbow method and the silhouette calculations suggest,
that three clusters should be used for further analysis.



Classification of Agricultural Emissions Among OECD Countries with Unsupervised...

Table 4. The silhouette coefficient for k-means method

Number of clusters Silhouette Coefficient

2 0,626
0,610
0,523
0,570
0,491
0,549
0,438
0,452
10 0,394

MR- IS B e LY T SN OS)

Source: Author’s own study.
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It can be seen from the graph (Fig. 2), that the clustering has yielded three groups of
countries based on agricultural production and emissions. It is shown with triangles, circles
and crosses. Additionally centroids were included as bigger dark diamonds. It is important
to remember that K-means method is a partitioning algorithm that partitions the dataset into
clusters and attaches all data points to a certain group. Therefore every country has its own
group (Table 5). The first group consists of two countries with very high agricultural
emissions and average agricultural production (triangles). The second group consists of

eight countries with slightly lower than average agricultural emissions and slightly

higher

than average agricultural production (crosses). The largest group, consisting of 23 states
and represented with circles, includes countries with lower than average agricultural

emissions and lower than average agricultural production.

A

Graup one

120000

100000

80000

Emissions
8
2

40000

20000

20300 40000
Praduction

Fig. 2. Outcome of K-means clustering
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Source: Author’s own study based on the data from FAOStat.org. http://www.fao.org/faostat/en/#data/GT, (Access

date: 19.09.2018).
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Table 5. Classification of OECD member states among different clusters with K-means method

Cluster 1 Cluster 2 Cluster 3 Cluster 3 cont. Cluster 3 cont.
Australia Canada Austria Hungary Poland
Mexico France Belgium Iceland Portugal
Germany Chile Ireland Rep. of Korea
Ttaly Czechia Israel Slovakia
Japan Denmark Luxembourg Slovenia
Spain Estonia Netherlands Sweden
Turkey Finland New Zealand Switzerland
UK Greece Norway

Source: Author’s own study.

To find clusters of arbitrary shape, one can model clusters as dense regions in the data
space, separated by sparse regions. This is the main strategy behind density-based
clustering methods, which can discover clusters of nonspherical or non-globular shape.
(Han et al., 2012). One of the advantages of density-based method is that they do not
require prior knowledge of number of clusters. A method, which represents one of the
many density-based clustering methods and doesn’t require input in the form of parameters
is HDBSCAN. Another advantage is that it doesn’t require that every data point be
assigned to a cluster. HDBSCAN accepts the dense clusters and treats the sparse
background as outliers.
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Fig. 3. Outcome of HDBSCAN clustering

Source: Author’s own study based on the data from FAOStat.org. http://www.fao.org/faostat/en/#data/GT, (Access
date: 19.09.2018).

The plot shows that the outcome of HDBSCAN algorithm produced two groups of
countries based on agricultural emissions and production. Since the method does not
require that all data points need to be included in a group, many countries were treated as
outliers. It must be mentioned, however that HDBSCAN method also requires some user
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input. Despite the fact of not needing prior input in the form of number of clusters, the
method still requires user input in the form of minimum cluster size. For this research, since
the number of explored countries is relatively low, the minimum cluster size parameter was
set to three. Increasing the number of minimum cluster size parameter did not produce
higher number of clusters. On the contrary, increasing the parameter beyond 5 did not
produce any clusters.

Table 6. Classification of OECD member states among different clusters with HDBSCAN method

Cluster 1 Cluster 2 Outliers Outliers cont.
Estonia Austria Australia Japan
Iceland Belgium Canada Mexico

Luxembourg Czechia Chile Netherlands
Slovakia Finland Denmark New Zealand
Slovenia Hungary France Poland

Norway Germany Rep. of Korea

Portugal Greece Spain

Sweden Ireland Switzerland
Israel Turkey
Italy UK

Source: Author’s own study.

In yet another approach, where the minimum cluster size was set to two, the number of
clusters has increased to three. However, the third cluster contained only two data points,
separated from each other by a wide margin. In such circumstances, it was determined that
the current minimum cluster size was the right choice.

K-Means HDBSCAM
Cluster1 Cluster2 Cluster3 Cluster3cont. Cluster3 cont. Cluster1  Cluster2 Outliers Outliers cont.
Australia Capada = Austria Hungary Poland Estonia Austria  Australia Japan
Mexico France Belgium Iceland Portugal Iceland Belgium Canada Mexico
Germany Chile Ireland Rep. of Korea Luxembourg Czechia Chile  Netherlands
Italy  Czechia Israel Slovakia Slovakia Finland Denmark New Zealand
Japan Denmark Luxembourg Slovenia Slovenia Hungary France Poland
Republic of
Spain  Estonia  Netherlands Sweden MNorway Germany ’:(
orea
Turkey Finland New Zealand Switzerland Portugal Greece Spain
UK Greece Norway Sweden Ireland Switzerland
Israel Turkey
Italy UK

Fig. 4. Comparison of K-Means and HDBSCAN clustering

Source: Author’s own study.

The HDBSCAN algorithm ensured, that countries are classified according to their
similarity with other group members in terms of agricultural emissions and production
(Table 6). The first group include states with very little agricultural emissions and very low
agricultural production. The second group falls into slightly higher territory of emissions
and production, while still being considered low in general terms, compared to the states
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classified as outlier. It has to pointed out, that the clustering included counties with very
little variance of those two variables among themselves. Countries with higher variance of
either agricultural emissions or production were automatically left out as noise.

In order to put the analysis in perspective, it has to be stated that all countries from the
first and second cluster of K-means partitioning were classified as outliers in the
HDBSCAN method (Fig. 4). This comes as a result of high dispersion among their
agricultural emissions and agricultural production values in relation to each other. On the
other hand 13 out of 23 states from cluster three, in K-means method, which represents
countries with the lowest agricultural emissions and the lowest agricultural production
ended up in cluster 1 and 2 of the HDBSCAN method. That results from their dense
concentration on the left side of the plot.

It can be reasoned that the HDBSCAN method, only investigates the densely
concentrated region of the plot which includes countries from cluster three in K-means
method, and then further discriminates among countries in that segment.

Conclusions

Mayor conclusion which can be drawn from the analysis is that the two models
discussed, don’t match exactly. Results obtained from the K-means clustering are very
different than those obtained by applying the HDBSCAN algorithm. But such is the nature
of unsupervised learning process. As Luxburg puts it, the difficulty with unsupervised
clustering is that there are a huge number of possibilities regarding what will be done with
it. And there is no abstraction akin to a loss function in supervised learning, which distills
the end-user intent (Luxburg et al., 2012).

The K-means algorithm puts all countries into a certain group, whereas HDBSCAN
method narrows down selection to only a few states and then discriminates among them.

It can be inferred from the analysis that cluster three in the K-means method represents
countries with the lowest agricultural emissions and production among all OECD states.
However this cluster can further be split into two segments which includes very small
countries such as Estonia, Iceland, Luxembourg, Slovakia and Slovenia, and larger
countries such as Austria, Belgium, Czech Republic, Finland, Hungary, Norway, Portugal
and Sweden.

Taking into account data, which represent developed economies of OECD countries
without drastic disproportions in agricultural greenhouse gas emissions and agricultural
production, it cannot simply be argued that, just because K-means technique assigns all
countries to a group, the K-means algorithm serves the purpose of classification better than
HDBSCAN.

The two algorithms show complementary picture of the situation. However, an issue
which also has to be accounted for, is a low number of explored samples. The research
included only 33 states, whereas both the K-means and the HDBSCAN methods are well
suited to handle much more data.
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The Requirements of the Contemporary Labour Market for
Professionals

Abstract. The article substantiates that the contemporary labour market with its flexibility, volatility,
high innovation dynamics, as its main features, introduces new requirements for employees. The study
analyses the Ukrainian population’s employment, in the rural areas, forestry and fishing, in particular.
The study determines the problems of the insufficient level of satisfaction of the employers’ need in
employees. The research sums up different scientific approaches to the expectation that employers
have to professional specialists. It establishes that employers' requirements for future employees differ
regarding their professional experience. The article explains the findings of the research assisting
specialists to focus on the core knowledge concerning the practical aspect. The article provides
analysis that refers to the set of personal qualities and abilities acting as factors of managers’
compliance with the demands of the contemporary labour market. The findings of the article single
out the role and significance of logical thinking as a component of forming successful managers.

Keywords: labour market, population, employment, specialist, manager, competence, knowledge.

JEL Classification: J11, J43, J44, J60, M50

Introduction

Many current changes at business entities are associated with the transition to a new
stage in the social development — the knowledge society. Experts are subject to constant
changes and uncertainty. Some of their tasks lose their value and disappear, whereas the
others are transformed and, somewhat, change. At the same time, there are the new tasks that
require a higher level of professional activity transformation. The basis of intellectual capital
of an enterprise is made up of people and their professional competencies, with a special place
belonging to specialists in management activities. The instability of the environment, the
breakdown of well-established industrial relations, changes in patterns of ownership and
restructuring of enterprises require a revision of the developed stereotypes of managerial
thinking and transition to new forms and methods of governance. Businesses need leaders
whose relationships with organizations and employees should be based on the principles of
professionalism, cooperation, mutual respect and clear understanding of mutual obligations.

The contemporary labour market, the main characteristics of which include flexibility,
volatility, high innovation dynamics, introduces new requirements for employees. The
study of the labour market creates the possibility of taking different measures for its
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regulation and development - it will help the Ukrainian commodity producers to continue
attracting qualified specialists at lower costs and getting a higher performance.

Analysis of recent research and publications

Problems of the labour market in general, and employment of the population, in
particular, including the rural territories, together with the ways of their solution, attract the
attention of various scientists and practitioners (Bolshaya,2012; Hryhorenko, 2018;
Kovbasyuk, 2012 and others). Mushynski (2014), Pryimak (2012), Sukhy (2010),
Wyrzykowska, Zalesna (2017), Pabian (2011) and others devote their works to the
problems connected with studying the requirements of the labour market for specialists.
However, the analysis of the scientific papers has proved that many issues needs further
clarification regarding the requirements of the labour market for specialists.

Statement of the problem and methodology

The purpose of the research is to determine the basic requirements of the
contemporary labour market for specialists.

When doing research, the dialectical method of cognition was applied to collect,
analyse, evaluate information and make conclusions, as well as the monographic method
was used to structure the requirements for specialists.

Results

The professional activity of specialists of a modern enterprise requires special analysis
of its structure and functions, the nature of tasks, organization of an appropriate system of
training and self-training, development of professionally important qualities. At the same
time, formation of professional competencies, both when training specialists at higher
education institutions and creating the company’s personnel development, is directly
associated with market competition and the labour market requirements.

In Ukraine, according to the sample population survey (households) on economic
activity, the average monthly number of economically active population aged 15-70 years in
the dynamics decreases and in 2017 it included 17 854,4 thousand people, 17 193,2 of which
(96, 3%) were of working age. The highest level of economic activity was indicative for
persons aged 35-49 years, and the lowest one was for young people aged 15-24 and persons
aged 60-70. According to the State Statistics Service of Ukraine (Agriculture of Ukraine: The
Statistical Year book for 2017, 2018), the number of the employed population aged 15 -70
years in Ukraine in dynamics also decreases, and in 2017 it amounted to 16 156,4 thousand
people (including 15 495,9 thousand persons of working age), or 56,1% of the population of
the corresponding age group and 90,5% of economically active population aged 15-70 years.
The level of employment of the working-age population was 64,5%. The remaining 1 698,0
thousand people, according to the International Labour Organization (ILO) methodology,
were classified as unemployed. A major problem was the employment of young people aged
16-25 and people before retirement age (5-7 years before retirement).
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Out of the total number of the working population in agriculture, forestry and fishing,
only 17,7% are employed (table 1).

Tablel. Employment by type of economic activity'

. 2013 2014 2015 2016 2017 2017 in%
Type of economic until
activity thousand . thousand . thousand 2 thousand 2 thousand % 2013
people people people people people

Agriculture, | 35775 175 30014 170 28706 175 28665 17.6 28607 177 80,0
forestry and fishing

Industry 32748 160 28982 16,1 25739 15,7 2494,8 15,3 2440,6 15,1 74,5

Constructions 888,3 44 7464 4] 642,1 39 6445 4,0 6443 40 72,5

Wholesale and
retail trade; repair
of motor vehicles
and motorcycle

45562 223 39657 219 35107 21,3 3516,2 21,6 35258 218 77,4

Transportation and
storage, postal and | 12212 6,0 11134 62 9980 6,1 9972 6,1 991,6 6,1 81,2
courier activities

Accommodation
and food service 3578 1,8 309,1 1,7 2773 1,7 276,7 1,7 2763 1,7 77,2
activities

Other types of 65278 320 59491 329 55706 33,8 54810 33,7 S5417,1 336 83,0
economic activity
Total 204041 100 180733 100 164432 100 162769 100 161564 100 792

"Data for 2014 exclude the temporarily occupied territory of the Autonomous Republic of Crimea, the city of
Sevastopol, from 2015 — also exclude a part of temporarily occupied territories in the Donetsk and Luhansk
regions.

Source: calculated according to Agriculture of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017 (2018).

It should be emphasized that employed population (according to sample survey's data)
is made up by the persons aged 15-70 who: worked during observed week at least one hour
for hire, for reward in money or natural terms, individually (solely), for some persons or in
the own (family) enterprise; worked free of charge on the enterprise, in business which is in
private property of some household's member or in private farm in order to sell goods
produced by means of this activity; temporary absentees at work, who formally had
workplace, own enterprise (business), but did not work during the surveyed period for any
reason. The distribution of the total employed by type of economic activity is made
according to the Classification of Types of Economic Activity (State Classifier 009:2010)
through a complex estimate based on integration of data from sample survey of households,
the state statistical observations over enterprises and administrative reporting (Agriculture
of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017, 2018).

In the structure of the employed population, regarding professional groups, the biggest
part was formed by the people who were employed in the simplest professions (18,9%), the
professionals (17,9%) and those who worked in the sphere of trade and services (16,8%).
Moreover, the smallest part was formed by the employed population that dealt with
technical services (3,0 %) and qualified employees who worked in the agricultural sphere,
forestry, fish-breeding and fishing (0,9%) (Figure 1).
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legislators, senior civil servants, managers

professionals

* specialists

= technical staff

= workers in the sphere of trade and services

= skilled workers in mral and forestry, fish

farming and fishing

skilled workers with tools

" workers on maintenance. operation and control
over the work of technological equipment,
assembly of equipment

s the simplest profession

Rural employment population, %

Fig. 1. Structure of the employed population of Ukraine by professional groups
Source: calculated according to Agriculture of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017 (2018).

At the same time, the number of hired employees accounts for only 35,1 % and includes
those who are on the payroll and those who are not (contract workers and double jobholders)
(Agriculture of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017, 2018) (table 1 and 2).

According to the State Statistics Service of Ukraine, the country's population is mostly
occupied by small and medium-sized businesses. One can observe the same situation in the
agrarian sector of the country, where the economic entities of various organizational and
legal forms are successfully implemented (table 3). The prevailing organizational and legal
form of farming in the countryside is the farms, the share of which in the overall structure
made 74, 9% in 2017.

Currently, the problem of the insufficient level of satisfaction of the employers’ needs
(regardless of their size, organization and legal form) in employees is topical, which is
largely due to the lack of systematic information on relevant professions and jobs, a low
level of interaction between employers and the educational sector.
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Table 2. Number of employees by type of economic activity'

2013 2014 2015 2016 2017 2017 in

thousand ,, thousand ,, thousand ,, thousand | thousand % until

people ®  people ®  people ®  people ®  people ¢ 2013

Type of economic
activity

Agriculture, forestry | oo, 1 g 5960 96 5694 99 5834 102 5651 100 867

and fishing

including agriculture,

hunting and 5822 80 5309 86 502,7 87 5150 9,0 4978 88 85,5
respective services

Industry 2912,8 40,0 24193 39,1 22414 38,8 21684 38,0 21142 373 72,6

including food,
beverages and
tobacco goods
production

Constructions 362,1 50 2782 45 2392 41 241,7 42 2504 44 69,2

Wholesale and retail
trade; repair of motor
vehicles and
motorcycles

4024 55 3494 56 3195 55 3125 5,5 309,3 55 76,9

11293 155 9934 160 8999 156 9128 16,0 9629 17,0 85,3

Transportation and
storage, postal and 907,9 125 7588 122 772,77 134 7622 13,3 75773 13,3 83,4
courier activities

Accommodation and

food service 1209 18 993 16 855 1,5 887 1,6 897 1,6 69,1
activities

Other types of 1191,5 162 10480 170 9700 167 956,7 167 9346 164 784
economic activity

Total 72856 100 6193,0 100 5778,1 100 5713,9 100 56742 100 779

"Data for 2014 exclude the temporarily occupied territory of the Autonomous Republic of Crimea, the city of
Sevastopol, from 2015 — also exclude a part of temporarily occupied territories in the Donetsk and Luhansk
regions.

Source: calculated according to Agriculture of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017 (2018).

According to the survey conducted by the Union of the Ukrainian Entrepreneurs, two
thirds of the polled representatives of small and medium-sized businesses intend to increase
the number of employees in 2018, and one third of the respondents said that lack of
qualified personnel is one of the main factors hindering business development. On the other
hand, most Ukrainian companies, even claiming a shortage of personnel, practically do
nothing to solve their problems. A significant part of employers do not want/cannot
improve working conditions, motivate people, pay for their education (Hryhorenko, 2018).

At the same time, the changes in the structure of the demand for workers are due to the
accelerated pace of change associated with the spread of advanced technologies throughout
all the sectors of the economy. The modern labour market is dynamic, variable, flexible,
global and depends crucially on the employer. These common features affect the
requirements of the employee. They indicate that the profession is not an independent
variable, which we get once and forever, being often without tuition fee. A professional
career is not stable, it "interrupts" and, from year to year, more and more things depend on
the ability of employees to adapt to the labour market and their readiness to perform
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functions under new conditions or in new fields of activity. The labour market forces
employees to think about careers creatively and independently. Their awareness of own
competence and competitiveness is of great importance. Passive expectations of specialists
for favourable conditions at the labour market, or their expectation that others will take care
of them, belong to the way of thinking that is unacceptable for those who desire to get a
promising and a well-paid job (Mushynski, 2014).

Table 3. Dynamics of the number of operating economic entities for organizational and legal forms of
management in agriculture of Ukraine, units'

Organisational and Years

the legal forms of 2017 in% to 2017 in %
business 2013 2014 2015 2016 2017 the total until 2013

management

Business 8295 7750 7721 8700 6967 15,3 84,0

partnership

Private enterprises 4153 3772 3627 3752 3215 7,1 77,4

Cooperatives 810 674 596 738 448 1,0 553

Private farms 40856 39428 32303 33682 34137 74,9 83,6

State enterprises 278 228 241 222 199 0,4 71,6

Enterprises of

other types of 1466 691 891 603 592 1,3 40,4

business

Total 55858 52543 45379 47697 45558 100,0 81,6

"Data for 2014 exclude the temporarily occupied territory of the Autonomous Republic of Crimea, the city of
Sevastopol, from 2015 — also exclude a part of temporarily occupied territories in the Donetsk and Luhansk
regions.

Source: calculated according to Agriculture of Ukraine: The Statistical Yearbook for 2017 (2018).

We fully agree with the opinion of the authors (Kovbasyuk et al., 2012) that nowadays
in Ukraine there are unfavourable conditions for preservation and reproduction of human
resources, human potential, which is a natural source of the formation of quality
composition of employees in all the spheres of management. First of all, there are
unfavourable socio-economic conditions; problems connected with ensuring the guaranteed
constitutional right of citizens to work, free choice of profession and type of employment; a
decrease of interest in the development of quality labour potential under the decline in the
domestic production; aging population, poverty; non-demand for knowledge and
intelligence when considering the current organizational and personnel model of public
administration, lack of demand for new promising ways of applying knowledge and skills
in various spheres, a low level of investment into education. Education, a social value for
the modern society, does not possess former instrumental significance any longer. The
positions are being lost regarding quality education, incentives for its acquisition and
professional diversity. That is occurring even though the global trend of the beginning of
the millennium involves the recognition that human development is a key resource for
sustainable economic growth and competitiveness in the long run.

Talking about the training of managers, the improving quality of their education,
ensuring its mobility, competitiveness in the labour market requires further improvement of
the educational process organization at higher educational institutions.
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The results of the scientific research on the expectations of employers from specialists
are presented in various domestic and foreign sources. In our opinion, the results of the
research presented by Mushynski (2014) and conducted by Accenture and the Polish
Society of Personnel Management are interesting and relevant for Ukraine as well. Thus,
according to the report of the All-Polish Research, the most important factor is the
competence of knowing foreign languages. Particular attention is paid to communicative
skills and ability to work in a team. It is distinguishing that the special knowledge (hard
skills) took the fourth place. The success of a candidate, who applies for a position, largely
determines the motivation for further development, international internship and practice, as
well as experience in a particular field and awareness of that. It turns out that all
competencies that were asked by respondents are required by employers to a significant or
high degree (the questions referred above are primarily "soft competencies": managerial
skills, organization of their own work, autonomy, communication skills, teamwork skills,
creativity). What follows from the above mentioned is that the narrow special education of
the applicant for employment occupies the background. At the same time, there is an
increase in the demand for quality and continuous vocational education, which has a clearly
expressed intellectual, innovative and general cultural character.

It is also of great interest that Polish employers consider themselves to have to prepare
each employee for work individually, because the educational system does not prepare them
properly. In connection to that, the main values in the assessment of the employee contain:
special education in accordance with the profession; experience; additional tolerances,
confirmed by the relevant document; general competence, first of all, soft factors: attitude to
work, desire to study, motivation, openness, cooperation in the group (Mushynski, 2014).

According to Sukhy (2010), the XXI century employers’ demands include:
actualization, expansion and deepening of knowledge and skills with orientation on the type
of work performed and the needs of the employer's institution; getting a new or related
profession, as well as expanding the scope of their skills; preparation for obtaining
professional qualifications, professional or specialized ranks; mastering new technologies
in view of organizational changes or new economic systems and occupying a position
requiring special knowledge of occupational safety and health rules.

According to the results of the research, the requirements of employers (both Ukrainian
and Polish) to future employees are different in relation to their professional experience.
Some of them are looking for experienced professionals, focusing on seniority, practical
training, professional work during training. Others require an unexperienced worker without
previous work in another company, as an unexperienced candidate is more open to innovation
than conservative, burdened by extensive experience. Each of the approaches has its
supporters and opponents, but all employers agree with one statement: professional flexibility,
which is understood as a complex of individual traits that facilitate quick adaptation to the
specifics of work in a particular firm, is required in each particular field.

To manage a modern team of competent, skilled workers, the leader should be an
erudite and highly educated person. Therefore, when it comes to the managerial position, in
the opinion of employers, managers of the new generation should meet the modern
requirements and should possess such professional knowledge and skills as critical
thinking, promptly accept and implement high-performance management solutions; work
with modern information technologies and means of communication; form their own
opinion; generate ideas; provide a favourable psychological climate in the team; be able to
quickly switch from one thought to another. The modern manager should have a high level
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of technical and economic knowledge, have a thorough knowledge of the art of personnel
management and regulate relationships within the organization.

Successful professional activity of modern managers depends not only on their
accumulated knowledge, skills and abilities, but also on personal qualities and abilities,
flexibility and originality of thinking, the ability to form effective strategies for solving
technical, economic and social problems. One of the undisputed positive qualities of
managers’ personalities are their leadership qualities. As it has been already noted in the
previous studies (Balanovska, Gogulya, 2017), managers cannot be anyone but leaders as they
should bring people together and inspire them to achieve a high goal. They will succeed in
their work only if they can convince their subordinates of the ability to achieve such a level of
performance that previously seemed unavailable to them. This leader's ability is closely linked
to qualities such as the ability to form optimistic plans, to increase hopes for success, to
explain the essence of innovation, to unite the team in crisis situations, and so on.

When it comes to managers, scientists also note personal qualities that impede success,
among which are the emotional imbalance, laziness, passivity, vulnerability to the
imposition of another will, excessive zeal and punctuality. In particular, Stevens (1996)
identified a number of personal qualities of character that interfere with human harmony
and ability to live and act successfully. He called them "dragons" and showed that
personality factors can be both useful and harmful to humans. Among them, Stevens J.
referred to: arrogance, which can be based on the fear of insecurity, negative assessments,
or overestimation of significance; impatience that manifests itself in the fear of losing time.
People infected with such fear are constantly in the state of stress, trying to get maximum in
a short period of time and dreaming about the future, not being able to live in the present
(here and now). External manifestations of such people’s behaviour will include mild
excitement, rudeness, irritability, inflexibility and hastiness in decisions; internal anxiety,
tendency to panic, irritability and capriciousness; greed that finds it explicit manifestation
in egoism, apostasy, propensity for gender and envy for someone else's wealth, whereas it
implicitly manifests in the sense of deprivation and insecurity. It is impossible to get rid of
these traits of character completely, but they can be "tamed" and used for the benefit of
themselves and people.

It should be noted that besides the actual personal qualities and possession of a set of
specific knowledge, skills and abilities in the sphere in which the manager works, the
ability to think logically, that is, the ability to reason, draw parallels, analyse the
information that comes in and make the right conclusions is also an important factor. It is
logical thinking that allows making proper decisions. The ability is important for all
employees whose work involves making logical decisions based on comprehensive
information. The development of thinking is of great importance throughout the world. In
most highly developed countries, there are national programmes for the development of
children's intellectual and creative abilities. Productive thinking is formed when solving
non-standard tasks, searching for new approaches to standard ones. An important issue is
the development of thinking in future leaders as a powerful tool for the qualitative
acquisition of knowledge and skills and their creative use in practice (Balanovska, Gogulya,
2017). The problem of thinking development is especially relevant in modern conditions,
since time is putting forward the new requirements for specialists in almost all branches of
human activity. There is a need for the development of thinking as a powerful tool for the
qualitative acquisition of knowledge and skills, together with their creative use in practice
in order to acquire new knowledge and make reasonable decisions.
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Conclusions

The findings of the research give grounds to draw a conclusion that the number of the
employed population in Ukraine is decreasing in dynamics. Small and medium-sized
enterprises of various organizational and legal forms employ the largest part of the
population. Nowadays in Ukraine there is a huge problem with employment of young
people aged 16-25 years. At the same time, one of the obstacles to business development is
the insufficient number of highly skilled professionals in the labour market. The
contemporary labour market needs to improve the complex of competencies in the process
of preparing future competitive workforce for different sectors. The ability to quickly adapt
to new conditions, stress tolerance, communication skills, and the desire for lifelong
learning are among the main requirements of employers for professionals. Specialists who
possess non-standard thinking, creative abilities and potential to realize themselves in their
professional activity are valued. In addition, in today's world, the generally accepted
requirements for specialists with higher education are tolerance, discipline, punctuality,
self-confidence, team-working ability, adequate assessment of production situations, and
the availability of practical skills for working with innovative technologies.

The requirements of employers for the competence of specialists determine the
innovative changes in the educational process. The current issue is to minimize the gap
between higher education, academic science and practical activity. It is important that
graduates of higher education institutions have all the necessary knowledge, know how to
use professional terminology, have practical skills in the relevant field, as well as the
possibility of continuous improvement of their own professional characteristics. The rapid
change in the conditions of production necessitates the continuous improvement and
updating of knowledge, skills and abilities of employees. In this regard, at all stages of the
educational process, students should form their aspirations for lifelong learning.

The professional competence of any specialist, including the manager, is supposed to
be formed by systematic upgrading of qualifications, creative activity, the ability to
productively meet the growing labor market requirements. Moreover, modern business
requires the emergence of a new generation of professional managers of different
managerial levels that are able to fully accumulate the entire potential of the enterprise and
focus it on implementing the strategy of the enterprise in accordance with the realities of
the business environment.
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Changes in the EU Beef Market

Abstract. The article below discusses and compares changes in the beef market, occurring in the EU,
to the global market. Global beef market is going through endless changes, although direction and rate
of these changes vary depending on which region the analysis applies to. In recent years Polish beef
market has been slowly becoming marginalized on the internal market, mainly because of the
decreasing importance of beef consumption in the balance of meat consumption. The poultry market
is becoming more and more important, both on the supply and demand sides. The study also draws
attention to the fact that agricultural markets, the meat market in particular, are susceptible to the
cyclical fluctuations on international markets. Because of that the EU policy, as well as the policy of
a given country, play a big part to the individual agricultural markets.
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Introduction

The meat market is one of the most important agricultural markets. The meat
production Meat production undergoes some fluctuations, which depend on the size and
structure of the animal population and meat consumption and on the level of purchase and
retail prices of livestock and meat and its products. The foreign trade balance is also an
important part of the meat market. The meat market is mutli-faceted. The economic
changes taking place on the EU markets, as well as the markets of the individual countries,
in the last 28 years have led to a clear separation of the livestock and meat market, and
within it several sub-markets: pigs, beef and veal, poultry and others (Agriculture market,
2016, 2017, 2018). Individual countries are obligated to ensure the safety of food for its
citizens (50 Years..., 2007). They also have to perform tasks related to the implementation
of the provisions resulting from the integration with the EU. One of the areas they have to
take care of is the implementation of tasks towards agriculture at the national level, in
accordance with the requirements of the Common Agricultural Policy of the EU (Scientific
protection..., 2014).

The EU beef market has been subjected to special protection since the beginning of the
European Union in comparison to, for example, the pork market. Regulations on this market
concerned all market participants, at all levels of goods turnover, i.e. both agricultural
producers, as well as processors and sellers. Poland benefited from the support of the
Common Agricultural Policy regarding the beef market after its accession to the EU in 2004.

In the changing environment, mainly resulting from the reformation of the milk
market, trade globalization, requirements for sustainable development and environmental
protection, appear new challenges for the beef sector. The Polish beef market has reserves

! PhD, Department of the European Policy and Marketing WULS-SGGW, 166 Nowoursynowska St.,
02-787 Warszawa, e-mail: ewa.bak. filipek@wp.pl; https://orcid.org/0000-0002-5913-6813
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to improve profitability of production by increasing its efficiency in the supply chain and
marketing improvement, including beef promotion.

Material and methodology of the research

The source material for the surveys were Eurostat, USDA / FAS, GUS and IAFE-NRI
data published in various statistical studies %, including the agricultural industry annuals and
the Institute of Agricultural Economics and Food Economy— the National Research Institute
published in the form of market reports (meat and poultry market).

Dynamics and statistical averages as well as elements of descriptive analysis of data
were applied.

Results

The global beef production in the analysed period of 2013-2017 has gone through
some insignificant changes (Market Analysis. Meat market, June 2015, 2016, 2017 and
2018; October 2015, 2016 and 2017). The world’s highest cattle population was recorded in
2013, when it slightly exceeded 1 billion units, however, we noted a decrease and then
a slow increase in the following year. At the end of December 2017, the population reached
again just over 1 billion units.

Table 1. World’s cattle population in 2013-2017 (in millions of units)

Countries 2013 2014 2015 2016 2017
World in general, including: 1 008.6 979.6 988.6 995.3 1001.8
Indie 300.6 301.1 302.6 303.6 305.0
Brazil 208.0 213.0 219.2 226.0 2324
China 103.0 100.5 100.3 99.2 96.9
USA 88.5 89.1 91.9 93.7 94.4
UE-28 87.7 88.4 89.2 89.2 88.4
Argentina 51.5 S1.5 52.6 53.5 53.8
Australia 29.3 29.1 27.4 25.0 25.5
Mexico 17.8 17.1 16.6 16.5 16.6
Russia 19.6 19.2 18.9 18.6 18.4
Turkey 14.2 14.3 14.1 14.2 14.5

Source: IAFE-NRI for the European Commission, USDA / FAS.

The countries with the largest cattle stock are India and Brazil (together they own over
53% of the world's cattle population). Then the next places are occupied by China and the
USA (almost 100 million cattle units), which gives a total of about 19% of the world's
population. In the analysed period in the EU-28 countries, the total population did not

* Agriculture Statistical Yearbook 2013 Ed. GUS. Warsaw 2013. See. Also: Forecast of the market prices of the
basic agri-food products, Agricultural Market Agency, October 2015.
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change significantly and amounted to about 90 million pieces (about 9% of the world's
population).

The presented data indicates a quantitative concentration of cattle in Asia and the USA.

Similar tendencies as in the case of cattle stock were recorded in the case of beef
production. At the end of 2017, the global beef production amounted to 61.6 million tons
and was 1.8% higher than a year earlier. Production growth took place in most of the
largest producer countries: USA, China, India, Mexico, Pakistan, Turkey and throughout
the European Union.

The largest increase in beef production was observed in Turkey (although a slight
decline was noted in the last year) and resulted from the beef subsidies program that was
introduced there. The purpose of this program is to satisfy Turkey's internal demand for this
kind of meat.

Table 2. World’s production of beef in 2013-2017 (in thousand tons of post-slaughter weight)

Countries 2013 2014 2015 2016 2017
World in general, including: 60 556 60 814 59710 60 482 61557
USA 11751 11075 10 817 11502 11938
Brazil 9675 9723 9425 9284 9550
UE-28 7391 7542 7 655 7 863 7874
China 6730 6890 6700 7 000 7260
Indie 3800 4100 4100 4200 4250
Argentina 2850 2700 2720 2650 2830
Australia 2359 2595 2547 2125 2149
Mexico 1807 1827 1850 1879 1915
Russia 1385 1375 1355 1335 1315
Turkey 1217 1245 1423 1484 1382
Pakistan 1630 1685 1710 1750 1780

Source: IAFE-NRI for the European Commission, USDA / FAS.

The size of world’s beef production is caused by the size of the population. In the US,
the upward tendencies in cattle stock have been recorded for two years. In China, a large
increase in beef production was caused by the progressive reduction in the number of dairy
cows, which is caused by the drop in milk prices (Market Analysis. Meat market, June
2015, 2016, 2017 and 2018; October 2015, 2016 and 2017).

The world’s foreign trade in beef in the analysed period of time did not fluctuate
(Market Analysis. Foreign trade..., April 2015, 2016, 2018). Export exceeded imports, so
the positive balance of foreign trade remained. The likely cause of this is beef re-export,
which results in a higher value of exports over imports (although the balance should be
zeroed on a global scale).

The beef sector in the European Union accounts for 8.1% of total agricultural
production and 18.8% of animal production. It should be remembered that beef production,
as compared to the other segments of animal production in the EU, is characterized by the
need for relatively large investments resulting from extremely restrictive standards and
higher feed prices, which, with a small increase in consumption and cyclical production
fluctuations, does not guarantee a maximum rate of return in short time.
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Table 3. World’s foreign trade in beef in 2013-2017 (in thousand tons of post-slaughter weight)

Countries 2013 2014 2015 2016 2017
Export, including: 9122 9992 9536 9420 9969
Indie 1765 2082 1 806 1 764 1 849
Brazil 1 849 1909 1705 1698 1856
Australia 1593 1851 1 854 1480 1486
USA 1174 1167 1028 1159 1298
New Zealand 529 579 639 587 593
Canada 332 378 390 441 469
Uruguay 340 350 373 421 435
UE-28 160 206 207 243 269
Import, including: 7447 7 889 7661 7705 7953
USA 1020 1337 1529 1367 1358
Russia 1023 932 621 522 509
Japan 760 739 707 719 817
UE-28 304 308 300 304 285
Balance +1 675 +2 103 +1 875 +1 715 +2 016

Source: IAFE-NRI for the European Commission, USDA / FAS.

The EU-15 markets are characterized by an advanced degree of automation and
modern agricultural solutions, characteristic for countries with a high economic level,
enabling effective beef production. For this reason, the number of stocks in the EU-15 is
several times higher than in the EU-13. In addition, the EU-15 countries have a higher
percentage of flocks with the participation of meat and mixed breeds, valued mainly for
high quality meat (compared to dairy breeds).

On the other hand, in the group of the "new" EU-13 countries, in recent years
a tendency of a dynamic development of the beef sector has been observed, mainly due to
the reorganization of the agricultural sector after entering the EU structures and significant
financial support for reformations seeking equalizing the economic differences of the Old
Continent.

The cattle population in the EU-28 countries grew in the period of 2013-2016. In
2017, there was a slight decrease. The countries with the highest cattle stock in the EU are:
France, Germany, Great Britain, Ireland, Italy and Spain (in total, these countries have 68%
of the EU population). The smallest stock of cattle (except Malta and Cyprus) have:
Luxembourg, Estonia, Latvia, Bulgaria and Greece (together only 2.2% of the EU
population).

There are no significant changes in the head of the EU Member States during the
years. Also the analysed countries, according to the size of the population during these five
years, have maintained their position.

The most active countries in the area of beef production include Poland (+189,000
tons) and Spain (+60,000 tons). In the group of countries of the Community, noticeable
development in the production of beef was also noted in Romania and Ireland. On the other
hand, the drop in volumes in Italy or Denmark is the result of the implementation of
agricultural policy, oriented at the dairy industry.
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Table 4. Cattle population in the EU in 2013-2017 (in thousands of units)

Countries 2013 2014 2015 2016 2017
UE-28 87 734 88 405 89 152 89 152 88 424
UE-15 74 598 75 066 75 681 75 541 74 806
UE-13 13 136 13 339 13472 13611 13617
Belgium 2441 2477 2503 2501 2386
Bulgaria 586 562 561 570 552
Czech Republic 1332 1373 1366 1340 1366
Denmark 1583 1553 1566 1554 1558
Germany 12 686 12 742 12 635 12 467 12281
Estonia 261 265 256 248 251
Ireland 6309 6243 6422 6613 6674
Greece 653 659 582 554 555
Spain 5802 6079 6183 6257 6467
France 19 129 19271 19 406 19 004 18 580
Croatia 442 441 455 462 470
Italy 6249 6125 6156 6315 6350
Cyprus 57 60 59 63 67
Latvia 406 422 419 412 406
Lithuania 714 737 723 695 676
Luxembourg 198 201 201 202 198
Hungary 782 802 821 852 870
Malta 15 15 15 14 14
Netherlands 4090 4169 4315 4294 4030
Austria 1958 1961 1958 1954 1943
Poland 5590 5660 5763 5970 6036
Portugal 1471 1549 1 606 1635 1670
Romania 2022 2 069 2092 2 050 1989
Slovenia 461 468 484 489 480
Slovakia 468 466 457 446 440
Finland 903 907 903 887 875
Sweden 1444 1436 1428 1436 1449
United Kingdom 9 682 9693 9816 9 806 9791

Source: IAFE-NRI for the European Commission, USDA / FAS.
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Fig. 1. Size of the cattle population in the selected EU-28 countries in 2013-2017 (in thousands of units)
Source: Eurostat; [AFE-NRI.

After lower results in 2012-2013, the level of beef production in the European Union has
been increasing since 2014, which is also visible in years 2015-2017. The current situation is
a natural consequence of the significant reformations of the European Union's dairy market.
At this point, it is worth mentioning that about 2/3 of the European beef comes from dairy
herds that require cyclical changes, involving the withdrawal of some animals and the
successive restocking of the stock, which took place recently. In addition, the abolition of
milk prices in the EU had a positive impact on the development of the flock and a slower rate
of decrease in dairy cows, while not causing any major changes in their productivity. As a
result of these changes, the European beef market has recently seen surplus production.

According to the European Commission data, which predicted an upward tendency,
beef production in the EU countries in 2017 amounted to 7.9 million tons. Production
growth took place both in the EU-15 countries (despite a slight decrease in 2017) and in the
EU-13, which was higher in the EU-13 countries. In the countries with the largest
production, i.e. France and Germany, there were slight decreases. In the next highest-
production countries, i.e. in the United Kingdom and Italy, declines were also recorded,
while in Spain and Ireland, production increased by 0.6-4.9%. In the Netherlands, the
growth rate was 5.5% and in Belgium 1.4%. In the following years, experts predict
stabilization of the sector and a slow decline in volumes, which was already observed in
2017 in the case of countries that are leading in the beef production.

The structure of beef production has been dominated by France for years. Next, the most
beef on the EU market is produced by Germany, the United Kingdom and Italy. Among other
EU-28 countries, Poland has a significant share (over 7% of the EU beef production).

To make certain strategic decisions both on the EU level and in the individual
countries the forecasts and expectations in relation to tendencies and changes as well as
their rate are important (Zjalic, 2013).
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Table 5. Beef production in the EU in 2013-2017 (in thousand tons of post-slaughter weight)

Countries 2013 2014 2015 2016 2017
UE-28 7391 7542 7 655 7 868 7874
UE-15 6678 6753 6817 6971 6922
UE-13 712 790 838 896 952
France 1418 1420 1451 1462 1442
Germany 1116 1137 1132 1150 1130
Ttaly 853 813 788 810 756
United Kingdom 848 878 883 912 893
Spain 581 579 626 637 641
Ireland 518 582 564 588 617
Netherlands 379 376 383 416 439
Belgium 250 258 268 278 282
Austria 227 222 229 227 226
Denmark 126 127 122 130 125
Poland 373 421 476 501 562
Romania 95 96 79 101 111
Czech Republic 65 66 69 73 69
Lithuania 38 40 45 43 42

Source: Eurostat; IAFE-NRI.

For 2017, the European Commission predicted a further increase in beef production.
The largest increases were to be made in countries such as Ireland, the Netherlands,
Belgium and Spain. However, in the markets with the highest production level, a decline of
1-5% was expected.

13,95% 21,00%

13,89%

7,31% 11,07%

B France B Germany B [taly B United Kingdom
B Spain Ireland B Netherlands Belgium
¥ Austria B Denmark ¥ Poland The rest of the UE-28

Fig. 2. The structure of beef production in 2017 (in %)
Source: own elaboration based on Eurostat and IAFE-NRI data.
In the EU-13 countries, the increase in production may be characterized by Romania.

Declines are expected from countries such as the Czech Republic, Estonia, Latvia and
Lithuania.
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The European Union is one of the leading beef producers alongside the US, Brazil and
Argentina. The current economic situation, related to the economic recession in Brazil, or
the increase in domestic consumption in the United States and South America, constitute an
increase in the export potential of meat from the Community. An additional advantage of
the Old Continent's commercial offer are the properties of meat originating from there.
Values such as the taste and quality of European beef, based on strict safety standards and
full transparency of production, are the decisive factors in the purchasing decision process
for today's business partners and demanding consumers. In addition to Lebanon, Turkey is
the main recipient of European cattle. Other popular destinations are Norway, Vietnam,
Israel, Libya and Cote d'Ivoire.

On the basis of market analyses, the European Commission's experts also set new
export areas for European beef. Among the most promising markets are Asian countries
such as: Hong Kong, China, Philippines, Thailand and South Korea and Middle East
countries. A larger share of exports is also expected to the US or Saudi Arabia, where the
ban on beef imports has been recently lifted for some European Union countries. Experts in
their forecasts also drew attention to the need to better match trade policy with the specifics
of the target market, and thus change the proportion of the share of exports of various forms
of beef. For example, countries with high potential for business cooperation, such as
Turkey or UAE, where recipients' preferences resulting from the necessity to slaughter
halal, will determine a significant share of exports of only live animals. International
economic agreements, based on the export of high quality beef, are, according to the
Community authorities, another effective form of building solid business relationships and
gaining consumer’s confidence around the world.

Growing volumes in the production of European beef are also reflected in its
consumption. The level of consumption in the European Union has already increased slightly
in 2014, especially in the EU-13 countries, reaching the level of 10.5 kg per capita. In 2015,
the revival in consumption in the EU increased by another nearly 2%, thus reaching the level
of 10.7 kg per capita. According to the European Commission's estimates, this trend
continued also in the next two years, gaining another 1.6%. According to experts, these
changes were driven by factors such as the improvement of the economic and price situation
as a result of increased supply in the beef sector (Short-Term Outlook...).

One of the key factors affecting beef consumption is its prices. Their amount in 2015
remained stable, quite high. Despite the increase in production and market surpluses, EU
prices, both for young and adult bulls, ranged from 10 to 15 euros more per 100 kg,
compared to 2014. The tendency of a price drop in the cattle sector was noticeable only in
the case of cows and heifers. Price forecasts for the coming years are difficult to determine
due to a number of dynamic changes on the international arena, such as a revival of demand
especially in the United States and Asian countries, the unstable economic situation in
Brazil, or uncertainty of beef supplies from Australia or Argentina.

Conclusions

In the European beef meat sector, dynamic changes in the area of trade relations,
production system priorities, ecology as well as consumer needs have been observed for
several years. Their evaluation is influenced by changes in the global hierarchy beef
producers and reforms of the world economy, trends, focusing consumers' attention on
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healthy lifestyle and conscious nutrition, or, finally, the growing importance of corporate
social responsibility. The result of these factors is the formation of completely new
directions for the development of the meat industry, which is worth the attention
(Characteristics and directions..., 2016).

The internal processes of effective management and cooperation have a priority
importance for the European beef production sector, especially in the aspect of the industry
consolidation trend. The agreements and norms developed at the central level were, until
recently, an extremely comprehensive strategy for the functioning of the entire agricultural
market of the Community (EU Agricultural Outlook, 2015). Today, however, in the era of
unified standards and the growing number of EU countries, domestic markets have to face
the challenge of building a competitive advantage (Rytko, 2015). Created on fundamental
values, transparency of production, security and restrictive standards of the agreement, they
constitute an effective mechanism for industry meetings as well as solving disputable issues
and misunderstandings. More and more often one can observe the trend of the formation of
working groups, unions or industry associations whose task is to represent individual links
in the production chain, initiate the debate in public opinion or public affairs activities. In
addition, the habit of inviting external specialists, clients or representatives of the world of
science to the interviews allows developing solutions whose effectiveness has been verified
and accepted by all entities creating the environment. This form of community building is
not only the only chance of relatively rapid implementation of reforms necessary at a given
moment, but it is also increasingly the starting point for the creation of local agreements,
publications or quality certificates building a competitive advantage in the eyes of
contemporary consumers or business partners. Strengthening relations between individual
participants in the beef production chain is also one of the integral factors of the ongoing
consolidation of this sector, which, in order to constantly improve its standards and meet
the expectations of customers, decides to combine the productive forces with other entities.

In addition to changes in the industry itself, in the past few years, increasingly exposed
consumer needs and expectations have also become more important (Kanevra, 2013). The
contemporary client is well educated - he knows not only his rights, but he also knows what
he wants from the product. Thanks to the huge availability of information and the free flow of
goods, it knows the specific taste and quality of beef, such as the appropriate level of
marbling, tenderness, or softness (Zymon, 2012, 2014). This situation reflects the current
trend of healthy and conscious nutrition as well as a response to intense climate change.
Customers are more and more willing to pay more with the certainty that the beef they buy
has been produced in the plant, where animal welfare and ecology are respected, and the meat
retains freshness and all nutritional values through advanced processing.

Beef producers are becoming more and more aware that, to increase the level of sales,
it is necessary to build solid foundations in the form of marketing strategies for beef
products, which will allow distinguishing or highlighting specific features of a given
product. Over recent years, strategies for building meat brands or original quality
certificates have become particularly important, especially while being implemented in
Scotland or Ireland (Kotczak, 2007). Their regular communication, eg in the group of
business partners, combined with building brand awareness, brings long-term results in the
form of consumer’s confidence, and thus the increase in the demand of the market.

However, in business terms, the challenge for the European beef market is to create a
stable offer for non-Community markets, created for the needs and expectations of local
consumers and implemented with the active support of Veterinary Inspectorates. An
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example is a halal beef, which in such promising growth markets as Turkey or the United
Arab Emirates is an attractive export offer for EU production. In this situation, building
a solid position of a business partner meeting a number of restrictive standards is the
opportunity to build a unique competitive advantage and establish long-term business
relationships. Over the next years, the combination of activities supporting trade and
conducting active negotiations that remove the production and sanitary barriers between
specific exchange markets may constitute the future of European exports of high-quality
beef.
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Produkcja mleka ekologicznego w Polsce. Koncentracja
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Organic Milk Production in Poland. Concentration
or Dispersion?

Synopsis. W produkcji ekologicznego mleka w Polsce specjalizuja si¢ regiony o niewielkim udziale
w produkeji tego surowca ogoétem w kraju. Pomiar koncentracji stanowi jedno z kluczowych
zagadnien w badaniach nad ekonomicznymi strukturami zjawisk rynkowych. Celem pracy byto
zbadanie stopnia koncentracji rynku mleka ekologicznego na tle rynku mleka ogétem, a takze proba
odpowiedzi na pytanie o mozliwo$¢ wskazania regiondw specjalizujacych si¢ w produkeji mleka
ekologicznego. Badanie przeprowadzono przy pomocy klasycznego indeksu Herfindahla-Hirschmana
oraz zmodyfikowanej wersji formuty metody unitaryzacji zerowanej. Uzyskane wyniki wskazuja na
umiarkowany stopien koncentracji rynku mleka ekologicznego. Jednoczesnie, przy wykorzystaniu
metody z zakresu porzadkowania liniowego, mozliwa jest jednoznaczna identyfikacja regionow,
w ktorych produkcja mleka ekologicznego ma wigksze znaczenie ekonomiczne.
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Hirschmana, metoda unitaryzacji zerowanej

Abstract. Regions specialized in the organic milk production in Poland represent a small share in the
total production of this raw material within the country. Measurement of concentration is one of the
key issues in research on the economic structures of market phenomena. The aim of the work was to
examine the degree of concentration of the organic milk market in the context of the total milk market,
as well as an attempt to answer the question about the possibility of indicating regions specializing in
the production of organic milk. The study was carried out using the classical Herfindahl-Hirschman
index. A modified version of the formula of the zero unitarization method was also used. The obtained
results indicate a moderate degree of concentration of the organic milk market. At the same time,
using the modified zero unitarization method, it is possible to clearly identify regions in which the
production of organic milk has more economic significance.
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Jednym z wyzwan tego rynku jest nadal zbyt duza koncentracja popytu. Ponad 90% sprzedazy
przypada na Europg i Ameryke Polnocna (z czego 51% na Ameryke Ponocna), cho¢ jeszcze w
2008 roku byto to 97% (w tym na Europg 51%). Koncentracja po stronie podazy rowniez jest
widoczna. O ile bowiem w 2008 roku na Oceani¢ i Europg przypadato ponad 58% powierzchni
ekologicznych uzytkow rolnych (z czego na Oceani¢ 34,6%) to w 2016 roku juz ponad 70% (na
Oceanig 47,2%). Natomiast najwigkszy udziat producentow ekologicznych na $wiecie tj. z Azji
1 Afryki nieznacznie spadt w analogicznym okresie (z 67,8% do 63,6%) (Willer, Lernoud, 2018;
Weidmann i in., 2010). W 2016 roku ponad 39% wartosci sprzedazy produktow ekologicznych
przypadato na Europg, w tym prawie 30% na 7 krajéw o najbardziej chtonnym rynku (Niemcy,
Francja, Wtochy, Wik. Brytania, Szwajcaria, Szwecja, Hiszpania). W niektorych z tych krajow
udziat ekologicznych produktéw w danym segmencie jest juz znaczacy jak np. w przypadku
produktéw mlecznych (Austria 10,4%, Niemcy 8,6%, Szwecja 11% czy Szwajcaria 12,6%).
Natomiast sprzedaz w Polsce produktéw ekologicznych w 2015 roku wyniosta 167 mln euro
(0,6% wartosci rynku europejskiego) i jest to wyrazny wzrost w ostatnich latach bo w 2008 roku
wyniost on 50 mln euro. Jednak wydatki jednostkowe na produkty ekologiczne w Polsce
wyniosty w 2015 roku jedynie 4 euro (przy $redniej europejskiej 60 euro) cho¢ byly 3-krotnie
wyzsze niz w 2008 roku (Willer, Lernoud, 2018; Weidmann i in., 2010).

Rola rolnictwa ekologicznego w Polsce w okresie ostatnich kilkunastu lat wzrosta, o czym
$wiadezy zwigkszenie udziatu ekologicznych uzytkéw rolnych w ogoéle uzytkow rolnych 7-
krotnie do prawie 4% oraz udziatu gospodarstw ekologicznych 12-krotnie do 1,6% wszystkich
gospodarstw w kraju. W okresie 2004-2016 liczba wszystkich ekologicznych producentow
prowadzacych produkcje rolnicza (gospodarstw rolnych) w Polsce zwigkszyta si¢ 6-krotnie do
22,4 tys. Prawie 79% z nich stanowity gospodarstwa juz po konwersji. Liczba tych gospodarstw
wzrosta w latach 2004-2016 ponad 10 razy, a gospodarstw w trakcie konwersji o 130%. W tych
samych latach powierzchnia ekologicznych uzytkow rolnych zwigkszyla si¢ 6,5- krotnie do
prawie 537 tys. ha, z czego 80% bylo juz po konwersji. W ostatnich kilku latach zauwazalny jest
jednak spadek zaréwno liczby ekologicznych producentéw rolnych, jak i powierzchni
ekologicznych uzytkoéw rolnych (IJHAR-S, 2018). Jedna z przyczyn tego zjawiska moga by¢
wprowadzone nowe przepisy prawne (Rozporzadzenie, 2015), w ktorych uzalezniono
przyznanie ptatnosci ekologicznej w ramach niektorych pakietow od posiadania przez rolnika
odpowiedniej ilosci zwierzat. Spowodowalo to urealnienie ekologicznej produkcji rolnej w
kraju, eliminujac z rynku m.in. tzw. ,takarzy”, ktorzy poza pobieraniem doptat do produkcji
ekologicznej niewiele mieli z nia wspolnego. Potwierdzito to, Ze jednym z gléwnych czynnikoéw
stymulujacym rozwdj rolnictwa ekologicznego w Polsce, szczegdlnie od 2004 roku, byly i sa
doplaty do produkeji ekologicznej w ramach WPR (Brodzinska, 2010; Kisiel, Grabowska,
2014). Wciaz utrzymuje si¢ wysoka koncentracja ekologicznych gospodarstw rolnych i
powierzchni ekologicznych uzytkéw rolnych w kilku regionach kraju (Zuba-Ciszewska, Zuba,
2016).

Intensywny rozwo¢j Swiatowego rynku zywnosci ekologicznej, w tym rosnace
zapotrzebowanie na produkty mleczarskie, stwarzaja szansg polskim mleczarniom na
poprawe swych wynikéw poprzez wiaczenie si¢ w ich sprzedaz. Jednak produkcja mleka
ekologicznego w Polsce w 2016 roku wyniosta 24,2 min litréw czyli mniej o 1,9 mln | niz
w 2004 roku. W ostatnich kilku latach zaobserwowac¢ mozna wyrazna tendencj¢ spadkowa
w wielkos$ci produkcji ekologicznego mleka w kraju. Jednoczesnie jest to dos¢ gwattowny
spadek, bo az o 39% w poréwnaniu do 2011 roku. Jest to sytuacja odwrotna niz w
przypadku produkcji mleka krowiego ogdétem w kraju, dla ktorej trend jest wzrostowy.
Obecnie produkcja mleka ekologicznego stanowi niewiele, bo 0,19% wielkosci produkcji
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mleka ogoétem (a jeszcze w 2011 r. byto to 0,33%) [IJHAR-S 2018]. Inaczej sytuacja
wyglada w UE. Produkcja ekologicznego mleka krowiego w UE systematycznie ro$nie (w
latach 2007-2016 z 2,4 do 4,1 mln ton) i stanowi obecnie 2,5% produkcji mleka ogotem
(Willer, Lernoud, 2018; Weidmann i in., 2010). Dlatego o ile w produkcji mleka krowiego
ogbélem Polska zajmuje czwarte miejsce w UE z udzialem powyzej 8%, to w produkcji
mleka ekologicznego jest to jedynie 0,56%, a wigc znacznie ponizej swoich mozliwo$ci
produkecyjnych. Produkcje ekologiczna mleka krowiego w Polsce cechuje silna
koncentracja w regionach, ktéra w ostatnich latach si¢ nasilita.

Wyjasnienia zjawiska specjalizacji regionalnej mozna upatrywaé¢ w dwodch nurtach
klasycznej mysli ekonomicznej. Pierwszy z nich wynika bezposrednio z teorii przewagi
komparatywnej (Ricardo, 1821), przy potraktowaniu jednostki terytorialnej — regionu jako
catoSci. Zgodnie z tym nurtem produkcja specyficznego dobra opiera si¢ na przewadze
komparatywnej wynikajacej bezposrednio z produktywnosci pracy migdzy regionami.
Wedtug tego toku analizy w danym regionic wytwarzane sa dobra i ustugi, jezeli wzgledna
ich cena jest wyzsza niz koszt alternatywny. Na gruncie teorii przewagi komparatywnej
North zauwazyl, ze dodatni bilans towarowy w wymianie regionalnej wynikajacy z
przewagi konkurencyjnej dodatnio wpltywa na stabilizacj¢ ekonomiczna regionu i
perspektywy jego rozwoju. Produkcja wysokojakosciowych dobr moze stanowi¢ motor
rozwoju w skali regionalnej. Ten zewngtrzny proces sprzedazy ma wplyw na przewage
komparatywna wynikajaca z rozwoju produktu, poniewaz nieustanne ,,otwiera” rynki
regionow sasiadujacych, co jednoznacznie stymuluje producentéw do utrzymywania
wysokich standardow jakosciowych (North, 1955).

Innym podejsciem, ktore broni specjalizacji produktowej jako sity napedowej rozwoju
ekonomicznego jest teoria Kaldora, w mys$l ktorej dynamika ekonomiczna jest
bezposrednio zwiazana ze specjalizacja produktowa. Ze wzgledu na rosnace przychody ze
sprzedazy produktow specjalistycznych, regiony specjalizujace si¢ w danej dziatalnosci w
poréwnaniu z innymi regionami moga rozwija¢ si¢ szybciej (Kaldor, 1970). Jednym z
argumentow jest to, ze wzrost wydajnosci zalezy gldwnie od stopnia zmiany postepu
technicznego, a przede wszystkim oplacalnosci produkeji. Pozadany proces kumulatywny
wynikajacy z optacalno$ci produkcji ma fundamentalne znaczenie dla utrzymania
ekonomicznych ram dziatalno$ci rolniczej. Utrzymanie oplacalnosci produkceji decyduje o
konkurencyjnosci produktow na rynkach regionow sasiednich (Dixon, Thirwall, 1975).

W nowszych badaniach Krugman przedstawit wyjasnienie specjalizacji produkcji, nie
tylko dotyczace globalnego podziatu gospodarek, ale takze specjalizacji produkcji w ujgciu
regionalnym (Krugman, 1992). Krytykuje on uproszczone mys$lenie wynikajace z
tradycyjnej ekonomii, ktéra ktadzie niewielki nacisk na lokalizacj¢ czynnikéw produkc;ji.
Podkresla, ze jednym z najlepszych sposobéw zrozumienia funkcjonowania gospodarek w
ujeciu regionalnym i migdzynarodowym jest analiza cech charakterystycznych kazdego
regionu. W ten sposob uksztattowata si¢ nowa linia badawcza o nazwie ,,Nowa geografia
ekonomiczna”. Przedmiotem jej zainteresowania jest identyfikacja klastrow gospodarczych
w przestrzeni geograficznej (Fujita, Krugman, 2004), poniewaz koncentracja geograficzna
ma tendencj¢ do wptywania na wydajnos¢ i optacalno$¢ produkcji. Klastry sa postrzegane
jako uprzywilejowane przestrzenie z wigksza zdolnoscia do generowania bogactwa.
Waznym zagadnieniem w przypadku funkcjonowania produkcji mleka ekologicznego
pozostaje kwestia wlasciwego systemu transportu, ktory bezposrednio przyczynia si¢ do
otwierania i utrzymania sieci powiazah na lokalnych rynkach. Oznacza to, ze mamy do
czynienia z procesami akumulacji, ktére generuja korzysci ekonomiczne dla regionu.
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Krugman w swoim przeméwieniu odbierajac Nagrode Nobla (2008) zwrocil uwagg, ze jesli
korzysci skali regionu przewyzszaja koszty logistyki transportu, a takze jesli czgs$é
populacji oséb w wieku produkcyjnym zrezygnuje z poszukiwania zatrudnienia poza
swoim regionem, wtedy rosna szanse na tworzenie specjalistycznych klastrow wiedzy
regionalnej 1 przestrzenna koncentracj¢ dziatalnosci produkcyjnej w danym regionie.

Cel i metoda badan

Celem pracy bylo zbadanie stopnia koncentracji rynku mleka ekologicznego na tle
rynku mleka ogotem, a takze proba odpowiedzi na pytanie o mozliwos¢ wskazania
regionow specjalizujacych si¢ w produkcji mleka ekologicznego. Problem badawczy
polegal na rozstrzygnigciu, czy w przypadku produkcji mleka ekologicznego mamy do
czynienia z koncentracja produkcji, czy raczej — ze wzgledu na niski udzial produkcji
mleka ekologicznego wzgledem mleka ogotem — raczej z jej rozproszeniem.

Pomiar koncentracji stanowi jedno z kluczowych zagadnien w badaniach nad
ekonomicznymi strukturami zjawisk rynkowych. W rozumieniu ekonomicznym zjawisko
koncentracji moze dotyczy¢é udzialbw w rynkach docelowych. Chodzi najczgsciej o
zbadanie sity rynkowej dostawcy produktow i ushug [Grzybowski 2008]. Przedmiotem
szczegoOlnego zainteresowania staje si¢ wtedy jego ewentualna dominujaca lub wrecz bliska
monopolistycznej pozycja rynkowa (Krsti¢, Radivijevi¢, StaniSi¢, 2016). Koncentracjg
aktywnosci ekonomicznej w odniesieniu do produkcji, ushug, ale takze zatrudnienia, mozna
postrzegaé jako rodzaj specjalizacji. W tym przypadku koncentracja oznacza¢ bedzie
zgrupowanie wyspecjalizowanych przedsigbiorstw oraz os6b zwiazanych z branza, w ktorej
ci producenci prowadza dziatalno$cia gospodarcza (Prager, Thisse, 2012). Taki rodzaj
koncentracji jest postrzegany jako pozytywnie oddziatujacy na bezposrednie otoczenie
ckonomiczne, poniewaz specjalizacja jednych poprzez tzw. spill-over effect stwarza szansg
na powstanie nowych miejsc pracy (Mora, Moreno, 2010).

Klasyczne ujecie zagadnienia koncentracji, zarowno w badaniach udzialdéw w rynkach,
jak tez nad specjalizacja w produkcji i ustugach — ze szczegdlnym uwzglgdnieniem
perspektywy terytorialnej/regionalnej — nakazuje odpowiedni dobér metody badawczej.
Z literatury przedmiotu wynika, ze podstawowa miarg stuzaca badaniu koncentracji rynku
jest indeks Herfindahla-Hirschmana (HHI) (Kwiatkowska, 2014; Hoxka, 2013; Bashorun,
Ojapinwa, 2014). Indeks ten (HHI) jest suma kwadratow udzialow (x;) w rynku mleka,
poszczegodlnych aktorow.

Na potrzeby niniejszego opracowania wykorzystano zmodyfikowana (Bednarz,
Koztowski, 2017) postaé metody unitaryzacji zerowanej jako formuly umozliwiajacej
porzadkowanie liniowe. Zastosowanie metody unitaryzacji zerowanej umozliwia
stworzenie rankingu obiektow (tu: wojewodztw) na podstawie wynikow zawierajacych si¢
w przedziale zamknigtym [0,1]. Analiza tak uporzadkowanych wynikow pozwala na
jednoznaczna interpretacj¢ odczytow. Im blizej wartosci 1, tym wigkszym stopniem
obserwowanej cechy lub zespotu cech charakteryzuje si¢ badany obiekt. Warto$ci dazace
do zera wskazuja, ze badana cecha (wzglednie zespdt cech) wystepuja w stopniu niktym,
albo tez nie sa obserwowane. Nalezy zastrzec, ze opracowana przez Kukulg (2000) metoda
unitaryzacji zerowanej jest tylko jedna z wielu metod taksonomicznych umozliwiajacych
porzadkowanie liniowe. Na uwagg zasluguje powszechnos¢ i uniwersalno$é jej stosowania
(Kukuta, Bogacz, 2014; Jarocka, 2015; Bluszcz, 2016; Walesiak, 2017). Dla kazdego z
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badanych obiektow (wojewddztw) mozna obliczy¢ warto$¢ wskaznika intensywnosci
obserwowanej cechy rozumianej jako produkcja mleka ekologicznego jako udzialu
procentowego w tacznej produkcji mleka w danym wojewddztwie. Wskaznik ten wyraza
si¢ wzorem:
I = Vit ~ Vmin¢
it 4

Vmax¢ ~ Vmin¢

gdzie: (v;;) oznacza procentowy udzial produkcji mleka ekologicznego w produkcji mleka
ogélem w i-tym wojewodztwie w czasie (¢). W liczniku przedstawionego réwnania od
wartosci (v;) odejmujemy warto$¢ najnizsza (v, f) W danym okresie. Mianownik
rozumiany jako réznica migdzy najwyzsza i najnizsza wartoscia odczytdéw w badanym
okresie stanowi wielkos¢, dzigki ktorej mozliwa jest normalizacja uzyskiwanych wynikow
i ich uporzadkowanie w zbiorze zamknigtym [0,1].

Zastosowanie tak konstruowanego wskaznika prowadzi do uzyskania wynikow dla
wszystkich badanych wojewddztw w przedziale [0,1]. Oznacza to, ze dla kazdego
badanego okresu wskazane zostanie obiekt (wojewddztwo), z najsilniej i najstabiej
obserwowana cecha (mleko ekologiczne produkowane na jego terenie). Obiektowi o
najsilniejszym odczycie przypisana zostanie warto$¢ 1, za$ obiektowi z najstabszym
odczytem przypisana bgdzie warto$¢ zerowa. Niejaka trudno$¢ stosowanej miary wynika z
faktu, ze klopotliwe jest migdzyokresowe poréwnanie tak otrzymanych odczytow (Bednarz,
Koztowski, 2017). Mozliwym w tym przypadku zabiegiem jest rezygnacja ze wskazywania
odczytu maksymalnej i minimalnej wartosci wskaznika (v;) w kazdym okresie badania (7).
Ferreri (2006, 2010) zaproponowal, aby uzywaé tylko jednego wskaznika o wartosci
maksymalnej (V) 1 jednego dla wartosci minimalnej (v;,) dla wszystkich okresow
prowadzonego badania. Dodatkowo wprowadzit tez aspekt analityczny w postaci wielkos$ci
i objgtosci cechy wzglgdem miary odniesienia. Na uzytek zaproponowanej formuty Ferreri
jako wielko$¢ rozumie procentowy udziatl warto$ci odczytu cechy pojedynczego obiektu
wzgledem sumy wartosci tej cechy zmierzonej lacznie dla wszystkich obiektow. Jako
objeto$¢ nalezy rozumie¢ warto$¢ zmiennej, wzgledem ktoérej odnoszona jest cecha,
zmierzonej dla badanego obiektu wobec sumy tej wartosci dla wszystkich obiektow
lacznie. W naszym przypadku parametr wielko$ci (o) nalezy rozumie¢ jako wielkos¢
produkcji mleka ekologicznego realizowanej na terenie i-fego wojewodztwa w czasie (1)
wobec lacznej wartoséci produkceji mleka ekologicznego we wszystkich wojewddztwach w
tym czasie. Jako parametr objgtosci (f) bedziemy rozumieé wielko$¢ produkcji mleka
ogoblem na terenie pojedynczego wojewodztwa w czasie (¢) wobec sumy produkcji mleka
ogotem dla wszystkich wojewodztw w tym czasie. Zgodnie ze wskazowkami Ferrieriego
(2006) tak rozumiany wskaznik bedzie miat postac:

— it min
Iit - (

Vmax

](la)(lﬁ)

Parametry (o) oraz (f) widoczne sa w wykladniku potegi bedacego iloczynem
uwzgledniajacym aspekt wartosci badanej cechy wzgledem wartosci opisujacej wielkosé
odniesienia.
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Jak zauwazaja Bednarz i Koztowski (2017) proponowana przez Ferrieriego (2006)
formuta badania intensywnos$ci cechy moze zosta¢ tatwo przeksztalcona do postaci
wykorzystujacej uznang za uniwersalng (Jarocka, 2015) w swoim zastosowaniu metodg
unitaryzacji zerowanej. Warto$¢ wskaznika intensywnosci cechy bedzie mozna obliczy¢ na

podstawie wzoru:
(1-a)(1-p)
I :[ Vit ~ Vmin )
it

Vmax ~ Ymin

W pracy wykorzystano dane opublikowane przez Gtowny Urzad Statystyczny, raporty
o stanie rolnictwa ekologicznego w Polsce przygotowane przez IJHAR-S (Inspekcja
Jakosci Produktow Rolno-Spozywcezych), oraz raporty o stanie rolnictwa ekologicznego na
$wiecie opracowane przez FiBL i IFOAM (Instytut Badawczy Rolnictwa Ekologicznego
i Migdzynarodowa Federacje Organizacji Rolnictwa Ekologicznego). Dane obejmowaty
okres 2009-2016. Dodatkowo, aby uwzgledni¢ stan rzeczy w okresie przystgpowania Polski
do UE, wykorzystano dane za rok 2004.

Wyniki badan

Od wielu lat w kraju regionami o najwickszym produkcji mleka krowiego (tab. 1) sa:
mazowieckie, podlaskie i wielkopolskie (w 2016 roku z udziatem 54,7% w 12867,2 min 1
produkcji krajowej). Natomiast w produkcji ekologicznej tego surowca obecnie wyraznie
dominuja trzy regiony tj.: matopolskie, podkarpackie i zachodniopomorskie, z udziatem
56,5% z 24,2 mln 1 mleka czyli dwukrotnie wigcej niz w 2004 roku (28,2%). Sa to regiony
o niewielkiej produkcji mleka ogétem (5,6% w kraju) oraz nie cechuja si¢ one (poza
podkarpackim) najwyzsza przydatnoscia do produkcji ekologicznej, obejmujaca rdzne
kryteria srodowiskowe (Krasowicz, 2009).

Indeks HHI okreslajacy stopien koncentracji produkcji na rynku mleka ogotem oraz
mleka ekologicznego, obliczony jako suma kwadratow udziatdéw poszczegdlnych
wojewodztw w jego produkceji, wskazuje na wyzszy stopien koncentracji produkcji mleka
ekologicznego niz mleka ogotem (rys. 1).

20.6%
17.0% 17.0%
15:6% 14,7% 4 4% 14 3%
12.2% 13 12.9% 12,7%
11,1% 115 11.8% 12:2
| WI I II I I I I I I I
2004 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016

# HHI mleko ogolem B HHI mleko ekologiczne

Rys. 1. Stopien koncentracji produkcji mleka krowiego, w tym ekologicznego w Polsce
Fig. 1. The degree of concentration of cow's milk production, including organic milk in Poland

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie danych GUS i IJTHAR-S.
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Rynek mleka ogdtem w roku przystapienia Polski do UE mozna bylo zakwalifikowaé
jako rozproszony (nieskoncentrowany), ze wzgledu na wartos¢ HHI ponizej 10% (Krsti¢
iin., 2016). Wraz z uptywem czasu zwigkszat sig¢ stopien koncentracji, jednak nadal mozna
byto uwaza¢, ze rynek mleka ogélem w Polsce jest co najwyzej umiarkowanie
skoncentrowany. Indeks HHI nie moze by¢ wykorzystany do wskazania (podmiotow)
regiond6w odpowiedzialnych za wyzszy niz w przypadku mleka ogdétem stopien
koncentracji rynku mleka ekologicznego. Nie pozwalaja na to réwniez inne podobnie
zbudowane wskazniki (Marfels, 1971; Kaivo-oja i in., 2017). Przy ich pomocy mozna
zbada¢ stopien koncentracji rynku, ale nie udaje si¢ podmiotowo wykaza¢ stopnia
odpowiedzialno$ci za taki stan rzeczy.

Tab. 1. Struktura produkcji mleka krowiego w Polsce (Polska=100%)
Tab. 1. The structure of the cow’s milk production in Poland (Poland=100%)

Wojewodztwa Mleko 2004 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016
dolnoslaskie ekologiczne 1,42 321 3,70 3,01 2,88 3,609 443 390 342
& ogolem 2,02 1,62 1,44 1,51 1,56 1,53 1,60 1,48 1,38
. . ekologiczne 1,49 281 3,36 1,0 236 337 2,66 5,11 3,98
kujawsko-pomorskie ,
ogotem 588 7,34 729 721 6,86 7,06 7,14 722 737
lubelski ckologiczne 833 298 298 2,19 1,01 097 059 0,64 0,78
ubelskie
ogotem 8,12 6,81 6,23 599 6,07 569 591 6,09 590
lubuskic ekologiczne L13 028 033 006 000 068 08 037 0,16
ogolem 1,14 098 091 099 095 087 084 066 0,65
todzkie ekologiczne 1,67 1,19 0,65 1,53 09 0,99 LI9 0,99 094
zki
ogdtem 882 834 808 794 7,67 7,68 831 7,63 7,69
. ekologiczne 11,14 30,27 21,57 29,18 3298 38,60 31,87 27,67 2643
matopolskie X
ogotem 536 320 296 2,88 3,11 2,85 284 252 280
L ekologiczne 18,15 9,01 8,78 794 465 500 326 9,17 939
mazowieckie A
ogolem 17,81 20,30 23,26 21,99 21,64 21,53 21,72 21,73 20,93
onolskie ekologiczne 0,26 0,06 020 0,07 0,01 0,03 0,00 0,00 0,00
P ogolem 247 2,13 243 2,13 2,14 2,00 2,18 2,07 2,12
. ckologiczne 11,31 15,21 13,53 15,16 14,56 17,65 14,40 15,07 15,99
podkarpackie ,
ogotem 4,01 2,78 228 2,11 1,93 1,99 1,82 1,79 1,68
dlaski ekologiczne 6,90 590 6,19 442 406 3,51 2,77 444 5,08
odlaskie
P ogoltem 14,10 17,63 16,52 18,23 18,47 19,12 18,77 19,94 20,08
. ekologiczne 4,62 1,65 646 553 581 1,81 7,48 6,54 6,87
pomorskie ,
ogolem 305 252 240 2,55 268 290 284 2,72 275
dlaskic ekologiczne 0,16 0,68 0,69 034 026 035 043 039 0,29
& ogdtem 2,68 2,09 1,92 1,76 1,96 1,95 1,90 1,87 2,01
L. . ekologiczne 14,14 5,75 7,05 7,14 569 698 397 4,09 456
swigtokrzyskie ,
ogotem 3,77 296 3,07 3,19 255 2,16 1,95 1,99 1,94
. . | ekologiczne 12,36 13,13 10,54 11,23 12,07 11,05 8,83 7,60 791
warminsko-mazurskie
ogolem 744 7,51 7,74 7,81 7,71 7,18 7,75 746 7,90
elkonolskic ekologiczne 1,23 0,39 0,60 1,54 1,03 063 043 031 0,11
w
P ogolem 11,43 12,24 12,00 12,23 13,22 1420 13,04 13,46 13,64
. . ekologiczne 5,71 748 13,38 9,06 11,75 471 16,84 13,71 14,09
zachodniopomorskie i
ogotem 1,92 1,54 1,46 1,49 1,49 1,28 1,38 1,34 1,14

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS i [JHAR-S.
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Interpretacja udzialow procentowych w rynku na podstawie danych statystycznych,
ktore nie zostaly przetworzone przy pomocy narzgdzi statystycznych, jest obarczone
bledem (Binderman i in., 2015). Aby uzyska¢ jednoznaczna interpretacje odczytow
intensywno$ci cechy wykorzystano metode unitaryzacji zerowanej jako formuty
umozliwiajacej porzadkowanie liniowe. Pozwala ona na jednoznaczna identyfikacje
regionow, w ktorych produkcja mleka ekologicznego ma wigksze znaczenie ekonomiczne.

opolskie
matopolskie, — T lubuskie 2004
podkarpackie /D08 $lgskie 2009
P 6
. _/ . . ——2010
zachodniopomorskie /. /\w1e1k0polsk1e
/ ) —2011
$wietokrzyskie | - ] / ] 2012
\ S 2013

pomorskie\’i/)( A\ /7 ~/ kujawsko-pomorskie

/ —2014

dolnoslaskie . N | \/ // lubelskie —_—2015
Warmir’lsko—mazurskieL"""——r»,l,—»—/'/podlaskie 2016

mazowieckie

Rys. 2. Intensywnos¢ produkeji mleka ekologicznego w Polsce
Fig. 2. Intensity of the organic milk production in Poland

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS i ITHAR-S.

Przeprowadzona analiza koncentracji rynku mleka ekologicznego w ujgciu
regionalnym wskazuje jednoznacznie, ze stopien jego koncentracji — w kazdym z badanych
okresow jest wyzszy niz ma to miejsce w przypadku rynku mleka ogotem. Nie ma wigc
podstaw, aby twierdzi¢, ze rynek dostaw mleka ekologicznego ma charakter rozproszony.
Pomimo nieznacznego udziatu produkcji mleka ekologicznego w poréwnaniu z produkcja
mleka ogdétem mozna jednoznacznie wskazaé regiony, dla ktorych produkcja mleka
ekologicznego ma zauwazalnie wigksze znaczenie. Otrzymane wyniki ilustruje wykres 2.
Podstawa takiego stwierdzenia jest badanie wykorzystujace zmodyfikowana formule
metody unitaryzacji zerowanej. W analizowanym okresie regionami znaczaco
wyrézniajacymi si¢ w produkcji mleka ekologicznego w skali kraju byly wojewodztwa
matopolskie, podkarpackie oraz zachodniopomorskie. Odczyty znormalizowanego pomiaru
w przedziale zamknigtym [0,1] sytuuja wskazane wojewddztwa w dwoch gornych z pigeiu
przedzialow skali pomiarowej. Szczegdlnie interesujace sa odczyty dla wojewddztwa
zachodniopomorskiego, ktore wskazuja na rozwdj i wzrost ilosciowy produkcji mleka
ekologicznego. Obserwacja ta jest interesujaca z naukowego punktu widzenia ze wzgledu
na odmienne uwarunkowania rozwoju produkcji mleka w porownaniu z wojewddztwami
podkarpackim 1 matopolskim (Parzonko, 2013). Odczyty wynikow dla pozostatych
wojewodztw mieszcza si¢ w badanym okresie w dwoch dolnych z pigeiu przedziatow skali
pomiarowej. Otrzymane wyniki moga by¢ postrzegane jako potwierdzenie znaczacego
zréznicowania rozktadu. Rozdrobnienie producentdéw, co poniekad jest zrozumiale wobec
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niszowego charakteru produktu, jakim jest mleko ekologiczne, nie jest wigc tozsame z
rozproszeniem rynkowym.

Podsumowanie i wnioski

Przecigtna produkcja ekologicznego mleka krowiego w gospodarstwie jest w skali
kraju niewielka (srednio 28,2 tys. 1). Jedynie w kilku regionach, i to tylko w dwdch
specjalizujacych si¢ w produkcji mleka ekologicznego, $rednia produkcja w gospodarstwie
jest wyzsza od krajowej (dolnoslaskie 31,8 tys. 1, kujawsko-pomorskie 59,4 tys. I,
pomorskie 151,1 tys. |, warminsko-mazurskie 79,8 tys. I, zachodniopomorskie 162, 4 tys. 1)
(IJHAR-S, 2018). Pomimo wykazanej w badaniach zauwazalnej koncentracji struktury
rynku produkcji mleka ekologicznego, jednym z czynnikéw ograniczajacych przetworstwo
ekologiczne jest silne rozdrobnienie produkcji tego surowca. Zarazem jednak obserwacja
koncentracji rynku wskazuje na mozliwos¢ ksztaltowania si¢ swoistej specjalizacji
regionalnej. Przetworstwem ekologicznego mleka zajmuje sig coraz wigcej mleczarni (21 w
2016 roku). Ponad 99% wytworzonych ekologicznych produktow mleczarskich pochodzi z
wojewodztwa mazowieckiego, pomorskiego, kujawsko-pomorskiego 1 podlaskiego
(IJHAR-S, 2018). Dlatego postepujaca specjalizacj¢ regionalna w produkcji mleka
ekologicznego nalezy odnotowa¢ z uwaga, mimo iz nie pokrywa si¢ ona ze specjalizacja w
przetworstwie tego surowca. Wykorzystanie potencjatu rynku ekologicznych produktow
mleczarskich przez krajowe mleczarnie uzaleznione jest od zwigkszenia przez
gospodarstwa rolne produkcji ekologicznego mleka. Konieczne jest zintensyfikowanie
relacji miedzy mleczarnia a rolnikami-dostawcami, szczegdlnie w regionach wykazujacych
specjalizacjg w produkcji mleka.
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Biatko roslinne — zrédta, koszty produkciji i jakosé

Plant Protein — Sources, Production Costs and Quality

Synopsis. Biatko nalezy do podstawowych sktadnikow odzywczych niezbgdnych do utrzymania
zycia. Swiatowe prognozy pokazuja, ze bedzie to podstawowy makrosktadnik limitujacy $wiatowe
bezpieczenstwo zywno$ciowe. W $wiatowe]j strukturze spozycia dominuje biatko pochodzenia
roslinnego, a podstawowym zrodtem biatka roslinnego sa zboza - wsérdéd nich pszenica. W artykule
zalozono, ze glownym zrodtem dla rosnacego popytu na biatko pozostana dotychczasowe jego zrodta,
poniewaz czynnikami decydujacymi o wykorzystaniu danego surowca jest jego dostgpnosé, koszt i
jakos¢. Z tego powodu w artykule podjgto probe charakterystyki gtownych zrodet biatka roslinnego
pod wzgledem wielkosci produkcji biatka z jednostki powierzchni, kosztow produkcji 1 kg biatka i
jego jako$ci. Analizg¢ kosztoéw produkcji poszczegdlnych zrodet biatka wykonano na podstawie
danych z gospodarstw z krajow (lub grupy krajow) gtownych jego producentow lub eksporterow.
Jakos$¢ biatka roslinnego scharakteryzowano przy uzyciu wskaznika aminokwasu ograniczajacego
oraz wskaznika aminokwasu ograniczajacego skorygowanego o strawno$¢ rzeczywista biatka.
Sposrod analizowanych Zrodet biatka najwigkszy plon z jednostki powierzchni oraz najmniejsze
bezposrednie koszty produkcji posiada biatko z soi. Biatko to rowniez charakteryzuje si¢ najwigksza
wartoscia ~ biologiczna  uwzgledniajac  wartos¢  wskaznika  aminokwasu  ograniczajacego
skorygowanego o strawnos¢ rzeczywista biatka.

Stowa kluczowe: biatko, koszty produkcji, warto$¢ odzywcza biatka

Abstract. Protein is one of the basic nutrients necessary to maintain life. Global forecasts show that
protein will be the basic macro component limiting global food security. Vegetable protein dominates
the global structure of protein consumption. The primary source of vegetable protein are cereals, and
among them, wheat. The article assumes that the main source for the growing protein demand will
remain its current sources, because the factors determining the use of a given raw material are its
availability, cost and quality. Therefore, the article attempts to characterize the main sources of
vegetable protein in terms of protein production per unit area, production costs of 1 kg protein and
their quality. The analysis of production costs of individual protein sources was made on the basis of
data from farms belonging to the countries (or groups of countries) of its main producers or exporters.
The quality of the analyzed proteins was characterized using: Chemical Score (SC) and Protein
Digestibility Corrected Amino Acid Score (PDCAAS). From among the protein sources which were
analyzed, the highest yield per unit area and the lowest direct production costs are found in soy
protein. This protein is also characterized by the highest biological value considering the value of
PDCAAS.
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Wprowadzenie

Biatko oprocz weglowodanow i tluszczow naleza do podstawowych sktadnikow
odzywczych, niezbgdnych do utrzymania zycia. W organizmach pelni bardzo wiele
waznych funkcji. Migdzy innymi jest ono niezbgdne do: prawidlowego wzrostu i rozwoju
organizmu, uzupelniania naturalnych ubytkow, naprawy tkanek, produkcji enzymow
trawiennych i metabolicznych, wytwarzania niektorych hormondéw, takich jak tyroksyny
iinsuliny (Hryniewiecki i Roszkowski, 2012; Latham, 1997). Systematyczny wzrost
populacji na $wiece w potaczeniu z rosnacymi dochodami, urbanizacja i zmianami we
wzorcach konsumpcji zywnosci znajduje odzwierciedlenie we wzro$cie popytu na
zywnos¢, w tym szczegblnie na biatko (Henchion i inni, 2017). Swiatowe organizacje FAO
oraz ONZ prognozuja, ze globalny popyt na Zywno$¢, a szczegdlnie na migso i produkty
mleczne podwoi si¢ do 2050 roku. Biatko zostato zidentyfikowane jako podstawowy
makrosktadnik odzywczy limitujacy $wiatowe bezpieczenstwo zywnosciowe. Eksperci
FAO stwierdzili rowniez, ze wystarczajaca ilo§¢ biatka odpowiedniej jakosci
(biodostepnosc¢) jest podstawowym prawem kazdego obywatela swiata (Dietary..., 2013).
Zalecany obecny poziom spozycia biatka dla osoby dorostej wynosi 0,8 g na kg masy ciata
na dzien tzw. bialka wzorcowego czyli biatka o odpowiednim sktadzie aminokwasowym
(Buthak-Jachymczyk, 2008; Protein ..., 2007). Warto$¢ odzywcza biatka jest waznym
parametrem, na ktory maja wplyw m.in. sklad aminokwasowy oraz jego strawnosc.
Parametr ten pokazuje, ze oprocz samej iloéci spozywanego biatka rowniez jego jakosc¢ jest
wazna cecha, ktora nalezy uwzgledniac przy szacowaniu zapotrzebowania na biatko.

W strukturze spozycia biatka ogdétem na $wiecie dominuje spozycie biatka
pochodzenia roslinnego. Jednak wstepuja roznice migdzy regionami. W krajach
rozwini¢tych dominuje spozycie biatka zwierzgcego, a w krajach rozwijajacych si¢ - biatka
ro$linnego. Podstawowym zrodtem biatka ro§linnego sa zboza. Oprocz zboz waznym
zrodtem biatka wykorzystywanym szczegolnie w produkcji zwierzecej jest biatko z roslin
oleistych. Réwniez biatko z roslin straczkowych pelni wazna rolg w zaspakajaniu popytu na
ten sktadnik odzywczy szczegdlnie w regionach stabiej rozwinigtych (Young i Pellett,
1994; Aiking, 2011; Henchion i inni, 2017). W celu zaspokajania rosnacego popytu na
biatko zar6wno pochodzenia roslinnego, jak i zwierz¢cego, bedzie rdst popyt na zboza oraz
na rosliny oleiste (Alexandratos i Bruinsma, 2012). Jednocze$nie trwaja poszukiwania
nowych zrodet biatka typu: wodorosty, algi czy owady. Jednak aspekty zwiazane
z bezpieczenstwem zywnos$ci tych nowych zrodet biatka nie sa znane jeszcze dobrze,
wymagaja dalszych badan i regulacji. Potencjalne zagrozenia moga obejmowal szereg
zanieczyszczen, takich jak metale cigzkie, mykotoksyny, pozostatosci pestycydow, a takze
patogeny (Spigel i inni, 2012). Mozna zatem zalozy¢, ze podstawowym zrodiem dla
rosnacego popytu na biatko pozostana dotychczasowe jego zrddla, poniewaz czynnikami
decydujacymi o wykorzystaniu danego surowca sa: dostgpnos$¢, koszt i jakos¢. Z tego
powodu w artykule dokonano charakterystyki gtownych zrodet biatka roslinnego pod
wzgledem wielkosci produkcji biatka z jednostki powierzchni, kosztow produkcji 1 kg
biatka i jego jakosci.
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Cel, zakres i metodyka pracy

Celem pracy jest charakterystyka gltoéwnych zZrodet biatka ros$linnego
wykorzystywanego do bezposredniej konsumpcji przez ludzi, pod wzgledem wielkosci
produkcji biatka z jednostki powierzchni, kosztow produkeji 1 kg bialka oraz jego jakosci.
W celu zidentyfikowania podstawowych zrddel biatka roslinnego przedstawiono poziom
spozycia bialka ogétem, w tym biatka roslinnego, na $wiecie oraz z podzialem na osiem
regionéw tj. w Afryce, Ameryce Potudniowej, Ameryce Pomocnej, Ameryce Srodkowej,
Azji, Europie, na Karaibach i w Oceanii. Bialko roslinne poddano analizie, w ktorej
wyrozniono zrodla biatka roslinnego o najwigkszym poziomie spozycia, tj. bialka
z: pszenicy, ryzu, kukurydzy, ziemniaka, fasoli oraz soi. Analizg¢ kosztow produkcji wyzej
wymienionych rodzajow biatka dokonano na podstawie danych pochodzacych z bazy agri
benchmark Cash Crop”. Ponadto, analizg kosztow produkcji wzbogacono o koszty
produkcji tubinu oraz grochu, jako przyktad dla toczacej si¢ dyskusji zaréowno w Polsce, jak
i UE dotyczacej mozliwosci wzrostu produkceji rodzimych roslin straczkowych. Do analizy
kosztow produkcji poszczegdlnych zrédet biatka wybrano gospodarstwa pochodzace
z krajow (lub grupy krajow) gtownych jego producentow. Dla soi sa to Stany Zjednoczone,
Brazylia oraz Argentyna, dla grochu Kanada, dla tubinu Australia, dla kukurydzy Stany
Zjednoczone, dla pszenicy Niemcy i Francja (jako glownych producentow pszenicy w UE),
dla ryzu Chiny oraz Tajlandia jako przyklad glownego S$wiatowego jego eksportera.
Glownym producentem ziemniaka na $wiecie sa Chiny, jednak ze wzgledu na brak danych
w bazie agri benchmark Cash Crop wykorzystano dane z gospodarstw niemieckich,
panstwa bedacego jednym z najwigkszych eksporterow ziemniaka na §wiecie. Z kolei do
grona najwigkszych producentéw fasoli naleza Birma i Indie. Rowniez ze wzgledu na brak
tych panstw w bazie danych jako przyktad kosztow produkcji biatka z fasoli wykorzystano
dane z gospodarstw z Wielkiej Brytanii. Rozwazania w odniesieniu do kosztéw produkcji
ograniczono do kosztow bezposrednich. Zastosowano takie podejscie w celu uzyskania
mozliwie obiektywnych porownan oraz wyeliminowanie bfednej interpretacji wynikow
w odniesieniu do zréznicowanych warunkow poszczegdlnych gospodarstw (rézny poziom
kosztéw operacyjnych i ziemi) (Majchrzycki i inni, 2002). Kolejnym zatozeniem przyjgtym
w artykule jest to, ze kalkulowane koszty produkcji przypisano jedynie do plonow biatka
pomijajac plon/warto$¢ pozostalych sktadnikéw odzywczych. Jest to pewne uproszczenie w
kalkulacji kosztow, ale zastosowano takie podejscie ze wzglgdu na ograniczono$é
opracowania oraz jak wspomniano we wstgpie, ze wzgledu na to, ze biatko bedzie
podstawowym makrosktadnikiem limitujacym $wiatowe bezpieczefistwo zywnos$ciowego,
dlatego zalozono, ze w produkcji chodzi wylacznie o ten sktadnik.

W celu podkreslenia znaczenia panstw, z ktorych wykorzystano dane do analizy
kosztow  produkcji  poszczegdlnych  upraw, rozwazania poprzedzone  zostaly
charakterystyka powierzchni uprawy, plondéw fizycznych, produkcji ogdtem i plondéw

2 agri benchmark Cash Crop - jest globalng siecia ekonomistow rolnych, doradcoéw i producentow rolnych. Celem
glownym dziatalno$ci agri benchmark jest rzetelne pokazanie stosowanych technologii produkcji, sposobu
organizacji gospodarstw rolnych, warunkow ramowych w jakich te gospodarstwa funkcjonuja i perspektyw ich
rozwoju (Cash ..., 2011). Dzigki pozyskaniu autentycznych informacji z gospodarstw rolnych mozliwe jest
porownanie np. kosztow uprawy i uzyskiwanego wyniku finansowego w produkceji okreslonej rosliny, ktora jest
uprawiana w roéznych czesciach globu. Wykorzystujac te dane mozemy np. poréwnac koszty produkcji wybranych
upraw.
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biatka w latach 2014-2016 w tych panstwach na tle §wiatowych wielkosci. Na koncu
opracowania poruszona zostata kwestia jakos$ci biatka. Warto$¢ odzywcza analizowanych
biatek scharakteryzowano w oparciu o sktad aminokwasowy i strawnos¢. W tym celu
wykorzystano dane z réoznych raportow oraz wybrane wskazniki oceny jakosci biatka.

Zrédta biatka roslinnego

W tabeli 1 przedstawiono $redni poziom spozycia biatka ogoélem oraz biatka
roslinnego na $wiecie oraz w analizowanych regionach z lat 2004-2013, jak i zmiany
W jego spozyciu pomiedzy rokiem 2004 a 2013. Sredni dzienny poziom spozycia biatka
ogbélem na $wiecie w okresie 2004-2013 wynosit prawie 80 g na jedna osobg, z czego
biatko roslinne stanowito 48 g, co dawato ponad 60% udziatu biatka roslinnego w poziomie
spozycia bialka ogolem. Swiatowy dzienny poziom spozycia bialka w analizowanym
okresie wzrdst o 5,6 g na osobg, w tym biatka roslinnego o 2,3 g na osobg.

Tabela 1. Poziom spozycia biatka na $wiecie i w analizowanych regionach w g na dzien na osobg w latach 2004-

2013

Table 1. The level of protein consumption in the world and in the analyzed regions in g per day per person in the
2004-2013

Ameryka Ameryka Ameryka

Afryka Azja Karaiby Sr. Europa Pn. Oceania Pd Swiat
Rodzaj
biatka = o e @ < RS e e LS
§ = & = & =& §& =& § = & =2 & = & =& &8 =
(<] o (<] o o o o (<} o
=8 =8 = 3. S. g 8. 8. g
biatko
R 67 100 74 100 65 100 8 100 101 100 111 100 101 100 82 100 79 100
ogot. X
bialko 47 - 77 - 89 - 13 - 26 - 53 - 37 - 90 - 56 -
ogot. A
biatko ros.
% 52 7749 67 40 62 46 56 44 43 41 37 36 35 39 48 48 6l
blaikg 08 4 B 2.9 R 45 R 0,7 R 0,1 - -0,3 - -0,5 - 0,9 - 2,3 -
wtym X :

pszenica 114 17 158 21 8.8 14 6,9 8 257 25 196 18 188 19 118 14 16,0 20
TyZ 4,4 6 146 20 9,2 14 2,0 2 0,9 1 1,4 1 2,4 2 6,0 7 10,1 13

kukurydza 9,6 14 1,7 2 39 6 230 28 1,2 1 1.8 2 0,8 1 5,0 6 3.4 4

ziemniaki 0,7 1 1,2 2 0,4 1 0,5 1 3,6 4 2,5 2 2,1 2 1,6 2 1,5 2
fasola 23 3 0,8 1 53 8 5,6 7 0,4 0 1,7 2 0,2 0 5.4 7 1.4 2
soja 0,7 1 1,8 2 1,3 2 0,2 0 0,1 0 0,1 0 0,1 0 1,2 2 1,3 2

pozostate 23 34 13 18 12 18 8 9 12 12 14 12 11 11 8 10 14 18

X — Sredni poziom z lat 2004-2013.
A — Roéznica w poziomie spozycia pomig¢dzy rokiem 20013 a 2004.

Zrodto: obliczenie wiasne na podstawie danych FAO (FAOSTAT... 2018).
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Gtownym zrédlem konsumowanego biatka roslinnego jest biatko zb6z, w tym biatko
pszenicy (16 g na osobg), ryzu (10,1 g na osobg) oraz kukurydzy (3,4 g na osobg). Kolejne
trzy roslinny to ziemniak, fasola oraz soja, ktore $rednio dziennie na $wiecie dostarczaty
1,3-1,5 g biatka na osobg. Lacznie szes¢ roslin dostarczato 43% dziennie konsumowanego
biatka na osobe.

Sposrod analizowanych regionéw $wiata powyzej $redniej $wiatowej dzienne spozycie
biatka ogdétem odnotowano w Ameryce Potnocnej (111 g na osobg), Europie (101 g na
osobg), Oceanii (101 g na osobg). W Ameryce Potudniowej i Srodkowej wystepowat
poziom zblizony do $redniej Swiatowej (82 g na osobg). Natomiast na Karaibach (65 g na
osobg) oraz w Afryce (67 g na osobg) i Azji (74 g na osobg) poziom spozycia byt ponizej
Sredniej $wiatowej. Biatko ro§linne przewazalo w strukturze spozycia biatka ogdtem
w nastgpujacych regionach: Afryce (77%), Azji (67%), Karaibach (62 %) oraz Ameryce
Srodkowej (56%). Najmniejszy udziat biatka roslinnego w strukturze spozycia biatka
ogdtem odnotowano w Oceanii (35%), Ameryce Potnocnej (37%), Europie (43%) oraz
Ameryce Potudniowej (48%). We wszystkich analizowanych regionach poza Ameryka
Potnocna, gdzie poziom spozycia bialka ogotem zmniejszyt si¢ o 5,3 g na osobg, poziom
spozycia biatka ogdtem sig¢ zwigkszyt. Najwigkszy wzrost odnotowano w Ameryce
Potudniowej oraz Karaibach (0 9 g na osobg). Z kolei poziom spozycia biatka roslinnego
zwigkszyt si¢ na Karaibach (o 4,5 g na osobg), w Afryce (o 3,1 g na osobg), Azji (02,9 gna
osobg) oraz Ameryce Potudniowej (o 0,9 g na osobg). Natomiast zmalal w Ameryce
Srodkowej (0 0,7 g na osobg), Oceanii (o 0,5 g na osobg), Ameryce Potnocnej (0 0,3 g na
osobg). W Europie praktycznie si¢ nie zmienit. Sze$¢ wyszczegdlnionych zrodet biatka
roslinnego w regionach, gdzie dominuje konsumpcja biatka roslinnego dostarczato 43-49%
konsumowanego biatka, a w regionach z przewaga konsumpcji biatka zwierzgcego udziat
ten wynosit 24-38%. We wszystkich analizowanych regionach pszenica byta gtownym
zrodlem biatka ro$linnego, poza Ameryka Srodkowa, gdzie dominowata kukurydza
i Karaibami, gdzie ryz mial najwigkszy udziat.

Gléwni producenci i eksporterzy surowcoéw biatkowych

Gloéwnych producentow i eksporterow biatka roslinnego, srednia powierzchni¢ upraw
ro$lin, plon fizyczny, produkcje ogoétem i plon biatka z 1 ha w latach 2014-2016 na tle
swiatowych wielko$ci przedstawiono w tabeli 2. W nawiasach przedstawiono udziaty
poszczegdlnych panstw w §wiatowe] powierzchni upraw i produkcji ogotem. Glownym
producentem tubinu jest Australia, a jej udzial w $§wiatowej powierzchni i produkcji wynosi
ponad 50%. Swiatowe udzialy gtéwnych producentéw soi w odniesieniu do powierzchni
upraw 1 produkcji wynosza odpowiednio dla Stanoéw Zjednoczonych 28% i 34%, dla
Brazylii 27% i 29%, dla Argentyny 16% 1 18%. Z kolei udziat Stanéw Zjednoczonych
w $wiatowej powierzchni uprawy i produkcji kukurydzy wynosi odpowiednio 18% i 35%.
Dla Kanady bedacej gtéwnym producentem grochu wartosci te ksztattuja si¢ odpowiednio
22% 1 31%. Glownym producentem ryzu na §wiecie sa Chiny, a ich udzialy w powierzchni
upraw i produkcji ksztattuja si¢ odpowiednio 19% i 28%. W przypadku pszenicy swiatowy
udzial Francji i Niemiec w powierzchni uprawy i produkcji jest relatywnie niewielki.
Jednak panstwa te reprezentuja UE, ktora jest glownym producentem pszenicy na $wiecie.
Natomiast Niemcy w odniesieniu do ziemniaka oraz Tajlandia w przypadku ryzu to, jak
wspomniano w metodyce, sa kraje bedace jednymi z gldéwnych eksporterow tych
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produktow. Sredni udziat Niemiec w $wiatowym eksporcie ziemniaka w analizowanym
okresie wyniost 14% a udziat Tajlandii w $§wiatowym eksporcie ryzu 24% (FAOSTAT
2018).

Tabela 2. Srednia powierzchnia upraw, plon fizyczny, produkcja i plon biatka w latach 2014-2016
Table 2. Average crop area, physical yield, protein production and yield in the years 2014-2016

Roglina Pafistwa Powierzchnia upraw  Plon fizyczny Produkcja Plon bialka
miln ha dt/ha min t dt/ha
Lubin Australia 0,45 (52)! 13,6 0,6 (51) 5,4
Swiat 0,88 13,8 1.2 5,5
Fasola W. Brytania b.d. b.d. b.d. b.d.
Swiat 30,13 9,0 27,1 2,0
Groch Kanada 1,58 (22) 243 3,9 (31) 55
Swiat 7,16 17,7 12,7 4,0
Soja Argentyna 19,36 (16) 29,9 57,9 (18) 11,4
Brazylia 31,87 (27) 29,3 93,5 (29) 11,1
USA 33,34 (28) 33,1 110,3 (34) 12,6
Swiat 119,99 26,8 321,5 10,2
Pszenica Francja 5,45(2) 68,2 37,1 (5) 8,3
Niemcy 3,23 (1) 81,2 26,3 (4) 9,9
Swiat 221,18 33,5 740,0 41
Kukurydza USA 33,81 (18) 107,6 363,8 (35) 10,2
Swiat 185,04 56,0 1036,3 53
Ryz Tajlandia 9,69 (6) 29,4 28,5 (4) 1.8
Chiny 30,50 (19) 68,8 209,7 (28) 41
Swiat 161,16 46,0 7412 2,8
Ziemniak Niemcy 0,24 (1) 4522 10,9 (3) 7.2
Swiat 19,06 1984 378,2 32

' _ wartoci prezentowane w nawiasach oznaczaja udziaty w wielkosciach $wiatowych.
Zrédto: obliczenie wiasne na podstawie danych FAO (FAOSTAT... 2018).

Biorac pod uwagg srednie §wiatowe plony biatka analizowanych roslin zauwazono, ze
najwigkszy plon biatka z jednostki powierzchni dostarcza soja — 10,2 dt/ha, a najnizszy
fasola 2,0 dt/ha (tab. 2). Sredni §wiatowy plon biatka dla pozostatych analizowanych upraw
miesci si¢ w przedziale 2,8-5,5 dt/ha. Gdy pod uwage wezmiemy poszczegélnych
producentéw analizowanych upraw to widzimy, ze nadal najwigkszy plon biatka
z jednostki powierzchni dostarcza soja 11-13 dt/ha. Jednak réznica plonu biatka soi w
stosunku do pozostatych roslin szczegoélnie kukurydzy uprawianej w Stanach
Zjednoczonych czy pszenicy w Niemczech jest mniejsza. Wynika z tego, ze dzigki
zastosowaniu odpowiedniej technologii produkcji w okre§lonych warunkach klimatyczno-
glebowych rosliny o nizszej zawartosci biatka moga uzyskiwa¢ plon biatka zblizony do
poziomu plonu biatka uzyskiwanego z roslin typowo biatkowych.
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Koszty produkcji

W tabeli 3 przedstawiono $rednie plony fizyczne i plony biatka z 1 ha oraz $rednie
koszty bezposrednie przypadajace na 1 ha i 1 kg biatka w wybranych uprawach w latach
2014-2016. Analizujac mozliwo$ci produkeji biatka z jednostki powierzchni widzimy, ze
najwyzsze plony biatka dostarcza soja uprawiana w jednym z gospodarstw w Stanach
Zjednoczonych (US700IA — 14,2 dt/ha) oraz w gospodarstwach z Brazylii (ponad 12 dt/ha)
oraz w gospodarstwie z Argentyny (AR9OOWBA — 11,7 dt). Relatywnie wysokie plony
biatka dostarcza rowniez kukurydza uprawiana w jednym z gospodarstw w Stanach
Zjednoczonych (US700IA — 11,3 dt/ha) oraz pszenica uprawiana w Niemczech
(DE1300MB - 11,9 dt/ha) oraz we Francji (FR230PICB - 11,1 dt/ha).

Tabela 3. Srednie plony fizyczne i plony biatka z 1 ha oraz $rednie koszty bezposrednie przypadajace na 1 ha
i1 kg biatka w latach 2014-2016

Table 3. Average physical yields and protein yields per ha and average direct costs per 1 ha and 1 kg of protein in
the years 2014-2016

Rodlina Gospodarstwa® Plon fizyczny Plon biatka Koszty bezposrednie Koszty bezposrednie

dt/ha dt/ha EUR/ha EUR/1kg biatka

. AU4500SC 14,7 5,9 113 0,19

Lubin
AUS5500WA 17,0 6,8 135 0,20
UK440SUFF 4,1 9,1 309 0,34

Fasola
UK800CAM 4.4 9,8 323 0,33
CA1100NWM 30,5 6,9 197 0,29

Groch
CA6000SAS 18,3 4,1 185 0,45
AR700SBA 20,9 7,9 101 0,13
AR900WBA 30,7 11,7 119 0,10
Soi BR1300MT 32,0 12,2 397 0,33

oja
! BR3000MT 32,7 12,4 396 0,32
US1300ND 26,0 9,9 270 0,27
US700IA 37,4 14,2 310 0,22
FR110ALS 71,7 9,0 590 0,66
. FR230PICB 89,0 11,1 407 0,37

Pszenica
DE1300MB 95,2 11,9 388 0,33
DE200GF 86,3 10,8 591 0,55
US1300ND 9,9 9,4 556 0,59
Kukurydza
US7001A 11,9 11,3 616 0,54
. CNI1SI 8,2 4,9 397 0,80
Ryz
TH3UB 2,7 1,6 112 0,69
. . DE160UE 491,0 7,9 2266 2,88
Ziemniak

DE200GF 520,0 8,3 1939 2,33

' - Do kosztu bezposredniego zaliczono: koszt nasion, nawozenia, $rodkéw ochrony rosli i inne koszty

bezposrednie np. koszt suszenia, nawodnien, ubezpieczen upraw, oraz koszt odsetek od kapitatu finansujacego
naktady bezposrednie.

% - Prezentowane gospodarstwa oznaczone sa symbolem, ktory nalezy czyta¢ nastepujaco: pierwsza dwie litery
oznaczaja skrot panstwa, z ktorego dane gospodarstwo pochodzi, cyfry informuja o wielko$¢ gospodarstwa,
natomiast litery wystgpujace po cyfrach, oznaczaja region kraju, w ktorym potozone jest dane gospodarstwo. Na
przyktad oznaczenie US700IA informuje, Ze jest to gospodarstwo ze Standw Zjednoczonych o powierzchni 700 ha
polozone w stanie lowa.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie agri benchmark Cash Crop 2018.
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W przypadku kosztow bezposrednich produkcji 1 kg biatka najnizszy koszt 0,1-0,13
EUR osiagnigto dla produkcji biatka sojowego w gospodarstwach argentynskich.
Relatywnie tanio 0,19-0,2 EUR/kg bialka produkuja rowniez gospodarstwa australijskie
uprawiajace tubin. Nieco drozsze jest bialko sojowe produkowane przez gospodarstwa ze
Stanow Zjednoczonych (0,22-0,27 EUR/kg biatka) oraz biatko z grochu produkowane
w jednym z gospodarstw w Kanadzie (CAI100NWM — 0,29 EUR/kg biatka). Kolejna
grupe z kosztem mieszczacym si¢ pomigdzy 0,3-0,45 EUR/kg biatka stanowi bialko soi
produkowane w Brazylii, fasoli produkowane w Wielkiej Brytanii, pszenicy w Niemczech
(DE1300MB) i Francji (FR230PICB) oraz biatko z grochu produkowane w gospodarstwie
w Kanadzie (CA1100NWM). Do grupy z kosztem produkcji mieszczacym si¢ w przedziale
0,54-0,8 EUR/kg biatka naleza: biatka z kukurydzy produkowanej w Stanach
Zjednoczonych, pszenicy uprawianej w gospodarstwie osiagajacych nizsze plony z
Niemiec (DE200GF) oraz Francji (FR110ALS) oraz biatko ryzu uprawiane w Chinach oraz
Tajlandii. Sposrod analizowanych zrodel najdrozszym biatkiem jest biatko pozyskiwane z
ziemniakow, ktorego koszt produkcji ksztattuje si¢ na poziomie 2,3-2,9 EUE/kg.

Jakosé¢ biatka

Oproécz mozliwosci produkcji danej ilosci biatka z jednostki powierzchni oraz jego
kosztéw produkcji waznym zagadnieniem jest warto$¢ odzywcza (jakos¢) biatka. Wartosé
odzywcza biatka zalezy migdzy innymi od: zawartoSci aminokwasow egzogennych
i endogennych, wzajemnej proporcji poszczegélnych aminokwaséw egzogennych,
strawnosci produktéw biatkowych oraz wystarczajacego dowozu energii niezbgdnej do
proceséw syntezy biatka ustrojowego (Hryniewiecki i Roszkowski, 2012). Odpowiednie
okreslenie warto$ci odzywczej danego biatka roslinnego ma z jednej strony kluczowe
znaczenie w jak najlepszym stopniu zabezpieczenia potrzeb zywieniowych ludzi z drugiej
strony zapobiega marnotrawstwu biatka w wyniku barku odpowiedniego jego
zbilansowaniu. Sposoby oceny wartosci biologiczna biatka sa przedmiotem wielu badan,
a ocena przydatnosci poszczegdlnych wskaznikow stuzacych do oceny jakosci biatka ulega
zmianie wraz z uplywem czasu. Kolejna badania pokazuja, ze poziom aminokwasow
niezbednych do =zaspokojenia potrzeb czlowieka w biatkach wzorcowych ulega
zmniejszeniu. Dzigki temu potrzeby zywieniowe ludzi mozna zabezpieczy¢ mniejsza
iloscia biatka, ale o odpowiednim jego sktadzie (Smil, 2002; Buthak-Jachymczyk, 2008;
Hryniewiecki i Roszkowski, 2012; Dietary ..., 2013).

W tabeli 4 przedstawiono sktad aminokwasowy analizowanych rodzajow zrodet biatka
na tle zalecanego przez ekspertow WHO/FAO/UNU wzorca z 2007 roku oraz warto$¢
odzywcza bialka wyrazona wybranymi wskaznikami (Protein ..., 2007). Jak wspomniano
wczesniej jakos¢ bialka zalezy migdzy innymi od zawarto$ci poszczegodlnych
aminokwasow we wiasciwych proporcjach. Jesli jeden lub wigcej aminokwasdéw nie
wystepuje w wystarczajacej ilosci, powoduje to zmniejszenie warto$ci odzywczej biatka.
Aminokwas o najnizszej zawarto§ci w stosunku do wzorca uwazany jest za
"ograniczajacy". Z tabeli 4 wynika, ze kazdy rodzaj analizowanego biatka roslinnego
posiada aminokwas ograniczajacy. Jednak co wazne nie jest to ten sam aminokwas we
wszystkich rodzajach biatka. Zostal on zaznaczony pogrubionym tekstem. Dla roslin
straczkowych 1 ziemniaka jest to metionina, a dla zbdz - lizyna. Biorac pod uwage
wskaznik aminokwasu ograniczajacego jako wskaznik oceny wartosci biologicznej biatka
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to najwigksza jako$¢ posiada bialko ryzu (warto$¢ wskaznika 81) a najnizsza biatko
z tubinu (warto§¢ wskaznika 47). Z kolei uwzgledniajac warto§¢ wskaznika aminokwasu
ograniczajacego skorygowany o stawno$¢ rzeczywista biatka to najwigksza warto$é
biologiczna posiada biatko soi (wartos¢ wskaznika 74) a najnizsza biatko z tubinu (wartos¢
wskaznika 38). Na podkreslenie zashuguje relatywnie wysoka warto$¢ biologiczna biatka
z ziemniaka (warto$¢ wskaznika 72).

Tabela 4. Sktad aminokwasowy analizowanych rodzajow zrodet biatka (mg/g biatka) oraz warto$¢ odzywcza
biatka wyrazona wybranymi wskaznikami

Table 4. Amino acid composition of the analyzed types of sources of protein (mg/g protein) and nutritional value
of the protein expressed by the indicators

Wyszczegolnienie Wzor Lubin Fasola Groch Soja  Pszenica  Kukurydza Ryz Ziemniak

Izoleucyna 30 44 42 43 50 35 37 40 38
Leucyna 59 72 76 68 85 71 125 86 61
Lizyna 45 53 72 75 70 31 27 40 48
Metionina 16 8! 11 9 14 16 19 24 13
Cystyna 6 14 9 11 15 27 15 11 6
Fenyloalanina 30 37 52 46 54 48 49 54 40
Tyrozyna 8 35 25 27 34 32 38 37 28
Treonina 23 36 40 41 42 31 36 41 38
Tryptofan 6 10 10 9 14 12 6 13 16
Walina 39 40 46 47 53 47 49 58 47
Histydyna 15 26 28 23 28 25 27 26 15
Wskaznik aminokwasu 47 66 57 86 68 59 89 81
ograniczajacego

Wspotczynnik strawno$ci

R 0,8 0,78 0,88 0,86 0,86 0,85 0,75 0,89
rzeczywistej biatka
Wskaznik aminokwasu
Ograniczajaccgo 38 52 50 74 59 51 66 72

skorygowany o stawno$¢
rzeczywista biatka®

1 Tekstem pogrubionym oznaczony zostal aminokwas ograniczajacy.

2 - Wskaznik aminokwasu ograniczajacego — jest to stosunek zawarto$ci aminokwasu ograniczajacego
w testowanym biatku do zawartosci tego aminokwasu w biatku wzorcowym (Hryniewiecki i Roszkowski,
2012).

3 Wskaznik aminokwasu ograniczajacego skorygowany o strawnos$¢ rzeczywista biatka - jest to iloczyn wskaznik
aminokwasu ograniczajacego i wspotczynnik strawno$ci rzeczywistej biatka (Hryniewiecki i Roszkowski,
2012).

Zrodto: (Amino. .., 1970; Protein..., 1991, 2007; Schoeneberger i in., 1983; obliczenia wiasne).
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Podsumowanie

Rosnaca populacja ludzi na $wiece w potaczeniu z rosnacymi dochodami, urbanizacja
i zmianami w wzorcach konsumpcji bgdzie powodowata wzrost popytu na zywnosé, w tym
szczegolnie na biatko, ktore bedzie podstawowym makrosktadnikiem limitujacym
Swiatowe bezpieczenstwo zywnosciowe. W celu zaspokajania rosnacego popytu na biatko,
bedzie rést popyt na rézne jego zrodta. W zwiazku z tym, ze o mozliwosci wykorzystania
danego surowca w gtownej mierze decyduje jego ilos$¢, cena i jakos¢, dlatego w pierwszej
kolejnosci beda wykorzystywane surowce najbardziej dostgpne, a zarazem najtansze
i charakteryzujace si¢ odpowiednia jakoscia. W $wiatowej strukturze spozycia dominuje
biatko roslinne, a gtdéwnym zZrédlem biatka roslinnego jest biatko zb6z a w szczegolnoscei
biatko pszenicy. Oprocz zboz waznym zrodlem biatka sa rowniez rosliny straczkowe.

Sposrod analizowanych zrodel biatka roslinnego najwigkszy plon biatka z 1 ha na
$wiecie uzyskuje si¢ z soi. Z pozostalych roslin plon biatka byt zdecydowanie mniejszy.
Biorac pod uwage poszczegolnych producentow danego zrodia biatka to nadal najwyzszy
plon biatka uzyskuje si¢ z soi. Jednak réznica w stosunku do innych analizowanych upraw
jest mniejsza niz dla $redniej $wiatowej. Swiadczy to o tym, ze dzigki odpowiedniej
technologii w okre§lonych warunkach produkcyjnych istnieje mozliwos¢ uzyskania
relatywnie wysokich plonéw biatka z jednostki powierzchni réwniez z innych ro$lin nie
tylko straczkowych. Wsrod analizowanych upraw najnizsze koszty bezposrednie produkeji
1 kg biatka odnotowano dla roslin straczkowych w kolejnosci: soja (uprawiana
w Argentynie) a nastgpnie tubin, fasola i groch. Najtanszym zrédtem biatka, po roslinach
straczkowych bylo biatko z pszenicy a nastepnie z kukurydzy i ryzu. Najdrozszym biatkiem
okazato si¢ biatko z ziemniaka.

Nalezy rowniez podkresli¢, ze poszczegodlne bialka réznia si¢ migdzy soba jakoscia,
a1 g biatka w zaleznoS$ci od zrodta w rézny sposob jest w stanie zabezpieczy¢ potrzeby
zywieniowe ludzi. Przyjmujac wskaznik aminokwasu ograniczajacego jako wskaznik oceny
warto$ci biologicznej biatka to najwyzsza jako§¢ posiada biatko ryzu. Natomiast
uwzgledniajac wskaznik aminokwasu ograniczajacego skorygowanego o strawnos¢
rzeczywista biatka to najwigksza warto$¢ biologiczna posiada biatko soi.

Przy koncowej ocenie danego zrédla biatka oprocz mozliwosci jego produkcji
z jednostki powierzchni, jak i kosztow jego pozyskania nalezy rowniez uwzgledni¢ jego
jakos¢. Warto$¢ odzywcza poszczegodlnych biatek jest limitowana migdzy innymi przez
sktad aminokwasowy, ktory jest rézny w zaleznosci od rodzaju biatka. W zwiazku z tym
dobrze jest w diecie wykorzystywac rdzne zrodta biatka pochodzenia roslinnego, poniewaz
przy tacznym ich wykorzystaniu pojawia si¢ efekt synergii wartos$ci odzywczej biatka
ro§linnego. Mozna wigc stwierdzi¢, ze do jak najlepszego zaspokojenia potrzeb
zywieniowych potrzebne sa roézne zrodta biatka roslinnego.
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Spadek cen ropy naftowej w gospodarce swiatowej — gtéwne
przyczyny i konsekwencje. Analiza na przyktadzie okresu
2014/2015

The plunge of Qil Prices in the Global Economy — Main
Determinants and Implications. Analysis on the Basis of the
Period of 2014-2015

Synopsis. Celem artykulu jest analiza determinant i konsekwencji spadku cen ropy naftowej w
okresie 2014/2015. Epizody te sa stabiej opisane w literaturze przedmiotu, w porownaniu do okresow
wzrostu, zarOwno na gruncie badan teoretycznych, jak i empirycznych. Wynika to z mniejszej
czgstotliwosci wystegpowania okresow spadku cen, jak i oczekiwanych w mniejszym stopniu
negatywnych konsekwencji. Doswiadczenia lat 2014/2015 wykazuja, ze takze okres spadku cen
surowca ma negatywne konsekwencje, przede wszystkim dla eksporterow, ale takze dla importerow
oraz gospodarki globalnej. W artykule wykorzystano zasadniczo dwa obszerne raporty
migdzynarodowych instytucji: Banku Swiatowego i Migdzynarodowego Funduszu Walutowego oraz
dokonano przegladu literatury $wiatowej. Zwrocono uwage na dylematy krajow eksporterow z
wyborem odpowiedniej polityki dostosowawczej, w tym rolg polityki fiskalnej i kursowej, oraz
reformy strukturalne w zarzadzaniu powstata nierownowaga zewngtrzna i fiskalng tej grupy krajow.

Stowa kluczowe: szoki naftowe, polityka dostosowawcza, rownowaga zewngtrzna

Abstract. The aim of the article is to investigate the main determinants and implications of the fall of oil
prices during the period of 2014/2015. The episodes of oil prices’ plunge are not presented in the
literature, both theoretical and empirical one, as much as the episodes of price increases. The episodes of
plunge are not as common in the economy as episodes of increases, and the negative consequences of the
former are supposed not to be as severe as these of the latter. On the basis of the experiences of the last
oil price plunge one can see the negative consequences can tackle both exporters and importers. The
article is based mainly on two broad reports, of IMF and World Bank, and a set of publications. It
discusses the problems of adjustment policy, especially fiscal and exchange rate policies, and structural
reforms taken by exporting countries in the process of management of external and fiscal imbalances.

Key words: oil shocks, adjustment policy, external balance

JEL Classification: F32, F62

Wprowadzenie

Od czasu komercyjnej produkcji ropy naftowej (datowanej na 1859 r., w Pensylwanii),
cecha charakterystyczna rynku ropy naftowej byla w miar¢ duza stabilno$¢ jej cen.
Zmiennos$¢ cen ropy objawiajaca si¢ epizodami gwattownych jej spadkow i wzrostu (boom
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and bust episodes) stata si¢ cecha tego rynku surowcowego od konca lat 70 XX w. W
okresie 1946-2016 realne ceny ropy (cena gatunku WTI, w cenach USD z 2015 r.)
fluktuowaty od 145 USD za barytk¢ do 15 USD (Mohaddes, 2017). Szeroka literatura
teoretyczna i empiryczna dotyczy glownie okresow wzrostu cen surowca (szoki naftowe z
lat 70, szok naftowy z 2007/2009 r.), ich przyczyn i konsekwencji. Prezentowany artykut
koncentruje si¢ na okresach spadku cen ropy, za$ rozwazania dotycza zarowno gospodarek
narodowych (ze szczegdlnym uwzglednieniem krajéow eksportujacych, w tym wiodacych
trzech producentow: Arabii Saudyjskiej, Rosji i USA), jak i gospodarki globalnej. Artykut
ma charakter przegladu literatury $wiatowej dotyczacej determinant spadku cen w
2014/2015 r. oraz ich konsekwencji. Identyfikacja przyczyn spadku cen ropy ma kluczowe
znaczenie dla oszacowania prawdopodobnego wplywu na gospodarki krajowe oraz
gospodarke globalna. Tradycyjnie w literaturze wyrazany jest poglad, ze implikacje wahan
cen ropy dla gospodarek narodowych i gospodarki globalnej w duzej mierze zaleza od
czynnika (popytowy versus podazowy) odpowiadajacego za powstaly szok cenowy, oraz
specyficznych uwarunkowan danego kraju. Dlatego tez brak jest jednoznacznych wskazan
w literaturze, jak powinna wyglada¢ optymalna polityka gospodarcza w odpowiedzi na
powstaty szok cenowy, reakcja ta wciaz budzi kontrowersje i jest przedmiotem ozywionych
dyskusji.

Celem artykutu jest takze zaakcentowanie dokonujacego si¢ w pewnym stopniu
przeorientowania pogladu dotyczacego konsekwencji spadku cen surowca. W literaturze
przedmiotu dotychczas podkreslano, ze ze spadku cen ropy korzystaja importerzy, zas$
eksporterzy traca. Tymczasem spadek cen ropy z 2014/2015 r. poddal w watpliwo$é
wyrazany poglad, ze nizsze ceny ropy, stymulujac wzrost gospodarczy, sa jednoznacznie
korzystne dla importeréw i gospodarki globalne;.

Epizody spadku cen ropy w gospodarce globalnej

Epizody spadku cen ropy byly dotychczas stabiej opisane w literaturze w poréwnaniu
do okreséw wzrostu. Wynika to z faktu, ze okreséw spadku cen byto mniej w porownaniu
do wzrostu, ktore to przez wzrost kosztow produkcji wywolywaty naciski inflacyjne
w gospodarce globalnej i prowadzity do spadku efektywnego popytu.

MFW wskazuje, ze w ostatnich dekadach byly 3 znaczace epizody spadku cen (2014/15,
2008/9 oraz 1985/6). Z kolei w swoim Raporcie Bank Swiatowy argumentuje, ze spadek cen
ropy odnotowany w drugiej potowie 2014 r. nalezy do jednego z pigciu epizodow
najwigkszego spadku cen w okresie ostatnich trzech dekad. Epizody te wyodrgbnione sa ze
wzgledu na 30-procentowy lub wigkszy spadek cen ropy w okresie 7 miesigcy. Bank
Swiatowy zwraca szczegdlna uwage na epizod z lat 1985-86 r. Jego wiodaca determinanta
byta istotna zmiana w polityce OPEC — cztonkowie OPEC postanowili zwigkszy¢ produkcje,
pomimo wzrostu podazy ze zrodet niekonwencjonalnych, aby w ten sposob zwigkszy¢ swdj
udzial w rynku (IMF, 2015). Z tego tez powodu — czynnika podazowego jako wiodacej
determinanty szoku cenowego — epizod z 2014 r. jest najczgsciej wlasnie porownywany do
tego z lat 1985/86. Nie podlega dyskusji, ze oba nastapily po szybkim wzroscie
niekonwencjonalnych zrodet podazy ze strony krajow nienalezacych do OPEC oraz zmianie
polityki OPEC. Ponadto, oba szoki charakteryzowato to, ze wzrost PKB pozostawat na
w miarg stabilnym poziomie w pierwszym roku spadku cen. W obu epizodach w pierwszym
roku spadku cen wystapily podobne prawidtowosci: nie byto widocznego przyspieszenia
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aktywnosci gospodarczej, ponadto miesigczna produkcja przemystowa utrzymywata si¢ na
podobnym poziomie (Husain, 2015).

Pozostate epizody byly zasadniczo powodowane stabnacym popytem globalnym
wynikajacym z: recesji w USA (lata 1990-1991), kryzysu azjatyckiego (1997-98),
wydarzeniami 11 wrzesnia (2001), globalnym kryzysem finansowym (2008-2009).

Wigkszo§¢ poprzednich epizodéow spadku cen ropy charakteryzowato to, ze
poprzedzalo je znaczne spowolnienie wzrostu gospodarczego (majace swoje
odzwierciedlenie w spadku cen) i powolne ozywienie w jego nastgpstwie, przekladajace sig
na staby wzrost, zarowno w krajach rozwinigtych, jak i rozwijajacych si¢. Dodatkowo
charakteryzowata je nizsza inflacja i znaczne zwigkszenie stopnia akomodacyjnej polityki
pienigznej w USA i innych wiodacych krajow rozwinigtych. Do§wiadczenia spadku cen z
roku 1986 wskazuja na nicefektywno$¢ polityki pienigznej w ozywianiu wzrostu
gospodarczego. Seria obnizek stop procentowych Systemu Rezerwy Federalnej, majaca na
celu stymulowanie koniunktury iprzeciwdzialanie spadajacej inflacji, okazata si¢
nieskuteczna. Czynnikami utrudniajacymi efektywna polityke gospodarcza byly problemy
zadtuzeniowe duzych krajow rozwijajacych sig, staby wzrost gospodarczy w Japonii i wielu
krajach europejskich, znaczne spadki na amerykanskich i globalnych gietdach
kapitatowych.

Determinanty spadku cen ropy w okresie 2014/2015

Na sektor energetyczny, a w szczegélnosci ropy naftowej, oddziatuja czynniki
podazowo-popytowe oraz oczekiwania rynku odnosnie ksztattowania si¢ przysztych
warunkow (ze wzgledu na duza skalg oparcia sektora na kontraktach futures). Spadek cen
ropy o okoto 50%, z 114 USD w czerwcu 2014 do 46 USD w styczniu 2015, ktory
zakonczyt kilkuletni okres stabilno$ci cenowej, wywotat obszerna dyskusje dotyczaca jego
determinant i implikacji. W literaturze panuje consensus, ze spadek ten wywotaly zarowno
czynniki o charakterze dlugookresowym (podazowo-popytowe), jak i krotkookresowym
(nastroje rynkowe, prognozy gospodarcze, kurs USD). Wktad poszczegdlnych czynnikow
jest jednak trudny do skwantyfikowania. Szacunki pokazuja, ze czynniki podazowe
odpowiadaja za 30%, popytowe za 20%, kurs USD 0-3%, inne czynniki za pozostala cz¢s§¢
spadku cen ropy (Baffes, 2015).

W analizie przyczyn spadku cen ropy w 2014 r. w literaturze dominuja poglady
wskazujace na wigksza rolg determinant podazowych (nadmierna podaz) w stosunku do
czynnikoéw popytowych. Poglad taki wyraza w swoim raporcie Bank Swiatowy, ktory
wykazuje na podstawie metod ekonometrycznych, ze czynniki podazowe odegraly
dwukrotnie wigksza rolg¢ od czynnikéw popytowych (World Bank, 2015). Ograniczeniem
zastosowania tych metod, zdaniem MFW, jest to, ze nie uwzgledniaja one roli zmian
w oczekiwaniach oraz zachowaniach strategicznych, w tym OPEC (Husain, 2015).

Dla przyktadu, M. Khan za gtowny czynnik spadku cen ropy uznaje wzrost krajowej
produkcji surowca w USA i Iraku. Zwraca uwagg, ze krajowa produkcja ropy wzrosta
w USA z 5,6 mln barytek dziennie w 2006 r. do 9,4 mln barylek w 2017 r., wypierajac
import ropy izmuszajac tradycyjnych producentow do poszukiwania alternatywnych
rynkow 1 obnizania cen. Rownie istotne znaczenie mial wzrost inwestycji w odnawialne
zrodla energii w takich krajach jak Chiny i USA, ktore tradycyjnie nalezaty do
najwigkszych konsumentoéw ropy. (Khan, 2017).
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Jak wskazuje Bank Swiatowy, ekspansja podazy ropy ze zrédet nickonwencjonalnych
(gtownie w USA) oraz zmiana polityki OPEC polegajaca na wsparciu cen odgrywaty
wiodaca rolg w spadku cen surowca. Zmiana polityki OPEC ogloszona w listopadzie 2014
r., polegajaca na nieobnizaniu produkcji ropy, mimo wzrostu produkcji ze strony krajow
nienalezacych do OPEC, czyli utrzymaniu udzialu grupy w rynku oznacza, zdaniem wielu
analitykow, ze nie bgdzie ona juz odgrywata roli tzw. ostatniego dostawcy (swing
producer). Zatem od strony podazowej zwraca si¢ uwagg na dwa zrédta szoku cenowego:
rosnaca produkcj¢ ze strony krajow nienalezacych do OPEC, oraz wyzsza niz sig
spodziewano podaz ze strony krajow OPEC (gltéwnie Arabia Saudyjska, Irak, Libia), ktora
fundamentalnie zmienita oczekiwania odnos$nie przysztej podazy ze strony tej organizacji
(Behar, 2017).

Do innych trzech wiodacych czynnikéw spadku cen w Raporcie Banku Swiatowego
zalicza si¢: stabnacy popyt globalny, ryzyka geopolityczne oraz aprecjacj¢ USD. Od strony
popytowe]j zwraca si¢ uwage na stabszy od oczekiwanego wzrost gospodarczy i popyt ze
strony Azji (gtownie Chin) i Europy, redukujacy obecna i spodziewana konsumpcjg
surowca.

Wsrod czynnikow geopolitycznych mogacych przyczynia¢ si¢ do niestabilnosci na
rynku ropy, zwraca si¢ uwage na konflikty na Bliskim Wschodzie (Libia, Irak, Syria),
napigte stosunki migdzynarodowe z Iranem, sankcje gospodarcze nalozone na Rosjg.

Ze wzgledu na to, ze USD pelni funkcje jednostki rozliczeniowej w $wiatowym
obrocie ropa, jego aprecjacja powinna dziala¢ ograniczajaco na wzrost cen surowca.
Badania empiryczne nad zakresem wptywu aprecjacji USD na ceng ropy roznia si¢ — w
ujeciu skrajnym wykazuja, ze 10% aprecjacja przenosi si¢ na nawet na 10-procentowy
spadek cen, wedhug innych na 3%. Role kursu walutowego w determinowaniu ceny ropy
podkresla C.Donahue, ktory wykazuje, ze silniejszy USD, w potaczeniu ze stabnaca
gospodarka globalng, byt wiodaca przyczyna spadku cen. (Donahue, 2016). Z kolei
D.Tokic wskazuje, ze za spadkiem cen ropy stoi w duzej mierze irracjonalnie nadmierna
reakcja na spadajacy kurs euro wobec USD. (Tokic, 2015). Warto jeszcze w tym miejscu
przytoczy¢ argument C.Baumeister i in., ktorzy dowodza, ze —z uwagi na to, ze zardowno
cena ropy, jak i kurs USD zalezg od ksztaltowania si¢ gospodarki globalnej- nie mozna
stwierdzi¢ ze zmiany kursu USD wywieraja niezalezny wplyw na ceny surowca.
(Baumeister, 2015).

Zdaniem C.Baumeister i in., spadek cen z 2014 r. odzwierciedla takze skumulowane
efekty wczesniejszych szokoéw podazowych i popytowych. (Baumeister, 2015). Podkresla
si¢ takze, ze epizod ten charakteryzuje si¢ tym, ze spadek cen wynika raczej z
oczekiwanych, anizeli aktualnych uwarunkowan popytowo-podazowych. Rolg oczekiwan
podkresla takze D.Fantazzini, dowodzac ze w okresie 2014/2015 pojawit si¢ negatywny
babel, ktory obnizal ceny ropy ponizej wartosci wynikajacych z fundamentow
ekonomicznych. Jak thumaczy D.Fantazzini, negatywny babel finansowy jest sytuacja, w
ktorej narastajacy pesymizm, wynikajacy ze wzrostu krotkich pozycji, powoduje, ze
inwestorzy uciekaja z rynku, co staje si¢ samospelniajaca si¢ prognoza. (Fantazzini, 2016).

Jak wskazuje MFW, brak jest oczywistych dowodow empirycznych, ze spekulacja
i finansjalizacja moga by¢ motorem spadku cen, mimo Zze nie ulega watpliwosciom, ze
wahania cenowe sa wzmacniane poprzez zmiany finansowych nastrojow inwestorow (IMF,
2015).



Spadek cen ropy naftowej w gospodarce swiatowej — glowne przyczyny i konsekwencje... 137

Makroekonomiczne i finansowe konsekwencje spadku cen ropy
naftowej

Ropa naftowa jest strategicznym surowcem energetycznym, wplywajacym na warunki
funkcjonowania wszystkich galezi przemyshu. Silne uzaleznienie od ropy powoduje, ze
zmiany jej cen wplywaja zarowno na kraje eksportujace, jak i importujace, oraz gospodarke
globalna.

Wsrdd globalnych konsekwencji spadku cen ropy tradycyjnie zwraca si¢ uwage na:
efekt przesunigcia realnych dochodéw od eksporterow w kierunku importerow, wzrost
globalnego PKB oraz spadek globalnej inflacji. Podkresla sig, ze zmiany w globalnej
produkcji i przesuni¢cia w dochodach migdzy eksporterami a importerami wystepuja, kiedy
ruchy cen wynikaja z szokow podazowych. Wskazuje si¢, ze zmiany te maja znacznie
stabszy charakter, jesli sa powodowane szokami popytowymi. Ponadto, widoczna jest tu
asymetria — spadki cen ropy daja stabszy efekt produkcyjny dla importeréw ropy, niz
wzrost cen. Asymetria ta moze wynika¢ z niepewnosci i roznej reakcji polityki pienigznej
na odmienne kierunki wahan cen. (Jimenez-Rodriguez, 2005).

Wedtug Banku Swiatowego, wynikajacy z podazy spadek cen ropy o 45% powinien
przetozy¢ si¢ na wzrost globalnego PKB o 0,7-0,8% w s$rednim okresie oraz spadek
globalnej inflacji o okoto 1 punkt procentowy w krotkim okresie. (World Bank, 2015).

Ozywienie gospodarcze w krajach importerach ropy wynika ze wzrostu realnych
dochodow gospodarstw domowych i przedsigbiorstw w warunkach spadku cen. Efekt ten
powinien dziata¢ na zasadzie podobnej do cig¢ podatkowych. Wzrost dochodéw realnych,
prowadzac do wzrostu wydatkéw, powinien wspiera¢ wzrost globalny. Zatem, kanat
popytowy powinien odgrywaé kluczowa rol¢ w transmisji szoku cenowego. Ponadto,
nalezy podkresli¢, ze podczas gdy pozytywny dla importerow efekt spadku cen wymaga
czasu, aby mogt si¢ zmaterializowaé, negatywny wplyw na eksporterdw ma charakter
natychmiastowy, czgsto wzmacniany przez dziatanie rynkow finansowych. Do$wiadczenia
wykazuja ponadto, ze wplyw cen surowca na aktywnos¢ gospodarcza stabnie od polowy lat
80, co tlumaczy si¢ spadajaca rola ropy w kreowaniu PKB, wzrastajaca elastyczno$cia
rynkéw pracy i lepiej zakotwiczonymi oczekiwaniami inflacyjnymi. (World Bank, 2015).
O ile zatem, teoretycznie, spadek cen ropy powinien pozytywnie przektada¢ si¢ na
gospodarki krajow importerow, w praktyce ostatni epizod spadku cen mial nizsze od
oczekiwanych przetozenie na globalny wzrost. Z badan wynika, ze spadek o 10% cen ropy
moze stymulowa¢ wzrost gospodarczy o 0,1-0,5%, w zaleznosci od udzialu importu ropy w
PKB kraju. (Tang, 2010). Jak wskazuje MFW, pro wzrostowy efekt spadku cen ropy w
niektorych krajach importerach byt ztagodzony poprzez deprecjacje kursu walutowego.
(IMF, 2015).

Wskazuje sig, ze spodziewanym korzySciom w postaci wyzszego wzrostu 1 nizszej
inflacji moga przeciwdziata¢ takie czynniki jak: slabszy popyt globalny, czy ograniczone
pole dla dodatkowego tagodzenia monetarnego w wybranych krajach. Dla przykladu,
M.Obstfeld dowodzi, ze $rodowisko ,bliskich zeru stop procentowych” wystepujace
w wigkszosci krajow uprzemystowionych oraz fakt, ze USA zacz¢ly ponownie
eksportowac rope, spowodowaly zmiang tradycyjnych kanatow, przez ktére nizsze ceny
ropy przenosza si¢ na gospodarke realna. (Obstfeld, 2016). Ponadto, wykazuje sig, ze
dodatnia korelacja migdzy cenami ropy a rynkami akcji w ostatnich latach jest dowodem na
spowolnienie globalnej aktywnosci gospodarczej, gdyz spadek globalnego zagregowanego
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popytu obnizyl zyski przedsigbiorstw i popyt na ropg. (Bernanke, 2016). Jak zatem
podkresla K.Mohaddes i in., epizod spadku cen ropy z 2014 1. nie jest korzystny dla USA,
tym samym obnizajac tez korzysci dla innych uprzemystowionych krajow i gospodarki
globalnej. K.Mohaddes i in. wykazuja empirycznie, ze spadek cen ropy obniza stopy
procentowe i inflacje w wigkszos$ci krajow, jednoczes$nie podnoszac globalne realne ceny
akcji. Ponadto, wptyw spadku cen ropy na realna produkcjg jest pozytywny, ale wymaga
dhuzszego czasu aby si¢ zmaterializowat. (Mohaddes, 2017).

Weryfikacja pogladu odnosnie wptywu spadku cen ropy na gospodarkg USA (ktore sa
najwigkszym konsumentem ropy na $wiecie) wskazuje, ze korzySci sa mniejsze niz
tradycyjnie wskazywano. Podczas gdy niskie ceny ropy sa korzystne dla konsumentow,
zwigkszaja bowiem ich oszczgdnosci, jednoczesnie dzialaja na niekorzy$¢ producentow
ropy, obnizajac inwestycje przedsigbiorstw dziatajacych w branzy energetycznej (np.
zwiazanych z poszukiwaniem nowych zasobow, bezpieczenstwem wiercen), i negatywnie
wplywajac na ich zyski.

Zgodnie z rozwazaniami teoretycznymi, spadajace ceny ropy moga pociagnac spadek
cen artykutow rolno-spozywczych i innych surowcow. Na podstawie historycznych
elastycznoéci Bank Swiatowy szacuje, ze 45% spadek cen ropy obniza ceny tychze
artykutow o 10%. Obecne przetozenie (pass-through) cen na ceny wewngtrzne byto jeszcze
stabsze, 50% spadek cen ropy przetozyl si¢ jedynie na 7% spadek cen artykutéw rolnych i
zywno$ci. (World Bank, 2015). Z kolei slabszy popyt i efekty substytucji spowodowaly
spadek cen innych zrodel energii. Stabnace przetozenie cen ropy na ceny wewngtrzne
tlhumaczy si¢ zmniejszona zalezno$cia produkcji i konsumpcji od ropy oraz lepszym
kotwiczeniem oczekiwan inflacyjnych. Dezinflacyjny impuls wywotany spadkiem cen ropy
moze by¢ ponadto tagodzony poprzez gwaltowne dostosowania kursowe oraz wplyw
podatkow, subsydiow i regulacji na ceny. Czynniki te moga niewatpliwie ostabia¢ wptyw
zmian cen surowca na inflacje. Z badan Banku Swiatowego wynika ponadto, ze wérod
krajow rozwinigtych, wpltyw tendencji cenowych na rynku ropy na inflacj¢ mierzona
cenami konsumenta jest wyrazniejszy w przypadku Stanéw Zjednoczonych niz strefy euro i
Japonii, a wérod krajow rozwijajacych si¢ wyrazniejszy w przypadku Indii, Indonezji,
Turcji niz Chin czy Brazylii, co tlumaczy si¢c w duzej mierze odmiennymi wzorcami
konsumpcji energii, regulacji cenowych i reziméw kursowych. (World Bank, 2015).

Nalezy takze zauwazy¢, ze kraje rozwijajace si¢ w wigkszym stopniu korzystaja ze
spadku cen surowca od krajéow rozwinigtych, gdyz energia i zywno$¢ stanowi w ich
przypadku wigksza cz¢$¢ koszyka konsumpcyjnego. Rowniez oczekiwania inflacyjne
w krajach rozwijajacych si¢ bardziej odpowiadaja na zmiany cen surowca.

Kolejnym kanatem oddziatywan zmian cen ropy sa pozycje fiskalne krajow. Dla
przyktadu, w przypadku bardzo silnie uzaleznionej od eksportu ropy naftowej Arabii
Saudyjskiej, wptywy z eksportu surowca stanowia 90% dochodéw budzetowych (Khan,
2017). Rekordowy deficyt budzetowy Arabii Saudyjskiej odnotowany w roku gwattownego
spadku cen surowca (2015), wyniost 15% PKB. W przypadku Iranu, spadek cen ropy
powoduje silny niedobdr dochodéw budzetowych - szacuje si¢ ze dla tego kraju cena
ksztattujaca si¢ na poziomie co najmniej 100 USD/barytk¢ pozwala zrownowazy¢ budzet.
(Khan, 2017). W przypadku niektorych krajow eksporterow ropy, (glownie regionu
Bliskiego Wschodu oraz Afryki), wptywy zwiazane z eksportem surowca stanowia wigcej
niz polowg wplywow budzetowych. (World Bank, 2015). Wedlug analiz Bloomberga,
w grudniu 2014 r., wszystkie kraje cztonkowskie OPEC z wyjatkiem Kataru, nie mogly
liczy¢ na wptywy z eksportu ropy dla zrownowazenia budzetéw krajowych. Z szacunkow
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wynika, ze wigkszo$¢ krajow OPEC potrzebuje ceny powyzej 80 USD za barylke ropy, aby
zrownowazy¢ budzet krajowy. (Khan, 2017). W przypadku tych krajow, spadajace ceny
ropy moga spowodowac napigcia w polityce fiskalnej, za$ pogarszajace si¢ prognozy
wzrostu sprzyja¢ deprecjacji kursu. W niektorych krajach, napigcia wynikajace ze spadku
wplywow budzetowych moga by¢ tagodzone przez rézne bufory finansowe - np. transfery
srodkéw zakumulowanych w ramach Panstwowych Funduszy Majatkowych (Sovereign
Wealth Funds) lub rezerwach walutowych. W przypadku takich krajow jak Libia, czy
Jemen, ktore nie dysponuja takimi buforami finansowymi, spadek cen ropy moze oznacza¢
znaczne dostosowania zewngtrzne i fiskalne, w tym poprzez deprecjacje kursu lub
skurczenie importu.

Zmiany cen ropy moga takze przelozy¢ si¢ na wzrost zmiennos$ci na rynkach
finansowych, w tym walutowych, oraz wptyna¢ na przeptywy kapitalowe. Spowolnienie
gospodarcze w krajach eksportujacych rope moze spowodowaé pogorszenie bilansow
przedsigbiorstw, a poprzez wzrost portfela ztych kredytow, takze bankéw. Premia za
ryzyko kraju i inne rodzaje ryzyk moze wzrosna¢, podnoszac koszt kredytu i dodatkowo
ostabiajac aktywnos$¢ gospodarcza.

Dobrym przykladem ilustrujacym wplyw wahan cen ropy na przeptywy kapitalowe
jest zjawisko akumulacji/dekumulacji rezerw walutowych. Kraje eksportujace rope naftowa
nalezaty (od potowy lat 90) do kluczowych uczestnikéw proceséw akumulacji rezerw
w gospodarce globalnej, przyczyniajac si¢ jednoczesnie do narastania tzw. nierownowag
globalnych. W ciagu dekady 2005-2015, rezerwy w posiadaniu eksporteréw ropy ulegly
pigciokrotnemu zwigkszeniu, od 2004 r. stanowiac 15% skumulowanego wzrostu
swiatowych zasobow rezerw (IMF, 2015). Stanowily tym samym istotne zrodto
finansowania globalnego systemu bankowego 1 rynkow kapitalowych. Depozyty
pochodzace z krajow eksportujacych ropg w bankach raportujacych w Banku
Rozrachunkéw Migdzynarodowych ulegly podwojeniu od 2004 r., kraje te posiadaja
(zaré6wno sektor publiczny, jak i prywatny) bardzo duzy udzial amerykanskich aktywow
(akcji, papierow dluznych emitowanych przez rzad i podmioty rzadowe). Zawgzenie
nadwyzek platniczych krajow eksporterow wynikajacych ze spadku wplywow z ropy
doprowadzito do gwattownego spadku poziomu akumulowanych rezerw juz w 2014 r.
Spadek ten byt szczegolnie widoczny w przypadku Arabii Saudyjskiej i Rosji (cho¢ nalezy
pamigta¢, ze w Rosji byly tez inne przyczyny glebokiego spadku rezerw, mianowicie
sankcje migdzynarodowe, redukcja zagranicznego finansowania).

Innym kluczowym kanatem oddziatywania spadku cen sa pozycje zewngtrzne krajow.
Zasadniczo, na skutek spadku cen ropy, pozycje zewngtrzne eksporterdw pogarszaja sig,
za$ importerow poprawiaja. Szczeg6lnie duze spadki nadwyzek platniczych odnotowatly
kraje nalezace do GCC (Gulf Cooperation Council — Rady Wspotpracy Zatoki Perskiej), na
czele z Arabia Saudyjska. Kraj ten jeszcze w roku 2013 odnotowywal nadwyzke na
rachunku obrotow biezacych siggajaca 18% PKB, za§ w 2015 r. ulegla ona glgbokiej
korekcie, przeksztatcajac si¢ w deficyt na rachunku obrotow biezacych siggajacy 8% PKB.
Istotne zawezenie nadwyzek ptatniczych odnotowata tez Norwegia, gdzie cena tamtejszej
ropy spadta w ciagu pottora roku o 72%. Nadwyzka ptatnicza Norwegii ulegta skurczeniu z
10% PKB w 2012 r. do niewiele ponad 4% PKB w 2016 r., wlaczajac w to zwrot z
aktywow ulokowanych w Panstwowych Funduszach Majatkowych. Wobec niepewnosci
odnosnie przyszlego ksztattowania cen ropy, w Norwegii rozpoczgla si¢ dyskusja na temat
potencjalnej rewizji reguty fiskalnej dotyczacej wptywow z eksportu ropy. Wyrazane sa
poglady, ze stosowana od 2001 r. regula oparta na wydatkach (spending rule) jest bardziej
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racjonalng strategia niz regula oparta na permanentnym dochodzie (permanent income rule)
w warunkach spadku cen ropy. (Olsen, 2018).

W przypadku USA jednakze, ze wzglegdu na wysoki stopien niezaleznosSci
energetycznej kraju, bilans handlowy jest w wysokim stopniu odizolowany od zmian cen
energii. Szacuje si¢, ze — uwzgledniajac obecna struktur¢ pozyskiwania zasobow
energetycznych, wzrost cen ropy o 20 USD prowadzi do wzrostu deficytu na rachunku
obrotow biezacych najwyzej 0 0.1 % PKB, a wptyw ten moze by¢ jeszcze mniejszy (IMF,
2018).

Jak wspomniano, poniewaz w okresie spadku cen ropy jednoczesnie wzrastaja
dochody importeréw, na skutek transferu dochodow dokonuje si¢ globalna realokacja
majatku. W 2015 r. MFW szacowat, ze 40% spadek cen ropy powinien si¢ przetozy¢ na
transfer dochodéw od eksporteréw do importeréw o okoto 1% globalnego PKB. Zwracat
takze uwagg, ze zjawisko utraty dochodéw cechuje si¢ wysokim stopniem koncentracji,
jako ze 5 krajow odpowiada za ponad potowe eksportu ropy, a 10 najwickszych
eksporterow za 75% eksportu surowca. (Husain, 2015).

Ponadto, jak wskazuje MFW, taka redystrybucja $rodkéw migdzy podmiotami
oréznych preferencjach dotyczacych oszczednosci i konstruowania  portfela
inwestycyjnego moze mie¢ reperkusje rynkowe, na przyklad moze powsta¢ presja na
podwyzke globalnych dlugoterminowych realnych stép procentowych. (IMF, 2015).
Citibank wskazuje na mozliwe negatywne efekty wynikajace z nizszych przeptywow
kapitatu z krajow eksportujacych ropg na globalne aktywa o stalym dochodzie. (Citibank,
2015).

Jak wskazuje jednak MFW, zaréwno nizsza globalna rola ropy w kreacji PKB, jak
irewolucja energetyczna w USA moga oznacza¢, ze zmiany cen surowca bgda mialy
stabnacy efekt redystrybucji majatku w poréwnaniu do poczatku lat 2000. W szczegolnoscei,
redystrybucja majatku z USA i innych eksporterow z krajow rozwinigtych w kierunku
glownych eksportero6w (Rosja, Arabia Saudyjska) moze by¢ znacznie stabsza. (IMF, 2018).

Bank Swiatowy dostrzega takze inne globalne konsekwencje spadku cen - finansowe
napigcia krajow emerging markets zaliczanych do tzw. duzych eksporterow ropy moga
wywolac efekt zarazania dla innych krajow zaliczanych do gospodarek wschodzacych.
Przyktadem takiego oddziatywania bylo przelozenie napigé na rynkach finansowych Rosji
na kraje Azji Srodkowej. (World Bank, 2015).

Nalezy takze zauwazy¢, ze w przypadku krajow importerow, wyzsze oszczgdnoSci —
publiczne i prywatne moga podnosi¢ aktywno$¢ gospodarcza poprzez nizsze stopy
procentowe, na skutek poprawy pozycji zewngtrznej 1 finansowej oraz nizszej premii za
ryzyko kraju.

Ostateczny wplyw nizszych cen ropy na poszczegélne kraje zalezy od wielu
czynnikdw, w tym znaczenia surowca w ich eksporcie 1 imporcie, roli sektora w kreowaniu
dochodow budzetowych, cyklu koniunkturalnego kraju, pola manewru dla polityki
pienigznej 1 fiskalne;j.

Implikacje spadku cen dla krajowych polityk makroekonomicznych
Ksztalt polityki gospodarczej w reakcji na spadek cen ropy powinna zaleze¢ od takich

czynnikow jak: znaczenie szokéw terms of trade (ich rozmiar i kierunek oddzialywania),
uwarunkowania fiskalne i1 ksztaltowanie si¢ pozycji zewngtrznej kraju, rodzaj rezimu
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kursowego, poziom inflacji, ksztaltowanie si¢ cyklu koniunkturalnego w kraju oraz
trwatos$¢ szoku. (Husain, 2015). Uwzgledniajac roznorodna natur¢ powyzszych czynnikow,
zarzadzanie powstalym szokiem naftowym wymaga kombinacji polityk: pieni¢znej,
kursowej, fiskalnej i strukturalne;j.

Dla importeréw, spadajaca inflacja moze stwarza¢ pole dla akomodacyjnej polityki
pienigznej, ktéra z kolei moze wspiera¢ wzrost gospodarczy. Jednakze, wobec stabego
popytu globalnego i ,,bliskich zeru stop procentowych” banku centralnego, a wigc zjawisk,
jakie wystgpuja przy obecnym szoku naftowym, polityka pieni¢zna musi stawi¢ czola
naciskom deflacyjnym. Sytuacja ta, szczegoélnie odczuwalna w Europie, spowodowata
konieczno$¢ kotwiczenia oczekiwan inflacyjnych poprzez luzowanie polityki pienigznej lub
stosowania jako$ciowego instrumentu polityki pieni¢znej, jakim jest tzw. forward
quidance.

W przypadku krajow eksporterow ropy o elastycznych rezimach kursowych,
wyzwaniem dla banku centralnego jest znalezienie rownowagi migdzy takimi celami jak
wspieranie wzrostu oraz utrzymanie stabilnej inflacji i zaufania inwestorow do waluty
(World Bank, 2015). Analizujac adekwatno$¢ rezimu kursowego w zarzadzaniu szokiem
cenowym, nalezy pamigta¢, ze gwattownemu spadkowi cen ropy moga towarzyszy¢
znaczne odpltywy kapitalu, utrata rezerw walutowych, gwalttowne deprecjacje kursu
walutowego.

Wydaje si¢ zasadnym, aby kraje o wigkszej podatnos$ci na szok rozwazyty deprecjacje
i/lub wigksza elastycznos¢ kursowa. Najwickszy negatywny szok terms of trade uderzyt
kraje o stalych rezimach kursowych, stanowiac tym samym dodatkowa presje na role
pozostatych polityk w procesach dostosowawczych. Nie oznacza to jednak, ze dla
wszystkich krajow eksporterow szoki cenowe na rynku ropy powinny oznaczaé
jednoznaczna rekomendacj¢ w postaci wzrostu elastyczno$ci rezimu kursowego.
Rekomendacja wzrostu elastyczno$ci rezimu kursowego zalezy od takich czynnikow jak:
zdolno$¢ kraju do prowadzenia niezaleznej polityki pienigznej, wiarygodno$¢ przyjetego
kursu centralnego, gleboko§¢ rynkéw finansowych, stopien dywersyfikacji struktur
gospodarczych, elastycznos¢ polityki fiskalnej. Jesli udziat sektorow nie opartych na ropie
jest maty, a import towarow i ustug duzy, zmiany kursu odgrywaja ograniczona rolg w
utatwianiu niezbg¢dnego dostosowania w popycie i rownowadze zewngtrznej. (IMF, 2015).

Nizsze ceny ropy oznaczaja takze istotne implikacje dla krajowych polityk fiskalnych.
W przypadku krajow eksportujacych surowiec, jesli rzad nie ma odpowiednich buforow dla
zapewnienia pokrycia wydatkéw, spadek dochodow budzetowych moze uruchomié
niezbedna konsolidacje fiskalng. Wysokos¢ istniejacych buforow moze determinowac
szybkos$¢ procesow dostosowawczych.

Dla krajow eksporterow charakteryzujacych si¢ duzym udzialem wydatkéw
sztywnych w polityce fiskalnej, czynnikiem utatwiajacym proces dostosowawczy mogtaby
okazac sig elastyczno$¢ rezimu kursowego. Wydaje sig, ze kurs walutowy jest najbardziej
naturalnym narzedziem procesow dostosowawczych. W trakcie ostatniego epizodu spadku
cen, niektore kraje doswiadczyly deprecjacji kursu, zdewaluowaly swoje waluty, Iub
pozwolity na wzrost elastycznosci kursu, podczas gdy inne pozostaly przy kursie
centralnym ustalonym do USD i wraz z nim pozwalaly na aprecjacj¢ kursu (wigkszos¢
krajow GCC). W przypadku Rosji znamienne bylo wykorzystanie rezerw walutowych jako
narzgdzia stabilizujacego. Duzy drenaz rezerw i koszty interwencji przyczynity si¢ do tego,
ze w listopadzie 2014 r. Rosja przeszla na plynny rezim kursowy. Nie ma jednak
konsensusu w badaniach empirycznych, ze wigksza elastyczno$¢ kursu ufatwia
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dostosowania zewngtrzne. Eksporterzy ropy charakteryzuja si¢ takimi specyficznymi
uwarunkowaniami, ktore obnizaja efektywno$¢ kursu walutowego jako instrumentu
dostosowawczego. A.Behar i in. podkresla, ze w nastgpstwie deprecjacji moze wystapié
skurczenie dochodu, ale niezdywersyfikowana gospodarka ogranicza zakres substytucji
importu, drozszy import jeszcze pogarsza wigc bilans handlowy. Podobnie, (z kilkoma
wyjatkami), producenci ropy sa cenobiorcami, wigc catkowite zyski z eksportu moga nie

by¢ istotne. (Behar, 2016).

Z kolei MFW podkresla, ze elastyczny rezim kursowy pozwala czgsciowo uniknaé
wplywu nizszych cen ropy na dostosowania zewnetrzne i fiskalne, o ile nie ma istotnych
niedopasowan walutowych wynikajacych, na przyklad z wysokiego stopnia dolaryzacji.
Z kolei kraje o statych rezimach kursowych powinny, zdaniem MFW, zacie$ni¢ polityki
makroekonomiczne (szczegodlnie fiskalna), jesli chcg utrzymacé ten rezim kursowy.

W przypadku eksporterow, jest wiele czynnikow, ktore ograniczaja wpltyw kursu
walutowego na wolumen handlu. Cena ropy jest ustanawiana w USD na rynkach
migdzynarodowych, a wigkszo$¢ producentow doswiadcza doskonale elastycznej krzywe;j
popytu. W szczegélnosci, w mniej zdywersyfikowanych gospodarkach, eksport nie
pochodzacy z ropy stanowi maly udzial w koszyku eksportowym. Ponadto, wysoka
zalezno$¢ od importu oraz ograniczone mozliwosci substytucji, ograniczaja odpowiedz
wolumendéw importu na ruchy cen relatywnych. (Behar, 2016).

Analizujac zakres dostosowan fiskalnych podjetych w krajach eksporterach w reakcji
na napigcia w rownowadze zewngtrznej, mozna wyodrebnic kilka obszarow dziatan:

- cigcia wydatkéw (Zjednoczone Emiraty Arabskie, Arabia Saudyjska, Irak, Algieria).
Wskazuje sig, ze kraje nalezace do GCC maja przestrzen do cigcia wydatkow publicznych,
ktore bardzo si¢ rozrosty w czasie boomu cenowego. Srednio kraje GCC wydaja
dwukrotnie tyle, co inne kraje zaliczane do tzw. emerging markets i rozwijajace sig¢ na ptace
w sektorze publicznym, a prawie 50% wigcej na inwestycje publiczne w stosunku do PKB.

- poszukiwania nowych zrédet dochodow: np. wzrost podatku dochodowego przedsigbiorstw
(Oman), podatki od nowych kategorii towardéw, np. alkohol, tyton (Bahrajn). Kraje GCC
planuja wprowadzenie podatku VAT.

- zredukowanie ulg podatkowych (Iran).

- reformy cen energii — w krajach GCC wzrost oplat za wodg, elektrycznos¢, paliwa (IMF,
2016).

Niektore kraje (Algieria i Iran), oprocz dostosowan fiskalnych, zezwolity swoim
walutom na deprecjacjg, co podniosto dochody budzetowe w krajowej walucie.

W warunkach dtugookresowego spadku cen surowca, powstaje problem stabilizacji
fiskalnej kraju (fiscal sustainability). Przy braku odpowiedniej konsolidacji fiskalnej,
deficyty budzetowe beda musialy by¢ pokrywane z zakumulowanych aktywow, poprzez
emisj¢ dlugu, lub pozyczanie z zagranicy. Niezbedne stanie si¢ zatem znalezienie
rownowagi migdzy wykorzystywaniem buforéw finansowych, emisja dtugu (ktéry co
prawda pozwoli rozwinaé¢ krajowe rynki kapitalowe, ale potencjalnie moze wypchnaé
prywatne inwestycje), a pozyczaniem $rodkoéw z zagranicy.

MFW podkresla takze, ze szybkie tempo proceséw dostosowawczych w  krajach
eksportujacych moze by¢ wzmacniane poprzez ponowne, gwattowne oszacowanie ryzyka
kredytowego i ryzyka kraju przez inwestoréw, jednoczesnie utrudnione przez wspomniang
ograniczong dywersyfikacj¢ sektorowa (IMF, 2015). Mimo, ze kraje dotknigte negatywnym
szokiem cenowym nie do$wiadczyly kryzysu w systemie bankowym, podkresla si¢ takze, aby
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kraje szczegdlnie podatne na napigcia finansowe wzmocnily dodatkowo polityke
makroostrozno$ciowa.

Nizsze ceny ropy stanowia dla eksporterow surowca okazj¢ do przeprowadzenia
reform strukturalnych, oraz podjgcia wysitkow w kierunku zdywersyfikowania produkc;ji.
MFW zwraca uwage na trudnosci w procesach dostosowawczych w przypadku stabej
dywersyfikacji struktur eksportowych, co jest szczegélnie widoczne w przypadku krajow
nalezacych do GCC. W przypadku tych krajow wystgpuja takze inne ograniczenia dla
polityk dostosowawczych: wysoki wspotczynnik przeniesienia zmian kursu walutowego na
ceny w imporcie oraz ograniczona infrastruktura dla krajowej polityki pieni¢znej, z uwagi
na przyzwyczajenie tych krajow do wieloletniego stosowania kursu stalego w stosunku do
USD. MFW rekomenduje tym krajom pozostanie przy rezimach kursow stalych, z
naciskiem na rol¢ konsolidacji fiskalnej w procesach dostosowawczych. Wskazuje, ze niski
poziom dlugu publicznego umozliwia zwigkszanie deficytow budzetowych, ktorych
finansowanie mogloby jednoczesniec — poprzez emisj¢ papierow dluznych — sprzyjaé
poglebianiu krajowych rynkow finansowych. (IMF, 2015).

Pozytywny przyktad do$wiadczen z dywersyfikacja struktur Meksyku i Malezji
wskazuje, ze nastgpuje ona w warunkach malejacych wptywow z eksportu ropy i polega
zardwno na dywersyfikacji wertykalnej (w kierunku gazu, sektora petrochemicznego) oraz
horyzontalnej (poza te sektory), z polozeniem nacisku na wzrost zaawansowania
technologicznego i wzrost konkurencyjno$ci kraju (World Bank, 2015). MFW zwraca takze
uwage, ze niezbedne reformy w sektorze realnym i finansowym moga wzmocni¢ role
sektora prywatnego i tym samym przyspieszy¢ proces dywersyfikacji struktur eksportu
(IMF, 2015).

Powyzsze rozwazania maja na celu zobrazowanie, ze w dyskusji na temat optymalne;j
polityki gospodarczej dotyczacej krajow eksporterow borykajacych si¢ ze spadkiem cen,
wystepuje ciekawy nurt dotyczacy tego, ktdéra polityka — fiskalna czy kursowa, powinna
odgrywac¢ aktywna rolg¢ w procesach dostosowawczych. A.Behar wykazuje empirycznie, ze
— z uwagi na silne ograniczenia - pierwszoplanowa rol¢ powinna odgrywac polityka
fiskalna. W przypadku niezdywersyfikowanych eksporterow, kurs walutowy ma maty (lub
zaden) wplyw na bilans obrotow biezacych, za$ polityka fiskalna istotny. W badaniach
regresji, gdzie bilans handlowy jest zmienna zalezna, wykazuje, ze warto$¢ waluty ma
nieznacznie silniejszy wplyw na bilans handlowy niz na bilans obrotow biezacych, wydatki
rzadowe maja znacznie silniejszy wptyw na rachunek obrotow biezacych niz na rachunek
handlowy. Rozwazania te prowadza zatem do wniosku, ze zmiana kursu walutowego daje
silniejszy impuls dostosowawczy w przypadku bardziej zdywersyfikowanych krajow.
Autor zastanawia si¢ jednoczes$nie nad kosztami i korzysciami obu instrumentdéw polityki
dostosowawczej. Zwraca uwage, ze konsolidacja fiskalna moze spowodowaé potencjalnie
procykliczna redukcj¢ w zagregowanym popycie. W przeciwienstwie, stabsza waluta moze
wspiera¢ aktywno$¢ gospodarcza poprzez wzrost eksportu netto, ale jednocze$nie moze
pogarszac¢ bilanse, jesli pasywa zagraniczne przewyzszaja zagraniczne aktywa. (Behar,
2016).

Dla krajéw importujacych, spadek cen ropy tworzy okazje do obcigcia kosztownych
programow subsydiowania sektora energetycznego i skierowania tych funduszy na inne
projekty infrastrukturalne i pro wzrostowe. Reformy takie zostaty przeprowadzone min. w
Egipcie, Indiach, Indonezji i Malezji w 2014 r., polegaly glownie na usunigciu
znieksztalcen i nieefektywno$ci zwiazanych z subsydiami. Dziatania takie pozwalaja
poprawi¢ sytuacj¢ fiskalng kraju i zwigkszy¢ stope oszczednos$ci, inwestycje lub wydatki
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socjalne. Epizod spadku cen stanowi takze dobra okazje do wzmocnienia wiarygodno$ci
polityki pieni¢zne;.

Kraje nalezace do tzw. duzych importeréw ropy (Brazylia, Indie, Indonezja, Turcja),
skorzystaty z nizszych cen ropy, ktéra przetozyta si¢ na spadek inflacji i zredukowanie
deficytu na rachunku obrotéw biezacych. Niektorzy importerzy, na skutek efektow
spillover, odczuli skutki spowolnienia gospodarczego w krajach eksporterach. Na przyktad
wspomniane juz kraje Azji Srodkowej odczuly negatywne konsekwencje recesji w Rosji,
doswiadczajac obnizenia aktywnos$ci gospodarczej. (World Bank, 2015).

W przypadku krajéw na niskim i §rednim poziomie rozwoju, zarowno eksporterow,
jak i importerow, podjete reformy w sektorze energetycznym moga mie¢ bardzo istotne
korzysci dla rozwoju gospodarczego kraju.

Podsumowanie

W perspektywie dlugookresowej, zdaniem ekspertow, nalezy si¢ spodziewac dalszego
utrzymania si¢ trendu zmienno$ci cen ropy. W perspektywie najblizszych lat, swoista
wojna cenowa migdzy USA a krajami OPEC, prowadzaca do nadpodazy surowca, powinna
by¢ wiodacym czynnikiem ograniczajacym wzrost cen. Sprawia to, ze eksporterzy ropy
beda musieli znalez¢ optymalny uktad polityki gospodarczej, ktory pozwoli zlagodzi¢
negatywne konsekwencje spadku cen.

W trakcie ostatniego epizodu spadku cen ropy, cecha wspolng bylo pogorszenie
pozycji zewngtrznych krajow eksporteréw. Reakcja ze strony polityki gospodarczej byta
rézna w poszczegdlnych krajach, co potwierdza tezg, ze nie ma optymalnej policy mix w
zarzadzaniu negatywnym szokiem cenowym. Niektore kraje wykorzystywaty gtownie
aktywna polityke kursowa, inne (np. Arabia Saudyjska) potozyly nacisk na konsolidacje
fiskalna, dokonujac ci¢g¢ w wydatkach i przeprowadzajac reformy strukturalne. Niezaleznie
od potozenia punktu cigzkosci migdzy polityke kursowa a fiskalna w procesach
dostosowawczych, dalsze poglebianie reform strukturalnych w krajach eksporterach jest
kluczowe. Priorytetami reform sa: poprawa $rodowiska biznesowego, redukcja luki w
ptacach sektora prywatnego i publicznego, prywatyzacja przedsigbiorstw panstwowych.

Oproécz zaprezentowanych determinant cen, czynnikiem mogacym odegrac istotna rolg
w ksztaltowaniu rynku surowca moze by¢ odejscie od USD jako waluty rozliczania
transakcji eksportowych na rynku ropy i oparcie ich w walutach innych krajow, na czele z
Chinami. Proces wylaniania si¢ petrojuana, zapoczatkowany w 2014 r., wraz z akceptacja
kilku krajow dla przeprowadzania transakcji w walucie chinskiej, moze mie¢ istotne
implikacje dla USA (deprecjacja USD, proces wzrostu stop procentowych, recesja
gospodarcza, wzrost kosztow obstugi dlugu publicznego), a takze dla stabilnosci
migdzynarodowego systemu finansowego.
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Smart Contracts as a New Technology in the Digital Economy

Abstract. Digital technologies have a number of advantages that contribute to the development
of the economy and make it more transparent. Some of the main features of modern digital
technologies are speeding up business processes, reducing costs, eliminating the possibility of fraud,
ensuring the transparency of the system and the ability to check and analyze the system. Regardless of
whether a commercial or government organization uses the technology, in any case, there is a wide
range of possibilities of its application. One of these technologies is blockchain. A blockchain is
a distributed database in which storage devices are not connected to a shared server. This database
stores an ever-growing list of ordered records called blocks. Each block contains a timestamp and
alink to the previous block. The article defines a smart contract, describes the main areas of its
application and provides processes similar to smart contracts, but working outside the blockchain.
We also consider some of the risks that arise when working with smart contracts.

Key words: smart contract, cryptocurrency, blockchain

JEL Classification: D86, G23, 016, O31

Introduction

Technological progress does not stand still and over the past 20 years we have
witnessed the rapid development of the Internet, which undoubtedly influenced both our
daily lives and ways of doing business. Mentioned technological progress include also the
emergence of e-Commerce.

According to the Decree of the President of the Russian Federation dated 09.05.2017
Ne 203 “On the Strategy of development of the information society in the Russian
Federation for 2017 — 2030 the current system of management should be transformed into
a digital economy. The digitalization is, for example, the key factor of production because
processing of large volumes data in digital form and the use of such analysis results can
significantly improve the efficiency of production, technology, equipment, storage, sale,
delivery of goods and services. The Decree of President of The Russian Federation marked
the beginning of intensive use of information and communication technologies by state
bodies, business and citizens (Babkin et al., 2017). As part of this trend, the main way to
ensure the efficiency of economic activity of the subject should be the introduction of data
processing technologies that will reduce costs in the production of goods and services. This
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requirement has determined the relevance of this paper, the purpose of which is the
economic justification of the effectiveness of the use of distributed registers and smart
contracts in the course of economic activities of entities. Today we are witnessing the
development and implementation of completely new technologies that can change the
world, as the Internet did in its time. One such technology is the technology of the
blockchain. In this paper we present only a basic characteristic of blockchain and smart
contracts.

The blockchain

For the first time, the term blockchain appeared as the name of a fully replicated
distributed database implemented in the Bitcoin system. This explain why the blockchain is
often referred to transactions in various cryptocurrencies, but the technology of block chains
can be extended to any interconnected information blocks (Genkin et al., 2017). Bitcoin was
the first application of blockchain technology in October 2008 (lansiti et al., 2017).

Blockchain technology ensures that data will not be changed during transmission.
Therefore, it can find application not only in the field of Finance, but also in other areas,
including real estate and health. However, the financial sector is, if not the most promising,
then the most solvent source of demand for smart contracts. Many business processes in the
industry are still accompanied by piles of related securities, which complicate doing
business, and make up a significant share of the revenue of intermediaries. Blockchain
offers special features that are called smart contracts. The introduction of smart contracts
can simplify these processes, so the major players themselves have started to develop in
this area. Smart contracts are automatically created in the system, copied to different stores,
and executed using distributed computing. Therefore, after the execution of the smart
contract it cannot be corrected, even if later it is found vulnerabilities.

A smart contract is an automatically used process that provides all possible options for
the development of events and there is no possibility of making amendments. This term
appeared in the article of the American cryptographer Nick Szabo, which was published in
1994. According to Nick Szabo's idea, self-executing smart contracts, first of all, must
fulfill the specified conditions of the "contract", reducing the number of costs and errors
associated with the human factor. At the same time, smart contracts should save the world
from intermediaries who are now involved in the performance and enforcement of the
obligation in one way or another. In addition, Nick Szabo believed that with the advent of
smart contracts virtually disappear all sorts of fraudulent transactions.

Like any other contract, a smart contract has its own objects.

e Signatories. Signatories are parties to a smart contract that accept or waive the terms
using electronic signatures. A direct analogue is the signature of the sender of funds in
the Bitcoin network, which confirms the transaction in the chain of blocks (Babkin et
al., 2017).

e Subject of contract. The subject of the contract can only be an object within the
environment of the smartest contract, or it must be ensured unhindered, direct access
of the smart contract to the subject of the contract without human intervention. This is
the most difficult issue that could not be solved before the advent of cryptocurrencies
in 2009.
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e  Conditions. The terms of the smart contract must have a full mathematical description,
which can be programmed in the environment of the smart contract. It is
in the conditions described the logic of execution of the points of the subject of the
contract.

A prerequisite for such contracts is the existence of a specific execution environment.
Certain conditions are required:

e The use of widespread electronic signature methods based on public and private keys
(asymmetric encryption).

e Existence of open, decentralized and trusting databases for executed transactions, the
operation of which completely excludes the human factor. As an example: blockchain
in Bitcoin.

e Decentralization of the smart contract execution environment. As an example:
Ethereum, Codius, Counterparty.

e Reliability of the digital data source. As an example: root SSL certification authorities
in databases of modern Internet browsers.

A smart contract can update the data in the blockchain in accordance with the initially
set rules — for example, transfer digital assets from one participant to another. As soon as
the new technology gains momentum, smart contracts will make a real digital revolution,
which will be comparable to the invention of HTML, which radically changed the Internet,
and later the entire world economy.

Proponents of smart contracts argue that many of their types can be made partially or
completely self-executing and self-sufficient. Smart contracts based on cryptography can
provide better security than traditional contracts based on the law, and reduce other
transaction costs associated with the conclusion of contracts and possible legal costs.

According to the British magazine The Economist, smart contracts have the prospect
of becoming the most important application of blockchain technology (Genkin et al., 2017).

The use of smart contracts in their activities helps various companies in many areas of
life to simplify their activities. For example, the R3 consortium, which includes 45 large
financial institutions, is developing in the field of blockchain application in the financial
industry. More than 15 participating banks have developed prototypes of smart contracts
for factoring operations, providing participants with the opportunity to see the data on
transactions in real time. At the same time, in parallel, banks are also conducting their
internal development:

e Barclays uses smart contracts to automate the payment and the change of right to
possession during the transaction.

e HSBC and Bank of America replaced letters of credit with smart contracts (written
guarantee from the payer's Bank to the payee's Bank) (Golikova et al., 2017).

In Russian Federation, the technology has also been developed. Last year, Alfa-Bank
and S7 conducted the first financial transaction using blockchain in Russia. Two smart
contracts were used at once-for opening and execution (closing) of the letter of credit.
Interacting with each other smart contracts are designed to reduce the negative
consequences of a potential error in the code of one of them.

Smart contracts are quite seriously considered as an alternative to existing exchanges
for transactions with securities. Given the fact that securities are currently virtually all
virtualized and exist only in the form of electronic registers, the transfer of securities
trading to the blockchain is only a matter of time.
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As an example, we will give the first transaction with securities in Russia with the use
of smart contracts in the blockchain, held on September 29, 2017. This transaction was
carried out by «National settlement Depository» and consisted of execution of
Raiffeisenbank's order to purchase MegaFon bonds (Butenko, 2014).

The use of smart contracts is now possible in theory even in the election system.
According to experts, it is almost impossible to falsify the election results, but thanks to
smart contracts, it is possible to completely exclude the possibility of external interference
in the voting system. In such a case, the votes would be placed in a distributed register and
would require exceptional computing power to decode them. There are no such computers,
so it will be impossible to hack this system.

The full implementation of smart contracts in the election system is not yet a prospect
for the nearest future. However, public services are already working hard on the most
obvious advantage of the blockchain — reliable storage of documents. Thus, the Swedish
cadastral service (Lantmdteriet), together with ChromaWay blockchain startup, Kairos
Future consulting firm and Telia mobile provider, is working on its own blockchain
solution. It is designed to eliminate errors related to manual data entry and improve the
reliability of document transmission. At the same time, digital documentation of the
transfer of real estate to the property is carried out with the help of the developed
ChromaWay system of smart contracts.

Since 2017, Moscow has been testing a blockchain platform for voting on urban
governance issues in the Active citizen system. Russian Prime Minister Dmitry Medvedev
believes that the emergence of distributed Ledger technology can have long — term
consequences: «in a few years, cryptocurrencies may disappear, and the technology on the
basis of which they develop — the blockchain will become part of everyday reality».

Smart contracts certainly have their advantages. The advantages of this type of
contract are as follows:

e The safety. The smart contract is encrypted and stored in a distributed manner, which
guarantees protection against loss or unauthorized modification.

e The cheapness and speed. Most processes are automated, and most intermediaries are
eliminated from the process.

e The standardization. Today, there are many options for smart contracts, and you can
choose the right one for a specific task.

The risk of smart contracts

However, despite its power and attractiveness, smart contracts are a source of risks.
An only few types of risk is considered bellow.

Risk 1. Errors in the development of smart contracts

The rules of writing smart contracts are not formalized at the moment, but the main
thing is that the rules of their verification are not described. However, it is not possible to
make changes to the smart contract because it is by definition immutable.

The simplest example: a smart contract is concluded, under the terms of which the
buyer reserves the amount to transfer money when the goods arrive at the warchouse. But
the program code of the smart contract was written with an error — the procedure for
checking the receipt of goods to the warehouse was not implemented. As a result, the
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money paid by the buyer, but the seller will never get, regardless of whether he delivered
the goods or not delivered. Money for the seller lost. Especially carefully should be
developed and smart contracts should be tested at ICO (Biswas et al., 2016).

Risk 2. Compromising the oracles

Oracle programs are specialized services designed to bind the digital world to the real
world and provide smart contracts with input data for their execution. The question of the
immutability and authenticity of the data received from these services.

For example, an attacker could attack an Oracle that provides currency exchange rate
data for currency exchange contracts. After changing its code, it will produce incorrect
data, which entails quite specific financial risks for smart contracts that use this data.

You can also replace the information or modify the physical information that comes to
the entrance of the Oracle. The simplest example is to cover with a light-proof object the
sensor of the Oracle transmitting information about the illumination to the smart contract of
the "Smart city". In this case, the Oracle will constantly assume that it is dark and, as a
result, the smart contract will not extinguish street lights.

Risk 3. The loss of access

All work with the blockchain is based on the fact that you can authorize yourself in the
system only using the private part of the cryptographic key. If, in the case of ordinary
contracts, transactions, etc., it is possible to authorize with the help of third parties (court,
authorities issuing documents, notary, recommendations, etc.), in the case of blockchain
and smart contracts, such a possibility is not provided. If the private part of the key is lost,
you will never be able to recover it.

Risk 4. Lack of legal framework

Non-performance of a normal contract in the real world may be subject to legal
proceedings. The world of blockchain is currently not an object of the legal field. All
transactions conducted within the framework of smart contracts are provided only by the
good will of the participants.

Risk 5. No possibility of risk insurance

Due to the fact that at the moment the legal field when working with the blockchain is
not defined, there is no risk insurance in this market. In the event of any risk events with
a smart contract, all financial consequences are entirely borne only by its participants.

Summary

Blockchain systems, as well as smart contracts, are good for ensuring interaction of
subjects without using intermediaries, but their life is limited by the appearance of artificial
intelligence. After the birth of a developed, devoid of feelings and interest in artificial
intelligence, a place as an arbitrator and Trustee will be occupied by him.

Thus, as a result of the analysis of the use of smart contracts by business entities and
evaluation of its result, it can be concluded that this mechanism has a positive impact on the
competitiveness of any business entity, as cost reduction increases the potential and
sustainability of the organization. In other words, as a result of reducing costs on the above
grounds, the organization will be able to effectively use the available funds for the
expansion of economic activities, which will lead to an increase in profits.
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In this paper we present only a basic characteristic of blockchain and smart contracts.
More detailed and comprehensive analyzes are in preparation.
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Analiza rynku owocéw jagodowych — wybrane elementy

Analysis of the Berry Market — Selected Elements

Synopsis. Celem pracy byta identyfikacja zmian zachodzacych na rynku owocow jagodowych w
Polsce oraz w wybranych krajach Unii Europejskiej, w latach 2006-2017. W opracowaniu dostgpnych
danych i prezentacji wynikow badan wykorzystano metody opisowe i porownawcze. W publikacji
wykorzystano dane GUS oraz FAO, dotyczace powierzchni upraw, wielkosci produkeji i spozycia
owocow, ze szczegdlnym uwzglednieniem owocow jagodowych, na §wiecie i wybranych krajach Unii
Europejskiej oraz w Polsce. Analiza objgto lata 2006-2017 dla Polski w odniesieniu do powierzchni
upraw i wielkosci produkcji, lata 2006-2017 w odniesieniu do wielkosci spozycia, a w badaniach
Polski na tle $wiata i wybranych krajow UE, ze wzgledu na wielko$¢ produkeji i powierzchnig upraw
owocow jagodowych, uwzgledniono rok 2016.

Stowa kluczowe: owoce jagodowe, produkcja, konsumpcja

Abstract. The aim of the work was to identify changes taking place in the market of berries in Poland
and selected European Union countries from 2006 to 2017. Descriptive methods were used to analyse
the available data and present the study results. The work is based on GUS (the Main Statistical Office
in Poland) and FAO data pertaining to cropped area, production volume and fruit consumption level,
paying special attention to berries, in Poland, selected European Union countries and worldwide. Data
for the period 2013-2017 was considered for cropped area and production volume in Poland, 2006-
2017 for consumption level, and the year 2016 for production volume and area under berry plants in
Poland against the background of the world and selected EU countries.

Key words: berry fruit, production, consumption

JEL Classification: O13, Q17

Wprowadzenie

Owoce stanowia wazny element zdrowe] diety. Polacy chetnie spozywaja rodzime
gatunki, a szczegdlnie jabtka, gruszki, §liwki, maliny oraz truskawki (Tomek i Robinson
2001). Od wielu lat wzrasta udzial organizacji producenckich w sprzedazy owocow i
warzyw (Sobczak i in., 2013). Juz w 1972 roku wprowadzone zostato rozporzadzenie Unii
Europejskiej ,,O wspodlnej organizacji rynku owocow i warzyw”. Aktualnie réwniez polscy
producenci korzystaja ze wsparcia finansowego z funduszy UE, wykorzystujac srodki na
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rozwoj produkcji i poprawe konkurencyjnosci na rynku wspoélnotowym, a nawet globalnym
(Jabtonska, 2006). Produkcja owocow jagodowych stanowi bardzo wazny segment
krajowej produkcji sadowniczej (Paszko i in., 2016). Badania Szuka i in. (2016) wykazaly,
ze w latach 2008-2013 produkcja owocéw w Polsce byta blisko dwukrotnie wigksza od
krajowego spozycia. Badania Gheribi (2012) potwierdzily malejace miesigczne spozycie
owocow (08%) 1 warzyw (o 15%) w latach 2004-2008. Wyniki badan dotyczace
czgstotliwosei spozycia owocow wykazaly, ze najczesciej spozywali je konsumenci w
wieku 31-45 lat oraz powyzej 60 lat (Jader, 2017). Natomiast z danych GUS
(www.stat.gov.pl) wynika, ze przecigtne miesi¢czne spozycie owocOw w ostatnich latach
(2010-2016) zwigkszyto si¢ o blisko 6%, przy czym zaobserwowano malejaca warto$é
omawianego wskaznika w potaczeniu ze zwigkszeniem liczby oséb w rodzinie. W
rodzinach powyzej pigciu 0sob wskaznik ten, w 2016 roku, byt o blisko 40% mniejszy niz
srednia ogotem.

Do owocéw jagodowych zalicza si¢ m.in: boréwke wysoka, maling, truskawke i
czarng porzeczke. Wiasciwosci lecznicze borowki wysokiej znane sa od lat. Owoce
stosowane sa w profilaktyce m.in. choroéb cywilizacyjnych i uktadu krazenia (Pliszka,
2002). Owoce maliny byly przez tysiaclecia wykorzystywane w celach odzywczych i
leczniczych (Krauze-Baranowska, 2007). Pod wzgledem zawartosci zelaza i fosforu
truskawki znajduja si¢ na pierwszym miejscu wsréd produkowanych w Polsce owocow
(Karabela, 2006). Czarna porzeczka ma wlasciwosci przeciwgnilne i przeciwszkorbutowe.
Wywar z owocow hamuje procesy zapalne w nerkach i kanalikach zoélciowych, obniza
cisnienie krwi i tagodzi bole reumatyczne (Karabela, 2008).

Ze wzgledu na te cenne wilasciwosci owocow jagodowych Zwiazek Sadownikéw RP
zainicjowal w 2015 r. trzyletni Program Informacyjny ,,Niezwykle wtasciwosci zwyktych
owocow”. W jego ramach prowadzona jest edukacja konsumentéw w zakresie korzysci
plynacych ze spozywania europejskich owocéw jagodowych. Program skoncentrowany jest
na promocji truskawek, borowek, malin i czarnych porzeczek i jest kampania promocyjno-
informacyjna, realizowana na rynkach pigciu krajow: Polski, Austrii, Szwecji, Finlandii
i Czech (Portal promocji eksportu).

Material i metody badan

Celem pracy byla identyfikacja zmian zachodzacych na rynku owocoéw jagodowych
w Polsce oraz w wybranych krajach Unii Europejskiej, w latach 2006-2017. W opracowaniu
dostepnych danych statystycznych i prezentacji wynikéw badan wykorzystano metody
opisowe i analiz¢ porownawcza. Czg$¢ wynikow przedstawiono graficznie.

W publikacji wykorzystano dane GUS oraz FAO, dotyczace powierzchni upraw,
wielkosci produkcji 1 spozycia owocOw, ze szczegdlnym uwzglednieniem owocoOw
jagodowych, na $wiecie i wybranych krajach Unii Europejskiej oraz w Polsce. Analiza
objeto lata 2006-2017 dla Polski w odniesieniu do powierzchni upraw, wielkosci produkcji
i w odniesieniu do wielko$ci spozycia, a w badaniach Polski na tle §wiata i wybranych
krajow UE uwzgledniono rok 2016. Wybdr lat do badan podyktowany byt dostgpnoscia
danych statystycznych GUS, w odniesieniu do spozycia oraz danych FAO.

W analizie danych dla Polski zastosowano jednopodstawowe (o podstawie stalej)
indywidualne indeksy dynamiki, w odniesieniu do roku 2006. Obliczenia wykonano
zgodnie z wzorem (Ostasiewicz 1 in., 1999):
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ln/ 1 }’1'
zakladajac, ze:
v, - warto$¢ cechy w roku badanym (2007,..., 2017),
y; - warto$¢ cechy w roku bazowym 2006.
Analizujac wielkos$¢ spozycia owocodw ogodtem, jagodowych, potudniowych oraz
jabtek zastosowano wspotczynnik korelacji Pearsona.

Wyniki badan i oméwienie

Powierzchnia uprawy truskawek w Polsce, w latach 2006-2017 (rys. 1), podlegata
niewielkim wahaniom, wynoszac $rednio 53 tys. ha i byta blisko dwukrotnie wigksza niz
powierzchnia uprawy malin (Srednio 29 tys. ha). Najmniejsza powierzchni¢ uprawy
truskawek zajmowaly w 2010 roku (ponizej 40 tys. ha), a najwigksza w 2006 roku — blisko
60 tys. ha. Uwage zwracaja zblizone wartosci tej cechy w odniesieniu do malin i porzeczek
czarnych - $rednia 35 tys. ha. Najmniejsza powierzchni¢ zajmowaly uprawy borowek
(Srednio 7 tys. ha) i pozostalych owocoéw jagodowych (Srednio 1,5 tys. ha). Zmiany
powierzchni upraw boréwek byly najbardziej dynamiczne sposrdd wszystkich
analizowanych gatunkéw owocow w badanym okresie - od pow. 1 tys. ha w 2006 roku do
8 tys. ha w 2017 roku. Najwigkszy wzrost tej powierzchni nastapit w 2010 roku — o 167%
wobec roku wczesniejszego.
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Rys. 1. Powierzchnia uprawy owocow jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017
Fig. 1. Cultivation area of berry fruit in Poland, in 2006-2017

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie: Rynek owocow i warzyw, stan i perspektywy, 2017.
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Analizujac dynamike zmian (tab. 1) warto$ci omawianej cechy (w odniesieniu do roku
bazowego 2006) mozna zauwazy¢, ze najwigkszy spadek tej wartosci w przypadku
truskawek, nastapit w 2012 roku i wynidst 16%. Najmniejsza powierzchni¢ uprawy malin
zaobserwowano w roku bazowym (2006), a najwigksza w ostatnim roku - o 76% wigksza
niz w roku bazowym. W przypadku porzeczek najwigkszy spadek wartosci tej cechy
nastapil najpierw w 2001, a nastgpnie w 2017 roku i wyniost az 11%. Boréwki zajmowaty
najmniejsza powierzchni¢ upraw, podobnie jak maliny, w 2006 roku (blisko 6 razy
mniejsza niz wyniosta warto$¢ maksymalna - w 2017 roku.

Tabela 1. Indeksy dynamiki powierzchni upraw owocoéw jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017 (%)
Table 1. Cultivation area dynamics indexes of berry fruit in Poland, in 2006-2017 (%)

Lata Owoce jagodowe
Truskawki Maliny Porzeczki czarne Borowki Pozostate
2006 100 100 100 100 100
2007 94 121 105 143 114
2008 97 118 99 164 114
2009 96 119 98 171 114
2010 67 174 103 457 171
2011 91 159 89 343 143
2012 84 167 101 429 186
2013 99 169 109 479 214
2014 95 166 108 479 186
2015 94 161 107 464 171
2016 91 172 104 514 200
2017 92 176 89 571 286

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie: Rynek owocow i warzyw, stan i perspektywy, 2009, 2013 i 2017.

Analizujac warto$ci zbioréw owocodw jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017 (rys.
2), mozna wnioskowaé, ze wsrdd analizowanych gatunkow dominowata truskawka
(Srednio 184 tys. ton). Wielkosci zbiordw malin (Srednio 97 tys. ton) i porzeczek czarnych
($rednio 134 tys. ton) byly dos¢ zblizone i wyraznie wigksze od wartosci tej cechy
w odniesieniu do boréwek (Srednio 11 tys. ton) i pozostatych owocow jagodowych (srednio
3 tys. ton).

Badania Szuka i in. (2016) wykazaty, ze Polska byla w latach 2008-2013 krajem
samowystarczalnym w produkcji owocow jagodowych. Srednia warto$é wskaznika
samowystarczalnosci wyniosta 271%.

Dynamika zmian warto$ci omawianej cechy (w odniesieniu do roku 2006) pozwala
stwierdzi¢, ze najwigkszy wzrost wartosci tej cechy nastapit w przypadku truskawek, o 6%,
w 2015 roku (tab. 2), w przypadku malin o 142% w 2012 roku, w odniesieniu do porzeczek
0 5% w roku 2013, dla borowek o 227% w 2017 roku i dla owocow pozostatych o 300%
w tym samym roku. Ponadto w 2010 roku nastapil wyrazny spadek wartosci tej cechy
w odniesieniu do truskawek — o 23% w stosunku do roku 2009. Zbiory malin spadty
natomiast az o 40% w roku 2015, po wczesniejszym kilkuletnim wzroscie i stabilizacji
welkosci produkcji. W roku 2010, po wczesniejszym wzroscie, o 16% spadta produkcja
boréwek 1 utrzymata si¢ na zblizonym poziomie do 2012 roku. Na obserwowane spadki
zbioréw owocow gtowny wptyw miaty niekorzystne warunki pogodowe.
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Rys. 2. Produkcja owocow jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017
Fig. 2. Production of berry fruit in Poland, in 2006-2017

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie: Rynek owocow i warzyw, stan i perspektywy, 2009, 2013 i 2017.

Interesujace wyniki badan przedstawita Kierczynska (2015). W badaniach
dotyczacych lat 1994-2014 wykazala istotna zalezno$¢ pomigdzy wielkoscia produkeji i
eksportu w przypadku jablek, §liwek i wisni. Natomiast dla porzeczek czarnych, truskawek
i malin takiej korelacji nie stwierdzono. Zdaniem autorki obserwowany w tym okresie
wzrost produkcji porzeczek czarnych wynikal z rozwijajacego si¢ w Polsce przetworstwa
owocowo-warzywnego. Podobnie mozna wyjasni¢ wzrost produkcji malin i truskawek.

Tabela 2. Indeksy dynamiki produkcji owocow jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017 (%)
Table. 2. Production dynamics indexes of berry fruit in Poland, in 2006-2017 (%)

Lata Owoce jagodowe
Truskawki Maliny Porzeczki czarne Borowki Pozostate
2006 100 100 100 100 100
2007 90 107 70 106 120
2008 104 155 101 161 140
2009 103 156 99 224 167
2010 79 177 99 188 273
2011 86 225 85 176 160
2012 78 242 98 231 173
2013 99 230 105 259 267
2014 105 240 84 255 267
2015 106 149 81 255 253
2016 102 246 85 300 327
2017 91 190 68 327 400

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie: Rynek owocow i warzyw, stan i perspektywy, 2009, 2013 i 2017.
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Dane przedstawione w tabeli 3 pozwalaja stwierdzi¢, ze udzial Polski w produkcji
swiatowej, w 2016 roku okazal si¢ znaczacy, w odniesieniu do truskawek (8 miejsce),
malin (miejsce 3) i borowek (miejsce 4).

Ponadto badania Ciebienia i in. (2015), dotyczace lat 2003 — 2012, wykazaly, ze
wielko$¢ produkcji malin w Polsce stanowita od 10% (w 2003 roku) do 21% (w 2012 roku)
produkcji Swiatowej, a w europejskiej odpowiednio od 12% do 28%.

Tabela 3. Produkcja owocow jagodowych w wybranych krajach, w 2016 roku

Table 3. Berry fruit production in selected countries, in 2016

L Wielko$¢ produkcji (tys. ton) Udziat w produkcji $wiatowej (%) / lokata

Wyszczegolnienie . . . . . A

Truskawki Maliny Borowki Truskawki Maliny Borowki
Swiat 9118336 795 249 552505 100 100 100
Polska 196 972 129 063 14 721 2,2/8 16/3 2,7/4
Niemcy 143 221 5617 10710 1,6/11 0,7/15 1,9/5
Francja 58737 4030 9352 0,6/17 0,5/16 1,7/6
Portugalia 8495 16 972 6572 0,1/40 2,1/10 1,2/8
Hiszpania 366 161 17 808 6412 4,0/6 2,2/9 1,2/9
Holandia 57 500 1 820 7919 0,6/19 0,2/23 1,4/7
Wiochy 131436 2245 1683 1,4/13 0,3/20 0,3/15
Chiny 3801865 bd bd 42/1 bd bd
Rosja 197 523 164 602 3292 2,2/7 21/1 60/11
Kanada 21858 10 792 178 745 2,4/30 1,4/13 32/2
USA 1420570 137829 269257 16//2 17/2 49/1

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych FAO i www.factfish.com.

Analizujac powierzchni¢ upraw (tab. 4) mozna stwierdzi¢, ze Polska uzyskatla lepsze
lokaty niz w odniesieniu do wielko$ci produkcji, odpowiednio 2, 1 i 3. Wskazywatoby to
na mniejsza wydajnos¢ produkcji niz w pozostalych krajach. Niemcy uzyskaty znacznie
nizsza lokata w zakresie powierzchni uprawy niz produkcji, ale jedynie w przypadku
truskawek. We Francji udzial w strukturze powierzchni byt zgodny z udziatlem w strukturze
produkcji dla borowek, a udziat w produkcji pozostalych owocoéw byl korzystniejszy od
udziatu w powierzchni upraw. Portugalia charakteryzowata si¢ duza wydajnoscia produkcji
truskawek. Swiadczy o tym 18-punktowa roznica lokat ze wzgledu na udzial w produkcji
i w powierzchni uprawy. Duza wydajno$¢ produkcji truskawek i malin zaobserwowano
w przypadku Hiszpanii i Wioch. Podobne zjawisko w odniesieniu do wszystkich badanych
gatunkow stwierdzono w Holandii i USA. Ponadto powierzchnia uprawy malin w Polsce
stanowita od 14% (w 2003 roku) do 26% (w 2012 roku) $wiatowej powierzchni upraw oraz
od 16% do 31% europejskiej powierzchni upraw (Ciebien i in. 2015).

Spozycie owocow w Polsce (tab. 5) bylo najwigksze w 2009 roku, o 10% wigksze od
warto$ci w roku bazowym (rys. 3), a w 2008 roku warto$¢ tej cechy byla wigksza o 4%
w odniesieniu do roku 2006. W analizie rok do roku mozna zauwazy¢ poczatkowe
zmniejszenie wartosci omawianej cechy o 2%, jednak juz w kolejnym, 2008 roku, spozycie
zwigkszylo si¢ az o 19%, a rok po6zniej byto o kolejne 6% wigksze. Jednak w kolejnych
latach zanotowane nieregularne wahania omawianych wartosci z tendencja wzrostowa w
latach 2011-2015, by w ostatnim roku badan osiagna¢ poziom o blisko 15% nizszy niz w
roku bazowym. Ponadto warto$ci wspotczynnikéw korelacji wskazaty na istotna dodatnia
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zalezno$¢ spozycia owocow ogdltem i owocow jagodowych (1=0,75; p=0,005) oraz ujemna
istotna korelacj¢ spozycia jablek i owocow poludniowych (1=-0,92; p=0,000).

Tabela 4. Udzial w powierzchni §wiatowej upraw owocow jagodowych w wybranych krajach, w 2016 roku

Table 4. Berry fruit share in the area of world crops in selected countries, in 2016

. Udziat w powierzchni $wiatowej upraw owocow jagodowych (%) / lokata
Wyszczegdlnienie . . L.
Truskawki Maliny Borowki
Swiat 100 100 100
Polska 1372 0,3/1 45/3
Niemcy 3,6/6 1,0/15 24/5
Francja 0,8/19 0,6/17 22/6
Portugalia 0,1/58 bd bd
Hiszpania 1,9/11 1.7/12 bd
Holandia 0,4/26 0,2/26 0,7/9
Wiochy 1,2/15 0,3/22 0,2/15
Chiny 35/1 bd bd
Rosja 7/3 20/2 0,6/10
Kanada 0,7/21 2/10 49/1
USA 53/4 82/4 03/2

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych FAO i www.factfish.com

Pozytywne tendencje w odniesieniu do spozycia owocow jagodowych byly w pewne;j
mierze zwiazane z moda na zdrowy tryb zycia, ktéra promuje zastgpowanie tradycyjnych
przekasek owocami i warzywami. Jednak zwigkszone zainteresowanie spozywaniem
owocow skupito si¢ przede wszystkim na owocach poludniowych (gtownie owoce
cytrusowe i banany), ktorych spozycie w analizowanych latach 2006-2017 wzrosto
wyraznie - az 0 48%, jednak w przypadku owocoéw ogotem ten wzrost wyniost jedynie 1%,

a w przypadku jablek zanotowano spadek spozycia az o 33%.

Tabela 5. Spozycie owocow jagodowych w Polsce, w gospodarstwach domowych (w kg/ miesiac, na osobg),

w latach 2006-2017

Table 5. Berry fruit consumption in Poland, in households (in kg /1 month, 1 person), in 2006-2017

Lata ogotem' Jagodowe/udziat w ogotem (%) jabtka potudniowe
2006 3,41 0,48 /14,08 1,49 0,89
2007 3,26 0,42 /12,88 1,31 0,97
2008 3,44 0,50 /14,53 1,25 1,00
2009 3,63 0,53 /14,60 1,35 0,95
2010 3,28 0,42 /12,80 1,25 1,05
2011 3,13 0,39/12,46 1,10 1,06
2012 3,30 0,41/12,42 1,26 1,02
2013 3,28 0,43 /13,11 1,13 1,11
2014 3,44 0,47 /13,66 1,17 1,12
2015 3,45 0,46 /13,33 1,05 1,22
2016 3,50 0,43 /12,29 1,08 1,25
2017 3,46 0,41/11,85 1,00 1,32

Towoce §wieze, chtodzone lub mrozone.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS, ,,Budzety gospodarstw domowych”, lata 2006-2017.
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Podobna tendencje¢ dotyczaca owocdéw potudniowych stwierdzono w badaniach Jader
(2014) - udzial owocoéw potudniowych w konsumpcji owocow $wiezych wzrost z 23%
w latach 1998-2002 do 30% w latach 2008-2012. Ponadto zaobserwowano niewielkie
zmiany w analizowanym pigtnastoleciu, w odniesieniu do konsumpcji owocow jagodowych
oraz pozostatych owocow, a wyznaczona prosta regresji wykazata w ich przypadku jedynie
minimalng tendencj¢ malejaca. W latach 1998-2012 srednie spozycie owocow jagodowych
wyniosto 5,56 kg/os./rok 1 zmniejszato sig $rednio co roku o 0,029 kg, w tempie bliskim 0.

Uwzgledniajac podziat terytorialny Polski zaobserwowano w latach 2008-2013, ze
wyzszy poziom spozycia owocoOw w przeliczeniu na mieszkanca wystapil w
wojewodztwach o najwyzszych wskaznikach samowystarczalnosci (Szuk i in. 2016).

115
110
105
100

95

dynamika spozycia %

90

85

80

75

70
2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Rys. 3. Indeksy dynamiki spozycia owocow jagodowych w Polsce, w latach 2006-2017
Fig. 3. Consumption dynamics indexes of berry fruit in Poland, in 2006-2017 (%)
Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS, , Budzety gospodarstw domowych”, lata 2006-2017.

W  badaniach przeprowadzonych na dziewczgtach 1 kobietach cigzarnych
(Szczepaniak, 2004) stwierdzono, ze najczgsciej spozywane byly jabtka, nastgpnie cytryny,
truskawki, pomarancze i banany.

Z badan przeprowdzonych przez Kamelska i in. (2011), wynika, ze kobiety ci¢zarne
z owocow krajowych najczg$ciej wybieraly jablka (48%), nastgpnie winogrona (16%)
i truskawki (13%). Spozycie malin wyniosto jedynie 3%. Wsrod owocow egzotycznych
gtowny udzial w diecie kobiet cigzarnych stanowity banany (25%) oraz pomarancze (28%).
Kobiety czgsto spozywaly réwniez mandarynki (17%). Podobne wyniki uzyskano
w odniesieniu do kobiet karmigcych, ktore najchetniej spozywaty jabtka (59%), w znacznie
mnigjszych ilosciach czeresnie (4%), truskawki (9%) i maliny (3%). Potwierdzito si¢
rowniez wysokie spozycie owocow potudniowych. Najchgtniej wybierane byly banany
(47%), nastgpnie mandarynki (19%) oraz pomarancze (14%).
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Podsumowanie

Owocowe jagodowe stanowia bardzo wazny sktadnik zdrowej diety i charakteryzuja
si¢ wlasciwosciami leczniczymi. Zawieraja garbniki, procyjanidyny Bl i B4, flawonoidy,
kwasy organiczne i kwas elagowy. Sa bogate w polifenole, witaminy i zwiazki mineralne,
weglowodany, kwasy organiczne, pektyny, aminokwasy, enzymy, glukozydy, flawonoidy,
antocyjany, olejki eteryczne, glikozydy, cyjanidyny i delfinidyny. Jednak ich spozycie
w Polsce ulegalo nieregularnym zmianom w badanym okresie, a spadek wartosci
analizowanego wskaznika pomigdzy rokiem 2006 a 2017 wynidst az 15%.

Najwicksza powierzchnig¢ upraw truskawek zanotowano w 2006 roku, a najwigksza
produkcje w 2017 roku. Najwigksza powierzchni¢ uprawy malin stwierdzono w 2017 roku,
a najwigksza warto$¢ produkcji w 2016 roku. W odniesieniu do porzeczek czarnych
najwigksza powierzchnia charakteryzowat si¢ rok 2014, a najwigksza produkcja rok 2013.
Natomiast powierzchnia uprawy oraz wielko§¢ produkcji borowek osiagnely maksymalne
wartos$ci w 2017 roku.

Analiza poréwnawcza pozwolita wnioskowaé, ze udziat Polski w produkcji §wiatowe;j,
w 2016 roku byt znaczacy. Wielkos¢ produkcji truskawek w Polsce byla na 8 miejscu
w rankingu krajow producentow, w przypadku malin byto to miejsce 3, a borowek miejsce
4. Jednoczesnie pod wzgledem powierzchni upraw Polska uzyskala lepsze lokaty,
odpowiednio 2, 1 i 3. Wskazywaloby to na mniejsza wydajnos¢ produkcji niz w
pozostatych krajach producentach.

Zmiany w wielkoSciach spozycia poszczegblnych grup owocdéw opisane
wspolczynnikami korelacji sugeruja, ze zmiany w spozyciu owocdéw jagodowych powoduja
podobne zmiany w spozyciu owocOw ogoélem, natomiast spadek zainteresowania
spozywaniem jabtek spowodowal wyrazny wzrost spozycia owocow potudniowych, ktore
sa tatwo dostgpne w sklepach wielkopowierzchniowych za stosunkowo niska ceng. Owoce
jagodowe odpowiedniej jakosci sg trudniej dostgpne dla klienta. Jablka natomiast ciesza si¢
malejacym zainteresowaniem, pomimo duzej dostgpnosci.
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The Taxation of Agriculture in the European Union Countries

Abstract. The paper sets out the key principles for taxation of agriculture in selected European Union
countries. The theoretical foundations of tax systems in the context of their functions and features
specified as desirable in the literature are discussed. EU agricultural taxation systems are presented in
reference to optimisation and tax competitiveness. Some shared features of these agricultural taxation
systems were pointed out and their division in two basic models (the British model and the continental
model), which was presented taking as example the countries in which these models operate. Taxation
of income derived from agricultural business activity is a natural direction of changes in tax systems.
The tax policy implemented in the European Union countries in relation to agriculture make use of the
principle of tax justice to the highest possible extent. The diversity of the tax rules and structures
applied in the EU makes it possible to tax agricultural income without limiting the development
potential of agricultural enterprises (farms), and often stimulates them. The form of individual tax
systems results from numerous economic, social and political circumstances. Special tax treatment of
agriculture is expressed through tax construction elements, e.g. right to deduct the value of generated
loss or investment expenditure from taxable income.

Key words: tax, taxation of agriculture, agricultural tax
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Introduction

The diversity of tax systems in EU countries results in compiling and comparing
conditions for functioning and running a business. Various tax constructions and varied
taxation rules under the same taxes result in competition for production factors. In most EU
Member States, the current agricultural taxation systems are the consequence and effect of
their evolution. In spite of noticeable variances, tax systems have many features in common,
which stems from the nature and definition of tax as a historical category linked to the theory
of statehood and private ownership (Krajewska, 2012). Taxation of agriculture is an aspect of
tax policy understood as a means of influencing the state in such a manner as to ensure budget
income enabling the pursuit of economic and social objectives. If they are of purely economic
nature they relate, among other things, to the creation of material grounds for economic
development and welfare of our society. Social objectives concern the creation of conditions
for: equal opportunities in getting jobs and remuneration which correspond to qualifications,
in securing an adequate level of education, professional promotion and potential for running a
business. Tax policy can also be directed negatively, the extreme expression of which is a
threat to taxpayers' freedom (restriction of their subjective rights), depreciation of tax justice
and, as a result, a reduction in the welfare of citizens.
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In the literature on the subject we find a clear specification of the notion of tax
included in its definition. Taxes are assigned with specific social and economic functions
realised to varying degrees. Regardless of the intensity of tax impact and the degree of
performance of its various functions, the objective of tax, which Gaudemet (2000) defines
as coverage of public burdens, is unchanged. Taxes are the primary source of government
income (fiscal function) and the scope of tax income exceeds receipts from other sources,
such as charges, duties and loans. Their relevant regulatory function consists in the
redistribution (distribution) of national income and wealth between taxpayers and public-
law units, i.e. the state and local government bodies. Their stimulus function, on the other
hand, stands for making use of tax instruments to induce some specified actions of
individuals and to shape the direction and pace of their development. Taxes, by performing
informative functions, make it possible to draw conclusions on regularities or irregularities
taking place in the course of economic processes.

Gradalski (2006) distinguishes the objectives of tax systems operation through the
prism of a state model. He distinguishes two models: the first one is based on the welfare
economy, where the state is an advocate of social interest, and the other one - on the
institutional economics, which assumes that the state maximises its own utility by by
limiting general social needs. This division stays in line with the state's fiscal, redistributive
and regulatory objectives. Currently, in the literature on the subject, the range of functions
attributed to taxes is even wider, and the following functions: fiscal, redistributive,
regulatory, simulative and controlling are treated as equally relevant.

The fiscal function of taxes aims to provide income to the state, and its importance
results from the fact that taxes are the key source of state budget income and the grounds of
its operation. It is believed that taxes are the most effective method of influencing business
entities. Their redistributive function results from the fiscal function and has a derivative
nature in relation to it. The obtained tax income is allocated by the state or local
government for the performance of particular public tasks, which enables the division of
national income and wealth between citizens and public-law units.

Today's efficient tax system has five characteristics which are regarded as desirable
taxation principles (Stiglitz, 2015):

— economic efficiency; the tax system should not cause distortions in the economy,
ensuring an efficient allocation of resources and increasing their economic efficiency;

— administrative simplicity; resulting in a low level of operational and management costs
of a given tax system;

— flexibility; enabling to efficiently respond to changes in farming conditions,

— political accountability; a tax system should be clear and transparent;

— fair treatment of individuals who are part of a given tax system; which it is understood
as similar treatment of people in a similar situation and the imposition of higher taxes on
entities who are able to bear higher tax burdens.

Rulings on the optimisation of taxation from the point of view of the official apparatus
refer to the Laffer curve theory, which is based on that there are two different rates of
taxation giving the same amount of tax revenue. It is important to note that a different
economic standing of the budget is due to various tax collection costs. The theory of
optimal taxation indicates dependencies between a level of tax receipts and arrangements
adopted under an agreement concluded between taxpayers and the State. The theory of
optimisation assumes the maximisation of social welfare with given tax receipts and
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through the minimisation of tax enforcement costs. Thus, the minimisation of tax
enforcement costs (tax collection) stands for additional welfare losses, which reflect costs
resulting from a change in price relations as a result of taxation (Gruziel, 2012).

Taking into account the welfare economy and its principles, in relation to estimating
the optimal level and structure of production, but also tax burdens, most economists accept
the Pareto criterion. Decisions and solutions in line with this principle aim to improve the
standing of a given social group without worsening the one for others (Stiglitz, 2015).

The key objective of the European Union's tax policy is to strive to create conditions
which are conducive to the establishment of rational tax systems. According to
Szczodrowski (2007), a rational tax system is characterised by: proportional participation of
individuals in burdens related to the performance of state functions, moderate level of taxes
and low costs of their acquisition, objectivity in the imposition and collection of taxes,
adjustment of payment conditions to taxpayers' capabilities and compliance of taxes with
the ethical principles advocated by the society.

The aim of this paper study is to determine the principles and scope of the taxation of
agricultural enterprises (farms) in some selected European Union countries. The key
patterns of taxation and the most relevant tax constructions in agriculture of the EU
countries are presented. For the purposes of the analysis, a deliberate selection of the
countries being the subject of deduction was made. The diversification of assumptions and
operational aspects of agricultural taxation was the criterion of this selection. The analysis
was made on the basis of the available literature on the subject on the subject of research.
Below the general principles of taxation of agriculture in the EU and taxation schemes on
income derived from agricultural activity are presented. Two current models of income
taxation were presented: taxation based on general rules and preferential taxation.

Literature review

In the literature on the subject, agricultural taxation is treated in two ways. Agricultural
economists raise the specificity of the agricultural sector (e.g. seasonality, spatiality,
conditioning by biological and natural factors) as a distinguishing feature of this segment of
the economy. Increasingly, the contemporary theories treat agriculture as an integral part of
the process of economic growth. In most developed countries, tax reforms have been pursued
to adapt their legislation to the today's economic realities. The assumed effect was to simplify
and reduce the number of taxes, reduce a level of their rates and broaden the tax base.
However, preferential treatment of agriculture in tax terms is justified by the dependence of
agricultural production on natural and climatic factors (Gruziel, 2008).

Taxation of agriculture is a relevant aspect of the taxation policy being a method for
the state to influence subordinate food business entities so as to ensure that budget revenues
are sufficient to fulfil its economic and social objectives. Tax systems play an important
role in economic processes influencing the condition of entities participating in the
management process and stimulating the competitiveness of a given country through,
among others: supporting the development of its selected economic sectors, supporting
savings of resources and household savings (Rosinski, 2008).

The specific conditions of agricultural activity are conducive to the formulation of
numerous theories on the manner and scope of taxation of this segment of the economy.
The applied range of tax constructions seems to depend to the furthest on: the relevance of
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agricultural production in a given country's economy, climatic and natural conditions,
degree of technological advancement and structure of a given tax system. In practice, the
agricultural taxation model in the EU usually consists of two charges (taxes) on income,
wealth or property used for agricultural activities. The application of such models is
justified by the specificity of agriculture, where the factors of production: land, labour and
capital are of paramount importance. Taxation of land take the form of a uniform tax on
land or several property taxes (usually wealth). Work and capital in combination with the
factor of land manifests itself as an agricultural activity and its effect, i.e. income or
revenue, is subject to taxation.

The harmonisation of taxes is a measure aimed at achieving the relative uniformity of tax
systems. Orgziak (2007) defines tax harmonisation as solutions in-between the non-binding
coordination of national tax regulations and their complete harmonisation in all the EU
Member States. The full harmonisation of tax systems is not a target for the EU, mainly due
to the varied national interests of individual countries. Such harmonisation is designed to
minimise potential distortions in the operation of the Community market. It may apply to both
the rates and principles of estimating the tax base. Divergences in the design of tax systems
became even more pronounced upon the EU enlargement and coordination of tax policies has
become necessary to promote employment growth while ensuring the sustainability of fiscal
income (Gruziel, 2008). Bearing in mind the phenomenon of this tax law harmonisation in the
EU, the majority of farmers in Poland assess negatively any changes in the tax system, mainly
fearing the potential occurrence of formal difficulties in keeping accounting records and
increasing their tax burden (Kubot, Czubak, 2016). According to farmers, changes in the
taxation of agricultural enterprises (farms) should include a valuation of labour costs incurred
by farmers and their families (Ganc, Madra, 2011). In addition, tax changes in agriculture
could favour the harmonisation of business taxation rules and contribute to enhancing the
efficiency of fiscal tax functions (Wasilewski, Gruziel, 2008).

The analysis of the EU tax systems shows that tax competition is an integral part of
market economy which, by stimulating innovation, results in lower prices, higher quality
and wider access to goods and services (Orgziak, 2007). The creation of two types of
competition is also a relevant aspect. Increased capital mobility and searching for optimal
taxation conditions may be a manifestation of the struggle for a potential investor and
capital serving the development of the state. In the group of tax income beneficiaries there
is a kind of 'rivalry' in the access to public financial resources between and among many
local government units and public institutions.

In the EU countries, farmers are generally subject to the same tax regulations as other
social and professional groups. Agricultural activity is chiefly subject to income tax on
generated income, and different construction solutions result in lower fiscal burdens.
Agriculture in the EU benefits from tax preferences based on the specificities of production,
but also makes use of specific solutions applied in non-agricultural sectors. Agricultural
taxation systems focus mainly on the taxation of agricultural income, agricultural property,
goods and services (Wasielewski, Madra, Ganc, Gruziel, 2015).

Models of taxation agriculture in the EU

Agricultural tax applies in many EU countries and is an element of the tax system in
force in a given country. A characteristic feature of agricultural tax is that it is not linked to
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potential or actual agricultural income, but to agricultural activity. There is a variety of
different definitions of agricultural activity in the EU legislation, but reference to the
concept of economic activity and linking it to land used for agriculture is their shared
feature. The structures used in the EU are of various nature: income tax, wealth tax,
revenue tax, production tax and mixed form (Podstawka, 1995). The common principle is
to treat agricultural tax as an instrument of economic, economic and fiscal policies, among
others, by shaping a level of income generated by farmers.

In most of the EU countries, agricultural taxation systems are not separated from other
systems in place in a given country. Income from agricultural activities is subject to
taxation. Due to the specificity of agriculture, there are constructions often used to reduce
the tax burden borne by farmers.

In the EU, farmers' income was originally taxed according to the wealth scheme, with
average income determined on the grounds of their area or stock of animals owned. This
kind of taxation system corresponded to the original nature of agriculture. Nowadays,
agricultural enterprises (farms) got transformed into specialised production companies
which has contributed to the abandonment of the wealth structure of agricultural tax.
Agricultural tax is differentiated by the adoption of different rules for determining the tax
base or different definitions of revenues and costs.

In the EU countries there are two models of agricultural taxation: British and
continental. The British model is characterised by taxation of agricultural activity, in
principle with income tax, in the same manner as non-agricultural economic activity is
taxed. This model is in force in countries with high land concentration by a small group of
entities. Under this model, it is possible to apply separate regulations affecting the final
shape of the tax base (e.g. varied determination of the value of stocks). It should be stressed
that land used only for agricultural activity is excluded from property tax. The continental
model is characterised by taxation of agricultural activity by means of one contribution in
the form of wealth tax or revenue-income tax. The model prefers to charge a single tax on
both the wealth (assets) used in agricultural production and the income derived from
agricultural production. In the continental model there are two forms distinguished:
simplified and mixed. The simplified form applies two taxes: income tax and tax on land
used for agricultural production. The tax base is determined on the grounds of the estimated
standards or cadastral income methods. The mixed continental model also uses two taxes
on income and on land used for agricultural production. Two different methods of
determining income are used in this model. The differences in the applied methods result
not from the nature of business, but from its range. Simplified income determination
methods (flat-rate deductible costs, income estimation standards, cadastral income method)
are used for small-scale agricultural production. Then for larger-size agricultural activity
real methods are used to determine income.

Przygodzka distinguishes the application of two taxation models in the EU (2006):
income from agricultural activities is treated on an equal footing with other income and
different rules for calculating income from agricultural production. A lack of obligation to
keep accounts is an important feature of agricultural taxation systems in most of the EU
countries; still the countries apply a system of incentives to keep accounts (e.g. the right to
deduct costs of accounting services from revenue).

In EU agricultural taxation models, when taxing income, net income, understood as
revenue from agricultural activity minus costs incurred in connection with running an
agricultural enterprises (farms), is considered to be the tax base. In most of the European
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countries, unlike in the Polish tax system, aid received from both the national and EU
budgets is included in the tax base.

In the EU countries there are three most important structures on burdening agriculture.
The first group consists of income taxes, including personal income tax on natural entities
and corporate tax on legal entities. A direct reference to economic surplus in the form of
earned income is a characteristic feature of income taxes. Wealth taxes forming the second
group include: property tax, ownership transfer tax and sales tax. In addition, the EU
systems have taxes on holding wealth or part of it (on properties, agriculture) and on
increase in property (on inheritances and donations). The third group of EU tax
constructions consists of indirect taxes, with the most effective and harmonised VAT.

Taxation of agricultural income on the general principles

In the group of the EU countries where agricultural taxation is subject to the general
rules, the United Kingdom and Ireland can be mentioned. In the English tax system, income
from agricultural activity is not treated preferentially and agricultural enterprises (farms)
are not subject to specific tax rules. There is no precise definition of income under this legal
system. The method of determining the tax base for agricultural activity is the same as in
the case of economic activity, i.e.: gainful occupation, production, trade, economic
enterprise. The existing categories of revenue are included in six schedules defined by
symbols A to F, initially subject to proportional tax and then to progressive tax. Under the
British tax law, agricultural activity is included in schedule DI, i.e. it is classified as a
commercial activity. Tax rates depending on a level of the achieved income range from
20% to 40%.

Farmers in the UK are treated equally to other taxpayers in fiscal matters. They enjoy
the right to reduce their income by statutory amounts, but also, like other entreprencurs,
they are obliged to keep accounts. Net income adjusted for agricultural production costs
makes the taxable amount of agricultural activity. The accounts make the grounds for
determining farmers' income and their tax due to the state budget.

Agricultural activity in accordance with the law consists in taking over, in whole or in
part, land for agricultural purposes (plant cultivation, breeding or animal husbandry).
Agricultural income is determined on the basis of the accounts. The accounts must show all
income for a given period of time and all costs incurred by the taxpayer. It is also the
taxpayer's responsibility to consider the opening and closing balance sheets for of
inventories. The time at which revenue arises is determined on the basis of the accrual-
based approach. From 2013, entities with a turnover of less than £150,000 can use the cash
accounting approach. Tax deductible costs are expenses incurred in full and exclusively for
conducting agricultural activity. Taxpayers are entitled to deduct expenses incurred before
the start of their business activity and related to it. In addition, taxpayers are entitled to
deduct side costs related to agricultural activity, e.g. charges, commissions related to
obtaining a loan or letting land. Costs incurred for training sessions, research studies, staff
renumeration, charitable donations, social security contributions, etc. are deductible. Other
regulations apply to animal breeders and keepers; the legislator specifies the number and
principles of determining the value of a flock of animals and the principles of taxation.
British farmers make depreciation write-offs on their real estate investments at an annual
rate of 4% of the value of such investments made, with a maximum duration of 25 years.
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Taxpayers are entitled to deduct losses provided that their activity is gainful rather than
hobby and an additional condition is that such losses have not been recorded within the
previous five years.

The legislator provides for averaging taxable income (the amount obtained prior to
deduction of loss and depreciation write-offs), provided that in two consecutive years the
difference in income achieved in one year is higher than 70% of income in the following
year. This solution brings averaged income, which excludes the taxpayer's use of the cash
accounting approach. On the other hand, agricultural properties (lands and buildings), if
used for agricultural activity, are exempt from taxation.

In Ireland, as in the United Kingdom, agricultural income is treated in the same way as
income from other sources and is subject to personal income tax. Farmers who are natural
entities pay personal income tax if their agricultural enterprise (farm) is operated as an
business unit and their income is subject to corporate income tax. Agricultural enterprises
(farms) run in the form of partnerships are not subject to taxation, as such, and the income
of individual shareholders is subject to taxation.

In the Irish tax system, taxable income is grouped into four main schemes:

—  C: interest,

— D: income derived from property, trade, business activities, income not included in

other schemes,

—  E:income derived from employment, pensions,

— F:income obtained from the state budget.

Personal income tax is charged on all income earned by natural entities and partners in
partnerships. The basic personal income tax rate is 20% and the increased rate is 42%. The
amount of income taxed at the standard rate depends on the status of a given natural entity.
Income in excess of certain amounts is subject to the increased rate. Tax due from natural
entities is reduced by the tax-free amount, the amount of which depends on the category of
a given taxpayer (individual taxpayers, spouses settling taxes jointly). Ireland has adopted
the British principle of paying tax - PAYE (pay as you earn). Employee's tax is deducted by
his/her employer. Self-employed persons conducting independent economic activity are
obliged to pay taxes through a self-accounting system.

Persons conducting agricultural activities are obliged to keep the accounts, but they do
not have to be kept by qualified accountants. It is the taxpayer's duty to prepare inventory at
the end of the accounting period (inventory at the end of the tax year). The value of stocks
is determined on the basis of acquisition cost or net value on sales. The tax preference
stands for a relief from an increase in the value of stocks. It is due when the value of stocks
at the end of the accounting period is higher than at the beginning of the accounting period.
It is calculated at less than or equal to 25% of the amount representing an increase in
stocks, but not more than EUR 15 000 in the subsequent years. An increase in this relief up
to a 100% increase in stocks is available to young farmers, with a limit of EUR 40,000 in
one year and EUR 70,000 in four consecutive years. This deduction is treated as a cost prior
depreciation write-offs. Farmers, like other groups of taxpayers, apart from the amount
exempt from taxation, are entitled to benefit from child-raising allowances.

In the group of additional tax benefits for farmers in Ireland, a reduction in taxable
income from the purchase of farm buildings (15% of total expenditure over six consecutive
years and 10% in the seventh year), a reduction in tax due to the taxpayer's low income,
health and age is foreseen. Farmers making pro-ecological investments may benefit from
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additional tax instrument in the form of up to 50% deduction of their costs incurred for such
investments, the amount of which may not exceed EUR 50 000. The Irish legislation
provides an incentive for transferring agricultural enterprises (farms) to young farmers. For
a period of four years upon the transfer of land, the farmer is entitled to 100% inventory
allowance. The Irish tax system also provides for a tax preference for farmers who reduce
their emission of pollutants into the environment. Farmers with waste management plans
are especially under this ecological policy. In the first year, farmers may deduct 50% of
their expenses incurred. The remaining value of capital expenditure may be written off for
seven consecutive years. Costs of storage, water and slurry are classified under this group
of expenses.

Preferential tax treatment of agricultural income in the EU

Austria, Germany and Italy are among the EU countries where preferential tax
treatment of agriculture has been applied. Under the Austrian tax system, income from
agricultural activities conducted by a natural entity is subject to personal income tax.
Agricultural activity is subject to income tax according to the progressive scale, and the
income tax rates are within 0-50%. Agricultural enterprises (farms) with legal personality
are subject to corporate income tax at the rate of 25%.

Under the taxation of agricultural activities in Austria, all income received, defined as
the value of income less costs incurred in order to obtain such income and special
deductions is subject of taxation. The Austrian law provides for the tax base to be
determined on the basis of complete tax documentation, provided that the turnover in two
consecutive years is at least EUR 550 000 and the value of a given agriculture enterprise
(farm) on 1 January of the tax year exceeds EUR 150 000. Simplified accounts is the
primary form of preference for agricultural enterprises (farms) with their lower revenue
level and less estimated value. The second group of agricultural enterprises (farms)
benefiting from this preference includes units with their estimated value of between EUR
130 000 and EUR 150 000, while their turnover generated over two consecutive tax years is
within EUR 400 000 and EUR 550 000. Agricultural enterprises (farms) in this group keep
the simplified records of revenues and tax deductible costs and, secondly, may apply the
cash accounting approach. The third group of agricultural enterprises (farms) may
determine their income on the lump sum basis. Provided, however, the value of such unit is
below EUR 130 000 and the turnover in subsequent years does not exceed EUR 400 000.
When these figures are exceeded, it automatically makes it necessary to run the full
accounting. The estimated value of such unit is determined by the relevant tax authorities
on the basis of the applicable rules and standards. Holders of low-value agricultural
enterprises (farms) can opt for the flat-rate form of settlement of their income obtained. The
taxpayer may opt not to use this flat-rate form, but it results in that he/she may not use it for
five consecutive years. The alternative is to apply the full flat-rate approach, which is
dependent on the value of a given agricultural enterprise (farm), the area of cultivated
agricultural land and the number of livestock.

Property tax in Austria is charged on agricultural and forestry assets and set at the
federal level, but constitutes the income of municipalities. The value of land determined on
the basis of the comparative method with respect to the reference farm (for which the value
of yields per 1 ha is EUR 2 400) make the grounds for taxation. The legislator provides for
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exceptions for e.g. agricultural enterprises (farms) with their reduced production value, or
lands where horticultural crops, vineyards or forestry activities are run. The system for
determining the tax base is complicated and may range from 1.6% but may not exceed
500%, and the tax rates are set by individual municipal councils.

In the German tax system there is a construction of agricultural tax based on the income
category. Tax preferences relating to agriculture concern, among others, bookkeeping,
exclusions and reductions in tax rates. The German legislation lists seven main sources of
revenue, the income from which is subject to personal income tax, including agricultural and
forestry activities. In order for a taxpayer's agricultural activity to be considered subject to
personal income tax, it must be undertaken and conducted with a view to making a profit,
performed on a self-employed basis, be continuous and be linked to participation in general
economic transactions. Revenue obtained by the taxpayer will be considered as coming from
agricultural production, when activity will consist in the development of lands as part of the
primary production (using natural factors, i.e. land and natural forces). Under production, the
taxpayer should obtain products of agricultural origin intended for sale or further production
(feed). When it refers to the construction of the German income tax on agricultural activity,
the condition for being subject to taxation of income derived from cultivation or animal
husbandry is a link between production and agricultural land. Having as much farmland to be
able to provide sufficient food for the held number of animals in an imperative condition. The
legislator specified limits in the construction of income tax stating that - depending on the
area of an agricultural enterprise (farm), the taxpayer may raise a certain number of animals
expressed in so-called livestock units. When these limits are exceeded, it will result in its
recognition as non-agricultural economic activity.

Income from agricultural and forestry production include, among others, revenue from
the cultivation of horticultural plants, fruit-growing plants, vines, livestock breeding and land
use. In Germany, income tax paid by farmers is a construction based on progressive rates.

The German tax system provide for support for agriculture through special systems of
estimation of income derived from agricultural activity, rules of keeping accounts and
exclusions and reductions in tax rates. Income from agricultural activity can be determined
according to three methods:

— on the basis of the accounts kept (income being the difference between the assets
of a given unit at the end of the current year and its assets at the end of the previous year,
adjusted for any reductions or increases, as appropriate); this requirement applies to
taxpayers engaged in agricultural activities in respect of transactions subject to or exempt
from VAT with an annual turnover exceeding EUR 600 000, or with a value of land used
for agricultural production exceeding EUR 25 000, or with income derived from
agricultural activities exceeding EUR 60 000;

— on the basis of owned resources, the so-called simplified accounts; farmers
determine their income by decreasing their revenues by incurred expenses; all expenses
incurred for agricultural activity, except for private expenses, are deductible;

— on the basis of the linear method, the application of which depends on: a number
of animals held by a given agricultural enterprise (farm) may not exceed 50 livestock units,
the total area of land (not exceeding 20 ha); the total amount of income (higher than EUR
900 and not exceeding EUR 30 700);
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— Income is determined by multiplying the area of lands forming a given agricultural
enterprise (expressed in hectares) by the officially determined amount, amounting to EUR
350 in 2017.

In Germany, income from the taxation of agricultural activities is usually determined
using the straight-line method, which is due to the fact that when this solution is applied
income is lower than the amount calculated on the basis of the accounts.

The German tax system has the progressive tax scale and tax rates range between 0
and 45%. The tax-free amount applicable to all taxpayers, including farmers is in operation,
but its level differs depending on the category of taxpayer. Preferential systems of
incentives based, among others, on enabling farm owners to deduct costs related to
accounting services also apply in German agriculture.

Property tax in Germany brings income for municipalities; (the capitalised value of
'pure' income makes the tax base of land forming an agricultural enterprise (farm). This
category is determined on the basis of the comparative method and the tax rate is
determined by municipalities.

Income derived from running agricultural activities in Italy enters the group of
categories being subject to income tax, but is treated in a preferential manner. Taxable
income is determined in a separate, more favourable manner than is the case for other
income.

In Italy, taxable income is divided into six categories:

— income from property ownership, including income from agriculture and forestry,

— income from capital investments,

— income from service-based relationship

— income from the provision of services and business activities,

— income from trade and industry,

— income from other sources.

Income obtained by entities for conducting agricultural activities in Italy is classified
as property income. Among them the following were distinguished: income derived from
land, agricultural income and income from derived from buildings. Such income is
cadastral-based, i.e. assigned to land or building entered into the land cadastre.

Income obtained through conducting taxable agricultural activity consists of income
derived from land and agricultural income. Income derived from land does not consider the
nature of run agricultural activity, since under the Italian tax system land which was entered
in the land cadastre generates income. The area of agricultural lands in Italy is divided into
cadastral districts to which individual municipalities are assigned. The location of
agricultural lands, their classification into cadastral districts, the purpose for which they are
to be used and the class of lands determine the estimated amount of tax attributed.

Agricultural income being taxable on the basis of running agricultural activity is
determined when this activity engages the capital and labour of a given entity and includes
operations falling within the definition of agricultural activity. Agricultural income, just like
income from land, is averaged. The difference is that land is involved in activities including
capital and labour actor within the limits of this land 'capacity'. In line with the Italian legislature
agricultural activity covers all activities conducted in conjunction with an agricultural enterprise
(farm) such as: activities directly related to land or forestry; animal husbandry if at least 25 %
feed comes from own crops; activities related to crop production and activities related to the
storage, processing and sale of agricultural and zootechnical products.



172 K. Gruziel, M. Raczkowska

Under the Italian tax system, as of 2016, lands owned by agricultural entities are
exempt from property tax. The tax-free amount for the Italian taxpayer is approximately
EUR 8,000. Income taxpayers, including farmers, may deduct the following allowances
related to the subsistence of family members (wives and minor children) from their taxable
income:

— expenses for spouse and dependent children - up to EUR 800 for spouse and EUR
800 for dependent children (a spouse and dependent child is a person who has not exceeded
income of approximately EUR 3 000 per year),

— expenses related to the taxpayer's medical treatment in excess of approximately
EUR 150 euro - 19% of such expenses,

— credit interest for the purchase of a flat,

— life and accident insurance,

— costs in the field of secondary and higher education and further training courses,

— expenditure on sports activities of children and youth aged 5-18.

Analysing the shape and changes which were introduced in the systems of agricultural
taxation in the EU, a tendency can be perceived to eliminate a separate source of income
from taxation of agricultural activity and to include it in income from non-agricultural
activity. In addition, there is a noticeable trend in individual countries to align the rules on
taxation of agricultural activities with the rules on taxation of economic activities. Most of
the EU countries use the mixed continental model to harmonise and increase the
competitiveness of their tax systems.

Assessment and perception of the systems by taxpayers is a relevant aspect of
international comparisons (apart from to the construction of tax systems). In the EU
countries reaching a higher level of development than Poland, the applied tax solutions not
always face taxpayers' favourable assessment and no objection. More than half of them
consider the national tax system to be inefficient and in need of immediate reform. Farmer's
opinions indicate a rather unfavourable standing towards the taxation system, even though
special provisions are in force to support agriculture (subjective average assessment based
on a group of several dozen German farmers - sufficient). It may be surprising that in
countries where such support is not provided or is limited to a minimum and farmers
themselves are treated on an equal footing with taxpayers working in other sectors of the
economy, assessments on tax systems and their operation are more favourable (subjective
average assessment based on a group of several dozen Swedish and Greek farmers - good).
Farmers, often considered to be a social group with insufficient education, are well-aware
of changes to be made in order to improve the tax system for their activities. They include,
among others: reduction in a number of taxes forming the system, taxation of income
derived from agricultural activity or introduction of additional controls on public officials
and their competences (Kisiel, Idzikowski, 2014).

Conclusions

The paper presents a series of models of agricultural taxation in operation in some
selected countries of the European Union, taking into account detailed solutions on
agricultural enterprises (farms). On the basis of the conducted research studies, the
following conclusions were formulated:
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1. Similar income tax systems are applied in the analysed EU countries. As a general rule,
income from agricultural activities is subject to income tax and variances if they occur
relate to the solutions adopted for determining income. A level of detailing of the very
definition of agricultural activity for tax purposes varies.

2. In most of the EU countries, agricultural enterprises (farms) are run in the form of
family farms without legal personality, and personal income tax is their dominant tax.
The current solutions confirm the equal treatment of farmers and other taxpayers in
fiscal matters. This confirms the groundlessness of treating agriculture as an economic
enclave. Bearing in mind the specific nature of agricultural production and its
dependence on natural and climatic conditions, tax systems have preferential
constructions, such as the right to deduct the value of generated losses or capital
expenditure from taxable income.

3. Simplified form of accounting is the most commonly used form of preference in the EU
tax systems. Under the EU tax structures, support for agriculture is not limited to tax
exemption, but consists in the introduction of certain facilitations and improvements
which motivate taxpayers in order to, among others, increase their economic activity.
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Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health

Abstract. This paper presents the changes in food supply in selected EU Member states and average
EU+ after the establishment of the European Platform for Action in the field of Diet, Physical Activity
and Health in 2005. The per capita annual supply of vegetables, fruits, pulses, sugar & sweeteners and
the daily values of calories and fat are analysed based on FAO Food Balance Sheet (FBS) data. The
supply of vegetables in the EU has decreased since 2005 while that of fruits, pulses and sugar &
sweeteners, as well as energy and fat have not changed significantly. The 313 voluntary commitments
of Platform members, aimed at promoting healthier food choices and life styles in the region do not
seem to have had a significant impact on food supply at population level. Firmer policy measures,
incl. fiscal regulations are needed to support these voluntary actions. Sustainability issues should be
included in the health-oriented initiatives as food choices contribute not only to the health of
individuals but also of the environment as a whole.
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Introduction

The average daily food energy supply in all European Union countries (EU+)
according to FAO data has increased in the last twenty years by 100 kcal per capita and is
currently estimated at 3409 kcal (FAO 2018). Weight problems and obesity of inhabitants
are also growing at a rapid rate in most of the EU countries, an estimate of 51,6% of the
adult population experiencing excess bodyweight in 2014 (Eurostat 2018). For society as
a whole, this implies substantial direct and indirect costs that put a considerable strain on
healthcare as well as economic and natural resources. Obesity also imposes costs in the
form of lost productivity and foregone economic growth as a result of lost work days, lower
productivity at work, mortality and permanent disability (Tremmel et al., 2017).

Many EU institutions, including the European Commission’s Health and Food Safety
Department (Directorate General SANTE) have taken steps to counteract these alarming
trends. The Commission’s High Level Group (HLG) on Nutrition and Physical Activity
enhances contact between governments so that relevant collaboration with and between the
food industry, health-oriented NGOs and policy-makers takes place. In 2005 the European
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Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health (EPAD) was launched, which led
to more than 300 initiatives involving stakeholders at local, regional, national and European
levels. The Common Agriculture Policy is also seen as having a potentially important role
in shaping food consumption trends. However, besides supply-side school interventions
there is in general a lack of further ideas on how to address nutrition through CAP (Walls et
al. 2016).

Aim and methodology of study

The aim of this study is to analyse the changes in daily supply of energy and fat, as
well as the annual supply of vegetables, fruits, pulses and sugar & sweeteners in EU
countries since the establishment of the European Platform for Action on Diet, Physical
Activity and Health in 2005. The article also provides an overview on the voluntary efforts
being made by the Platform members to promote healthy diets in the region.

The methodology focuses on comparing the changes of the average EU supply level
(EU+) with those of four countries — United Kingdom, Belgium, Spain, France - in which
the number of Platform activities undertaken is highest, and Poland. The main source of
statistical data was the FAO Food Balance Sheets (FBS) database, which shows food items
for human consumption, along with how it is produced, used, imported/exported, and how
it benefits the society (per capita supply). Per capita values are calculated for the supply of
all food commodities in kilograms per person per year and of calories, protein, and fat
content per day (ESS, 2018).

FBS is a unique source for showing international trends in food supply and includes
food consumption at home, outside of home and waste along the whole food chain from the
production to the end-consumer. FBS estimate food consumption only from a food supply
perspective and do not differentiate by diets consumed by different population groups such
as children, the elderly or those from disadvantaged backgrounds (Elmadfa ed., 2009).
Supply in this case describes the level of foods available for consumption and can be
helpful for the formulation of both the Common Agriculture Policy and Food and Nutrition
tools.

EU Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health

The EU Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health (EPAD) is a forum
for European-level organisations, including food business companies, consumer and public
health NGOs as well as scientific and professional associations (Fig. 1). Their voluntary
commitments to introduce actions are aimed to support national governments in EU
countries in reducing the intake of salt, saturated fat, trans fat and added sugars; increasing
the consumption of fruit and vegetables; reducing the exposure to and impact on children of
marketing of foods; increasing regular physical activity and reducing sedentary behavior;
increasing the rates of exclusive and continued breastfeeding; and reducing diet and
physical activity related inequalities (DG SANTE, 2018a).

Each year a monitoring report is released describing and assessing the activities
undertaken by Platform members through ongoing commitments and structured meetings
serving as a basis for improving the direction and impact of the Platform. All commitments
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are voluntary actions that aim to address the increase in obesity in EU countries, Iceland,
Norway and Switzerland.

The Platform members have to agree to the process and objectives set out in the
founding Platform statement of 15 March 2005 and provide detailed information on their
active contributions to the Platform in one or more of the identified fields of action. In 2018
there were 32 Platform members (DG SANTE 2018b) that had at least one active
commitment focusing on one of the following six activity areas:

1. Advocacy and information exchange;

2. Composition of foods (reformulation), availability of healthy food options, portion
sizes;

Consumer information, including labeling;
Education, including lifestyle modification;
Marketing and advertising;

Physical activity promotion.

s W

Agree to formal and verifiable
commitments Contribute to integration into EU

olicies.

Food industry, retailers Advertising industry,

and catering industry broadcasting

TR associations
Agree to increase level Share with potential partners across
of resources and effort. e * the European Union.
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Physical Activity and Healt

Observers: WHO,
EFSA, ECOSOC,
certain Member
States, EP, relevant

scientists

* %\

European consumer
and health NGOs

other
Commission
services

Fig 1. Structure of the European Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health
Source: (Madelin, 2006).

The full list and detailed overview of updated commitments, is available on DG
SANTE’s website (EPAD database, 2018). According to this source, which includes
geographical coverage, target audience and action status out of the total 313 actions carried
out since 2005, 94 were still on-going in September 2018. In comparison there were 200
reported actions in 2007, 138 in 2009, 136 in 2010, 127 in 2012 and 116 in 2014. This
shows that the number of active contributions of Platform members is decreasing and the
initial engagement in introducing new initiatives has weakened over time. Overall, the
largest number of initiatives has been carried out in the UK (203), Belgium (191), Spain
(190) and France (184). Since 2005 Poland was included in 161 actions, among which 37
were educational campaigns such as: “Keep Fit”, “Fruit & Veg 4 You”, “Kids Enjoy Fresh”
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(EPAD database, 2018). “Keep Fit” was carried out in Poland while the latter two covered
several countries.

Out of the total 94 EPAD ongoing actions in 2018, 34 were aimed at the general
public, 20 focused on children and adolescents, 13 on health professionals and 10 were
aimed at policymakers. The remaining addressed the industry, educators, employees,
parents and local communities. There were 68 ongoing actions in the UK, 72 in Belgium,
69 in both Spain and France and 61 in Poland.

The primary goal of the Platform - reduction of salt, saturated fat, trans fat and added
sugar intake - is to be achieved mainly through changing food composition incl. product
reformulation and labelling. The second goal - increase of fruit and vegetables consumption
- is to be based on education and promotional campaigns financed and managed by the
EPAD members. It has to be noted that according to the Platform database in September
2018, 113 actions (36% of the total) had been pledged by FoodDrinkEurope (former CIAA
- Confederation of Food and Drink Industries of the EEC). Ten out of the 13 currently
active initiatives aimed at changing the composition of foods (reformulation) and
increasing the availability of healthy food options and portion sizes are coordinated by this
organisation. One of the commitments was the development of a Framework to “scale up”
efforts already underway as well as to identify and share good practices across the EU
associations, especially SMEs. Eleven out of 30 actions aimed at education, incl. lifestyle
modification and six out of eight aimed at information and labeling were also pledged by
FoodDrinkEurope. Agricultural cooperatives and organisations (COPA COGECA)
coordinated altogether 15 voluntary actions incl. an information campaign aimed
at increasing fruit and vegetable consumption covering the whole region - Fruit & Veg 4
You. The Fruit, Vegetable and Horticultural European Regions Assembly (A.R.E.F.L.H)
reported one such commitment, ongoing since 2006 in 5 countries.

Changes in food supply in the EU 2005-2013

As presented in Table 1 the average daily energy supply in the European Union did not
show great changes in the studied period. In both 2005 and 2013 (which is the last year for
which data is available in the FAO database) it was estimated at 3409 kcal/capita. The
highest level of energy from total food in 2013 was observed in Belgium (3733 kcal) and
the lowest in Spain (3174 kcal).

Table 1. Daily per capita energy supply in EU+ and selected Member States 2005-2013 (kcal)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 3409 3415 3414 3420 3419 3408 3415 3397 3409
United Kingdom 3438 3438 3417 3422 3412 3404 3417 3403 3424
Belgium 3716 3716 3713 3702 3697 3707 3720 3715 3733
Spain 3220 3227 3223 3208 3205 3183 3192 3173 3174
France 3538 3513 3466 3551 3530 3536 3514 3460 3482
Poland 3370 3353 3364 3346 3418 3413 3443 3443 3451

Source: (FAOSTAT, 2018).
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Energy supply in the studied countries was above the EU average in all the years,
except for Spain and Poland. The energy supply decreased slightly in France and the UK
however still remained higher than the EU+ average. The biggest decrease took place in
Spain. Poland, like Belgium, was characterised by a growing supply trend, which reached
the EU+ average in 2009 and surpassed it in the years 2010-2013.The amount of energy
from animal products decreased slightly in the EU+ from 1007 kcal in 2005 to 978 kcal in
2013, constituting 29,6% and 28,7% of the total energy supplies.

The average fat supply quantity was stable and was estimated in EU+ at circa 140
grams per person per day (Table 2). In the studied period Poland was the only country in
which fat supply was lower than the EU average in all years, although it increased from 113
to almost 120 grams in 2013. Belgium and France had the highest fat supply level among
the studied countries - oscillating around 160 grams per capita per day. France and the UK
levels were closer to and slightly higher than the EU average.

Table 2. Daily per capita supply of fat in EU+ (on average) and selected Member States 2005-2013 (grams)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 138 140 140 141 140 141 140 140 139
United Kingdom 139 147 140 140 139 142 138 138 138
Belgium 163 163 165 162 159 161 167 161 162
Spain 145 144 147 144 144 144 144 143 143
France 162 162 160 167 165 163 161 157 159
Poland 113 112 111 112 116 117 118 117 119

Source: (FAOSTAT, 2018).

Despite many actions aimed at increasing the consumption of vegetables and fruits in
the voluntary EPAD initiatives and the CAP-supported School Fruit Scheme - implemented
in all EU except the UK, Sweden and Finland - the average supply of vegetables in EU+
decreased in the studied period from 120,6 kg in 2005 to 109,4 kg in 2013.

Table 3. Annual supply of vegetables in EU+ (on average) and selected Member States 2005-2013 (kg per capita)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 120,6 1164 116,6 1159 121,7 114.1 115,6  111,2  109,4
United Kingdom 959 934 91,6 92,9 88,7 92,8 96,9 92,9 96,9
Belgium 1246 122,6 1291 129,2  128,9 117,1 1292 130,3 1364
Spain 155,8  147,0 154,7 1454 1584 140,5 1255 126,2 119,2
France 1042 97,6 98,2 100,8 105,6  103.1 99,5 98,3 97,3
Poland 1149 1129 1272 113.1 126,1 113,6 1294 1198 107.7

Source: (FAOSTAT 2018).

The lowest annual supply of vegetables (below 100 kg/year in 2013) was noted in
France and the UK, lowest in 2006 (97,6 kg) and 2009 (88,9 kg), appropriately. Belgium
was the only Member State among those analysed in which vegetable supply increased,
with this change starting to take place in 2011.

According to FBS data the annual per capita supply of pulses - which in the FAO
classification constitute a separate category of foods incl. peas, lentils and beans - remained
relatively stable in the region, oscillating between 2,61 and 2,77 kg in EU+ (Tab. 4).
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Unsurprisingly the highest supply level of pulses was observed in Spain, in some years —
double the EU+ average. It must be underlined that pulses, which are very high in protein
and fibre and low in fat. are also nitrogen-fixing crops that improve the environmental
sustainability of annual cropping systems.

Table 4. Annual supply of pulses in EU+ (on average) and selected Member States 2005-2013 (kg per capita)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 2,64 275 2,78 2,71 2,67 2,74 2,61 2,68 2,77
United Kingdom 2,98 2,85 3,02 2,74 2,91 2,97 2,40 3,14 3,45
Belgium 2,14 2,18 2,37 2,28 2,30 2,23 2,12 2,67 2,48
Spain 4,61 5,77 5,79 6,41 5,70 5,20 5,28 5,42 5,31
France 1,97 191 1,85 1,80 1,71 1,91 2,00 1,85 1,86
Poland 1,63 1,73 2,20 1,67 1,76 2,09 2,09 2,02 1,84

Source: (FAOSTAT 2018)

The supply of fruits in 2005-2013 (total, excluding wine) in EU+ showed a slight
decrease (by lkg/capita) from 105 kg to 104 kg (Tab. 5). The most significant change took
place in Spain, where supply fell systematically from 100 kg to 72,2 kg in 2013. The supply
of fruits remained highest in the UK (127,4 kg in 2013) and France (114,3 kg) however in
Spain, Belgium and Poland the supply level was lower than EU+. Fruit supply increased in
Poland, reaching 60,2 kg in 2013 per capita per year, compared to 51,2 kg in 2005.

Table 5. Annual supply of fruits in EU+ (on average) and selected Member States 2005-2013 (kg per capita)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 104,7 107,6 1043  105,1 104,1 99,1 101,3 98,8 103,7
United Kingdom 127,0  139,1 126,9 1342 125,1 1234 125,7 126,1 127,4
Belgium 69,3 87,2 84,1 90,4 78,1 70,7 59,8 61,7 71,4
Spain 100,2  107,6 86,4 97,4 76,6 79,7 74,9 66,2 72,2
France 112,1 1109 116,2 1163 1159 1129 1139 1079 1143
Poland 51,2 517 45,3 55,1 54,7 52,4 53,9 57,6 60,2

Source: (FAOSTAT 2018)

Table 6. Annual supply of sugar and sweeteners in EU+ (on average) and selected Member States 2005-2013
(kg per capita)

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013
EU+ 40,1 38,2 37,9 38,3 38,9 38,7 39,0 38,9 39,6
United Kingdom 37,6 33,0 36,1 36,5 38,8 36,6 40,1 38,6 41,3
Belgium 532 51,0 50,4 52,6 54,4 57,1 50,5 55,7 52,4
Spain 29,9 302 29,8 30,2 30,3 30,4 31,1 31,2 31,2
France 41,7 379 37.3 36,3 40,4 38,0 37,7 38,0 39,2
Poland 43,6 433 43,6 42,1 43,5 43,5 43,7 44,5 44.4

Source: (FAOSTAT 2018)

The changes of ‘sugar and sweeteners’ per capita annual supply is presented in Tab. 6.
A significant drop in the EU average was observed in 2006 - from 40,1 kg/year to 38,2
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kg/year - after which the level stabilized under 40 kg. The highest supply was noted in
Belgium, each year exceeding 50 kg (maximum in 2010, 57 kg), the lowest in Spain, where
the supply oscillated at 30-31 kg per capita. In the case of the UK a slight increase took
place, surpassing 41 kg in 2003. A growing tendency was also observed in Spain and
Poland.

FAO does not publish data on salt supply however it is known that the main food
groups responsible for salt intake in Europe are bread and bakery products, cereal products,
meat and meat products as well as cheese and dairy products. Other important groups are
ready meals and soups. Bread, cereals and bakery products are the most important sources
of salt in many national diets, bread alone contributing to around 20% or more of the total
salt intake. According to studies the intake of salt in the WHO Europe region exceeds the
population nutrient goal of 5 grams a day (Kloss, 2017).

Conclusions

Despite a quite detailed monitoring system of the 313 voluntary actions carried out by
the members of the European Platform for Action on Diet, Physical Activity and Health in
the period 2005-2018 few or no scientific studies have been undertaken to analyse their
impact on food supply or consumption patterns at national level. International FBS data,
which estimate food quantities available for consumption show that the supply changes
have been multidirectional and do not represent widespread improvement across the food
environment the EU.

The energy and fat supply quantity in the EU region remained relatively stable since
2005. Poland was the country in which the biggest increases were identified. No significant
increases in the case of fruit (except Poland) and vegetable per capita supply in the group of
presented countries was noted while the EU+ average supply of vegetables fell below 110
kg per capita. The decreasing supply levels of fruits in Spain and Belgium are especially
worrying also due to the fact that in both countries the CAP-funded School Fruit Scheme
had been set in place in 2009. The supply of pulses was overall low in the EU and in the
light of the UN Sustainable Development Goals it would be important to add sustainability
issues, such as the need to increase the role of vegetal products in daily diets to make them
healthier and more sustainable.

The voluntary actions undertaken by Platform members constitute a less burdensome
and less costly approach to the food and health-related policy challenges for public
institutions. They are implemented and financed by the EPAD stakeholders while DG
SANTE manages the meetings, database and monitoring. The industry self-regulation
initiatives, concerning reformulation of products plays a big role in the rhetoric of policy
debates at EU level as NGOs and industry stakeholders need a Platform to show
policymakers their voluntary contributions. However the number of their actions have been
decreasing in the last years. Moreover, the membership in the Platform is broadly limited to
NGOs and food and advertising industry organizations. Independent research institutes
should become more involved to observe and evaluate the relevance and outcomes of the
reported actions.

Based on the latest WHO estimates in European Union countries, overweight affects
30-70%, and obesity between 10-30% of adults. The changes in energy and fat supply,
described in the article cannot be solely correlated or referenced to the obesity epidemic
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because the prevalence of overweight and obesity is determined by many factors, incl.
physical activity, demographics (incl. aging) income and technological development.

The most effective strategies in changing consumption - as shown in the case of salt -
are those that combine product reformulation, consumer awareness and education and are
supported by appropriate monitoring mechanisms (Hendriksen, 2015). Fiscal measures
should also be considered to promote faster improvement. In 2018 a sugar-sweetened drink
tax was introduced in the United Kingdom and Republic of Ireland, which the European
Commission officially found not to constitute State aid. In Ireland the tax is estimated to
yield in the region of €40m in a full year, however, it is expected that as industry
reformulates and consumers opt for healthier options this figure will reduce over time
(SSDT 2018). The obtained financial resources should be reinvested in scientific studies
and educational programs aimed at promoting healthy and sustainable diets, rich in fruits,
vegetables and pulses and enhance the voluntary activities conducted by EPAD members to
increase their impact on food consumption trends.
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Abstract. The aim of the work was to present a support mechanism for bee products market
implemented after Poland's accession to the European Union, including within the framework of
national beekeeping support programs. The elaboration included information contained in legal acts of
the European Commission, MRiRW and KOWR. Support for the beekeeping sector in Poland and the
EU is related to the policy of sustainable development of agriculture and rural areas. The amount of
funds addressed to individual beneficiaries depends on the size of the sector in a given Member State.
Spain, France, Greece, Romania and Italy, and Poland received the highest amounts of support under
the EU budget.
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Introduction

Beckeeping, as an economic and social activity, has a significant impact on the natural
environment, therefore it is an important element of sustainable development, both in agriculture
and rural areas. The aim of the work was to present a support mechanism for bee products
market implemented after Poland's accession to the European Union, including within the
framework of national beekeeping support programs. Ensuring proper development conditions
for the beekeeping sector helps to improve its competitiveness. The presented considerations
assume that the support of the beekeeping sector in Poland is justified not only because of
economic reasons, but also because of its participation in the creation of public goods.
Thus, it affects the level of sustainable development of rural areas. Economic analyses
show that due to pollination of entomophilic plants, farmers, fruit-growers and gardeners
obtain higher yields, and the products are characterized by higher quality.

Justification of the policy of supporting beekeeping sector in the EU

Sustainable development assumes the ability of the natural and economic system to self-
renew itself, which is possible due to maintaining the balance of individual ecosystems.
Everyone has to respect laws related to the functioning of the natural environment, because there
is no human activity that would be indifferent to the environment. This causes the environment
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to be often transformed and destroyed by man. Therefore, the environment should be constantly
reproduced, which is of particular importance for agriculture. It is necessary to use the natural
environment so that the level of its consumption does not exceed the level of regeneration, and
the amount of pollutants flowing into the environment does not exceed its assimilation capacity
(Wos, 2004). An important principle of sustainable development is the balance between social,
economic and ecological systems. Linking agriculture and the environment directly caused that
the concept of "persistent and sustainable development" was also transferred to agriculture,
where it resulted in the concept of "persistent and sustainable agriculture" (Juszkiewicz, 2006). It
assumes:

— responsibility for management - ethical and aesthetic attitude to nature,

— limiting the production volume by considering the capacity of ecosystems, as well as
combining plant and animal production,

— a comprehensive agriculture-oriented work serving not only the production and social
benefits of agriculture and rural areas,

— economical use of natural resources,

— limiting the use of means of production that increase productivity,

— prices of agricultural products that take into account economic and ecological aspects,

— preservation of all soil functions as the basis for the functioning of agriculture.

— In the opinion of H. Runowski (2002), sustainable development of agriculture should be
equated with sustainable development of rural areas, as agriculture is its basic function and
the main owner of the natural environment.

In the concept of sustainable development of rural areas, Siekierski (2003) distinguish four
directions:

— protection of rural areas, including protection of the rural landscape, biodiversity and the

prevention of erosion,
protection of soil, water and air against agricultural pollution

caution in the development of biotechnology and genetic engineering,

persistent and sustainable development of agriculture.

Sustainable agriculture aims at the use of land resources that does not destroy natural
sources and allows to meet the basic needs of next generations of producers and consumers
(Urban, 2003; Wos, 2004). According to Smagacz, sustainable agriculture uses the resources of
land without destroying its natural sources, which will meet the needs of future generations
(Smagacz, 2000). The interest in sustainable agriculture is the result of a critical assessment of
intensive farming characterized by a high level of mechanization and specialization (Kus, 2005).
Increasing social incomes as well as increasing quality of life cause that the society's interest in
tradition, cultural and landscape values is increasing. Poor undernourished societies struggling
with the problems of proper food supply of the population do not have sufficient funds to protect
natural resources, on the contrary they are intensively exploited, which unfortunately has a
negative impact on the surrounding environment. Therefore, the idea of sustainable
development was created as a concept in the face of strong threats in the form of environmental
pollution and destabilization of natural systems. Since the dangerous side effects of industrial
agriculture have emerged, the creative role of land is rediscovered. Its usefulness is a public
good whose protection is the essence of the paradigm of sustainable agriculture (Czyzewski,
Brelik, 2013). Analysing the categories of public goods provided by agriculture directly or in the
form of external management effects, we can talk about environmental, economic and socio-
cultural goods (Cooper et al., 2009).
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Beekeeping, as an economic and social activity, plays an important role in the development
of rural areas, far beyond the production function. The beekeeping sector is important for
agriculture, food security and biodiversity as bees pollinate crops and wild plants.

The importance of bees for agricultural and fruit production is due to the fact that over 70
of the 100 most important crops for humans are pollinated by bees, which provides 30% of the
world's harvest of arable crops (Imhoof, Lieckfeld, 2014). At the same time, the role of honey
bees as plant pollinators is becoming more and more important because in the era of widespread
chemicalization of agriculture and high environmental pollution, wild bee insects - plant
pollinators - have been dying out. Honeybees, as pollinators of entomophilic plants, bring much
greater benefits to the human economy than the production of honey, pollen, wax, propolis and
royal jelly.

It is estimated that 1/3 of products consumed by man is dependent directly or indirectly on
pollination by insects (Koltowski, 2016). The various functions of beekeeping are at risk due to
the decline in bee populations caused by, among others, the use of pesticides, bee diseases,
changing climatic and environmental conditions, and the loss of biodiversity.

The economic value of pollination by bees goes beyond agricultural production, as bees
also pollinate non-agricultural species of plants. Bee pollination provides a balance between
indigenous species and newly introduced to the ecosystem, controls soil erosion, which
indirectly affects the human life environment.

The presented arguments justify providing financial support for the beekeeping sector,
which will allow to keep as many bee colonies as possible in order to meet the needs of
agriculture, the natural non-agricultural environment and supply the market with a sufficient
amount of high quality honey and other bee products.

The presented considerations assume that the support of the beekeeping sector in Poland is
justified not only because of economic reasons (contributes to the economic growth of the entire
agriculture), but also because of its participation in the creation of public goods. Thus, it affects
the level of sustainable development of rural areas. Economic analyzes show that due to
pollination of entomophilic plants, farmers, fruit-growers and gardeners obtain higher yields,
and the produced products are characterized by higher quality. As indicated by Majewski
(2012), the limited possibility of replacing bees in pollination of plants results in the inability to
abandon the rearing of these insects without adversely affecting crops and the natural
environment. This is the basis for state intervention in support of beekeeping. Support for the
apiculture industry has been used in the EU since 1997 as an important element of the common
agricultural policy. In all EU countries, programs supporting the beckeeping sector are
implemented.

Data and research methods

To implement the adopted research objective consisting in defining the support mechanism
for the bee products market in Poland and the European Union, the elaboration included
information contained in legal acts of the European Commission and information from the
Ministry of Agriculture and Rural Development. Secondary data from reports on the activity of
the Agricultural Market Agency in the years 2004-2018 and the report on the activity of the
National Center for Agricultural Support in 2017 and literature on the subject were also used.
Issues regarding support for apiculture in the proposed Common Agricultural Policy in the next
EU budget perspective for 2021-2027 were also presented. The results of the analysis are
presented in a descriptive, tabular and graphic form.
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Support for bee products market in Poland and the EU

Support for the beekeeping industry has been used in the European Union since 1997 as an
important element of the common agricultural policy. Co-financing of the Member States'
activities by the European Commission on the bee products market is dictated by the need to:
develop rural areas, unify production conditions and sell bee products, maintain ecological
balance, prevent the fragmentation of honey production and trade, combat bee disease

(varroosis) and balance the demand for honey with its supply.

Table 1. The amount of the Union contribution to national apiculture programs in 2017-2019 [EURO]

Details Beekeeping year 2017 Beekeeping year Beekeeping year
2018 2019

Belgium 249 313 249 313 249 313
Bulgaria 1216533 1216534 1216533
Czech Republic 1250510 1250511 1250 509
Denmark 174 202 174 202 174 202
Germany 1 645 049 1 645050 1 645048
Estonia 82 800 82 800 82 800
Ireland 36333 36333 36333
Greece 3632500 3632500 3632500
Spain 5634999 5635001 5634999
France 3783 641 3783 645 3783 640
Croatia 1127767 1127767 1127767
Italy 3045356 3045 357 3045354
Cyprus 100 000 100 000 100 000
Latvia 193 810 193 810 193 810
Lithuania 324 090 324 090 324 090
Luxembourg 18 049 18 049 18 049
Hungary 2517625 2517627 2517 624
Malta 8333 8333 8333
Netherlands 173 986 173 971 174 000
Austria 870 712 870 712 870 711
Poland 2961910 29610911 2961908
Portugal 1299 259 1299259 1299259
Rumaunia 3584 747 3584 749 3584 744
Slovenia 382 814 382814 382814
Slovakia 589423 589423 589 422
Finland 115637 115 637 115 637
Sweden 346911 346911 346911
United Kingdom 633 691 633 691 633 690
UE-28 36 000 000 36 000 000 36 000 000

Source: Authors’ own description. based on the decision of the European Commission.



Support for the Beekeeping Sector in Poland and the European Union 187

6 000
5000
total amount 36 mln EUR
4000
~
=)
= 3000
w
=
2000
o IIIII
£ 88 82T ppE S S8 ST S g EESEETZEETE S
S 9 =] =] 5] = 5] 13} E s 2 =] =
2858858285822 858s5 2228888 ¢2¢s
" EEETREEECEE252: 223 C2E02E53
o _ = =} O [+D) —
i 5~ 23] Z IR Z B = a

Fig. 1. Amount of the Union contribution to national apiculture programs in the beekeeping year 2019

Source: Authors’ own description. based on the decision of the European Commission.

The possibility of providing assistance in the EU beekeeping sector is provided for in art.
55 of Regulation (EU) No 1308/2013 of the European Parliament and of the Council. Member
States' activities in this area are carried out based on three-year national support programs for
apiculture approved by the European Commission. On the basis of the Commission Decision of
5 July 2016 approving programs to improve the production and marketing of bee products
submitted by Member States under Regulation (EU) No 1308/2013 of the European Parliament
and of the Council, the amounts of the Union contribution to national apiculture programs were
approved for beekeeping years 2017, 2018 and 2019. This Decision approves the national
programs for the production and marketing of bee products beekeeping for the years 2017, 2018
and 2019. The amounts of the Union contribution to the national apiculture programs for the
apiculture years 2017, 2018 and 2019 for Member States that have approved national programs
are presented in the following table 1. From the data presented in Chart 1, it is seen that Spain,
France, Greece, Romania and Italy received the highest amounts of support under the Union
budget. Poland ranks sixth in terms of the allocated budget.

National programs for Supporting Beekeeping in Poland for 2016-2019

In accordance with EU rules, co-financing from the EU budget may account for up to 50%
of the funds spent. Total or partial (depending on the direction of support) net costs incurred for
the implementation of actions specified in the EC implementing decision by authorized entities,
i.e. beekeeping associations, beekeeping clubs, beekeeping incorporations, apiculture
cooperatives, groups of agricultural producers (in the beekeeping activities), and producer
organizations are subject to a refund. The final recipients of the support are beekeeping farms
with a veterinary identification number or apiaries entered into registers kept by district
veterinary surgeons.
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Refunds are subject to costs incurred for: purchase of beekeeping equipment and training,
purchase of medicines to combat varroosis (admitted to trading in Poland), purchase of
equipment for conducting a wandering economy, analysis of honey quality, as well as purchase
of mothers, packages and bee sacks.

In 2018, the CAP mechanism "Support for bee products market" was implemented in
Poland under the "National Program for Supporting Beekeeping in Poland for 2016/17;
2017/18; 2018/19 "approved by the European Commission by the decision of July 5, 2016
(KOWR, 2018). According to art. 6 par. 2 point 7 of the Act of 9 May 2008 on the Agency for
Restructuring and Modernization of Agriculture (Journal of Laws of 2017, item 2137, as
amended), from 1 September 2017, the mechanism of the CAP "Support for the bee products
market" is delegated to KOWR from the EU paying agency (ARiMR).

Table 2. Funds disbursed under the support programs for beekeeping in 2005-2017 according to the directions of
support (PLN thousand)

. quchase of Analysis of
Lata Technical Purcha_se of  devices for the Purchase honey Rese.:arch Total
support  medicines management of of bees - projects
bee migration quality
2005 1077 4530 862 2227 190 502 9388
2006 2074 4662 1598 4717 397 150 13598
2007 1825 6476 1301 5577 568 13 15760
2008 867 6483 9 7177 297 47 14880
2009 789 6718 6 8843 214 16570
2010 1096 7280 11 7578 427 16392
2011 6334 6750 703 4362 121 18270
2012 6667 7949 567 5220 119 20522
2013 6634 7628 481 4150 117 19010
2014 8491 7137 584 3721 167 20100
2015 8690 7304 471 3861 136 20462
2016 9656 7512 590 3843 133 21734
2017 12314 8106 763 3618 70 24871
Total 66514 88535 7946 64894 2956 712 231557

Source: own study based on reports from the Agricultural Market Agency in the years 2005-2016 and from 2017
on the activity report of the National Center for Agricultural Support.

The analysis in 2005-2017 shows that under the national beekeeping support programs
aimed at improving the conditions of production and marketing of bee products, the largest co-
financing after Poland's accession to the European Union covered: purchase of medicines
against varroosis (88.5 million PLN) and technical assistance for beekeepers (PLN 66.5
million), colonization of beehives (PLN 64.9 million).

After Poland's accession to the EU by the end of 2017, as part of the implementation of
support for bee products market, 3.7 thousand contracts were settled, in which PLN 231.6
million (net) was spent, including PLN 115.8 million (50%) from the EU budget and the
remaining 50% from the national budget (Figure 2).
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Fig. 2. Implementation of the market support for bee products in 2005-2017

Source: Report on the activities of the National Center for Agricultural Support

Support for bee products market in the 2017/2018 beekeeping season

mechanism is presented in the table below.

For activities in the beekeeping sector in the 2017/2018 season, Poland received EUR
5,924 from the EU (PLN 24,744 (EU Commisiion 2014). In October 2017, the National Centre
for Agricultural Support published a call for submission of projects under the mechanism
"Support for bee products market" in the 2017/2018 season. The deadline for submission of
projects expired on November 30, 2017. The data regarding the implementation of the

Table 3. Types of projects under the mechanism "Support for bee products market" in the 2017/2018 season (as of

30/06/2018)
Value of project:
Lp. The name of the activity Complex projects Signed contracts a'ue OF projects
in thous. zt
1. Training and conferences 52 51 756
2. Purchase of medicines 88 88 6516
3. Purchase of devices for 64 64 1381
the management of bee
migration
4. Performing honey quality 33 33 137
analyzes
5. Purchase of bees 83 83 3723
6. Purchase of beekeeping 87 86 12227
equipment
Total 407 405 24 740

Source: Report on the activities of the National Center for Agricultural Support.
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In total, 407 projects were submitted to KOWR for a total of PLN 44 627. The largest
number of projects concerned the purchase of medicines to combat varroosis - 22% of all
submitted projects, then purchase of beekeeping equipment - 21% and purchase of bees - 20%.
After considering the projects and the necessary division of available funds by the project
selection committee, 405 projects for PLN 24,740 thousand were accepted for implementation.

Due to the significant problem for the production of honey, which is the spread of varroosis
and bearing in mind the health of bees, it will be necessary to continue activities supporting this
sector at the level of the European Union in the next budget perspective.

Conclusion

1. Tt can be stated due to the analysis of the literature on the subject of research, support for
the beekeeping sector in Poland and the EU is related to the policy of sustainable
development of agriculture and rural areas.

2. Beekeeping, as an economic and social activity, plays an important role in the
development of rural areas, going far beyond the production function.

3. Support for the beekeeping sector in the EU is systemic and is part of the CAP.

4. The amount of funds addressed to individual beneficiaries depends on the size of the sector
in a given Member State.

5. Spain, France, Greece, Romania and Italy, and Poland received the highest amounts of
support under the EU budget.

6. Public goods and intrinsic land productivity — deliberations in the context of the paradigm
of sustainable agriculture.
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Abstract. The goal of the paper was to focus on the agri-food sector from a perspective of innovation.
In the article, the current situation related to innovative tools and techniques identified in the agri-food
sector was presented. The attention was focused on the benefits resulting from the application of
innovative solutions in three areas: food safety, mechatronics, and packaging design. The empirical
part of the paper includes a description and a summary of case studies on innovations implementations
conducted within the framework of the Interreg I-CON project.
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Introduction

Over the last two decades, the agri-food sector, which is one of the most critical areas
of the Polish economy, has undergone significant changes, and one of the incentives was
Poland's accession to the European Union. It also concerns other countries, like Slovenia,
Hungary, and Slovakia. Companies face the necessity of constant adaptation to the
changing conditions of functioning on the market, which result to a large extent from
changes in customer preferences and requirements. For the agri-food industry, it is not only
the current state that is important but also the vision of development and prognosis for the
future (Kietbasa, 2015). In order to stay on the market, enterprises from the food sector
have to continually develop and look for new solutions, which can be implemented both
thanks to constant investments and the introduction of new technologies and thanks to the
support from other entities.

This underlines the need to take action to stimulate economic activity with the
potential to create jobs for regions encountering difficulties in supporting economic
development. The agri-food sector is one of the most important, potential fields for
improving the socio-economic situation. One way is indeed to improve entrepreneurial
competencies and skills through innovative potential. In the globalized food market for
small and medium-sized enterprises, innovation is also an essential strategic tool for
gaining a competitive advantage (Avermaete and Viaene, 2002; Kiihne et al., 2010). They
determine the pace and directions of development, and they are a factor of national and
international competition (Wasilewski et al., 2010).
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The forerunner of innovation research - Schumpeter - believed that innovation is the
introduction of new products, new production methods, finding new markets, gaining new
sources of raw materials and introducing a new organization (Schumpeter, 1960).
According to Brewin (Brewi et al., 2009), innovations are understood as new products, new
processes, new markets, and new organizational methods. The fundamental factors
affecting the introduction of innovations by enterprises include:

e material, capital and human resources possessed by the company, accumulated

experience, and skills ensuring the ability to adopt innovations and gain
a competitive advantage in the market,

e market and institutional conditions that create a climate of competitiveness,

combined with the active role of the state,

e entrepreneurship culture and education systems (Dobiegata-Korona, 1996).

Food innovations are mainly related to process innovations, such as packaging
innovations and changes in product composition, product size and product use (Gellynck
and Kiihne, 2008). Numerous crises related to food safety aroused great concern among
consumers, and as a result of these crises, they contributed to raising consumer awareness.
As a result, the food industry was faced with the challenge of providing consumers with
safe products with the required sensory characteristics at an affordable price. Food safety is
significant public health and economic issue in Europe for both foods consumed in the EU
and exported products. Therefore, the agri-food sector faces challenges such as:

e anticipating and monitoring of the known and emerging biological and chemical

threats,

e  proper assessment of benefits and communication with entities in the food chain,

e understanding and solving consumer problems related to food safety.

Technological progress provides new tools and opportunities to address the challenges
mentioned above. One of the measurements of the effectiveness of the quality management
system consists in monitoring customer satisfaction with the product or service. As food
safety has become a priority, food producers are committed to communicating food safety
to consumers (Rohr et al., 2005). An important aspect is the management of hazards and
risks related to the processing, distribution and sale of food - from monitoring information
on specific hazards (e.g. known and emerging pathogens, allergens, foreign bodies, etc.) by
continually seeking food safety to implement in practice such systems as HACCP (Hazard
Analysis Critical Control Points) and TACCP (Threat Analysis and Critical Control Points).

Another aspect is the packaging design. Companies operating in the food industry
indicate packaging as an essential and integral part of their products. However, the focus on
maintaining low packaging costs is noticeable.

In the next part of the paper, description and summary of case studies on innovations
implementations conducted within the framework of the Interreg I-CON project were
included. The primary objective of the project is to improve entrepreneurial competencies
and skills in remote areas through food innovation potentials. Within the framework of the
project existing knowledge was used to elevate bringing in new ideas, tools, and techniques
to provide links of SMEs and competent actors of supporting innovation environment for
faster development.

The method of case studies used in the project was recognized as the most appropriate
for this kind of research. Case study research, through reports of past studies, allows the
exploration and understanding of complex issues. It can be considered a robust research
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method particularly when a holistic, in-depth investigation is required. By including both
quantitative and qualitative data, case study helps explain both the process and outcome of
a phenomenon through complete observation, reconstruction, and analysis of the cases
under investigation (Tellis and Winston, 1997). As an alternative to quantitative or
qualitative research, case studies can be a practical solution when a significant sample
population is difficult to obtain.

Summarizing of qualitative research

Increasing the competencies and skills of entities related to the food sector is an
essential aspect of improving competitiveness on the European market. The entities that
may be interested in introducing innovations are, above all, small and medium enterprises
as well as relevant ministries, private and public research and development departments,
chambers, clusters, innovation centers, and large enterprises.

The innovations were implemented by using service providers identified within the
framework of the research. The map shows the geographical positioning of food service
providers in the field of food safety mechatronics and packaging design (Fig 1). This tool
supports enterprises enabling finding a suitable service provider using various criteria
(country, sector, type organization, scope of services provided). The numbers in circles
represent the numbers of food technology, food design and food safety providers in a given
country or region. Visual presentation of data can facilitate planning and strategic action for
the implementation of innovation in the EU.
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Fig. 1. A map of food technology, food design and food safety providers (2017)

Source: own work based on the results of the I-CON Project.
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In order to investigate innovations implemented by entities related to the food sector,
examples from eight European Union countries (Slovenia, Austria, Hungary, Italy,
Germany, Poland, Slovakia, Belgium) were analyzed in the area of:

e food safety, quality and labeling (49 examples),
e mechatronics (11 examples),
e packaging design (9 examples).

For this group of enterprises, added values resulting from the application of individual
innovations were identified. The collected innovative tools and techniques have several
novelties, benefits and added values which can improve the competitiveness of the food
businesses, especially the SMEs' performance and success on the market.

The benefits enabling enterprises to increase their competitiveness on the market
include improvement of cost-effectiveness, improvement of product quality, improvement
of risk management, compliance with legal regulations, product assessment, information
provided to users and user satisfaction (see Fig. 2). Other benefits were also identified, such
as food protection, waste reduction, reduction of harmful substances emissions, effective
use of natural resources, protection of intellectual property.

Number of Innovations
0 10 20 30 40 50

Improving cost efficiency

Improving quality assessment

Improving risk assessment and risk management
Regulations compliance and its assessment
Product performance and its assessment
Information for users

User satisfaction and its assessment

User’s feedback and reaction

Other

B Food safety, quality and labelling Mechatronics ~ ®Food design

Fig. 2. The division of innovations depending on the benefits achieved and the area of implementation (2017)
Source: own work based on the results of the I-CON Project.

The most identified innovations were in the form of guidelines and recommendations
(21 examples) and descriptions of the technologies and methods used (23 examples). Other
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examples of innovations were the description of equipment or training, the characteristics
of the expert group and the specification of databases (Fig 2).
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Fig. 3. The division of innovations depending on the type the area of implementation (2017)

Source: own work based on the results of the [-.CON Project.

One of the practices analyzed in the project is the innovation concerning anti-
tampering smart labels, which was proposed by the Finnish institute VTT Technical
Research Center of Finland Ltd. The possibilities of paper electronics reduce the likelihood
of interference in the content of the packaging and to detect them effectively.

Food tampering involves the deliberate altering or adulteration the product or its
package. Tampering attempts may be made at any phases of distribution, logistics or sale.
Modes include Economically Motivated Adulteration (to gain an increased income from
selling a foodstuff in a way which deceives customers and consumers) and Tampering
(when a malicious person alters or interferes with a food item and introduces a food safety
agent).

Packaging primarily serves to protect the food from contamination, loss of volatile
components and other environmental factors (e.g., oxygen or light). For pre-packaged
foods, the legislation also demands the packaging to provide additional integrity to the food
item in a way that the contents cannot be altered without opening or changing the
packaging. Extending this principle to food raw materials and additives is the common
interest of both the manufacturer and the user to maintain full food safety by ensuring that
the packaging provides adequate protection but also reliable ways to detect if the integrity
has been compromised.

The benefits of using smart labels appear in many areas (Table 1). First and foremost,
customers receive full information about the product and can check whether any
interference has occurred in the contents of the packaging. Additionally, the risk related to
food safety is significantly reduced, and the quality of the product increases.
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Table 1. Benefits of smart labels
Table 1. Benefits of smart labels

Areas of novelties and benefits Impact
Improving cost efficiency none
Improving quality assessment none
Improving risk assessment and risk management positive
Regulations compliance and its assessment positive
Product performance and its assessment positive
Information for users positive
User satisfaction and its assessment positive
User’s feedback and reaction none
Other increased food safety

Source: own work based on the results of the [-CON Project.

When used within a supplier partnership, smart labels permit automatic processing of
hundreds of incoming items per hour individually reporting their status and condition on
the push of a button or through a radio interface. Supplier and user will have the capability
to accurately and unanimously identify the product and its unopened status. The printing
technology developed by VTT allows cheap, mass manufacture of smart labels with
a human or machine readable interface.

Summary and Conclusions

In the paper, the main focus was put on the agri-food sector from a perspective of
innovation. In order to investigate innovations implemented by entities related to the food
sector, examples from eight European Union countries (Slovenia, Austria, Hungary, Italy,
Germany, Poland, Slovakia, Belgium) were analyzed. Three groups of innovation were in
focus in the paper, namely food safety, quality and labeling, mechatronic and packaging
design.

The benefits resulting from the application of innovative solutions in this three areas
were identified. They include the benefits enabling enterprises to increase their
competitiveness on the market include improvement of cost-effectiveness, improvement of
product quality, improvement of risk management, compliance with legal regulations,
product assessment, information provided to users and user satisfaction. Other benefits
were also identified, such as food protection, waste reduction, reduction of harmful
substances emissions, effective use of natural resources, protection of intellectual property.
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Turystyka, eksport towarowy, pomoc rozwojowa i przekazy jako
narzedzia przetamania stagnacji spoteczno-gospodarczej

w panstwach Globalnego Potudnia o niekorzystnym potozeniu
geograficznym oraz najstabiej rozwinietych

Tourism, Merchandise Exports, Development Aid and
Remittances as a Tool of Socio-economic Development in Small
Island Developing States, Landlocked Developing Countries
and Least Developed Countries

Synopsis. Przedmiotem artykutu jest identyfikacja i ocena zalezno$ci pomigdzy wpltywami
z turystyki, eksportu towarowego, pomocy rozwojowej i przekazow w 83 panstwach Globalnego
Potudnia. Panstwa te zostaly pogrupowane ze wzgledu na cechy geograficzne, ktore w znacznym
stopniu hamuja rozwdj spoteczno-gospodarczy na: mate rozwijajace si¢ panstwa wyspiarskie, panstwa
bez dostgpu do morza ($rodladowe). Panstwa te okreslono na potrzeby artykutu panstwami
o niekorzystnym potozeniu geograficznym. Dodatkowo wyrézniono grupg panstw najstabiej
rozwinigtych. Zalezno$¢ pomigdzy czterema zmiennymi stanowita punkt wyjscia do zbadania i oceny
zwigzku pomigdzy nimi a obecnym poziomem rozwoju spoleczno-gospodarczego w analizowanych
panstwach Potudnia. W badaniu zastosowano charakterystyki dla czterech zmiennych
w poszczegblnych grupach panstw, takie jak: $rednia, mediana, odchylenie standardowe,
wspolczynnik zmiennosci, skos$no$¢, minimum oraz maksimum. Do identyfikacji zaleznosci
pomigdzy zmiennymi wykorzystany zostat wspotczynnik korelacji r—Spearmana. Badanie wskazato,
ze we wszystkich analizowanych panstwach, na podstawie uzyskanych wynikow, mozna bylo
zauwazy¢ silny dodatni zwiazek pomigdzy turystyka a eksportem towarowym. W tych panstwach,
ktore szczegolnie intensywnie rozwijaty specjalizacjg turystyczna (eksport produktu turystycznego)
przektadato sig to na przetamanie stagnacji gospodarczej i przyspieszenie procesoOw rozwojowych.

Stowa kluczowe: turystyka, eksport towarowy, pomoc rozwojowa, przekazy, Globalne Potudnie

Abstract. The subject of the article is the identification and assessment of the relationship between
tourism, commodity exports, development aid and remittances in the 83 countries of the Global South.
These countries have been grouped due to geographical features that significantly inhibit socio-
economic development: 1) small islanders developing, and 2) countries without access to the sea
(inland). These countries have been identified for the purposes of the article as countries with a
geographical disadvantage. In addition, a group of the least developed countries was distinguished.
The relationship between the four variables was the starting point, then the relation between these
variables and the current level of socio-economic development in the analyzed countries of the South
was examined and assessed. The study used characteristics for four variables in particular groups of
countries, such as: mean, median, standard deviation, coefficient of variation, skewness, minimum and
maximum. The correlation coefficient r-Spearman was used to identify relationships between
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variables. The survey indicated that in all the analyzed countries, on the basis of the results obtained, a
strong positive correlation could be noticed between tourism and commodity exports. In those
countries that developed tourism specialization intensively (export of tourist product), this translated
into breaking economic stagnation and accelerating development processes.

Key words: tourism, merchandise export, aid development, remittances, Global South

JEL Classification: F24, F35, F63, L83, O15

Wprowadzenie

Panstwa o niekorzystnym polozeniu geograficznym zostaty wyréznione sposrod panstw
rozwijajacych si¢ (Globalnego Potudnia) ze wzgledu na negatywne skutki oddziatywania
geograficznych barier rozwojowych. Sposrdd tej grupy panstw wydzielono dwie podgrupy:
male rozwijajace si¢ panstwa wyspiarskie (Small Island Developing States — SIDS) oraz
rozwijajace si¢ panstwa $rodladowe (bez dostegpu do morza) (Landlocked Developing
Countries — LLDC) (Dudzinski, 1986, 1992; Jasinski, 2017c; UNCTAD, 1973, 2010).

Geograficzne bariery rozwojowe w obu podgrupach determinuja (hamuja) rozwdj
spoteczno-gospodarczy w odmienny sposéb. Mate gospodarki wyspiarskie cechuje
specyficzna ,krucho$¢”, czy tez ,wrazliwos¢” (vulnerability) wynikajaca z matych
rozmiar6w, ograniczonych zasob6éw naturalnych, izolacji oraz klgsk zywiotowych.
Determinuje to m.in. waska specjalizacj¢ i marginalne znaczenie SIDS w handlu
migdzynarodowym. Panstwa te nie sa w stanie wykorzystaé efektu skali, uzaleznienione sa
od importu, charakteryzuja si¢ niskim stopniem wykorzystania zasoboéw pracy, kulturowa
dominacja Potnocy, wysokimi kosztami transportu, infrastruktury i administracji oraz
wysoka podatnoscia na dziatalnos$¢ przestgpcza (m.in. pranie brudnych pienigdzy, narkotyki
i korupcj¢) (Dudzinski, 1992, Encontre, 2004; Hein, 2004; Jasinski, 2017b, 2017c
UNCTAD, 2010).

Podstawowa konsekwencja braku dostgpu do morza jest konieczno$¢ korzystania
przez rozwijajace si¢ panstwa $rodladowe z ushug tranzytowych. Powoduje to nie tylko
,uzaleznienie” ekonomiczne, ale rowniez polityczne od sasiedzkich panstw $wiadczacych
ustugi tranzytowe. Wysokie koszty transportu powoduja, ze realne wplywy z eksportu
w LLDC sa nizsze od dochodow uzyskiwanych z eksportu (podobnych) towarow przez
panstwa o korzystniejszym potozeniu transportowym. Zjawisko to oddzialuje negatywnie
na cala gospodarke, szczegélnie, ze wigkszo§¢ z nich cechuje ,,monokultura rolno-
surowcowa” (Dudzinski, 1992; Faye, McArthur, Sachs, Snow, 2004, Jasinski, 2017c;
UNCTAD, 2010).

Czg$¢ z panstw o niekorzystnym potozeniu geograficznym posiada réwniez cechy
panstw najstabiej rozwinigtych (Least Developed Countries — LDC). Do tej ostatniej
kategorii zaliczane sa jednostki geopolityczne, w ktorych wystepuja z reguty wszystkie
(negatywne) cechy gospodarek panstw Poludnia (por. Czaplicka, 2007; Piasecki, 2003;
2007) i1 zachodza tam wszystkie (lub prawie wszystkie) mechanizmy ,,gl¢bokich zrodet
niedorozwoju™. W wyniku tego LDC potrzebuja szczegélnej uwagi (wsparcia) ze strony

* Koncepcje z zakresu ekonomii rozwoju wyjasniajace mechanizmy ,,glebokiego zrédta rozwoju (niedorozwoju)”,
odpowiadajace za sukcesy i porazki procesow rozwoju spoteczno-ekonomicznego mozna podzieli¢ na trzy glowne
nurty. Pierwszy zwraca uwagg na czynnik geograficzny. Ma on w pelni wymiar egzogeniczny. Do gtéwnych
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organizacji mig¢dzynarodowych. Sa panstwami najbardziej zacofanymi — najsilniej
potrzebujacymi pomocy zagranicznej (Dudzinski, 1986, 1992; UNCTAD, 2010, 2018).

Od wielu lat w literaturze przedmiotu tocza si¢ debaty dot. proby odpowiedzi, ktdra ze
specjalizacji jest najbardziej skuteczna w przelamywaniu zacofania spoleczno-
gospodarczego w panstwach Globalnego Potudnia. Czy jest nia specjalizacja turystyczna
(eksport produktu turystycznego), towarowa, czy tez znaczaco na pobudzenie rozwoju
wplywa pomoc rozwojowa oraz przekazy (od emigrantow)?

Pytanie to stalo si¢ dla autorow pretekstem do zbadania i oceny zwiazku pomigdzy
wymienionymi specjalizacjami a obecnym poziomem rozwoju spolteczno-gospodarczego
w grupie malych wyspiarskich, srodladowych, jak i najstabiej rozwinigtych panstw Potudnia. W
konsekwencji proba odpowiedzi na pytanie: w jakiej grupie panstw dana specjalizacja
proeksportowa (turystyka, handel) czy pomoc z zewnatrz (pomoc rozwojowa, przekazy)
zdeterminowaly w duzym stopniu obecny poziom rozwoju spoteczno-eckonomicznego.

Dane i metody

Zgodnie z najnowsza klasyfikacja (UNCTAD, 2018) na potrzeby analizy przyjgto 83
panstwa. 28 z nich posiada cechy SIDS, w tym 7 jest klasyfikowanych jako najstabigj
rozwinigte; 32 o cechach LLDC, z czego 17 najstabiej rozwinigtych panstw bez dostgpu do
morza) oraz (lacznie) 47 panstw najstabiej rozwinigtych." Dane wielkosci (lacznych)
wplywow z turystyki, eksportu towarowego, pomocy rozwojowej i przekazow (w USD)
pochodza z baz Banku Swiatowego (Bank Swiatowy, 2018) i dotycza 2016 r.° Ze wzgledu

elementéw wchodzacych w jego sktad nalezy zaliczy¢ m.in.: klimat, zasoby naturalne oraz potozenie geograficzne
(bliskos¢ rynkoéw zbytu, izolacja terytorialna, itp.). Zgodnie z perspektywa ,,szkoly geograficznej” czynnik ten
moze mie¢ rozstrzygajace znaczenie dla szans rozwojowych danego kraju. Drugi nurt wyrdznia podejscie
instytucjonalne. W tym przypadku zrodta porazek leza w obszarze ztych, toksycznych instytucji, nieefektywnych
regut gry ekonomicznej, ktore hamuja (blokuja) planowany postgp. Problem stanowi¢ moga zle zabezpieczone
prawa wiasnosci, wysokie ryzyko w obrocie towarowym, problemy korupcji czy brak (wielu) instytucji
redukujacych koszt transakcyjne. Zwolennicy podejscia ,,instytucjonalnego” postrzegaja niedorozwoj, raczej jako
czynnik o wewngtrznym charakterze. Zgodnie z ta perspektywa nie nalezy ich szuka¢ poza dana gospodarka.
Trzeci z nurtéw postrzega jako warunek (szybkiego) rozwoju integracj¢ z gospodarka $wiatowa. Wiaze sig to
z rozwojem handlu oraz mozliwie petne otwarcie wiasnej gospodarki - przeprowadzenie liberalizacji na rynkach
towarowych i kapitalowych. Podstawowym argumentem przedstawicieli trzeciego punktu widzenia jest
stwierdzenie, ze gospodarki otwarte rozwijaja si¢ szybciej niz zamknigte (Garbicz, 2012; Rodrik, 2002; Rodrik,
Subramanian, 2003).

* Panstwa o cechach SIDS to: Antigua i Barbuda, Bahamy, Barbados, Dominika, Federacyjne Stany Mikronezji,
Fidzi, Grenada, Jamajka, Kiribati, Malediwy, Mauritius, Nauru, Palau, Republika Zielonego Przyladka, Samoa,
Seszele, St. Kitts i Nevis, St. Lucia, St. Vincent i Grenadyny, Timor Wschodni, Trinidad i Tobago, Tuvalu, Vanuatu,
Wyspy Marshalla, Wyspy Salomona, Wyspy Sw. Tomasza i Ksiazeca, Wyspy Tonga oraz Zwiazek Komoréw.
Panstwa LLDC to: Afganistan, Armenia, Azerbejdzan, Bhutan, Boliwia, Botswana, Burkina Faso, Burundi, Czad,
Etiopia, Kazachstan, Kirgistan, Laos, Lesotho, Macedonia, Malawi, Mali, Motdawia, Mongolia, Nepal, Niger,
Paragwaj, Republika Srodkowej Afryki, Rwanda, Suazi, Sudan Poludniowy, Tadzykistan, Turkmenistan, Uganda,
Uzbekistan oraz Zambia. Do LDC zalicza si¢ dodatkowo panstwa, ktore nie charakteryzuja si¢ typowa dla SIDS
i LLDC ,,izolacja”, takie jak: Angola, Bangladesz, Benin, Birma, Dzibuti, Erytrea, Gambia, Gwinea, Gwinea-Bissau,
Haiti, Jemen, Kambodza, Kongo (Rep. Demokratyczna), Liberia, Madagaskar, Mauretania, Mozambik, Senegal,
Sierra Leone, Somalia, Sudan, Tanzania oraz Togo (UNCTAD, 2018).

* Ze wzgledu na specyfike ostatnich dwoch zjawisk na potrzeby analizy przyjeto (zgodnie z metodologia Banku
Swiatowego) za pomoc rozwojowa tzw. oficjalna pomoc rozwojowa (Official Development Assistance - ODA)
oraz za przekazy - tzw. transfery zarobkéw emigrantdw - w obu przypadkach $rodki ujmowane w statystyce
bilansu ptatniczego.
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na ograniczone ramy artykutu dane te nie zostana umieszczone w tek$cie. W tabeli 1.
zaprezentowane zostaly policzone podstawowe charakterystyki dla wyszczegolnionych
powyzej zmiennych w poszczegdlnych grupach krajow.

Tabela 1. Podstawowe charakterystyki dla zmiennych w poszczegdlnych grupach panstw

Table 1. Basic characteristics for variables in individual groups of countries

Charakterystyka rog\?vr(;?)(\:va Przekazy z\:{fr); i:;}l,q t(?vlv(:f :‘;’ty
SIDS
$rednia (mln USD) 58,10 157,75 620,02 550,87
mediana (mln USD) 37,88 30,21 235,00 51,10
odchylenie standardowe (mln USD) 59,76 487,50 854,37 1574,11
wspotczynnik zmiennosci (%) 102,86 309,04 137,80 285,75
sko$nos¢ 1,57 4,92 1,72 4,44
minimum (mln USD) 0,08 1,23 2,40 0,20
maksimum (mln USD) 232,63 2521,82 2864,00 8000,00
LLDC
$rednia (mln USD) 827,09 813,28 539,83 4582,34
mediana (mln USD) 516,18 334,68 331,00 2400,10
odchylenie standardowe (mln USD) 1001,75 1342,06 677,55 6897,98
wspotczynnik zmiennosci (%) 121,12 165,02 125,51 150,53
sko$nosé¢ 2,48 3,54 2,11 3,65
minimum (mln USD) 33,40 0,00 1,90 93,40
maksimum (mln USD) 4177,29 6928,13 2855,00 36736,90
LDC

$rednia (mln USD) 894,26 1391,62 316,78 5188,10
mediana (mln USD) 741,03 250,47 203,00 2044,85
odchylenie standardowe (mln USD) 716,90 3108,52 302,94 8997,39
wspotezynnik zmiennosci (%) 80,17 223,37 95,63 173,42
sko$nos¢ 0,96 3,68 0,87 2,61
minimum (mln USD) 94,34 3,99 16,00 94,00
maksimum (mln USD) 2535,92 13543,98 919,00 34894,40

Zrédto: obliczenia i opracowanie whasne na podstawie (Bank Swiatowy, 2018).

Najwigksza $rednia pomoc rozwojowa w 2016 r. otrzymaly panstwa nalezace do
grupy LDC, najmniejsza zas$ nalezace do grupy SIDS. Wyniosty one odpowiednio 894 min
USD i 58 mIn USD. W grupie LDC, zréznicowanie otrzymanych kwot byto najmniejsze
(wspodtczynnik zmiennosci rowny 80%), w poroéwnaniu z kwotami uzyskiwanymi przez
panstwa z pozostatych grup. Najwigksza pomoc rozwojowa otrzymat Afganistan, zaliczony
do grupy LLDC i LDC, za$ najnizsza Antigua i Barbuda (0,08 mln USD). W przeliczeniu
na jednego mieszkanca, byto to odpowiednio 117 USD i 0,8 USD. Najwigksza pomoc
rozwojowa w przeliczeniu na jednego mieszkanca otrzymato Tuvalu z grupy SIDS (3034
USD), za$ najmniejsza wspomniana juz Antigua i Barbuda.
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W przypadku otrzymanych przekazow, najwyzsza ich $rednia warto$¢ uzyskano
w grupie LDC (1392 mIn USD), za$ najnizsza dla SIDS (158 mln USD). Najwyzsza
warto$¢ przekazow wystapita w Bangladeszu, panstwie z grupy LDC, za$ najnizsza
w Czadzie i Republice Srodkowej Afryki (pafstwach LLDC i LDC).

Najwyzsze $rednio wplywy z turystyki osiagnigto w grupie krajow SIDS, ok. 620 mln
USD, najnizsze, ok. 317 mIn USD, w panstwach LDC. Najmniejsza zmiennoscia
uzyskiwanych wplywow z turystyki charakteryzowaly si¢ panstwa z grupy LDC. W 2016 r.
najwyzsze wplywy z turystyki osiagngty Malediwy zaliczone do grupy SIDS, za$ najnizsze
Burundi (panstwo LLDC i LDC).

Najwyzsze $rednie wplywy z eksportu towardw uzyskaty panstwa z grupy LDC, ok.
5288 mln USD, za$ najnizsze, ok. 551 mln USD — panstwa SIDS. Natomiast kraje z grupy
LLDC charakteryzowaly si¢ najmniejszym zrdznicowaniem tych wptywow. Najwigksza
warto$¢ eksportowanych towarow uzyskano z Kazachstanie, 36737 mln USD (kraj z grupy
LLDC), za$ najnizsza w Tuvalu (kraj SIDS), 0,2 mln USD. W udziale w PKB, stanowity
one odpowiednio 50% i 0,7%. Najwigkszy udziat eksportu w PKB wystapit w Czadzie
(91%), a najmniejszy, we wspomnianym juz Tuvalu.

Warto zauwazy¢, ze w kazdej grupie krajow, wszystkie zmienne charakteryzowaty si¢
asymetria prawostronng (skos$nos$¢>0). Wigkszo§¢ krajow uzyskiwato wplywy
o wartos$ciach ponizej §rednich wplywow.

Do identyfikacji zalezno$ci pomigdzy wybranymi zmiennymi charakteryzujacymi
poszczegdlne panstwa wykorzystany zostal wspdtczynnik korelacji  r—Spearmana.
Wspoétczynnik ten mierzy sile wspotzaleznosci pomigdzy dwiema zmiennymi x i y.
W przypadku jego uzycia nie jest wymagany rozklad normalny zmiennych. Wspotczynnik
korelacji ¥—Spearmana prezentuje si¢ nastgpujaco:

L ennd
s n(n?—1)

gdzie: di to roznica pomigdzy i-ta rangg dla zmiennej x, a i-ta rangg dla zmiennej y; n to
liczba obserwacji.

Wspotczynnik korelacji ¥—Spearmana przyjmuje wartosci z zakresu (—1,1), gdzie znak
przy wartos$ci wspolczynnika okresla kierunek korelacji (dodatni — wzrost wartosci jedne;j
zmiennej definiuje wzrost warto$ci drugiej zmiennej; ujemny — wzrost wartosci jednej
zmiennej definiuje spadek wartosci drugiej). Wartos¢ bezwzgledna wspotczynnika korelacji
okresla sile zalezno$ci pomigdzy zmiennymi, gdzie 0 to brak zalezno$ci natomiast 1 to
idealna korelacja.

Po obliczeniu wspodtczynnika korelacji, dokonano oceny istotnosci statystycznej
uzyskanej zaleznosci.

W celu oceny istotno$ci zalezno$ci sformutowane zostaty nastgpujace hipotezy:
Hy:r=0 - zaleznos$¢ jest nieistotna
H,:r#0 - zaleznos¢ jest istotna

Do weryfikacji hipotezy o zastosowano test ¢ okreslony wzorem:

T
t=——Vn-2,
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gdzie: rs to wspotczynnik korelacji -Spearmana, 7 to liczebnos$¢ populacji.

Wartos$¢ testu ¢ poréwnano z warto$cia istotnosci p. Zwykle w badaniach statystycznych
przyjmuje si¢ poziom istotnosci p*=0,05. Jezeli p<p* to H, odrzucamy na rzecz H,.

W tabeli 2. zaprezentowano wartoSci wspotczynnikoéw korelacji r-Spearmana dla
poszczegolnych par zmiennych w poszczegoélnych grupach krajow.

Tabela 2. Wspotczynniki korelacji r-Spearmana dla krajow z grup SIDS, LLDC i LDC
Table 2. Correlation coefficients r-Spearman for SIDS, LLDC and LDC group countries

. Grupy krajow
Zmienne

SIDS LLDC LDC
pomoc rozwojowa - przekazy 0,24 0,14 0,64*
pomoc rozwojowa - turystyka -0,33 -0,16 0,62%*
pomoc rozwojowa - eksport 0,12 -0,37* 0,56*
przekazy - turystyka 0,01 0,40%* 0,47*
przekazy - eksport 0,29 0,10 0,17
turystyka - eksport 0,68* 0,69* 0,77*

*- istotny wspotczynnik na poziomie istotnosci 0,05

Zrédto: obliczenia i opracowanie wilasne na podstawie (Bank Swiatowy, 2018).

W grupie SIDS, zidentyfikowano, ze otrzymana pomoc rozwojowa dodatnio wptywa
na wielko$¢ otrzymywanych przekazow, jak rowniez na wartos¢ eksportu. Zaobserwowano
ponadto, ze im wigksze przekazy to wigksza jest warto$¢ eksportu. Najwyzsza jednak
zalezno$¢ dodatnia i istotna wystapita pomigdzy turystyka a wartoscia eksportu. Zaleznos¢
ujemng zidentyfikowano pomigdzy wielko$cia pomocy rozwojowej a turystyka. Ponadto,
W tej grupie panstw w zasadzie nie wystapita zalezno$¢ pomigdzy wielkoscia przekazow
z turystyka (wspotczynnik korelacji Spearmana rowny 0,01).

W grupie LLDC pomoc rozwojowa w badanym roku dodatnio wptyngla tylko na
wielko$¢ otrzymanych przekazéw. Natomiast pomiedzy pomoca rozwojowa a turystyka
i eksportem towarowym wystapita zalezno$¢ wujemna. Istotna zalezno$¢ dodatnia
zaobserwowano pomigdzy przekazami a turystyka, a takze turystyka i eksportem
towarowym.

W ostatniej grupie panstw, tj. LDC, pomigdzy wszystkimi zmiennymi wystapita
zaleznos$¢ dodatnia. Tylko pomigdzy przekazami a eksportem towarowym byta to zalezno$é
nieistotna statystycznie.

Wyniki badan

W przypadku wszystkich panstw, na podstawie uzyskanych wynikéw, mozna byto
zauwazy¢ silny dodatni zwiazek pomigdzy turystyka a eksportem, tzn. im wigkszy eksport
produktu turystycznego, to tym samym na ogoél wyzszy eksport towarowy. Potwierdza to
ogo6lna prawidlowos¢ — eksport — specyficznego produktu turystycznego (sktadajacego si¢
nie tylko z ustug, ale i z tzw. dobr i urzadzen turystycznych) pobudza réwniez wymiang
towarowa (nie tylko import) (Kachniewska, 2012; Wodejko, 1998).

Rozwoj gospodarki turystycznej w panstwach Potudnia, wraz z kontynuowaniem tej
specjalizacji powoduje w przypadku wielu SIDS specyficzne zjawisko ,,zamknigcia”
(zakleszczenia) na turystycznej S$ciezce rozwoju (zjawisko ,.turystycznej” choroby
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holenderskiej). Turystyczna trajektoria rozwoju w cze$ci matych panstw wyspiarskich
(pomimo wystgpowania wielu negatywnych zjawisk ekonomicznych) przyczynia sig¢ (po
wielu latach specjalizacji turystycznej) do obecnego (wzglednie wysokiego) poziomu
rozwoju spotecznego (mierzonego wskaznikiem HDI) i zamozno$ci (dochdéd na osobg
w PPP w USD). Jest to szczegoélnie wyrazne w takich SIDS, jak: Antigua i Barbuda,
Bahamy, Barbados, Palau, Mauritius i Seszele. Panstwach, ktorych wplywy z turystyki sa
wysokie (w stosunku do PKB), jak rowniez znaczne sa wplywy z eksportu towarowego
(w ostatnim przypadku za wyjatkiem Antigui i Barbudy oraz Palau) przy bardzo niskich
(lub znikomych) wptywach z pomocy rozwojowej i przekazéw. Podobnie wysokie sa
wplywy z turystyki na Malediwach (maksymalna warto$¢ dla grupy SIDS - patrz: tab. 1),
w przypadku, ktérych wida¢ znaczne przyspieszenie rozwoju w ostatnich latach (gtéwnie
dzigki eksportowi produktu turystycznego) i wzglednie duze znaczenie -eksportu
towarowego dla gospodarki (eksport ryb) oraz znikome przekazy i pomoc rozwojowa
(Bank Swiatowy, 2018; Jasinski, 2017b, 2018a).

Nie mozna jednak odnie$¢ tych wnioskéw do calej grupy SIDS. W czgéci z nich
(szczegblnie w tych o cechach najstabiej rozwinigtych) specjalizacja gospodarcza
przyjmuje form¢ MIRAB (akronim od: Mi - migration (migracje), R - remittances
(przekazy), A - aid (pomoc), B - bureaucracy (biurokracja). Modelu, ktéry w obrazowy
sposob ukazuje zasade funkcjonowania najstabiej rozwinigtych gospodarek. Dominujacymi
zrddtami gospodarowania sa dwa elementy. Pierwszym jest migracja zarobkowa znacznej
cze$ci mieszkancow do panstw o duzo wyzszym poziomie rozwoju gospodarczego
i przesytanie (przekazy) nabytych §rodkow finansowych (czy tez rzeczowych). Drugim jest
otrzymywanie pomocy rozwojowej, do ktorej (wraz z jej wzrostem), potrzebna jest coraz
wigksza liczba urzgdnikow do jej wdrazania (rozrost biurokracji) (Bertram, 2006; Bertram,
Watters, 1984, 1985, 1986; Jasinski, 2017a, 2017b).

Wspotczesnie — typowymi cechami modelu MIRAB charakteryzuja si¢ gospodarki
m.in.: Federacyjnych Standw Mikronezji, Kiribati, Samoa, Timoru Wschodniego, Tuvalu,
Wysp Marshalla, Wysp Sw. Tomasza i Ksiazecej, Wysp Tonga oraz Zwiazku Komorow.
Pewne elementy tego modelu zaobserwowa¢ mozna rowniez na innych SIDS, takich, jak:
Dominika, Republika Ziclonego Przyladka, Nauru, Vanuatu oraz Wyspy Salomona
(Baldacchino, Bertram, 2009; Bertram, Poirine, 2007; Jasinski, 2017a, 2017b, 2018b;
Oberst, McElroy, 2007).

Znamienne elementy modelu MIRAB (,,pomocowo-przekazowej” choroby
holenderskiej) wystepuja rowniez w LLDC - glownie w Kirgistanie, jak i (W mniejszym
stopniu) w: Afganistanie, Armenii, Boliwii, Burkinie Faso, Burundi, Lesotho, Malawi,
Mali, Motdawii, Nepalu, Nigrze, Republice Srodkowoafrykanskiej, Ruandzie,
Tadzykistanie, Ugandzie, Uzbekistanie oraz Zimbabwe (Jasinski, 2017c, 2018b), jak i m.in.
w takich LDC, jak: Bangladesz, Birma, Gambia, Haiti, czy Jemen (Bank Swiatowy, 2018).
Potwierdzajac tym otrzymana w wyniku badania zalezno$¢ dla par zmiennych: pomoc
rozwojowa - wysokosc¢ przekazow.

Wyniki uzyskanych zalezno$ci (szczegélnie te dot. zaleznos$ci pomigdzy pomoca
rozwojowa a pozostalymi zmiennymi) nalezy niewatpliwie wpisaé w nurt dyskusji
w $wiatowej literaturze przedmiotu dot. skuteczno$ci pomocy rozwojowej (Easterly, 2006;
Moyo, 2009; Leszczynski, 2016) oraz zagadnienia dotychczas stabo zbadanego
w literaturze przedmiotu, czyli wplywu przekazoéw od emigrantdow na gospodarkg panstw
Potudnia (por. Brzozowski, Szarucki, 2010; Staskiewicz, 2017,2018).
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Analizujac bowiem poziom rozwoju spoteczno-ekonomicznego wielu panstw z kazdej
z badanych grup (SIDS, LLDC, LDC) stwierdzi¢ nalezy, ze tam gdzie $rodki pomocowe
i przekazy ptyna w znacznych ilosciach (i dlugim okresie czasu) wytwarza sig¢ specyficzne
zjawisko izolacji od powiazan handlowych ze $wiatem. Proces integracji z gospodarka
Swiatowa nie zachodzi (por. przypis 3), co wplywa na niski poziom rozwoju tych panstw.
Natomiast, gdy jest duza zbiezno$¢ pomigdzy intensywnym wiaczeniem si¢ w nurty
gospodarki $wiatowej (szczeg6lnie poprzez eksport produktu turystycznego i eksport
towarowy) tam nast¢puje znaczne przelamanie stagnacji gospodarczej i wejscie na drogg
rozwoju. Potwierdzajac ekonomiczng prawidtowos¢, ze, aby pobudzi¢ procesy rozwojowe
nalezy wilaczac si¢ w procesy gospodarki §wiatowej. [zolacja — zycie z pomocy z zewnatrz
(pomoc rozwojowa, przekazy) rozwoju nie powoduje.

Podsumowanie

Literatura przedmiotu badajaca kwestie problemow ,glebokich zrodet rozwoju
(niedorozwoju)” panstw Globalnego Potudnia, akcentujaca czynnik geograficzny jako jego
glowna determinantg, wyrdznia trzy typy panstw: male panstwa wyspiarskie (SIDS),
panstwa Srodladowe (bez dostgpu do morza) (LLDC) oraz dodatkowo panstwa najstabiej
rozwini¢te (LDC). Zgodnie z najnowsza klasyfikacja (na potrzeby badania) przyjeto 59
panstw, ktore spetniaty cechy ww. grup (UNCTAD, 2018).

Dla kazdej grupy panstw wybrano po cztery zmienne: pomoc rozwojowa (w mld USD),
przekazy (w mld USD), wptywy z turystyki (w mld USD) oraz warto$¢ eksportu towarowego
(w mld USD). Na podstawie badan stwierdzono silny istotny dodatni zwiazek pomigdzy
turystyka a eksportem, tzn. im wigkszy eksport produktu turystycznego, to tym samym na
ogot wyzszy eksport towarowy, co potwierdza ogdlna prawidlowosé, ze eksport
specyficznego produktu turystycznego, pobudza réwniez wymiang towarowa. Ponadto,
w grupie SIDS, zidentyfikowano, ze otrzymana pomoc rozwojowa dodatnio wplywa na
wielkos$¢ otrzymywanych przekazow, jak rowniez na warto$¢ eksportu. Zaobserwowano, ze
im wigksze przekazy to wigksza jest warto$¢ eksportu. W grupie LLDC otrzymana pomoc
rozwojowa dodatnio wplyngta tylko na wielko$¢ otrzymanych przekazéw. Natomiast
pomigdzy pomoca rozwojowa a turystyka i eksportem towarowym wystapita zaleznosc¢
uyjemna. W grupie LDC, pomigdzy wszystkimi zmiennymi wystapita za$ zalezno$¢ dodatnia.

Niniejsze badanie (na bazie wczesniejszych wynikoéw badan - Jasinski, 2017a, 2017b,
2017¢, 2018a, 2018b), umozliwito potwierdzenie (podtrzymanie) przez autorow
postawionej tezy, ktora zakladata, ze specjalizacja turystyczna (eksport produktu
turystycznego), jak itowarowa wplywaja (w dlugim okresie) na pobudzenie procesow
rozwojowych - szczegolnie w grupie SIDS. Dalsza analiza umozliwita takze wykazanie, ze
zalezno$¢ wystgpujaca w czg$ci panstw ze wszystkich kategorii pomigdzy pomoca
rozwojowa 1przekazami doprowadza do wystgpowania specyficznego zjawiska
(okreslonego modelem MIRAB).

Na podstawie uzyskanych wynikéw badan nie mozna jednak uogélnia¢ i rozciagnaé
wnioskéw na wszystkie panstwa z poszczegdlnych grup: SIDS, LLDC i LDC.
Przeprowadzone badanie stanowi jednak dobry wstep do dalszych poglebionych badan
i proby odpowiedzi na nieco inaczej postawione pytanie: w jakim panstwie dana
specjalizacja proeksportowa (turystyka, handel) czy pomoc z zewnatrz (pomoc rozwojowa,
przekazy) zdeterminowaly w duzym stopniu obecny poziom rozwoju spolecznego
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i zamozno$ci. Tego rodzaju pytania bowiem nalezy stawia¢ jednak w odniesieniu do
poszczegdlnych panstw. Proby generalizacji (w przypadku panstw Potudnia) wydaja si¢
by¢ skazane na niepowodzenie.
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Synopsis. Celem artykutu byto przedstawienie zmian na rynku jablek w Polsce w latach 2005-2016.
W analizowanym okresie nastapito wyrazne zwigkszenie znaczenia jabtek w polskiej produkcji
sadowniczej. Odnotowano dynamiczny wzrost zbioréw, przy ograniczonym wzroscie powierzchni.
W tym czasie odnotowano rowniez zmiany w strukturze odmianowej jabtek. Umacniat si¢ udziat
odmiany Idared oraz wzrastato znaczenie odmian Gala i Ligol. Tendencja spadkowa charakteryzowata
si¢ natomiast konsumpcja jabtek, a ich znaczenie w strukturze spozycia owocow malato na korzysé
owocow potudniowych. W badanym okresie wzrastala wielko$¢ i warto§¢ sprzedazy zagranicznej
jablek, a takze zaszty duze zmiany w strukturze geograficznej eksportu.

Stowa kluczowe: jabtka, powierzchnia, zbiory, konsumpcja, eksport

Abstract. The aim of the article was to present changes on the apples market in Poland in 2005-2016.
Results show that in the analyzed period the importance of apples in Polish fruit production increased.
There has been a increase in crops with limited area growth. During this time, changes in the structure
of apples varieties were also noted. The importance of the Idared, Gala and Ligol varieties grew.
Consumption of apples was characterized by decreasing tendency. The importance of apples in the
fruit consumption structure decreased and the share of exotic fruit increased. In the analyzed period,
the volume and value of foreign sales of apples increased, as well a significant change in the
geographical structure of exports were observed.

Key words: apples, area, crops, consumption, export

JEL Classification: Q13,Q17, Q18

Wprowadzenie

Od poczatku rozwoju polskiego sadownictwa uprawa jabtoni i produkcja jablek miata
bardzo duze znaczenie w produkcji ogrodniczej 1 rolniczej. Dzigki postgpowi
w sadownictwie, a przede wszystkim zmianie technologii produkcji z niskopiennych sadow
jabtoniowych na kartowe, roczne zbiory jabltek na przestrzeni ostatnich kilkudziesieciu lat
wzrosty do ok. 4 min ton. W chwili obecnej nasz kraj, po Chinach i USA jest trzecim,
najwigkszym producentem tego gatunku owocOéw na $wiecie, natomiast wsrod krajow
europejskich zajmujemy zdecydowanie pierwsze miejsce (Bugata, 2014). Wielko$¢
produkcji w rekordowym, 2016 roku wyniosta ponad 4 mln ton, co pozwolilo nam
zdecydowanie wyprzedzi¢ takie kraje jak Wtlochy, Francja czy Niemcy, gdzie zbiory

! dr inz., Katedra Prawa i Organizacji Przedsigbiorstw w Agrobiznesie UP w Poznaniu, ul. Wojska Polskiego 28,
60-637 Poznan, e-mail: karolina.jader@up.poznan.pl; https://orcid.org/0000-0002-4047-7386
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osiagnely poziom, wynoszacy odpowiednio ok. 2 mln ton, 1,5 mln ton i I mln ton (WAPA,
2017). O duzym znaczeniu produkcji jablek w Polsce $wiadczy przede wszystkim ich
bardzo wysoki udziat w krajowej produkcji owocow, ktory w latach 2005-2016 wynidst
srednio ponad 70%. W tym samym czasie, w UE stanowily one ok. 30% wszystkich
zbieranych owocow. Wysoki poziom produkcji sprawia, ze nasz kraj znajduje si¢ tez
w pierwsze] dziesigtce najwigkszych $wiatowych eksporterow jabtek. Wsrod krajow
europejskich wyprzedzaja nas tutaj tylko Wiochy i Francja. Srednio co roku w latach 2005-
2016 za granicg sprzedawano ok. 30% zebranych jablek. Znaczna czg$¢, bo ok. 40%
produkcji kierowana jest do przetworstwa, w tym glownie na produkcje zaggszczonego
soku jabtkowego, przeznaczanego w ok. 90% na eksport (Kierczynska, 2015).

Na konkurencyjno$¢ polskich jabtek oraz ich przetworéw na swiatowym i europejskim
rynku wplywa przede wszystkim wysoka produkcja i od kilkunastu lat widoczna wyraznie
coraz lepsza jako$¢ owocow, ktora umozliwia zdobywanie nowych rynkoéw zbytu. Zmiany
zachodzace na rynku jablek sa wynikiem oddziatywania szeregu czynnikdéw, sposrod
ktorych najwigksze znaczenie maja czynniki przyrodnicze, ekonomiczne i polityczne.

Celem niniejszego opracowania bylo przedstawienie i ocena zmian na rynku jabtek
w Polsce w latach 2005-2016.

Materiat i metodyka badan

Analizg oparto na danych wtoérnych, pochodzacych z publikacji Glownego Urzgdu
Statystycznego ,, Wyniki produkcji roslinnej w latach 2005-2016” oraz Instytutu Ekonomiki
Rolnictwa i Gospodarki Zywnosciowej "Rynek owocow i warzyw" z lat 2006-2017.
W opracowaniu przedstawiono zmiany, jakie zaszly w latach 2005-2016 w produkc;ji,
konsumpcji i eksporcie jabtek. Szczegotowo zbadano powierzchnig upraw i zbiory jabtek,
z uwzglednieniem struktury odmianowej, a takze okreslono znaczenie produkcji jablek
w catej produkcji sadowniczej. Przedstawiono zmiany w wielko$ci, wartosci 1 strukturze
geograficznej eksportu jablek oraz zdefiniowano udziat sprzedazy zagranicznej jabtek
w eksporcie wszystkich owocoéw. Dla okreslenia tendencji na rynku jablek poshuzono sig
metoda regresji liniowej, natomiast w celu zdefiniowania procentowych zmian
w porownywanych okresach zastosowano wskazniki dynamiki.

Powierzchnia upraw jabtoni i zbiory jabtek

W latach 2005-2016 jablka w Polsce uprawiano $rednio co roku na powierzchni
406,4 tys. ha. Podobnie jak w areale upraw wszystkich owocoéw nie nastapity tutaj wyrazne
zmiany i stwierdzono tylko niewielka tendencje wzrostowa. Co roku ich uprawy
zwigkszaly si¢ przecigtnie o 0,5 tys. ha (rys.l1). Porownujac skrajne analizowane lata
stwierdzono wzrost o 7,5 tys. ha, tj. 4,4%. Najmniejszy areal jabtoni, 162 tys. ha
odnotowano w 2006 roku, natomiast najwyzszy, wynoszacy 194,7 tys. ha w 2012 roku.
Powierzchnia sadow jabtoniowych stanowita w tym okresie srednio 43,7% wszystkich
upraw owocow oraz 65,2% areatu drzew owocowych. Poréwnujac lata 2005 i 2016, udziat
jabloni w strukturze powierzchni upraw wszystkich owocow zwigkszyt si¢ o 1,8 pkt. proc.,
a w grupie owocow z drzew znaczenie omawianego gatunku wzrosto jeszcze wyrazniej, bo
05,2 pkt. proc. Bylo to bezposrednio wynikiem zmian jakie zaszly w analizowanym
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okresie w powierzchni tych trzech grup. Porownujac skrajne analizowane lata, stwierdzono
wzrost areatu upraw jabtoni o 4,4%, og6lna powierzchnia upraw owocow wzrosta zaledwie
0 0,3%, natomiast ilo$¢ hektaréw przeznaczanych pod sady zmniejszyta si¢ o 3,1%.
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Rys. 1. Powierzchnia owocow ogotem, sadow i jabtoni w Polsce w latach 2005-2016
Fig. 1. Total area of fruit, orchards and apple trees in Poland in 2005-2016

Zrodto: obliczenia wlasne na podstawie (Rynek owocow..., 2006-2017)

Dominacja jabtek w polskim sadownictwie jeszcze wyrazniej widoczna byla patrzac
na wyniki analizy uzyskiwanych efektow produkcyjnych. Srednie zbiory jablek wyniosty
w badanym okresie 2597,2 tys. ton, a ich wiclko$¢ $rednio z roku na rok wzrastata
01472 tys. ton (rys. 2). Porébwnujac pierwszy i ostatni rok analizy, stwierdzono
zwigkszenie produkcji o 73,7%, z poziomu 2075 do 3604,2 tys. ton.

Omawiajac zbiory owocow nalezy wspomnie¢ o duzej ich zmiennoS$ci, uzaleznionej
glownie od warunkoéw atmosferycznych. Najwigcej, 3604,2 tys. ton jablek zebrano w 2016
roku, a wyraznie najmniej w latach 2007 i 2010, gdy produkcja osiagngta poziom
wynoszacy odpowiednio 1040 i 1888,9 tys. ton. Tak niskie zbiory byly wynikiem bardzo
niekorzystnych warunkéw atmosferycznych w tych latach. W 2007 roku bezposrednia
przyczyna byly przymrozki w okresie kwitnienia, natomiast w 2010 roku nadmierne opady
i ekstremalne temperatury (Wyniki produkcji roslinnej... 2008, 2011). Dysproporcja
migdzy latami 2016 i 2007, tj. latami z najwigksza i najmniejsza produkcja wyniosta ponad
2,5 min ton. Najwigksza roznica w zbiorach w dwoch nastgpujacych po sobie okresach,
dotyczyta lat 2007 1 2008 i osiagngta poziom blisko 1,8 mln ton.

W latach 2005-2016 nastapit wyrazny wzrost zbiorow wszystkich owocow oraz tych
uprawianych w sadach i wyniost on odpowiednio 58,7% i 67,9%. Wyrazne zwigkszenie
produkcji, przy minimalnym wzro$cie lub nawet spadku powierzchni uprawnej owocow
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byto nastgpstwem wyraznych zmian, jakie zaszty w polskim sadownictwie na przestrzeni
ostatnich kilkunastu lat. Szczegdlna uwage nalezy zwroci¢ tutaj na zmiany w technologii
produkcji, modernizacj¢ gospodarstw i wynikajacy z nich wzrost plonow. Nalezy
zauwazy¢, ze podobnie jak w przypadku powierzchni, zmiany w produkcji jablek byty
wigksze niz w zbiorach wszystkich owocow czy owocoéw z drzew. Wplyngto to na
zwigkszenie znaczenia jabtek w strukturze zbioréw owocow. W badanym okresie stanowity
one srednio 72,7% wszystkich zbieranych owocow oraz 86,7% owocow z drzew. Ich udziat
w jednej i drugiej grupie zwigkszyt o odpowiednio 6,6 1 3,0 pkt. proc.
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Rys. 2. Zbiory owocow ogotem, owocow z drzew i jabtek w Polsce w latach 2005-2016
Fig. 2. Total fruit crops, fruit from trees and apples in Poland in 2005-2016

Zrodto: obliczenia wiasne na podstawie (Rynek owocow ... 2006-2017)

Charakterystyczna cecha polskiej produkcji jabtek jest bardzo duza réznorodnosé
uprawianych odmian, przy czym trzy z nich, tj. Idared, Jonagold i Szampion stanowia
blisko 40% nasadzen oraz zbiorow (tab. 1). Z trzech w/w odmian najwigksza powierzchnig
zajmowal Idared. W latach 2013-2016 roczny areat jej nasadzen wyniost $rednio 33,8 tys.
ha, natomiast §rednie roczne zbiory osiagaty poziom 619,1 tys. ton. Stanowito to 18,5%
powierzchni jabtoni 1 19% wielkosci produkcji jabtek. Udziat w powierzchni i zbiorach
jabtek Jonagold i Szampion wynosit odpowiednio 9,7% i 10,6% oraz 9,8% i 11,3%.
Znaczenie pozostalych odmian jabloni bylo zdecydowanie mniejsze, gdyz odsetek
powierzchni i zbiordw zadnej z nich nie przekraczat 10%, a w przypadku wigkszosci nawet
5%.

Wydzielenie trzech podokresow w latach 2005-2016 umozliwilo zdefiniowanie
najwazniejszych zmian jakie zaszly w strukturze odmianowej jabltek w analizowanym
okresie.
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Tabela. 1. Powierzchnia jabtoni i zbiory jabtek w Polsce wg odmian

Table 1. Apple area and apple crops in Poland by variety

Dynamika zmian
Wyszczegodlnienie 2005-2008 2009-2012 2013-2016 /22%1)35__22%1)%
2005-2008=100
Powierzchnia
[tys. ha] [%] [tys. ha] [%] [tys. ha] [%]
Idared 27,1 15,9 30,2 16,6 33,8 18,5 124,7
Jonagold 19,0 11,2 19,6 10,9 17,7 9,7 93,0
Szampion 16,5 9,7 18,4 10,2 19,4 10,6 117,4
Lobo 13,7 8,0 12,2 6,8 7.3 4,0 53,6
Cortland 14,2 8,4 13,7 7,6 8,8 4,8 62,2
Gloster 10,2 6,0 10,5 5.8 10,1 5,6 99,3
Golden Delicious 7,6 4.5 7,8 43 7,5 4,1 99,0
Ligol 7,0 4,1 9,4 5,1 14,0 7,7 200,4
Elstar 5,0 2,9 5,0 2,8 5,6 3,1 111,6
Red Delicious 44 2,6 43 2,4 3,5 1,9 79,1
Gala 3.8 2,3 5,1 2,8 6,9 3,8 182,2
Antonowka 32 1,9 3,9 2,1 43 2,4 134,6
Pozostate 38,2 22,6 40,8 22,5 42,9 23,6 112,3
Zbiory
[tys. ton] [%] [tys. ton] [%] [tys. ton] [%]

Idared 299.5 14,2 383,7 15,3 619,1 19,0 206,7
Jonagold 218,5 10,7 271,9 11,1 318,6 9,8 145,8
Szampion 200,7 9,7 287,9 11,7 367,7 11,3 183,2
Lobo 173,9 8,3 164,5 6,8 125,2 3.8 72,0
Cortland 173,1 8,2 174,9 7,2 145,8 4,5 84,2
Gloster 132,5 6,3 184,5 7,6 198,5 6,1 149,8
Golden Delicious 95,5 4,7 120,9 49 142,5 4.4 1492
Ligol 97,4 4,8 145,8 5.8 2749 8,4 2823
Elstar 56,4 2,8 68,8 2,8 100,2 3,1 177,6
Red Delicious 54,7 2,7 53,7 2,2 54,6 1,7 100,0
Gala 61,8 3,1 79,5 32 1354 4,1 218,9
Antonoéwka 38,2 1,8 42,8 1,7 66,3 2,0 173,4
Pozostate 460,6 22,6 489,8 19,7 709,1 21,8 154,0

Zrodto: obliczenia wiasne na podstawie (Wyniki produkcji roslinnej w latach 2005-2016).

Poréwnujac lata 2005-2008 1 2012-2016 swoja pozycj¢ lidera umocnita odmiana
Idared, ktdrej nasadzenia wzrosty o blisko 25% a zbiory ponad dwukrotnie. Spowodowato
to wzrost udziatu tej odmiany o 2,6 pkt. proc. w powierzchni i 4,7 pkt. proc. w zbiorach.
Z trzech najwazniejszych odmian wzrosto nieco znaczenie Szampiona, natomiast
zmniejszyl si¢ nieco odsetek w strukturze odmiany Jonagold. Biorac pod uwage wszystkie
odmiany, w analizowanym okresie najbardziej wzrosta powierzchnia nasadzen odmian
Ligol oraz Gala, o odpowiednio 100,4% i 82,2%. Jeszcze bardziej, bo o 182,3% i 118,9%
zwigkszyly si¢ ich zbiory. Zmniejszenie powierzchni odnotowano w przypadku wigkszosci
odmian, z wyjatkiem kilku, zwlaszcza tych, o ktorych wspomniano powyzej. Na tej liscie
znalazly si¢ gtéwnie odmiany Lobo i Cortland, ktore w latach 2005-2008 nalezaty do
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pierwszej piatki uprawianych odmian, jednak w ostatnim analizowanym podokresie
zdecydowanie stracity na znaczeniu, co bylo wynikiem zmniejszenia powierzchni ich
nasadzen o odpowiednio ok. 50% i 40%. Gtéwna przyczyna tych zmian byly ograniczone
mozliwosci eksportu tych odmian, spowodowane ich nieprzydatno$cia do transportu oraz
duza wrazliwoscia na choroby. Z tego wzgledu znaczenie tych odmian ogranicza si¢
w duzej mierze do sprzedazy na krajowym rynku detalicznym.

Najwazniejszym czynnikiem decydujacym o doborze odmian jest rynek i preferencje
konsumentéw (www.ogrodnictwo.expert.pl). Struktura odmianowa jabtek w Polsce jest
rowniez tym uwarunkowana. Dominacja odmiany Idared wynika przede wszystkim
z duzego zainteresowania ta odmiana, gléwnie w krajach wschodniej i potudniowo-
wschodniej Europy, gdzie kierowany jest glownie eksport z Polski (www.e-sadownictwo).
Zdecydowana zaleta tej odmiany jest wysoka plenno$é, tatwos¢ w produkcji, duza
tolerancja na dlugi transport i mozliwo§¢ przechowywania w zwyktej chtodni, a przez
krotki czas nawet w przechowalni. Ceny uzyskiwane za owoce tej odmiany sa jednak
bardzo niskie, czgsto ksztaltujace sig¢ na granicy optacalnosci. Mozna tez spodziewac sig, ze
ze wzgledu na wzrost produkcji jabtek w Rosji 1 na Ukrainie i coraz bardziej ograniczone
mozliwosci jej eksportu zainteresowanie polskich sadownikow ta odmiana zacznie sig
zmniejsza¢. Nalezy jeszcze raz podkresli¢, ze jest to typowa odmiana eksportowa, gdyz
krajowi konsumenci nie lubig jej. Zdecydowanie bardziej preferuja np. odmiang Szampion,
ktéra ze wzgledu na stodki smak, swoich zwolennikéw znajduje réwniez w krajach Europy
wschodniej oraz kilku krajach Europy zachodniej. Podobnie jak odmiana Idared jest plenna
i tatwa w produkcji, a ceny z jej sprzedazy sa wyzsze. Odmiang godna podkreSlenia
i majaca przysztos¢ w polskich sadach jest odmiana Gala, ktoéra juz wczesniej zostata
wymieniona jako jedna z dwodch najbardziej zyskujacych na popularno$ci w ostatnich
kilkunastu latach. Wzrost nasadzen wynika tu glownie ze wzglgdow ekonomicznych
i faktu, iz owoce tej odmiany a zwlaszcza jej paskowane sporty mozna sprzedawaé na
calym $wiecie po atrakcyjnych cenach. Ceny uzyskiwane w eksporcie naleza do
najwyzszych sposrdéd wszystkich uprawianych odmian. Poza tym jabtka te maja dobry
smak, pigkny kolor i tatwo si¢ przechowuja. Polacy w celach konsumpcyjnych nabywaja
najchetniej jablka duze, dobrze wybarwione, czgSciej odmiany czerwone niz zielone,
nickoniecznie stodkie (Bobrowska, 2013). Stad tez wspomniany wczesniej wzrost
popularnoéci odmiany Ligol, a zwlaszcza jej czerwonych sportow. Odmiana ta
charakteryzuje si¢ kwasnym smakiem, a jej owoce spelniaja wyzej wymienione
wymagania. Na obecna chwilg traci ona jednak swoja popularno$¢ na rynkach
eksportowych, zatem ma znaczenie gtéwnie w sprzedazy krajowe;.

Omawiajac struktur¢ odmianowa jabtek w Polsce nalezy zaznaczy¢, iz jest ona
zupelnie odmienna od tej na §wiecie czy nawet w innych krajach Unii Europejskiej. Na
swiatowych rynkach dominuja odmiany jednokolorowe, takie jak Golden Delicious, Red
Delicious oraz Gala, ktore stanowia okoto 50% s$wiatowej (WAPA 2017). Ich odsetek
w polskiej produkcji w ostatnich kilkunastu latach nie przekroczyt 10%. W krajach Unii
Europejskiej, w 2016 roku najwigksze zbiory odnotowano w przypadku odmian Golden
Delicious, Gala oraz Idared, a wynosity one odpowiednio 2406 tys. ton, 1314 tys. ton oraz
965 tys. ton (WAPA 2017). Stanowily one ok. 20%, 11% i 8% europejskiej produkcji.
Udziat tych trzech odmian w polskich zbiorach wyniost natomiast niecate 20%. W Polsce
dominuja ciagle jeszcze jablka dwukolorowe i jak informowat w roku 2017 prof. Makosz,
chociaz odsetek wszystkich jednokolorowych odmian w polskiej produkcji wynosi 47%, to
udzial odmian jednokolorowych, ktére znajduja zbyt i spelniaja normy rynkow
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zagranicznych osiaga poziom tylko 23% (www.e-sadownictwo.pl). Wyraznie podkreslat on
rowniez, ze istnieje konieczno$¢ zmian w strukturze odmianowej jabtek w Polsce na
korzy$¢ odmian jednokolorowych, natomiast udziat jabtek dwukolorowych nie powinien
przekracza¢ 20-30%. Do odmian, ktore polscy sadownicy powinni w szczegdlnosci
uwzgledni¢ w swoich nasadzeniach, naleza wyzej wymienione odmiany, tj. Gala i jej
paskowane sporty oraz Golden Delicious, a takze nowe odmiany zyskujace coraz bardziej
na popularnos$ci na rynkach zagranicznych, takie jak Jonaprince, Mutsu czy Pinova.

Konsumpcja jabtek

Z polskiej produkcji jabtek, okoto 50%, ton kierowanych jest na rynek jabtek
deserowych. Wykorzystywane sa one do spozycia w stanie $wiezym w kraju oraz
przeznaczane sa na eksport. Pozostata czg$¢ trafia do przetwodrstwa. Rosnaca na przestrzeni
ostatnich kilkunastu lat produkcja jablek i ich przetworéw nie idzie w parze niestety ze
wzrostem ich spozycia. Sa one w naszym kraju traktowane przez wielu konsumentow jako
dobra nizszego rzgdu wobec owocow potudniowych, ktorych spozycie w ostatnich latach
wzrasta 1 ktore zwigkszaja swoje znaczenie w strukturze konsumpcji owocoéw. Na
przestrzeni analizowanych 12 lat spozycie owocoéw S$wiezych wynosito $rednio 40,7
kg/os/rok 1 co roku zmniejszato si¢ o 0,06 kg/os. (rys.3). Najbardziej wyrazny spadek
konsumpcji widoczny byt do roku 2011, gdy zmniejszyta si¢ ona z 43,2 do 37,7 kg/os/rok,
natomiast w dalszych latach nastapit minimalny wzrost spozycia do poziomu 42 kg/os/rok.
Ilo$¢ konsumowanych owocéw byta zatem bardzo zblizona do tej z pierwszych lat analizy,
a porownujac lata 2005 1 2016 stwierdzono spadek zaledwie o 3%.
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2 250+ +250
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C—1 Owoce $wieze
I Jabtka

" Owoce potudniowe
—a&— Odsetek jablek w spozyciu owocow
Odsetek owocoéw potudniowych w spozyciu owocow
Rys. 3. Spozycie owocow ogodtem, jablek i owocow potudniowych w Polsce w latach 2005-2006
Fig. 3. Consumption of total fruits, apples and exotic fruits in Poland in 2005-2016

Zrodto: obliczenia whasne na podstawie (Rynek owocow ... 2006-2017).
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W latach 2005-2016 nastapily wyrazne zmiany w strukturze spozycia owocOw.
Najwazniejsze z nich to wzrost udzialu owocow poludniowych, w tym glownie banandéw
oraz spadek znaczenia jabtek. Srednie, roczne spozycie jabtek w badanym okresie wyniosto
15,2 kg/os, jednak na przestrzeni lat sukcesywnie malato, z poziomu 20 kg/os/rok w roku
2005 do 13 kg/os/rok w ostatnim roku analizy, co oznacza spadek o blisko 35%.
Najwigksze zmniejszenie konsumpcji odnotowano w pierwszych czterech latach analizy,
do roku 2008, jednak poczatek tendencji spadkowej dotyczy okresu juz od roku 2002
(Jader, 2014). Przyczyna tych zmian bylo zwigkszenie spozycia owocow potudniowych,
ktére z powodzeniem konkurowaly cena z naszymi krajowymi owocami. Ponadto wzrosta
konsumpcja przetworéw owocowych, gtéwnie sokéw i nektardw i ogodlnie zaczat zmieniaé
si¢ model zywienia w kierunku wzrostu zywienia tzw. fast food. (Nosecka i in., 2012). Po
2008 roku nastapita kilkuletnia stabilizacja, a nawet wzrost spozycia jabtek, co bylo przede
wszystkim wynikiem intensywnie prowadzonych w naszym kraju kampanii promujacych
spozycie jablek. Jak juz wcze$niej wspomniano w ostatnich kilkunastu latach wzrosta
wyraznie konsumpcja owocow potudniowych z poziomu 8,6 do 15 kg/os/rok, tj. o 73,6%.
Na skutek tych zmian a takze wzrostu spozycia innych, nowych lub wczesniej rzadko
konsumowanych gatunkow owocow, udziat jabtek w strukturze spozycia owocoéw zmalat
o ponad 15 pkt. proc.

Eksport jabtek

Zmniejszenie konsumpcji jabtek w ostatnich kilkunastu latach na rynku wewngtrznym
wywotalo potrzebe zagospodarowania ich wzrastajacej produkcji poprzez eksport
(Nosecka, 2014).

W latach 2005-2016 corocznie wywozono za granicg Srednio 753,6 tys. ton jabtek
(tab. 2). Udzial eksportu w zagospodarowaniu krajowej produkcji jabtek wynidst
w badanym okresie $rednio 29,8%, a porownujac skrajne analizowane lata wzrést o blisko
10 pkt. proc. z 20,5% do 30,3%. Wolumen eksportu jablek systematycznie zwigkszat sig
z poziomu 426,3 tys. ton w pierwszym roku analizy do 1092,1 tys. ton w 2016 roku, co
oznaczato wzrost o 156,2%. Co roku wielkos$¢ eksportu wzrastata $rednio o 58,3 tys. ton.
W jeszcze szybszym tempie wzrastaly wplywy ze sprzedazy zagranicznej jablek. Srednio
co roku warto$¢ ich eksportu wynosita 235 miln euro, a na przestrzeni badanych lat
zwickszyla si¢ ponad 3 krotnie, z 91,3 do 316,8 mln euro. Srednio z roku na rok byt to
wzrost rzedu 27,2 mln euro.

W tym czasie zwigkszyl si¢ takze udzial jabltek w eksporcie wszystkich owocow.
W ujeciu ilosciowym wzrést z 67,4% do 79,9%, a w ujgciu warto§ciowym z 40,3% do
53,5%. Srednio w latach 2005-2016 jablka stanowity 74,3% wszystkich wywozonych
zagranicg owocow, a udzial wptywow z ich sprzedazy stanowit przecigtnie 51,2% wartosci
eksportu owocow.

Najwigcej jablek, 1230,4 tys. ton, za rekordowa kwotg 446,6 min euro, sprzedano
zagranicg w 2013 roku. W kolejnym roku odnotowano jednak wyrazny spadek, ktory byt
konsekwencja rosyjskiego embarga, wprowadzonego w sierpniu 2014 roku. W kolejnych
latach stato si¢ ono gtowna przyczyna nadprodukeji jablek w naszym kraju i spowodowato
istotne zmiany w strukturze geograficznej ich eksportu.
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Tabela 2. Wielko$¢ i warto$¢ polskiego eksportu owocow ogotem oraz jabtek w latach 2005-2016
Table 2. The volume and value of Polish total fruit and apples exports in 2005-2016

Dynamika
Wyszcze- zmian
gélnienie 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2016/2005
2005=100

Wielkos$¢ eksportu (tys.ton)

Oog‘“(’);’g; 633 583 646 654 993 913 776 1264 1515 1370 1176 1366 2159
Jabtka 426 398 450 410 777 725 534 958 1230 1096 946 1092 2562
Udziat jablek w wielkosci eksportu owocow ogdtem (%)

674 683 69,6 628 782 794 687 758 812 800 80,5 799
Warto$¢ eksportu (mln euro)
gg"f);’g; 226,8 2132 293,1 331,5 3656 3651 3964 6219 7279 6128 5674 5923 2612
Jabtka 91,3 97,1 1322 1382 203,3 2037 2014 3385 4466 3516 2995 3168  347,0

Udziat jablek w warto$ci eksportu owocow ogotem (%)

403 455 451 417 556 558 50,8 544 614 574 528 535

Zrodto: obliczenia wiasne na podstawie (Rynek owocow..., 2006-2017).

W latach 2005-2016 najwigksze ilosci jabtek kierowano do krajow Wspolnoty
Niepodlegtych Panstw, $rednio corocznie 521,5 tys. ton, co stanowito 66,2% polskiego
eksportu tych owocow (tab.3). Kolejnymi pod wzgledem wolumenu sprzedazy byty
panstwa UE-13, do ktérych eksportowano srednio 1524 tys. ton jablek oraz panstwa
UE-15 z wynikiem 85,8 tys. ton. Udzialy tych dwoch grup krajow wyniosty odpowiednio
19,4% 1 10,4%. Odsetek eksportu do pozostatych panstw ksztattowal si¢ na $rednim
poziomie 3,5%. Biorac pod uwageg znaczenie poszczegolnych krajow, zdecydowanie
najwigkszymi importerami naszych jabtek byly Rosja i Biatorus oraz Ukraina, do ktorych
na przestrzeni badanych lat sprzedano odpowiednio 27,7%, 20,8% i 13,1% owocow. Wsrod
krajow Nowej Wspdlnoty najwigcej, bo 6,4% kierowano na Litwe, natomiast sposrod
panstw UE-15 najwigkszym odbiorca naszych jabtek byly Niemcy z 4,9% udzialem w
eksporcie. Najmniejsze znaczenie w strukturze geograficznej eksportu mialy kraje
pozostate, ktorych $redni udziat wyniost 3,5%. Ich znaczenie na przestrzeni lat jednak
wzrastato, a ceny uzyskiwane ze sprzedazy jablek w tych panstwach osiagaly najwyzsze
warto$ci, wynoszace srednio 0,44 euro/kg. Sposrdd tych krajow, polskim eksporterom
najwigcej placono w Indiach, Norwegii oraz Zjednoczonych Emiratach Arabskich,
odpowiednio 0,59, 0,58 i 0,56 euro/kg. Jezeli chodzi o inne grupy krajéw na drugim
miejscu uplasowaly sig¢ kraje UE-15, z wynikiem 0,40 euro/kg, a za nimi kraje UE-13, ze
srednimi cenami 0,36 euro/kg. Zdecydowanie najnizsze ceny uzyskiwano w krajach WNP,
a ksztattowaly si¢ one na $rednim poziomie 0,29 euro/kg. Najmniej za jabtka pochodzace
z Polski placono w Kazachstanie, Motdawii i na Ukrainie, odpowiednio 0,21, 0,22
i0,25 euro/kg. Srednia cena jablek uzyskiwana w eksporcie w latach 2005-2016 wyniosta
0,32 euro/kg.

Na przestrzeni badanych lat w strukturze geograficznej eksportu zaszly duze zmiany.
W celu zobrazowania tych zmian badany okres podzielono, na 4 podokresy, przy czym
w ostatnim z nich, tj. latach 2014/2015, ze wzgledu na najwigksze zmiany w tym
podokresie przedstawiono takze wartoSci dla poszczegélnych lat. Uwzgledniajac dwa



218 K. Jader

skrajne podokresy zwigkszyl si¢ eksport do wszystkich grup panstw, przy czym
w strukturze wzrosto znaczenie krajow UE-15, WNP oraz krajow pozostatych, a jedyna
grupa, ktorej udzial zmniejszyt si¢ byly panstwa Nowej Wspodlnoty. Odsetek jabtek
wysylanych do krajow UE-12 spadt z 43,8% do 25,1%.

Tabela 3. Struktura geograficzna polskiego eksportu jabtek w latach 2005-2016
Table 3. Geographical structure of Polish apple exports in 2005-2016

Kraie 2016/2017
/200512006
UE-15 230 63 423 61 1223 115 1882 188 1361 138 1421 129 1555 151 6759
Niemey 10,1 28 167 24 SIL1 48 1158 115 577 59 535 49 757 74 7492
Finlandia | 46 13 63 09 46 04 93 09 101 10 109 10 101 10 2212
Szwecja 30 08 64 09 64 06 86 09 101 10 127 12 105 10 3451
Francja 00 00 04 01 141 13 97 10 74 08 41 04 71 07 ;
Holandia | 00 00 00 00 96 09 104 10 105 11 17,0 16 127 12 ;
Wik Brytanid 00 00 07 01 85 08 69 07 64 07 105 10 79 08 ;
UE-13 1587 438 1064 153 859 81 3175 317 2436 248 2144 195 2585 251 1629
Litwa 95,7 264 435 63 142 13 718 72 448 46 321 29 496 48 518
Lotwa 127 35 100 14 100 09 655 65 458 47 187 17 433 42 342,
Estonia 61 17 76 L1 56 05 86 09 97 10 1,1 10 98 10 1615
Crechy 26 60 151 22 145 14 597 60 386 390 374 34 452 44 2091
Slowacja | 94 26 95 14 76 07 84 08 103 10 150 14 112 L1 119.9
Rumunia | 115 32 189 27 274 26 507 51 637 65 644 58 596 58 5183
WNP 1785 492 5405 779 8439 793 4366 435 5067 516 6264 568 5232 508 2932
Rosja 180 50 2825 40,7 5664 533 188 19 00 00 00 00 63 06 349
Bialoris | 434 12,0 398 57 1659 156 2900 280 4228 430 5042 458 4057 394 9340
Moldawia | 7,1 20 00 00 00 00 24 02 00 00 00 00 08 01 12
Ukraina 1086 30,0 1953 28,1 668 63 628 63 246 25 416 38 430 42 396
Kazachstan | 0,0 00 20,1 29 440 41 612 61 549 56 783 7.1 648 63 ;
Porostale | 24 07 46 07 11,6 L1 606 60 965 98 1191 108 921 89 3836,
Norwegia | 20 06 21 03 34 03 48 05 71 07 65 06 61 06 3067
Serbia 00 00 00 00 01 00 202 20 375 38 459 42 345 34 ;
Egipt 00 00 00 00 05 01 103 10 256 26 222 20 194 19 ;
gﬁ:;gwm 00 00 00 00 05 00 128 13 80 08 147 13 118 Ll ;
Gruzja 00 00 00 00 02 00 10 01 00 00 00 00 03 00 ;
Mongolia | 00 00 00 00 00 00 14 01 24 02 41 04 26 03 :
Zjednoczone
Emiraty 00 00 00 00 00 00 19 02 LI 01 27 02 19 02 ;
Arabskie
Indic 00 00 00 00 00 00 04 00 17 02 50 05 24 02 ;
Jordania 00 00 00 00 00 00 05 00 22 02 64 06 30 03 ;

Zrédto: obliczenia wiasne na podstawie (Rynek owocow..., 2006-2017).
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Analizujac zmiany w strukturze geograficznej eksportu w latach 2005-2016, nalezy jednak
zwroci¢ uwage na dwa podokresy: do roku 2013/2014 i lata 2014/2015-2016/2017. Do
roku 2013 dynamicznie wzrastala sprzedaz do WNP, w tym gtownie do Rosji.
W pierwszym podokresie eksportowano tam corocznie $rednio 18 tys. ton jabtek, natomiast
w latach 2008/2009-2013/2014 sprzedaz osiagng¢la poziom 566,4 tys. ton. Na skutek tych
zmian udziat Rosji w strukturze eksportu wzrost z 5% do ponad 50 %. Nalezy dodac, iz
w 2013 roku do Rosji sprzedano ok. 22% polskiej produkcji jabtek. W tym czasie wzrastat
takze eksport na Bialoru$ oraz Ukraing, przy czym w przypadku Ukrainy wzrost dotyczyt
tylko drugiego podokresu. W latach 2011/2012-2013/2014 odnotowano bowiem spadek
sprzedazy. Poza krajami wschodnimi zwigkszano eksport takze do Niemiec. Wzrost ze
$redniego poziomu 10,1 tys. ton w latach 2005/2006-2007/2008 do 51,1 tys. ton w trzecim
podokresie spowodowat zwigkszenie udzialu w strukturze geograficznej naszego
zachodniego sasiada z 2,8% do 4,8%. W latach 2011/2012-2013/2014 wzrosta tez sprzedaz
do innych krajow Starej Wspolnoty, w tym gltownie Francji, Holandii oraz Wielkiej
Brytanii. Spadfo natomiast znaczenie eksportu do krajow UE-13. Najwigksze zmniejszenie
sprzedazy dotyczylo takich panstw jak Litwa, Czechy oraz Stowacja. Przelomowym
momentem dla polskiego eksportu jablek byt sierpien 2014 roku. Wprowadzony przez
Rosje¢ zakaz przywozu polskich $§wiezych owocow i warzyw wplynat znaczaco na zmiany
w strukturze geograficznej eksportu jablek. Polskim eksporterom udalo si¢ czg$ciowo
omina¢ rosyjskie embargo poprzez sprzedaz jablek za posrednictwem Biatorusi. Efektem
tego bylo ponad dwukrotne zwigkszenie eksportu do tego kraju w ostatnim podokresie
w stosunku do lat 2011/2012-2013/2014. Biatoru$ stala si¢ tym samym najwigkszym
importerem polskich jabtek, zwigkszajac swoj udzial w strukturze w sezonie 2016/2017 do
45,8%, a calym trzyletnim okresie po 2014 roku do 39,4%, co oznaczato wzrost o blisko
25%. Sprzedaz do tego kraju czgSciowo tylko zrekompensowata zamknigcie rosyjskiego
rynku, jednak polskim eksporterom udato si¢ takze zwigkszy¢ sprzedaz na rynek unijny,
w tym gtéwnie do krajow UE-13. Najwigkszymi odbiorcami byty tutaj Lotwa, Litwa oraz
Czechy. Ponadto eksport zaczgto tez kierowac do innych panstw Nowej Wspolnoty, takich
jak Cypr, Bulgaria czy Rumunia. Mniejsze znaczenie w zagospodarowaniu jabtek
wczesdniej przeznaczanych na rynek rosyjski miaty kraje UE-15. Podobnie jak przed rokiem
2014 najwazniejszym importerem byly Niemcy, gdzie w ostatnim podokresie skierowano
o ok. 50% wigcej jablek niz w latach 2011/2012-2013/2014. Zaistniata sytuacja wymusita
jednak poszukiwanie odbiorcow nie tylko na rynku wewnetrznym UE, ale tez na catym
swiecie (Ambroziak 20017). Po wprowadzeniu embarga przez Rosj¢ wzrosto zatem takze
znaczenie pozostalych panstw. Wielkos¢ eksportu jablek do tych krajéw po roku 2014
sukcesywnie wzrastata, ze §redniego poziomu 1,1 tys. ton w latach 2011/2012-2013/2014
do 92,1 tys. ton w ostatnim podokresie, a w sezonie 2016/2017 osiagngta wielkos¢ 119,1
tys. ton, co oznaczato wzrost ponad dziesigciokrotny. Z tej liczby, najwigksze ilosci, bo
ponad 70% kierowano w tym okresie do Serbii, Egiptu oraz Bo$ni i Hercegowiny. Po roku
2014 polscy eksporterzy jabtek zdobywali takze nowe rynki zbytu, takie jak Mongolia,
Zjednoczone Emiraty Arabskie czy Jordania. W konsekwencji tego, w sezonie 2016/2017
polskie jablka eksportowano do 75 krajow (Polanska 2017). Pomimo rozszerzenia eksportu
do nowych krajow, zagraniczna sprzedaz jabtek w ostatnim podokresie zmalata. Gtéwna
bariera dla dalszego wzrostu eksportu jest ich jako$¢ i struktura produkcji. Jakosc¢
i odmiany produkowane na rynek rosyjski czgsto nie odpowiadaja wymaganiom stawianym
przez inne panstwa. W panstwach pozaeuropejskich przez konsumentow preferowane sa
bowiem odmiany jednokolorowe, ktore jak wcze$niej wspomniano stanowia niewielki
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procent polskiej produkcji. W zwiazku z wyzej opisanymi zmianami i brakiem mozliwosci
szybkiego reagowania polskich sadownikéw na zaistniala sytuacjg, ze wzgledu na
inwestycyjny charakter produkcji, polski rynek jablek zmaga si¢ z wysoka nadpodaza.
Niemozliwe jest bowiem zagospodarowanie wszystkich pozostatych jabtek na rynku
wewngtrznym ze wzgledu na wspomniane wczesniej zmieniajace si¢ preferencje
konsumentéw w kierunku owocéw poludniowych. Czgs¢ jablek kierowana jest do
przetworstwa, jednak i tutaj pojawia si¢ problem zwiazany z oferowanymi odmianami,
gdyz jabtka deserowe czgsto nie spelniaja parametrow dla przetworstwa. To wszystko
wplywa negatywnie na sytuacje w branzy sadowniczej i czyni gltéwny kierunek produkcji
owocOw coraz mniej optacalnym.

Podsumowanie i wnioski

Przeprowadzona analiza pozwolita na sformutowanie nastgpujacych wnioskow:
1. W latach 2005-2016 uprawy jabloni stanowity $rednio 43,7% powierzchni upraw
sadowniczych w Polsce a zbiory jabtek 72,7% zbioréw wszystkich owocoéw. Tempo
wzrostu, zardbwno powierzchni jak 1 wielkosci produkcji jabtek bylo wyzsze niz
w przypadku wszystkich owocoéw, co wptynelo na zwigkszenie ich znaczenia w produkcji
sadowniczej. Bylo to glownie rezultatem zmian w technologii produkcji, modernizacji
gospodarstw i wynikajacego z tego wzrostu plonow, a takze organizowania si¢
producentow jablek oraz korzystania ze srodkéw unijnych na rozwoj gospodarstw.
2. W analizowanym okresie nastapily istotne zmiany w strukturze odmianowej jablek.
Swoja pozycj¢ umacniaty odmiany przeznaczane na eksport, w tym gtéwnie Idared, Gala,
Jonagold czy Ligol. Na znaczeniu najbardziej tracity natomiast odmiany Lobo i Cortland,
znajdujace zbyt gldwnie na rynku krajowym.
3. Spadek udziatu odmian kierowanych na rynek detaliczny, w duzej mierze byt wynikiem
zmniejszenia spozycia jabtek w naszym kraju, ktore na przestrzeni analizowanych lat
spadto o prawie 35%. Gloéwna tego przyczyna bylo zwigkszenie spozycia owocoOw
potudniowych oraz zmiana modelu zywienia Polakéw i zwrot w kierunku produktow
przetworzonych.
4. Zmniejszenie konsumpcji jablek na rynku wewngtrznym wywotato potrzebg
zagospodarowania ich wzrastajacej produkcji poprzez eksport. Pojawiajace si¢ mozliwosci
eksportu po roku 2005 staly si¢ dodatkowo sila napedowa rozwoju polskiej produkcji
jabtek. Na przestrzeni badanych lat udziat eksportu w zagospodarowywaniu polskiej
produkcji jabtek wzrést z 0k.20-30%, a wplywy z ich sprzedazy zagranicznej zwigkszyty
si¢ ponad trzykrotnie.
5. Duze zmiany odnotowano takze w strukturze geograficznej eksportu jablek. Na
szczeg6lne podkreslenie zashuguje wzrost znaczenia sprzedazy zagranicznej do krajow UE,
ale przede wszystkim do Wspdlnoty Niepodlegtych Panstw, w tym glownie do Rosji.
Krytycznym momentem na rynku jablek w analizowanym okresie byt rok 2014
i wprowadzony zakaz importu polskich owocow i warzyw do Rosji, naszego gtéwnego
importera jablek. Wprowadzone embargo 1 dynamicznie wzrastajaca produkcja
doprowadzita do powstania nadpodazy na polskim rynku jabtek. Sprzedaz do Rosji zostata
zastapiona w wigkszosci eksportem do innych krajow WNP, w tym gléwnie na Biatorus
atakze do panstw Unii Europejskiej. W strukturze geograficznej eksportu duzego
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znaczenia nabieraly takze kraje trzecie, a ws$rod nich gltéwnie Egipt, Mongolia,
Zjednoczone Emiraty Arabskie czy Jordania.

6. Pomimo rozszerzenia eksportu na nowe rynki zbytu oraz prowadzonych dziatan
interwencyjnych, polegajacych min. na wycofywaniu czg$ci zbiordw z rynku, straty
spowodowane rosyjskim embargiem wptynely na spadek optacalno$ci jabtek w ostatnich
latach. W celu przywrdcenia rownowagi, konieczne beda w najblizszej przysztosci przede
wszystkim zmiany w strukturze odmianowej jablek i dostosowanie oferty dla potrzeb
nowych rynkéw zbytu. Waznymi punktami bgda takze poprawa logistyki, lepsza
organizacja rynku pierwotnego, formowanie duzych, jednolitych partii owocow, a takze
intensywne dzialania promocyjne polskich jabtek w kraju i zagranica.

Literatura

Ambroziak, A.A. (2017). Wplyw embarga Federacji Rosyjskiej na eksport jablek z Polski w latach 2004-2015
(Impact of the Russian Federation embargo on the export of apples from Poland in 2004-2015). Roczniki
Rolnictwa i Rozwoju Obszarow Wiejskich, 104(1), 22-38

Bobrowska, A. (2013). Zmiany na rynku jabtek w Polsce z uwzglednieniem jablek regionalnych (Changes on the
apples market in Poland, including regional apples). Roczniki Rolnictwa i Rozwoju Obszarow Wiejskich,
100(1), 152-167

Bugata, A. (2014). Swiatowy rynek jablek i zageszczonego soku jabtkowego (The world market of apples and
concentrated apple juice). Zeszyty Naukowe SGGW Problemy Rolnictwa Swiatowego, 14(2), 21-30

Jader, K. (2014). Zmiany w konsumpcji owocow i ich przetworéw w Polsce w latach 1998-2012 (Changes in the
consumption of fruit and their processed products in Poland in the years 1998-2012). Roczniki Naukowe
Ekonomii Rolnictwa i Rozwoju Obszaréw Wiejskich, 101(3), 98-106

Kierczynska, S. (2015). Produkcja, eksport i ceny zaggszczonego soku jabtkowego a ceny skupu jabtek do
przetworstwa w Polsce (Production, export and prices of concentrated apple juice and apple purchase prices
for processing in Poland). Roczniki Naukowe Ekonomii Rolnictwa i Rozwoju Obszarow Wiejskich, 101(3),
74-81.

Nosecka, B., Bugata, A., Paszko. D., Zaremba, L. (2012). Sytuacja na $wiatowym rynku wybranych produktow
ogrodniczych i jej wpltyw na polski rynek ogrodniczy (The situation on the global market for selected
horticultural products and its impact on the Polish horticultural marke)t. IERiGZ-PIB, Warszawa.

Nosecka, B. (2014). Zewngtrzne uwarunkowania wzrostu eksportu owocoéw, warzyw i ich przetworéow z Polski
(External conditions for the growth of exports of fruit, vegetables and their products from Poland). Roczniki
Naukowe Ekonomii rolnictwa i rozwoju Obszarow Wiejskich, 101(3), 133-144.

Polanska, M. (2017). Wyzszy eksport jabtek (Higher apple exports). Hasfo Ogrodnicze, 10, 68.

Raport of European Apple And Pear Crop Forecast, WAPA, sierpien 2017.

Rynek owocéw i warzyw. Stan i perspektywy (Fruit and vegetable market. Status and prospects), IERIGZ-PIB,
Warszawa, 2006-2017, nr 28-51.

Wyniki produkcji roslinnej w latach 2005-2016 (Results of plant production in 2005-2016), GUS, 2006-2017,
Warszawa.

http://ogrodnictwo.expert/prawo-ekonomia/prawo-ekonomia-ekonomia/dominujace-odmiany-jablek-w-polsce-i-
na-swiecie/ (dostep: 30.09.2018).

https://www.e-sadownictwo.pl/artykuly/blog/5283-jeszcze-o-odmianach-jabloni-produkcja-ma-byc-oplacalna-
posadz-odmiany-jednokolorowe (dostgp: 30.09.2018).

Do cytowania / For citation:

Jader K. (2018). Produkcja, konsumpcja i eksport jablek w Polsce w latach 2005 2016. Problemy
Rolnictwa Swiatowego, 18(4), 209-221; DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.112

Jader K. (2018). Production, Consumption and Export in Poland in the years 2005-2016 (in Polish).
Problems of World Agriculture, 18(4), 209-221; DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.112



Zeszyty Naukowe Szkoty Gk’)wnej’Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie
Problemy Rolnictwa Swiatowego tom 18 (XXXIII), zeszyt 4, 2018: 222-235
DOI: 10.22630/PRS.2018.18.4.113

Elzbieta M. Kacperska'
Szkota Gtéwna Gospodarstwa Wiejskiego w Warszawie
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Economic Activity of Entities with Foreign Capital in Polish
Agriculture

Synopsis. W 2015 roku w polskim rolnictwie dziatato 690 podmiotéw z kapitalem zagranicznym,
zatrudniajac ponad 5,7 tys. osob. Kapital zagraniczny zainwestowany w tych podmiotach stanowit
ponad 90% udziatu kapitatlu podstawowego. Celem opracowania byto okreslenie skali dziatalno$ci
podmiotow z kapitatem zagranicznym w polskim rolnictwie. Analiza obejmowala liczbg podmiotow,
rozmieszczenie geograficzne, liczbg zatrudnionych, obroty handlowe z zagranica i wyniki finansowe.

Stowa Kkluczowe: inwestycje zagraniczne, rolnictwo, agrobiznes, zatrudnienie, eksport, wyniki
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Abstract. In 2015, there were 690 entities with foreign capital operating in Polish agriculture, employing
over 5.7 thousand. people. The foreign capital invested in these entities accounted for over 90% of the
share of the share capital. The purpose of the article was to determine the scale of operations of entities
with foreign investments in Polish agriculture. The analysis included the number of entities, geographical
distribution, number of employees, foreign trade turnover and financial results.

Key words: foreign investments, agriculture, agribusiness, employment, export, financial results
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Wprowadzenie

Przeplywy kapitatu zagranicznego w skali migdzynarodowej sa zjawiskiem powszechnym.
W XXI wieku inwestycje zagraniczne naleza do najbardziej dynamicznych strumieni
migdzynarodowych przeptywdéw gospodarczych obok towardw i ushug. Proces globalizacji
powoduje przemieszczanie sig¢ nie tylko towarow ale rowniez zakladow produkcyjnych, ktore
pod postacia bezposrednich inwestycji zagranicznych sa lokowane w roznych czgsciach swiata.
Bezposrednie inwestycje zagraniczne sg definiowane jako migdzynarodowe przeptywy kapitatu
polegajace na lokowaniu go w przedsigbiorstwie innego kraju w celu uzyskania trwalego
wplywu na jego dziatalno$¢ i osiaganiu z tego tytutu zyskow (Kacperska, 2000). Glownymi
kreatorami §wiatowych przeptywow sa kraje rozwinigte, posiadajace kapital. Kapital ten
najczesciej jest lokowany w atrakcyjnych branzach min: w handlu, w przetworstwie
przemystowym, IT, budownictwie. Jednym z kierunkéw naptywu inwestycji jest tez rolnictwo i
agrobiznes.
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Od poczatku obecnego stulecia obserwujemy dynamiczny naptyw inwestycji
zagranicznych do Polski. W 2015 r. w Polsce zainwestowato okoto 26 tys. podmiotow
z kapitalem zagranicznym, w tym ponad 2 tys. w rolnictwie, przemysle rolno-spozywczym
i otoczeniu rolnictwa.

Celem opracowania bylo okreslenie skali dzialalnosci podmiotow z kapitatem
zagranicznym w polskim rolnictwie i proba oceny ich dzialalno$ci. Analiza obejmuje
podmioty z kapitatlem zagranicznym dziatajace w grupach od 011 do 016 dzialu 01, sekcji
A Polskiej Klasyfikacji Dziatalnosci Gospodarczej z 2007 roku (PKD 2007). Sekcja A
PKD 2007 obejmuje rolnictwo, le$nictwo, towiectwo i rybactwo. Jednak analiza dotyczyta
tylko rolnictwa obejmujacego: (01.1) uprawy rolne, (01.2) ro$liny wieloletnie, (01.3)
rozmnazanie roslin, (01.4) chéw i hodowle zwierzat, (01.5) dziatalno$¢ mieszana oraz
(01.6) dziatalno$¢ ustugowa. Do realizacji celow badawczych wykorzystano dane
dotyczace dziatalnoéci podmiotow z kapitalem zagranicznym w rolnictwie pochodzace z
niepublikowanych materiatdw Gloéwnego Urzgdu Statystycznego za lata 2009 -2015.
Zrodlem danych wykorzystanych przez GUS byly roczne sprawozdania statystyczne
podmiotéw z udziatem kapitatu zagranicznego oraz roczne ankiety przedsigbiorstw. Zakres
przedmiotowy analizy obejmowal wielko$¢ 1 strukturg¢ kapitalu zaangazowanego w
rolnictwie, liczbg zatrudnionych, obroty w handlu zagranicznym oraz wyniki prowadzone;j
dziatalnosci (przychody, koszty, wyniki finansowe brutto itp.). Analizowane dane
odnoszace si¢ do liczby podmiotdéw, zatrudnienia, handlu zagranicznego, kapitatu
podstawowego i zagranicznego obejmowaty wszystkie podmioty, natomiast dane dotyczace
kapitatu wlasnego i analizy wskaznikowej obejmowaty tylko podmioty o liczbie
pracujacych 10 i wigcej osob. Ze wzgledu na tajemnicg statystyczna, niektore dane nie byty
udostgpnione przez GUS, co ograniczalo analizg. Niepelne dane byly powodem
ograniczonej analizy dla niektorych grup dziatalnosci rolnicze;.

W opracowaniu wykorzystano analiz¢ opisowa i porownawcza. Dane dotyczace
podmiotéw z kapitalem zagranicznym odnoszono do sektora agrobiznesu obejmujacego
dziatalno$¢ podmiotéw z kapitalem zagranicznym w rolnictwie i jego otoczeniu (wybrane
grupy z sekcji A, G, I).

Bezposrednie inwestycje zagraniczne — przeglad literatury

Podmioty z kapitalem zagranicznym w literaturze przedmiotu sa okreslane jako
korporacje, ktore w procesie umigdzynarodowienia dziatalnosci gospodarczej rozpoczynaja
dziatalnos¢ poza granicami kraju. Przedsigbiorstwa te okreSlane sa korporacjami
transnarodowymi (KTN) (tj.: przedsigbiorstwami dziatajacymi w formie spotek
kapitalowych (akcyjnych lub z.0.0)) a ich struktura organizacyjna sktada si¢ z jednostki
macierzystej oraz licznych fili, ktore pod postacia min. bezposrednich inwestycji
zagranicznych sa lokowanie za granica kraju (UNCTAD, 2005; Chechelski, 2008;
Kacperska, 2016). Bezposrednie inwestycje zagraniczne moga naptywa¢ w formie
inwestycji od podstaw (greenfield) tj.: inwestycji, gdzie powstaje nowa filia za granica,
inwestycji tworzonych poprzez zakup udziatow w juz istniejacych firmach zagranicznych
(brownfield), w formie joint venture, czyli bliskiej wspoipracy dwoch lub wigcej
podmiotéw z réznych krajow, oraz poprzez nabycie majatku nieruchomego za granica w
celu rozszerzenia dotychczasowej dziatalnosci (Kacperska, 2016).
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Jodkowski wskazuje, ze pod wzgledem struktury wlasnosci wystepuja trzy rodzaje
zagranicznych inwestycji bezposrednich: catkowicie opanowane filie zagraniczne, (95%
lub wigcej kapitalu zakladowego jest wlasnoscia firmy macierzystej); udziaty
wigkszosciowe (50% do 95% kapitalu zakladowego jest wlasnoscia firmy macierzystej);
udziaty mniejszosciowe (ponizej 50%) (Jodkowski, 1995).

W literaturze przedmiotu mozna spotka¢ wiele klasyfikacji zwiazanych z motywami
przeptywu kapitatu. Najczg$ciej wskazywane sa motywy rynkowe, zasobowe,
efektywnosciowe i strategiczne (Zorska, 2002; Kraciuk, 2004). ,,W Polsce dziatalnos¢
korporacji jest umotywowana glownie dazeniem do wykorzystania rynku zbytu,
podstawowych zasobow 1 tradycyjnych zdolnosci wytworczych” (Kraciuk, 2004).
Inwestorzy zagraniczni podejmujac decyzje o lokalizacji inwestycji w polskim agrobiznesie
najczes$ciej wskazuja: wielko$¢ rynku zbytu, niskie koszty sity roboczej, podaz sity
roboczej, kwalifikacje sity roboczej, pozyskanie zasobow, obnizenie kosztow, niskie
podatki, perspektywy wzrostu gospodarczego, cztonkostwo w UE, korzystne potozenie w
Europie, mozliwo$¢ eksportu do innych krajow, dostgpnos¢ do lokalnych surowcow
(Chechelski, 2008; Kacperska, 2000).

Z analizy literatury wynika, ze bezposrednie inwestycje zagraniczne wplywaja na
gospodarke kraju goszczacego zaréwno pozytywne jak i negatywne. Gorynia wskazuje na
sze$¢ efektow zewnetrznych inwestycji zagranicznych, tj.: efekty ogoélnogospodarcze,
polityczne, spoleczne, obroty gospodarcze, nauke i technik¢ i konkurencyjnosé
przedsigbiorstw (Gorynia, 2005; Chechelski, 2008). Wsrod pozytywnych aspektow
inwestycje wymieniane sa jako czynnik: ozywiajacy i unowocze$niajacy gospodarke,
czynnik poprawy efektywnosci gospodarowania, uzupetienie krajowych funduszy
inwestycyjnych, polepszenie zaopatrzenia, czynnik zwigkszenia zdolnosci eksportowych,
tworzenia nowych miejsc pracy, wdrazania nowos$ci technicznych i technologicznych,
poprawe jakosci produktéw. Do negatywnych efektow zaliczamy min: ograniczenie
suwerenno$ci krajowej polityki, wzrost importu, ryzyko naptywu brudnych technologii,
ryzyko nieuczciwej konkurencji, redukcj¢ zatrudnienia (Kacperska, 2016; Chechelski,
2008).

Wigkszo$¢ badan dotyczacych bezposrednich inwestycji zagranicznych w Polsce
dotyczy klimatu inwestycyjnego, determinant naptywu, wplywu inwestycji na rozwoj
regionalny. Zdecydowana wigkszo$¢ opracowan dotyczy dziatalnosci przemystowe;j.
Problematyka naptywu inwestycji zagranicznych do sektora agrobiznesu jest bardzo rzadko
poruszana.

Wyniki badan
Podmioty z kapitalem zagranicznym w Polsce

Liczba podmiotéw z kapitalem zagranicznym inwestujacych w Polsce od 2009 r.
charakteryzowata si¢ tendencja wzrostowa. Do 2014 r. liczba podmiotow z kapitatem
zagranicznym zwigkszyta si¢ o prawie 5 tys. Jednak w ostatnich latach spada liczba
rejestrowanych podmiotéw. W 2016 r. odnotowano 24,7 tys. podmiotow z kapitalem
zagranicznym wobec 26,4 tys. w 2014 r. (Kacperska, 2018).
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Rys. 1. Liczba podmiotdéw z kapitatem zagranicznym (LPKZ) w Polsce w latach 2009-2015
Fig. 1. Number of companies with foreign capital (LPKZ) in Poland in the years 2009-2015

Zrodto: Opracowanie whasne na podstawie danych GUS (2010-2016): Dziatalno$¢ gospodarcza podmiotow
z kapitalem zagranicznym za poszczegoélne lata. Warszawa 2010-2016 oraz niepublikowanych danych GUS.

Kapital zainwestowany w Polsce przez inwestorow zagranicznych w 2015 r. wynosit
222,5 mld zt. W analizowanym okresie warto$¢ zainwestowanego kapitatu zagranicznego
dynamiczne zwigkszata si¢ (byt o 17% wyzszy w 2015 r. w odniesieniu do 2009). W tych
podmiotach ponad 90% udziatow w kapitale podstawowym maja podmioty zagraniczne.
Kapitat krajowy stanowit zaledwie 14,6% w 2009 r. i zmniejszyt si¢ do 8,3% w 2015 .
(Kacperska, 2018).

W analizowanym okresie liczba pracujacych w podmiotach z kapitalem zagranicznym
sukcesywnie zwigkszala sie. W latach 2009-2015 zatrudnienie w podmiotach z kapitatem
zagranicznym wzrosto o 24,5% (tabela 1).

Tabela 1. Dynamika naptywu podmiotow z kapitatem zagranicznym w Polsce, lata 2009-2015 (2009=100) (w %)
Table 1. Dynamics of inflow of entities with foreign capital in Poland in the years 2009-2015 (2009=100) (in %)

Wyszcezegolnienie 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Liczba podmiotéw 100 104,1 112,3 116,8 117,8 119,3 117,1
Kapitat podstawowy 100 105,0 107,9 115,1 116,3 119,9 123,7
Kapitat zagraniczny 100 103,7 107,2 116,8 122,6 127,5 132,8
Liczba pracujacych 100 104,0 107,2 107,6 111,5 119,7 124,5

Zrodho: opracowanie wiasne na podstawie danych GUS (2001-2016) Dziatalno$é gospodarcza podmiotow
z kapitalem zagranicznym za poszczeg6lne lata. Warszawa 2010-2016.

Z analizy struktury branzowej naptywu inwestycji zagranicznych do Polski wynika, ze
w analizowanym okresie ponad 70% podmiotow z kapitatem zagranicznym ulokowato
swoja dziatalno§¢ w czerech branzach: 1) handlu i naprawie pojazdow, 2) przetworstwie
przemyslowym, 3) obstudze rynku nieruchomosci i 4) dziatalnosci profesjonalnej,
naukowej i technicznej. W okresie tym inwestorzy zagraniczni lokowali tez kapital w
rolnictwie i jego otoczeniu. Udzial podmiotéw z kapitalem zagranicznym dziatajacych w
rolnictwie i przemysle rolno-spozywczym stanowit $redniorocznie okolo 8% ogodtu
podmiotdéw z kapitatem zagranicznym dziatajacych w Polsce.
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Liczba podmiotéw z kapitalem zagranicznym dziatajacych w rolnictwie

W latach 2009-2015 zaobserwowano wzrost zainwestowanego kapitalu w rolnictwo,
lesnictwo, towiectwo i rybactwo. W 2009 r. zarejestrowano w Polsce w rolnictwie,
przemysle rolno-spozywczym i jego otoczeniu 1751 podmiotow z kapitalem zagranicznym.
Do 2015 r. liczba podmiotéw inwestujacych w agrobiznesie zwigkszyta si¢ o 19 punktow
procentowych do 2093 podmiotow i byla o 2 punkty procentowe wyzsza niz w samym
rolnictwie. Dynamiczny wzrost liczby inwestujacych podmiotow zaobserwowano
w towiectwie (wzrost o 100%) uprawie roslin wieloletnich (wzrost o 58%) i dziatalnosci
ustugowej wspomagajacej rolnictwo nastgpujacej po zbiorach (wzrost o 42%). Natomiast
spadek liczby podmiotow zaobserwowano w dziatalno$ci mieszanej (o 6,1%) 1 w grupie
chow i hodowla zwierzat (o 1,6%). Podmioty zaliczane do sektora A stanowity w 2009 r.
33,7% ogdhu podmiotéw z sektora agrobiznesu, i ich udzial zwigkszyt si¢ do 39,4% (690
podmiotéw) w 2015 r. W analizowanym okresie ponad 95% podmiotow powstato w dziale
01 obejmujacym rolnictwo poza lesnictwem i rybactwem (tabela 2).

Tabela 2. Struktura udziatu podmiotow z kapitatem zagranicznym rolnictwie i agrobiznesie oraz dynamika ich
naptywu w latach 2009-2015

Table 2. Structure of the share of entities with foreign capital in agriculture and agribusiness and the dynamics
of their inflow in 2009-2015

Wyszczegodlnienie | 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Dynamika naptywu podmiotow z kapitatem zagranicznym (2009=100) (w %)
Agrobiznes* 100 105,8 114,8 121,9 121,8 120,2 119,5
Sekcja A ** 100 1034 109,2 118,3 119,8 118,5 116,9
Rolnictwo (01) razem *** 100 102,7 108,3 116,5 118,6 117,6 116,3
Uprawy rolne 100 103,5 110,1 121,6 129,3 125,1 120,2
Rosliny wieloletnie 100 126,3 121,1 136,8 126,3 121,1 157,9
Rozmnazanie roslin 100 76,9 61,5 115,4 115,4 1154 138,5
Hodowla zwierzat 100 97,2 102,8 102,8 104,2 102,8 98,6
Dzialalno$¢ mieszana 100 101,7 108,7 103,5 100,0 94,8 93,9
Dziatalno$¢ ustugowa 100 101,8 108,8 124.,6 1158 140,4 142,1
Lowiectwo 100 200,0  200,0 200,0  200,0 200,0 200,0
Struktura udziatu podmiotow z kapitatem zagranicznym (w %)
Agrobiznes* 33,7 34,8 36,8 39,9 40,4 39,9 39,4
Sekcja A** 95,6 94,9 94,9 94,1 94,6 94,8 95,1
Rolnictwo (01) razem *** 100 100 100 100 100 100 100
Uprawy rolne 50,9 51,3 51,7 53,1 55,5 54,1 52,6
Rosliny wieloletnie 3.4 4,1 3,8 4,0 3,6 3,5 4,6
Rozmnazanie roslin 2,3 1,7 1,3 2,3 2,2 2,3 2,7
Hodowla zwierzat 12,6 11,9 11,9 11,1 11,1 11,0 10,7
Dziatalno$¢ mieszana 20,4 20,2 20,5 18,1 17,2 16,4 16,5
Dziatalno$¢ ustugowa 10,1 10,0 10,1 10,8 9,9 12,1 12,3
Lowiectwo 0,4 0,7 0,7 0,6 0,6 0,6 0,6

* Agrobiznes obejmuje podmioty dziatajace w rolnictwie i jego otoczeniu wyliczone przez GUS obejmujace wybrane
dziaty i grupy z sekcji A, C, G oraz I PKD 2007;

** Sekcja A - obejmuje rolnictwo, lesnictwo, towiectwo i rybactwo PKD 2007;

*** Rolnictwo (01) - obejmuje grupy od 011 do 017 PKD 2007 bez grupy 02 lesnictwo i pozyskiwanie drewna i grupy 03
rybactwa.

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie niepublikowanych danych GUS, Warszawa 2018.
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W strukturze naptywu inwestorow zagranicznych dominujacy udziat wykazywaty
podmioty inwestujace w uprawy rolne (ponad 50% podmiotow z dzialu rolnictwo byto w
tej grupie). Na drugim miejscu byta dziatalno§¢ mieszana — z tendencja spadkowa z 20,4 %
udziatu w 2009 r. do 16,5% w 2015 r. a na trzecim miejscu dziatalno$¢ ustugowa z 12,3%
udziatem w 2015 r. (tabela 2).

W 2015 r. ponad potowa podmiotow z kapitatem zagranicznym z sektora agrobiznesu
miata siedzib¢ zaledwie w trzech wojewddztwach: mazowieckim — 24,2%,
zachodniopomorskim 16,4% i wielkopolskim 11,1%. W poréwnaniu z rokiem 2009 w 11
wojewodztwach odnotowano wzrost liczby podmiotéw, najwickszy w wojewodztwie
podlaskim i podkarpackim. W pigciu wojewddztwach odnotowano spadki, najwigksze
w wojewoOdztwie warminsko-mazurskim (o 21 pp.) i $wigtokrzyskim (o 6,7 pp.). Jak
wynika z rysunku 2 podmioty z kapitalem zagranicznym w agrobiznesie dziataly we
wszystkich wojewodztwach, jednak przewazaly w zachodniej czg$ci Polski. Podobna
tendencja wystgpowata w przypadku rozmieszczenia podmiotow z kapitalem zagranicznym
w rolnictwie (rys. 3). W 2015 r. najwigcej podmiotéw zarejestrowato dziatalnos¢
w wojewodztwie zachodniopomorskim — 37,8%, lubelskim — 11% i warminsko-mazurskim
- 9,1%. Wojewddztwo zachodniopomorskie od 2009 r. wykazywalo zdecydowana
przewagg liczebna nad pozostalymi wojewodztwami. W poréwnaniu z rokiem 2009 w 11
wojewoddztwach odnotowano wzrost liczby podmiotow dzialajacych w  rolnictwie,
najwigkszy — trzykrotny w wojewodztwie mazowieckim i podlaskim. W pozostatych
wojewoddztwach odnotowano spadki inwestujacych w rolnictwo, najwigksze w opolskim
(26,7%) w lubuskim (o 24,3%) i t6dzkim (0 22,2%).

Rys. 2. Liczba podmiotéw z kapitalem Rys. 3. Liczba podmiotéw z kapitalem zagranicznym
zagranicznym w agrobiznesie wedlug wojewodztw w rolnictwie wedlug wojewodztw w 2015 roku
w 2015 roku

Fig. 3. Number of entities with foreign capital in
Fig 2. Number of entities with foreign capital in agricultural by voivodships in 2015
agribusiness by voivodships in 2015 Zrodto: jak w tabeli 2.

Zrodto: jak w tabeli 2.
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Zatrudnienie w podmiotach z kapitalem zagranicznym dziatajacych
w rolnictwie

Do pracujacych w podmiotach z kapitalem zagranicznym =zalicza si¢ osoby
zatrudnione na podstawie stosunku pracy oraz pracodawcow, wiascicieli i wspotwlascicieli
oraz pracujacych na wilasny rachunek zaré6wno w kraju jak i za granica (GUS, 2016).
Liczba pracujacych w podmiotach z kapitatem zagranicznym dziatajacych w rolnictwie
stanowita w badanym okresie okoto 4% ogolu zatrudnionych w sektorze agrobiznesu. W
koncu 2015 r. w podmiotach z udzialem kapitatu zagranicznego w sektorze agrobiznesu
pracowalo 1373 tys. osob, za§ w rolnictwie 5,7 tys. osdb. Liczba zatrudnionych w
podmiotach z kapitatem zagranicznym z roku na rok zmniejszata si¢ wykazujac tendencjg
malejacg prawie dla wszystkich grup sekcji A. Liczba zatrudnionych w rolnictwie w
analizowanym okresie ulegla zmniejszeniu o 758 o0sob, czyli o 14,6 punktu procentowego.
Wyjatek stanowily dziatalno$¢ zwiazana z chowem i hodowla zwierzat, odnotowano tu
wzrost zatrudnienia o 61% i dziatalno$¢ uslugowa — wzrost zatrudnienia o 28% (tabela 3).

Najwigcej zatrudnionych bylo w grupie upraw rolnych - $redniorocznie 40%. W 2015
r. liczba zatrudnionych w tym dziale spadla o 25,7% w odniesieniu do roku 2014. Na
drugim miejscu pod wzgledem liczby zatrudnionych byl chéw i hodowla zwierzat -
$redniorocznie 25% a na trzecim dziatalno$¢ mieszana z S$redniorocznym udziatem
wysokosci 19,1% (rys.4).

1
2015
2014
Dziatalno$¢ ustugowa
2013
Dziatalno$¢ mieszana
2012 Hodowla zwierzat
Rosliny wieloletnie
2011 Uprawy rolne
2010
2009
0 500 1000 1500 2000 2500 3000

Rys. 4. Zatrudnienie w podmiotach z kapitalem zagraniczny poszczegdlnych grupach rolnictwa w latach 2009-
2015

Fig. 4. Employment in entities with foreign capital in particular groups of agriculture in the years 2009-2015
Zrodto: jak w tabeli 2.

Zatrudnienie w poszczeg6lnych grupach dziatalno$ci rolniczej przedstawia rysunek 2.
Wynika z niego, ze w analizowanym okresie nastapity duze zmiany w poszczegdlnych
grupach. W latach 2009-2014 najwigcej zatrudnionych byto przy uprawach rolnych,
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hodowli zwierzat i dziatalno$ci mieszanej. Te trzy grupy w analizowanym okresie skupialy
ponad 80% zatrudnionych w rolnictwie. Kolejna tendencja jest spadek zatrudnienia przy
uprawach rolnych z 40% w 2009 roku do 29,6% w 2015 roku. W 2015 roku nastapit wzrost
zatrudnienia przy chowie i hodowli zwierzat o 53% w odniesieniu do roku 2014 i 0 61%
w odniesieniu do 2009 roku (rys. 4).

W 2015 r. prawie 55% ogotu osob pracujacych w podmiotach z kapitatem
zagranicznym z agrobiznesu pracowato w dwoch wojewodztwach: mazowieckim (41,2%)
i wielkopolskim (12,7%) (rys. 5). W analizowanym przedziale czasowym w 11
wojewodztwach wzrosto zatrudnienie, najwigcej przybyto miejsc pracy w wojewodztwie
podkarpackim — trzykrotny wzrost o 1194 osoby, pomorskim (o 88%) i t6dzkim (o 63%).
Natomiast najwigkszy spadek zatrudnionych byl w wojewddztwie mazowieckim (spadek o
prawie 7 tys. 0sob), kujawsko-pomorskim (832 0sdb) i (lubuskim o 225 0s6b).

W 2015 r. najwigcej zatrudnionych w podmiotach z kapitatem zagranicznym byto
w wojewodztwie zachodniopomorskim (35%), wielkopolskim (17,1%) i pomorskim (17%).
Lacznie w tych wojewodztwach skupione bylo prawie 70% ogoédtlu pracujacych w
podmiotach zagranicznych w rolnictwie. W analizowanym okresie najwigksza zmiana w
zatrudnieniu byla na terenie wojewodztwa mazowieckiego, gdzie nastapil prawie
czterokrotny wzrost zatrudnienia. Odwrotna tendencja byla w wojewddztwach:
wielkopolskim, lubuski, lubelskim i dolnos$laskim, gdzie zaobserwowano zmniejszanie si¢
liczby zatrudnionych. Najwigkszy spadek byt w wojewodztwie wielkopolskim o 624 osoby.
Rysunek 6 przedstawia rozmieszczenie zatrudnienia w rolnictwie w podmiotach za
kapitatem zagranicznym. Niestety ze wzgledu na tajemnice statystyczna dane dotyczace
osmiu wojewodztw nie zostaty udostepnione przez GUS — kolor szary na rysunku 6.

Rys. 5.

Liczba zatrudnionych w podmiotach

Rys. 6. Liczba zatrudnionych w podmiotach

z kapitalem zagranicznym w agrobiznesie wedlug
wojewodztw w 2015 roku

Fig. 5. Number of employments with foreign capital
in agribusiness by voivodships in 2015

Zrodto: jak w tabeli 2.

z kapitalem zagranicznym w rolnictwie wedtug
wojewodztw w 2015 roku

Fig. 6. Number of employments with foreign capital in
agricultural by voivodships in 2015

Zrodto: jak w tabeli 2.
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Wartos¢ i struktura kapitatlu w podmiotach z kapitalem zagranicznym
w rolnictwie

Do analizy struktury kapitatu wykorzystano trzy kategorie ekonomiczne: kapitat
wlasny, kapital podstawowy 1 kapital zagraniczny. Kapital wiasny zgodnie z
obowiazujacymi przepisami prawa obejmuje kapital podstawowy, kapitat zapasowy, kapitat
z aktualizacji wyceny, pozostate kapitaty rezerwowe, niepodzielony wynik finansowy z lat
ubieglych, wyniki finansowy netto roku obrotowego oraz odpisy z zysku netto w ciagu
roku obrotowego. Kapitat podstawowy w podmiotach gospodarczych zgodnie z definicja
GUS oznacza rzeczywisty wklad wtasciciela lub wspotwlasciciela wniesiony na
uruchomienie jednostki gospodarczej z chwila jej zatozenia, lub podniesiony pozniej.
Natomiast kapital zagraniczny to kapital wniesiony w postaci srodkow finansowych,
rzeczowych aktywow trwatych oraz wartos$ci niematerialnych i prawnych (GUS, 2016).

Wartos¢ kapitatu podstawowego podmiotow z udziatem zagranicznym dziatajacych
w agrobiznesie wyniosta 14605,8 min zt i byla o 7 pp. nizsza w odniesieniu do roku
poprzedniego oraz o 29,5% w poréwnaniu do roku 2009. Odwrotna tendencjg
zaobserwowano wsrod podmiotéw z kapitalem zagranicznym inwestujacych w rolnictwo.
Warto$¢ kapitatu podstawowego w tym sektorze na koniec 2015 roku wyniosta 1272,8 mln
zt 1 byla o 43,2% wyzsza w porownaniu do 2009 roku. Udzial warto$ci kapitatu
podstawowego podmiotow z sektora rolnictwa w odniesieniu do agrobiznesu
sredniorocznie byt na poziomie 6,8% i charakteryzowat si¢ tendencja wzrostowa (z 4,3 w
2009 do 8,7% w2015 roku. Wsrdd poszczegolnych grup rolnictwa przez caly okres
badawczy ponad 50% kapitatu byto ulokowane w grupie upraw rolnych (tabela 3).

Tabela 3. Dynamika poszczegdlnych kategorii kapitatu oraz dynamika zatrudnienia w podmiotach z kapitatem
zagranicznym w sektorze rolno- spozywczym i w rolnictwie w latach 2009-2015 (2009=100)

Table 3. Dynamics of individual categories of capital and employment dynamics in entities with foreign capital in
the agri-food sector and in agriculture in 2009-2015 (2009=100)

Wyszcezegolnienie 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015

Agrobiznes (w %)

Kapital podstawowy 100 97,0 70,7 74,3 71,2 76,2 71,5

Kapitat zagraniczny 100 96,6 69,1 72,8 69,8 74,7 70,7

Kapital whasny* 100 0,1 98,6 102,9 105,9 111,8 119,0

Liczba pracujacych 100 101,6 85,4 98,8 97,7 102,7 99,3
Rolnictwo (w %)

Kapitat podstawowy 100 115,5 119,6 116,1 127,2 132,6 143,2

Kapitat zagraniczny 100 118,8 128,1 122,0 135,4 140,4 156,1

Kapitat whasny* 100 0,3 110,3 124,7 145,1 134,6 157,0

Liczba pracujacych 100 101,6 86,8 85,7 83,8 86,0 85,4

* dane dla podmiotdéw o liczbie pracujacych 10 i wigcej 0sob.
Zrodto: jak w tabeli 2.

W strukturze kapitalu, kapital zagraniczny inwestorow zagranicznych dziatajacych
w agrobiznesie byt dominujacy. W analizowanym okresie jego udziat wahat si¢ od 93% do
95%, co oznacza, ze kapitat krajowy stanowit zaledwie 5-7% - zaleznie od roku. Udziat
kapitatu zagranicznego wsrdéd podmiotow z kapitalem zagranicznym w rolnictwie byt
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nizszy niz w agrobiznesie 1 wahat si¢ od 85,2 w 2009 roku do 92,8% w 2015 roku. W
analizowanym okresie o 56,1% zwigkszyta si¢ warto$¢ kapitalu zagranicznego
zainwestowanego w rolnictwie, ktora w 2015 roku osiagneta 1181,4 min zt. W
poszczegdlnych grupach 01-07 rolnictwa zauwazalny byl wzrost udzialu kapitatu
zagranicznego, szczegodlnie w uprawie roslin (zmiana udziatu kapitatu zagranicznego w
odniesieniu do kapitatu podstawowego z 75,7% w 2009 roku do 98% w 2015 roku) i
chowie i hodowli zwierzat (zmiana z 71,8% udziatu w 2009 roku do 84,1 w 2015 roku)
(tabela 3).

Kapital wlasny przedsigbiorstw dzialajacych w agrobiznesie w latach 2009-2015
wykazywal si¢ tendencja wzrastajaca, jednak tempo wzrostu bylo nizsze w odniesieniu do
zmian w kapitale wtasnych w rolnictwie. W 2015 roku kapitat wlasny w sektorze rolnym
zamknat si¢ kwota 2431,6 mln zt i byt o 57% wyzszy niz w 2009 roku (tabela 3).

| | | |
zachodniopomorskie
wielkopolskie
pomorskie

podkarpackie

mazowieckie

lubuskie
lubelskie 2015 | m2009
dolnoslaskie
(I) 100000 200000 300000 400000 500000

Rys. 7. Warto$¢ kapitatu zagranicznego w rolnictwie w ujgciu regionalnym w latach 2009-2015 (w tys. zt)

Fig. 7. Value of foreign capital by entities with foreign capital operating in agriculture on a regional basis in 2009-
2015 (in PLN thousand)

Zrodto: jak w tabeli 2.

Biorac pod uwageg rozmieszczenie kapitalu zagranicznego wedlug wojewodztw, to
w 2015 roku najwigcej kapitalu bylo ulokowane w wojewoddztwie zachodniopomorskim
i mazowieckim i wielkopolskim (rys. 7).

Handel zagraniczny podmiotéw z kapitatem zagranicznym dziatajacych
w rolnictwie

Saldo obrotow handlu zagranicznego dokonywanych przez podmioty zagraniczne
w rolnictwie poza 2011 i 2013 rokiem byto dodatnie. Wartos¢ eksportu osiagnigta przez
podmioty z rolnictwa zamkngla si¢ kwota 959 min zt w 2015 r. Rok ten byt wyjatkowo
dobry dla sektora rolnego. Warto$¢ importu w 2015 r. wyniosta 493,8 mld zt (rys. 8).
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Rys. 8. Wartos¢ handlu zagranicznego dokonywana przez podmioty z kapitatem zagranicznym dziatajacych
w rolnictwie w latach 2009-2015 (w tys. zt)

Fig. 8. Value of foreign trade made by entities with foreign capital operating in agriculture in 2009-2015 (in PLN
thousand)

Zrodto: jak w tabeli 2.
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Rys. 9. Struktura eksportu podmiotéw z kapitatem  Rys. 10. Struktura eksportu podmiotow z kapitatem
zagranicznym dziatajacych w rolnictwie w 2009 r.  zagranicznym dziatajacych w rolnictwie w 2015 r.
(W %) (W %)

Fig. 9. The structure of exports of entities with ~ Fig. 10. The structure of exports of entities with
foreign capital operating agriculture in 2009 (in %)  foreign capital operating agriculture in 2015 (in %)

Zrodto: jak w tabeli 2. Zrodto: jak w tabeli 2.

Najwigkszy udzial w eksporcie stanowity uprawy rolne oraz chow i hodowla zwierzat.
Ich taczny udzial stanowil okoto 80% wartosci eksportu dla rolnictwa (rys. 9 i 10).
W strukturze importu najwigkszy udziat w analizowanym okresie wykazywaty podmioty
dziatajace w hodowli zwierza, w dziatalnosci ustugowej i uprawie roslin.
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Wyniki finansowe podmiotéw z kapitatem zagranicznym w rolnictwie

Wsrod glownych elementow oceny przedsigbiorstw jak tez catych sektoréw sa
podstawowe wyniki finansowe uzyskiwane przez podmioty gospodarcze. Do kategorii tej
zaliczamy: (1) przychody z catoksztaltu dziatalno$ci, okreslane jako przychody ogotem
obejmujace przychody finansowe, przychody netto ze sprzedazy produktow, towarow
i materialow (ze sprzedazy w kraju i zagranica) oraz pozostate przychody operacyjne; (2)
koszty uzyskania przychodow, czyli koszty z caloksztattu dziatalno$ci okreslane jako
koszty ogdtem obejmujace koszty sprzedanych produktow, towardow i materiatow jak tez
pozostate koszty operacyjne i finansowe; (3) wynik finansowy brutto; (4) wynik finansowy
netto (5) oraz podstawowe wskazniki rentownosci (obrotu brutto, obrotu netto, kapitatu
aktywow) 1 poziomu kosztow (GUS, 2016).

Przychody ogotem uzyskiwane przez podmioty z kapitalem zagranicznym w
rolnictwie charakteryzowaly si¢ tendencja wzrostowa. Sredniorocznie tempo wzrostu
przychodéow byto na poziomie 14,8%. W 2015 roku podmioty z udzialem kapitatu
zagranicznego uzyskaty przychody z caloksztattu dziatalnosci w wysokosei 5990,2 min zt,
co oznaczalo 43% wzrost w stosunku do spadkowego roku 2014 oraz dwukrotny wzrost w
odniesieniu do 2009 roku (rys. 11). Wsérdéd dziatow rolnictwa najwigksze przychody
generowaly chow i hodowla zwierzat (53% udzialu w ogole podmiotdéw z rolnictwa),
uprawy rolne 25% oraz dziatalno$¢ ushugowa — 12,6%.
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Rys. 11. Struktura podstawowych wynikéw finansowych podmiotow z kapitatem zagranicznym w rolnictwie
w latach 2009-2015 (w tys. z})

Fig. 11. Structure of basic financial results of entities with foreign capital in agriculture in 2009-2015 (in PLN
thousand)

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie niepublikowanych danych GUS, Warszawa 2018.
Koszty uzyskania przychodow =z catoksztaltu dzialalnosci dla podmiotow

zagranicznych dziatajacych w rolnictwie zamknely si¢ wartoscig 4019,3 min zt w 2015
roku, co oznacza wzrost o 60% w okresie 2009-2015. Z analizy dynamiki liczonej rok do
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roku wynika, ze $redniorocznie koszty wzrastaty o 8,5 % w rolnictwie i byly o wyzsze niz
koszty w podmiotach dziatajacych w agrobiznesie.

Tabela 4. Wskazniki ekonomiczne podmiotow z kapitatem zagranicznym dziatajacych w rolnictwie w latach
2009-2015

Table 4. Economic indicators of entities with foreign capital operating in agriculture in 2009-2015

Wyszczegdlnienie 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015
Wskaznik rentownosci obrotu brutto 14,1 10,8 -0,8 17,5 29,0 71,7 32,5
Wskaznik rentownosci obrotu netto 13,5 10,2 -1,4 16,9 18,9 6,7 32,0
Wskaznik rentownosci aktywow 12,4 - -1,3 20,0 24,9 7,3 44,1
Wskaznik rentownosci aktywow trwatych 21,1 - 2.3 35,1 40,3 12,2 74,9
Wskaznik rentownosci kapitatu 25,2 - 2,7 35,8 44 4 13,1 77,4

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie niepublikowanych danych GUS, Warszawa 20018.

Podmioty z kapitatem zagranicznym poza 2011 rokiem uzyskiwaly zysk brutto
z prowadzonej dziatalnosci. W 2011 roku straty z tytulu dziatalnosci gospodarczej
wykazaty podmioty z dzialalnosci mieszanej, co pociagngto za sobg strate w wysokosci
209,3 min zt. W wigkszosci rodzajow dziatalno$ci podmiotow z poszczegdlnych grup
rolnictwa wynik finansowy netto byl dodatni. Dziatalno$¢ w rolnictwie okazata si¢
rentownym przedsigwzigciem dla wigkszosci podmiotow z kapitalem zagranicznym.
Jedynie w roku 2011 wskazniki byly ujemne (na co wskazywal wynik finansowy).
Szczegdtowe wyliczenia znajduja sig¢ w tabeli 4.

Podsumowanie

W latach 2009-2015 naplyw inwestycji zagranicznych do polskiego rolnictwa
charakteryzowal si¢ tendencja rosnaca z niewielkim spowolnieniem w ostatnim
analizowanym roku. W analizowanym okresie inwestorzy zagraniczni byli zainteresowani
polskim rolnictwem i jego otoczeniem. W 2015 r. w polskim rolnictwie dziatalo 690
podmiotéw z kapitalem zagranicznym, ponad polowa tych podmiotéw ulokowana byta
w dziale uprawy rolne. Inwestorzy z sektora rolnego lokowali kapitat na terenie wszystkich
wojewodztw, jednak ponad potowa podmiotéw skupiona byta w trzech wojewddztwach:
mazowieckim, zachodniopomorskim i wielkopolskim.

Zatrudnienie w podmiotach z kapitatem zagranicznym w okresie 2009-2015 zmniejszyto
si¢ 0 14,6% (780 o0sob). Najwigkszy spadek zatrudnienia zaobserwowano w dziale uprawy
rolne i dziatalno§¢ mieszana. Tendencja wzrostowa byla charakterystyczna dla dzialu chow i
hodowla zwierzat, tu liczba pracujacych zwigkszyla si¢ 0 61% (833 osoby).

W 2015 roku podmioty z kapitalem =zagranicznym dziatajace w rolnictwie
dysponowaly kapitatem (podstawowy) w wysokosci 1258 min zt. Wartos¢ tego kapitatu w
analizowanym okresie wzrosta o 43,2%. Kapital zagraniczny zainwestowany sektorze
rolnictwa zwigkszyt swoja wartos¢ w analizowanym okresie o 56,1%, wynoszac 1167 min
zt w 2015 r. Ponad 94,2% udziatu kapitatu podstawowego w podmiotach zagranicznych
stanowit kapitat zagraniczny, oznacza to, ze tylko 5,8% udzialu w tych podmiotach
posiadato kapitat krajowy.
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Dziatalno$¢ inwestorow zagranicznych w rolnictwie okazata si¢ oplacalna.
Uzyskiwane wyniki finansowe brutto i1 netto wykazywaly zysk prawie w catym
analizowanym okresie (straty wykazano tylko w 2011 r.).
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European Integration Influence on the Development of Human
Capital of Small and Medium Enterprises in Poland

Abstract. Enterprises from the SME sector significantly affect the quality of human capital in Poland
and the standards of their management are rising every year. The aim of this article is to present the
essence and specifics of human capital of SMEs, showing the impact of European integration on the
development of human capital in this sector. In addition, the authors focus on finding the answer to
the question whether employers willingly reach for EU funding (sources of knowledge, forms, types
of funding, barriers to access to funds) to be able to support and develop human capital that they have
in the long run. The study was carried out by a survey method. The analysis made allowed to formu-
late the following conclusions. Entrepreneurs willingly undertake to raise funds from EU funds. Re-
spondents were convinced that EU funds help in the development of their businesses, although obtain-
ing funding alone is not easy. The respondents pointed to barriers, which include complicated and
lengthy procedures, as well as low availability of information.

Key words: human capital, small and medium enterprises, European integration, EU assistance pro-
grams, EU funds

JEL Classification: F15,J24, 015

Introduction

Small and medium enterprises are very important elements of Polish economy. The
sector of small and medium-sized enterprises is of broad interest due to its specificity.
These companies have to take into account many difficulties in terms of functioning on the
market. The survival of a company on the market depends, inter alia, on the level of
innovation, development opportunities as well as the possibility of using external
assistance. A small and medium enterprise sector is an important element of the Polish and
European economy. The development of the SME sector determines the competitiveness of
individual economies and has a real impact on the economic conditions of the country. The
share of small and medium-sized entities is significant in job creation (Danielak, Mierzwa,
Bartczak, 2017). MSP represent 99.8% of all companies operating on the market within the
whole European Community. The European Union appreciates the importance of small and
medium-sized enterprises. It strives to support their development and strengthen
competitiveness on the market (Kaminska, 2010). The Ministry of State Treasury is of great
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importance to both the Polish economy and the European economy, which is why they were
included at the Community level and at the level of regions and local authorities
(Mironczuk, 2012). An expression of this special protection from the European Union are
assistance programs addressed to enterprises from the SME sector (Kaminska, 2010).

The European Community is not indifferent to the potential of SMEs and implements
anumber of activities aimed at strengthening the role of this sector in the market. Its policy
concentrates on 10 directions included in the European Charter for Small Enterprises:
entrepreneurship education and training, lower costs and faster start-up, more -efficient
legislation and better regulations, availability of skills, improved on-line access, wider activities
beyond the single market, taxation and financial issues, increasing the technological capabilities
of small enterprises, effective e-commerce models and the best support for small enterprises,
developing a stronger and more effective representation of small businesses interests at the level
of the European Union and individual countries (Lewandowska, 2016).

The research problem of the paper is the attempt to determine if SMEs entrepreneurs
use resources from European Union to develop human capital.

Literature review

In the literature, many different definitions of human capital can be encountered,
dealing with issues both in a broader and narrower context. The review of definitions by
various authors inclines the following reflections — human capital includes elements of
personality; human qualities and abilities, such as intellectual dexterity, intelligence, energy,
analytical skills, synthesis or just common sense and flexibility of mind (Krol, 2016).
Addressing need of this article, the definition is defined as "all of the specific
characteristics and characteristics embodied in employees (knowledge, skills, abilities,
health, motivation) that have a definite value and are a source of future income for both the
employee-owner of the human capital and the organization benefiting from this capital on
certain conditions" (Krél, Ludwiczynski, 2008).

Human capital in SMEs due to the limited resources available to these enterprises is
a strategic factor for them. In a globalized world, turbulent environment and growing
competition, the competences of employees, their creativity, innovation, entrepreneurship
and flexibility often mean "to be or not to be" for them. However, when it comes to human
capital in SMEs, employers are also not easy. In principle, it can be said that they face
serious obstacles at every stage of the implementation of human resources management
processes. The specificity of HRM in SME differs significantly from what the
implementation of the personnel function in large enterprises looks like. The owner-
employer plays a key and dominant role in SMEs, which has a significant impact on the
majority of decisions made in the company. On the other hand, employees usually have a
wide range of duties and tasks, and at the same time quite limited career planning
opportunities due to the simple structure of the company, including a limited number of
jobs. The personnel function in the SME is also quite "simplified". Usually, individual
people deal with employee issues, not whole departments, departments or divisions like in
large corporations. Employers in SMEs also have limited HR tools. However, nothing is
impossible and we hear more and more often about successful small businesses, often
family ones. The proof of this may be the result of the contest organized by the Institute of
Labor and Social Studies "Leader in Human Resources Management", where Sapphire
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Statuette and the title of ZZL Leader and Sapphire Laurel for three times the winner of the
title of ZZL Leader for small and medium companies (e.g. £6dz Center for Teachers'
Training and Practical Education 2016)".

As the results of research conducted by the Polish Agency for Enterprise Development
show, there are a number of small and medium-sized enterprises implementing good
practices in the area of human capital management in spite of many barriers and limitations.
For example, AQUAINVEST sp. z 0.0. Construction industry focuses its activities on
measuring human capital based on a systematic assessment of employee competencies and
work performance, which significantly reduces the employee rotation rate and streamlines
the project management process (Measure the most difficult measurable, 2015). Another
small enterprise in the production and distribution of mineral water PiastPol Klejnowski
Kobierecki sp. J. Employing about 30 employees significantly improved their
competitiveness by modifying their human resources management policies by noticing the
nature and importance of conducting a dialogue with employees. In its activities, the focus
was on cyclical staff survey (additional questions are introduced each year), improvement
of the communication system in the company (systematic meetings, interviews with
employees, development of IT infrastructure, appreciation of employees' opinions and
observation) and analysis of employee competencies based on periodic reports of
department heads (employees' fulfillment of duties, performance of their work, board
observations, direct conversations with team members) (Measure the most difficult
measurable, 2015).

The key features that determine the effectiveness of the human capital management
process in the SME sector can be considered the flexibility of the company, its focus on
investing in the development of employees as strategic capital. The mentioned flexibility
comes down to various areas of the company's operations, including in the area of HR, the
flexibility of forms of employment and working time, forms of work organization, and the
variability of the scope of tasks duties (Juchnowicz, 2013).

Trends in the global economy require established companies to become more and
more entrepreneurial in order to handle uncertainty and environmental dynamism
(Schmelter, Maure, Borsh, Brettel, 2012)

The enterprise's flexibility based on the constant search for development opportunities
and implementation of changes taking place in the environment as factors that perfectly
support this process favours the creativity and innovation among employees, and greater
flexibility of their activities. The flexibility of human capital in SMEs (increasing the
importance of competence and knowledge) must also be based on the use of specific tools
in the area of not only development but also motivating employees, or building their
involvement, among others through employee participation. The foundation of SME can
become an organizational culture, a climate prevailing in the enterprise, an atmosphere,
cultivated values, interpersonal relations, interpersonal bonds, mutual respect or empathy.

Human capital management in SMEs can be used to identify both the strengths and
weaknesses of this complex process as well as opportunities and threats, as detailed in
Table 1.

* Human Resources Management Leader Competition, https:/www.ipiss.com.pl/konkurs-lider [access on
12/09/2018].
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Table 1. Human capital management of SMEs in Poland - SWOT analysis

STRENGTHS WEAKNESSES

v’ large quantitative potential v’ large dispersion of the SME sector

AN

v" high individual entrepreneurship low level of productivity

(including the tendency to run a business, taking | v' limited investment of entrepreneurs in the

risks) development of employees
v agood level of formal education v low level of professionalism of employers and
v" high level of employee involvement managerial staff in the field of human capital
L . . management
v’ organizational culture, climate in the company,

atmosphere v' lack of remuneration monitoring on industry and
local labor markets adapted to the specificity of
the SME sector

v' lack of comprehensive human capital
management systems

v small teams of employees
v/ communication system

OPPORTUNITIES THREATS
v incomplete utilization of the potential v reducing the scope of training activities
v’ adaptability and the ability to take advantage of | v* the possibility of negative selection of

opportunities employees

v flexibility v’ lack of work evaluation

v’ financial privileges for companies from the SME | v* limited scope of periodic employee appraisal
sector v’ weaknesses of motivational systems

v' Poland's membership in the EU v' limited development possibilities, mainly

v’ activity of the Polish Agency for Enterprise horizontal promotions (simple organizational
Development PARP (SME Development Center structure, limited number of positions)
- support and tools for the development of | v excessive "simplification” of the personnel
SMEs) function

v' national, regional and EU programs for SME | v [imited HR tools
su'ppon o L v' financial constraints

v gllr(llgs training activities financed from external | , bias, lack of employer's objectivity, nepotism

v dialogue with employees

<

employee participation
v" modification of human capital management
policy

Source: own study based on M. Juchnowicz (2013). Care for employee satisfaction - a new paradigm or a new
pragmatism?, Human Resource Management (3-4) 2013, IPiSS, Warsaw, p. 4.

However, a continuous need to shape and develop human capital in SMEs should be
considered strategic. The study has shown that the two major reasons blocking innovation are
seen to be lack of money and lack of time. The measurements for innovation success are quite
equally evaluated being financial growth, followed by better market position and business
growth (Kaufmann, Tsangar, Vrontis, 2012). The situation was considerably improved by
Poland's accession to the EU and the related increased access to financial resources for the
development of human capital of Polish enterprises. The situation of employees in the SME
sector is improving every year. Among employers, you can also notice a change in awareness
and approach to the desire to make the most of your employees' potential. Thanks to EU funds,
including for example the Human Capital Operational Program, employees have increased
opportunities to activate their knowledge, develop and acquire skills, shape competences and
attitudes that help them find themselves and function efficiently in a turbulent environment.
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Research methodology

The aim of empirical research was to present and deepen the subject of small and
medium-sized enterprises in the context of the consequences of Poland's presence in the
European Union. The research was carried out by means of a survey method and it was of
a pilot nature. Random selection was used. The research area is in Zyrardéow and around.
The following methods of quantitative data analysis were used to analyse the conducted
research:

— differences between the compared groups were assessed on the basis of the

significance test for qualitative (categorizable) variables - chi-square statistics;

— the Pearson correlation coefficient was also applied (based on chi-square values
measure of dependencies between categorized variables, it indicates the strength of
the relationship).

—  statistically significant results were accepted that met the p condition below 0.05.

The group of respondents was 100 people. They were owners and employees of small
and medium-sized enterprises. The age structure of the respondents was as follows: less
than 25 years 7%, 25-35 years 33%, 36-40 years 37%, 41-50 years 14%, over 50 years 9%.
The majority of the respondents had a Master's Degree 76%, while the remaining
incomplete higher 7%, medium 3%, and vocational 14%.

H women Mmen

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Fig. 1. Structure of respondents by gender

Source: own study.

M less than 25 years 425-35 years H36-40 years H41-50 years Mover 50 years

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Fig. 2. Structure of respondents due to their age

Source: own study.

Hvocational medium H higher B Master's Degree

0% 10% 20% 30% 40% 50% 60% 70% 80% 90% 100%

Fig. 3. Structure of respondents due to the level of education

Source: own study.
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In the own research, most companies were located in urban centres (94%) rather than
in rural areas (6%). Three-quarters of enterprises functioned in cities with a population of
20-50 thousand. (45%) and 50-100 thousand (28%). The size of the companies in which the
respondents worked was varied. They employed up to 10 people (23%), 10-49 people
(35%), 50-249 people (36%), more than 249 people (6%). Half of the enterprises had been
on the market for at least 10 years (46%), while the remaining ones (54%) were shorter than
10 years: 5-10 years 22%, 1-5 years 23%, less than 1 year 9%. The companies most often
carried out service activities (36%), but also production and service (20%), production
(20%), commercial (16%), another (8%) — construction and commercial and service.
Service and commercial activities are also dominant in the nationwide structure of SMEs:
services (50%), trade (27%), construction (13%), industry (10%).

Results of empirical tests

In own research, 94% of the group confirmed that their company benefited from EU
funding. The support of EU funds was significantly more often obtained by companies
located in cities than in rural areas, employing more than 10 people, operating on the
market for more than one year. It was received that the share of EU finances was the lowest
in the group of service enterprises. Respondents indicated that their companies most often
benefited from co-financing in the form of an EU subsidy of 68%, followed by a 27% EU
loan and a 27% technology loan. It was found that in smaller enterprises EU funds were
more often obtained in the form of loans, when in large companies and longer operating on
the market, they were used more often from subsidies and technological credits.

1

HEU loan
i technological credit

M co-financing

The type of aid

* Multiple choice of answers possible

Fig. 4. Type of EU aid used by the company
Source: own study.
The respondents indicated that their companies most often used the EU Programs in

the financial perspective 2014-2020 (40%), EIP (38%), CIP (35%), Phare (20%), RPO
(20%) and others (5% ): COSME, Business Support Program 5%.
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HCIP
M Phare
=
B
o HEIP
a
L
2
E B Programs in the financial perspective
= 2014-2020
HRPO

U other: COSME, Business Support Program

* Multiple choice of answers possible

Fig. 5. The help program used by the company

Source: own study.

As indicated by Lewandowska and other authors (2016), an extensive system of EU
programs addressed to the SME sector allows for a broad and fully synthetic support policy.
The author confirms that Polish enterprises are struggling with similar problems as other
European Union countries, the only difference is the size of certain difficulties. the need to
stimulate domestic companies to implement an expansive policy, focused on overcoming
individual development barriers and improving innovation, using EU funds. On the other
hand, the fragmentation of programs causes problems in accessing information on
subsidies, and the existing system of consulting services for SMEs, the information system
still leaves much to be improved. All the more so because, as shown by the support of
consulting companies, they reach bigger and stronger, and small businesses look for
information on their own, often discouraging subsidies from the very beginning
(Lewandowska, 2016).

The respondents indicated that their company was acquiring information on the
availability of EU funds from the Internet 57%, 48% training, 41% information points, 40%
television, 29% external consultancy, 22% conference, 12% radio, and other: leaflets / press
10 % (Fig. 6.) It was found that in companies located in smaller towns: villages and towns
up to 50,000. inhabitants were more often acquainted with EU funds on the radio, when
companies from larger urban centres considerably more often used dedicated conferences
(Tab. 2). It was also received that knowledge in smaller companies was significantly more
often obtained through information available on websites (Tab. 3).
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Hradio

M television

M Websites

B external consul-tancy

E information pairs

M training

Sources of obtaining information

M conferences

L other: leaflet / press

* Multiple choice of answers possible

Fig. 6. Sources of obtaining information on the availability of EU funds

Source: own study.

Table 2. Sources of knowledge acquisition and company location

. Town Town City . 2
Chi” test
Sowrees Of | Village YW 2050 50100 100200 el AT
& ’ thousand thousand thousand ?
. 2 1 9 0 0 0 0,2713
Radio
33,33% 12,50% 20,00% 0,00% 0,00% 0,00% p=0,006
v 4 1 20 11 3 1 0,0791
66,67% 12,50% 44,44% 39,29% 33,33% 25,00% p=0,434
. 2 8 27 14 4 2 0,1054
Websites
33,33% 100,00% 60,00% 50,00% 44,44% 50,00% p=0,296
External 0 4 8 11 3 3 0,2232
consultancy 0,00% 50,00% 17,78% 39,29% 33,33% 75,00% p=0,026
Information 0 7 21 9 2 2 0,0671
pairs 0,00% 87,50% 46,67% 32,14% 22,22% 50,00% p=0,507
. 0 5 22 16 2 3 0,1063
Training
0,00% 62,50% 48,89% 57,14% 22,22% 75,00% p=0,292
0 3 3 10 3 3 0,3037
Conferences
0,00% 37,50% 6,67% 35,71% 33,33% 75,00% p=0,002
Other: leaflet / 1 1 3 2 2 1 0,0676
press 16,67% 12,50% 6,67% 7,14% 22,22% 25,00% p=0,504

* Multiple choice of answers possible

Source: own study.
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Table 3. Sources of knowledge acquisition and company size

Sources of knowledge <10 people 10-40 people 50-249 people Mor;;(})lslr; 249 Chi test
Radio 2 5 5 0 0,002
8,70% 14,29% 13,89% 0,00% p=0,999
v 10 15 14 1 0,0932
43,48% 42,86% 38,89% 16,67% p=0,356
Websites 16 21 19 1 0,2133
69,57% 60,00% 52,78% 16,67% p=0,033
External consultancy ! 7 16 > 0,465
4,35% 20,00% 44.,44% 83,33% p=0,000
Information pairs 6 18 14 3 0,0870
Information pairs 26,09% 51,43% 38,89% 50,00% p=0,389
Training 3 15 26 4 0,4341
13,04% 42,86% 72,22% 66,67% p=0,000
Conferences 0 2 16 4 0,5098
0,00% 5,71% 44.,44% 66,67% p=0,000
3 6 1 0 0,1516
Other: leaflet / press 13,04% 17,14% 2,78% 0,00% p=0,132

* Multiple choice of answers possible

Source: own study.

Study found that large enterprises and longer operating on the market significantly
more often in acquiring knowledge EU funds benefited from external consultancy,
information points, training and thematic conferences.

Table 4. Sources of knowledge acquisition and the duration of the company's activity

Sources of knowledge <1 year 1-5 years 5-10 years > 10 years Chi? test
. 4 0 2 6 0,0782
Radio
44,44% 0,00% 9,09% 13,04% p=0,439
. 7 9 8 16 0,1795
TV/Telewizja
77,78% 39,13% 36,36% 34,78% p=0,074
. 4 16 10 27 0,0030
Websites
44,44% 69,57% 45,45% 58,70% p=0,977
External consultanc 0 3 3 23 0,3994
X u
Y 0,00% 13,04% 13,64% 50,00% p=0,000
. . 0 3 13 25 0,3963
Information pairs
0,00% 13,04% 59,09% 54,35% p=0,000
. 0 8 16 24 0,2660
Training
0,00% 34,78% 72,73% 52,17% p=0,007
Conf 0 3 3 16 0,2807
onferences
0,00% 13,04% 13,64% 34,78% p=0,005
4 3 1 2 0,0169
Other: leaflet / ’
er: featiet /press 44,44% 13,04% 4,55% 435% p=0,867

* Multiple choice of answers possible

Source: own study.
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According to the respondents, their company after using the funding gained better
brand and product recognition 38%, improved financial liquidity 33%, increased its
innovation and competitiveness 25%. In the opinion of every fifth person examined, EU

funds did not change anything in the company's operations.

Hincreased company's innovation
and competitiveness

i the company gained better brand
and product recognition

Benefits

Himproved financial liquidity

® EU funds did not change
anything in the company's
operations

* Multiple choice of answers possible

Fig. 7. Evaluation of the benefits of using EU funds in the opinion of respondents

Source: own study.
In the surveyed group, 73% confirmed that their company is planning to apply in the
future for EU funding. A negative answer was given by 27% of respondents (Fig. 8).

H Yes H“No

Fig. 8. Application in the future for co-financing from EU funds

Source: own study.
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In innovative, well-managed enterprises, the principle of small and medium-sized
enterprises is oriented towards entrepreneurship and competitiveness, which are
characterized by forward-looking thinking and the perception of changes on the market and
in the whole region as an opportunity for development (Struzycki, 2011). In the
assumptions of the European Union's activity there is a principle of leveling the
development of all its regions, in which SMEs have a special role to play in the area of
regional development (Pach, Solinska, 2010). Dave Ulrich, Wayne Brockbank, Arthur K.
Yeung and Dale G. Lake shared insights about improvement in SMES which could be made
by HR management: They add value by ensuring that they deliver ideas, programs, and
initiatives to their business which helps the business compete (Ulrich, Brockbank, Yeung,
Lake, 1995).

In own research, in the opinion of 83% of respondents, EU funds help in the
development of enterprises, including the development of human capital. Only 11% of the
group expressed negative opinion. Therefore, 73% of the group confirmed that their
company is planning to apply for EU funding in the future despite the fact that 43% of it is
very difficult to receive EU funding. It was found that the respondents who obtained
information about subsidies from the radio and the Internet significantly assessed more
often that obtaining co-financing is very difficult. On the other hand, companies using
external consultancy and conferences considerably more often believed that obtaining EU
funds is not difficult. As the biggest obstacle to obtaining EU funds, the respondents
indicated complex and lengthy procedures (69%), which significantly discourages the
submission of applications for co-financing from the European Union. A small amount of
information (52%) and problems were also mentioned as barriers with the completion of
the application (23%), a long period of considering the application (19%). It was found that
the low level of knowledge of owners and employees is a barrier to obtaining funding from
the European Union.

B 43%

M 23%

M it is very difficult to receive EU funding  Mit isn't very difficult to receive EU funding  Mit's hard to say

Fig. 9. Evaluation of applying for financial resources from the European Union in the opinion of respondents

Source: own study.



European Integration Influence on the Development of Human Capital of Small... 247

radio

television

websites

external consultancy

information pairs

training

conferences

Hit is very difficult to receive EU funding it isn't very difficult to receive EU funding Hit's hard to say

Fig. 10. Support for EU funds in the development of enterprises and the way of acquiring knowledge

Source: own study.
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Fig. 11. Barriers in obtaining EU funds in the opinion of the respondents

Source: own study.

Summary

European integration has significantly contributed to the development of small and
medium-sized enterprises. Poland, wanting to join the community, had to carry out a
number of political, legal and economic changes. The consequence of this decision could
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not be fully predicted, it was feared that Poland's accession to the Union would be
disadvantageous, above all, for entrepreneurs from the SME sector. It is a group of
enterprises that are most exposed to changes in the environment.

The results of the conducted research indicate clearly that the surveyed entrepreneurs
in the majority, they assess Poland's membership in the Union very positively. The vast
majority of them benefited from financial aid offered by the European Union - programs
intended for small and medium-sized enterprises. Entrepreneurs evaluate the programs very
positively and seeing the improvement of development and increase of competitiveness on
the market decide to use in the future new programs that create opportunities, among others
for better use of employees' potential. The respondents also gave an answer to the question
about the biggest barriers in applying for funding, this information may help in the
streamlining of the procedure granting co-financing. Entrepreneurs recognize the benefits
of European integration. Although obtaining funds in the respondents' opinion is not easy,
they state that the products of their brand are better recognized, companies also have the
opportunity to innovate and better support in shaping and developing human capital.

Based on the above research results, it can be concluded that European integration has
a positive effect on the development of small and medium enterprises in Poland in all areas
of their activity. From year to year, the awareness of entrepreneurs in the SME sector is
growing as to the need to invest in human capital as a strategic factor of modern enterprises
enabling efficient functioning in the face of dynamically changing changes, and growing
competition on global markets.
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Sustainable Development and Renewable Energy Sectors:
Selected Indicators in European Union and Poland

Abstract. The aim of this article was to show the position of Poland in the renewable energy
subsectors among the European Union countries. The research covered the areas of biomass, solar
heating and heat pumps, showing the degree of their utilization, power required to drive the system
and their production in 2016. The provided information was supplemented with a revenue per
employee in thousand euros in chosen subsectors of renewable energy sources in the year 2016. The
main tool for carrying out the set objective was the use of descriptive and comparative methods. The
results of the survey demonstrated Poland’s prominent place in the sector of liquid biofuels (1¥ place
in EU), thanks to the significant supply of raw materials as well as development perspectives in solar
energy, which is confirmed by the world's statistics indicating a record number of photovoltaic
installations fitted (PV).
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Introduction

The increased environmental and social awareness resulted in the formation of the concept
of sustainable development, which is a core element in the development strategy at the global
and local levels (Baum, 2011). According to Majewski (2008), the idea "act local - think global”
points out that actions undertaken by individuals and organizations with a view to satisfying
their individual needs and the implementation of individual goals add up to a set of positive and
negative effects on a global scale. The starting point for the awareness and the
acknowledgement of “the responsibility as a global citizen” for the present and future state of
the natural environment and prosperity for the next generations is the accumulation of negative
effects of human activity. According to Klank (2005) the integration of problems concerning the
economic growth and environmental protection made the concept of sustainable development
the most important strategy of the world's lasting development. The 2030 Agenda for
Sustainable Development (Agenda Post-2015) replaced Millennium Development Goals
adopted in 2000 and is currently the World National Development Plan
(https://sustainabledevelopment.un.org/sdg7). The seventh goal of the Agenda, among the total
of seventeen goals, is ensuring a universal access to affordable, reliable, sustainable and modern
energy. Energy is indispensable for every daily activity in the modern world. The energy in the
sustainable development encompasses employment, security, climate change, food production
and income (https:/www.un.org/sustainabledevelopment/energy). Global Recommendations
include wider access to clean energy and progress regarding the integration of renewable energy
into end-use applications in construction, transport and industry. Furthermore, an increase of
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public and private investment in the renewable energy is crucial as are the regulatory framework
and innovative business models if the goal is to transform the world’s energy systems.

Renewable energy technologies are recognized essential for the implementation of the
Agenda goals, which, apart from the widely understood environmental protection and the
increase in energy security, involve stimulating economic development by creating new
industries and new jobs (REN21, 2018). The renewable energy industry created in excess
of 500,000 new jobs globally in 2017, and the total number of the employed in the sector
stood at 10.3 million (a 5.3% increase from 2016). For example, among various
technologies based on renewable energy sources was the solar photovoltaic (PV) sector that
was the largest employer where the number of new jobs increased by 9% (3.4 million jobs
globally in 2017) following a record 94 GW of installations in 2017 (IRENE, 2018). The
PV installations experienced growth in Poland in 2017 after the government modified the
regulations guiding the private investment permitting household-level investment.

The European Union (EU) has adopted a series of regulatory measures to promote
renewable energy sources on the basis of The Directive 2009/28/EC (Dz. U. UE L
09.140.16), which designated for Poland the share of RES energy in the national energy
balance not less than 15% by 2020. As recently as in June 2018, the European Commission,
the European Parliament and the Council of the EU agreed upon a new Renewable Energy
Directive. The binding target of 32% from renewables was set by 2030 with the necessity
for periodic inspection of the goal implementation and the possibility of increasing it. It
means that within the next 12 years more than % of energy in the EU will be produced by
wind farms, photovoltaic panels, hydropower plants and other installations, which do not
burn fossil fuels. Furthermore, the goal of RES share in the transportation sector amounts to
14% assuming the reduction in the use of first-generation biofuels and imported biofuels,
primarily biodiesel obtained from the palm oil. A larger role of prosumers, that is the
renewable energy utilizing installations of up to 25kW, was also assumed. The adopted
changes will substantially contribute to the EU world leadership in developing renewable
energy technologies. It will also enable the EU to maintain its principal position in the
struggle against climate change, clean energy transformation and achievement of the goals
sets in Paris Agreement (https://energetyka.wnp.pl/uwaga-uzgodniono-nowe-cele-oze-na-
rok2030, 325063 1 0 0.html).

Material and methods

The aim of the current study was the comparison of selected measures characterizing
renewable energy sectors in Poland and the major renewable energy EU producing-countries.
The comparisons involve the growth of RE sectors between 2016 and 2017. This study
included the following indicators, the installed capacity, power generation, the level of
employment as well as energy production and revenues in five sectors of renewable energy.
The selection of the five sectors was guided by their relevance given the natural resource
endowment (biofuels, wind energy, heat pumps) or recent modifications in regulations
pertaining to the renewable energy utilization (thermal solar energy use and PV installations)
in Poland. Both the natural conditions and regulations are key determinants for the economic
importance of renewable energy sectors and their influence on power generation, job creation,
and the revenue stream. The information was extracted from the literature on the subject,
while the data were obtained from international and domestic sources, including
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EurObserv’ER, Gtowny Urzad Statystyczny (GUS) and Eurostat. The main tool for carrying
out the set objective was the application of descriptive and comparative methods. The choice
of the year 2016 was conditioned by the availability of the data allowing the comparison of
chosen renewable energy sources that are the subject of this study.

Results and discussion

On the basis of the GUS (2018), Poland took 6th place in primary energy acquisition
as compared to EU countries in 2016. In the structure of primary energy the shares of
various renewable energy sources in the EU (in Poland) ranged from about 5% to nearly
45% (0.2% to almost 71% in Poland): solid biofuels 44.7% (70.7%), hydropower 14.3%
(2.0%), wind power 12.4% (11.9%), biogas 7.9% (2.9%), liquid biofuels 6.5% (10.2%),
solar energy 6.3% (0.7%), municipal waste 4.7% (0.9%), geothermal energy 4.7% (0.2%)
and heat pumps 0.6% in Poland. In the case of electricity production, Poland placed 7th in
the EU in 2016. However, in the EU the share of renewable energy in the gross energy
consumption was 17%, while 11.3% in Poland reflecting an almost double increase
between 2004, the year of the accession of Poland to the EU, and 2016 (Siudek and
Klepacka, 2018). The increase in the share in the EU in 2016 as compared to 2004, shows a
growing tendency of the share of renewable energy in electricity generation, 29.6% (in
Poland the increase was almost threefold and amounted to 13.4%), the share of renewable
energy in transport was 7.1% (3.9% in Poland), and the share of renewable energy in the
heating and cooling amounted to 19.1% (14.7% in Poland) (GUS, 2018).

Solid biofuels

Biofuels include non-fossil substances of biological origin, which may be used to
produce heat or generate electric energy (GUS, 2016). These include: wood, wood chips,
forestry residue (e.g. tree branches), waste generated in the wood processing industry (e.g.
sawdust), straw (waste from agricultural production), crops of energy plants as well as
briquettes and pellets (refined fuels) (Sadlok 2014). In 2016, the national energy
consumption generated from solid biomass amounted to 98.4 Mtoe (a 3.0 Mtoe increase as
compared to 2015 in the 28 EU member-states), whereas (an increase of 3.1 Mtoe) the
estimated use of solid biofuels in primary energy production was 95.0 Mtoe. The gap
between consumption and production was covered mainly by the wood pellet imports from
the USA, Canada and Ukraine. Germany was the leader in the largest production combined
with the most efficient use of primary energy production from solid biomass estimated at
12.2 Mtoe (12.8% of total production), followed by France, 11.1 Mtoe (11.7%) and
Sweden, 9.4 Mtoe (9.9%). Poland placed sixth among the EU countries with the production
of 6.4 Mtoe and the use amounting to 6.6 Mteo (EurObserv’ER, 2017a and 2017b).

Poland has suitable natural conditions for the production of solid biofuels including
agricultural feedstock (Gradziuk et al., 2003) and wood biomass (Klepacka, 2018).
Additionally, the share of forested area steadily increased in Poland in recent decades
suggesting an increase supply of wood biomass in the future. The large share of grains in
the crop area in Poland also may permit a larger use of biomass in generating energy from
renewable energy. Overall, Poland may have a relative comparative advantage on the
utilization of solid biomass suggesting its lasting role consistent with sustainable
development.
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Wind energy

Wind, next to solid biofuels, is historically one of the oldest energy sources, and its
potential, together with technological advances, has been increasing. Technologies used in
wind energy installations transform wind power (the air flow speed) into electricity.
Despite technological advances reducing the efficiency barriers, the rate of installed wind
power capacity still depends on local wind patterns. By the end of 2016, the installed
amount of wind-based power capacity in the EU wind energy installations was 154.4 GW,
which constituted a value higher than in 2015. Among the top EU member-countries
Germany had the largest installed capacity of 49.6 GW (32.1% of total UE capacity),
followed by Spain, 23.3 GW (15.1%), and Great Britain, 11.5 GW (7.4%). Poland occupied
7th place with the capacity reaching 5.7 GW (3.7%), that is about 0.8 GW higher than in
2015. However, in the UE wind energy production increased by 1 TWh in 2016 as
compared to 2015, accounting for a combined total capacity of 302.9 TWh. Considering the
growth of the installed generation capacity, there was a slight difference in the production
as compared to 2015. The installed capacity in Germany, Spain and Great Britain allowed
the production of 78.6 TWh (26.0% of total production electric energy in the UE), 48.9
TWh (16.1%) and 37.4 TWh (12.3%), respectively. In Poland, windmills generated 12.6
TWh (4.2%) of energy placing the country 8" in the EU (EurObserv’ER 2017a and 2017c).

In the near future the use of wind energy will be determined by the wind farms located
offshore in the Baltic Sea. The planned large wind farm near Leba demonstrates the
involvement of the government in this type of renewable energy utilization. The change in
regulations guiding the RE industry introduced in 2017 put the wind energy installations on
agricultural land at a relative disadvantage by imposing a minimum distance between a
windmill and the nearest residence. Additionally, the prevailing wind patterns in Poland do
not favor windmill location in some regions, while making the location along the sea coast
particularly well suited. The lasting contribution of wind energy to sustainable development
is constrained by the possible intermittent and unpredictable occurrence of winds.

Liquid biofuels

Liquid biofuels constitute a category of fuels, which include fuels manufactured with
natural raw materials (biomass or biodegradable fraction of waste), which are mainly used
in transport (GUS 2016). In 2016 the consumption of liquid biofuels was at the level of
14.2 ktoe in the EU; 79.8% (11.4 ktoe) constituted biodiesel and 19.1% bioethanol (2.7
ktoe). The slight increase in the bioethanol share in renewable energy in the transportation
sector, amounting 1 toe, was noted as compared to 2015. The largest shares in the global
consumption of biofuels have France, 3.1 ktoe (21.8%) Germany, 2.6 ktoe (18.3%), and
Sweden, 1.5 ktoe (10.6%). Poland held 8" placed in the EU with the amount of 0.5 ktoe
(3.5%) (EurObserv’ER 2017a and 2017d). The EU member-countries’ national policies
promoting renewable energy and energy efficiency in the transportation sector concentrate
on the road transport, and involve biofuels, electromobility and fuel efficiency. The use of
biofuels for transport is blocked by the EU laws and provisions concerning the use of
conventional biofuels and slow technological progress in the advanced fuel production
(REN21, 2018).

Poland is competitive in the production of biodiesel from rapeseed oil. In recent years,
as much as one-half of the annual rapeseed crop was pressed for oil used in biodiesel
manufacturing. The ban on palm oil imports to the EU by 2021, the relative competitive
position of Polish rapeseed farmers may improve despite the limit on the overall share of
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biodiesel in the use of biofuels used in road transportation. It is also possible, that due to
technological progress, new manufacturing process will enable the lasting role in the
renewable energy generation and its contribution to sustainable development.

Solar energy

The energy of solar radiation can be used in the systems allowing heat production
(solar collectors) or electricity (photovoltaic cells) (Ginialski, 2013). Despite its enormous
potential, solar energy has also disadvantages. The biggest one is the changing of solar
radiation intensity not only during a day but also throughout the whole year. The energy
consumption planning is hampered by the lack of predictability. The energy sector using
solar energy, however, is growing (Rozycki, 2015). In 2016, the total power of the solar
collectors installed in the EU amounted to 35.3 GWth and it was higher by 1.2 GWth than
in 2015. The biggest share in the EU installed power had collectors installed in Germany
(13.4 GWth), Austria (3.6 GWth) and Greece (3.1 GWth). In Poland, the installed capacity
amounted to 1.5 GWth, placing the country 7th among the EU member-countries. The
development of the heat production market which makes use of solar energy, however, is
under pressure from low prices of natural gas and heating oil, which significantly affect the
competitive position of solar heat. Additionally, relatively high interest in the photovoltaic
panels observed among house owners and investors contributes to the slower development
of solar heat energy sub-sector (EurObserv’ER, 2017a and 2017¢).

In 2016, the total installed capacity in the photovoltaic sector in the EU amounted to
100.8 GW, a growth of more than 6.1 GW as compared to 2015. The largest installed
capacity was in Germany, 40.7 GW, Italy, 19.3 GW and Great Britain 11.9 GW. In total,
the installed power of photovoltaic cells in the above mentioned countries constituted
71.3% of the total EU power. As for the EU, total electricity generation was 105.2 TWh (a
2.8% growth as compared to 2015), 67.1% of which was produced, among others, in the
already two leading countries in terms of the installed capacity, that is Germany 38.1TWh,
Italy 22.1 TWh and Great Britain 10.4 TWh, respectively (2017f). In Poland the installed
power amounted to 0.2 GW (18th place in the EU), which allowed electricity generation on
the level of 0.1 TWh (21st place) (EurObserv’ER, 2017a and 2017f).

The modified regulations governing the renewable energy utilization in 2017 placed
the commercial solar power plants at the relative disadvantage with regard to micro-
installations by homeowners. The patterns of solar radiation in Poland do not favor all
regions as areas suitable for the installations of solar energy utilizing equipment. However,
the clean solar energy will continue to make contribution to renewable energy use
replacing, at least to some extent, the dependence on fossil fuels, especially coal, a desired
effect consistent with the strategy of sustainable development.

Heat pumps

Systems using heat pumps exploit temperature differences to generate energy. The
geothermal energy converted into the heat energy is then used for heating or cooling utility
rooms as well as for heating usable water (PORTPC, 2015). Heat pumps can be used only
for heating, however, if they are reversible, they can divert the heat present in the building
in order to cool it. In 2016 there were 32.0 million heat pumps working in the EU, which
implies a growth of 2.4 million as compared to 2015. The largest number of heat pumps
was installed in Italy (19.1 million), France (5.2 million) and Spain (2.3 million). Poland,
when compared to other EU countries, placed 16th, with the number of pumps estimated at
0.09 million (growth by 0.03 million heat pumps, or 50% more as compared to 2015). In
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2016, 9.8 Mtoe of energy was produced, comparing to 9.1 Mtoe in 2015 (an increase by
7.8%) (EurObserv’ER, 2017a).

The natural conditions in Poland permit the use of heat pumps utilizing the
temperature of various media. Their use is limited by the cost of the equipment given the
current level of per capita income. The major advantage of geothermal heat pumps is their
independence from the weather conditions, especially when compared to wind or solar
energy. The recently adopted regulations regarding the construction of new buildings are
likely to increase the heat pump installations making a lasting contribution to the country’s
sustainable development.

Employment and revenues in the sector of the chosen renewable energy sources

The sector of solid biofuels is the renewable energy sector, which generates the
highest number of jobs in the EU. It was estimated that, in 2016, the employment in the
renewable energy utilization was responsible for 352.5 K jobs (an increase by 6.4 K as
compared to 2015). The revenues in the industry amounted to €31.9 billion and were higher
by €0.9 billion than in 2015. Germany was the European leader not only in the production
and utilization of primal energy from solid biofuels, but also in terms of employment with
42.5 K jobs (12.1% of the total EU employment) and revenues equal €5.1 billion (16.0% of
EU revenues). The French solid biofuels market generated 35.4 K jobs (2nd place when
compared to other member countries), and the revenues was estimated to €4.1 billion (3rd
position). In terms of employment rate, Italy placed 3rd with 32.6 K jobs, generating
national revenues of €2.5 billion in this sector (5th place). Poland and Finland were the two
remaining countries among the top EU member-countries when analyzing employment in
the solid biofuels sector. The Polish sector of solid biomass constituted 26.1 K employees
(4th position) and the revenues of €1.0 billion (9th position), while Finland reported 25.4 K
jobs (5th place) and €4.3 billion in revenues (2nd place), respectively. All above mentioned
countries represented 46.0% of the total employment in the analyzed sector in the EU
(EurObserv’ER, 2017a and 2017b). The European sector of solid biofuels is internationally
competitive. The share of the solid biofuels is to increase thanks to a well-balanced usage
and the development of the agroforestry (EurObserv’ER, 2017a).

The sector of wind energy contributes substantially to the European power generation.
While the revenues in 2016 was estimated at €39.3 billion, the employment amounted to 309.0
K jobs. The German wind energy sector was the European leader with 121.7 K jobs and the
turnover of €16.0 billion and represented 39.4% of the total EU wind energy sector
employment. The second place was taken by Great Britain with 42.9 K jobs, which constituted
13.9% of the EU employment, and the revenues amounting to €4.5 billion. Denmark occupied
the next place with its jobs of 26.6 K people and the revenues of €4.6 billion. In Poland, in the
sectors connected with wind energy, there were 11.4 K jobs (7th place in the EU), and the
revenues was estimated at €0.8 billion (9th place) (EurObserv’ER, 2017a and 2017c).

The employment in the EU sectors connected with the liquid biofuels was estimated to
205.1 K jobs (an increase of 26.9 K as compared to 2015), whereas the revenues was at the
level of €13.1 billion (a growth of €1.4 billion) in 2016. One should note that, in the case of
the solid biofuels, the estimated employment and revenues include the activities connected
with the supply of raw materials, especially agriculture. Thus, the leading countries were
not necessarily the biggest biofuels consumers. They were just the member countries with
the big share of agricultural area. As a result of the significant raw material supply and
biomass exports, Poland reached the 1st place in the sector employment within the EU,



256  A.M. Klepacka

with the estimated 34.8 K jobs and the revenues of €1.3 billion (3rd place). France, as a
leading biofuels consumer in the EU, in the sectors connected with their production
employed 33.2 K people (2nd place in the EU) and the national industry generated revenues
of €3.2 billion (1st place) in 2016. Despite insignificant use of liquid biofuels in Romania
(0.3 Ktoe) and afew new installations, operation and maintenance (revenues of €0.8
billion), this country placed 3rd as far as the employment is concerned with 23.8 K jobs,
which resulted from its agricultural character. In Germany the employment rate was
estimated to 21.8 K jobs (4th position in the EU) and €2.3 billion of revenues (1st in the
EU) (EurObserv’ER, 2017a and 20174d).

Table 1. Turnover per employee thousands of euro in RES subsectors and in leading EU countries in 2016

Selected of renewable energy subsectors
Selected EU countries biso(;‘zgls Wind energy bl;:)(z‘zle(lis Ci?ltlztz?:réégP SOIl)i; zzﬁrsgy Heat pumps
Turnover per employee, thousands of euro
EU 127,02 90,61 63,92 116,55 111,89 121,09
Denmark 172,93 170,59 150,00 165,63 166,67 161,90
Finland 148,57 170,08 103,45 - 200,00 155,56
France 148,40 115,54 95,47 136,36 136,54 141,16
Germany 131,96 120,24 105,50 118,75 125,46 132,41
Greece 81,08 44,12 33,33 73,33 81,82 78,57
Ireland 104,76 117,65 - 100,00 - 100,00
Italy 150,79 7791 96,92 121,43 130,84 130,64
Netherlands 122,37 123,08 175,00 100,00 119,15 125,00
Poland 69,30 38,70 37,64 63,64 60,00 63,64
Portugal 78,13 89,23 50,00 50,00 57,14 59,46
Spain 120,00 41,85 59,60 122,50 100,00 95,39
Sweden 206,12 218.72 43,42 - 200,00 202.88
United Kingdom 104,66 86,51 82,22 50,00 96,90 94,44

Note: In case of employment: no calculations were made for Sweden - in the solar collector sector, Ireland -liquid
biofuels and PV cells due to the lack of precise data (according to source >1).

Source: Author’s own study based on EurObservER 2017a.

Employment and revenues levels in the range of solar collectors also include
Concentrated Solar Power technologies (CSP), which are applied only in few European
countries (primarily in Spain). In 2016 the total employment in these sectors in EU was
estimated to 29.0 K jobs (a decrease by 6.0% from 2015), and revenues to €3.4 billion
(1.0% less than in 2015). The highest figures were recorded in Spain (8.0 K employees and
€1.0 billion, respectively), Germany (6.4 K employees and €0.8 billion), and Denmark (3.2
K employees and €0.5 billion). It is worth mentioning that, among the top European
countries, only Denmark registered growth of employment and the revenues in 2016 as
compared to 2015. When compared to the EU, Poland was a country in which one of the
most significant changes was recorded in the 2015/2016 period. The employment rate
decreased by one half, from 2.2 K to 1.1 K (8th in EU) and the revenues dropped from
€0.13 billion to €0.07 billion (also 8th place). The decrease of subsidies, low natural gas
prices and increased interest in heat pumps as well as in photovoltaic panels can be
responsible for such a situation (EurObserv’ER, 2017a and 2017e).
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In 2016, the European PV sector represented a €10.7 billion value (as compared to the
€12.7 billion in 2015) and employed 95.9 K (a decrease from 113,4 K in 2015). As far as
the employment is concerned, the leading countries were Great Britain, 29.0 K jobs (30.2%
of the total EU employment in this sector), Germany, 27.1 K (28.3%) and Italy, 10.7 K
(11.2%). Germany (€3.4 billion), Great Britain (€2.8 billion) and Italy (€1.4 billion) had the
highest revenues . In Poland, the employment in the PV subsector amounted to 1.5 K jobs
(11th place in the EU) and the market generated the income of €0.14 billion (13th place)
(EurObserv’ER, 2017a and 2017f).

In 2016, the total employment connected with the heat pump sector of renewable energy
in the EU was estimated to 249.4 K jobs as compared to 240.3 K in 2015 and the revenues
estimated at €30.2 billion (€29.6 billion in 2015). The highest number of jobs and the highest
revenues among all EU member-countries was recorded in Italy (94.0 K jobs and €12.3
billion), Spain (60.8 K jobs and €5.8 billion) and France (32.8 K jobs and €4.6 billion). In
Poland the total employment in the discussed sector was estimated at 2.2 K jobs (10th place in
the EU) and the revenues of €0.14 billion (13th place) (EurObserv’ER, 2017a).

Table 1 presents the turnover per employee in € thousands in the chosen sectors of
RES and in leading EU countries, in terms of their development.

In 2016, at the EU level, the employment in the Renewable Energy Sources sectors
was estimated at 1.1 million jobs. The largest number of job a generated by RES sectors
was in Germany (234.0 K). In Poland, there were 77.1 K people employed in RES sectors.
According to the figures shown in Table 1, the highest level of revenues per employee in €
thousands in the selected RES sectors was in the sectors associated with the solid biofuels
(€127.02 K), heat pumps (€121.09 K) and solar energy, CSP collectors (€116.65 K). The
highest revenues per employee in RES subsectors was recorded in the subsector of solid
biofuels (€206.12 K), wind energy (€218.17 K), heat pump (€202.88 K) in Sweden, and
solar energy, PV cells (€200.00 K) ex aequo in Sweden and Finland. In the case of the
liquid biofuel sector the highest level of the revenue per employee was recorded in the
Netherlands (€175.00 K). Poland, in comparison with the analyzed EU countries, reached
the highest position in the solar energy sector, solar collectors (€63.64 K).

Concluding remarks

Focusing on the increased energy efficiency and the use of renewable energy sources is
of a key importance in terms of their lasting contribution to sustainable development. The
increase of the share of the energy from renewable sources in the EU involves the creation of
new jobs, which positively affects the economic growth. Moreover, with each newly
employed person in the RES sector higher revenues are generated, which should affect the
level of income at the international, national and local levels. In Poland, the position of the
renewable energy sources have a real chance for growth in the foreseeable future thanks to the
stable regulations, which create mechanisms allowing to shorten the investment pay-back
period of the secure financial returns. Within a decade, Poland stands a chance to become
a significant market for RES utilization, already indicated by its Ist position in the level of
employment in the liquid fuels sector, the substantial supply of raw materials, and exports
when compared to other EU countries as well as the level of employment in the PV sector,
with the record number of assembled PV installations confirmed by international statistics
(IRENE, 2018).
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Out-of-Market Agricultural Property Trading in Poland

Synopsis. In the category of land property, the Civil Code specifies agricultural property. Similarly to
other real property, they can be traded in the form of transfer of the ownership title, which occurs on
commercial terms or with such terms excluded. In this study, out-of-market transactions with
agricultural property. On the basis of the available data, changes in the figures, structure and regional
differentiation of such transactions were presented. Attention was also paid to why such changes
occurred.
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Introduction

In the category of land property, the Civil Code® lists agricultural property
(agricultural land), which is or may be used to conduct agricultural production. They are
a part of land area being a separate object of ownership, separated from surrounding land
by delineation of external borders.

The notion of agricultural property in various legal regulations is not uniform: as
aresult, it is unclear. Lack of cohesion in this respect can even be found in the same
branches of the law. From a legal standpoint, it results in a significant problem in
differentiation between agricultural and non-agricultural property, which is directly
reflected in the fulfilment of principle of reliable trading (Skoczylas, 2004).

Agricultural property, similarly to other real property, have specific functions and may
fulfil various individual and collective needs. The specific features of that type of real
property result in a specific nature of its market although it behaves just like other markets
in terms of fundamental issues concerning the mechanisms of market operation. Similarly
to other generic markets, it is constantly subject to changes, the intensity and directions of
which depend on a range of factors. In general, they can be classified into the necessary
ones, required for market to function, and the facilitating ones, which support the
development of market (Belniak, 2001).

The scale and structure of agricultural property trading depend on such aspects as
supply-related conditions. In this light, agricultural land prices, growing dynamically since
Poland joined the European Union, can be seen as a factor facilitating supply as they
supported land owners who did not conduct agricultural production in making decisions on
getting rid of at least a part of their immovable production property (Rynek..., 2011). In
turn, one of the factors that had a significant effect on supply-related limitations on the
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market under analysis is intensified conversion of agricultural land to other purposes. It was
related, for instance, with the development of infrastructure in rural areas, construction of
communication routes and urbanisation processes in impact areas of large urban
agglomerations (Rynek..., 2016).

After Poland joined the European Union, along with socioeconomic development,
agricultural land area started to decrease dynamically, by 49 thousand ha per year on
average. The land in question covered 61.43% of the general area of the country in 2004,
but in 2016 the area diminished to 59.55%. According to the Head Office of Land
Surveying and Cartography, 586 thousand ha of land were lost in total in the period from
2004 to 2016 (Ochrona..., 2016). It only partially resulted from formal exclusions for non-
agricultural purposes and forestation.

Many different economic areas compete for agricultural land. Therefore, it is
necessary to manage that limited resource reasonably (Marks-Bielska, 2010). It is mostly
about using it to stimulate structural transformation in the Polish agriculture, which is
connected for instance with improvement in the area structure of farms. Changes in this
respect result from intensification and forms of agricultural property trading.

The study analysed out-of-market trading and it aims to determine the scale of that
phenomenon, taking into consideration the number and structure of transactions made
nationwide and in individual voivodships. For the purposes of said analyses, notarial
reporting data published by the Institute of Urban Development and reports of the Institute
of Agricultural and Food Economics were used in particular. The time interval covers the
period from 2004 to 2017 and the starting year is not chosen at random. This is so as the
year of 2004, associated most frequently with Poland joining the European Union, at the
same time marks the beginning of one of the key stages of development of the Polish real
property market, which also applies to the agricultural property market.

Out-of-market transactions with agricultural property on the Polish
real property market

The basic rights of the owner are for instance the right to disposition of the real
property, understood as the right to disposal of property, which can occur by way of its
transfer (Nowak, Skotarczak, 2013). The transfer of the ownership title is the main aim
standing behind the functioning of the real property trading subsystem, which is one of the
key parts of the real property market system (Bryx, 2006). The subsystem covers mutual
relationships between the entities participating in the transfer of rights to real property.
Those are first and foremost parties to concluded contracts, i.e. sellers (former owners) and
buyers (new owners). According to the provisions of the Polish law, such contracts must be
drafted in the form of notarial deed or else will be null and void. The requirement for
maintaining such a form results from care of the legislator for the safety of real property
trading.

Ownership is a right granting its holder the fullest power over given real property.
Nevertheless, it is not an absolute right, but a relatively full right in most contemporary
legal systems. In Poland, the borders of the ownership title are delineated by three factors:
provisions of the statutory law, principles of community life and the socioeconomic
purpose of that title (Strzelczyk, 2010). The first of the limitations is to be understood as the
entire statutory law, i.e. statutes stemming from various branches of the law. An example
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can be the provisions of the Act on spatial planning and development’, under which local
land use plans interfering in the ownership title to real property located in areas where those
plans are effective are enacted (Kopyra, 2009).

The real property market in Poland is characterised by a wide scope in which the state
can intervene. Such intervention can assume various forms and is above all implemented by
way of establishing legal principles of how this market operates. They pertain for instance
to the change of the owner of agricultural property owned by the State Treasury or in
exchange for pension and disability pension benefits. However, special conditions of
trading with such real property result first and foremost from regulations on the shaping of
agricultural system (Marciniuk, 2015).

Notarial reporting data indicate that transformations in the agricultural property
ownership structure in Poland in the period under study, i.e. between 2004 and 2017,
resulted from sale and purchase transactions, or market transactions, in the first place. The
vast majority of such transactions were made by private entities (Klusek, 2017), which was
to be directly associated with their dominance in the agricultural land ownership structure
across the country and in individual voivodships (Jgdruchniewicz, Masniak, 2018).
Similarly to previous years, intensification of trading in agricultural property in the form of
purchase and sale transactions differed depending on area. Relatively speaking, most such
transactions were made in the Lubelskie Voivodship and the Mazowieckie Voivodship. The
fewest transactions were made in the Lubuskie Voivodship and the Opolskie Voivodship.

Persistent regional differences in the intensification of the market trading must be
associated both with spatial differences in agricultural markets and with a differentiated
level of urbanisation in rural areas (Rynek..., 2016). When interpreting regional differences
in terms of agricultural land trading, what needs to be taken into account as well is the
effect of the activity of the Agricultural Property Agency. As a legal person being
a fiduciary of the State Treasury, that institution was very significant for the Polish
agriculture due to, for instance, its effect on the formation and expansion of farms (Marks-
Bielska, Kisiel, 2013). This pertains for example to the Warminsko-Mazurskie Voivodship,
which belongs to the group of voivodships where the resource of land from the former state
sector was the most extensive (Kisiel, Marks-Bielska, 2012).

In addition to information on market transactions, where sale occurs by way of
equivalent exchange, notarial reporting, being the basis for analysis of trading on the real
property market, also contains information on out-of-market transactions, where change of
the owner occurs without any monetary equivalent (Katkowski, 2003). In the case of
agricultural property, such transactions are most often acquisitions within a family,
including family inheritance divisions, donations and inheritances and life estate contracts.
What supplements such transactions are contracts of real property sale in exchange for
social insurance benefits.

Analysis of the available data shows that, in dynamic terms, there was a drop in the
share of over-the-transactions in the overall number of agricultural property transactions. In
1990, i.e. at the beginning of the Polish political transformation, the share in question was
at over 70%; in 1994 it was 59% and in 2004 — 51% (Klusek, 2017). After 2005, market
transactions started to dominate in the structure of contracts concerning the transfer of
ownership title to agricultural property. Between 2004 and 2015, national out-of-market

3 Act of 27 March 2007 on spatial planning and development (consolidated text: Journal of Laws of 2017, item
1073)
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transactions constituted ca. 45% of all agricultural property transactions (Table 1). Most
transactions of that sort were made, as always, in the Mazowieckie Voivodship, the
Lubelskie Voivodship and the Podkarpackie Voivodship and the fewest — in the Lubuskie
Voivodship, the Opolskie Voivodship and the Zachodniopomorskie Voivodship (Table 2).

Table 1. Share of agricultural property transactions in real property transactions made between 2004 and 2017
(notarial deeds)

Real property transactions Including
market transactions out-of-market transactions
including transactions

Years transactions pertaining to transactions pertaining

in total pertaining to in total agricultural intotal  to agricultural property

agricultural property property
number % number % number %

2004 629323 163956 26,0 440779 80271 18,2 188 544 83 685 44.4
2005 594862 155511 26,1 425532 76450 18,0 169330 79 061 46,7
2006 648365 154174 23,8 490870 84059 17,1 157495 70 115 44,5
2007 716 114 162959 22,8 489797 95624 19,5 226317 67 335 29,7
2008 719974 168 330 23,4 471451 90 447 19,2 248523 77 883 31,3
2009 642 889 146 745 22,8 409835 79147 19,3 233054 67 598 29,0
2010 676 139 148 208 21,9 451573 82 654 18,3 224 566 65 554 29,2
2011 680 064 160 824 23,6 451723 88 867 19,7 228 341 71957 31,5
2012 644960 151 789 23,5 428288 88359 20,6 216672 63 430 29,3
2013 677856 152830 22,5 461895 91082 19,7 215961 61 748 28,6
2014 679 047 145907 21.5 462994 84423 18,2 216053 61 484 28,4
2015 719721 162 587 22,6 486 891 92 757 19,1 232830 69 830 30,0
2016 731556 145178 19,8 488593 69 788 14,3 242963 75 390 31,0
2017 717097 122111 17,0 489342 57051 11,7 227755 65 060 28,6

Source: (Katkowski 2012, Katkowski 2015, Ministerstwo Sprawiedliwosci), own calculations.

Bearing in mind the latest data on agricultural property trading, it needs to be stressed
that in 2016, as purchase and sale transactions dropped in number, there was more trading
in out-of-market forms. Notary's offices reported ca. 75.4 thousand such contracts, which
means a growth by 8% compared to the previous year (Table 1). The observed growth in
the share of out-of-market trading in agricultural land ownership changes in Poland is to be
linked with a change in the principles of operation of agricultural land markets, which
results from the enactment of the Act of 14 April 2016 on suspension of sale of real
property in the Agricultural Property Stock of the State Treasury and on amendment to
some statues®. Even though the new principles of agricultural land trading introduced with
the said act came into force in the second quarter of 2016, their effect on the scale of
transactions made could even be seen earlier. This resulted from the fact that the people
who planned to transfer ownership titles both in the market and out-of-market trading
strived to finalise their intentions even before the act entered into force (Rynek..., 2017).

* Journal of Laws of 2016, item 565, as amended)
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Increase in the merit of out-of-market transactions in agricultural land trading,
showing in the recent years, may have an effect of slowing down the process of agricultural
land concentration in the Polish agriculture. This is so as studies conducted by the Institute
of Agricultural and Food Economics show that these changes are facilitated first and
foremost by market trading (Rynek..., 2017). Areas with many family acquisitions are
characterised by considerable fragmentation in land use while in areas where market
transactions dominate the concentration processes are much more advanced
(Rynek..., 2015).

The fragmentation of the area structure is not beneficial from the economic point of
view for instance: it contributes to squandering some potential of the production capacity of
agriculture and to increased production costs. Excessive fragmentation limits the
profitability of agriculture and weakens its market orientation; it also facilitates
decapitalisation of fixed assets on farms (Dacko, Dacko, 2012).

Table 2. Out-of-market agricultural property transactions by voivodship — comparative analysis for years from
1994 to 2003 and from 2004 to 2013 (cumulative data)

Share of out-of-market
Number of out-of-market agricultural property Structure of out-of-market
agricultural property transactions in all agricultural property
Voivodship transactions agtrrlzrllllzér;(l) r];)sr?oj/f)rty transactions (Poland=100)
1994-2003 2004-2013 1994-2003 2004-2013 1994-2003  2004-2013
Dolnoélaskie 31346 23 859 36,7 34,5 34 3,7
Kujawsko-pomorskie 32212 28 097 39,0 39,1 3,5 4,0
Lubelskie 128 041 96 096 49,6 46,1 14,1 13,6
Lubuskie 8243 7767 28,7 24,4 0,9 1,1
Lodzkie 68 896 52 854 55,8 48,0 7,6 7,5
Matopolskie 106 319 77 301 68,6 54,0 11,7 10,9
Mazowieckie 137323 102 338 53,6 48,4 15,1 14,4
Opolskie 19 430 16 183 40,8 36,4 2,1 2,3
Podkarpackie 106 010 85 746 63,7 54,8 11,7 12,1
Podlaskie 53 882 41611 49,8 49,4 59 59
Pomorskie 20613 19413 33,7 334 2,3 2,7
Slaskie 46 785 24 640 67,5 51,3 52 3,5
Swigtokrzyskie 55617 54 069 59,6 54,1 6,1 7,6
Warminsko-mazurskie 24 706 17 326 33,9 28,5 2,7 2,4
Wielkopolskie 52176 44 748 43,6 42,2 5,7 6,3
Zachodniopomorskie 18 259 16 264 28,5 26,5 2,0 2.3
Total 909 858 708 312 50,6 453 100,0 100,0

Zrodlo: (Katkowski 2012, Katkowski 2015), own calculations.

In the case of spatial range, the agricultural property market is most of all a local
market, which is mostly influenced by the basic physical feature of real property, i.e.



264 T Klusek

immovability. The local nature of the market results in the fact that it is sensitive to local
demographic, economic and social factors. Therefore, the size and shape of real property
market is influenced by the population in a given area, employment rate, size of existing
resource or land availability or land price. These factors result in the fact that market
activity levels in different regions may vary significantly. This also applies to out-of-market
agricultural property transactions.

The data presented in Table 2 show differences among individual voivodships in terms
of share of such transactions in all transactions. It needs to be stressed that out-of-market
transactions invariably dominate in areas with strongly cultivated traditional approach to
farms, i.e. where they are seen mostly as family property and where they fulfil residential
functions for the most part (Kowalski, 2015). This applies mostly to areas located in the
Matopolskie Voivodship, the Swietokrzyskie Voivodship and the Podkarpackie
Voivodship, where the area structure is characterised by intense fragmentation and
a considerable part of farms do not fulfil significant profit-earning functions.

Structure of out-of-market agricultural property transactions

Due to the family-oriented nature of individual farms, out-of-market agricultural land
trading plays a very significant role in the shaping of structural transformations in the
Polish agriculture. In effect, a large part of land is taken over by successive generations.
The data presented in Table 3 show that this is most often done by donations. Donations
have been dominating since the 1990s. In 2017, they were on average at a level of over
79% of all out-of-market transfers of ownership titles to agricultural land.

A donation contract is classified as one of the so-called derivate manners of acquiring
ownership title (Kisilowska, 2006), where the new owner, as the successor, derives its
rights from the rights of their predecessor. For the contract to be consummated, both
parties, i.e. the donor and the donee, must submit their declarations of will (Strzelczyk,
2010). A significant feature of donation is that it is free, which means that the donor does
not receive any equivalent, neither at the time of transferring a gift nor at any time in the
future (Brzeszczynska, 2002).

Among the specified forms of over-the-market agricultural land trading, the second
place in the recent years has been taken by inheritance divisions and co-ownership
dissolutions. Such contracts are regarded as particular difficulty for acceleration of land
concentration in individual agriculture. Therefore, each reduction in their share is seen as
rationalisation in the out-of-market agricultural land trading (Rynek..., 2011).

Similarly to other European countries, the Polish legislation provides that when the
owner dies, the farm passes to their successors. Property succession results from the will or
is conducted on general terms of the inheritance law (Dudek, 2016).

The relatively smallest part of the out-of-market agricultural land trading are life estate
contracts. Their share in the overall number of contracts concerning out-of-market transfer
of ownership title to agricultural land registered in 2017 was merely 2.3%, i.e. it was at
a level similar to the previous years. In these instances, parties to contracts are most often
relatives and the contracts consist in the real property owner transferring its ownership title
to another person in exchange for guarantee of maintenance for life (Strzelczyk, 2010). Life
estate is a property right of a strictly private nature; it is not alienable, is not subject to
succession and it expires upon the death of the right holder (Czajkowska-Matosiuk 2013).
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Table 3. Structure of out-of-market agricultural property transactions between 2004 and 2017 (notarial deeds)

Including
inheritance
Out-of- . divisions and co- life estate real property sal'e
Vears market donations ownership contracts contracts for social
transactions dissolutions insurance benefits
in total

number %  number % number % number %
2004 83 685 60 034 71,7 6404 7,6 2268 2,7 14979 17,9
2005 79 061 58019 73,4 5264 6,6 2619 33 12976 16,4
2006 70 115 51 866 74,0 5294 7,5 2514 3,6 10471 14,9
2007 67 335 54 877 81,5 5070 7,5 1409 2,1 5979 8,9
2008 77 883 61 736 79,3 5661 7,3 1901 24 8576 11,0
2009 67 598 55728 82,4 5524 8,2 1926 24 4720 7,0
2010 65 554 54079 82,5 5220 8,0 1707 2,6 4548 6,0
2011 71957 56 815 78.9 5098 7,1 2237 3,1 7807 10,8
2012 63 430 50 132 79,0 5132 8,1 1946 3,1 6220 9,8
2013 61 748 46 351 75,1 8316 13,5 2061 33 5020 8,1
2014 61484 46 868 76,2 7615 12,4 2202 3,6 4799 7,8
2015 69 830 53943 77,2 8159 11,7 2920 42 4 808 6,9
2016 75390 61261 81,2 8137 10,8 1781 24 4211 5,6
2017 65 060 51738 79,5 7149 11,0 1465 23 4708 72

Zrodto: (Katkowski 2012, Katkowski 2015, Ministerstwo Sprawiedliwosci), own calculations.

In general, in 2017 family acquisitions constituted 93% of the out-of-market
agricultural land trading. The remaining 7% pertained to the situations where owned land
was taken over by the State Treasury in exchange for pension and disability pension
benefits. The number of such instances in the last decade halved.

The Polish pension-related legislation provides for when and on what terms farmers
can end their professional activity in exchange for pension and disability pension benefits.
Between 1990 and 2012, agricultural pension was granted to the insured party who attained
the retirement age (60 years of age for women and 65 years of age for men) and had been
subject to pension and disability pension insurance for at least 25 years. It was also possible
to retire earlier (5 years before achievement of the retirement age) provided that the period
of insurance had been longer (by 5 years) and the agricultural activity was discontinued. If
a farmer discontinued their professional activity as a result of unfitness for work due to
physical fitness loss, he was granted agricultural disability pension. In 2013, social
insurance regulations were changed. As a result, the retirement age was extended and
rendered the same for women and men (Dudek, 2016).

A range of conditions influences the scale of agricultural land trading and its structure;
a significant role in this respect is played by economic factors. It is not only about the
economic situation of agriculture, but also about transformations occurring in the entire
national economy. Economic conditions changed fundamentally when Poland joined the
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European Union and the Polish national agricultural sector was covered by the instruments
of the Common Agricultural Policy.

Table 4. Structure of out-of-market agricultural property transactions by voivodship (cumulative data for the
period from 2004 to 2013)

Including
inheritance
Out-of- . divisions and co- life estate real property sal'e
. . market donations . contracts for social
Voivodship transactions d?:;girliiholrr:s contracts insurance benefits
in total

number %  number % number % number %
Dolnoslaskie 23 859 19 682 82,5 1420 5,9 471 2,0 2286 9,6
pK:rJr?X:ll:fe 28097 19812 70,5 1595 5,7 952 34 5738 20,4
Lubelskie 96 096 75918 79.0 8936 9,3 864 0,9 10378 10,8
Lubuskie 7767 6 784 87,3 334 4,3 157 2,0 492 6,4
Lodzkie 52 854 39 161 74,1 3649 6,9 1801 34 8243 15,6
Matopolskie 77301 56 606 73,2 8200 10,6 4386 5,7 8109 10,5
Mazowieckie 102 338 79 381 77,6 8381 8,2 2348 23 12228 11,9
Opolskie 16 183 11769 72,7 1485 9,2 607 3,8 2322 14,3
Podkarpackie 85 746 72 054 84,0 6895 8,0 2132 25 4 665 5,5
Podlaskie 41611 30416 73,1 2234 5,4 2374 57 6587 15,8
Pomorskie 19413 15351 79,1 1213 6,3 551 2,8 2298 11,8
Slaskie 24 640 19936 80,9 2522 10,3 650 2,6 1532 6,2
SWiQtokrzyskie 54 069 43390 80,2 5433 10,1 744 1,4 4502 8,3
X:er:;‘srl‘j:" 17326 14177 81,8 988 5,7 239 14 1922 11,1
Wielkopolskie 44 748 31486 70,4 2575 5,8 1801 4,0 8 886 19,8
f;“sckhigd“i"pom 16264 13706 843 1212 7.4 238 1,5 1108 6.8
Total 708 312 549 629 77,6 57090 8,0 20297 29 81296 11,5

Zrodto: (Katkowski 2012, Katkowski 2015), own calculations.

After 2004, agricultural land prices went up quickly both on the state market (land of
the Agricultural Property Stock of the State Treasury) and the private market. Their
dynamics between 2004 and 2014 was 487.1% on the private market and 546.6% on the
state market (Marks-Bielska, 2016). As prices increased, agricultural property became one
of the most attractive forms of capital deposit and, in addition to agricultural producers,
other entities also decided to purchase them. This strengthened the intensification of the
increase trend, which occurred not only in the case of the land most valuable from the
viewpoint of production, but also in the case of land of low agricultural merit. It can be
implied that a part of made transactions were purely speculative and was related to
intention to use the purchased land for non-agricultural purposes.
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Comparison of spatial differentiation in price levels shows that the factors which had
an effect on them were for instance the level of farming culture in a given area, density of
high-producing units and the so-called location rent. The highest prices were achieved by
land located on areas traditionally standing out with high agricultural advancement and
considerable share of large commercial farms. This applies first and foremost to the
Wielkopolskie Voivodship and the Kujawsko-Pomorskie Voivodship, where agricultural
land were in 2011 by 50% more expensive compared to the national average and the price
of land of high agricultural merit was nearly twice the average price (Rynek..., 2012).
It needs to be pointed out here that since 2006 a tendency to reduce territorial differences in
agricultural land price levels has started to show gradually, which is indicated by a drop in
the coefficient of variation. In 2013, the coefficient was at the level of ca. 25%, which
means that it decreased by 10 percentage points by 2006 (Rynek..., 2014).

The intensity and forms of agricultural land trading are also strongly influenced by the
institutional system, particularly legal standards reflecting the agricultural policy of the
state. One of the fundamental legal acts regulating the issues of ownership title to
agricultural property in Poland is particularly the Act of 11 April 2003 on the shaping of
agricultural system’, amended many times. Its last considerable amendment, under the
abovementioned Act of 14 April 2016, included introduction of various limitations on
agricultural property trading. They covered e.g. general subjective and objective limitations
concerning the acquisition of such real property, the requirement that acquirers of farms
keep them and a wide application of the right of first refusal and the right of acquisition
also in the case of disposal of shares of companies owning agricultural property
(Szymczyk, 2017).

Moreover, changes in regulations introduced by the Act of 14 April 2016 resulted in
a change in priorities of the policy concerning the development of the Agricultural Property
Stock of the State Treasury by shift of centre of gravity from land sale to land lease. In
effect, in 2016 the area of land leased to farmers was nearly 60 thousand ha compared to
37.3 thousand ha in 2015. It is a growth by over 160%. At the same time, ca. 18 thousand
ha was sold in 2016, which is merely 23% as compared to the sale figures of 2015. Plans
covering the period up to 2019 have assumed further decreases in sale down to the level of
slightly above 9 thousand ha per year (Biuletyn..., 2017).

It goes without doubt that agricultural property trading should be rationed due to the
necessity to shape the agrarian structure of the Polish agriculture. There is a doubt,
however, that the current legal solutions in this respect lead to excessive interference of the
state in property and production interests of entities participating in the trading and that it
paves way to excessive limitation of the ownership title (Mikotajczyk, 2016). In this light,
there is real threat that excessive rationing will slow down the process of strengthening
family farms, occurring over the recent years and consisting in successive increase in their
average area (Marciniuk, 2016).

Summary

Apart from agricultural land trading on market, changes in use of agricultural land
result from transfer of ownership title on out-of-market terms. Most frequently, these are

* consolidated text: Journal of Laws of 2018, item 1405.
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acquisitions within a family, covering donations, inheritance divisions and life estate
contracts. These forms, based on traditions, affect the agrarian structure by slowing down
land concentration and even contributing to further land fragmentation. In this context,
what may evoke some doubts is a dominance of out-of-market transactions over market
ones along with a decrease in the number of all performed transactions, showing after 2015.

The scale of out-of-market agricultural land trading is diversified spatially. It needs to
be underlined here that in areas of fragmented agrarian structure, various forms of that
trading have a much wider range compared to areas grouping farms well equipped with
production assets and having relatively high economic power. Local markets are unique
markets where specific economic and social relations form. It is about supply, demand,
prices and all relations occurring between all players of these markets.
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Synopsis. Celem artykutu jest rozpoznanie poziomu zatrudnienia i wytwarzanej wartosci dodanej brutto w
rolnictwie na tle pozostatych sektorow gospodarki w panstwach Unii Europejskiej. W badaniu zastosowano
analiz¢ pordwnawcza i dedukcjg. Wykorzystano dane EUROSTAT z lat 2002 i 2016. "Nadwyzka”
zatrudnienia w rolnictwie wystgpujaca w panstwach postsocjalistycznych w stosunku do $redniej UE
odpowiada w nich, w przyblizeniu, ,,niedoborowi” zatrudnienia w ustugach. Proces zmian sektorowej
struktury zatrudnienia bedzie prawdopodobnie warunkowany przez tempo wzrostu zapotrzebowania na
ustugi, dostosowanie strukturalne dotyczace dopasowania cech ludnosci rolniczej do zapotrzebowania na sitg
robocza w sektorze ustug oraz tempo przeksztatcen strukturalnych na wsi.
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Abstract. The aim of the paper is to recognize the level of employment and gross value added in the
agriculture against the other sectors of the economy in the European Union. Comparative analysis and
method of deduction were used in the study. The research was based on the EUROSTAT data from
the years of both 2002 and 2016. The “surplus” of employment in the agriculture in the post-socialist
countries in relation to the EU average approximately corresponds to the “shortage” of employment in
services. The process of changes in the sectoral structure of employment will probably be determined
by the growth rate of demand for services, structural adjustment referring to matching the
characteristics of the agricultural population to the demand for labour force in the services sector and
the pace of structural transformations in rural areas.
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Wprowadzenie

Wedlug teorii trzech sektorow, w ramach gospodarki narodowej kazdego kraju mozna
wyr6zni¢ rolnictwo, przemyst i ushugi (Fisher, 1933, 1939; Flejterski, Kloska, Majchrzak,
2012). Przyjmuje sig, ze udzial kazdego z tych sektorow w tworzeniu PKB oraz w
strukturze zatrudnienia §wiadczy o poziomie rozwoju gospodarczego kraju oraz ma silny

" dr inz., Uniwersytet Przyrodniczy w Poznaniu, Katedra Finanséw i Rachunkowosci, ul. Wojska Polskiego 28,
60-637 Poznan, e-mail: kolodziejczak@up.poznan.pl; https://orcid.org/0000-0001-7315-6717

? Badanie i publikacje sfinansowano ze $rodkéw Narodowego Centrum Nauki w ramach projektu badawczego
MINIATURA Nr NCN DEC-2017/01/X/HS4/00565: ,,Determinanty aktywnosci ekonomicznej ludnosci wiejskiej
w Polsce. Mozliwosci redukeji bezrobocia ukrytego w rolnictwie”.



Zatrudnienie i warto$¢ dodana brutto w sektorach gospodarki panstw Unii Europejskiej ... 271

zwiazek z jego nowoczesnos$cia i konkurencyjnoscia, a w $lad za tym okresla w znacznym
stopniu bogactwo i poziom zycia ludnosci. Wraz z rozwojem gospodarczym i postgpem
cywilizacyjnym najpierw zmniejsza si¢ rola rolnictwa na rzecz przemystu, a pdzniej
rolnictwa i przemystu na rzecz ustug (M. Kotodziejczak, 2016). Ma to uzasadnienie migdzy
innymi w wyzszej produktywnos$ci pracy i kapitalu w przemysle i ustugach, ale takze jest
konsekwencja zmian postaw spotecznych (Fisher 1945, Kwiatkowski 1980) migdzy innymi
ewolucja od homo oeconomicus do homo sustinens (Kraciuk, 2015; Kielczewski 2016). W
przypadku ziemi, produktywnos$¢ wzrasta wolniej niz produktywno$¢ pracy i kapitatu poza
rolnictwem. Roéwnoczes$nie, wzrost produktywno$ci ziemi, nie musi oznaczaé wyzszej
warto$ci dodanej generowanej przez rolnictwo, a wobec ograniczonych mozliwosci
wzrostu produktywno$ci ziemi i kapitatu, bez redukcji zatrudnienia nie mozna osiagnac
réowniez wzrostu produktywnosci pracy w tym sektorze. Zmiany sektorowej struktury
zatrudnienia w kierunku zmniejszania udziatu rolnictwa okreslaja wigc w przyblizeniu
liczbe 0sob, migdzy ktdére musi zostaé podzielona, wzglednie stala, wytworzona przez ten
sektor warto$¢ dodana. W tym uktadzie odniesienia, ewolucja struktury zatrudnienia w
kierunku zwigkszania udzialu bardziej produktywnych sektoréow (ustug i czgsciowo
przemystu) warunkuje przebieg proceséw konwergencji dochodéw o0sob pracujacych w
rolnictwie i poza nim. Wyzsza produktywnos¢ przemystu i ustlug oznacza takze, ze
zaangazowane w nich praca i kapital wytwarzaja wigksza warto$¢ dodana niz rolnictwo,
wigc zmniejszanie zatrudnienia w rolnictwie na rzecz tych sektorow stymuluje procesy
wzrostu 1 rozwoju w skali calej gospodarki. Te prawidtowosci znajduja potwierdzenie w
zmianach poziomu dochodéw rolniczych w panstwach Unii Europejskiej. Badania
prowadzone przez Zawalinska i in. (2015) wykazaly, ze w latach 2000-2013 dochody
rolnicze rosty w ujgciu absolutnym wraz z rozwojem gospodarczym, ale malaly w
strukturze PKB, przy czym wzrost dochodéw rolniczych w ujgciu absolutnym wynikat
czgdciowo z uwzglednienia w nich dotacji w ramach WPR. Oznacza to, ze pomimo
pozytywnych zmian w produktywnosci rolnictwa, efektywnos¢ czynnikow produkeji
wzrastata szybciej w przemysle i ushugach (Por. Wasowicz, 2013)°.

Nadmierne zatrudnienie utrudnia osiagnigcie wzrostu wydajnosci pracy w rolnictwie®,
zwlaszcza wobec ograniczen przyrodniczych, rynkowych i instytucjonalnych, stanowi
przeszkode takze dla osiagnigcia celow ekonomicznego zréwnowazenia rolnictwa’. Przy

* Problem ten wystgpowal réwniez wczeéniej, jednak mial rozne przyczyny w panstwach socjalistycznych
i zachodnich. Czyzewski (1989) podaje, ze przyczyna tworzenia si¢ dysparytetu w gospodarce socjalistycznej byto
dazenie do zapewnienia niskich kosztoéw utrzymania robotnikéw, konieczne ze wzgledu na dazenie do
industrializacji gospodarki w warunkach niskiej efektywnosci ekonomicznej pracy w przemysle socjalistycznym.
Poniewaz nie mozna bylo zapewni¢ odpowiednio wysokich wynagrodzen robotnikéw, ustalano niskie
i administracyjnie regulowane ceny zywnos$ci. Mozna przyjaé, ze zjawisko to dotyczyto wszystkich panstw bylego
RWPG. Odmiennie, w panstwach zachodnich powstawanie dysparytetu wynikalo (podobnie jak wspotczesnie)
z nizszej efektywnosci czynnikéw produkeji w rolnictwie w porownaniu z przemystem i ustugami.

* Doward (2013) wskazuje na czeste pomijanie tego zagadnienia w dyskusji o polityce rolnej.

° Koncepcja zréwnowazonego rozwoju w odniesieniu do rolnictwa obejmuje trzy wymiary: ekonomiczny,
spoteczny i srodowiskowy (Czyzewski, 2012; M. Kotodziejczak, 2018). Doswiadczenia krajow rozwijajacych sig
wskazuja, ze pominigcie ktoregokolwiek z aspektow zréwnowazenia prowadzi w dluzszej perspektywie do
powstawania wysokich kosztow we wszystkich trzech wymienionych wymiarach i do niewydolnosci rolnictwa
jako sektora odpowiedzialnego za produkcje zywnosci (por. Matuszczak, 2013). O zréwnowazeniu mozna mowic
jedynie, kiedy produkcja rolnicza wykorzystuje zasoby kapitatu, pracy i $rodowiska w sposob optymalny z punktu
widzenia terazniejszo$ci 1 przyszto$ci. Jednym z wymiaréw zrownowazenia rozwoju rolnictwa jest wielko$é
zatrudnienia w tym sektorze. Nadmierne zatrudnienie uniemozliwia realizacj¢ celow ekonomicznych koncepcji
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ograniczonej mozliwosci zwigkszenia produkcji rolniczej i jej optacalno$ci, ten parametr
decyduje w znacznej mierze o poziomie dochodoéw rolnikéw, poniewaz okresla liczbg osob,
miedzy ktore bedzie dzielony dochdd uzyskiwany z gospodarstwa. To przeklada si¢ na
poziom i jako$¢ zycia cztonkdéw gospodarstw rolniczych i — posrednio — na poziom i jakos¢
zycia innych mieszkancéw wsi i mieszkancow miast. Zbyt duze zasoby pracy zawigzane
z rolnictwem zniechgcaja do podejmowania staran w kierunku unowoczes$niania produkc;ji,
poniewaz inwestycje lub korzystanie z ustug sa czgsto niekonkurencyjne ekonomicznie
wobec uzycia taniego (nisko optacanego) zasobu pracy, zwlaszcza, jezeli jest to praca
wlasna rolnika i pomagajacych cztonkow rodziny, a zwigkszenie jej nakladu nie powoduje
zmiany realnie ponoszonego kosztu. Liczba 0sob w gospodarstwie domowym rolnika jest
bowiem wzglednie stata, a sam fakt realnego udziatu w procesie produkcyjnym czg¢sci lub
wszystkich 0sob nie zmienia tacznego zasobu dochodu z gospodarstwa do podziatu migdzy
domownikéw, ani liczby o0séb, miedzy ktore trzeba ten dochod podzielic’. Ponadto, jak
mozna przypuszczaC, opisywane przez Rembisza (2016) przeszacowanie wynagrodzenia
pracy w rolnictwie w stosunku do jego wydajnosci spowalnia procesy uwalniania z
rolnictwa nadwyzek zatrudnienia 1 dlugookresowo utrwala strukturalne podstawy
dysparytetu dochodowego rolnikoéw wzglgdem pracujacych w sektorach pozarolniczych
(chociaz krétkookresowo moze ten dysparytet zmniejszac).

Redukcja dysparytetu dochodowego rolnikéw jest niezbednym elementem dazenia do
rolnictwa zrownowazonego w sensie Pareto (Czyzewski, 2012), poniewaz stanowi element
eckonomicznego wymiaru tego procesu, a posrednio (na skutek oddziatywania wyzszych
dochodow na poziom i jako$¢ zycia na wsi), rowniez ksztattuje jego wymiar spoteczny.
Jednak trudno moéwi¢ o zrownowazeniu w sensie ekonomicznym, jezeli nie zostanie
zachowana zasada, ze (przede wszystkim) produktywnos¢ czynnikéw finansuje ich
wynagrodzenie (por. Rembisz, 2016). Zatem, odnoszac si¢ do rolnictwa, wydaje si¢
slusznym poszukiwanie mozliwosci finansowania dochodéw osob zatrudnionych w tym
sektorze najpierw z jego produktywno$ci, a dopiero pdzniej rozwazanie transferow
srodkow wypracowanych w innych sektorach. Wobec opisywanego w literaturze
przedmiotu wyczerpywania si¢ mozliwosci wzrostu nadwyzki generowanej przez
rolnictwo, droga do minimalizacji dysparytetu dochodowego rolnikow jest wigc przede
wszystkim zmniejszenie zatrudnienia w gospodarstwach rolnych (i, szerzej, w sektorze
rolnym).

Warto wige podjaé probe nakreslenia obrazu poziomu zatrudnienia w poszczegdlnych
sektorach gospodarki oraz generowanej przez nie wartosci dodanej, ktora w pierwszej
kolejnosci (tzn. zwlaszcza przed $rodkami transferowymi) powinna stanowi¢ zrdédio
wynagrodzenia pracy, szczegolnie w specyficznym sektorze, jakim jest rolnictwo. Dlatego
jako cel artykulu przyjeto rozpoznanie poziomu zatrudnienia i wytwarzanej wartosci
dodanej brutto w rolnictwie na tle pozostatych sektorow gospodarki w panstwach Unii
Europejskiej. Stanowi to kanwe do rozwazan prowadzonych w kontekscie mozliwosci
redukcji dysparytetu dochodowego ludnosci rolniczej poprzez dalsze zmniejszanie
zatrudnienia w tym sektorze na rzecz ushug i przemystu.

zrownowazenia oraz utrudnia dazenie do osiagania celow spotecznych i zachowania zasobow $rodowiskowych w
niepogorszonym stanie.

® Jest to oczywiscie zachowawcza i dlugookresowo nieracjonalna strategia zarzadzania gospodarstwem, a jej
przyjecie moze wynika¢ z braku wiedzy, kwalifikacji, kapitatu lub (czgsciej) z braku mozliwosci pozyskania
zatrudnienia poza gospodarstwem.
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Uwagi metodyczne

Aby osiagna¢ postawiony cel, zastosowano analiz¢ porownawcza i dedukcjg.
Wykorzystano dane EUROSTAT dotyczace zatrudnienia i wartosci dodanej brutto (WDB)
generowanej przez rolnictwo, przemyst i ustlugi w panstwach UE-25 oraz literaturg
przedmiotu (z uwagi na niewielkie znaczenie rolnictwa w gospodarce pominig¢to Cypr
i Maltg). Analiz¢ przeprowadzono na podstawie danych z lat 2002 i 2016. Na podstawie
zestawienia 1 poréwnania informacji dotyczacych udzialu rolnictwa w  strukturze
zatrudnienia oraz w wytwarzaniu WDB podjeto probg wnioskowania na temat natury
i przyczyn roznic wystgpujacych w tym zakresie pomigdzy poszczegdlnymi krajami UE
oraz zmian zaobserwowanych pomigdzy badanymi latami. Przeanalizowano takze wielko$¢
WDB przypadajaca na jednego zatrudnionego w rolnictwie w rolnictwie w relacji do WDB
w przemysle i ustugach. Daje to pewien obraz dystansu, jaki dzieli ludno$¢ rolnicza od
nierolniczej w zakresie efektywnosci pracy, ktora stanowi o mozliwosciach redukcji
dysparytetu dochodowego dzielacego ludno$¢ rolnicza od 0sob pracujacych w przemysle
i ustugach. Podjeto takze probe przewidywania przebiegu proceséw przeksztatcen struktury
zatrudnienia w przysztosci, w zakresie dotyczacym rozktadu odptywu sity roboczej
z rolnictwa do przemyshu i ustug. Z oczywistych wzgledow, nie sposob bylo uniknaé
pewnych uproszczen, jednak na zastosowanym, dos¢ ogdlnym poziomie analizy i wobec
ograniczen dotyczacych objgtosci tekstu, dalsze uszczegdtowienie nie byto celowe.

Wyniki badan i dyskusja

Na rysunku 1 przedstawiono struktur¢ zatrudnienia w poszczegdlnych sektorach
gospodarki w panstwach Unii Europejskiej w 2002 i 2016 roku. Mozna zauwazy¢, ze we
wszystkich panstwach poddanych badaniu udzial rolnictwa w strukturze zatrudnienia ulegt
w badanym okresie zmniejszeniu, najwyrazniej wsrod panstw charakteryzujacych sig
najwyzszym udziatem zatrudnienia w rolnictwie w obydwu zaprezentowanych latach.
Unowoczes$nianie rolnictwa i zwigkszanie koncentracji gruntéw skutkujace mniejszym
realnym zapotrzebowaniem na pracg ludzka, finansowane w duzej czesci ze srodkow WPR
i programéw strukturalnych EU, dodatkowo stymulowaly procesy uwalniania zasobow
pracy z rolnictwa indywidualnego. Dofinansowanie ze $rodkéw WPR nie poprawiato
jednak znaczaco poziomu dochodéw ludnosci rolniczej, a jednocze$nie w okreslonych
warunkach, moglo si¢ przyczynia¢ do utrwalania nickorzystnej z punktu widzenia
ekonomicznego struktury uzytkowania ziemi i nadmiernego zatrudnienia w niewielkich
gospodarstwach rodzinnych. Pomimo ogoélnie korzystnego wptywu WPR, doptaty nie
zwiazane z wielkos$cia produkcji rolniczej moga oddziatywaé niekorzystnie zwlaszcza w
czesci strukturalnej zjawiska nadmiernego zatrudnienia w rolnictwie. Z punktu widzenia
0s6b zwiazanych z gospodarstwami nieefektywnymi ekonomicznie, dzialaja bowiem
podobnie jak zasitki dla bezrobotnych, zmniejszajac motywacj¢ do poszukiwania pracy (W.
Kotodziejczak 2016a). Roéwnoczesnie nastgpowaly wigc dwa zjawiska: absorpcja
uwalnianych z rolnictwa zasobow pracy przez sektory pozarolnicze oraz tworzenie
technologicznych 1 organizacyjnych podstaw do uwydatnienia braku celowosci
utrzymywania nadmiernego zatrudnienia w gospodarstwach.
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Rys. 1. Zatrudnienie w sektorach gospodarki panstw UE w 2002 i 2016 roku (%)
Fig. | Employment in the EU countries by sectors of the economy in 2002 and 2016 (%)
Zrédto: opracowanie na podstawie danych EUROSTAT (2018).

W badanych latach udzial zatrudnienia w przemysle nie zmieniat si¢ tak wyraznie jak
w przypadku rolnictwa (zwlaszcza w panstwach postsocjalistycznych), natomiast wzrastat
udziat sektora ustug (rys. 1). Mozna wigc przyja¢ (pomijajac wpltyw czynnikow
demograficznych), ze absorpcja sity roboczej uwalnianej z rolnictwa dokonywala sig
przede wszystkim przez sektor uslugowy. Sposrdd badanych panstw, najwyzszy udziat
zatrudnienia w rolnictwie w ogolnej liczbie pracujacych w gospodarce narodowej w 2016
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roku odnotowano w Rumunii, Bulgarii, a nastgpnie w Grecji, Polsce i Portugalii.
Najmniejszy udziat zatrudnionych w rolnictwie wystgpowatl w silnych gospodarczo
panstwach Europy Zachodniej: w Luksemburgu, Belgii, Wielkiej Brytanii, Niemczech i
Szwecji. Wsrdd panstw o niskim udziale rolnictwa w strukturze zatrudnienia znajduja si¢
jednak takze przedstawiciele czgsci Srodkowej 1 wschodniej Europy: Stowacja, Czechy i
Estonia. Juz taka obserwacja pozwala domysla¢ sig, ze dla ksztaltowania sektorowej
struktury zatrudnienia ma znaczenie przede wszystkim poziom rozwoju gospodarczego, ale
takze zaszlosci historyczne. Wymienione panstwa Europy Srodkowo-Wschodniej posiadaja
wigkszy udzial przemystu w strukturze zatrudnienia niz panstwa Europy Zachodnie;j. Jest to
w znacznej czgsci spowodowane dazeniem do wzrostu udziatu przemyshi w gospodarkach
socjalistycznych, ardéwnocze$nie sukcesem przeprowadzanej kolektywizacji i
nacjonalizacji rolnictwa. Panstwa postsocjalistyczne o wysokim udziale rolnictwa w
sektorowej strukturze zatrudnienia: Rumunia, Bulgaria, Polska, Slowenia 1 Wegry
posiadaja jednoczesnie poréwnywalny migdzy nimi udzial zatrudnienia w przemysle
(wyzszy niz panstwa zachodnie), natomiast ,jnadwyzka” zatrudnienia w rolnictwie
wystgpujaca w stosunku do $redniej UE odpowiada w nich, w przyblizeniu, ,,niedoborowi”
zatrudnienia w ustugach. Zatem mozna spodziewac¢ sig, ze podobnie jak w latach 2002-
2016 (rys. 1), dalsze procesy zmian sektorowej struktury zatrudnienia bedq przebiegaly z
»pominigciem” klasycznego wzorca teorii trzech sektorow, a uwalniania z rolnictwa
ludno$¢ bedzie absorbowana przez sektor ustug. Proces ten bedzie prawdopodobnie
warunkowany przez tempo wzrostu zapotrzebowania na ustugi, dostosowanie strukturalne
dotyczace dopasowania cech ludnosci rolniczej do zapotrzebowania na sil¢ robocza w
sektorze ushug (kwalifikacje, mobilno$¢, czynniki placowe w powiazaniu z kosztami
podjgcia pozarolniczego zatrudnienia) oraz tempo przeksztatcen strukturalnych na wsi
(modernizacj¢ procesow produkcji i konsolidacj¢ wiasnosci oraz uzytkowania ziemi
rolniczej).

Jak wspomniano wczesniej, wsrdd wielu przyczyn okreslajacych kierunek
przeksztatcen sektorowej struktury zatrudnienia, wazne miejsce zajmuje efektywnosé
wykorzystania zaangazowanych czynnikow produkcji. O ile w przypadku przemyshu i
ustug postep w tym zakresic jest dos¢ szybki, to rolnictwo napotyka na istotne
ograniczenia, wynikajace z jego przyrodniczej natury, petionych funkcji spotecznych i
uwarunkowan instytucjonalnych (np. regulacji WPR). Procesy modernizacji, postgp
biologiczny, technologiczny i organizacyjny prowadza zwykle do zwigkszenia wydajnosci
produkcji, jednak tylko do pewnego poziomu, wyznaczanego przez produktywnos$¢ ziemi,
zwierzat oraz ograniczenia w zakresie dopuszczalnej powierzchni zasiewow
poszczegdlnych roslin, wielkosci stada, mozliwosci stosowania nawozdéw, pestycydow,
herbicydow, organizméw modyfikowanych genetycznie, dopuszczalnego poziomu cen lub
wprost — limity wielko$ci produkcji (np. obowigzujace przez wiele lat limity produkcji
mleka). To sprawia, ze dochody gospodarstw z produkcji rolniczej nie moga rosnaé
porownywalnie do dochodow przedsigbiorstw ustugowych Iub przemystowych
(oczywiscie, jest to nieco uproszczony obraz). Zatem kluczowa sprawa staje si¢
zmniejszenie liczby osob, migdzy ktére ta ograniczona wartos¢ dodana i dochod beda
dzielone.

Jezeli pomina¢ $rodki transferowe, to dochod gospodarstwa rolnego jest uzalezniony
przede wszystkim od generowanej przez nie wartosci dodanej. W bogatszych panstwach
zachodnich rolnictwo wytwarza tak niewielka czgs¢ WDB w stosunku do przemystu i
ustug, ze staje si¢ ona niemal niezauwazalna na wykresie (rys. 2.). Poréwnanie struktury
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wytwarzanej przez poszczeg6lne sektory wartosci dodanej brutto (WDB) (rys. 2) i relacji
WBD per capita w rolnictwie w stosunku do przemystu i ustug (rys. 3) wskazuje takze, ze
wysokie zatrudnienie w rolnictwie nie wspotistnieje z wysokim poziomem WDB.
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Rys. 2. Struktura WDB wytwarzanej w sektorach gospodarki krajow UE w 2002 i 2016 roku (%)
Fig. 2. Structure of GVA in the EU countries by sectors of the economy in 2002 and 2016 (%)
Zrodto: opracowanie na podstawie danych EUROSTAT (2018).

Mozna zauwazy¢, ze nawet ta niewielka czgs§¢ generowana przez rolnictwo zmalata
w latach 2002-2016 (rys. 2). Redukcja jest najsilniej zauwazalna w panstwach, w ktorych
wystepowalo najwyzsze zatrudnienie w rolnictwie i w ktorych to zatrudnienie w badanym
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okresie zmalalo. Jednak nie nalezy wprost wiaza¢ ze soba tych dwoch zjawisk.
Zmniejszenie udziatu rolnictwa w strukturze wartosci dodanej brutto wynikato bowiem nie
tyle z redukcji zatrudnienia w tym sektorze, co ze wzrostu poziomu WDB w przemysle i
ustugach, miato wigc to samo podloze co w krajach lepiej rozwinigtych gospodarczo.
Posrednio, pewne znaczenie moglo mie¢ zwigkszenie zatrudnienia poza rolnictwem, jednak
przede wszystkim przemiany sektorowej struktury wytwarzania WDB byty ksztattowane
przez rézne tempo wzrostu produktywnosci w poszczegélnych sektorach. Warto takze
zauwazy¢, ze o ile w przypadku produkcji przemystowej relacje pomigdzy udziatem
przemyshu w sektorowej strukturze zatrudnienia zaprezentowanej na rysunku 1 a wielko$cia
WDB sa zblizone w poszczegdlnych krajach, to réwnocze$nie wyraznie widaé, ze
,brakujaca” czgs¢ WDB w krajach o wysokim poziomie zatrudnienia w rolnictwie
wytwarzana jest przez sektor ustug. Panstwa te charakteryzuja si¢ zwykle nizsza WDB w
skali calej gospodarki, mozna wigc przypuszczaé, ze WDB niewytworzona przez
,hadmiarowe” zatrudnieniec w rolnictwie po prostu przepada. Z tego punktu widzenia,
wielko$¢ zatrudnienia w rolnictwie odpowiadajaca utraconej WDB okresla w przyblizeniu
poziom nieefektywnej nadwyzki zatrudnienia w sektorze rolniczym, inaczej nazywanej
bezrobociem ukrytym. Rowniez uwzglednienie transferow przekazywanych w ramach
WPR nie poprawia wyraznie sytuacji dochodowej rolnikéw i nie zawsze ich wplyw na
sytuacje ludno$ci rolniczej mozna ocenia¢ jednoznacznie jako pozytywny. Goral i Rembisz
(2018), wskazuja ze wynagrodzenia w rolnictwie sa zawyzone w stosunku do osiaganej
wydajnosci pracy. Zwracaja takze uwagg na niekorzystny wplyw tego zjawiska na przebieg
procesow realokacji sity roboczej z rolnictwa do sektorow o wyzszej wydajnosci
(przemystu i ushug). Z tego punktu widzenia, dofinansowanie nieefektywnych gospodarstw
na zjawisko nadmiernego zatrudnienia oddzialuje podobnie, jak zbyt wysokie zasilki na
poziom bezrobocia jawnego, zniechgcajac do aktywizacji i poszukiwania alternatywnych,
zarobkowych zrodet dochodow (Kolodziejczak i Wysocki, 2015).

Na rysunku 3 przedstawiono WDB na jednego zatrudnionego w rolnictwie w relacji
do WDB na jednego zatrudnionego w przemysle i ustugach w krajach UE w 2002 i 2016
roku. Mozna zauwazy¢, ze relacja dochodu rolnikow do o0sob pracujacych w przemysle i
ustugach w badanych latach ulegta zmianie na nieckorzy$¢ rolnictwa, jednak proces ten nie
przebiegat jednakowo we wszystkich panstwach. Pewien wptyw miato objgcie w 2004 roku
nowych cztonkéw Unii Europejskiej systemem doptat, jednak silniej oddzialywaty zmiany
poziomu dochodéw w przemysle i ustugach, zwiazane ze wzrostem gospodarczym i
wspomnianym wczesniej, szybszym wzrostem produktywnosci czynnikéw produkcji w
przemysle i (zwlaszcza) w ushugach niz w rolnictwie. W roku 2016 poza nielicznymi
wyjatkami (Stowacja i Estonia) wartos¢ WDB przypadajaca na pracownika zatrudnionego
w rolnictwie byla znacznie nizsza niz w przemyS$le i ustugach. Roéznice sa widoczne
zarowno w panstwach o bardzo wysokim zatrudnieniu w rolnictwie (Rumunia, Bulgaria,
Grecja, Polska, Portugalia, Litwa, Stowenia), ale rowniez w panstwach o niewielkim
udziale rolnictwa w strukturze zatrudnienia (Irlandia, Austria, Dania, Niemcy, Wielka
Brytania, Luksemburg). Chociaz zjawisko wyglada podobnie, to ma rézne przyczyny w
kazdej z tych grup. W panstwach mniej zamoznych, niska warto$¢ relacji WDB na jednego
zatrudnionego w rolnictwie w stosunku do pozostalych sektorow wynika z duzej liczby
zatrudnionych w rolnictwie (rys. 1 i niskiej wartosci WDB generowanej przez ten sektor —
rys. 2). W panstwach bogatszych natomiast, niska warto$¢ relacji jest takze skutkiem
wysokiej WDB generowanej w przemysle i ustugach.
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Rys. 3. WDB na 1 zatrudnionego w rolnictwie w relacji do WDB na 1 zatrudnionego w przemysle i ustugach w
krajach UE w 2002 1 2016 roku (%)

Fig. 3. GVA per 1 employee in agriculture in relation to GVA value per 1 employee in industry and in services in
the EU countries in 2002 and 2016 (%)

Zrodto: opracowanie na podstawie danych EUROSTAT (2018).

Problem niskiej efektywnosci procesdw wytworczych w  rolnictwie jest wige
powszechny, a mozliwos$ci uzyskiwania dochodéw przez osoby pracujace w tym sektorze
zaleza przede wszystkim od ich liczby, migdzy ktora bedzie ,,dzielona” wytworzona WDB.
Jak juz zaznaczono wczeéniej, nie ma w zasadzie mozliwosci znaczacego zwigkszenia
WDB w rolnictwie. Jednym z najwazniejszych ograniczen, uniemozliwiajacych wzrost
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warto$ci dodanej wytwarzanej przez rolnictwo w krajach UE jest dazenie do jego
zrownowazenia w zakresie srodowiskowym (wczesniej byly to przede wszystkim limity
produkeyjne). W odrdéznieniu np. od rolnictwa amerykanskiego, rolnictwo europejskie nie
ma charakteru przemystowego, a stosowanie zwigkszajacych wydajnos¢ Srodkow
chemicznych i organizméw modyfikowanych genetycznie jest ograniczone. Jak zauwaza
Czyzewski (2013), ze wzgledu na wysokie koszty przyrodnicze i spoteczne,
charakterystyczna np. dla USA, przemystowa $ciezka rozwoju rolnictwa nie moze byc¢
uznana za wilasciwa. Poza tym, rolnictwo realizuje takze funkcje pozaprodukcyjne,
zwigzane z nowymi funkcjami rolnictwa i rozwojem obszaréw wiejskich, tworzace
fundament rozwoju wielofunkcyjnego izréwnowazonego (Zegar, 2005; Wilkin, 2010;
Kowalczyk, Sobiecki, 2011). Sama koncepcja zrownowazenia oraz wielofunkcyjnosci wsi i
rolnictwa sa fundamentem WPR (Kulawik, 2015). Pomimo niewatpliwej stusznosci
zwigzania WPR z paradygmatem rozwoju zréwnowazonego, ograniczenia narzucane
rolnictwu europejskiemu w imi¢ jego zrownowazenia wymuszaja nieustanne dotowanie
tego sektora. Jednak zaréwno przemystowa (pomimo wyzszej wydajnosci), jak rowniez
europejska (,,przyjazna” srodowisku i spoteczenstwu) $ciezka rozwoju (model) rolnictwa
nie umozliwia wypracowania WDB wystarczajacej do zapewnienia rolnikom dochodow
zblizonych do 0séb pracujacych w przemysle i ustugach, jezeli poziom zatrudnienia w
rolnictwie bedzie zbyt wysoki.

Redukcja zatrudnienia w rolnictwie jest w wielu panstwach procesem koniecznym,
jednak nietatwym do przeprowadzenia. O ile w zakresie jakos$ci produkowanej
w gospodarstwach zywnosci i ochrony zasobow naturalnych mozna moéowié¢ o wzglednie
duzej sile oddzialywania instrumentow WPR, to w przypadku optymalizacji zatrudnienia
najwazniejszymi czynnikami sa: mozliwos¢ pozyskiwania przez ludno$¢ zwiazana
z gospodarstwami pracy poza rolnictwem oraz przemiany demograficzne (Kotodziejczak
i Wysocki, 2015). Sa to czynniki w zasadzie egzogeniczne wobec rolnictwa. Jednak
réwniez sytuacja w rolnictwie ma wpltyw na wielko$¢ zatrudnienia w gospodarstwach
rolnych, poniewaz procesy modernizacji i unowocze$niania tego sektora wymuszaja
stopniowe zmniejszanie naktadéow pracy. W sytuacji, kiedy pomimo wystgpujacego na
skutek tych procesow niskiego zapotrzebowania technologicznego na sil¢ robocza,
zatrudnienie w gospodarstwach rolnych pozostaje wysokie, pojawia si¢ nadwyzka
niewykorzystanej efektywnie sity roboczej nazywana inaczej bezrobociem ukrytym lub
bezrobociem agrarnym (Kotodziejczak 1 Wysocki, 2015; W. Kotodziejczak, 2016b).
Konsekwencja wysokiego zatrudnienia w rolnictwie, poza duza skala obciazenia
gospodarstw rolnych kosztami osobowymi, sa potencjalne problemy na rynku pracy w
przypadku proby instytucjonalnego stymulowania procesé6w zmniejszania zatrudnienia w
tym sektorze. Zjawisko to nie jest jednak jednorodne, a obok obszaréw o nadmiernym
zatrudnieniu w rolnictwie moga, w ramach tego samego kraju, istnie¢ obszary niedoboru
sity roboczej, uzupetlniane np. imigrantami zarobkowymi z zagranicy (por. Wysocki i
Kotodziejczak, 2015; Gorny iKaczmarczyk, 2018). Roéwnoczesnie, ze wzgledu na
niedopasowania o charakterze strukturalnym, pomimo istnienia wolnych miejsc pracy w
przemysle i ustugach, cze$¢ ludnosci rolniczej nie moze podja¢ zatrudnienia poza tym
sektorem. Problem ten jest bardziej rozlegly, niz tylko przywotywane czgsto w literaturze
przedmiotu niewystarczajace, lub niedostosowane do potrzeb pracodawcow, kwalifikacje.
Przyczyny pozostawania ludnos$ci w nieefektywnym zatrudnieniu rolniczym moga
dotyczy¢ w zasadzie kazdego niedostosowania jako$ciowego, ale takze zbyt niskich stawek
plac oferowanych poza rolnictwem na lokalnych rynkach pracy, zwiazkéw rodzinnych i
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spotecznych zniechgcajacych do migracji lub nieefektywnosci technologicznej procesow
produkcji rolniczej w stabiej rozwinigtych gospodarstwach, jednak w tym przypadku
zatrudnienie jest ,,nadmierne” jedynie w sensie ekonomicznym.

Redukcja zatrudnienia w rolnictwie powinna by¢ pierwszym w kolejnoséci sposobem
na zmniejszenie dysparytetu dochodowego migdzy ludnoscia rolnicza i utrzymujaca si¢ z
pracy poza rolnictwem. Bez tego nie bgdzie mozliwa optymalizacja wykorzystania pracy,
ziemi i kapitatu, trudniejsza bgdzie takze minimalizacja negatywnego oddzialywania
produkcji  rolniczej na $rodowisko naturalne. Sytuacj¢ komplikuje dodatkowo
zréznicowanie przestrzenne poziomu zatrudnienia w rolnictwie, nawet wewnatrz
poszczegdlnych krajow iregionow. Utrudnia to proby sformutowania racjonalnej i
uniwersalnej polityki w tym zakresie i kaze odwotywac sig raczej do dziatan prowadzonych
w skali catej gospodarki, niz tylko do polityki rolnej. Skuteczniejsze moze by¢ bowiem
»przyciaganie” sity roboczej do sektorow pozarolniczych niz ewentualne proby jej
»Wypychania” z rolnictwa, np. za pomoca instrumentéw polityki rolnej. Wczesniejsze
badania wskazuja, ze proces zmniejszania zatrudnienia w rolnictwie jest uwarunkowany
glownie rozmiarami popytu na pracg w sektorach pozarolniczych, strukturalnym
dopasowaniem tego popytu do charakterystyki ludnosci wiejskiej, zwlaszcza zwiazanej z
rolnictwem oraz (dlugookresowo) zmianami demograficznymi (Kotodziejezak i Wysocki,
2015).

Przyktad panstw w ktorych rolnictwo posiada niewielki udziat w sektorowej strukturze
zatrudnienia wskazuje jednak, ze nie jest to warunek wystarczajacy do likwidacji
dysparytetu dochodowego rolnikéw. Najwazniejsza bariera jest réznica w efektywnosci i w
tempie wzrostu tej efektywnosci pomigdzy rolnictwem a przemystem i ustugami. Wynika
to juz z samej specyfiki rolnictwa i nie jest mozliwe do wyeliminowania nawet w jego
przemystowym modelu, a tym bardziej w modelu europejskim, w ktorym cele
ekonomiczne i1 produkcyjne nie sa nadrzednie traktowane wobec S$rodowiskowych i
spotecznych. Dlatego, chociaz instrumenty transferowe nie powinny by¢ traktowane
priorytetowo przed racjonalizacja naktadow pracy, to nie mozna ich pominaé¢ i przy
pewnym, uzasadnionym technologicznie, ekonomicznie, przyrodniczo i spotecznie
poziomie zatrudnienia w rolnictwie musza jesli nie likwidowaé, to przynajmniej zmniejszac
wielko$¢ tego dysparytetu. Instrumenty te sa konieczne nawet w sytuacji opisywanego na
wstepie ,,przeszacowania” wynagrodzenia rolnikow. Kluczowym jest jednak ich ksztalt i
sposob dziatania. Nie powinny one zastgpowaé procesow przeksztalcen struktury
zatrudnienia, a jedynie je uzupelnia¢ tak, aby same nie stawaly si¢ sila hamujaca te
przemiany.

Podsumowanie i wnioski

1. Najwyzszy udziat zatrudnienia w rolnictwie w og6lnej liczbie pracujacych w gospodarce
narodowej odnotowano w Rumunii, Bulgarii, a nastepnie w Grecji, Polsce i Portugalii.
Najmniejszy udzial zatrudnionych w rolnictwie wystgpowal w silnych gospodarczo
panstwach Europy Zachodniej: w Luksemburgu, Belgii, Wielkiej Brytanii, Niemczech
i Szwecji. Wérod panstw o niskim udziale rolnictwa w strukturze zatrudnienia znajduja si¢
jednak takze przedstawiciele czg$ci $rodkowej 1 wschodniej Europy: Stowacja, Czechy
i Estonia.

2. Panstwa postsocjalistyczne o wysokim udziale rolnictwa w sektorowej strukturze
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zatrudnienia posiadaja pordwnywalny migdzy nimi udzial zatrudnienia w przemysle
(wyzszy niz panstwa zachodnie), natomiast ,nadwyzka” zatrudnienia w rolnictwie
wystepujaca w stosunku do $redniej UE odpowiada w nich, w przyblizeniu, ,,niedoborowi”
zatrudnienia w ustugach. Zatem mozna spodziewac si¢, ze procesy zmian struktury
zatrudnienia beda przebiegaly z ,,pominigciem” klasycznego wzorca teorii trzech sektorow,
a uwalniania z rolnictwa ludno$¢ bedzie absorbowana przez sektor ushug.

3. Proces zmian sektorowej struktury zatrudnienia bgdzie prawdopodobnie warunkowany
przez tempo wzrostu zapotrzebowania na ustugi, dostosowanie strukturalne dotyczace
dopasowania cech ludnosci rolniczej do zapotrzebowania na site robocza w sektorze ustug
oraz tempo przeksztalcen strukturalnych na wsi, zwlaszcza modernizacj¢ procesow
produkgc;ji i konsolidacj¢ wlasnosci oraz uzytkowania ziemi rolnicze;.

4. Relacje pomigdzy udziatem przemystu w sektorowej strukturze zatrudnienia a wielkoscia
wytwarzanej przez przemyst WDB sa zblizone w poszczegolnych krajach. Réwnoczesnie,
»orakujaca” w strukturze cz¢§¢ WDB w krajach o wysokim poziomie zatrudnienia
w rolnictwie uzupetniania jest przez sektor ushug. Panstwa te charakteryzuja si¢ zwykle
nizsza WDB w skali calej gospodarki, mozna wigc przypuszcza¢, ze WDB niewytworzona
przez ,,nadmiarowe” zatrudnienie w rolnictwie po prostu przepada. Z tego punktu widzenia,
wielko$¢ zatrudnienia w rolnictwie odpowiadajaca utraconej WDB okres$la w przyblizeniu
poziom nieefektywnej nadwyzki zatrudnienia w sektorze rolniczym, inaczej nazywanej
bezrobociem ukrytym.

5. Poza nielicznymi wyjatkami (Stowacja i Estonia) wartos¢ WDB przypadajaca na
pracownika zatrudnionego w rolnictwie byta w 2016 roku znacznie nizsza niz w przemysle
i ustugach. Roznice sa widoczne w panstwach o bardzo wysokim zatrudnieniu w rolnictwie
(Rumunia, Butgaria, Grecja, Polska, Portugalia, Litwa, Stowenia) ale rowniez w panstwach
o niewielkim udziale rolnictwa w strukturze zatrudnienia (Irlandia, Austria, Dania, Niemcy,
Wielka Brytania, Luksemburg). Chociaz zjawisko wyglada podobnie, to ma roézne
przyczyny w kazdej z tych grup. W panstwach mniej zamoznych, niska wartos$¢ relacji
WDB per capita w rolnictwie w stosunku do pozostatych sektoréw wynika w znacznej
czgSci ze zbyt duzej liczby zatrudnionych w rolnictwie. W panstwach bogatszych,
charakteryzujacych si¢ relatywnie niskim poziomem zatrudnienia w rolnictwie, niska
wartos¢ relacji jest skutkiem przede wszystkim wysokiej WDB wytwarzanej w przemysle i
ustugach.

6. Przyjmujac zasadg, ze wynagrodzenie czynnikow produkcji powinno wynikaé¢ przede
wszystkim z ich produktywnos$ci oraz przyjmujac, ze w dajacej sig¢ przewidzie¢
perspektywie czasowej nie ma znaczacych mozliwosci zwigkszenia wartosci dodanej
generowanej przez rolnictwo nalezy stwierdzi¢, ze minimalizacja dysparytetu
dochodowego rolnikow jest mozliwa poprzez dalsza ewolucje sektorowej struktury
zatrudnienia w kierunku minimalizacji udziatlu w tej strukturze rolnictwa i zwigkszania
udziatu sektorow pozarolniczych, zwlaszcza ustug.

7. Racjonalizacja poziomu zatrudnienia w rolnictwie jest takze droga do poprawy poziomu
jego zrownowazania ekonomicznego i spotecznego. Dopiero w dalszej kolejnosci powinny
by¢ uwzgledniane instrumenty oparte na transferach finansowych 2z sektoréw
pozarolniczych do rolnictwa, poniewaz obciazaja one bardziej efektywne sektory i
dlugookresowo moga spowalnia¢ naturalna ewolucj¢ poziomu zatrudniania w rolnictwie.
Jednak ze wzgledu na niemozliwe do zniwelowania réznice efektywnosci wystgpujace
pomigdzy rolnictwem i sektorami pozarolniczymi, przy pewnym, uzasadnionym
technologicznie, ekonomicznie, przyrodniczo i spolecznie poziomie zatrudnienia w
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rolnictwie, transfery nadwyzki wytworzonej w przemyS$le i ustugach musza jesli nie
likwidowa¢, to przynajmniej zmniejsza¢ wielko$¢ tego dysparytetu.
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Ocena zmian organizacyjno-produkcyjnych w polskim rolnictwie
w kontekscie wybranych oddziatywan srodowiskowych*

Assessment of Organizational and Production Changes
in Polish Agriculture in the Context of Selected Environmental
Impacts

Synopsis. W pracy dokonano oceny zmian organizacyjnych i produkcyjnosci w polskim rolnictwie
w kontekscie wybranych oddziatywan srodowiskowych, tj. salda bilansu azotu brutto. Dla wskazania
zachodzacych tendencji porownywano zmiany pomigdzy okresem lat 2002-2004 a latami 2014-2016.
Badania wykazaty, ze mimo réznokierunkowych zmian m.in. powierzchni poszczego6lnych roslin
uprawnych 1 poglowia gatunkow zwierzat inwentarskich, ksztaltowanych glownie przez
uwarunkowania ekonomiczne, presja srodowiskowa ze strony prowadzonej produkeji rolniczej
w Polsce ulegta zmniejszeniu. Nastapitlo to, w procesie intensyfikowania produkcji rolniczej
przecigtnie w skali kraju. Zjawisko to §wiadczy o poprawie efektywnosci gospodarowania azotem w
Polsce.

Stowa kluczowe: zmiany organizacyjno-produkcyjne, produkcja rolnicza, oddziatywanie
$rodowiskowe

Abstract. The paper presents the assessment of organizational and productivity changes in Polish
agriculture in the context of selected environmental impacts, i.e. the gross nitrogen balance. To
indicate trends, changes between research from 2002-2004 and 2014-2016 were compared. Studies
have shown that despite multi-directional changes in the area of particular crop plants and livestock
husbandry animals, which have been shaped mainly by economic conditions, environmental pressure
from agricultural production has decreased. This occurred despite the process of intensifying average
agricultural production on a national scale. This phenomenon shows the improvement of nitrogen
efficiency in Poland.

Key words: organizational-production changes, agricultural production, environmental impact

JEL Classification: Q15, Q51, Q56

Wprowadzenie

Na rolnictwo ze wzgledu na jego specyfike nalezy patrze¢ szerzej, gdyz
odpowiedzialne zarzadzanie sktadnikami pokarmowymi (Zywieniowymi, nawozowymi)
jest niezwykle waznym elementem biogospodarki. Rolnictwo jest jedna z niewielu dziedzin
gospodarki, ktora w swojej istocie prowadzona jest w Srodowisku przyrodniczym i ktora
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ma fundamentalne znaczenie dla bezpieczenstwa zywieniowego (zywnos$ciowego,
zdrowotnego) (Michalczyk, 2013; Mikuta, 2012), ekonomicznego poprzez utrzymanie
konkurencyjnosci (produkcyjnej i ekonomicznej), a takze bezpieczenstwa srodowiskowego.
Dlatego racjonalne gospodarowanie sktadnikami nawozowymi, w tym azotem, poprzez
maksymalizacj¢ uzytecznosci dziatalnosci rolniczej, wpisuje si¢ w podstawowa funkcje
celu, jakim jest wytwarzanie dobr i osiaganie dochodow (Kopinski, 2018; Zegar, 2014).
Fundamentalne i decydujace znaczenie maja tu relacje zachodzace pomigdzy przychodami
a kosztami zaangazowanych czynnikow produkcji (Rembisz, 2010).

Ciagle przemiany ekonomiczne i strukturalne, obecnie w do$¢ znacznym stopniu
kreowane przez ramy Wspdlnej Polityki Rolnej (WPR), ale takze przez czynniki
zewngetrzne tj. WTO (World Trade Organization), rynki — surowcowe, produktowe i
kapitalowe, czy obecne i przyszte umowy migdzynarodowe, embargo w handlu z Rosja,
zniesienie cet w handlu z Ukraina, inicjuja procesy dostosowawcze w rolnictwie do
zmieniajacych si¢ warunkéw gospodarowania. Jak podkresla Krasowicz (2009), w Polsce
juz od lat 90. oddziatlywanie uwarunkowan ekonomiczno-organizacyjnych na produkcje
rolnicza oraz tempo i kierunki zachodzacych zmian jest wigksze niz czynnikow
przyrodniczych.

W ostatnich latach, ze wzgledu na tendencje coraz wigkszego rozwierania nozyc cen
produktéw rolnych i cen $rodkéw do produkcji rolnej (Jozwiak, 2013), wzrost wartosci
produkcji jest na ogo6t kreowany przez wzrost wydajnosci (produkcyjnosci) ziemi oraz
zwierzat. Jest on pochodnawzrostu intensywno$ci produkcji, m.in. poprzez wzrost
nawozenia, ale takze poprzez lepsze wykorzystanie tzw. pozanawozowych czynnikow
produkcji. W tym kontek$cie waznym pozostaje kontrola czy ocena potencjalnego
oddzialywania zachodzacych zmian w rolnictwie na srodowisko (Hatfield i Karlen, 1994;
Kopinski, 2017a). Oceng taka umozliwia wykorzystanie metody bilansu azotu brutto, jako
jednego z glownych biogendow, ktorego saldo jest podstawowym wskaznikiem
agrosrodowiskowym (Kopinski, 2017a; Kremer, 2013).

Celem pracy bylo dokonanie oceny zmian organizacyjnych i produkcyjnosci w
polskim rolnictwie w ostatnich kilkunastu latach XXI wieku w kontekscie wybranych
oddziatywan $rodowiskowych.

Metody badan

Badania 1 analiza mialy charakter kameralny. Obejmowaly one perspektywe
sredniookresowa lat 2002-2016. Podstawowe zrodto informacji stanowity dane statystyczne
Glownego Urzedu Statystycznego (GUS) (Uzytkowanie... 2002-2013; Srodki... 2002-
2017; Produkcja... 2003-2017; Ochrona... 2004-2017; Rocznik... 2005-2017; Zwierzeta. ..
2015-2017), Gtownego Inspektoratu Ochrony Srodowiska (GIOS) (Stan... 2014),
Krajowego Osrodka Bilansowania i Zarzadzania Emisjami (KOBiZE) (Poland’s... 2016) i
wyniki badan wtasnych.

Analiza objeto zmiany struktury organizacji oraz wielkosci produkcji rodlinnej i zwierzecej
w Polsce, tj. powierzchni i zbioréw gléwnych grup roslin uprawnych oraz poglowia zwierzat i
produktow zwierzecych. Oceng odziatywan srodowiskowych dokonano na podstawie zmian
sald bilansu azotu brutto (GNB) (rys. 1), sporzadzonego wedlug metody zaproponowanej,
wymaganej przez OECD 1 Eurostat (Kremer, 2013; Kopinski, 2017a). Zmiany analizowanych
wskaznikow zaprezentowano w formie tabelarycznej i graficzne;.
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W celu wyeliminowania wplywu zmiennosci w latach, analiz¢ podstawowych
wskaznikoéw oparto na $rednich z 3 lat. Dla wskazania tendencji poréwnywano zmiany
zachodzace pomigdzy okresem lat 2002-2004 a latami 2014-2016.

Wnoszenie
Ulatnianie (NH;) i denitryfikacja (NO, N,O)
Nawozenie Nawozy Opad (N) Biologiczne Nasiona i
mineralne naturalne z atmosfery wiazanie materiat
Smin Snat Natm azotu roslinny Atmosfera
Nsym Smsi /\
> Saldo
Uzytki rolne - [—(nadwyzka,—+ B Gleba
| deficyt) SNB
(Wynoszenie v
. V4 \V/ Woda gruntowa
Zbiory Zbior Zbiér roélin Potencjalne
produkecji plonéw pastewnych, tak przeplywy
roslinnej z GO || ubocznych i pastwisk niewykorzystanych
Swrt Szup Swrp sktadnikow

Rys. 1. Gtéwne elementy bilansu (budzetu) azotu brutto (GNB)
Fig. 1. Main elements of gross nitrogen balances (budget) (GNB)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie: (Environmental. .. 2006).

Wyniki badan i dyskusja

Zmiany uwarunkowan rynkowych (ekonomicznych), w tym dotyczacych rolnictwa,
jakie miaty miejsce w Polsce po wstapieniu do Wspolnoty Europejskiej (WE) (Wigier i in.
2011; Runowski, 2014; Matyka i Kopinski, 2016) wptynely na zmiany struktury zasiewow
(rys. 2). W Polsce wigkszo$¢ powierzchni gruntow ornych jest obsiewana (ok. 10,8 mln
ha), a reszt¢ (ok. 150 tys. ha) stanowia odlogi i ugory (Uzytkowanie... 2002-2013). W
strukturze zasiewow w ostatnich latach (2014-2016) nadal najwigkszy udzial maja zboza
(ok. 71%), jednak udzial ten w odniesieniu do lat 2002-2004 zmniejszyt si¢ o 4,6 p.p.
Wsrod zboz systematycznie wzrasta w ostatnich latach udziat powierzchni kukurydzy
uprawianej na ziarno, co wiaze si¢ z poprawa oplacalnosci i warunkow klimatycznych dla
jej produkcji (Matyka i Kopinski, 2016). W analizowanych latach systematycznie i
znaczaco, bo dwukrotnie, wzrastat udziat uprawy rzepaku i rzepiku, zajmujacych obecnie
ok. 9% powierzchni zasiewow. Podobna tendencja dotyczyla uprawy roslin straczkowych
na nasiona i pastewnych w uprawie polowej. Natomiast, do§¢ znacznie i systematycznie,
maleje udzial ziemniaka (obecnie ponizej 3%), a w ostatnich latach roéwniez buraka
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cukrowego (1,8%), ktérego znaczenie bedzie si¢ dalej zmniejsza¢ w zwiazku z
przewidywana liberalizacja rynku cukru w Europie (Szajner, 2017).

H Zboza ® Oleiste
u Straczkowe OZiemniaki
® Buraki c. Pastewne w up. pol.

Lata 2002-2004 Lata 2014-2016

Rys. 2. Zmiany struktury zasiewow w Polsce pomigdzy latami 2002-2004 a okresem lat 2014-2016 (%)
Fig. 2. Changes in the structure of sown area in Poland between 2002-2004 and 2014-2016 (%)
Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS: (Produkcja..., 2003-2017).

Zboza og. -792 tys. ha:
300%_ .- -10%
300% |
Rosliny pastewnena -~ - o
GO

.-* Burak cukrowy

N -99 tys. ha;
34%

Ziemniak -464 tys.ha;
-61%

Rys. 3. Zmiany (r6znica) powierzchni gtéwnych grup roslin uprawnych w Polsce pomigdzy latami 2002-2004
a okresem lat 2014-2016 (tys. ha i %)

Fig. 3. Changes (difference) in the area of the main groups of crop plants in Poland between 2002-2004 and 2014-
2016 (thous. ha and %)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS: (Produkgja. .., 2003-2017).
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Pomigdzy latami 2002-2004 a okresem lat 2014-2016 powierzchnia uprawy zbdz
w Polsce zmniejszyta si¢ o ok. 790 tys. ha, buraka cukrowego o ok. 100 tys. ha, a
ziemniaka o ok. 460 tys. ha (rys. 3). W tym czasie o ok. 450 tys. ha zwigkszyta si¢
powierzchni uprawy rzepaku i rzepiku, a takze nastapil wyrazny wzrost udziatu
powierzchni roslin straczkowych na nasiona (bobowatych grubonasiennych) i pastewnych
uprawianych na gruntach ornych (GO).

Tabela 1. Zuzycie azotu (N) w mineralnych i organicznych* nawozach azotowych w Polsce w latach 2002-2016

Table 1. Nitrogen (N) consumption in mineral and organic nitrogen fertilizers in Poland in 2002-2016

Zuzycie 2002-2004 2005-2007 2008-2010 2011-2013 2014-216
tys. t 856,7 986,4 1093,1 1133,8 1052,9
kg-ha UR w dk 52,6 62,5 71,6 78,4 73,5

* - z wyjatkiem nawozow naturalnych pochodzenia zwierzgcego

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie danych GUS: (Srodki. .., 2002-2017).

N 3298 tys. t;
Z‘b : g ]
300%_?%1‘ ?g 12:4%
B00%, A

Rosliny pastewnena -~

o \,1000’/?” e “» Oleiste }
14838 tys:t P et

142.2%

72.5% | |
Straczkowe na nasiona *-__ N \ Burak cukrowy
468 tys.t: 431tys.t;
218.3% -3.4%
Ziemniak
-6794 tys. t;
47.1%

Rys. 4. Zmiany zbioréw glownych grup roslin na gruntach ornych GO w Polsce pomigdzy latami 2002-2004
a okresem lat 2014-2016 (tys. ti %)

Fig. 4. Changes in the production of main groups of plants on arable land (ArL) in Poland between 2002-2004 and
2014-2016 (thous. t and %)

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych GUS: (Produkcja. .., 2003-2017).

Z punktu widzenia celéw ekonomicznych, ale i $rodowiskowych istotne znaczenie
maja zmiany wielkosci produkcji poszczegdlnych ziemioptodow. Sa one pochodna nie
tylko zmian powierzchni, ale takze produkcyjnosci (plonowania) poszczegoélnych upraw
ro$lin. Jak twierdzi Kopinski i Matyka (2016), zmniejszaniu si¢ powierzchni gruntow
ornych towarzyszy zwigkszanie si¢ intensywno$ci produkcji (mierzonej m.in. wzrostem
stosowanych dawek azotu w produkcji roslinnej). W Polsce w analizowanym okresie
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jednostkowe zuzycie azotu wzrosto o ponad 20 kg-ha-1 UR w dk (tab. 1). Oczywiscie nie
bez znaczenia jest takze lepsze wykorzystanie tzw. pozanawozowych czynnikdw wzrostu
produkcji poprzez wdrazanie postgpu genetyczno-hodowlanego, nowoczesnych technik
uprawy, itp. (Smagacz, 2016). Z analizy zmian zbioréw gtownych roslin uprawnych (rys.
4) wynika, ze wyraznemu zmniejszeniu, bo o 47%, ulegly zbiory ziemniaka, podczas gdy
zbiory buraka cukrowego zmniejszyly si¢ tylko o ok. 3%. Natomiast wzrosty w Polsce
zbiory pozostalych grup roslin, w tym takze mimo spadku powierzchni zbiory zboz (o ok.
12%). Nalezy takze doda¢, ze tempo wzrostu plonowania ro$lin uprawnych w Polsce jest
zblizone do dynamiki zmian plonowania pszenicy ogdtem, ale jest ciagle mniejsze niz
przecietne dla krajow UE-27 (Matyka, 2014). Z punktu widzenia potencjalnych
konsekwencji §rodowiskowych wysokie plonowanie ro$lin rolniczych musi jednak by¢
powiazane z optymalizacja wykorzystania podstawowych czynnikow plonotwodrczych, tj.
potencjalu genetycznego, warunkéw glebowych i klimatycznych, poziomu agrotechniki
oraz organizacji produkcji (Marques da Silva i in. 2012).

g Pogtowie bydia === Poglowie trzody chlewnej
Poglowie owiecikoz ==p==Poglowie drobiu
% ====Pogtowie koni

50 T T T T T T T T T T T T T T ]
2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 20102011 2012 2013 2014 2015 2016

Rys. 5. Zmiany poglowia zwierzat inwentarskich (%) w Polsce w latach 2002-2016. Rok 2002 = 100
Fig. 5. Changes in the livestock (%) from 2002-2016. 2002 year = 100
Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie danych GUS: (Uzytkowanie. .., 2002-2013; Zwierzeta. .., 2015-2017).

Niewatpliwy wplyw na zmiany zachodzace w produkcji zwierzgcej w Polsce
w ostatnich kilkunastu latach ma czlonkostwo we Wspolnocie Europejskiej (WE) i
nastgpnie wprowadzane w tym okresie regulacje prawne (Kopinski, 2017a). Innym
istotnym czynnikiem sa takze uwarunkowania zewngtrzne (polityczno-rynkowe),
ksztattujace konkurencyjno$¢ sektora rolno-spozywczego (Nosecka, 2012), zmiany
warunkow pogodowych, klimatycznych, a takze epidemiologicznych, oddziatywujacych na
ksztattowanie si¢ relacji cen pasz 1 produktow zwierzgcych. Gtowne produkty produkceji
zwierzgeej, tj. mleko, zywiec drobiowy 1 wieprzowy, sa w Polsce jednoczes$nie
dominujacymi kierunkami towarowej produkcji rolniczej, mimo istotnych zmian poglowia
zwierzat inwentarskich. Od kilkunastu lat obserwujemy dynamiczny spadek, poza bydtem
i drobiem, poglowia wielu gatunkow zwierzat (rys. 5). Szczegolnie niepokojaco wyglada
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obecna sytuacja w chowie trzody chlewnej, w znacznym stopniu wynikajaca ze skutkow
powodowanych przez afrykanski pomor $win (ASF) (Zagrozenia..., 2015). Waga zmian
zachodzacych w produkcji zwierzecej, z punktu oddziatywan §rodowiskowych, jest o tyle
wazna gdyz rzutuje takze na zmiany puli nawozow naturalnych, drugiego obok nawozenia
mineralnego, bardzo waznego zrodta dopltywu azotu (Kopinski, 2017a). Zmiany dotyczace
zuzycia azotu pochodzacego z produkcji zwierzgcej, jako jej ,,produktu ubocznego”, sa
pochodna zamian wielkos$ci poglowia i struktury zwierzat gospodarskich. Pomigdzy latami
2002-2004 a 2014-2016 zwigkszyla si¢ ilos¢ azotu, ktorego zréodtem byl chow bydla i
drobiu (razem o ok. 19 tys. t N), przy czym znaczaco spadia si¢ ilo§¢ azotu pochodzacego z
chowu trzody chlewnej (o 56 tys. t N) (rys. 6). O 16 % zmniejszyta si¢ ilo$¢ azotu
emitowana w zwiazkach gazowych do atmosfery.

Chow bydla 11.4tys.tN;

60% -1 3.8%
Emisja N z prod. zw. 7 o0 I B Cl;ﬁ};z;.dy
L6y N, 56,1 tys. tN;
000 319%

Chéw pozostalych ™ Chéw owiec i kéz

awierzat e e R T -22tys tN;
0ty tN; ~ b T 476%
39.1% '
Chow drobin
7.7tys. tN;
11.6%

Rys. 6. Zmiany ilosciowe azotu z produkcji zwierzgeej (tys. t N, %) wg zrodet pochodzenia w Polsce pomigdzy
latami 2002-2004 a okresem lat 2014-2016

Fig. 6. Quantitative changes of nitrogen from animal production (thous. t) by sources of origin in Poland between
2002-2004 and 2014-2016

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie danych: GUS (Uzytkowanie. .., 2002-2013; Zwierzeta..., 2015-2017)
i KOBIZE (Poland’s..., 2016).

Zmiany ilo$ciowe roznych zrodet przychodu i rozchodu azotu brutto w ostatnich 14
latach przedstawione na rysunku 7 sa obrazem sytuacji i zmian uwarunkowan prowadzenia
produkcji rolniczej w Polsce, w aspekcie gospodarki nawozowej azotem. Ocena i analiza
umozliwia okreslenie charakteru, sposobu prowadzonej produkcji rolniczej (intensyfikacja,
ekstensyfikacja) (Kopinski, 2018). Z rysunku 7 wynika, ze w analizowanym okresie
zwigkszyto si¢ w Polsce, chociaz w réoznym stopniu bo od 4 do 18%, wynoszenie azotu
w zbiorach ros$lin z powierzchni uzytkowanej rolniczo. Korzystnie, z punktu widzenia
srodowiskowego i ekonomicznego (wyzsza efektywnos$¢), pozytywnie nalezy ocenié
zmniejszenie si¢ doptywu azotu do systemu produkcji rolniczej pochodzacego z nawozow
naturalnych (razem z emisja), z depozytu atmosferycznego i w materialu siewnego
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i sadzeniowego. Pozytywna zmiang jest takze wzrost ilo§ci azotu wigzanego z atmosfery
przez bakterie symbiotyczne w uprawach roslin bobowatych, co jednak nalezy uznaé za
proces pozytywny. Najbardziej, bo o 187 tys. t N, wzrosta ilo$¢ dostarczane w nawozach
mineralnych.

Nawozenie [187tys. t;22%
mineralne Smin

809

_ - 60%,

Nawozenie
naturalne (brutto)
S

Zbior plonow
ubocznych roslin

- Sz ’ nat
2tys. ;4% SZUWP “T0tys.t; -12%

Zbiory roslin na
paszez GO i TUZ
Swrp

Symbiotyczne
wigzanie azot Ssym

35 tys. t: 79%
861ys.£25% N\ Y\ Y ,
AT - = /
Zbior roslin \‘22‘*( ~ : S~ bpad atmosferyczny
towarowych Swrt sl T ~ Satm
= P -64 tys. t; -30%

111 tys.t; 18% e
Material siewny
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Rys. 7. Zmiany ilosciowe w elementach skladowych bilansu azotu brutto (tys. t N, %) w Polsce pomigdzy latami
2002-2004 a okresem lat 2014-2016

Fig. 7. Quantitative changes in components of the gross nitrogen balance (thous. t N,%) in Poland between 2002-
2004 and 2014-2016

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych: GUS, KOBiZE (Poland’s... 2016) i 10S uzyskanych w ramach
Panstwowego Monitoringu Srodowiska (Stan..., 2014).

Z rownania regresji wielorakiej standaryzowanej zamieszczonego ponizej wynika, ze
wielko$¢ salda bilansu azotu brutto jest w zasadniczy sposob uzalezniona od wnoszenia
azotu z nawozami mineralnymi. Po stronie rozchodowej najwigkszy wplyw na wielko$¢
koncowa salda bilansu N brutto ma wynoszenie tego skladnika ze zbiorami ros$lin
towarowych. Analiz¢ statystyczna wykonano za pomoca programu Statistica w oparciu o
dane bilansu azotu brutto w okresie lat 2002-2016. Laczna ilo§¢ zmiennych kazdej badane;j
cechy wynosita 240.

y=28,1 +1,06x, + 0,62x, — 0,84x; — 0,64x, 17 =0,98 (p 005)

gdzie:

y (SNB) — saldo bilansu N (kg-ha™ UR w dk),

X; (Smin) — wnoszenie z nawozami mineralnymi (kg-ha” UR w dk),

X, (Snat) — wnoszenie z nawozami naturalnymi (kg-ha” UR w dk),

X3 (Swrt) — wynoszenie ze zbiorami ro$lin towarowych (kg-ha' UR w dk),
X4 (Szup) — wynoszenie ze zbiorami ro$lin pastewnych (kg-ha” UR w dk),
1* - wskaznik determinacji.
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B Calkowite wnoszenie N - przychod (+)
Calkowite wynoszenie N - rozchod (-)

tys. t * Roznica bilansowa N - saldo brutto (=)
2000 1867
1800 1750
1600
1400
1188
1200 4
1000
0 2 . ]
600 - / y ?_
400 - / / /
200 - / / %
0 : /2 7 Z
2002-2004 2005-2007 2008-2009 2010-2012 2013-2015
Okresy lat

Rys. 8. Wyniki bilansu azotu brutto dla Polski (tys. t N) w okresach lat 2002-2016
Fig. 8. The results of the gross nitrogen balance for Poland (thous. t N) in 2002-2016

Zrodto: opracowanie wiasne na podstawie danych: GUS, KOBiZE (Poland’s... 2016) i IOS uzyskanych w ramach
Panstwowego Monitoringu Srodowiska (Stan... 2014).

Efektem zmian iloSciowych i strukturalnych poszczegolnych zrédet obu stron bilansu
azotu brutto jest wysoko$¢ salda (rys. 8). Zmiany struktury i wielkos$ci produkcji
zachodzace w ostatnich kilkunastu latach w produkcji rolniczej Polski, w kontekscie
odziatywan srodowiskowych ze strony azotu, nalezy ogolnie oceni¢ pozytywnie. Mimo
wzrostu catkowitej ilo$ci wnoszonego azotu, pomigdzy latami 2002-2004 a 2014-2016 o
ok. 117 tys. t, o wiele wigcej wzrosto takze jego wynoszenie (o 179 tys. t). W rezultacie
saldo bilansu azotu brutto w Polsce uleglo zmniejszeniu pomigdzy analizowanymi
okresami o 62 tys. t N. Wynika to z poprawy efektywno$ci wykorzystania azotu w Polsce
(Kopinski, 2017b). Nalezy zatem stwierdzi¢, ze obserwowany w Polsce, w latach 2002-
2016, wzrost intensywnosci produkcji rolniczej i produktywnosci uzytkow rolnych,
mierzonej wielko$cia obrotu azotem, nie prowadzit do pogorszenia parametrow stanu
srodowiska. Jednak ocena ta dotyczy przecigtnych warunkow dla kraju, gdyz juz na
poziomie wojewodztw zauwaza si¢ bardzo duze pod tym wzgledem zroéznicowanie
regionalne (Kopinski 2017a; 2018).

Podsumowanie

Przeprowadzona analiza zmian organizacyjnych i produkcyjnych w polskim rolnictwie
w latach 2002-2016, ocenianych przez pryzmat zmian poszczegdlnych elementow
sktadowych i wynikow bilansu (budzetu) azotu brutto, wskazuje na znaczenie i rolg tej
metody wskaznikowej w posredniej ocenie wywieranej presji Srodowiskowej wskutek
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gospodarowania tym sktadnikiem. Wynika z niej, ze mimo réznokierunkowych zmian
powierzchni uprawy roslin i poglowia zwierzat inwentarskich, ksztaltowanych gtownie
przez uwarunkowania ekonomiczne, ale takze przyrodnicze, presja srodowiskowa ze strony
prowadzonej produkcji rolniczej ulegta zmniejszeniu. Wymiernym tego efektem jest
wielko$¢ aktualnego catkowitego salda bilansu azotu brutto w Polsce, ktore mimo wahan
obecnie jest mniejsze o ok. 62 tys. t N niz w latach 2002-2004. Pozytywnie nalezy przyjac,
ze do zmniejszenia sily oddziatywan $rodowiskowych doszto mimo widocznego procesu
intensyfikowania produkcji rolniczej przecigtnie w skali kraju. W analizowanym okresie
nastapito bowiem zwigkszenie wielkosci obrotu azotem w produkcji rolniczej, jednak
tempo wzrostu wynoszenia azotu w zbiorach roslin uprawnych bylo zdecydowanie wyzsze
niz wzrost jego przychodu, generowany gltownie przez zwigkszajace si¢ zuzycie azotu
w nawozach mineralnych. Swiadczy to o poprawie efektywnosci gospodarowania tym
sktadnikiem w Polsce.

Analiza zmian bilansu azotu brutto na przestrzeni wielu lat umozliwia $ledzenie
kierunkéw, trendow przeobrazen strukturalnych i organizacyjno-produkcyjnych
zachodzacych w polskim rolnictwie, dostarczajac cennych informacji umozliwiajacych
podejmowanie racjonalnych decyzji. Poza konsekwencjami srodowiskowymi moga one
mie¢ takze okreslone skutki ekonomiczne.
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Zastosowanie modeli grawitacyjnych dla wybranych zbéz
w handlu miedzy UE a USA®

Application of Gravity Models for Selected Cereals in EU —
US Trade

Synopsis. Niniejszy artykut przedstawia zastosowanie modeli grawitacyjnych w bilateralnym handlu
takimi artykutami rolnymi jak: pszenica, owies i kukurydza migdzy UE a USA. Analiza obejmowata
lata 2000-2016, a w sktad zmiennych objasniajacych weszty PKB, wskaznik PSE, wartos¢ dodana
w rolnictwie oraz warto$§¢ dodana na pracownika w rolnictwie. Przeprowadzone badania wykazaty
wystgpowanie znacznych zaklécen w wymianie handlowej wybranymi produktami rolnymi pomigdzy
UE i USA. W konsekwencji model grawitacyjny zastosowany dla pszenicy, owsa i kukurydzy nie
potwierdzil, Ze masy gospodarek wyrazone w ich realnym PKB przyciagaja si¢ i umacniaja wymiang
handlowa. Zjawisko odpychania zauwazono takze dla wartosci dodanych w rolnictwie. Badania
pozwolity natomiast wykazac, iz wsparcie rolnictwa tworzy efekty przyciagania handlu, dla pszenicy
iowsa.

Stowa kluczowe: handel bilateralny, rolnictwo, model grawitacyjny, UE i USA

Abstract. This article presents the use of gravity models in bilateral trade in agricultural products such
as wheat, oats and maize between the EU and the USA. The analysis covered the years 2000-2016,
and the explanatory variables included GDP, PSE index, value added in agriculture and value added
per employee in agriculture. The conducted research revealed significant disturbances in trade
between selected EU and US agricultural products. Consequently, the gravity model applied to wheat,
oats and maize did not confirm that the masses of economies expressed in their real GDP are
attracting and strengthening trade. The phenomenon of repulsion was also noticed for added values in
agriculture. However, the research has shown that agricultural support creates the effects of attracting
trade, for wheat and oats.

Key words: bilateral trade, agriculture, gravity model, UE and US
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Wprowadzenie

Relacje handlowe pomigdzy UE a USA budza wiele kontrowersji z uwagi na ich
wielko$¢ oraz wsptyw na funkcjonowanie calych sektor6w w obu obszarach
ekonomicznych. Znaczenie tych powiazan jest szczegélnie istotne, gdy pod uwage
bierzemy tzw. rynki wrazliwe, a do takich niewatpliwie mozemy zaliczy¢ produkty rolno-
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spozywcze. W tym przypadku na wymiang handlowa i jej rezultaty wptywaja rozbudowane
polityki rolne, w tym zrdéznicowane instrumentarium wsparcia czy stosowane regulacje
w UE 1 USA. Podejmowane sa liczne proby wzajemnego uregulowania tej wymiany czy to
w postaci multilateralnej (m.in. w ramach GATT, a nastgpnie konferencji ministerialnych)
czy tez bilateralnych (m.in. podjgta proba catosciowego unormowania handlu w postaci
jednej rozbudowanej umowy handlowej — TTIP). Zachodzace nieustannie przemiany
w regulacjach handlowych, zmiany w politykach rolnych, a takze w catej globalnej
wymianie produktami rolnymi sprawiaja, iz pozycja konkurencyjna kazdej ze stron
rozwazanych relacji jest uwarunkowana licznymi czynnikami i rowniez podlega zmianom,
co rodzi potrzebe jej permanentnego analizowania z rdéznej perspektywy. Wychodzac
naprzeciw tym przestankom celem artykutu bylo okreslenie sily oddzialywania czynnikow
zwiazanych z procesem globalizacji na wielko$¢ przeptywoéw handlowych wybranych
produktow rolnych migdzy UE jako catosScia a USA. Autorzy poszukiwali odpowiedzi na
pytanie: czy wystepuja sity przyciagajace, czy raczej odpychajace w handlu wybranymi
produktami rolnymi na linii UE-USA? W analizie wykorzystano modele grawitacyjne
handlu dla lat 2000-2016.

Relacje miedzy UE a USA

Zarowno USA jak i UE stanowia jedne z najwigkszych gospodarek $wiatowych.
Dzigki realizacji bilateralnego modelu handlu moga uzyskiwa¢ dodatkowe korzysci
z wymiany towarowej. W zwiazku z tym, ze obie gospodarki nie tworza miedzy soba strefy
wolnego handlu, a wymiana handlowa jest poddana szerokiej grupie czynnikow
instytucjonalnych. Powstanie takiej instytucjonalnej formy integracji, ksztattuje korzystne
efekty kreacji i przesunigcia handlowego, co bylo i jest impulsem do poszukiwania dziatan
sprzyjajacych intensyfikacji wymiany handlowej. W efekcie, tego od 2013 r. trwaly
negocjacje na linii UE-USA dotyczace transatlantyckiego partnerstwa handlowo-
inwestycyjnego (TTIP). Jednym z zakladanych celoéw TTIP bylo wspieranie inwestycji
idziatan handlowych po obu stronach Atlantyku, zwigkszenie zatrudnienia
i konkurencyjnosci oraz wypracowanie wspolnego podejscia do zasady handlu swiatowego.
Wdrozenie TTIP miato sprzyjaé $cislejszym powiazaniom gospodarczym i inwestycyjnym
miedzy UE a USA. Istnieja trzy podstawowe obszary negocjacji, do ktoérych zaliczono
poprawe dostepu do rynku na zasadzie wzajemnos$ci, ograniczenie barier pozataryfowych
i zwigkszenie kompatybilnosci systemdéw regulacyjnych oraz ustanowienie zasad
rozwiazywania wspolnych problemoéw i wykorzystywania mozliwosci handlu $wiatowego
(Poczta-Wajda, Sapa, 2017).Liberalizacja handlu powinna umozliwi¢ stronom zwigkszenie
przewagi wobec krajow BRIC (Brazylia, Rosja, Indie, Chiny) oraz uniezalezni¢ ich
gospodarki od niestabilno$ci wschodzacych rynkéw (Czarny, Menkes, Sledziewska, 2014).
Wiele aspektéw miato potwierdzaé taki pozytywny scenariusz negocjacji na linii UE-USA.
Zarowno UE jak i USA doswiadczyly zaledwie nieznacznego wzrostu od czasu kryzysu
finansowego z 2008 roku. Nie majac jeszcze do$¢ mozliwosci stosowania luzowania
polityki fiskalnej i monetarnej, zwracaja si¢ one w strong¢ reform strukturalnych.
W przeciwienstwie do krajowych reform rynku pracy lub rynku produktow, zwraca si¢
uwage na liberalizacj¢ handlu i korzysci z niej wynikajacych. Po drugie, wielotorowe
rozmowy handlowe w Doha organizowane przez Swiatowa Organizacje Handlu (WTO) nie
zakonczyly si¢ sukcesem, pomimo 12 lat negocjacji. Kwestie handlowe staly si¢ coraz
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bardziej ztozone i przeszly od prostych scenariuszy redukcji taryf do znacznie bardziej
skomplikowanych probleméw zwiazanych licznymi regulacjami. Po trzecie, liderzy
zarowno w UE jak 1 USA zauwazajq, ze zmniejszenie tar¢ w handlu migdzy ich regionami
jest waznym sposobem odzyskania czgsci utraconej przez siebie konkurencyjnosci
w stosunku do krajéw wschodzacych, takich jak Chiny i Indie (Felbermayr i Larch, 2013).
Jak jednak zauwaza Marciniuk (2013), w calej historii negocjacji na linii UE-USA,
rolnictwo stanowito jedno z najtrudniejszych zagadnien i czgsto prowadzito do
wstrzymywania rozmdéw na temat porozumien o zasiggu globalnym. W aspekcie
dlugookresowym mozemy wskaza¢ zarowno korzysci jak i koszty z tytulu zawarcia tego
typu porozumienia transatlantyckiego (tab. 1). Umowa TTIP nie zostala ostatecznie
parafowana, jednak z uwagi na znaczenie wymiany handlowej produktami rolnymi
pomigdzy UE i USA otwartym pozostaje pytanie jak ostatecznie wptynglaby na ten obszar?

Tabela 1. Potencjalne korzysci i koszty wynikajace z zawarcia porozumienia TTIP migdzy USA i UE
Table 1. Potential benefits and costs resulting from the TTIP agreement between the US and the EU

Korzysci Koszty
Dostep do nowego rynku Zaktocenia rynku
Mozliwo$¢ wystapienia konwergencji w zakresie Nieréwne warunki w prowadzeniu handlu
regulacji prawnych
Harmonizacja dziatan w polityce gospodarczej Obnizenie standardéw unijnych

Zrédlo: opracowanie whasne na podstawie: Krzyzanowski J. (2016). Szanse i zagrozenia dla rolnictwa
i konsumentow zZywnosci w krajach Unii Europejskiej wynikajqce z ewentualnego porozumienia TTIP,
Zagadnienia Ekonomiki Rolnej, 3(348).

Kryteria kosztowe, poza zaktoceniami rynku moga wynika¢ takze z roznic
w pojmowaniu rolnictwa migdzy UE a USA. Dotyczy to zaréwno pogladéw na rolg
i miejsce rolnictwa, postrzeganiu rolnictwa, stosunku konsumentéw do produktéw rolnych
a takze wystepujacych regulacji prawnych (tab. 2).

Tabela 2. Roznice w postrzeganiu rolnictwa migdzy UE i USA
Table 2. Differences in the perception of agriculture between the EU and the US

Kryterium USA UE
Poglady na rolg i miejsce Marginalne znaczenie Wielofunkcjonalnos$¢ rolnictwa
rolnictwa pozaekonomicznych funkcji rolnictwa
Postrzeganie rolnictwa Ochrona $rodowiska raczej poprzez Istotny element ochrony $rodowiska,
programy odlogowania promocja rolnictwa
Stosunek do produktow Bezpieczenstwo i cena zywnosci Produkcja zwiazana jest z tradycja,
zywnosciowych kultura i danym miejscem.
Nastawienie na specjalizacjg
Regulacje prawne Zaufanie do réznych sposobow Obawy przed GMO
przetwarzania zywnosci

Zrodto: opracowanie wlasne na podstawie: Marciniuk K. (2013). Problematyka rolna w swietle nowej umowy
handlowej UE-USA (Transatlantic Trade & Investment Agreement), Studia Turidica Agraria T. 11., s. 232-234.

W ostatnich latach zmieniaty si¢ takze struktury eksportu i importu produktami
rolnymi migdzy UE i USA. Podczas gdy w 2015 r. Stany Zjednoczone miaty nadwyzke
w handlu zagranicznym tymi produktami w wysoko$ci 16 miliardow dolarow z reszta
swiata, kraje UE odnotowaty rekordowy deficyt handlowy w wysokosci 12 miliardow USD
w produktach rolno-spozywczych, o 15 procent wigkszy w poréwnaniu z 2014 r. Dzigki
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silnemu popytowi ze strony USA na produkty unijne, w 2015 roku Stany Zjednoczone
przeznaczyly rekordowa sume 25 miliardow dolarow na importowana zywnos¢ i produkty
rolne. Tymczasem amerykanski eksport do UE spadt o cztery procent do prawie 13
miliardow dolarow. Przez wigksza czg$¢ ostatniej dekady rosnacy popyt konsumpcyjny
w UE pomogl zwigkszy¢ eksport USA. Jednak w ostatnich latach eksport produktow
rolnych z USA ro6st wolniej niz import z Europy[fas.usda.gov].

Zastosowanie modelu grawitacyjnego handlu do oceny relacji
wymiany bilateralnej produktami rolnymi

Teoria wymiany migdzynarodowej sugeruje, ze kraje uczestniczace w wymianie
handlowej beda odnosily znaczace korzysci, niz w przypadku, gdyby taka wymiana
w ogoble nie istniala. Wiaze si¢ to poprawa efektywnosci alokacji zasobow. Analizujac
powiazania handlowe migdzy grupa krajow, oprocz stosunkowo prostych wskaznikéw
makroekonomicznych jak: eksport, import, eksport netto czy stopien otwartosci gospodarki,
warto takze poddac analizie sity przyciagajace i odpychajace w relacjach handlowych.
Glownym narzedziem w ocenie takich relacji jest model grawitacyjny. Idea modelu
grawitacyjnego zostala zaproponowana przez Tinbergena (1962), a jej inspiracja byto
sformutowanie przez Newtona prawa powszechnego cigzenia. Odtad model grawitacji stat
si¢ popularnym instrumentem w empirycznej analizie handlu zagranicznego. Znalazt on
szerokie zastosowanie analizie roznego typu przeplywow, takich jak: handel, migracja czy
bezposrednie inwestycje zagraniczne. Zgodnie z modelem przeptywy z kraju i do kraju j sa
wyjasniane ich wielkosciami ekonomicznymi (PKB), populacjami, bezposrednimi
odlegtosciami geograficznymi i zestawem cech instytucjonalnych (Martinez-Zarzoso,
Nowak-Lehmann, 2003). Jak jednak zauwazaja Drzewoszewska, Pietrzak i Wilk (2013)
modele grawitacyjne dopuszczaja szerszy zakres zmiennych zaréwno objasniajacych oraz
inng zmienng objasniana. Dalo to mozliwoSci szacowania wplywu potencjalnych
czynnikéw nie tylko na wielko$ci handlu, ale takze bezposrednich inwestycji zagranicznych
(Szczepkowska, Wojciechowski, 2002).Ponadto, taka modyfikacja zwigksza uzyteczno$é
zastosowania modeli grawitacyjnych w badaniach regionalnych i migdzynarodowych.
Pozwala bowiem wprowadzi¢ dodatkowe uwarunkowania w postaci kolejnych zmiennych
korygujacych. Dzigki temu model zostat z powodzeniem zastosowany w celu wyjasnienia
czynnikow wptywajacych na rézne rodzaje przeplywdw, takich jak migracja, naptyw
nabywcow do centrow handlowych, ruch rekreacyjny lub przeptywy pacjentow do szpitali.
W kontek$cie migdzynarodowym, model grawitacji byl dobrze dostosowany do analizy
polityki handlowej, a zatem byt szeroko stosowany jako punkt odniesienia do oszacowania
wplywu roznych kwestii ekonomicznych oraz politycznych na regionalne grupy handlowe,
zwiazki walutowe i rozne zaktécenia w handlu (Serlenga i Shin, 2004). Model ten
sprawdzil si¢ takze w analizie migracyjnej wskazujac, ze sita przyciagajaca migdzy
imigrantami a krajami docelowymi zalezy od r6znicy migdzy dochodami z pracy w obu
krajach. Wskazano takze na znaczenie wielkoSci populacji. Im wigcej osob jest w kraju
pochodzenia, tym wigcej osOb moze migrowaé, a im wigksza populacja w kraju
docelowym, tym wigkszy jest rynek pracy dla imigrantéw. Podobnie jak w przypadku
handlu, koszty migracji powinny by¢ skorelowane z fizyczna odlegloscia migdzy krajami
(Lewer i van den Berg, 2008). W standardowym ujeciu modelu grawitacyjnego zaktada sig,
7ze szoki ekonomiczne moga si¢ znacznie rozni¢ w zaleznosci od masy gospodarki
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w miejscu pochodzenia oraz przeznaczenia, a takze w zalezno$ci od odleglosci miedzy
miejscem pochodzenia a gospodarka przeznaczenia (Anderson, 2016). Mozna to wyrazic¢ za
pomoca nastgpujacego rownania (Burger, van Oort i Linders, 2009):

B1y,B2
M; ™ M;

lij=K e
tj

gdzie:

I;; — jest wolumenem wymiany handlowej migdzy krajami i oraz j,

K — jest stala,

M;—jest masa kraju pochodzenia (i), zazwyczaj wyrazana jako PKB

M; — jest masa kraju przeznaczenia (j),

Dj- jest fizycznag odleglo$ciag migdzy dwoma krajami,

B1 - jest potencjatem do generowania przeplywow,

2 - jest potencjatem przyciagania przeptywow,

B3 - jest odzwierciedleniem spadku odlegtosci w ramach wymiany handlowe;.

Pozniejsze prace rekomendowaly rozszerzenie modelu podstawowego przez
uzupetnienie réwnania o dodatkowe zmienne objasniajace, ktére mogly w istotny sposob
wplyna¢ na stosunki handlowe. Dopeliono wigc zestaw zmiennych o takie jak: wspolny
jezyk, roznice kulturowe, bariery komunikacyjne (Klimczak, 2015) a takze przynalezno$é
do ugrupowan integracyjnych czy znaczenie efektu granicy (Pietrzak i Lapinska,2014).
Modele grawitacyjne zostaty takze licznie wykorzystywane do oceny relacji handlowych
produktami rolnymi. W pracy Opler’a i Raimondi (2008) wykorzystano oszacowanie
efektu granicy w oparciu o model grawitacji, aby oceni¢ poziom integracji handlu rynkiem
rolnym migdzy 22 krajami OECD w okresie 1994-2003. Analiza empiryczna potwierdzita
wowczas, ze wykorzystanie rownania grawitacyjnego w ocenie efektu granicy, ma
znaczenie w analizie relacji wymiany handlowej. Reprezentatywne oszacowanie efektu
granicy ukazato, ze przekroczenie granicy krajowej w ramach OECD wywotuje efekt
redukcji handlu. Konwencjonalny model grawitacji zostal takze zrewidowany dla jednego
towaru 1 zastosowany do rynkéw migsa w celu okreslenia czynnikow wplywajacych na
przeptywy handlowe migsa. W badaniach wskazano na takie zmienne jak: liczba zwierzat,
dystans fizyczny, subsydia dla producentéw i kontyngenty importowe (Koo, Karemera,
Taylor, 1994). W badaniach Hatab’a, Romstad’a i Huo (2010) wykorzystano podejscie
oparte na modelu grawitacyjnym, aby przeanalizowa¢ glowne czynniki wplywajace na
relacje handlowe produktami rolnymi Egiptu do jego gltéwnych partnerow handlowych
w latach 1994-2008. Do analizy wykorzystano takie zmienne jak PKB per capita, PKB,
otwarto$¢ gospodarki oraz zmiany kursow walutowych. Stwierdzono ponadto, ze koszty
transportu, w zaleznosci od odleglosci, maja negatywny wptyw na eksport produktow
rolnych. Wskazano takze, ze wyniki te sa wazne dla sformulowania polityki handlowe;j
w celu promowania egipskiego eksportu produktow rolnych na rynek §wiatowy. Analizujac
rynek rolny, warto zauwazy¢, ze rozni si¢ on od typowego rynku produktow. Dlatego
w modelu grawitacyjnym, uwzgledniajacym wybrane produkty rolne w bilateralnym
handlu migdzy USA i UE wybrano nastgpujace zmienne objasniajace: PKB per capita w
obu krajach (GDP), warto$¢ dodana w rolnictwie (AVA), warto§¢ dodana na pracownika
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(AVApw) oraz wskaznik wsparcia producentéw rolnych (PSE)*. Zmienna objasniana byly
wielkosci eksportu produktéw rolnych: pszenicy, owsa i kukurydzy. Wybor byt
podyktowany znaczeniem produktéw w wymianie oraz standardowym charakterem
produktow (spelniajacym warunek jednorodnosci). Model estymowano metoda OLS po
uprzedniej transformacji zmiennych do postaci log-log. Analiza obejmuje lata 2000-2016.
Ze wzgledu na stala odleglo$¢ migdzy dwoma gospodarkami w modelu pominigto zmienna
dystansowa. W przypadku wystgpowania niskiej istotno$ci statystycznej usuwano wybrane
zmienne a posteriori. Wyniki estymacji przedstawiaja tabele 3-5.

Tabela 3. Bilateralny model grawitacyjny pszenicy
Table 3. Bilateral gravitational model of wheat

Czynnik Wspotezynnik Blad stand. t-Studenta Wartos¢ p
Const 336,741 148,245 2,272 0,0492 ok
GDPE 173,668 45,1989 3,842 0,0040 HEE
GDPU -162,541 39,5367 4,111 0,0026 HEE
AVAE -15,3178 9,41527 -1,627 0,1382
AVApwE -28,1873 11,8524 -2,378 0,0414 Hox
PSEU 12,7763 5,61508 2,275 0,0489 o
PSEE 16,2177 8,02257 2,022 0,0739 *

Testy statystyczne modelu

Sredn. aryt. zm. zaleznej 14,08399 Odch. stand. zm. zaleznej 2,299922
Suma kwadratow reszt 20,98838 Btad standardowy reszt 1,527103
Wsp. determ. R-kwadrat 0,735478 Skorygowany R-kwadrat 0,559130

Oznaczenia: *** - istotno$¢ na poziomie 0,01%, ** - istotno$¢ na poziomie 0,05%, * - istotno$¢ na poziomie
0,1%.

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie programu Gretl, na podstawie danych Eurostatu.

Tabela 4. Bilateralny model grawitacyjny owsa

Table 4. Bilateral gravitational model of oats

Czynnik Wspotczynnik Blad stand. t-Studenta wartos¢ p
Const 72,5831 78,1458 0,9288 0,3772
GDPE 12,0427 13,5344 0,8898 0,3967
GDPU -16,3757 14,6803 -1,115 0,2935
AVAE —6,00657 5,70376 —1,053 0,3198
AVAU 3,05681 2,98361 1,025 0,3323
PSEU 3,82253 2,09493 1,825 0,1014
PSEE 2,90197 3,77923 0,7679 0,4622
Testy statystyczne modelu
Sredn. aryt. zm. zaleznej 16,62774 Odch. stand. zm. zaleznej 1,064279
Suma kwadratow reszt 5,661206 Blad standardowy reszt 0,793110
Wsp. determ. R-kwadrat 0,666799 Skorygowany R-kwadrat 0,444664
F(6,9) 3,001783 Warto$¢ p dla testu F 0,067613
Logarytm wiarygodnosci —14,39140 Kryt. inform. Akaike'a 42,78280
Kryt. bayes. Schwarza 48,19093 Kryt. Hannana-Quinna 43,05974
Autokorel.reszt - rhol 0,192808 Stat. Durbina-Watsona 1,479917

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie programu Gretl, na podstawie danych Eurostatu.

* Ostatnie litery w zmiennych oznaczaja odpowiednio: E — dla Unii Europejskiej; U — Dla USA.
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Tabela 5. Bilateralny model grawitacyjny kukurydzy

Table 5. Bilateral gravity model of corn

Czynnik Wspotczynnik Btad stand. t-Studenta warto$¢ p
const —45,6949 56,3056 -0,8116 0,4380
GDPE —13,3768 12,4175 -1,077 0,3094
GDPU 11,6833 13,1064 0,8914 0,3959
AVAE —2,28266 2,79858 —0,8156 0,4358
AVAU 4,96980 2,73444 1,817 0,1025
AVApwE 6,64283 4,84748 1,370 0,2038
AVApwU —5,72660 3,16767 —-1,808 0,1041
Testy statystyczne modelu
Sredn. aryt. zm. zaleznej 15,41270 Odch. stand. zm. zaleznej 1,061925
Suma kwadratow reszt 6,591348 Btad standardowy reszt 0,855787
Wsp. determ. R-kwadrat 0,610332 Skorygowany R-kwadrat 0,350553
F(6,9) 2,349429 Warto$¢ p dla testu F 0,120265
Logarytm wiarygodnosci —15,60837 Kryt. inform. Akaike'a 4521674
Kryt. bayes. Schwarza 50,62486 Kryt. Hannana-Quinna 45,49368
Autokorel.reszt - rhol 0,128228 Stat. Durbina-Watsona 1,712837

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie programu Gretl, na podstawie danych Eurostatu.

Model grawitacyjny zastosowany dla pszenicy, owsa i kukurydzy nie potwierdzit
przypuszczenia, ze wielko$ci (masy) gospodarek wyrazone w ich realnym PKB
w obecnych warunkach wymiany handlowej przyciagaja si¢ i umacniaja t¢ wymiang.
Wystepuje raczej zjawisko jednostronnego odpychania dla PKB per capita. Podobna
sytuacje¢ zauwazono takze dla warto$ci dodanych w rolnictwie. Przyjmujac z kolei za masg
wielkos¢ wskaznika PSE zaobserwowano, ze wsparcie rolnictwa tworzy efekty
przyciagania handlu, dla pszenicy i owsa. Zatem jest glownym elementem naruszajacym
mechanizm wymiany bilateralnej produktami rolnymi. W pozostatych przypadkach nalezy
wskaza¢, iz byt to czynnik zaklocajacy proces wymiany handlowej. Zjawisko takie mozna
thumaczy¢ tym, ze USA posiada znaczne zasoby ziemi, dzigki czemu osiagaja znacza
przewage w produkcji kukurydzy i pszenicy. Zjawisko to zdaje si¢ tlhumaczy¢ brak
obustronnego przyciagania gospodarek w ujeciu handlowym dla rolnictwa. Nie bez
znaczenia sa takze wystepujace w rolnictwie regulacje w wymianie i produkcji rolnej, ktére
moga powodowaé wystgpowanie zjawiska braku przyciggania w wymianie handlowe;j
produktami rolnymi pomigdzy USA i UE.

Podsumowanie

Przeprowadzone badania wykazaly wystgpowanie znacznych zaktécen w wymianie
handlowej wybranymi produktami rolnymi pomig¢dzy UE i USA. W konsekwencji model
grawitacyjny zastosowany dla pszenicy, owsa i kukurydzy nie potwierdzil, Zze masy
gospodarek wyrazone w ich realnym PKB przyciagaja si¢ i umacniaja wymiang handlowa.
Zatem czynniki ekonomiczne ujmowane w klasycznym podejSciu nie wyjasniaja
mechanizmu i wielko$ci wymiany handlowej w rozwazanych relacjach. Zjawisko
odpychania zauwazono takze dla wartosci dodanych w rolnictwie. Zatem problem nie tkwi
w samej specyfice produkcji rolnej i jej znaczeniu w tworzeniu PKB. W konsekwencji
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uwarunkowania ekonomiczne zwigzane z wielkoscia rynkéw i popytem konsumpcyjnym
nie pozwalaja wyjasni¢ wielko$ci wymiany i jej wyniku netto.

Badania pozwolily natomiast wykaza¢, iz wsparcie rolnictwa tworzy efekty
przyciagania handlu, dla pszenicy i owsa. W pozostatych przypadkach nalezy wskaza¢, iz
byl to czynnik odpychajacy strumienie eksportu i importu. Na tej podstawie mozemy
stwierdzi¢, iz niezaleznie od przestanek jego ustanowienia i strukturalnego zréznicowania
byt to glowny czynnik zaklocajacy wymiang handlowa migdzy UE i USA. Dysproporcje
w skali finansowego wsparcia na poszczegoélnych rynkach i ich wplyw na poziom cen
krajowych powodowal zréznicowanie oddzialywanie na wymiang handlowa (odpychanie
lub przyciaganie). Zjawisko to rownoczes$nie ttumaczy brak obustronnego przyciagania
gospodarek w zakresie strumieni wymiany handlowe;.
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Konsumenci wobec regionalnych produktéw tradycyjnych
w kontekscie ogolnoswiatowych zmian w zachowaniach
konsumentéw na rynku zywnosci

Consumer Attitudes Towards Regional Traditional Products
in the Context of Global Changes in Consumer Behaviour
on Food Market

Synopsis. Zmiany w postawach i zachowaniach konsumentéw znajduja odzwierciedlenie
w dynamicznym rozwoju okreslonych kategorii produktow, wsrod ktorych wazna rolg odgrywaja
produkty tradycyjne, postrzegane przez nabywcow jako zdrowe, smaczne, nawiazujace do lokalnej
tradycji kulinarnej. Bogata oferta takich produktow znajduje si¢ w woj. podkarpackim, zajmujacym
pierwsza pozycje w Polsce pod wzgledem liczby zrejestrowanych produktéw. W opracowaniu
w oparciu o wyniki badan ankietowych przeprowadzonych w 2018 r. na probie n = 221 wykazano, ze
bogata oferta produktow tradycyjnych regionu Podkarpacia cieszy si¢ duzym zainteresowaniem
konsumentéw. W oparciu o wyniki testu Chi-kwadrat Pearsona mozna stwierdzi¢, ze niezaleznie od
plci, wraz z wiekiem konsumentéw zwigksza si¢ zainteresowanie produktami tradycyjnymi, co
znajduje odzwierciedlenie nie tylko w preferowaniu produktéw tradycyjnych pochodzacych z regionu,
ale takze w gotowosci do zaplaty wyzszej ceny w zamian na wysokie walory smakowe i zdrowotne
tych produktow.

Stowa kluczowe: konsument, zywno$¢, produkty tradycyjne

Abstract. The changes in consumer attitudes and behaviors are reflected in the dynamic development
of specific product categories, among which traditional products play an important role, being
perceived by buyers as healthy, tasty, as well as referring to local culinary tradition. A wide range of
such products